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ОТЧЕТЬ 
на Академическия съветъ при Висшето търговско училище 

въ гр. Варна за академическата 1935/1936 година 
(представенъ чрезъ ректора г. проф. Д-ръ Янаки Ярнаудовъ 

на тържественото събраание на 27 декемврий 1936 год.) 
Ваше Преосвещенство! 
Господйнъ ?Генёралъ ! 
Почитаемо Събрание! "**• 

Следъ молебенъ, отслуженъ отъ Негово Преосвещенство Варнен-
ския и Преславски Митрополитъ Симеонъ на 2 октомврий 1921 год 
Н. В, Царь Борись Hi при тържествена обстановка, съ внушителна речь 
откри Висшето търговско училище въ гр. Варна, първото общественс 
висше стопанско училище въ България. На 2 октомврий т. г., следова-
телно, се навършиха петнадеееть години отъ откриването на нашетс 
училище. И днесъ за петнадесети пжть Академическиятъ съветъ при учи-
лището чрезъ ректора дава отчетъ за дейностьта на сжшото предт 
българското общество, Тая петнадеееть годишнина дава поводъ НЕ 
това тържествено академическо събрание, освенъ за изтеклата година 
да се направи една равносметка за живота и постиженията на учили
щето и за ц-Блото време на досегашното му сжществувание и да се из
ведать ценни поуки и заключения за неговигЬ бждещи животъ и орга
низация. 

Идеята за откриване на едно висше търговско училище въ Бъл
гария се заражда въ времето на най-голЪмия културейъ и стопански 
подемъ на българския народъ — къмъ 1911/12 година; Тя се заражда 
въ кржговегв на В, Т. И. К. и въ управата на Средното търговско 
училище въ гр. Варна. Първитв крачки за превръщане на тази идея 
въ дЪло се предприематъ въ 1914 год., когато въ XXII сесия на В. Т 
И. К. при председатель на последната г. К. Ранковъ, при изпълнение 
на дневния редъ, представенъ отъ предшествуващото бюро на кама
рата съ председатель Петъръ Петровичъ, следъ единъ докладъ на то
гавашния директоръ на Средното търговскр училище г. Ц. Калянджиевъ 
се взема решение Висшето търговско училище да бжде открито. 

Това начинание намираше оправдание въ редица прояви на нашия 
стопански животъ. Българското народно стопанство се бЪше освобо
дило постепенно отъ инертностьта и източния фатализъмъ, наследство 
отъ дългото робство, и вземаше много по-бързъ темпъ на развитие; 
чрезъ приобщаване съ ритъма на западноевропейската култура и чрезъ 
всё ПО-ТБСНО сплитане въ световното стопанство той навл-взе въ периода 
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на своето рационализиране. Това доведе до значителното благосъстояние 
на нашия народъ преди Балканската война, но заедно съ това се пре
дявяваха все по-голъми изисквания на българския стопански деятель. 

Едно модерно стопанство представлява отъ себе Си единъ постоянно • 
усложняващъ се организъмъ;' принципътъ за разпределяне на работата 
се провежда въ него до последната крайность, въ него живее единъ 
непреодолимъ тласъкъ за все по-голъмо усъвършенствуване на произ
водствения процесъ и на причините на стопанския обмънъ, единъ 
постояненъ стремежъ къмъ възходъ. На такова равнище се намира 
западно-европейскиятъ и американскиятъ стопански животъ отъ вто
рата половина на миналия въкъ насамъ. И щомъ нашето народно 
стопанство влъзе въ оживени сношения съ световното, то неминуемо 
требваше да приеме неговия ритъмъ и форми. Въ такъвъ усложненъ 
стопански животъ човешката личность играе много по-голема роля; 
нещо повече: въ него тя движи стопанството и процесите му, а не се 
оставя да бжде носена отъ техъ. Тукъ ржководната личность се поставя 
постоянно предъ нови задачи, требва да се справя съ много неочак
вани положения, да обгръща съ единъ погледъ не само родното сто
панство, но и световните стопански прояви и да ги разбира всестранно 
отъ висотата на едно солидно теоретическо гледище. Съ всички тия 
положения тая личность требва да се справи не по шаблонъ, а напълно 
самостоятелно. За да могатъ творците и двигателите на такъвъ сто
пански животъ да отговарятъ на неговите изисквания, те тр-вбва да 
притежаватъ и една много солидна теоретическа подготовка, безспорно 
основана върху здраво овладяване на стопанската практика. 

Къмъ това се прибавя и обстоятелството, че особено следъ голя
мата война редица държавни служби се превърнаха въ истински сто
пански организации, които се движатъ отъ стремежъ за по-съвършено 
уреждане, и затова все повече се нуждаятъ отъ културни ржководители. 
Сжщо така и общините, градски и селски, еж вече културни и сто
пански единици par excellence, които могатъ да. бждатъ ржководени 
добре почти само отъ лица съ солидно виешо стопанско образование. 
Като прибавимъ къмъ това и съзнанието, пробило си пжть у стопан
ските ратници, че по-висшето образование представлява мощенъ лость 
за обществено издигане, закржгляме съвокупностьта отъ благоприят
ните условия за откриването на Висшето търговско училище въ градъ 
Варна, още повече, че нарасналата нужда отъ хора съ висше сто
панско образование не можеше да бжде задоволена вече отъ континген
тите, които идваха отъ чуждите висши стопански училища. 

Следъ като големата война забави значително оежществяването 
решението на сесията на В. т. и. к. отъ 4 мартъ 1914 год., училището 
можа да бжде открито на втори октомврий 1921 год. възъ основа на 
решенията на XXV и XXVI редовни сесии на камарата, при председа
тель на сжщата г. Константинъ Геновъ. Съ тия решения камарата из-, 
върши едно героично дело, защото поемаше една, бихъ рекълъ, исто
рическа отговорность. Тази отговорность беше толкова ло-голема, че 
се правеше първиятъ олитъ за пробивъ въ отдавна установената пот 
литика да се централизиратъ висшето образование и всички по-големи 
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културни институти въ столицата ни, още повече че този пробивъ се 
правеше не отъ държавата, а отъ единъ общественъ институтъ като 
камарата, и то отъ една камара, която вече отдавна носеше материал
ната и обществената отговорность за издръжката на друго учебно заве
дение — Средното търговско училище. И следъ като този опитъ ycnfc, 
изпъкватъ особено заслугите на инициаторите и най-главните винов-, 
ници за създаването на нашето Висше търговско училище. И нашъ 
повелителенъ дългъ е, въ този моментъ, когато чествуваме значител
ните постижения на това ДБЛО, да си спомнимъ поне за неговите най-
главни създатели. 

А ТБ еж: г. П. Петровичъ, човЪкъ енергиченъ, културенъ, съ го-
лЪмъ замахъ, дългогодишенъ председатель на В. Т. И. К. до началото 
на 1914 г., който заедно съ тогавашния директоръ на Средното тър
говско училище г, Ц. Калянджиевъ обежжда идеята и проекта за от
криване на училището; по негова инициатива въпросътъ по открива
нето на училището е поставенъ на дневенъ редъ въ сесията на кама
рата и до момента на откриването на училището и въ последствие 
той проявяваше най-живъ интересъ къмъ него, като независимо отъ 
това му подари 50.000 лв., които послужиха за основа на развитието 
на училищната библиотека. 

• Г. Константине Геновъ, председатель на паметните заседания на 
двете сесии, които окончателно решиха откриването на училището. 
Сжщиятъ въ продължение на 8 години като председатель на камарата 
и такъвъ на Върховния съветъ при училището, съ своя здравъ приро-
денъ умъ, съ своята практичность, съ авторитета си предъ разните 
стопански дейци и съсловия и съ примирителното си държание въ ре
шителните моменти, спомогна много за изживяване на трудния орга-
низационенъ периодъ. Сжщиятъ дарява всЬка година училищната 
такса за единъ беденъ студентъ, въ разм-връ 2500 лв. 

Г. Цани Калянджиевъ, който, следъ като организира Средното 
търговско училище, пръвъ нахвърляше всички идеи относно висшето 
търговско училище и съ своята предприемчивость, настойчивость и 
непреставаща енергия, съ гъвкавия си умъ, убедителното си слово и 
темперамента си успЪваше да приобщи: ржководните деятели въ В. Т. 
И. К. къмъ начинанията и идеите си и да ги склони да лоематъ ве
ликата обществена отговорность за осжЩествяването имъ. Сжщиятъ 
дванадесеть години носи тежкия кръсть на ректорския посгь въ учи
лището презъ мжчителнияи пъленъ съ рискове и драматизъмъ периодъ 
на неговото организиране и като професоръ по стокознание създа
ваше заедно съ другата' колегия стопанска култура на нашите въз
питаници. 

Наредъ съ тия трима главни виновници иматъ заслуги за създат 
ването и издигането на училището и неговия престижъ и г. К. Ранковъ, 
председатель на камарата въ времето на оная сесия, въ която най-
напредъ се разреши благоприятно въпросътъ за откриване на училището; 
г. Д-ръ Ив. Цкимовъ, който въ сжщата сесия най-живо е подкрепилъ 
проекта за откриването и впоследствие е поставилъ на дневенъ редъ 
сжщия въпросъ на 19 май 1920 год., и г. Янковъ Найденовъ, който 
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сжшо е оказалъ най-отявлена поддръжка на проекта въ сесията презъ 
1914 год. и ония въ 1920 и 21 и като членъ на Върховния съветъ 
презъ организационния периодъ на училището съ тактичностьта си и 
съобразителния си умъ е допринасялъ много за благополучното изжи
вяване на доста критични моменти въ живота на училището. Заедно 
съ всички ТЕЗИ господа тръбва да си спомнимъ и за всички състави 
на бюрото на В. Т. И. К. и за ВСИЧКИТЕ нейни членове презъ 1914, 
1920 и 1921 год., които подкрепиха смЪлата инициатива за открива
нето на училището. 

На всички споменати и неспоменати . поименно изказваме тукъ 
нашата голЕма почить и неизразима благодарность и имъ пожелаваме 
вЪчна слава за голъмото имъ ДЕЛО. 

Така отритото училище проживъ първите си години при значи
телни мжчнотии. Естественитв за всвко ново начинание трудности, 
неговата неизвестность на обществото, липсата на проявенъ активъ, 
липсата на традиции, МЖЧНОТИИТБ ПО попълването на преподавателския 
персоналъ и недостатъчните материални средства — съвокупностьта 
на всички ТЕЗИ обстоятелства спъваше живота на нашето училище и 
понъкога поставяше дори на карта сжществуването му. Обаче ЖИ
ВИТЕ сили, събрани въ училището и въ ржководството на В. Т. И. К., 
можаха въ кратко време да се справятъ съ всички спънки, да прео-
долъятъ набелязанитъ трудности и да поведать училището къмъ единъ 
възходъ и до положението на единъ крупенъ наученъ институтъ и 
културенъ двигатель. 

Училището биде организирано отчасти по типа на германскитв 
висши търговски училища, отчасти по оня на белгийските и френскитЕ, 
които всички тогава имаха двугодишенъ курсъ. Двугодишниять курсъ 
се въведе и въ нашето училище. Обаче развоятъ на стопанскитв науки, 
които вървятъ въ непосръдственъ допиръ съ развитието на стопанския 
животь, наложи на западъ, особено въ Германия, преминаването 
къмъ тригодишенъ курсъ. Последниятъ тр-вбвашеда бжде възприетъ 
и отъ нашето училище, по силата на Закона за народната просвъта 
отъ 1924 година, който прехвърли училището отъ ведомството на Ми
нистерството на търговията, лромишлёностьта и труда, подъ което то 
се намираше първоначално, подъ онова на Министерството на народ
ната просвъта. 

Разширението и удължението на курса естествено 6 Е свързано 
съ известни ПРОМЕНИ въ общия характеръ на училището* а следова
телно и съ такива въ учебната програма. Въ първоначалния си видъ 
училището даваше подчертано преимущество на търговско-техниче-
СКИТБ науки и имаше следователно повече приложно-технически и 
практически характеръ, независимо отъ строго научната си основа. Въ 
тригодишния курсъ търговско-техническитБ дисциплини запазиха ста
рото си положение, даже се и разшириха, като се въведоха банково 
и селско стопанско счетоводства, а впоследствие и организация на ТЪР
ГОВСКИТЕ предприятия. Ала именно съ въвеждането на последния курсъ 
се подчертава тенденцията на развитие на училището, даже и въ тия 
предимно приложно-практически дисциплини да се премине къмъ по-
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сериозно теоретическо вдълбочаване, като въ тая область се даде пр 
обладаващо место на частностопанскитв дисциплини. Още повече npi 
личава тая тенденция въ реорганизацията на стопанските дисциплин 
които се диференцираха значително, като при това се въведоха и н; 

кои нови курсове. Въ резултатъ на тия промени теоритично-cronai 
скиятъ дЪлъ отъ гЬзи науки започна да преобладава и постепенно уч; 
лището се превърна отъ висше търгрвско въ висше стопанско училищ 
Сжщиятъ процесъ се извърши и на западъ, особно въ Германия, гдет 
почти всички досегашни висши търговски училища добивать едновр 
менно и названието висши стопански училища, респективно висш 
училища за стопански и социални науки. 

Съ това подчертаване на чисто научния елементъ на училище! 
последното се превърна въ единъ наистина висшъ наученъ институт 

Съобразно съ това стана значително разширение и на семинариг 
Яко по начало посещението на всички лекции и упражнения въ н 
шето училище е задължително, особно много се държи на редовно! 
посещение на семинарните занятия и езицитв, за които студентите с 
разпределени на групи. Стопанскиятъ семинаръ, който и по-рано с; 
ществуваше, се реорганизира й биде поставенъ на.солидна основ 
Сега всички студенти требва да се научать да опериратъ съ суроЕ 
статистически материали и да даватъ самостоятелно стопанско и дем! 
графско описание на една по-гол%ма или по-малка область у нас 
Освенъ такова едно преработване на сурови материали, ТБ еж длъжи 
да представить още по една или две семинарни работи върху по-сложк 
и трудни стопански въпроси. 

Въведе се и новъ семинаръ—счетоводенъ, цельта на който е f 
приучи студентите къмъ по-самостоятелно научно разработване ь 
въпроси отъ частно стопанското учение или счетоводната^ техник 
Изобщо и по-рано центърътъ на тяжестьта въ програмата и занятият 
въ училището лежеше върху практическитЬ и семинарните упражнени 
Но съ станалата реформа тоя семинаренъ обликъ се подчертава вс 
по-силно. Тия занятия иматъ за цель да свиквать студентитв, на с 
риозно научно вдълбочаване: въ ТБХЪ студентътъ се поставя въ пол! 
жението на изследователь и е заставаенъ да се прояви като активен 
наученъ работникъ. 

Освенъ тия два цикъла дисциплини, въ училището еж застжпен 
още чуждите езици и юридическите науки. Въ двугодишния курсъ < 
изучаваше задължително единъ отъ трите застжпени въ училищет 
езици — френски, немски и английски. Съ въвеждането на третата г< 
дина стана задължителинъ и вторйятъ езикъ, по изборъ. Обаче резу. 
татитв отъ това не беха насърдчителни, вследствие на крайно лошат 
подготовка, съ която идваха студентите отъ средното училище. TOE 
принуди академическия съветь презъ 1931 година да премахне задъ. 
жителностьта на втория езикъ. А за подобрение на резултатите от 
работата по езика се въведоха ежегодни изпити, по сжщия. 

При тригодишния курсъ освенъ това се разшири преподаване! 
на първия задължителенъ езикъ, останалъ впоследствие единствен 
такъвъ, като се увеличи преподаването на търговската кореспондент 
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на чуждия езикъ и сё въведе една двучасова лекция въ V и VI семестръ 
върху социалната и културна история на съответния нароДъ, четена на 
чуждия езикъ. Чрезъ този курсъ, освенъ че студентите се въвеждатъ 
въ психиката на чуждия народъ, ГБ се привикватъ да слушать продъл
жително време непрекъснато говорене на чуждия езикъ. на единъ по-
наученъ стилъ, съ което се дисциплинира мисъльта имъ и същевре
менно се обогатявать съ много литературни думи и изрази. 

Юридическите дисциплини не претърп-fexa значителни промени въ 
15 годишния развой на училището, като изключимъ въвеждането на 
административното право, което започва да се чете въ 1933/34 г. 

Съществена промена претърпЪ начинътъ на управление на учи
лището още презъ първитв петь години на съществуванието му. Пър
воначално то се управляваше отъ Върховенъ училищенъ съветъ, въ 
който влизаха представители и на Академическия съвети Тоя'Върхо-
венъ съветъ беше органъ на бюрото на В. Т. И. К. за управление на 
училището. Въ неговите ръце се б-fexa съсредоточили финансовите, 
персоналните и по-главнитв административни въпроси, а на Академи
ческия съветъ се предоставяваха само чисто педагогическит-fe. При това 
Назначаването на ректора и на преподавателския персоналъ ставаше 
по предложението на бюрото на камарата отъ Министра на търговията, 
промишленостьта и труда, подъ чието видомство се намираше учи
лището. 

Тая форма на управление б-вше напълно естествена, докато Ака-
демическиятъ съветъ не бтвше напълно формиранъ — а такова беше 
положението презъ първата година отъ живота му, когато е имало 
всичко трима души щатни, преподаватели и когато ректорътъ не се е 
числялъ още като редовенъ преподаватель при училището. Обаче, ко
гато въ течение на втората и третата година преподавателскиятъ съ-
ставъ се попълни и академическиятъ съветъ започна да функционира 
нормално, появява се въ неговата. среда тежнението да се догони раз
витието на Държавния университетъ, а главно стремежъ къмъ автоно
мия, която да гарантира напълно стабилностьта на персонала и сво
бодата на научната и педагогическата дейность. Следъ известни пре
говори, благодарение на тактичностьта на бюрото на камарата и при
мирителния духъ на нейния председатель г. Костадинъ Геновъ, главния 
секретарь г. Светославъ Грековъ и членовете на Върховния съветъ 
Иванъ Гюлмезовъ и Ст. Савовъ, биде приетъ новъправилникъ. Споредъ 
него Върховниять съветъ, който сега се състои отъ по равенъ брой 
представители на камарата й на Академическия съветъ, именно по 
петь, си запазва правото на върховенъ контроль и върховно ръко
водство на училището. Той има решаващата дума по бюджетните и 
финансовите въпроси и чрезъ него, става представлението до Министра 
на народната просвета за назначаване на преподавателския персоналъ. 
Обаче всички учебни, педагогически, персонални и дисциплинарни въ
проси се предоставятъ на Академическия съветъ, който следователно 
избира кандидатите за преподаватели, преценява научните имъ и пре
подавателски качества, има инициативата за дисциплинарно' преслед
ване на преподавателите и за тЬхното уволнение и приготвя бюджета-
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проекта/на училището. Съ малките промени на .правилника, станали 
впоследствие, организацията на училището се приближи до оная на 
Държавния университетъ, който служеше като образецъ при промените 
и на чийто по-дълъгъ исторически и академически опитъ нашето учи
лище дължи извънредно много. Така днесъ В. Т. У. се радва на една 
чисто академичекка организация, на автономия и академическа сво
бода, по които то се намира на еднакво равнище съ всички висши 
учебни заведения. 

Преподавателски персоналъ 
При тия организационни условия и въ тоя процесъ на развитие 

въ течение на 15 години върши своята работа преподавателскиятъ пер
соналъ. Големи усилия се направиха презъ първитв години да се при
влекать добри сили за преподаватели, обаче тв срещнаха голяма 
спънка, главно поради обстоятелството, че липсваха достатъчно спе
циалисти по застжпваните въ училището дисциплини, които да еж 
добре подготвени за научна кариера, а и тия, които бЪха на лице, 
бЪха вече настанени въ столицата, която не желаеха да сменять 
съ Варна. Това застави преподавателскиятъ персонале да се погри
жи самъ за подготовката на бждещи преподаватели, главно чрезъ семи
нарните занятия и асистентския институтъ. Благодарение на тия усилия 
днесъ тримата редовни доценти и 4 асистенти при училището еж не
гови възпитаници. А за единъ периодъ отъ 15 години това е наистина 
значително постижение. Училището започна съ 3 души редовни и 7 
извънредни преподаватели, а презъ миналата година броятъ на щат
ните преподаватели е билъ 10, отъ които 3 редовни професори, 1 из-
вънреденъ, 2 редовни доценти и 4 редовни преподаватели, а извън
редните преподаватели (частни доценти и лектори) бЪха 7. Наличният^ 
персоналъ не е достатъченъ да се справи съ нарастналитв нужди на 
висшето стопанско образование; Поради това презъ изтеклата акаде
мическа година академическиятъ съветъ обяви коикурсъза трима ре
довни доценти — единъ по стопанските науки, единъ по.частно-сто-
панскитв дисциплини и единъ по правните. Обаче и съ това въпросътъ 
за попълване на преподавателското тЬло не е разрешенъ. Наложително 
е да се въведатъ курсове по социология, банково дело, конюнктурно 
учение, транспортна политика, психология на рекламата, стенография, а 
освенъ това и такива, целящи да закржглятъ общата култура на студентите. 

Годишникъ на училището 
Освенъ непосредствената си преподавателска и педагогическа дей-

.ность, която между другото е намерила изразъ и въ редица печатани кур
сове и ржководства за студентите, преподавателскиятъ персоналъ презъ 
изтеклия периодъ е чувствувалъ живо задължението да прави и своите 
приноси въ съответните научни области чрезъ разработване и вдълбо
чаване въ редица научни въпроси. Това даде възможность, още 
въ шестата година, да се пристЖпи Къмъ редовното издаване на 
годишнккъ на училището, въ който се поместватъ научните трудове 
на преподавителите и асистентите. Появяването на годишника само 
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б години следъ създаването на училището е факть знаменателенъ 
за сериозната работа, която се върши въ него, особено като се има 
предвидъ, че въ Държавния университетъ годишникътъ почва да 
излиза презъ 1б-та година отъ основаването му — безспорно и тукъ 
имаме на лице благотворното влияние на примъра и по-дългия опитъ 
на по-стария институтъ върху по-младия. Досега еж излъзли осемь 
годишнини отъ годишника съ общо 159 коли, въ които еж помес
тени 33 научни работи. Освенъ това, повечето отъ преподавателите 
еж сътрудничили и сотрудничать въ редица научни, литературни 
и популярни наши и чужди списания и по тоя начинъ поддържатъ 
постоянно живъ контактъ съ нашата и чуждата научна мисъль. 

Библиотека 
Библиотеката на училището се разви върху основата на оная, 

която се създаде въ Сръдното търговско училище въ течение на 17 
години и е имала 6030 тома. Наскоро следъ основаването на В. Т. У. 
ржководството на библиотеката мина въ последното. Нуждите на 
младото училище отъ научна литература наложиха бързото разви
тие на библиотеката и въ течение на 15 години се набавиха 6857 тома 
за около 950 хиляди лева. Въпръки сравнително бързия си растежъ 
отъ основаването на училището насамъ, библиотеката.е още съвсемъ 
недостатъчна, за да задоволи нуждитв на преподаватели и студенти. 
Все пакъ за единъ периодъ отъ 15 години при ограниченигв финан
сови възможности не малко е направено за нея.^ 

Издръжка 
Отъ основаването си до 31 декемврий 1935 година училището е 

струвало всичко 18.748.524 лв. Отъ ТБХЪ 12.036.527 еж постжпили отъ 
студентски такси, 1.790.000 лв. еж субсидия отъ държавата, 500.000 лв. 
субсидия отъ Соф. Т. И, Камара, 286.119 отъ Варненската община, а 
остатъка отъ 4.135.878 е даденъ отъ В. Т. И. К. И така държава, камара 
и община еж изразходвали за училището всичко кржглр 6.712.000 лв. 

Фондове 
При училището сжществуватъ следните фондове, на които даваме 

положението къмъ 31 декемврий т. г. 
Фондъ „Научни цели" има 39057 лв. — служи предимно за изда

ване годишника на училището. 
Фондъ „Янко Славчевъ" притежава 4500 лв. въ ценни книжа и 

6661 лв. въ влогъ; отъ неговитв лихви се дава премия на най-добрия 
беденъ сгудентъ, свършващъ училището. 

Фондъ „Гено Бр. ГеНовъ" съ 45.000 лева; отъ ЛИХВИТЕ му се пре
мира най-добрата писмена работа отъ дипломния изпитъ по стопан-
скитв науки. 

Това е положението на нашитв фондове отъ нвколко години на-
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самъ, Както се вижда, тйхнитв средства еж крайно скромни. За да из
пъкне това още по-релефно, не ще приведа примера на западноевро
пейските и американските висши училища, повечето отъ които се из-
държатъ изключително отъ фондове и дарения. Ще се задоволя да по
соча само на Държавния университетъ, който разполага съ фондове надъ 
8 милиона лева, а още повече на най-новата издънка на висшето сто
панско образование у насъ-^ Висшето търговско училище въ Свищовъ, 
което при ликвидацията на завещаните му недвижими имоти навески 
случай ще разполага най-малко съ 20 милиона лева. Ако половината 
отъ ТБХЪ отидатъ за постройка на училищна сграда, училището все 
пакъ Ще има единъ фондъ отъ 10 милиона. Изобщо по благотвори-
телность и пожертвувателность Свищовъ държи едно отъ първите 
места у насъ, може,би и първото. НапримЪръ та мъ всички училища, 
основни и средни, притежаватъ сгради, построени само отъ1 фондове 
и дарения, а освенъ това иматъ и фондове, които помагатъ за издръж
ката имъ. Характерно е напримЪръ,. че въ деня Ма откриването на 
Висшето търговско училище се събраха 80 хиляди лева помощи за 

- бедните студенти. 
Като указваме на тоя, благороденъ прим^ръ на малкия градъ, 

см-Бтаме че е уместно да се апелира къмъ по-заможните граждани отъ 
Варна и стопанските дейци отъ района на В. Т. И. К. при желание за 
пожертвувателность, а евентуално и при изготвяне на завещанията си 
—г нека Богъ имъ дарува дълбока старость — да си спомнятъ за на
шето В. Т. У. Защото само значителните фондови средства еж. пълна 
гаранция за окончателното му стабилизиране. 

За училищна постройка. 
Поради големия напливъ отъ студенти презъ последните години, 

отъ 2 год. насамъ се наложи да се работи и вънъ сгъстените на учи
лището. Благодарение на големата отзивчивость и любезность на вар-
оенската общинска управа, крято отстжпи на училището салона на 
„Зала Съединение", преустроенъ за цельта, отъ две години насамъ тамъ 
се помещава най-големата ни аудитория. За тая подкрепа Върхов-
ниятъ и Академическиятъ съвети изказватъ на общинската управа 
своите най-горещи благодарности. Обаче днесъ и тая зала е недоста
тъчна и това обстоятелство, както и неудобствата, свързани съ разпо-
кжеване на занаятията подъ различни покриви, безъ съ това да се 
създадатъ всички условия за правилно функциониране. на академи
ческата работа, поставиха въ решителна форма въпроса за разшире
ние на училищната сграда, респективно за постройка на ново здание 
или на крило къмъ сегашното. Още миналата година по искането на 
върховния съветъ сесията на камарата взе съответното решение, презъ 
сжщата година се произведе конкурсъ и се извършиха подготвител
ните работи по постройката, а презъ есеньта на настоящата година тя 
най-после можа да започне, като се построи сутеренътъ въ окончате-
ленъ видъ. За да се осигури започването на строежа, В. Г. Община 
предвижда специално за него една помощь отъ 150 хил. лева по та-
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зигодишния си бюджетъ и дава уверенията, че и презъ ИДНИГБ строи
телни сезони ще даде материалната си помощь за постройката. /\ка-
демическиятъ съветъ съ радость посръща това начало и грижитъ на 
В. Т. И. К. за осжществаванёто на постройката. Обаче налага се съ 
общи усилия на камара държава и община да се осигурятъ остана
лите средства — около 2 до 2 и половина милиона лева, за да може 
да се привърши крилото най-много въ два строителни сезона. 

Нека не се забравя, че това е едно отъ най-важнитъ условия за 
окончателно стабилизиране на училището. 

Студенти 
При основаването на училището еж се записали 158 студенти. 

Отъ тогава до днесъ, съ изключение на 1924/25 и 1925/26 акад: година, 
когато стана преминаването къмъ тригодишния курсъ, поради което 
имаше значително намаление на броя на студентите, последниятъ 
прогресивно расте, за да достигне въ началото на миналата J935/36 
година 865, а презъ настоящата 1044 души. Разбира се, бързиятъ pa'c-
тежъ се дължи на законния стремежъ на младежьта чрезъ по-високо 
образование да си осигури по-добро обществено и материално поло
жение. Все пакъ голъмиятъ брой на кандидати за студенти у насъ, 
който ни най-малко не спадна тая година, когато въ Свищовското 
В. Т. У. се приеха 340 души, се дължи въ значителна степень и на 
доброто име и доверието, на което се радва нашиятъ институтъ 
всрёдъ българското общество съ качеството на работата и солидната 
подготовка на нашить- възпитаници. 

Социаленъ произходъ на студентите 
Отъ данните относно студентите ще Ви занимая само съ социа

лния произходъ, който е много интересенъ и крайно поучителенъ. 
Презъ всички години първо место заематъ синове на земледелци; за 
последните три години твхниятъ брой е билъ последователно 127,178 
и 246 или 22%, 25% и 30% отъ общия брой на студентите, Тоя го-
лемъ процентъ се обяснява съ стремежа къмъ обществено издигане 
и удобствата на градския животъ. Следъ техъ идатъ децата на тър
говци, които започватъ първата година съ|13°/0 и достигать за 1934/35 
21%, а 1935/36 еж 19%. Следватъ децата на пенсионери, чиновници и 
домакини, на които броятъ и процентътъ варира различно презъ ми
налите години. За 1935/36 година отъ тия три категории има 107,101 
и 94 студенти или 13%, 11,7% и 11.3%. Отъ занаятчийски среди произ
хождате 53 или 6%. Най-малъкъ брой имаме синове на индустриалци 
—-14, или непълни 2%. 

Както изтъкнахме й миналата година, нашето студенчество яма 
разночиненъ социаленъ обликъ. Освенъ това бие на очи преоблада
ването на произходящите отъ средни и дребни сжществувания, съ 
което се подчертава предимно демократическиять характеръ на сту-
денството; а съ това то отговаря напълно на социалния строежъ на 
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българския народъ. И това сжщо потвърждава изказаната вече мисъль, 
че далечъ"по-гол-Бмиятъ брой отъ нашитв студенти се стремятъ чрезъ 
висшето образование да се издигнатъ по обществената стълба. 

Друга отличителна черта на тия данни е най-голЪмиятъ процентъ 
на студентите, произхождащи отъ село. Тоя стремежъ на селските 
синове къмъ общественъ възходъ е напълно законенъ. Обаче жела
телно е той да се съчетае съ дейна работа на тия вишисти въ род-, 
нитв имъ краища, гдето да действуватъ за стопанското и културното 
имъ издигане. Нашето мнение напримЪръ е, че нашитв възпитаници, 
особено ония отъ селски произходъ, еж най-подходящитЬ кандидати за 
кметове въ селата, тъй като гЬ познавать най-добре бита на селото 
и иматъ сжщевременно солидна стопанска подготовка, толкова необ
ходима за ржководителя на селото, което е преди всичко стопанска 
единица. Безспорно, и държавата тр-вбва да създаде тамъ по-сносни 
условия за сжществуване, за да прикрепи въ селото по-образованитБ 
му синове. 

Студентски организации. 
Студентското дружество „Хр. Ботевъ" е толкова стара организа

ция, колкото и В. Т. У. Основано е, за да възпитава членоветв си въ 
духа на общественость и взаимопомощь. R първата конкрентна задача, 
поставена на дружеството; б-fe издаването на печатни учебни курсове, 
за да се избътнатъ скжпитв и мжчно четливи цинкографирани коли. 
То продължава да издава и до днесъ такива курсове, чийто брой е 
достигналъ 34. 

Наредъ съ това дружеството по разни начини е подпомагало ма
териално СВОИТЕ бедни членове, чрезъ ангажиране на труда имъ въ 
издателската си дейность, чрезъ отпущане на помощь за изплащане 
на училищните такси, чрезъ намиране на работа и др. А чрезъ орга
низационни си животъ дружеството подготвя студентитв къмъ обще
ствения животъ. 

Едновремено съ това е развивана и просветна дейность, чрезъ 
уреждане на агитационни седмици и публични четения, главно по 
стопански въпроси, ежегодно издаване на Ботевъ листь, издаване на 
годишникъ презъ 1928 год. и на списание Студенска дума презъ 
1929 година. 

Отъ 1926 година насамъ дружеството влиза въ състава на Б. Н. 
С. С, който обединява всички студентски дружества въ страната и 
странство и подчертава националния елементъ въ програмата си. 

До 1928/29 година то е успивало да обедини около знамето си 
повечето отъ половината отъ студентитв. Отъ тогава насамъ процен-
тътъ спада подъ 50%. Презъ миналата година неговите членове еж 
били 385 или 42.2%, отъ всички студенти. Това обстоятелство се дължи 
безспорно и на разединението, което толкова много разкжева общес
твото ни и се отразява, и върху младежьта, още. повече че тя се е 
отличавала винаги съ по-голЪмъ индивидуализъмъ отъ другите въз
расти. Поради това все още трудно е да се нам-ери обединителното 
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начало. Затова именно вниманието на управата на дружеството тръбва 
да бжде насочено къмъ смекчаване на противоречията между разнить 
тежнения и да обедини, ако не всички, то поне две трети отъ сту-
дентитв. 

Другить студентски организации: тракийското студентско дру
жество, македонското дружество и трить стола — „Столъ-клубъ" 
„Съгласие" и „Беденъ студенть" иматъ по-специални и ограничени 
цели. 

Завършили съ дипломъ възпитаници на училището. 
За 15 години еж завършили пълния курсъ на учението си 13 ви

пуска, отъ които 9 еж използували окончателно правото си да се явя-
ватъ на изпитъ. Завършили еж съ дипломъ всичко 941 души, отъ които 
830 студенти и 111 студентки; отъ тьхъ 294 принадлежатъ къмъ десетия, 
единадесетия, дванадесетия и тринадесети випуски, които още иматъ 
право да се явяватъ на изпитъ. Значи отъ първитъ деветь випуска еж 
получили дипломъ 647 студенти или 57.3% отъ всички записани въ 
тьхъ студенти. Това говори предостатъчно за сериозния характеръ на 
изискванията и ИЗПИТИТЕ въ нашето училище. 

По-голъмата часть отъ тия наши възпитаници еж се обединили 
въ организацията на възпитаницить на висшето търговско училище 
Варна, която преследва не само професионални цъли, но и се стреми 
да поддържа живи връзки между стопанската теория и практиката въ 
живота. На първата цъль служи предимно вестникъ „Академически 
вести", излизащъ ежемесечно, а на втората цъль — научниятъ органъ 
на организацията, а именно тримесечното Списание на дружеството на 
заврршилитъ В. Т. У., въ което сътрудничатъ преподаватели при учи
лището и наши възпитаници; въ краткия периодъ на своето излизане 
— непълна година, то си спечели добро име у насъ и въ чужбина и 
представлява голъмъ активъ за казаната организация, а сжщевременно 
е и гордость за нашия институтъ. 

Възъ основа на анкетата, направена отъ тази организация, на
шить свършивши възпитаници еж се разпредьлили по следния начинъ 
въ живота: отъ свършилить 941—147 заематъ служби въ държавни 
учреждения безъ банкить и държавнить институти; въ държавни, по
пулярни и частни банки работятъ 194; 72 еж се отдали на педагоги
ческа кариера въ висши, срьдни и професионални училища; общински 
служби заематъ 95, а въ обществени учреждения 17; на самостоятелна 
практика еж се отдали 35; въ частни предприятия работятъ 36, а въ 
кооперации 28; разни други служби заематъ 16; 68 отбиватъ военната 
си или трудовата си служба; 42 еж домакини; 17 еж отбелязани като 
безработни; на 60 не еж известни адресить; 97 не еж пратили сведения 
за професията си, а 17 еж починали. 

Отзизитъ, които получаваме за работата на нашить възпитаници 
ни увьряватъ, че почти всички отъ тьхъ се указватъ като много по-
ложителенъ елементъ за строителна работа въ нашата държава и об
щество и че ть високо тачать честьта на института ни и съ работата 
си се стремятъ да допринесатъ за затвърдяването на доброто му име. 
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Това е въ най-сбита форма историята на нашия институтъ, това 
«ж неговитЬ постижения за 15 години. Безспорно неговото развитие 
яе ще спре тука, а по силата на вжтрешнигв закони на своя растежъ и 
въ връзка съ развоя на обществения и стопанския ни животъ, тр ще 
тр-Ъбва да претърпи въ най-близко време една значителна реоргани
зация. Така напримЪръ, въ връзка съ постоянното усложняване и 
разчленяване на стопанския ни животъ и предвидъ на все по-голЪмия 
брой кандидати за висше стопанско образование, вече е наложителна 
и специализация въ разни клонове на стопанството, което пъкъ пос
тавя въпроса за разд-кляне на училището на ОТД-БЛИ — два или три. 
Сжщо така ще се наложи и удължаването на курса отъ 3 на 4 го
дини, вероятно още отъ началото на идущата учебна година за ново
приетите студенти. 

Заключение. 
Отъ настоящето изложение, става ясно, че нашиятъ институтъ въ 

краткия периодъ на своето сжществувание е отбелязалъ значителенъ 
напредъкъ, който е повишилъ много интереса и дов-врието на българ
ското общество къмъ него, изразени въ голЪмия напливъ на студенти 
и благоприятната оценка на работата на неговите възпитаници. Тия 
постижения училището ё направило при споменатите неудобства. И ако 
на училището ни.е било възможно въпреки Последните да напредне 
въ такава степень, то се дължи на моралната и материалната подкрепа, 
която му указаха държавата, Соф. Търг. Инд. Камара, Варн. Община, 
а особно Варненската Търговско-Индустриална Камара. Ето защо дългъ 
се налага на Академическия съветъ, като, благодари горещо на споме
натите институти, да подчертае своята благодарность къмъ Варнен. 
Т. И. К., особно на ония състави на бюрото й, които то е имало отъ 
основаването на училището насамъ, начело съ неговите председатели 

г. г. Костадинъ Геновъ и Б. Ябаджиевъ, както и на всички досегашни 
камарни представители въ Върховйия съветъ, за материалните жертви* 
понесени отъ камарата за издръжката на училището и за подкрепата, 
която срещнаха неговите проекти и начинания. Благодари и на сесията 
на Варн. Т. И. К., която му гласува необходимите бюджетни средства. 
Благодарение на тая морална материална подкрепа, както и благода
рение на ентусиазъма, вярата и енергията на, преподавателското ТБЛО 
училището устоя на всички големи и малки бури, преодолъ1 всички 
кризи и изпитания И днесъ се издига като мощенъ фаръ. на висша 
стопанска просвета и на българска куртура изобщо, чиито лжчи 
стоплятъ сърдцата на нашитв сънародници и отваря границата. 

И днесъ, когато се чертаятъ нови йасоки на висшето стопанско 
образование и се създаватъ нови виещи научни стопански институти, 
все сжщата в/Ьра изпълва.ревнители и преподаватели на Висшето ни 
търговско училище и имъ закрепва волята къмъ още по-голЪмъ въз-
ходъ. Съ това упование и тая воля ние гледаме къмъ бждещето. 
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Продаването и купуването на земи 
въ България 

Едва ли подлежи на съмнение, че въпросътъ за земления оборотъ 
въ България представлява значителенъ интересъ. Изобщо навсвкжде 
въпросите, свързани съ движението на земевладението, основателно 
привличатъ общественото внимание, именно поради ГОЛЪМИТБ социално-
стопански интереси, които еж свързани съединъ или другъ начинъ за 
разпредъление на земята въ ржцетв на населението, съ този или другъ 
начинъ на движението на земевладението, на придобиване земята и 
нейното преминаване отъ едни ржце въ други. Но за нашата страна 
този оправданъ изобщр интересъ къмъ земления оборотъ придобива 
още по-гол-вмо значение, като припомнимъ ролята на земеделското 
стопанство въ общото народно стопанство на страната и особеноститЬ 
на нашата аграрна конституция, която се характеризира, както се знае, 
съ господството на дребното земевладение и съ свободната землена 
мобилизация. 

За съжаление, на този значителенъ интересъ къмъ проблемитЬ 
на земления оборотъ противостои извънредно малкото познаване на 
това явление. Досега ние имаме много малко данни по този въпросъ. 
Богатиятъ материалъ, който се натрупва въ нотариалните регистри 
относно движението на земевлад-Ьнието, все още продължава да очаква 
благоприятното време, когато той ще се подложи на разработване. За
това ние трЪбва да поздравимъ Главната дирекция на статистиката, 
че тя започва да се интересува отъ ГБЗИ въпроси и ги туря на дневенъ 
редъ въ СВОИТЕ текущи статистически разработки. 

Вземайки подъ внимание значението на проблема за движението 
на земевладението, организаторите на селско-стопанската анкета презъ 
1933—1934 г. еж включили въ нейната програма и въпроси за оборота 
(обръщението) на земитв. TasfM хубава инициатива сега дава вече 
СВОИТЕ плодове: неотдавна бъха публикувани данните относно този 
въпросъ, които обогатяватъ и ще обогатяватъ нашитв знания по въпро
сите изъ областьта на българското земевладение. 

v Настоящата работа преследва скромната задача да даде единъ 
по-обстоенъ коментаръ на ИЗЛЕЗЛИТЕ данни относно покупко-продаж-
битБ на земитв, споредъ казаната анкета. • > 

Както се знае, селско-стопанската анкета обхваща единъ значите
ленъ периодъ отъ време: 1927—^ 1933 г. г., който периодъ придобива 
толкова по-голЪмъ интересъ, че обхваща както H-БКОЛКО години преди 
насЪкоилата криза, така и нвколко години отъ самата криза. За инте
ресуващия ни въпросъ относно движението на земевладението, този 
периодъ, подложенъ на проучване, позволява, край другитв въпроси, 



да видимъ, какъ стопанската конюнктура влияе върху казанитв процес»-
за покупко-продажба на земитв. I 

Обръщайки се къмъ поставената задача, ние, преди всичко, трвбвг 
да дадемъ обща представа за движението на земитв' чрезъ продажбг 
и чрезъ покупка. Като започваме това проучване съ продажбитв, ние 
ще дадемъ въ следната таблица цифритв, които характеризирал» про> 
дажбитв на земитв въ най-общата имъ форма. А именно, ще отбе 
лежимъ броя на стопанствата, които ок продавали земи, площьта нг 
продадените земи и твхната стойность презъ всвка година па-отдвлнс 
за презъ цвлия изследванъ периодъ. За да установимъ; има ли из 
вестно постоянство въ този пррцесъ на продажба На зёмитв, ние из 
числяваме процентното значение на даннитв за всвка година спрямс 
даннитв за презъ цвлия периодъ. 

ТАБЛИЦА № 1, ; *; 
Анкетирани стопанства, продали земи. 

Години 

1927 
1928 
1929 
1930 , 
1931 
1932 
1933 
1927-33 

Стопанства 

5S 
о 
о. 

Ш 

181 
210 
197 
201 
125 
143 
175 

1.232 

о 

14,69 
17.05 
15,99 
16,31 
10,15 
11,61 
14,20 
100,0 

Продадена 
земя 

& 
1=С 

1.255.8 
1.404,4 
1.355,8 
1.276,2 

683,6 
553,1 
643,9 

7.172,8 

о 

17,51 
19,58 
18,90 
17,79 
9,53 
7,71 
8,98 

100,0 

Стойность 

лева 

3.276.603 
3.313.437 
4.490.849 
2.546.937 
1.649.233 
1.589.291 
1.813.478 

18.679.828 

о * 

17,54 
17,74 
24,04 
13,63 
8,83 
8,51 
9,71 

100,0 

СрЪдно на" 
едно стопан. 

§£• 
о Я 

6,94 
6,60 
6,88 
7,35 
5,47 
3,87 
3,68 
5,82 

X М 

18.103 
15.778 
22.796 
12.671 
13.194 
11.114 
10.363 
15.162 

IS X 
X « 

s « « 
Я л'Е « J » 
•3 5 « •V v о 
О. «3 О. 

и х с 

2.609 
2.359 
3.312 
1.996 
2.413 
2.873 
2.816 
2.604 

Отъ таблицата виждаме, че не може да се говори за равномвр 
ность презъ време на продажбитв на земитв. Ясно проличава, че вт 
по-къснитв години, както процентътъ на продаващитв земи стопанства 
така и процентътъ на продадената площь и на стойностьта се нама 
ляватъ. Ако между твзи проценти презъ първитв три години (1927— 
1929 г.) може да се забележи известна близость, то трвбва да се приз 
ние, че такава сжществува и презъ последнитв три години (1931 —1933 г.] 
но количествената характеристика на първитв и последнитв години н< 
е една и сжща, а именно презъ последнитв години проличава пониже 
ние въ сравнение съ първитв. Дори и за този, който'не би знаелъ, ч< 
първитв години еж години преди настжпилата криза, а последнит! 
пъкъ години еж години на криза, видимитв различия въ характеристи 
ката на еднитв и другитв години биха възбудили интерёсъ към1 
въпроса за нвкаква станала промвна. На сжщата промвна сочатъ i 
даннитв за ервдната площь земи, пррдадени отъ отдвлно стопанство 
и за ервдната стойность, получена отъ твзи продажби. И тука виж 
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даме намаление презъ последните три години въ сравнение съггьрвигЬ. 
Характерно ё, че презъ 1930 г. казаните промени още не проличаватъ 
съ пълна ясность, поради което тази година заема въ известна степень 
междинно положение: даннитв за,тази година могатъ да се > сметать 
или като пр-вко продължение — но малко отслабнало — на това, което 
е било въ предшедствуващигБ три години, или като начало на НОВИТБ 
отнршения, които, обаче, не еж се реализирали още напълно. Всичко 
това сочи, че кризата въ областьта на продажбата* на земите се про
явява решително, само начиная отъ 1931 г. Поради това, за да видимъ, 
какъ изменението на стопанската конюнктура се проявява въ интере
суващата ни область, ние изчисляваме средни годишни отделно за 
трил^тиего 1927—1929 г. и отделно за тршгвтието, 1931—1933 г. и ги 
сравняваме. Резултатите отъ това сравнение ясно свидетелствуватъ за 
настжпилитв промени, които се виждатъ отъ следните числа: 

Ср-Ьдно 
годишно 

презъ 

19?7—29 , 

1931-^33 

Стопаист. 

« 
о а Ш 

196 

148 

100 

75,34 

1 

Ц р и Д . o v u m 

т' 
м 
аз 

1.338,7 

626,9 

• е ш 
« 
СО 

S 3 • 

100 

46,83 

Стойность 

лева 

3.693.630 

1.684.001 

о 
м-
о К 
И Ы 

100 

45,59 

Сродно на едно стон. 
Цр.земи 

и 
аз 

t=C' 

6,83 

4,23 

S3 
аз 

, ВС 
СП И 

100 

62,23 

Стойность 

га 
га <и 
с; 

18.845 

11.404 

е 
м 
аз 
ВС 
ЕВ 

100 

60,51 

(0 ч 
<и о. 
=г с 

о. я £ и х п 

лв. 

2.759 

2.686 

Инд. 

100 

97,35 

Виждаме, че сродно презъ втория периодъ продавать земи само 
75% отъ броя на стопанствата, които еж продавали презъ първия 
периодъ, и че продадената площь и стойность еж по-малки отъ поло
вината на площьта, продадена презъ първия периодъ, и стойностьта 
на продадената земя. Сжщо така ясно личи издребняването на сред
ната продадена отъ ОТД-БЛНО стопанство площь земя, която е само 2/з 
отъ тази за презъ първия периодъ. 

Единственото, което се намира въ известёнъ размерь съ тази 
обща понизителна тенденция, е, че цените на продадената земя еж 
спаднали само съ 2,65%. Това ни се струва малко вероятно, като 
знаемъ, че, първо> цените еж най-малко чувствителни спрямо конюнк
турните промени, й второ, че цените на земеделските произведения 
еж спаднали значително и това не може да не. се отрази на цените и 
на самата земя. 

Виждайки, че продажбите на земитЬ реагиратъ така остро на 
изменението на стопанската конюнктура, ние би требвало да очакваме, 
че именно цените на земите ще отразятъ най-много стопанската про
мена въ конюнктурата чрезъ техното значително спадане. Обстоятел
ството, че нашите данни не потвърдяватъ това наше основателно 
очакване, ние требва да търсимъ въ това, че тука имаме продажби 
на земи отъ най-различни категории и възможно, е, щото съставътъ 
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на продадените презъ ОТДЕЛНИТЕ години (респективно периоди) зег» 
да не е единъ и сжщъ, поради което и се получава този неочакван 
резултатъ, противоречещъ на нашить теоретически предположения. 

Ще имаме по-нататъкъ случая да видимъ, какво е истинско! 
движение на ценигв на ОТДЕЛНИТЕ видове продадени земи. 

Преди да преминемъ къмъ разглеждане на това, отъ какви видо1 
земи се образуватъ продаденитЕ земи, ние тръбва да се запитаме, каю 
часть отъ ВСИЧКИТЕ анкетирани стопанства и отъ цвлата подложена i 
анкетното проучване площь земи съставятъ ТЕЗИ стопанства, които уч 
ствуватъ въ продажбитв на земитЕ. " 

Като знаемъ, че на анкета еж били подложени 15.265 стопансп 
съ 920.870 декари стопанисвана земя и като знаемъ, колко стопансп 
каква площь земи продавать въ ОТДЕЛНИТЕ периоди, Отговорътъ на п 
ставения въпросъ не създава никакви затруднения. А именно: въ п 
риода преди кризата срЕдно годишно 1,28% отъ всички стопансп 
продаватъ 0,14% отъ общата площь стопанисвана земя; съответни! 
пъкъ проценти за периода следъ кризата еж: 0,97% и 0,07%. 

Ние досега разгледахме продадената площь земи въ нейната съв 
купность, безъ да се спираме на въпроса, отъ какви видове земи i 
образува тя. Представлява значителенъ интересъ и въпросътъ относ 
телно ОТДЕЛНИТЕ видове продадени земи. Въ следната таблица HI 
имаме разпределение на продаденитЕ земи споредъ видоветЕ зем 
като изчисляваме, какъвъ ДЕЛЪ съставятъ ОТДЕЛНИТЕ видове продаде» 
земя въ общата продадена площь земя презъ ОТДЕЛНИТЕ години i 
проучения периодъ време. ' 

ТАБЛИЦА № 2. 
Стопанства, продали земи, споредъ вида на продаденитЕ земи. 

1927 
1928 
1929 
1930 

. 1931 
1932 
1933 
1927—33 

Н
ив

и 

'« о о. 
Ш 

149 
159 
145 
159 
102 
114 
128 
956 

% 

73,76 
68,83 
67,44 
73,95 
79,69 
75,50 
68,82 
71.99 

s 

Л
ив

ар
 

яа 
о 
Он со 

23 
35 
30 
28 
13 
12 
22 

163 

% 

11,39 
15,15 
13,95 
13,02 
10,16 
7,95 

11,83 
12,27 

s и о а 
V X 

Зе
ле

н 
гр

ад
и 

е о ех. 
са 

1 
1 
2 
2 
1 
4 
5 

16 

% 

0,49 
0,43 
0,93 
0,93 
0,78 
2,65 
2,69 
1,20 

Л
оз

я 

« 
о 

оа 

6 
6 
8 
5 
2 
9 
5 

41 

% 

2,97 
2,60 
3,72 
2,33 
1,56 
5,96 
2,69 
3,09 

s s 
I i 

О
во

щ
 

гр
ад

и 

а 
о 
о. so 

1 
5 
6 
3 
1 

— 
4 

20 

% 

0,49 
2,16 
2,79 
1,40 
0,78 

— 
2,15 
1,50 

s о 

Z х 

Ч
ер

т 
гр

ад
и 

« 
§. 
яа 

2 

— 
1 

1— 

_ 
3 

% 

1,00 
— 
— 

0,46 
— 
— 
— 

0,23 

s 
S X 

Ро
зо

в 
! г

ра
ди

 

« 
о 

иа 

1 
— 
— 
— 

1 
2 
4 

°/ 

0/ 
-

1 -

• 
о,е 
1,С 
0,: 
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Продължение огь таблица № 2 

1 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927—33 

Го
ри

 

« 
о о. 

6Q 

15 
13 
13 
5 
6 
5 

11 
72 

% 

7,43 
6,63 
6.05 
4,19 
4,69 
3331 
5,91 
5,42 

П
ас

ищ
а 

«, 
о о. 

PQ 

1 
3 
3 
3 

2 
2 

14 

% 

0,49 
1,30 
1,40 
1,40 

1,32 
1,08 
1,05 

П
ус

те
ещ

и 
зе

ми
 

1 

1 
1 

2 

• % • 

0,78 
0,66 

0,15 

s 
Е 
<D m 
S 
I 

•40 

s,. 
ж о о. иа 

1 

1 
2 

% 

0,46 

0,54 
0,15 

С
то

па
нс

ки
 

дв
ор

ъ 
бе

зъ
 

сг
ра

да
 

«я о о. to 

4 
5 
8 
3 
2 
6 
3 

31 

% 

1,98 
2,16 
3,72 
1,40 
1,56 
1,99 
3,21 
2,34 

С
то

па
нс

ки
 

дв
ор

ъ 
съ

 
ог

ра
да

 

« 
о о. 

«5 

3 

1 

4 

% 

1,30 

0,46 

0,30 

Всичко 
1 к 

Брой 

202 
231 
215 
215 
128 
151 
186 

1328 

% 

о
о

о
о

о
о

о
о
 

о
о

о
о

о
о

о
о
 

Отъ тази таблица виждаме, че продажбите на отдвлнитв видове 
земи не ставать еднакво често, а. именно, че едни видове земи пред-
ставляватъ постояненъ' обектъ на продажбите, а продажбите на другитв 
видове земи ставать много по-рвдко и иматъ по-скоро единъ случаенъ 
характеръ. Хвърля се на очи извънредно голъмото значение на про
дажбата на ниви, която съставя 70 — 80% отъ ВСИЧКИТЕ продажби на 
земи. Въ сравнение съ продажбитв на ниви, продажбата на всички 
други видове земи играе много второстепенна роль* дори нищожна въ 
сравнение съ продажбитв на ниви. Все пакъ отъ останалитв продажби 
на земи по-акществено значение иматъ продажбитв на ливади, и от
части на гори и на лозя. Продажбата на всички останали видове земи 
е много малка на брой, като само стопанските дворове безъ сгради, 
зеленчуковите градини, овощните градини и пасищата надминаватъ 
единъ-два процента отъ общия брой на продажбитв, а продажбитв на 
всички останали видове земи еж подъ единъ процентъ отъ общия брой 
на продажбитв на земи. 

Като се запитаме сега, дали измвнението на стопанската конюнк
тура е упражнило нвкакво влияние върху продажбитв на отдвлнитв 
видове земи, ние требва да отговоримъ утвърдително на този въпросъ. 
Защото, както се вижда отъ следнята емвтка, ервдниятъ годишенъ 
брой на продажбитв е по-голвма величина въ годините преди кризата, 
отколкото следъ кризата. 



Сръдниятъ годишенъ брой продажби на различни видове земи 
въ годините преди кризата и следъ нея , 

1 

* 

Ср-Ьдно 
годишно 

презъ 

1927-29 
1931—33 

Н
ив

и 
Бр

ой
 

151 
115 

Ин
де

кс
ъ 

100 
75,94 

Л
ив

ад
и 

Бр
ой

 

29 
16 

Ип
де

кс
ъ 

100 
53,41 

Зе
ле

нч
ук

ов
и 

гр
ад

ин
и 

Бр
ой

 

1 
3 

Ин
де

кс
ъ 

100 
300,0 

Л
оз

я 
Бр

ой
 

7 
5 

Ин
де

кс
ъ 

100 
71,43 

О
во

щ
ни

 
гр

ад
ин

и 
Бр

ой
 

4 
2 

Ин
де

кс
ъ 

' 100 
бо,о 

Ч
ер

ни
че

ви
 

гр
ад

ин
и 

Бр
ой

 

— 

Ин
де

кс
ъ 

— 

Ро
зо

ви
 

гр
ад

ин
и 

Бр
ой

 

— 

Ин
де

кс
ъ 

—, 

Ср-БДНО 
годишно 

презъ 

1927—29 
1931—33 

Го
ри

 
Бр

ой
 

14 
7 

Ин
де

кс
ъ 

100 
50,0 

П
ас

ищ
а 

Бр
ой

 

2 
1 

Ин
де

кс
ъ 

100 
50,0 

П
ус

те
ещ

и 
зе

ми
 

Бр
ой

 

— 

Ип
де

кс
ъ 

—' 

С
м

ес
ен

а,
 

зе
мя

 
Бр

ой
 

— 

Ин
де

кс
ъ 

• ^ 

Ст
оп

. д
во

ръ
 

бе
зъ

 с
гр

ад
и 

Бр
ой

 

6 
4 

Ин
де

кс
ъ 

100 
66,66 

Ст
оп

. д
во

ръ
 

съ
 с

гр
ад

и 
« о а Ш 
• i 

— 

Ин
де

кс
ъ 

. •— 

Виждаме, че, като общо правило, презъ ГОДИНИТЕ на кризата про
дажбите на различните видове земи спадать подъ ТЕЗИ презъ ГОДИНИТЕ 
преди кризата. Това спадане не е еднакво при различните земи и се 
движи между 50 — 75% отъ продажбите преди кризата. Единствено 
изключение имаме при зеленчуковите градини, кждетр извънредно 
малкиятъ брой на продажбит-fe изобщо пречи да се мисли за устано
вяването на каквато и да е закономерность. Поради сжщото обстоя
телство — извънредно малкия брой наблюдавани случаи на продажби 
— не- се разработвате данните за редица случаи продажби на раз
лични видове земи. 

Сега ще разгледаме сьставътъ на продадената площь земи спо-
редъ отделните видове,продадени земи. Съответните данни имаме въ 
следната таблица. 



, ТАБЛИЦА Jfc'3 
Площь продадени земи, споредъ вида. 

' ,' ' ' ' 

,1927 
1928 
1929, 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927—33 

Ниви 

декари 

1.051,6 
1.193,3 
1.107,0 

992,1 
477,3 
465,0 
508,3 

5.794,6 

о / о ' 

83,74 
84;97 
81,65 
77,74 
69,82 
84,07 
78,94 
80,79 

Ливади 

декари 

84,1 
109,5 
116,0 
148,7 
180,5 
29,0 
62,6 

730,4 

% 

6,70 
7,80 
8,56 

11,65 
26,40 
5,24 
9,72 

10,18 

Зеленчук, 
градини 

декари 

1,0 
2,0 
0,5 
0,2 
0,5 
2,2 
3,6 

10,0 

% 

0,08 
0,14 
0,04 
0,02 
0,07 
0,40 
0,56 
0,14 

Лозя 

декари 

10,5 
7,9 
9,2 
6,7 
1,6 

11,1 
3,7 

50,7 

°/о 

0,84 
0,56 
0,68 
0,52 
0,23 
2,01 
0,57 
0,71 

" ' i 

1927 
1928: 
1929 
1930 
1931 

. 1932 • 
1933 
1927—33 

Овощни 
градини 

дек. 

2,0 
5,9 

13,3 
8,7 
0,2 

. ТА 
37,5 

% 

0,16 
0,42 
0,98 
0,68 
0,03 

1,15 
0,52 

Чернич. 
градини 

дек. 

2,8 

0,4 

3,2 

% 

0,22 

0,03 

0,04 

Розови 
градини 

дек, 

0,6 

2,5 
3,0 
6,1 

% 

0,04 

0,45 
0,47 
0,08 

Гори 

дек. 

82,4 
61,3 
83,3 
39,7 
16,7 
33,7 
45,6 

362,7 

% 

6,56 
4,36 
6,14 
3,11 
2,44 
6,09 
7,08 
5,06 

Пасища 

дек. 

12,5 
8,6 

17,0 
56,8 

6,6 
2,9 

104,4 

°/о 

1,0 
0,6 
1,2 
4,4 

1,6 
0,4 
1,4 

Отъ таблицата се виждд, че основната и'дори господствуващата 
маса продадени земи еж нивигв. 70—85% отъ цълата площь прода
дени земи. спадать къмъ нивитк Значението на всички други видове 
земи, както се вижда отъ ГБЗИ числа, ё много малко и не може да 
се сравнява съ значението, на продадената площь ниви. Зее пакъ въ 
останалитв видове продадени земи изпъква^значението на ливадите, 
продадената площь на които съставя близо половината отъ ВСИЧКИТЕ 
продадени земи безъ нивитк Площьта на продадените ливади пред
ставлява 5—10% отъ цЪлата площь продадени земи и само презъ 
една година (1931 г.) този процентъ се покачва чакъ до 26,4%. След-
ващиятъ по своето значение видъ продадени земи еж горитЬ, коИто, 
споредъ продадената плбщь, се движатъ между 2,5—7% отъ цълата 
Продадена площь земи. Пасищата съставляватъ 0.25—1,25% отъ общата 
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площь продадени земи; само презъ една година (1930 г.) този проценть 
се покачва до 4,45%. 

Площьта на всички други видове продадени земи е извънредно 
малка и се изразява съ десети и стотни части на единъ проценть отъ 
цЪлата продадена площь земи. 

По такъвъ начинъ виждаме, че, както споредъ броя на продаж
бите, така и споредъ продадената площь, между продадените земи 
най-пжЬмо знечение иматъ нивите. На много голямо разстояние отъ 
ТБХЪ, но все пакъ съ доста голямо значение еж ливадите. Слабо, но 
все пакъ реално е значението на торить1 и пасищата и почти лишени 
отъ реално значение еж продажбите на всички останали видове земи. 

Дори и при единъ бързъ прегледъ на тази таблица проличава 
изменението на продадената площь—поне по отношение на главните, 
току що преброени видове земи—въ връзка съ измънението на сто
панската конюнктура. За да уточнимъ това, ние ще направимъ и по 
отношение на продадената площь земи сжщата смътка, както напра
вихме това по отношение броя на продажбите. f\ именно, ще опре-
д-Ьлимъ средната годишна площь на различните видове продадени 
земи отделно за периода преди кризата и следъ нейното настжпване. 
СъответнитЪ данни имаме долу. 
Средно годишна площь продадени земи преди кризата и следъ нея. 

Средно 
годишно 

презъ 

1927—29 
1931-33 

Ниви 

se 
Я 

1.117,3 
483,5 

Я аз е 

100 
43,28 

Ливади 

Ы? 
Я 

103,2 
90,7 

я 
ев 

100 
87,89 

Зеленч. 
градини 
г£ 
Я 

1,2 
1,4 

я вз я 

100 
122,86 

Лозя 

ьз" 
<х> 
Я 

9,2 
5,5 

я m 
ВЗ ' 

100 
59,42 

Овощни 
градини 
ьз' 
я 

7,1 
2,5 

я , е S 

100 
35,85 

Чернич. 
градин. 

CD 

Я 

— 

в? 

— 

Средно 
годишно 

презъ 

1927-29 
1931—33 

Розови 
град. 
ьз 
Я 

— 

Я 
ш 

— 

Гори 

о> 
Я 

76,0 
32,0 

я и я 

100 
42,29 

Пасища 

ьз 
я 

12,7 
3,2 

я 
ш в 

100 
24,93 

Пуст, 
веми 
ьз 
я 

— 

1 
— 

Смгк. 
зем. 

ьз 
я 

— 

Ё 

— 

Ст. двОръ 
безъ сгр. 

ьз 
Я 

8,9 
3,6 

я 
SO
BS 

100 
40,82 

Ст. дворъ 
съ сгради 

ьз 
Я 

— 

1 
— 

Общата понизителна тенденция въ продадената площь земи е 
вънъ отъ всекакво съмнение. Тя проличава не само спрямо онези 
видове земи, продажбата на които характеризира най-важните видове 
земи, но изпъква и по отношение на онези видове земи, продажбата 
на които съставлява случаенъ елементъ. Единствено изключение се 
забелязва при зеленчуковите градини, при които презъ годините на 
кризата продадената площь нараства. Като се вземе предвидъ, че тука 
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се продава средно годищно по единъ декаръ земя, става ясно, че ГБЗИ 
продажби иматъ съвсемъ случаенъ характеръ и би било опасно да 
опираме на Hefo каквито и да било заключения. 

За главнйтъ видове продавани земи спадането въ продадената 
площь не е еднакво. За НИВИГБ, площьта на продажбитъ е спаднала 
повече отъ половина, същото и за горитф; площьта на продадените 
дивади е спаднала много по-малко, а на пасищата много повече. 

Установявайки, че въ състава на площьта продадени земи ние 
сръщаме само огранцченъ брой видове земи, продажбата на които 
има реално и сжществено значение, ние не можемъ да отбегнемъ 
следния въпросъ: сжществува ли известно отношение между посоче
ното голъмо значение.на продадената площь отъ твзи земи и общата 
площь на гЬзи земи въ анкетираните стопанства. Защото, ако съот
ветните видове земи — ниви, ливади, гори и пасища — по своята 
обща площь заематъ сжщото важно мъсто, както това, което отбеля
захме при тБхната продадена площь, то съвсемъ естествено е, че тъ 
се продаватъ въ по-голъмъ размъръ, тъкмо защото сё и на мир атъ въ 
по-голъмъ размъръ. За да отговоримъ на този въпросъ, налага се да 
опредълимъ, какво е процентното разпределение на отдълнитв видове 
земи въ общата площь на анкетираните стопанства и да сравнимъ 
твзи проценти съ процентитв на площьта продадени земи. 

Следната таблица дава характеристика на цълата площь анкети
рани стопанства. 

ТАБЛИЦА № 4 
Разпредъление на цвлата площь анкетирани стопанства 

споредъ отдълнитв видове земи. 

Ниви . . . . . . . . 
Ливади . . . . . ., . 
Овощни градини. . . . 
Зеленчукови градини . . 
Черничеви градини. . . 
Розови градини . . . .. 
Лозя . . . 
Гори , 
Пасища 
Пустеещи и други земи . 

Всичко 

ш 
& 
I 

° 5 

го 
X 

15.101 
7.933 
2.641 
6.326 

376 
379 

9.285 
5.895 
1.858 
1.879 

П л о щ ь 

декари 

728.407,9 
63.176,2 
7.009,9 
4.766,1 
1.123,5 
2.108,9 

20.298,0 
67.565,8 
15.822,3 
11.270,3 

921.548,9 

я ь 
S е 3 о \о *-
О У 

г, % s 

О о Е 
-5 5 <" 
оГ С to 

79,04 
6,86 
0,76 
.0,52 
0,12 
0,23 
2,20 
7,33 
1,72 
1,22 

100,0 
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Въ тази таблица не събираме заедно общия брой на стопанствата 
поради това, че стопанствата, които притежаватъ или стопанисвать 
единъ видъ земи, могатъ да притежаватъ или да стопанисвать и други 
видове земи. . Ако ги съберемъ заедно, ще получимъ една фиктивна 
величина, която не ще ни послужи за никакви по-нататъшни цели. 

' Общйятъ прегледъ на процентното значение на ОТДЕЛНИТЕ видове 
земи въ общата площь стопанисвана земя свидетелствува, че най-голямо 
разпространение иматъ НИВИТЕ, горитЕ, ливадигв, лозята и пасищата. 
Това, като че ли, идва да подтвърди й нашитк предишни констатации 
относно процентното значение, на продадената площь на ОТДЕЛНИТЕ 
видове земи. За по-голЕма ясность ще съпоставимъ процентите на 
значението на ОТДЕЛНИТЕ видове земи въ общата площь земя съ про-
центитБ на продадената площь на ОТДЕЛНИТЕ видове земи въ общата 
площь на продаденитЕ земи. 

ТАБЛИЦА № 5 . 
Значение на площьта на ОТДЕЛНИТЕ видове земя въ общата площь на 

стопанисвана земя и въ общата площь на продадената земя. 

Ниви . т . . . . 
Ливади . . . . . 
Овощни градини. . 
Зеленчук, градини . 
Черничеви срадини. 
Розови градини . . 
Лозя .' 
Гори 
Пасища . . . , . . 
Пустеещи и др. земи' 

Я Л) 
3 с 

79,04 
6,86 
0,76 
0,52 
0,12 
0,23 
2,23 
7,33 
1,72 
1,22 

% отъ общата 
площь продадена 

земя 

1927—29 

85,46 
7,71 
0,53 
0,09 
0,07 
0,01 
0,69 
5,65 
0,95 
0,83 

1931—33 

77,13 
14,47 
0,40 
0,34 

0,29 
0,87 
5,11 
0,25 
0,88 

1927—33 

80,79 
10,18 
0,52 
0,14 
0,04 
0,08 
0,71 
5,06 
1,46 
1,02 

Отъ таблицата се вижда, че сжществува доста значителна успо-
редность между площьта на ОТДЕЛНИТЕ видове земи и площьта на 
продажбитЕ на тЬзи земи. Прави впечатление, че процентътъ на про
дадената площь ниви и ливади надминава ТЕХНИЯ проценть въ общата 
стопанисвана площь, а продадената площь на ВСИЧКИТЕ останали ви
дове земи е поцъ ТЕХНИЯ проценть въ общата стопанисвана площь. 
Съ други думи казано, въ продажбата по-лесно попада екстензивно 
използуваемата земя, отколкото тази подложена на по-интензивна екс
плоатация. 
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Продължение отъ табл. № 6 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927—33 

Смъсени 
земи 

лв. 

30.000 

1.200 
31.200 

% 

1,18 

0,07 
0,17 

Стоп. дворъ 
безъ сгради 

лв. 

67.450 
88.000 
73.000 
42.400 
19.000 
11.000 
58.700 

359.550 

°/о 

2,06 
2,66 
1,63 
1,66 
1,16 
0,70 
3,23 
1,92 

Стоп. дворъ 
съ сгради 

лв. 

121,000 

5.000 

126.000 

°/о 

3,65 

0,19 

0,68 

Всичко 

лв. 

3.276.603 
3.313.437 
4.490.849 
2.546.397 
1.649.233 
1.589.291 
1.813.478 

18.679.828 

% 

100 
100 
100 
100 
100 
100 
100 
100 

Сждейки по стойностьта на продаденитв земи за значението на 
отдълнитв видове продадени земи въ общата продадена площь земя, 
ние виждаме, че се подтвърждава сжщото, което отбелязахме при ана
лиза на площьта на ОТДЪЛНИГБ видове продадена земя. Но въздей
ствието на ценитв на различните видове земи не може да не внесе 
известни промъни, които — въ сравнение съ по-раншната характери
стика — се изразяватъ въ това, че значението на едни видове земи се 
засилва, а на други спада. Като се ограничимъ отначало само съ твзй 
видове земи, продажбата на които играе голъма роль въ общата про
дажба на земитв, виждаме, че спада значението на нивитв и горите, 
а значението на ливадите, наопаки, нараства. Отъ друга страна, Н-БКОЙ 
видове земи, значението на които е много малко споредъ площьта на 
продажбите, засилватъ това си значение; такива еж овощните градини, 
стопанскиятъ дворъ бёзъ сградите и лозята. 

Въздействието на променилата се стопанска конюнктура изпъква 
въ СТОЙНОСТИТЕ на продаденитв земи още по-резко, отколкото въ тбх-
ната площь. Това е напълно естествено и отговаря на нашите априорни 
и логически обосновани очаквания. По-значително спадане на стой^ 
ностьта на продаденитв земи стои подъ въздействието на две групи фак
тори: отъ една страна, вече установеното по-рано намаление на про
даваемата площь земя и, отъ друга страна, спадането, на ценитв на 
земите, за което споменахме по-горе и за което ще се спремъ по-на-
татъкъ още по-подробно. Намалената площь продавана земя, която 
при това още се продава по намалени цени, естествено има въ резул-
тать по-големото спадане стойностьта на продаденитв земи, отколкото 
е спаднала самата продадена площь земя. Въ това се уверяваме отъ 
следните числа: 
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Средна годишна стойность на продадените земи въ годинитъ 
преди кризата и слёдъ нея 

1927—29 
1931-33 

Ниви 

ю 
Ч 

2:655.982 
1.058.632 

s 

100 
39,86 

Ливади 

ш ч 

534.095 
497.330 

X 
S 

' 100 
93,06 

Зеленчук, 
градини 

ш 
«5 

6.167 
23.300 

я 
X 

' s ' 

100 
377,84 

Лозя 

м ч 

47.560 
13333 

X 
X 

100 
28,46 

Овощни 
градини 

; 
m ч 

110.417 
13.533 

н 
X 
X 

100 
12,26 

Черн. 
трад. 

из 
ч 

— 

1 
— 

Розов, 
град. 

Ч 

— 

I 
— 

' 

1927—29 
1931—33 

Гори 

ю 
Ч 

122.213 
38.220 

н 
X 
S 

100 
30,45 

Пасища 

ю 
ч 

87.367 
1.889 

i 
• ч 

X 
X 

100 
2,16 

Пуст. 
земи 

ш 
ч 

— 

н 
X 
X 

— 

СМ-БС. 
земи 

m 
ч 

— 

I 
— 

Стоп. дворъ 
безъ сгради 

ю 
ч 

76.150 
29367 

а 
X 

/X 

100 
38,83 

Ст. двор 
съ сгр. 

ю 
ч 

— 

1 
— 

Всичко 

ю 
ч 

3.693.630 
1.684.334 

X 
s 

100 
45,59 

Отъ установените досега прояви на общата понизителна тенден
ция въ продажбите на земитв въ връзка съ изменението на стопан
ската конюнктура, ние можёмъ да очакваме, че и срвдниятъ размерь 
отъ продадената земя на едно стопанство не е останалъ безъ намале
ние. Наистина, логически е допустимо и обратното предположение, т. е, 
че сръдниять размъръ земя, продадена отъ едно стопанство, не се е 
пром-внилъ, или дори> че той се е увеличилъ. Това е възможно дори 
и при намаление на общия брой продажби и при намаление на общата 
продадена площь земя. А именно, ако темпътъ на намалението е сж-
щиятъ и за продажбите и за продадената площь, сръдниять размъръ 
земя продадена отъ едно стопанство, не ще се подложи на никаква 
промъна. Ако ли пъкъ темпътъ на намалението въ продажбитъ се 
различава отъ този на продадената площь земя, то въ зависимость 
отъ това, кжде този темпъ на намаление е по-голъмъ, ще имаме уве
личение или намаление на сръдния размерь земя, продадена отъ едно 
стопанство. Яко при наличността на тъзи три логически възможности, 
ний смътаме на по-въроятна тази за намаление на сръдния размерь 
земя, продадено стопанство, то това се опира на даннитъ на първата 
таблица и изчисленитъ отъ тъхъ индекси, отъ които личи, че за цвлата 
продадена отъ едно стопанство земя имаме едно намаление при срав
нение на двата периода. Сега ще установимъ въ следната таблица, 
какъ това намаление засяга различните видове земи презъ отдълнитв 
години, като установяваме този процесъ отдълно за площь въ декари 
и отдълно за стойностьта въ левове. 
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ТАБЛИЦА № 7 
Сръденъ размъръ земя, продаденъ отъ едно стопанство. 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927-33 

Ниви 

as 
V п 

7,06 
7,50 
7,63 
6,24 
4,68 
4,08 
3,97 
6,06 

m 

16.041 
15.669 
21.285 
13.126 
11.866 
9.362 
7.018 

13.840 

Ливади 

X 
V се 

3,66 
3,13 
3,87 
5,31 

13,88 
2,42 
2,85 
4,48 

m е: 

12.035 
12.620 
29.490 
9.294 

29.881 
32.558 
32.402 
20.536 

Зеленч. 
градини 
X 
01 

1,00 
2,00 
0,25 
0,10 
0,50 
0,55 
0,72 
0,63 

ю 
: е; 

1.500 
8.000 
4.500 

650 
1.000 
8.963 
6.610 
5.606 

Лозя 

X 
9) 
Ч 

1,75 
1,32 
1,15 
1,34 
0,80 
1,23 
0,78 
1,24 

м 
е; 

7.467 
9.217 
5.323 
7.640 
2.350 
3.211 
1.400 
5.402 

t 

Овощни 
градини 

X 
V 

2,00 
1,18 
2,22 
2.90 
0,20 

1,85 
1,88 

ю 

15.000 
4.650 

48.833 
3.332 

600 

10.000 
19.093 

Чернич. 
градини 

X 

S 
i;40 

0,40 

1,07 

ю 

17.000 

16.000 

16.667 

Розови 
градин. 

•as 

и 

0,60 

2,50 
1,50 
1,53 

со 

5.040 

8.000 
6300 
6.510 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927-33 

Гори 

X 
V 

5,50 
4,72 
6,41 
4,41 
2,78 
6.74 
4,15 
5.04 

13.125 
5.754 
7.305 
4.122 

•3.525 
8.812 
4.223 
7.158 

Пасища 

X 
V 

12,50 
2,87 
5,67 

18,93 

3,30 
1,45 
7,46 

* 
ш 
К 

250.000 
1.633 
2.400 
6.533 

1.378 
1.450 

20.525 

Пуст, 
земи 

X 
(U 
СС 

4,00 
0,70 

2,35 

«о 
с; 

4.000 
800 

2.400 

Смъс. 
земи 

as 
<и 
Ч 

15.00 

1,00 
8,00 

га 
с; 

30,000 

1200 
15.600 

Ст, дворъ 
безъ сгр, 

as 
V 
ЕС 

2,23 
1,66 
1,19 
1,63 
1,40 
0,77 
0,97 
1,36 

16.863 
17.600 
9.125 

14.133 
9.500 
3.667 
9.783 

11.598 

Ст. дворъ 
ci сгради 
as 
V я 

2,33 

3,00 

2,50 

ш 

40.333 

5.000 

31.500 

t '• 

Тъзи данни много ясно представляватъ намаляването на ервдната 
продадена площь земя отъ едно стопанство, независимо отъ в,ида на 
земить. Това издребняване на продадената площь земя не може да, 
не се съпровожда отъ намаление стойностьта на продаденитв земи, 
което сжщо така ясно проличава отъ нашить данни. Въ отдълнитЬ 
случаи ние сръщаме и увеличение на стойностьта, което, обаче, не 
опровергава общата установена понизителна t тенденция, тъй като, та
кива увеличени стойности имаме само при малъкъ брой продажби, 
кждето ВСБКИ отдъленъ случай на продажби се характеризира съ ин-
дивидуалнитв си черти и случайни особености, на който би било 
рискувано да се опремъ, за да- правимъ общи заключения. Но че са
мата понизителна тенденция има мъсто и относно сръдната продадена 
отъ едно стопанство площь и относно сръдната стойность на тази 
площь, въ това лесно се увъряваме отъ следнитв индекси: 
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Средната площь и средната стойность на различните видове земи, 
1 продадени отъ едно стопанство преди кризата и следъ нея 

Го
ди

ни
 

1927-29 
1931—33 

1927^29 
1931-33 

Ниви 

х s. 
7,40 
4,86 

лв. 
17.589 
10.463 

СС 
X 
X 

100 
65,68 
инд. 

100 
59,49 

Ливади 

X 
V 
ес 

3,52 
5,79 

лв. 
18.219 
31.744 

>СС 
X 
X 

100 
1.64,49 
' инд. 

100 
174,24 

Зеленчук, 
градини 

X 

СС, 

0,88 
0,63 
лв. 

4.628 
6.990 

X 
X 

100 
7 1,59 
инд. 

100 
151,04 

Г 

Лозя 

as 
•• с е * 

1,38 
1,03 
лв. 

7.134 
2.538 

ЕС 
X 
X 

100 
74,64 
инд. 
100 

35,58 

Овощни 
градини 

X ' 

<и . 

1,73 
1,52 

лв. 
27.604 

8.120 

ЕС 
X 
S 

.100 
87,86 
инд. 
100 

29,42 

X 
X 
X et 
О 
u 

1927—29 
1931-33 

1927-29 
1931—33 

Чернич. 
градини 

X ' 
<Ц 

пс. 

лв, 

пс 
X 
X 

инд. 

Розови 
градини 

X 
V 
ПС 

л в. 

X ' 
X 

инд. 

Гори 

X 

пс 

5,54 
4,36 
л в. 

8.942 
5.212 

х. 
X • 

100 
78,70 
инд. 
100 

58,29 

. Пасища 

X <и 
СС 

6,35 
.3,17 
лв. 

43.683 
1.885 

с[ 
X 
X 

100 
49,92 
инд. 
100 

4,32 

Пуст. 
земи 

X 

ес 

лв. 

пс. 
X 
X 

инд. 

См-БС. 
земи 

X <и 
СС 

лв. 

се 
X 
X 

инд. 

За да довършимъ тази часть на 
нашата работа, остава Ни да се 
спремъ на ценитв, по които става 
продаването на разнитв видове зе
ми. Засегнахме вече този въпросъ, < 
като изказахме и увъреностьта, че и 
ценитв на продаваната земя трвбва 
да покажатъ' известно понижение 
въ връзка и поради настжпилата 
криза. Макаръ и установявайки дви
жението на ценитв на ВСИЧКИТЕ ви
дове продадени земи, взети заедно, 

да нвмахме възможность да добиемъ подтвърждение за това очаквано 
понижение на ценитв на земята, ние, все пакъ, стоимъ на сжщото ста
новище, че общиятъ потокъ на падналитв цени не е могълъ да остави 
незасегнати ценитв на земигв, като обяснихме, че неподтвърждението 
на това въ поменатия случай е последствие на много нееднородния 
съставъ на понятието „цена на земята изобщо", т. е. че се опред-вля 
оть недиференцированостьта на това понятие. Сега ще се заловимъ съ 

Го
ди

ни
 

1927—29 
1931-33 

1927-29 
1931-33 

Стоп. дворъ 
безъ сгради 

X 
V 
СГ 

1,58 
0,91 

лв. 
13.438 
7.375 

X 
X 

100 
57,59 
инд. 
100 

54,88 

Стоп. дворъ 
съ сгради 

X, 

се 

лв. 

1 

инд. 

г 
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устаноёяванётб движението на цените на отделните видове земи, за 
които имаме съответните данни въ следната таблица. 

ТАБЛИЦА. № 8 
Ср-вдни цени на различните видове продадени земи (лв. за дек). 

Го
ди

ни
 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927-33 

Н
ив

и 

2.273 
2.088 
2.788 
2.104 
2.536 
2.295 
1.767 
2.283 

Л
ив

ад
и 

3.291 
4.034 
7.627 
1.750 
2.152 

13.472 
11.387 
4.594 

Зе
ле

нч
. 

гр
ад

ин
и 

1.500 
4.000 

18.000 
6.500 
2.000 

16.295 
9.168 
8.970 

Л
оз

я 
4.267 
7.000 
4.628 
5.701 
2.938 
2.604 
1.892 
4.368 

О
во

щ
ни

 
гр

ад
ин

и 

7.500 
3.941 

22.030 
1.149 
3.000 

— 
5.405 

10.183 
Ч

ер
ни

ч.
 

гр
ад

ин
и 

12.143 
— 
— 

40.000 
— 
— 
— 

15.625 

Ро
зо

ви
 

гр
ад

ин
и 

8.400 
— 
— 
— 

3.200 
4.333 
4.269 

Го
ри

 

2.389 
1.222 
1.140 

935 
1.266 
1.307 
1.019 
1.421 

П
ас

ищ
а 

20.000 
570 
424 
345 

— 
418 

1.000 
2.752 

П
ус

те
ещ

и 
зе

ми
 

_ 
— 
— 
— 

1.000 
1.143 

— 
1.021 

Намъ ни се струва, че отъ тази та
блица проличава понижителната тенден
ция въ цените на продадените различни 
видове земи. Обаче, тази тенденция не 
изпъква еднакво ясно въ отделните ви
дове земи. Така, ако това ясно проли
чава по отношение на нивите, лозята, 
ОВОЩНИТЕ градини, горите и стопанските 
дворове безъ сградите, то по отношение 
редица други видове земи това пони
жение на цените не е много ясно. За 
тези случаи обяснението на недостатъч
но проличаващата пОнижителна тенден
ция се крие въ малкия брой случаи на 
продажби и поради това въ наличието 

на случайни черти вътези продажби. Така, прави впечатление извънредно 
високата цена на декаръ ливади презъ отделните години, но Дирекцията 
на статистиката обръща внимание, че „високите цени на ливадите се 
дължатъ на обстоятелството, че въ село Драгалевци голема часть отъ 
ливадите край София еж продавани за дворни места на софийските граж
дани". Сжщото се отбелязва и относно пасищата. Обръщаме внимание на 
това поради обстоятелството, че малкиятъ брой наблюдавани продажби 
въ отделните видове земи пречи да установимъ истинската тенденция въ 
движението на цените, която се замъглява отъ случайните особености 
на тези малобройни случаи. Кждето, обаче, броятъ на продажбите е 
по-значителенъ, тенденцията изпъква напълно очертано, както това се 
вижда отъ следва щето изчисление на индексите на цените въ перио
дите преди и следъ кризата. 

Го
ди

ни
 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927-33 

С
ме

се
ни

 
зе

ми
 

, 
— 
— 

2.000 
— 
— 

1.200 
1.950 

Ст
. д

во
ръ

 
бе

зъ
 с

гр
. 

7.579 
10.602 
7.684 
8.653 
6.786 
4.783 

10.121 
8.460 

Ст
. д

во
ръ

 
съ

 с
гр

ад
и 

__ 
17.286 

— 
1.667 

— 
— 
— 

12.600 
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ТАБЛИЦЯ Н° 9 
Цените на декаръ земя и техните индекси. 

СрЪдно 
годишно 

презъ 

1927-29 
1931-33 

Ниви 

2.377 
2.18? 

се 
X 

100 
92,09 

Ливади 

ю 
Ч 

5.179 
5.483 

X • 
X 

100 
105,87 

Зеленчук, 
градини 

ш 
Ч 

5.286 
11.095 

ч • 
X-
X 

100 
202,35 

Лозя 

м 
ч 

5.170 
2.476 

се 
X 
X 

100 
47,89 

Овощни 
градини 

ш ч 

15.625 
5.342 

н 
X • 
X 

100 
34,19 

Ср-БДНО 
ГОДИШНО 

презъ 

1927—20 
1931^33 

Черничев, 
градини 

ш 
ч 

12.143 

СС 
X • х 

100 

Розови 
градини 

ю 
Ч 

8А00 
3.818 

се ; 
X 
X 

100 
45,45 

Гори 

ш 
ч 

1.615 
1.163 

•КС 
X 
X 

100 
72,01 

Пасища 

ю 
ч 

6.879 
595 

х, . 
X 

100 
8,66 

Пустеещи 
земи 

ч 

— 

ct 
X 
X 

— 

Ср-БДНО 
ГОДИШНО 

презъ 

1927-29 
1931—33 

Смъсен. 
' земи 
1 аз 

ч 

2.000 
1.200 

се 
X 

, X 

100 
60,00 

Стоп. дворъ 
безъ сгради 

ю 
ч 

8.556 
8.138 

СС 
X 
X 

100 
95,11 

Стоп. дворъ 
съ сгради 

щ 
ч 

—. 

се 
, X 

X 

— 

Като, се спираме само на онези земи, кждето спадането на про
дажните цени е много ясно изразено, виждаме, че това спадане много v 

по-силно засяга по-ценните земи, отколкото по-малко ценните имоти. 
Най-много еж спаднали цените, на ОВОЩНИТЕ градини и лозята —; съ 
66,81% и 52,11°/б респективно —, а горите показватъ спадане въ це
ните съ 28%, нивите — съ 7,93% и стопанските дворове — съ 4,89%. 

Интересно е да се отбележи, че къмъ сжщитв изводи дохожда и 
г. Н. Константиновъ въ статията си „Оценяването на полските имоти 
за тригодишните периоди 1929—1931, 1932—1934, 1935—1937 год.".1) 
Данните на Н. Константиновъ еж взети отъ протоколите на комисиите, 
които еж правили оценката на полските имоти споредъ Закона за 
данъка върху наследствата отъ 1929 г. Комисията определя средните 
пазарни цени на декаръ отъ всеки видъ полски имоти, които се кла-
сифициратъ по качество (1-о, Н-о и Ш-о). Ние ще дадемъ тукъ изводите, 
къмъ които идва Н. Константиновъ; 

1) Списание на Бълг.> Икон. Д-во, год. 35, кн. 3, мартъ 1936, стр. 149—154. 
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ТАБЛИЦА № 10 
Сръдна цена на единъ декаръ. 

Години 

1929 
1932 
1935 

Н и в и т ъ 
I 

лв. 

3.938 
2.608 
2.056 

инд. 

100 
66,27 
52,21 

II 
лв. 

2.538 
1.698 
1.367 

инд. 

100 
66,90 
53,86 

III 
лв. 

1.225 
875 
657 

инд. 

100 
71,43 
53,63 

Л о з я т а 
I 

лв. 

7.529 
4.462 
3.244 

инд. 

100 
59,26 
43,09 

II 
лв. 

5.966 
3.433 
2.546 

инд. 

100 
57,54 
42,69 

Години 

1929 
1932 
1935 

Лозята 
HI 

лв. 

4.228 
2;560 
1.776 

инд. 

100 
60,55 
42,01 

Г О р И Т -Б 
I 

лв. 

2.633 
1.891 
1.442 

инд. 

100 
71,82 
54,77 

11 
лв. 

1.771 
1.292 
1.021 

инд. 

100 
72,95 
57,65 

111 
лв. инд. 

1.029 
800 
610 

100 
77,75 
59,28 

Огь тьзи данни на Н. Константиновъ' спадането на ценить про
личава по-ясно, а големината на спадането е много по-голъма, откол
кото това е установено отъ насъ възъ основа даннитъ на анкетата. 
Това не тръбва да ни очудва, защото даннигв на оценителните комисии, 
отъ които взема Н. Константиновъ своя материалъ, се отнася къмъ 
голъма маса оценени обекти, а при това и самитъ данни еж под
редени. Важното е, обаче, че даннигв отъ двата различни източници 
изтъкватъ еднакво ОСНОВНИТЕ особености на продажбитв на земи, а 
именно, че се наблюдава решително понижение въ ценить на разнить 
видове продадени земи и че този понижителенъ процесъ въ ценить 

t много повече засяга по-ценнитъ земи, отколкото по-екстензивно екс-
плоатируемитв. Последното е било подчертано отъ Н. Константиновъ 
въ една вестникарска статия, която допълва казаната горе статия въ 
списанието. „Изобщо, казва авторътъ, най-гольмо е спадането въ це
нигв на лозята, после на НИВИТЕ И на горитв, т. е. кризата е засегнала 
по-силно по-ценнигв земи"1) 

Остава ни сега да се спремъ на причинить за продажбитв на 
земигв. Както казахме по-горе, въ това отношение публикуваните 
данни на анкетата не давать възможность да се проследи действието 
на промвнилата си стопанска конюнктура, защото причинить на про
дажбите не еж посочени за вська година по-отдьлно, а за цьлия 
периодъ заедно. Това прьчи да приложимъ и по отношение на при
чинить на продажбитв сжщия начинъ на разработка на даннитъ, 
който е билъ приложенъ отъ насъ досега, а да се ограничимъ съ из
следване на това, какви причини предизвикватъ самить продажби. И 

1) Гл. Н. Константиновъ — Спадането на ценит* на полскигЬ ни имоти отъ 1929— 
1935 година, .Слово", 23 априлъ 1936 г. 
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при това ние требва да напомнимъ, че между преброените причини 
фигурира и такава неопределена причина, като „непоказани разходи", 
относно Съдържанието на които нищо не може да се каже. Вземайки 
пъкъ подъ внимание, че продажбите, предизвикани отъ тези неопре
делени причини, съставятъ доста голема часть отъ общия брой про
дажби, наличието на този значителенъ брой продажби съ неизяснени 
причини пречи за изясняване на причините на продажбите изобщо. 
Съ това се определя необходимостью отъ една двойна сметка, а 
именно представяне'на данните така, както т е еж публикувани отъ 
Дирекцията на статистиката, и изключване отъ сметката тези про
дажби, за които немаме точни причини. 

', Следната таблица дава характеристика За продажбите на земи, 
като отбелязва за всеки видъ продадени земи по-отделно и въ зави7 
симость отъ посочените причини на продажбите броя на продажбите, 
продадената площь и стойностьта, на последната. Въ границите на 
всека причина за продажбите изчисляваме процента на броя, площьта 
и стойностьта за всеки видъ продадена земя. 

ТАБЛИЦА № 11. 
Причини за продажбите на земи. 

Видове 
земи 

Ннви 
Ливади 
Зеленч. гр. 
Лозя 
Овощпи гр. 

Розови гр. 
Гори 
Пасища 
Пустеещи 
Сзгвсени 
Стоп. дворъ 
бвзъ сгради 
Стоп. дворъ 
съ сгради 

Всичко 

Купуване земи 

« о о. 

77 
19 

1 
2 
6 

2 
4 
1 

1 

6 

1 
120 

°/о 

64,17 
15,83 
0,83 
1,67 
5,00 

1,67 
3,34 
0,83 

0,83 

5,00 

0,83 
100,0 

V 

583.0 
64.9 

0.5 
2.9 

12.9 

3.1 
19.3 

2.0 

15.0 

12.3 

3.0 
718.9 

% 

81,10 
9,03 
0,07 
0,40 
1,79 

0,43 
2,68 
0,28 

2,09 

1,71 

0,42 
100,0 

лв. 

1.707.290 
710-639 

1.000 
21.880 

286.500 

13.040 
9.660 
1.000 

30.000 

76.000 

5.000 
2.862.009 

% 

59,65 
24,83 
0,03 
0,76 

10,01 

0,46 
0,34 
0,03 

1,05 

,2,66 

0,18 
100,0 

Купуване живъ и мъртавъ 
инвентаръ 

о о. 

93 
10 

1 
2 

6 

1 

113 

% 

82,30 
8,85 
0,89 
1,77 

5,30 

0,89 

100,0 

EC 

333:9 
24.7 

0.3 
3.0 

14.8 

0.7 

377.4 

% 

88,47 
6,54 
0,08 
0,79 

3,92 

0,20 

100 

., лв. , 

626.285 
42.950 

8.000 
20.300 

26.100 

800 

724.435 

% 

86,45 
5,93 
1,10 
2,80 

3,61 

0,11 

100,0 
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Видове 
земи 

Ниви 
Ливади 
Зеленч. гр. 
Лозя 
Овощаи гр. 
Чернич. гр. 
Розови гр. 
Гори 
Пасища 
Пуетеещи 
Смесени 
Стоп. дворъ 
безъ сгради 
Стоп. дворъ 
съ сгради 

Всичко 

Продължение отъ табл. 

Изплащане задължения и 
данъци 

*а 
о 

296 
49 

5 
14 
2 
1 
2 

22 
2 

9 

1 
403 

и/о 

73,45 
12,16 
1,24 
3,47 
0,50 
0,25 
0,50 
5,45 
0,5С 

2,23 

0,25 
100,0 

aS 
Ч 

2.579,6 
243,9 

4,0 
22,0 

1.5 
1,8 
3,0 

161,5 
11,6 

9,5 

1.0 
3.219,4 

% 

85,72 
7,58 
0,12 
0,68 
0,05 
0,06 
0,09 
5,01 
0,36 

0,30 

0,03 
100,0 

лв. 

5.960.547 
855.580 
40.100 
97.900 
11.000 
28.000 
13.000 

191.600 
3.100 

52.000 
• 

71.000 
7.328.827 

u/o 

81,39 
11,68 
0,55 
1,34 
0,15 
0,38 
0,18 
2,62 
0,04 

0,71 

0,96 
100,0 

№ 11 . ' 

Домакински разходи 

*а 
о 

235 
32 

.. 4 
11 
5 

— 

19 
6 

2 

5 

— 
319 

% 

/4,67 
10,03 

1,25 
3,45 
1,57 

— 

5,96 
1,80 

0,70 

1,57 

— 
100,0 

as i 
V 

817,2 
72,7 
3,2 
7,8 
?,2 
— 

83,6 
29,8 

11,5 

4,2 

— 
1.038,8 

и/о 

78,67 
6,96 
0,30 
0,75 
0,89 

— 

8,05 
2,87 

l.iol 
0,41 

-
100,0 

лв.. 

1.666.554 
148.840 

14.850 
34.740 
33.500 

— 

194.540 
261.156 

6.500 

21.0U0 

— 
2.381.680 

% 

69,97 
6,25 
0,62 
1,46 
1,41 

— 

8,17 
10,97 

0,27 

0,88 

' — 
100,0 

Видове 
земи 

Ниви 
Ливади 
Зеленч. гр. 
Лозя 
Овощни гр. 
Чернич. гр. 
Розови гр. 
Гори 
Пасища 
Пустеещи 
Смъсени 
Стоп. дворъ 
безъ сгради 
Стоп. дворъ 
съ сгради 

Всичко 

Непоказани разходи 

«а 
о 
а. 

254 
62 

6 
12 
7 
2 

21 
4 
1 

11 
1 

2 
382 

°/о 

66,49 
16,23 

1,571 
3,14 
1,83 
0,52 

5,501 
1,05 
0,26 

2.891 
1 

0,52 
100,0 

X 

1.814,8 
337,5 

2,0 
15,0 
13,9 
1,4 

83,5 
61,0 
4,0 

16,5 

6,0 
2.355,6 

°/о 

77,04 
14,33 
0,08 
0,64 
0,59 
0,06 

3,54 
2,59 
0,17 

i 

0,70 
1 ' 

0,26 
100,0 

лв., 

4.254.202 
1.683.905 

25.750 
46.660 
50.850 
22.000 

93.500 
22.100 

4.000 

210.550 
1 

50.000 
6.463.517 

% 

65,82 
26,05 

0,40 
0,72 
0,79 
0,34 

1,45 
0,34 
0,06 

3,26 

0,77 
100,0 
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' За да установимъ, какво е значението на отделните причини за 
продажбите на земи въ отделните видове продадена земя, ние отна
чало правимъ пресмятания за общия брой на продажбите, за общата 
площ*, на продадената земя и за нейната обща стойность отделно за 
всЯки видъ продадена земя, като включваме единъ пжть въ тази сметка 
всички причини за продажбите, а въ втория сборъ не се включватъ 
продажбите, причините на които не еж точно определени. 

Въ следната таблица определяме зз всеки видъ продадена земя 
по-отделно процентното значение на всека причина за продажбите 
относно броя, площьта и стойностьта. 

ТАБЛИЦА № 12. 
Продадени земи. 

В с и ч к о 

* 

Ниви 
Ливади 
Зел. градини 
Лозя 
Овощни град. 
Чернич. град. 
Розови град. 
Гори 
Пасища 

' Пуст. земи 
Смесени 
Стопански дворъ 

безъ сгради 
Стопански дворъ 

съ сгради 

, Всичко 

о 
CL-

VO 

955 
172 
17 
41 
20 
3 
4 

72 
13 
2 
3 

31 
4 

1337 

X 
V 

6.128,5 
743,3 

10,0 
50,7 
37,5 
3,2 
6,1 

362,7 
104,4 

4,7 
26,5 
42,5 
10,0 

7.710,1 

лева 

14.214.878 
3.441.914 

89.700 
221.480 
381.850 

50.000 
26.040 

515.400 
287.356 

4.800 
36.500 

359.550 
126.000 

19.728.468 

Всичко безъ тЪзи продажби, 
за които като причини за 
продажбата еж посочени .не

показани разходи" 
3S о а. ю 

701 
110 
11 
29 
13 
1 
4 

51 
9 
1 
3 

20 
2 

955 

X 
V 

4.313,7 
405,8 

8,0 
35,7 
23,6 

1,8 
6,1 

279,2 
43,4 
0,7 

26,5 
26,0 
4,0 

5.354,5 

лева 

9.960.676 
1.758.009 

63.950 -
174.820 
331.000 

28.000 
26.040 

421.900 
265.256 

800 
36.500 

•149.000 
76.000 

13.291.951 

Въ следната таблица № 13 виждаме, че за броя, площьта и стой
ностьта има две успоредни процентни характеристики. Първата се по
лучава, ако приемаме въ сметката всичките посочени причини за про
дажбите, включвайки и неопределените причини („непоказани разхо
ди"); втората характеристика изключва тези неопределени причини. 
(Вижъ табл. № 13 на стр. 24). 

Като се обръщаме къмъ определение на значението на отдел
ните причини за продажбите на земите, виждаме, че тези причини 
се свеждатъ къмъ следните: купуване земи, купуване живъ и мъртавъ 
инвентаръ, изплащане задължения и данъци, домакински разходи и 



— 24 -

ТАБЛИЦА № 13. 
Процентно разпределение на причинитЬ за продажбите на земи. 

Видове 
земи 

Ниви 
Ливади 
Зеленч. град. 
Лозя 
Овощ. град. 
Чернич. „ 
Розови „ 
Гори 
Пасища 
Пустеещи 
Смесени 
Стоп, дворъ 
безъ сгради 
Стоп, дворъ 
съ сгради 

Всичко 

Купуване земи 
брой 

% 

8,06 
11,05 
5,88 
4,88 

30,00 

50,0 
5,56 
7,69 

33,33 

19,35 

25,00 
8,98 

10,98 
17,27 
9,09 
6,90 

46,15 

50,0 
7,84 

11,11 

33,33 

30,00 

50,00 
12,57 

декари 
%> 

9,51 
8,73 
5,00 
5,72 

34,40 

50,82 
5,32 
1,92 

56,60 

28,94 

30,00 
9,32 

13,51 
15,99 
6,25 
8,12 

54,66 

50,82 
6,91 
4,61 

56,60 

47,31 

75,00 
13,42 

лв. 
°/о 

12,01 
20,65 

U 1 
9,88 

75,03 
50,08 

1,87 
0,35 

82,1? 

21,14 

3,97 
14,51 

17,14 
40,42 

1,56 
12,52 
86,56 

50,08 
2,29 
0,38 

82,19 

51,01 

6,58 
21,53 

Купуване живъ и мъртавъ инведтаръ 
брой 

• % 

9,74 
5,81 
5,88 
4,88 

8,33 

50,0 

8,45 

13,27 
9,09 
9,09 
6,90 

11,76 

10,00 

11,83 

декари 
°/о 

5,45 
3,32 
3,00 
5,92 

4,08 

14,89 

4,89 

7,74 
6,09 
3,75 
8,40 

5,30 

100,0 

7,05 

л в. 
• % 

4,40 
1,24 
8,92 
9,17 

5,06 

16,67 

3,67 

6,29 
'2,44 
12,51 
11,61 

6,19 

100,0 

5,45 

Видове 
земи 

Изплащане задължения и данъци 

брой 
% 

декари 
% 

лв. 
% 

Домакински разходи 

брой 
% 

декари 
% 

.лв. 
% 

Ниви 
Ливади 
Зеленч. град. 
Лозя 
Овощ. град. 
Чернич. „ 
Розови „ 
Гори 
Пасища 
Пустеещи 
Смесени 
Стоп. дворъ 
безъ сгради 
Стоп. дворъ 
съ сгради 

30,99 
28,49 
29,42 
34,15 
10,00 
33,33 
50,00 
30,56 
15,38 

Всичко 

29,03 

25,00 
30,14 

28 43, 

42,23 
44,55 
45,45 
48, 
15,38 
100,0 
50,0! 

43,14 
22,22 

45,00 

50,00, 

42,09 
32,81 
40,00 

,39 
4,00 

56,25 
49,18 
44,53 
11,11 

22,35 

10,00 
42,20 41,76 

80 41 59, 
60,10| 
50,1 
61, 
6,36 

100,' 
49,18 
57,84 
26,73 

62 44 

,0 56,( 

36,54 

25,1 ,00 56, 

,94 
24,86 

,00|к4,70 
,20 

2,88 
,00 

49,92 
37,17 

1,08 

14,46 

,35 
60,13 37,12 

59,84 
48,67 
62,71 
56,00 
3,32 

100,0 
49,92 
45,41 

1,17 

24,61 
18,60 
23,52 
26,83 
25,00 

33,52 
29,09 
36,37 
37,92 
38, 

26,39 
46,15 

34,90 

93,42 

66,67 

16,13 

55,10 23,86 

47 24 

13,33 
9,73 

32,00 
15,38 

„53 

19,95 
17,82 
40,00 
21,86 
38,98 

37,26 
66,67 

23,05 
28,54 

66,67143: 

25,00 

,40 

9,88 

33,40 13,47 

11,72 
4,32 

16,56 
15,69 
8,77 

29,! 
68,661 

95 37, 

43,40 

16,15 

19,40 

16,73 
8,47 

23,22 
19,87 
10,12 

,75 
90^88 

17,81 

5,84 

12,07 

46,11 
98,45 

17,81 

14,09 

17,92 
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Продължение отъ табл. № 13. непоказани разходи. Оставайки на стра
на последната причина, като такава, 
която не дава никаква представа за под
будите къмъ продажбите на земи, ние 
можемъ да ртнесемъ първите две при
чини къмъ тези, при които продажбите 
ставатъ въ връзка съ осжществяване на 
стопанските цели на продаващите земи 
стопани. Когато едни земи се продавать 
съ цель вмъсто твхъ стопанството да си 
набави други земи или чрезъ получени
те отъ продажбата на земите средства 
да се набави инвентарь, то може да се 
допусне, че такива продажби не се 
налагать само отъ трудното положение 
на продаващото земитъ си стопанство, 
но еж последица отъ единъ планъ, 
който се реализира чрезъ твзи про
дажби отъ съответните стопанства. Ко
гато пъкъ земите се продавать за да 
посрещне стопанството своите задълже
ния или за да има съ какво да плаща 
данъци или поради нуждите на самото 
домакинство, то може да се предполо
жи, че подобни продажби съвсемъ 

не еж резултатъ на н-екакъвъ си планъ, а наопаки ставатъ противъ 
желанието на съответния стопанинъ, който е принуденъ отъ неблаго
приятната стопанска обстановка да се раздъли съ своята земя. И за
това не може. да не направи силно впечатление, че много по-голъмъ 
дълъ отъ продажбите на земи се пада тъкмо на тези причини, които 
еж свидетелство за затрудненията на земеделските стопани. Подредени 
споредъ силата на техното действие, ние виждаме, че най-много земитъ 
се продавать подъ натиска на задълженията и данъците; на второ 
место Стои нёобходимостьта да се задоволятъ домакинските нужди и 
доста на значително разстояние следватъ продажбите поради стремежа 
да Се набави друга земя и инвентаръ. Отъ тези процентни числа яснб 
проличава, Че нашето земедълско стопанство има големи задължения, 
за изплащането на които стопанствата еж принудени да ликвидиратъ 
часть отъ своето земевладение; че нашите земедълци не могатъ да 
задоволятъ своите потреби съ резултатите на своята стопанска дей-
ность и че еж принудени да продаватъ земитЬ си, за да се нахранятъ, 
т. е. вървять по този пжть, който неизбежно води къмъ трайно влоша
ване на техното стопанско положение. 

Видове 
, земи 

Ниви 
Ливади 
Зеленч. град. 
Лозя 
Овощ. град. 
Чернич. '„. 
Розови „;' 
Гори 
Пасища 
Пустеещи 
Смъсени . 
Стоп. дворъ 
безъ сгради 
Crori. дворъ 

*'Съ сгради 
Всичко 

Непоказ. разходи 
брой 

°/о 

26,60 
36,05 
35,30 
29,26 
35,00 
66,67 

—: 

29,16 
30,78 
50,00 

— 

35,49 
•• 

50,00 
28,57 

дек. 
% 

29,62 
45,41 
20,00 
29,59 
37,07 
43,75 

— 
23,02 
58,43 
85,11 

— 

38,83 

60,00 
30,56 

лв. 
%• 

29,93 
48,93 
28,71 
21,06 
13,32 
44,00 

— 
18,15 
7,69 

83,33 
— 

58,56 

39,67 
32,63 
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II. Продаването и купуването на нивитв 
въ България. ^ 

Въ тази часть на нашата работа ние ще изследваме само една 
категория отъ земите, които попадать на пазаря, а именно — нивигв. 
Това ограничаване на по-подробното проучване само върху нивите се 
определя отъ следните неколко съображения. 

Преди всичко, нивитв съставляватъ грамадния делъ, както отъ 
цвлата площь земя въ анкетираните земеделски стопанства, така и 
отъ всички земи, влизащи въ оборота. А именно: оть цялата проучена 
оть анкетата площь земя отъ 920.870 дек. нивите съставляватъ 728.407,9 
дек.,: т. е. 79,10%; отъ ВСИЧКИТЕ пъкъ продадени презъ 1927—1933 г. ц 
7.530,1 дек. земя нивите обхващатъ 6.128,5 дек., т. е. 81,39%. Следова-, 
телно, избирайки за проучване само нивитв, ние, въ сжщность, вземаме 
този видъ земя, който обхваща 4/s отъ цвлата земна площь. 

Отъ друга страна, като изоставяме проучването на другите видове 
земя, ние се разтоварваме отъ единъ много тежъкътрудъ, защото 
останалите 20% площь земя се образуватъ отъ редъ отдвлни видове 
земя, индивидуалното проучване на които изисква големи пресметания, 
не модифициращи сжществено резултатитв, които получаваме отъ 
проучването на оборота на нивитв. Освенъ това, изследвайки покупко-
продажбата на нивитв, ние въ сжщность имаме работа съ общитЬ 
условия на нашия земленъ оборотъ, понеже покупко-продажбата на 
другите видове земя, имащи по-специално предназначение, като напр. 
горите, лозята, пасищата, градините и т. н., може да бжде предизвик
вана отъ известни специфични условия, не до тамъ характерни за на
шето земеделско стопанство изобщо, както това става при проучването 
оборота на нивитв. 

Като преминаваме къмъ посочената задача, ние се запитваме, 
преди всичко, какъеъ количественъ размвръ има^ продажбата на ни
витв въ всички наши земедвлски стопанства. За тази цель, ние даваме 
следната таблица, въ която еж отбелязвани количествата стопанства, 
които продавать ниви презъ всека година, площьта на продадените 
ниви и получената отъ продажбата сума пари. За да се установи, има 
ли известно постоянство и устойчивость въ този процесъ, ние изчисля
ваме, какъвъ процентъ представляватъ казанитв годишни данни спрямо 
данните за иълия проучванъ периодъ. Наредъ съ това се установява, 
колко декари ниви се продавать ервдно на едно стопанство, колко 
пари получава ервдно вевко стопанство оть тази продажба и каква е 
продажната цена ервдно на единъ декаръ нива. Всички тези данни еж 
изчислени за всека година по-отделно, а сжщо така и за целия из-
следванъ периодъ отъ време. Вземайки пъкъ подъ внимание, че въ 
този периодъ влизатъ години съ много различна обща социално-сто-
панска характеристика, ние освенъ това изчисляваме всички казани 
явления отделно за периода 1927—1929 г. г., който представлява епо
хата преди настжпилата криза, и отделно за периода 1930—1933 г. г., 
който обхваща годините на настжпилата вече криза. 
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. ТАБЛИЦА № 14. 
Ниви, продадени въ всички стопанства презъ отдълни години. 

Години 

1927 > 
1928 

. 1929 
1930, 
1931 
1932 
1933 
1927—33 
1927—29 
1930-33, 

Средно годишно презъ 
1927—29 

Средно годишно презъ 
1930-33 

Стопанства 

«а о е.. 
^0 

149 
159 
145 
159 
102 
114 
128 
956 
453 
483 

151 

128 

% 

1 

15,59 
16,63 
15,17 
16,63 
10,67 
11,92 
13,39 
100,0 
47,38 
52,62 

Продадена земя 

дек. 

1.051,6 
1.193,3 
1.107,0 

992Л 
477,3 
465,0 
508,3 

5.794,6 
3.351,9 
2.270,3 

1.117,3 

610,7 

% 

18,15 
20,59 
19,10 
17,12 
8,24 
8,02 
8,77 

100,0 
57,85 
42,15 

лв. 

2.390.163 
2.491.442 
3.086.340 
2.087.097 
1.210.333 
1.067.235 

898.328 
13.230.938 

7.967.945 
4.768.387 

2.655.982 

1.315.764 

% 

18,06 
18,83 
23,33 
15,77 
9,15 
8,07 
6,79 

100,0 
60,22 
39,78 

П
ро

да
д.

 
де

к.
 

ср
Ъ

дн
о 

на
 е

д
но

 с
то

па
нс

тв
о 

7,06 
7,50 
7,63 
6,24 
4,68 
4,08 
3,97 
6,06 
7,40 
4,86 

П
ол

уч
ен

о 
лв

. 
ср

Ъ
дн

о 
на

 
ед


но

 с
то

па
нс

тв
о 

16.041 
15.669 
21.285 
13.126 
11.866 
9.362 
7.018 

13.840 
17.589 
10.463 

П
ро

да
ж

на
 

це
на

 с
рт

зд
но

 
на

 д
ек

ар
ъ 

2.273 
2.088 
2.788 
2.104 
2.536 
2.295 
1.767 
2.283 
2.377 
2.155 

Отъ данните на настоящата таблица ние можемъ да извадимъ 
Н-БКОЛКО общи заключения. 

Преди всичко, ние забелязваме, че сжществува известна устойчи
вость въ-броя на стопанствата,, които продавать нивите СИ. НО, под
чертавайки отсжтствието на ръзки скокове въ броя на Казаните сто
панства, ние все пакъ забелязваме, че броятъ на тези стопанства е по-
големъ преди кризата, отколкото презъ годините на кризата. Това 
проличава още по-ясно, когато сравняваме средния годишенъ брой на 
продаващите' ниви стопанства отд-Ьлно за периода преди и презъ 
кризата. 

Сжщо така й относно площьта на продадените ниви ние виж
даме, че въ ГОДИНИТЕ преди кризата тази площь е двойно по-гол-вма 
въ сравнение Съ площьта, която се продава ежегодно презъ' годините 
на кризата. Преломъ къмъ тази понижителна насока настжпва презъ 
1930 г., която, заема въ това отношение едно междинно положение. 
Поради казаната закономерность за площьта на продадените ниви, 
много естествено е, че сжщото има значение и за количеството пари, 
получени отъ продажбата на нивите, само съ тая разлика, че понижи-
телната тенденция тука изпъква още по-ясно. Това е напълно разбрано, 
като вземеМъ предвидь, че площьта продадени ниви не, само се нама
лява, но че и цените на продадената земя спадатъ, както ще видимъ 
това по-нататъкъ. И така, презъ годините на кризата продажбата на 
нивите се съкратява, което се установява отъ намаления брой прода
ващи ниви стопанства, отъ намалената площь продавани ниви и отъ 
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още по-намаленото количество пари, които получаватъ продавачите на 
НИВИТЕ. 

Яко сега се запитаме за размера на нивите, които влизатъ на 
земления пазаръ, то ясно ще се види, че продаваните ниви еж отъ 
много малъкъ размъръ. Сръдно едно стопанство продава не повече 
отъ 8 дек. ниви, но този максималенъ размъръ на продавани ниви се 
сръща преди кризата, а въ годините на кризата и този малъкъ — 
самъ, по себе си — размъръ резко се намалява. Яко преди кризата 
този среденъ размъръ продавани ниви е билъ 7,40 дек., то за годините 
на кризата той представлява само 4,86 дек., т. е. намалението състав
лява 34,3%. Сжщото нъщо наблюдаваме и при количеството пари, 
които получава средно едно стопанство отъ продажбата на ниви. Макт 
сималната сума стига до 21 хиляда лева, но сравнително по-голъми 
суми имаме преди кризата, а презъ годините на кризата те намаля-
ватъ така, че ако презъ годините преди, кризата тази сума е равна 
на 17.589 лева, то презъ годините на кризата тя спада до 10.463 лева, 
т. е. намалението съставлява 50,5%. 

Цените на продаваните ниви се характеризирате съ 'сжщата отбе
лязана закономерность, т. е. и тукъ изпъква една понижителна тенден
ция презъ годините на кризата. Но тази тенденция има по-слабъ темпъ, 
отколкото темпа на другите разгледани процеси въ нашия земленъ 
оборотъ. Я именно: ако преди кризата средната цена на декаръ ниви 
е била 2.377 лева, то тази цена презъ годините на кризата спада до 
2.155 лв. средно на декаръ, или намалението на земята съставлява 9,3%. 

Възниква въпросътъ: какъвъ делъ отъ целата площь ниви и каква 
часть отъ всички стопанства съ ниви участвуватъ въ продажбата на 
ниви? Знаейки, че на анкета еж били подложени 15.101 стопанства съ 
ниви,, площьта на които е равна на 728.407,9 декара, ние можемъ да 
отговоримъ на този въпросъ, като съпоставимъ тези числа съ цифрите, 
характеризиращи нашия оборотъ на ниви. Средно за целия периодъ 
1927—1933 г. г. годишно продавать ]37 стопанства 827,8 декара ниви, 
т. е. въ този оборотъ взематъ участие 0,91% отъ всички стопанства и 
0,10% отъ цблата площь ниви. Разгледано по отделно за периоди преди 
и следъ кризата, получаваме, че процентните числа еж се малко из
менили. Я именно, преди кризата процентътъ на стопанствата — уча
стници въ този. оборотъ на ниви е 1%, а следъ кризата — 0,8%; про
центътъ на площьта ниви е съответно равенъ на 0,15% и на 0,09%. 

Тези цифри отъ анкетата за д-ела на стопанствата и площьта на 
нивите, които участвуватъ въ продажбата на ниви, се подтвърждавать 
и отъ други данни. Така, споредъ данните на Статистическия Годиш-
никъ отъ 1935 г. (стр. 116—121: „Покупко-продажби на непокрити не
движими имоти, извършени презъ 1934 г., по категории земи и области") 
площьта на нивите, продадена отъ земеделците въ селата при чисти 
покупко-продажби е била равна на 28.026,7 декара. Но тази площь 
съставлява само една часть отъ продадената площь ниви, защото презъ 
сжщата година при смесени прехвърляния прехвърлено е било Отъ 
земеделците въ селата 50.054,2 декара земя. (Ср. Месечни Известия на 
Главната Дирекция на Статистиката, 1936 г. № 2,.стр. 164 — 165). Но 
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ТЕЗИ 50.054,2 декара йключватъ въ себе си не само ниви, а всичк! 
видове прехвърлени земи, обаче отъ публикуваните данни не е въз 
можно да се установи, колко се падать на НИВИТЕ и колко на другит! 
видове земя. Поради казаното не е възможно да съберемъ 28.026,7 дек 
ниви.Зпрехвърлени при чисти покупко-продажби, съ 50.054 декара npi 
смЕсени покупко-продажби, защото тукъ имаме нееднородни величини 
За да получймъ приблизителната цифра на прехвърлените ниви оп 
общата площь прехвърлени земи, прибътваме къмъ следната сметка 
Отъ-данните-виждаме, че цЕлата площь на земления оборотъ, т. е. i 
прехвърлената отъ земедЕлцитЕ и придобита отъ ТБХЪ земя е равнг 
на 116.897,0 декара, отъ които само НИВИТЕ съставляватъ 89.559,9 дек 
или 76,61%, а останалитБ видове земя 27.337,1 дек. или 23,39%. Лкс 
допуснемъ, че сжщиятъ процентъ важи еднакво, както за прехвърля 
нията, така и за придобиванията (това допускане, разбира се, не може 
да претендира за сигурность, но то крие въ себе си известна въроят 
ность), то и въ 50.054,2 декара прехвърлена отъ земедЕлцитЕ земя се 
съдържа сжщата пропорция ниви и други видове земя. Тогава площьтг 
прехвърляни отъ земедЪлцитв ниви е равна на 38 346,5 декара npt 
смЕсени покупко-продажби, а заедно съ ЧИСТИТЕ такива (28.026,7 дек. 
имаме всичко прехвърлена отъ земедвлци площь ниви равна на 66.373,2 
декара. За да получймъ; въ края на краищата, представа за дЕла НЕ 
НИВИТЕ, които се продаватъ, отъ общата площь на НИВИТЕ, ние съпо 
ставяме тази изчислена цифра съ общата площь на НИВИТЕ презъ 1933 
1934 година, която е равна на 3.710.761 хектара. Процентътъ на про 
дажбата на НИВИТЕ е 0,18%. Като си спомнимъ за съответнитЕ числе 
споредъ анкетата, виждаме, че даннитв на последната показватъ по 
малъкъ процентъ. Но това не ни очудва, защото анкетата е зареги 
стрирала само продажбитв на НИВИТЕ, а даннитв на Статистическия 
Годишникъ и МесечнитЬ Известия обхващатъ освенъ това публичните 
продажби и настаняването на бЕжанцйтЕ, което естествено трЕбва дг 
покачи общия изчисленъ процентъ. 

Следъ като получихме обща представа за продажбата на НИВИТЕ 
ние можемъ да започнемъ едно по-задълбочено разглеждане на трз^ 
процесъ, като за тази цель се обърнемъ къмъ въпроса за продажбате 
на НИВИТЕ въ стопанствата съ различна голЕмина. 

- Следващата Долу таблица изразява, какъ еж ставали продажбите 
на ниви презъ ЦЕЛИЯ проучванъ периодъ отъ време въ различнитБ по 
голЕмина стопанства. Наредъ съ абсолютнитв числа за броя на про-
далитЕ ниви стопанства, площьта и стойностьта на продаденитЕ ниви 
ние изчисляваме, какъвъ процентъ отъ всички стопанства, отъ цЕлата 
площь и Стойность на продаденитЕ ниви се пада на стопанствата отг 
различна голЕмина, т.е.опитваме се да установимъ ДЕЛЪТЪ на ТЕЗИ раз
лични стопанства въ общата "продажба на НИВИТЕ. Наредъ съ това. из
числяваме за твзи стопанства срЕдната стойность на продаденитЕ ниви, 
както и срЕдната продажна цена на декаръ, 

Отъ таблицата личи ясно, че основниятъ участникъ въ продаж
бата на ниви еж стопанствата съ голЕмина отъ 20 до 100 декари. И 
по броя на стопанствата, и по площьта, и по стойностьта на продаде-



ТАБЛИЦА Ка 15 
Ниви, продадени отъ Отд-влнитъ категории стопанства 

презъ 1927—1933 годинп. 

Категории 
стопан. 

въ декари 

До 20 
20—50 

50-100 
100—150 
150-300 

300 и повече 
Всичко 

Стопанства 

» • 
о о. 

168 
337 
287 
71 
40 

5 
908 

%. 

18,50 
37,11 
31,61 
7,82 
4,41 
0,55 

100,0 

Продадена земя 

дек. 

863,6 
1.606,0 
2.223,7 

654,0 
746,7 
34,5 

6.128,5 

% 

14,09 
26,21 
36,28 
10,68 
12,18 
0,56 

100,0 

лева 

2.053.880 
4.189.625 
4.840.563 
1.193.419 
1.866.091 

71.300 
14.214.878 

% 

14,45 
29,47 
34,05 

8,40 
13,13 
0,50 

100,0 

i 
1р

од
ад

ен
а 

пл
ощ

ь,
 с

р.
 

на
 е

дн
о 

ст
оп

ан
ст

во
 

5,14 
4,77 
7,75 
9,21 

18,67 
6,90 
6,75 

П
ол

уч
ен

о 
лв

. 
ср

Ъ
дн

о 
на

 е
дн

о 
ст

оп
ан

ст
во

 

12.225 
12.432 
16.866 
16.809 
46.652 
14.260 
15.655 

П
ро

да
ж

на
 

це
на

 с
р-

Бд
. 

на
 е

ди
нъ

 
•д

ек
ар

ъ 

2.378 
2.609 
2.177 
1.825 
2.499 
2.067 
2.319 

НИТБ ниви ГБЗИ стопанства отъ 20 до 50 декара й отъ 50 до 100 дек. 
заематъ-първо мъсто, като следъ твхъ вървятъ най-малкитв стопанства 
до 20 декара. Стопанствата пъкъ съ по-голъми размъри участвуватъ 
много по-слабо въ продажбата на ниви. 

Като разгледаме, обаче, продадената площь ниви въ Стопанствата 
съ различна голъмина, прави впечатление, че гол-вмината на стопан
ствата се отразява слабо върху сръдната площь ниви, която се продава. 
Това се вижда отъ обстоятелството, че въ стопанства отъ всички раз
мъри се продавать ниви малка площь. Единствено изключение пред-
ставляватъ стопанствата съ 150 — 300 декара, кждето ср-вдната площь 
ниви, продадена отъ едно стопанство, се покачва по-значително. Въ 
всички други стопанства едва може да се долови нъкакво различие 
въ това отношение. Сжщото това, естествено, се забелязва и въ стой-
ностьта, получена сръдно отъ едно стопанство съ различна голъмина. 
Продажнить цени показватъ известно колебание, но мжчно може да 
се забележи каквато и да е закономерность въ ГБЗИ колебания. Като-
чели сжществува обратна връзка между голъмината на стопанството и 
размъра на продажната цена, но тази тенденция не е ръзко очертана 
и се прекжсва. Така, въ стопанствата до 20 дек* продажната цена е 
по-малка въ сравнение съ тази въ стопанствата съ 20—50 декара; въ 
стопанствата съ 150—300 дек. цената се покачва. 

Изводить, които могатъ да се направятъ отъ тази таблица се свеж-
датъ къмъ вече посочения редъ, въ който стопанствата съ различна 
голъмина участвуватъ въ продажбата на ниви, и къмъ установяване 
на малкия размерь ниви, които се1 продавать. 

За да се установи, нъма ли по-гольма връзка между гольмината 
на стопанството и неговото участие въ продажбата на ниви, а сжщо 
така, за да се проследи влиянието на промьнилитъ се общи стопан-
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ски условия върху продажбата на ниви въ стопанствата отъ различна 
големина, ние изобразяваме ТБЗИ процеси въ по-малъкъ брой типове 
стопанства» За тази цель ние изобразяваме стопанствата въ следнитъ-

, по-сбити типове: до 20 дек., 20—100 дек., 100—300 дек. и надъ 300 дек. 
За тия типове стопанства ние проучваме продажбата на нивите въ два 
периода — преди и следъ кризата. 

ТАБЛИЦА № 16 ' 
Ниви; продадени въ стопанства съ различна голЪмина. 

Години 
Стопанства 

о 
Си % 

Продадена земя 

дек. % лева % П
ро

да
де

ни
 

де
к.
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-в
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о 
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ст

во
 

П
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уч
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о 
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. 
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но

 
на
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дн

о 
ст
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ан

ст
во

 

До 20 декара 
1927-1929 
1930-1933 

81 
97 

17,881 422,9 
20,08|; 432,8 

12,62 
19,06 

1.053.370 
945.510 

13,221 5,221 13.005 
19,83| 4,46| 9.748 

20—100 декара 
1927—19291 314 
1930-19391 335 

69,31 
60,36 

2.087,0 
1.417,7 

62,26 
62,45 

5.033.182 
3.068.066 

63,17 
64,34 

6,651 16.029 
4,23| 9.158 

100—300 декара 
1927-1929 
1930-1933 

55 
49 

12,141 819,0 
10,14| 408,3 

24,43 
17,98 

1.827.393 
737.511 

22,931 14,891 33.225 
15,47| 8,33| 15.051 

надъ 300 декара 
1927-1929 
1930—1933 1 0,67 

0,42 
23,0 
11,5 

0,69 
0,51 

54.000 
17.300 

0,78 
0,36 

1 7,67 
I 5,75 

18.000 
8.650 

П
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а 
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к.

 

2.491 
2.185 

2.412 
2.164 

2.231 
1.806 

2.348 
1.504 

Намъ се струва, че отъ тази таблица проличаватъ н-вкои харак
терни особености относно продажбата на ниви, които не изпъкнаха съ 
такава ясность, когато разглеждахме този процесъ въ предишните таб
лици. А именно, преди всичко става много ясно, че стопанствата отъ 
20 до 100 дек. участвуватъ най-активно въ продажбата на ниви, като 
близо 7/ю отъ всички продаващи ниви стопанства еж отъ таз(и група и 
надъ 6/ю отъ цЪлата площь продавани ниви се изнасятъ на земления 
пазаръ пакъ отъ ТБХЪ. Следъ гНхъ по броя на стопанствата вървятъ 
стопанствата до 20 дек., които съставятъ близо една пета отъ всички 
продаващи ниви стопанства. Споредъ продадената площь ниви, преди 
тьхь еж били стопанствата отъ 100 до 300 дек., но това положение се 
промЪня следъ настжпването на кризата,, когато стопанствата до 20 
декара значително засилватъ продажбата на НИВИТБ СИ И ТБЗИ продажби 
стигатъ до една пета отъ цълата площь продадени ниви* На трето 
МБСТО се намиратъ стопанствата отъ 100—300 дек., които участвуватъ въ 
продажбата на НИВИТБ съ 10—12% отъ всички стопанства и еж изна-
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сяли за продажба преди кризата близо една четвърть, а следъ кри
зата по-малко отъ една пета отъ цялата площь продадени ниви. Зна
чението на най-едригв стопанства (надъ 300 дек.) е нищожно въ про
дажбата на ниви: и споредъ броя на придаващите ниви стопанства" й 
споредъ площьта на продадените ниви, ГБ СЖ ПОДЪ единъ процентъ 
отъ всички продаващи ниви стопанства и отъ цвлата продадени 
площь ниви. 

За да стане още по-изразително значението на ОТДЕЛНИТЕ типове 
стопанства по отношение продажбата на ниви, ние можемъ да при-
бегнемъ къмъ следното сравнение. Можемъ да кажемъ, че "и броятъ 
и площьта на ОТДБЛНИТБ категории продаващи нови стопанства се 
намиратъ въ непосредствена връзка ' съ общия брой на стопанствата 
отъ съответната категория стопанства и отъ общата площь на прите
жаваните отъ ТБХЪ ниви. Съ други думи казано: обстоятелството, че 
едни категории стопанства участвуватъ повече въ продажбата на ниви 
и продавать повече ниви, а други—по-малко, се явява просто следствие 
отъ ТЕХНИЯ общъ брой и отъ твхната цЬла площь ниви. За да се 
увЪримъ, че ТБЗИ връзки сж ̂ по-сложни, ние ще направимъ едно сравт 
нение между ТБЗИ две групи1 явления, между които, на пръвъ погледъ, 
би требвало да сжществува току-що посочената връзка. Сравнението 
предполага, преди всичко, установяване на това, какъ се разпределятъ 
стопанствата съ ниви и площьта на нивите между отделните категории 
стопанства, споредъ тюсната големина. Следващата долу таблица уста
новява абсолютните цифри на стопанствата и площьта притежавани отъ 
ТБХЪ ниви въ различните категории стопанства, а сжщо така и техния 
процентенъ делъ въ общия брой на стопанствата и въ общата площь 
на НИВИТБ. 

ТАБЛИЦА № 17 Отъ таблицата се вижда, 
Всичко анкетирани стопанства съ ниви. че, споредъ броя на стопан

ствата и площьта на нивите, 
първото место заематъ • сто
панствата отъ 20 до 100 дек. 
Следъ тЬхъ, споредъ броя на 
стопанствата, вървятъ стопан
ства до 20 дек., които, обаче, 
заематъ последно место спо
редъ площьта на нивите. На 
второ место, споредъ площь
та на нивите, Стоять стопан
ствата отъ 100 до 300 дек., 
които следватъ подиръ сто
панствата до 20 дек., споредъ 

броя на стопанствата. Последното место, споредъ броя на стопан
ствата, но предпоследно место, споредъ площьта на нивите, заематъ 
стопанствата надъ 300 дек. 

Отъ този анализъ става вече ясно, че стопанствата участвуватъ 
въ земления оборотъ не само въ зависимость отъ техния размеръ,т.е. 
не само еж най-едритЬ стопанства, които продавать най-много, нито 

Категории 
стопан. 

въ декари 

До 20 
20—100 

100—300 
надъ 300 

Всичко 

Стопанства 

а. 

2.476 
10.384 
2.145 

96 
15.101 

% 

16,40 
68,76 
14,20 
0.64 

100,0 

Ниви 

декари 

21.878,8 
421.712,5 
252.357,0 
32,459.6 

728.407,9 

°/о 

3,00 
57,90 
34,64 
4,46 

100,0 



пъкъ най-дребнитБ стопанства, които продавать най-малко ниви. Защото, 
ако съпоставимъ процентите на стопанствата, споредъ ГБХНИЯ брой 
и ГБХната площь ниви, ще проличи, че нъма никаква успоредность 
между т;взи две групи процентни числа. Въ това се уверяваме отъ 
следващата таблица. 

ТЯБЛИЦЯ № 18 
Сравнение между броя и площьта на отдълнитъ категории стопанства 

и ТБХНОТО участие въ продажбата на ниви. 

Категории 
стопан. 

-, въ декари 

До 20 
20-100 

100—300 
надъ 300 

Стопанства 

о о 
- О. fi о 
о к 

Si 
16,40 
68,76 
14,20 
0,64 

% отъ участвува
щите въ продаж
бата на ниви презъ 

1927—29 

17,88 
69,36 
12,14 
0,67 

1930—33 

20,08 
69,36 
10,14 
0,42 

Площь на НИВИТБ 

< д 
• S 3 
sf о 
*3 0 5 £ 

.о Ю Я 
о- Ч I 

3,00 
57,90 
34,64 
4,46 

°/о отъ продаде
ните ниви презъ 

1927—29 

12,62 
62,26 
24,43 

0,69 

1930—33 

19,06 
62,45 
17,98 
0,51 

Яко може да се твърди, че донъкжде сжществува известна успо
редность между броя на всички стопанства и броя на участвуващитБ 
въ продажбата на ниви, то за подобна успоредность не може да става 
дума относно площьта на стопанствата и площьта на продаденитв 
ниви. И по отношение броя на стопанствата, и особено по отношение 
площьта на НИВИТБ, можемъ по-скоро да отбележимъ известна обратна 
връзка въ смисъль, че колкото стопанството е по-дребно, толкова по-
гольмо е неговото участие въ продажбата на ниви, и наопаки: колкото 
стопанствата еж По-едри, толкова по-малко е ТБХНОТО участие въ про
дажбата на ниви. Отъ тука следва, че ако има известна връзка между 
големината на стопанствата и ТБХНОТО участие въ продажбата на ниви, 
то тя се свежда къмъ това, че по-дребнитв категории стопанства про
давать по-енергично НИВИТБ си, отколкото по-едритъ такива. 

Интересно свидетелство за това намираме въ таблица № 19, 
която установява, какво е разпространението на продажбата на ниви 
въ различнигБ по голъмина стопанства. За тази цель ние установяваме 
степеньта на участието на продаващитв ниви стопанства въ съответ
ните категории стопанства и дьла на продадената площь ниви отъ 
площьта ниви, която притежаватъ съответнитв категории стопанства. 

Яко за по-голъма ясность и сравнимость изчислимъ индексите, 
като вземемъ за равно на сто най-малкия численъ изразъ на изучава
ното явление, ще получимъ една характерна редица, отъ която 
ясно се вижда, че честостьта на продажбите на ниви е толкова по-

3 
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ТАБЛИЦА № 19 

Категории 
стопан, 

въ декари 

До 20 
20—100 

100—300 
надъ 300 

До 20 
20-100 

100—300 
надъ 300 

Стопанства 

%о отъ всички 
1927—291 

32,7 
30,2 
25,6 
31,2 

И н д е 
127,73 
117,97 
100,0 

121,88 

1930—33 

39,2 
32,3 
22,8 
20,8 

к с и т 
188,46 
155,29 
109,61 

100,0 

Площь ниви 

%о отъ цълата площь 
1927—29 

19,3 
.4 ,9 ' 

3,2 
0,7 

2.757,14 
700,0 

457,14 
100,0 

1930—33 

19,8 
3.4 
1,6 
0,4 

4.950,0 
, 850,0 

400,0 
100,0 

голъма, колкото по-малъкъ е размърътъ на стопанствата* Така е било 
преди кризата, така е и следъ нея, когато най-малкитЬ стопанства про
давать сравнително извънредно повече ниви, отколкото по-едритв 
стопанства. 

Това обстоятелство е много характерно за нашия оборотъ на 
ниви; то ще ни послужи по-нататъкъ, когато ние се заемаме съ изяснява
нето на причинить1 за продажбитв на ниви. А сега ще се повърнемъ 
пакъ къмъ изясняване на самия фактъ на продажбитв на ниви, като 
се спремъ на по-нататъшната характеристика на това явление. 

Преди всичко ние виждаме, че площьта ниви, която стопанствата 
отъ всички категории продавать, е много дребна, защото, независимо 
отъ размъра на продаващото ниви стопанство, продавать се много 
дребни парцели. Ако би могло да се твърди, че, все пакъ, по-едритв 
стопанства продавать по-голъми площи ниви, то такова едно твърде
ние би се нуждаело отъследнитв ограничения. Първо, разликата между 
площьта ниви, която се продава въ стопанствата съ различна голвмина, 
е много малка величина; второ, посочената успоредность между голв-
мината на стопанството и голъмината иа площьта ниви, която се про
дава сръдно отъ едно стопанство, се прекжсва тъкмо въ най-едритв 
стопанства; трето, ако за казаната тенденция би могло да става дума 
презъ докризисния периодъ, то следъ настжпването на кризата тази 
тенденция почти изчезва напълно. Последното е свързано съ харак
терната промвна, настжпила следъ кризата и която се заключава въ 
това, че площьта ниви, която се продава отъ всички категории сто
панства, все повече издребнява. Тъй като този процесъ на намаление 
срвдния размъръ продадени ниви изпъква много по-ръзко въ по-
едритв стопанства, то площьта ниви, продадена сръдно въ" едно сто
панство, много повече се приближава въ. стопанства съ различна го
лемина следъ кризата, отколкото това е било преди кризата. Тогава 
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Остава Само едно отъ казаната тенденция, а именно: раздъляйки нашить 
земеделски стопанства само на две категории — до 100 дек. и надъ 
100 дек., г— ще забележимъ, че последнитъ—и преди и следъ кризата 
— продавать сръдно на едно стопанство по-голъма площь ниви, от
колкото първитъ. Това се вижда отъ следното: 

Сръдния размъръ продадени ниви въ стопанствата: 
до 100 декара е билъ презъ 1927—1929 г.: 6,36 дек., а презъ }930—ЗЗг.: 
4,28 декара. 
надъ 100 декара е билъ презъ 1927—1929 г.: 14,52 декара, а презъ 
1930—33 г.: 8,23 декара. 

Тука сжщо така ясно проличава и втората отбелязана законо
мерность, че издребняването на сръдния размвръ продавани ниви сё 
наблюдава въ всички стопанства, но въ по-едритъ стопанства това 
йздребняване върви съ пО-енергиченъ темпъ. Защото преди кризата 
по-едритъ стопанства еж продавали сръдно 2,28 пжти по-голъма 
площь ниви отъ площьта на дребнитъ стопанства, а следъ кризата 
само 1,92 пжти по-голъма. 

Всичко онова, което отбелязваме относно продадената отъ едно 
стопанство срЪдна площь ниви, важи и за сръдната стойность, полу
чена отъ едно стопанство при продажбата на ниви. Но процесътъ на 
издребняването следъ кризата проличава по-ръзко, защото върху па
ричната стойность вече се отразява не само намалената площь прода
вани ниви, но и понижението ценить на земята презъ ГОДИНИТЕ на 
кризата. Затова сближаването между по-дребнитъ и по-едритъ сто
панства става въ това отношение още по-ръзко, както това се вижда 
отъ следната смътка: 

Стойность, получена сръдно отъ едно стопанство 
презъ 1927—1929 г. презъ 1930—1933 г. 

до 100 дек. 15.409 лв. 9.291 лв. 
надъ 100 дек. 32.438 л в. 14.800 лв. 

Сръдната стойность, получена отъ по-едритъ стопанства при про-
дажба на ниви, е била 2,11 пжти по-голъма отъ тази 
на по-дребнитъ стопанства преди кризата и става само 
1,6 пжти по-голъма следъ кризата. Или, ако сжщото това 
изразимъ чрезъ индекси, като вземемъ за равни на сто 
преди-кризиснитъ числа, ще имаме: 

Площь ниви, продадени сръдно на едно стопанство 
Стойность, получена отъ продажбата на ниви, сръдно на 

едно стопанство 

Като се обърнемъ сега къмъ ценитъ на продаванитъ ниви, ние 
можемъ да отбележимъ, че по-дребнитъ стопанства получаватъ на де-: 
каръ ниви по-висока цена, отколкото по-едритъ стопанства. Макаръ 
че презъ ГОДИНИТЕ на кризата спадането ценитъ на НИВИТЕ засяга сто-
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67,30 

60,30 
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56,68 

45,63 
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панствата отъ всички' разм-ври, по-високигв цени на декаръ ниви въ 
по-дребнитБ стопанства се запазватъ. Отъ друга страна, характерно е 
и това, че отбелязаното понижение ценить на декаръ ниви изпъква 
много по-силно въ по-едритъ стопанства, отколкото въ по-дребнитъ 
такива. Това се вижда отъ следнить индекси на спадане на ценитв, 
при които се взема за равна на сто цената на декаръ ниви v преди 
кризата: 

Ако се спремъ на въпроса, какъ се е отра
зила кризата върху продажбите на нивитъ, ще 
видимъ, че следъ кризата твзи продажби се 
намаляватъ или по-точно намалявё се общата 
площь на НИВИТЕ, които попадать на пазара. 
Но и въ това отношение тази тенденция не гос
подствува надъ цълото ни земеделско стопан
ство, защото най-дребнитъ стопанства не само 
че не намаляватъ общата площь на продаде
ните отъ тъхъ ниви, но дори я увеличаватъ. Що 
се касае пъкъ до броя на стопанствата, които 

продавать ниви, то тъхното число расте не само въ стопанства до 20 
дек., но и въ стопанствата отъ 20 до 100 дек. Така че, може да се каже, 
че кризата е свързана съ намалено участие на продажбите ' на ниви 
въ по-едритъ стопанства и наопаки съ по-енергично застжпване 
на тия продажби въ по-дребнитв стопанства. 

Казаното може да се проследи по-подробно въ следната таблица, 
кждето за всички стопанства и отдълно за всвка година имаме пре
смятания относно всички засягнати въпроси въ връзка съ продвжбитъ 
на НИВИТЕ: Т. е. абсолютни числа и проценти за броя на стопанствата, 
площьта на продадените ниви и ценитв на нивите. 

За улесняване на сравнението на настжпилитъ следъ кризата 
промени, ние изчисляваме въ по-нататъшната таблица индекси, като 
приемаме за равни на сто даннитъ за времето преди кризата, т. е. 
за 1927—1929 г. 

ТАБЛИЦА № 20 

Стопанства 
въ декари 

До 20 
20-100 

100—300 
надъ 300 

И
нд

ек
съ

 
на

 с
па

да
не

 
це

ни
тЪ

 н
а 

. 
Н

И
ВИ

ГБ
 

87,72 
89,72 
80,95 
64,05 

Продадени ниви 

• 

1927 
1928 
1929 . 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927-33 

Стопанства 

бр
ой

 

°/о 

въ ОТДЕЛНИТЕ категории стопанства. 

Продадена земя 

дек. % лева % 1 Получено лв
., 

ср
-Б

Дн
о 

на
 е

дн
о;

 ст
. 

П
ро

да
ж

на
 

це
на

, с
р-

Ьд
. 

на
 д

ек
ар

ъ 

До 20 декара 
20 
23 
38 
39 
20 
21 
17 

178 

11,24 
12,92 
21,35 
21,90 
11,24 
11,80 
9,55 

100,0 

108,8 
104,6 
209,5 
200,6 

86,5 
99,8 
45,9 

855,7 

12,71 
12,22 
24,49 
23,44 
10,11 
11,66 
5,27 

100,0 

229.510 
207.840 
616.020 
541.920 
167.080 
157.855 
79.655 

1.999.880 

11,49 
10,39 
30,80 
27,10 
8,35 
7,89 
3,98 

100,0 

5,44 
4,55 
5,51 
5,14 
4,33 
4,75 
2,70 
4,81 

11.475 
9.037 

16.211 
13.895 
8.354 
7.517 
4.686 

11.235 

2.109 
1.987 
2.940 
2.701 
1.931 
1.582 
1.735 
2.337 
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1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927--33 

1927, 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 , 
1933 
J927-33 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927—33 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927--33 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927-33 

Продължение отъ табл . № 20 
20—50 декара 

56 
76 
45 
56 
37 
42 
48 

360 

15,56 
21,10 
12,50 
15,56 
10,28 
11,67 
13,33 
100,0 

275,7 
, 287,7 
310,4 
183,2 
133,3 
125,2 
126,7 

1.442,2 

19,12 
19,95 
21,52 
12,70 
9,24 
8,68 
8,79 

100,0 

640.815 
861.455 
905.125 
433.080 
344.360 
253.060 
268.130 

3.706.025 

17,29 
23,25 
24,42 
11,69 
9,29 
6,83 
7,23 

100,0 

4,92 
3,79 
6,90 
3,27 
3,60 
2,98 
2,64 
4,01 

11.443 
11.335 
20.114 
7.734 
9.307 
6.025 
5.586 

10.295 

2.324 
2.994 

• 2.916 
2.364 
2.583 
2.021 
2.116 
2.570 

50 
45 
42 
45 
32 
32 
43 
289 

14 
10 
11 
11 
6 

14 
12 
78 

17,30 
15,58 
14,53 
15,57 
11,07 
11,07 
14,88 
100,0 

17,95 
12,82 
14,10 
14,10 
7,69 

17,95 
15,39 
100,0 

50—100 декара 
451,5 
483,6 

' 278,1 
374,9 
144,5 
139,7 
190,3 

2,062,5 
100-

21,89 
23,45 
13,48 
18,17 
7,01 
6,77 
9,23 

100,0 

990.350 
924.317 
711.120 
677.122 
342.100 
374.500 
375.714 

4.395.223 
50 декара 

101,1 15,48 
198,3 30,37 
83,3 12,76 
84,0 12,86 
44,0 6,74 
70,6 10,81 
71,710,98 

653,0100,0 
150—300 Декара 

244.908 
269.600 
175.400 
182.675 
112.300 
141.340 
66.196 

1.192.419 

22,53 
21,03 
16,18 
15,41 
7,78 
8,52 
8,55 

100,0 

20,54 
22,61 
14,71 
15,32 
9,42 

11,85 
5,55 

100,0 

9,03 
10,75 
6,62 
8,33 
4,52 
4,37 
4,43 
7,14 

7,22 
19,83 
7,57 
7,63 
7,33 
5,04 
5,98 
8,37 

19.807 
20.540 
16.931 
15.047 
10.961 
11.703 
8.738 

15.208 

17.493 
26.960 
15.945 
16.607 
18.716 
10.096 
5.516 

15.310 

надь 300 декара 

2.193 
1.911 
2.557 
1.807 
2.367 
2.681 
1.974 
2.131 

2.422 
1.360 
2.106 
2.175 
2.552 
2.002 

923 
1.826 

7 
5 
8 
6 

26 

26,92 
19,23 
30,77 
23,08 

100,0 

100,5 
119,1 
216,7 
138,0 

574,3 

17,50 
20,74 
37,73 
24,03 

100,0 

248.580 
228.230 
660.675 
235.000 

1.372.485 

18,11 
16,63 
48,14 
17,12 

100,0 

14,36 
23,82 
27,09 
23,00 

22,09 

35.511 
45.346 
82.584 
39.167 

52.788 

2.473 
1.916 
3.049 
1.703 

2.390 

2 

1 
2 

5 

40,0 

20,0 
40,0 

100,0 

14,0 

9,0 
11,5 

34,5 

40,58 

26,09 
33,33 

100,0 

36.000 

18.000 
17.300 

71.300 

50,49 

25,25 
24,26 

100,0 

7,00 

9,00 
5,75 

6,90 

18.000 

18.000 
8.650 

14.260 

2.571 

2.000 
1.504 

2.067 
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ТАБЛИЦА Ка 21 
Индекси презъ 1930—1933 г. г. спрямо 1927—1929 г. г., взети за сто. 

ГолЪмина на 
стопанства, 
въ декари 

До 20 
20-50 

50—100 
100—150 
150-300 
надъ 300 

ев 

НС
ТВ

 

ев 
и Ст

о 
119,75 
103,39 
110,95 
122,86 
30,00 
66,67 

(а
д 

о m 
С х 

102,34 
65,05 
70,00 
70,63 
31,63 
50,00 

эс
ть

 

& 

Ст
о 

89,76 
53,94 
67,39 
72,84 
20,66 
32,04 

X c t О О 
X Лй X СО 

« о в) 5 
to _ £ 
н *- S 2 Пр

о 
ни

в 
H

O
 1

 
C

T
O

I 

85,44 
62,96 
63,09 
59,55 

105,41 
74,97 

- * Я -! 
га ю д; с 1 s 2 . я о В х . х я « « о 
О О 40 X 
Н О.О.Я 
U с о <и 

74,96 
52,17 
60,74 
59,28 
68,87 
48,06 

И • * i0 

xf h. 
S u к 
S .4) 
9 я « JS-u о 
С Sf X 

87,72 
82,94 
96,26 

103,11 
65,32 
64,05 

Следъ като разгледахме сжщественитв черти на продажбите на 
ниви, ние бихме могли да преминемъ сега къмъ установяване причи
ните на ГБЗИ продажби, но преди това смътаме за по-целесъобразно 
да се спремъ на въпроса за покупките на ниви. 

Преди всичко, ще дадемъ обща представа за този процесъ на 
купуване на нивите за.презъ ц-влия изследванъ периодъ, т. е. за 1927-
1933 г. г. Съответните данни заедно съ изчислените проценти имаме 
въ следната таблица. 

ТАБЛИЦА № 22 
Всички анкетирани стопанства, купили ниви. 

Го
ди

ни
 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927-28 

о 
CU 

574 
589 
397 
332 
186 
158 
199 

2.435 

°/о 

23,57 
24,19 
16,30 
13,63 
7,64 
6,49 
8,18 

100,0 

Купени ниви 
Площь 

дек.' 

6.143,8 
6.733,2 
3.651,3 
2.378,1 
1.235,6 
1.062,1 
1.455,5 

22.659,6 

°/о 

27,11 
29,71 
16,12 
10,49 
5,45 
4,70 
6,42 

100,0 

Стойность 

лева 

12.362.399 
15.514.396 
8.373.827 
5.316.332 
2.341.914 
1.681.451 
1.679.537 

47.269.856 

>/о 

26,15 
32,82 
17,71 
11,25 
4,95 
3,56 

,3,56 
100,0 

К
уп

ен
и 

ни
ви

, 
ср

-Б
дн

о 
на

 
ед

но
 с

то
па

н.
, 

де
ка

ра
 

10,70 
11,43 
9,20 
7,16 
6,64 
6,72 
7,30 
9,31 

С
то

йн
ос

ть
 н

а 
ку

пе
ни

гв
 н

и
ви

, 
ср

*в
дн

о 
на

 
ед

но
 с

то
па

н.
, 

ле
ва

 

21.537 
26.340 
21.092 
16.013 
12.591 
10.642 
8.440 

19.413 

Ц
ен

а 
на

 д
ек

. 
ку

п.
 н

ив
и,

 
ле

ва
 

2.012 
2.304 
2.293 
2.235 
1.895 
1.583 
1.154 
2.086 

Отъ тази таблица виждаме, какъ сё е развивалъ процесътъ на 
покупката на ниви въ всички стопанства презъ цълия проучванъ пе
риодъ. Не се изисква голъма проницателность, за да се установи, че 
купуването на ниви стои подъ пръкото и решително въздействие на 
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стопанската конюнктура. Подъ влиянието на започващата стопанска 
криза купуването на ниви спада, като това спадане става толкова по-
решително, колкото повече трае кризата. Ако първите две години на 
изучавания, периодъ,. които еж същевременно и последните години 
преди кризата, сравнимъ съ вевка по-нататъшна година ПО-ОТДЕЛНО и 
съ всички по-нататъшни години,, взети заедно, ще проличи извънредно 
ясно голЪмата промЕна, настжпила въ процеса на купуване на ниви. 
Енергията, съ която еж били купувани НИВИТЕ преди кризата, заглъхва 
съ всъка следваща година. Затова и ние виждаме, че само презъ дветв 
години, 1927—1928 г.*г.,.купуватъ ниви близо 50% отъ всички стопани, 
които изобщо еж купили ниви за презъ ЦЕЛИЯ седемгодишенъ периодъ 
1927 — 1933 г. г., и ТЕ купуватъ за ТЕЗИ две години 57% отъ цълата 
площь ниви, които еж били купени презъ ЦЕЛИЯ седемгодишенъ пе-
риОдъ. Следната година, 1,929 г., заема известно междинно положение 
между ГОДИНИТЕ преди и следъ кризата. Затова следъ нея виждаме 
решителенъ упадъкъ въ купуването на ниви. Яко сравнимъ периода 
1927—1929 г! г., като периодъ преди кризата, съ периода 1930—1933 г. г., 
като периодъ следъ кризата, ще видимъ, че 2/з отъ стопанитв еж уча
ствували въ купуването на ниви презъ първите три години спрямо */з 
отъ следнигв четири години и че % отъ цълата площь купени ниви 
се пада; на първите три години, а само V4 на останалигв.четири години. 

Цифритъ за стойностьта на купенитъ ниви възпроизвеждатъ сж-
щата, само че още по-ръзко очертана, картина, защото отъ общата 
стойность за първигв три години се спадатъ надъ' 75°/о. 

Втората характерна проява на настжпилата промЕна въ икономи
ческия живртъ на страната изпъква чрезъ намаления ерЕденъразмвръ 
на купуваната отъ едно стопанство площь ниви. Забелязва се ясно из
разената понижителНа тенденция, която става толкова по-очебийна, кол
кото по-дълготрайна е кризата. Лко сръдния размъръ на купуваната 
отъ едно стопанство площь ниви е равенъ презъ 1927 —' 1929 г. г. на 
10,59 декара, то сжщия презъ 1930—1933 г. г. е само — 7,01 дек., т. е. 
имаме едно намаление отъ 33,81%. Цифритъ за стойноСтьта на този 
сръденъ размъръ площь ниви еж още по1изразителни; тъ еж за съот-
ветнитв Периоди 23.328 лв. и 12.593 лв., т. е. намалението презъ ГОДИ
НИТЕ на кризата е равно на 46%. 

ЦенитЬ на купува нить ниви презъ периода на кризата сжщо така 
спадатъ. Дко тукъ понижителната тенденция не изпъква така ясно, както 
въ другитЕ разглеждани страни на проучвания процесъ на покупки на 
ниви, то, все пакъ, общата понижителна насока не оставя никакви съм
нения. Въ отличие отъ броя на купувачите, както и отъ площьта и 
отъ стойностьта на НИВИТЕ, спадането ценитъ започва по-късно, а именно, 
начиная отъ 1931 год., но затова пъкъ темпътъ на това спадане става 
много силенъ презъ по-нататъшнитЕ години. 

Средната цена на единъ декаръ купена нива е 2.193 лв. презъ 
1927 — 1929 г. г. и само 1.797 лв. презъ 1930 — 1933 г. г., т. е. намале
нието е равно близо на 20%. Яко ли пъкъ вземемъ срЪдната цена на 
декаръ само за последнитЕ три години, т. е. презъ 193.1—1933 г. г., то 
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тя е равна на 1.517 лв., т.е. намалението спрямо цените презъ 1927— 
1929 г. г. е повече отъ 30%. 

Сега ще разгледаме, какъ отдЬлните категории стопанства участ-
вуватъ въ купуването на ниви презъ целия този периодъ. СъответнитЬ 
данни имаме въ следната таблица. 

ТДБЛИЦД № 23 
Отдкпни категории стопанства купили ниви презъ 1927—1933 г. г. 

Категории 
стопан. 

въ декари 

До 20 
20—50 

50-100 
100—150 
150—300 
надъ 300 

Всичко 

Стопанства 

» 
о 

280 
701 
825 
261 
196 
29 

2.292 

<>/о 

12,22 
30,58 
35,99 
11,39 
8,55 
1,27 

100,0 

Купени ниви 
Площь 

дек. 

1.324,4 
5.118,1 
8.699,5 
3.335,3 
4.571,2 
1.382,7 

24.431,2 

% 

5,42 
20,95 
35,61 
13,65 
18,71 
5,66 

100,0 

Стойность 

лева 

3.512.146 
10.052.975 
18.457.103 
7.136.012 
9.752.097 
3.040.760 

51.951.093 

% 

6,76 
19,35 
35,53 
13,74 
18,77 
5,85 

100,0 

Ку
пе

ни
 н
ив
и,
 

ср
Ъд
но
 н
а 

ед
но

 с
то
па
н.
, 

де
ка
ра
 

4,73 
7,30 

10,54 
12,78 
23,32 
47,68 
10,66 

Ст
ой
но
ст
ь н

а 
ку
пе
н,
 н
ив
и,
 

ср
Ъд
но
 н
а 

ед
но

 с
то
па
н.
, 

ле
ва
 

12.543 
14,341 
22.372 
27.341 
49.756 

104.854 
22.668 

Це
на
 н
а д

ек
. 

ку
пе

ни
 н
ив

и,
 

ле
ва
 

2.652 
1.964 
2.122 
2.146 
2.133 
2.199 
2.126 

Както се вижда отъ тази таблица, въ купуването на ниви сжще-
ствува много по-голема закономерность, отколкото въ техните про
дажби. Съ това искаме да кажемъ, че делъть на отделните категории 
стопанства, които участвувать въ купуването на ниви, много повече 
съответствува на специфичното тегло на тези стопанства въ нашето 
земеделско стопанство, отколкото това би било възможно да се уста
нови относително продажбата на нивите. ВЪ това ще се уверимъ още 
повече, като сравнимъ процента на отделните категории стопанства, 
купили ниви, и процента на купените отъ техъ ниви съ общия имъ 
процентъ и съ процента на техната площь ниви въ общия брой на 
анкетиранитв стопанства и техната площь ниви. 

Втората правилность, която прави сжщо така впечатление въ 
тази таблица, се състои въ това, че размерътъ на купуваната площь 
ниви се намира въ очебийна връзка съ размера на купуващите сто
панства, като тази площь нараства успоредно съ уголемяването раз
мера на купуващите ниви стопанства. 

Заслужава да бжде отбелязано още едно важно обстоятелство, а 
именно, че цената на купуваната земя е най-висока въ най-дребните 
стопанства—купувачи на ниви. Този фактъ, че най-дребнитв земеделски 
стопанства плащатъ най-скжпо за купуваната отъ техъ земя, е отдавна 
зарегистриранъ въ областьта на земеделското стопанство на най-раз
личните държави и намира своето обяснение въ специфичните особе
ности на дребното земеделско стопанство. Последното, бидейки по 
организационната си структура и по манталитета на самите стопани 
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стопанства отъ некапиталистически типъ, се интересува не толкова отъ 
възможните печалби на съответната дейность, колкото отъ възмож
ностите да се приложатъ трудовите сили на семейството на стопанина 
и да се осигури прехраната на това семейство. Тъкмо поради тия 
съображения дребниятъ стопанинъ е готовъ да плаща по-скжпо за 
декаръ земя, отколкото no-едрия стопанинъ, който гледа на пласира
ните въ покупката на земя средства, като на капиталъ, който требва 
да дава срЪдна печалба и нормаленъ ,доходъ. Затова той прави по
точни и, въ всеки случай, други калкулации, когато определя, колко 
може да плати за единъ декаръ купувана земя. 

Ние требваше да очакваме това априори и у насъ въ България; 
цифрите на нашата таблица потвърждаватъ априорнит-fe ни предполо
жения. Tfc представляватъ интересъ, като емпирическо подтвърждение 
на известна закономерность, която се регистрира у насъ сега чрезъ 
статистическото проучване. . 

Сега ще покажемъ, че сжществува поменатото горе съотвествие 
между специфичното тегло на анкетираните категории стопанства и 
между ТГБХНОТО участие въ купуването на ниэи. За тази цель ние ще 
сбиемъ всички категории стопанства купуващи ниви въ по-малко ко-
личество.кактр направихме съ стопанствата, които продавать ниви, а 
сетне ще съпоставимъ, техния процентъ съ процента на разпростране
нието на съответните категории стопанства въ общия брой на анке
тираните стопанства. 

За тези цели ние ще си поспужимъ съ долните таблици. 

ТАБЛИЦА № 24 
Ниви, купувани отъ стопанства съ различна големина. 

Години 

1927—29 
1930-33 
1927-33 

Стопанства 

«8 о 
Си . 

171 
125 
296 

°/о 

10,96 
14,45 
12,21 

Купени ниви 
Площь 

дек. 

До J 
862,9 
403,4 

1.266,3 

% 

20 де 
5,22 
6,58 
5,59 

Стойность 

лева 

кара • 

2.527*415 
828.001 

3.355.416 

°/о 

6,97 
7,51 
7,10 

Н
ив

и 
ку

пе
ни

, 
ср

ед
но

 н
а 

ед
но

 с
то

па
н.

, 
де

ка
ра

 

5,05 
3,23 
4,28 

С
то

йн
ос

ть
 н

а 
ку

пе
ни

 н
ив

и,
 

ср
*Ь

дн
о 

на
 

ед
но

 с
то

па
н.

, 
ле

ва
 

14.780 
6.624 

11.336 

Ц
ен

а 
на

 д
ен

. 
ку

пе
ни

 н
ив

и,
 

ле
ва

 

2.929 
2.053 
2.650 

20—100 декара 
1927-29 
1930—33 
1927-33 

1927^-29 
1930-33 
1927^33 

1.023 
587 

1.610 

65,58 
67,86 
66,39 

9.295,8 
3.509,0 

12.804,8 

56,26 
57,23 
56,52 

19.193.123 
6.281.198 

25.474.321 
100—300 декара 

345122,12 
143 
488 

16,53 
20,12 

5.264,7 
2.009,1 
7.273,8 

31,86 
32,77 
32,11 

12.213.374 
3.343.985 

15.557.359 

52,95 
57,00 
53,89 

33,69 
30,35 
32,91 

9,09 
5,98 
7,95 

15,26 
14,05 
14,91 

18.762 
10.700 
15.823 

35.401 
23.384 
31.880 

2.065 
1.790 
1.989 

2.320 
1.664 
2.139 
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надъ 300 декара 
Продължение табл. № 24 

1927—29 
1930—33 
1927—33 

1927—29 
1930—33 
1927—33 

21 
10 
31 

1,34 
1,16 
1,28 

1.098,9 
209,8 

1.308,7 

6,66 
3,42 
5,78 

2.316.710 
566.050 

2.882.760 

6,39 
5,14 
6,10 

1.560 
865 

2.425 

100,0 
100,0 
100,0 

В с и ч к о 
16.522,3 100,0 
6.131,3 

22.653,6 
100,0 
100,0 

36.250.622100,0 
11.019.234100,0 
47.269.856 100,0 

52,33 
20,98 
42,22 

10,59 
7,09 
9,34 

110.320 
56.605 
92.992 

23.238 
12.739 
19.493 

2.108 
2.698 
2.203 

2.194 
1.797 
2.087 

ТАБЛИЦА № 25 
Сравнение между броя и площьта на ОТДБЛНИТБ категории стопанства 

и тЬхното участие въ купуването на ниви. 

Категории 
стопанства 
въ декари 

До 20 
20—100 

100—300 
надъ 300 

Стопанства 
<ОаХ о о „ о. 
н 
О К 

£ 3 

16,40 
68,76 
14,20 
0,64 

% отъ участвуващите въ 
Продажбата на ниви 

презъ 
1927-29 

10,96 
65,58 
22,12 
1,34 

1930—33 

14,45 
67,86 
16,53 
1,16 

1927—33 

12,21 
66,39 
20,12 

1,28 

Площь на НИВИТБ 

° о 
о" С 

3,00 
57,90 
34,64 
4,46 

% оть продаденитв 
ниви презъ 

1927-29 

5,22 
56,26 
31,86 
6,66 

1930^33 

6,58 
57,23 
32,77 
3,42 

1927—33 

5,59 
56,52 
32,11 
5,78 

Преди да преминемъ къмъ единъ по-обстоенъ анализъ на ТБЗИ 
таблици, ние ще се спремъ на следното. Имайки данните относно 
площьта ниви, които еж били купени и продадени оть ОТДБЛНИТБ ка
тегории стопанства за презъ цълия този проучванъ периодъ, ние мо-
жемъ да сравнимъ интензивностьта на покупките на ниви' съ тази на 
продажбите въ ОТДБЛНИТБ категории стопанства презъ .ОТДБЛНИТБ пе
риоди. По този начинъ ще може да се установи проявява ли действието 
си кризата еднакво при купуването и при продаването на НИВИТБ. 

Таблица № 26 дава възможность да направимъ това. 
Както се вижда отъ таблицата, по-дребнитв стопанства (т. е. ТБЗИ 

до 100 декара) участвуватъ въ много по-гол-вмъ процентъ въ продаж
бата,' отколкото въ покупката на ниви, а така сжщо продавать много 
ПО-ГОЛБМЪ процентъ ниви, отколкото купуватъ. R по-едритв стопанства 
(т. е. ТБЗИ надъ 100 декара) купуватъ много повече ниви, отколкото 
продавать. 

Може ли да се установи известно сходство или различие между раз
мера на купуваната и продавана площь ниви сръдно на едно стопан
ство и въ "какви отношения се намиратъ продажнитв и покупни цени 
на декаръ ниви? Отговоръ на това ни дава таблица № 27. • 
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ТАБЛИЦА № 26 
Процентно сравнение на покупкигв и продажбите на нивигЬ. 

Го
ди

ни
 

1927-29 
1930^33' 
1927—33 ; 

• До 20 дек. 
% на стопан. 

Я' к 
X 

•в >. 
X 

' 10,96 
14,45 
'12,21 

X с о пс 
о 
а 
с 

17,88 
20,08 

% на нйвата 
СО 
X 
V в >, х 

5,22 
6,58 
5,59 

га 
ЕС 
О 

а. 
с 

12,62 
19,06 

20—100 дек. 
% на стопан. 

X 
ч 

' S 
В 
P i 
X 

65,58 
67,86 
66,39 

X в се « о о. 
и-

69,31 
69,36 

% на нивата 
а 
X 
V 
в 
X 

56,26 
57,23 
56,52 

п а 
ЕС 
О 

о. 
с 

62,26 
62,45 

Го
ди

ни
 

1927—29 
1930-33 
1927—33 

100—300 дек. 
% на стопан. 

s к 
X 

с 
X 

22,12 
16,53 
20,12 

с 
СО 
С£ 
О 
О . 

с 

, 12,14 
10,14 

% на нивата 
га 
X . 

с 
X 

31,86 
32,77 
32,11 

СО ч о а с 

24,43 
17,98 

надъ 300 дек. 
% на стопан. 

X 
•к 
X с >• 
X 

1,34 
1,16 
1,28 

X 

со « о о. г 

0,67 
0,42 

% на нивата 
СО 
X <и с 
X ' 

6,66 
3,42 
5,78 

а. я ..• « о о. с 

0,69 
0,51 

г— 

ТАБЛИЦА № 27 
Сравнение между площьта купени и продадени ниви срЪдно на едно 

стопанство и ценитЬ при покупката и продажбата на декаръ ниви. 

• ' 

1927-29 
1930-33 
1927-33 

До. 20 дек. 

П
ло

щ
ь 

ни
ви

 
ср

од
но

 н
а 

ед
но

 с
то

па
н.

 

с 
X 

5,05 
3,23 
4,28 

а о а с 

5,22 
4,46 

О
тн

ош
ен

ие
 н

а 
ку

пе
на

та
 

пл
ощ

ь 
къ

м
ъ 

пр
од

. т
ак

ав
а 

96,74 
72,42 

1 СО 
X 

'S х х со 
э х 

с 
X 

2.929 
2.053 
2.650 

а. • о о. с 

2.491 
2.185 

О
тн

ош
ен

ие
 н

а 
це

на
та

 п
ри

 
ку

пу
в.

 к
ъм

ъ 
пр

од
, 

це
на

 

117,6 
94,0 

20—100 дек. 

П
ло

щ
ь 

ни
ви

 
ср

-Б
дн

о 
на

 
ед

но
 с

то
па

н.
 

с >> 
X 

9,09 
5,98 
7,95 

о 
О. 
В . 

6,65 
4,23 

О
тн

ош
ен

ие
 н

а 
ку

пе
на

та
 

пл
ощ

ь 
къ

м
ъ 

пр
од

 .т
ак

ав
а 

136,7 
141,4 

V 

н 
се 
X . 

X S 

=Гх 

в. 
X 

2.065 
1.790 
1.989 

« о а с . 

2.412 
2.164 

О
тн

ош
ен

ие
 н

а 
це

на
та

 п
ри

 
ку

пу
в.

 к
ъм

ъ 
пр

од
. 

це
на

 

85,6 
82,7 
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Продължение табл. № 27 
Го

ди
ни

 

1927—20 
1930-33 
1927-33 

100—300 дек. 

П
ло

щ
ь 

ни
ви

 
ср

ед
но

 н
а 

ед
но

 с
то

па
н.

 

с 
X 

15,26 
14,05 
14,91 

О 
D. 
С 

14,89 
8,33 

О
тн

ош
ен

ие
 н

а 
ку

пе
на

та
 

пл
ощ

ь 
къ

мъ
 п

ро
д.

 т
ак

ав
а 

102,5 
168,7 

X * > et 
я 
X 
2 s 
X ГЛ 

Э к 

с 
X 

2.320 
1.664 
2.139 

ее 
О 
а. 
а 

2.231 
1.806 

О
тн

ош
ен

ие
 н

а 
це

на
та

 п
ри

 
ку

пу
в.

 к
ъм

ъ 
пр

од
. 

це
на

 

104.0 
92,1 

надъ 300 дек. 

П
ло

щ
ь 

ни
ви

 
ср

-в
дн

о 
на

 
ед

но
 с

то
па

н.
 

с 
X 

52,33 
20,98 
42,22 

о 
С О

тн
ош

ен
ие

 н
а 

ку
пе

на
та

 
пл

ощ
ь 

къ
мъ

 п
ро

д.
-т

ак
ав

а 

7,67 682,3 
5,75 364,9 

X 
о 
« 
Я 
X 
я х 
X gg 
« Я 
аг х с 

>< 

2.108 
2.698 
2.203 

се о о. 
с 

2.348 
1.504 

О
тн

ош
ен

ие
 н

а 
це

на
та

 п
ри

 
ку

пу
в.

 к
ъм

ъ 
пр

од
. ц

ен
а 

89,8 
179,4 

Отъ тукъ виждаме, че като общо правило, всички категории сто
панства купуватъ по-гол-вма площь ниви, отколкото продавать; харак
терно изключение въ това отношение представлява само най-дребното 
стопанство — до 20 декара. Освенъ това само то плаща по-скжпо за 
купуваните отъ него ниви, отколкото получава при продажбите; всички 
останали категории стопанства, като общо правило, купуватъ по-евтино 
и продавать по-скжпо. 

Сега ще се спремъ на въпроса, какъ въздействува пром-вната въ 
стопанската конюнктура върху участието на покупките на ниви отъ 
страна на различните и категори стопанства. За тази цель ще намъримъ, 
какъ се проявява покупката на ниви средно годишно въ преди — и 
следкризисния периодъ, а заедно съ това ще изразимъ чрезъ индекси 
състоянието следъ кризата спрямо това преди кризата, като вземемъ 
последното за равно на сто. 

ТАБЛИЦА № 28 
Сравнение на покупкитв на ниви преди и следъ кризата. 

Средно 
годишно 

презъ 

1927—29 
1930-33 

ан
ст

ва
 

С
то

п 

« о а ю 

fi 
У 
X 
4> 
ч X 
X 

57 
31 

— 
54,39 

х 

Ку
пе

 
ни

ви
 

, X 
ю tt 

fi 
о X 
V 

ч X 
X 

Стойность 

а о V 
R 

|Я 
и X 
V 
=С 
X 
X 

' S 
X 
*• 

а е ' 
X 91 

X 

5 § S a 2 я 
U U X 

, X 
' <0 

4 

A 
и X 
V 
tt 
X 
X 

ос
ть

 н
а 

и 
ни

ви
 

о 
на

 
нс

тв
о 

* х i го 
>x ю ч в 
2 Е.-Й о us? 8-5 

да о 4) 
к 

fi 
и X 

| 4) 
« • X 
X 

До 20 декара 
287,6 
100,9 

, — 
35,08 

842.472 
207.000 

- 1 5,05 
24,57 3,25 

-И4.780 
64,36 6.677 

_ 
45,18 

на
 

де
к.

 
и 

ни
ви

 
Ц

ен
а 

ку
пе

н 

я ю V 
ч 

fl 
о X 
V 
« X 
X 

2.929 
2.051 70,00 

* 
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1927-29 
1930-33 

1927—29 
1930—33 

1927-29 
1930-33 

Продължение табл. №. 28 
20—100 декара 

3411 -13.098,6 —6.397.708 — 
14743,11 877,3 28,31 1.570.300 24,54 

9,09 
5,97 

-118.762 
65,6810.682 

—12.064 
56,931.790 86,72 

Щ 
36| 

| —11.754,: 
;31,ЗСН 502,; 

100—300 декара 
4.071.125 

835.996 28,62 20,53 
15,26 
14,05 92,07 

35.401 
23.384 66,05 

2.320 
1.664 71,72 

71 —1 366,3 
342,86 52,5 

надъ 300 декара 

14,33 
772.237 -152,33 -
141.513 18,33 20,98 40,09 

1 

110.320 —2.108 — 
56.605 51,31 2.698 127,99 

Виждаме, че ВЛОШИЛИТЕ се стопански условия се отразяватъ много 
силно върху покупката на земи. При наблюдаваното въ всички кате
гории стопанства намаление на покупка на ниви се забелязва, обаче, 
известна диференциация, въ зависимость отъ голъмината на стопан
ствата. И тука изпъква: известна закономерность, която може да се 
формулира така:, колкото е ПО-ГОЛЕМЪ размърътъ на стопанството, 
толкова повече то спира покупкигв на ниви. Т. е. най-малоземленитв 
стопанства продължаватъ да си набавятъ ниви и презъ ГОДИНИТЕ на 
кризата и то въ по-бързъ темпъ, отколкото стопанствата разполагащи 
съ повече ниви. 

Друго, което заслужава да се отбележи, е, че стопанствата, 
купуващи ниви презъ ГОДИНИТЕ на кризата, купуватъ намалена площь 
въ сравнение съ това, което се е купувало СРЕДНО на едно стопан
ство преди кризата. Тукъ би могло да се каже, че по-дребнитъ сто
панства повече намаляватъ сръдно купуваната отъ едно стопанство 
площь ниви,' отколкото по-едритъ. Но тази тенденция не изпъква 
много ясно. 

Като се обобщать ТЕЗИ две тенденции, би могло да се каже, че 
по-дребнитъ стопанства продължаватъ въ ПО-ГОЛЕМЪ процентъ да ку
пуватъ ниви, като намаляватъ повече разм-fepa на купуваната площь; 
по-едритв пъкъ стопанства купуватъ въ по-малъкъ процентъ ниви, като 
при това продължаватъ да купуватъ СРЕДНО по-голЕма площь. 

И, както вече отбелязахме по-rope, по-дребнитъ стопанства пла-
щать по-скжпо за декаръ купувани ниви. РЕЗКО нарушение на това 
имаме въ най-едритв стопанства презъ време на кризата. Но, като 
вземемъ подъ внимание, че тукъ имаме анкетирани само три стопан
ства, /ние изобщо не можемъ да придадемъ ГОЛЕМО значение на 
цифритв, отъ тази група стопанства, защото при такъвъ малъкъ брой 
данни не е изключено решаващото значение на случайнитъ причини. 

Привършвайки разглеждането на въпроса за покупката на ниви, 
ние ще дадемъ още една таблица, въ която се установява, какъ се 
развива този процесъ въ ОТДЕЛНИТЕ категории стопанства презъ всвка 
отдьлна година на проучвания периодъ. 
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ТАБЛИЦА № 2 9 . 
Купени ниви отъ ОТДЪЛНИТБ категории стопанства. 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927-33 

Стопанства 

о 
>© 

%. 

Купени ниви 

дек. % 

Стойность 

лева % уп
ен

и 
ни

ви
 

р'
вд

. 
на

 е
дн

о 
го

па
н.

, д
ек

. 

х и и 

то
йн

ос
ть

 л
в.

, 
р-

вд
. 

на
 е

дн
о 

го
па

нс
тв

о 
' 

U U O 

[л
ат

ен
а 

це
на

 
Р'

Ьд
но

 н
а 

де
к.

 
ев

а 

С о Ч 

До 20 декара 
-59 
70 
42 

•44 
26 
26 
29 

296 

19,93 
23,65 
14,19 
14,86 
8,78 
8,78 
9,80 

100,0 

276,7 
410,5 
175,7 
141,0 
87,5 
74,0 

100,9 
1.266,3 

21,85 
32,42 
13,88 
11,13 
6,91 
5,84 
7,97 

100,0 

586.195 
1.470.630 

470.590 
336.970 
198.560 
122.850 
169.621 

3.355.416 

17,47 
43,83 
14,02 
10,04 
5,92 
3,66 
5,06 

100,0 

4,69 
5,87 
4,11 
3,21 
3,37 
2,85 
3,48 
4,28 

9.936 
21.009 
11.205 
7.658 
7.637 
4.725 
5.849 

11.336 

2.119 
3.583 
2.678 
2.390 
2.269 
1.660 
1.681 
2.650 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927-33 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927—33 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927-33 

166 
159 
128 
103 
69 
45 
64 

734 

22,62 
21,66 
17,44 
14,03 
9,40 
6,13 
8,72 

100,0 

20-50 
1.358,7 
1.305,3 

816,1 
522,9 
279,5 
217,4 
307,8 

4.807,7 

декара 
28,26 
27,15 
16,97 
10,88 
5,81 
4,52 
6,41 

100,0 

2.557.821 
2.844.792 
1.393.455 
1.047.038 

544.319 
315.125 
417.365 

9.119.915 

28,05 
31,19 
15,28 
11,48 
5,97 
3,46 
4,57 

100,0 

1 

8,18 
8,21 
6,38 
5,08 
4,05 
4,83 
4,81 
6,55 

15.409 
17.892 
10.886 
10.165 
7.889 
7.003 
6.521 

12.425 

1.883 
2Л79 
1.707 
2.002 
1.947 
1.450 
1.356 
1.897 

50—100 декара 
201 
229 
140 
122 
57 
53 
74 
876 

80 
65 
48 
29 
22 
18 
19 
281 

22,95 
26,14 
15,98 
13,93 
6,51 
6,05 
8,44 

100,0 

2.198,2 
2.375,0 
1.242,5 
1.042,5 

300,4 
380,0 
458,6 

7.997,1 

27,49 
29,70 
15,54 
13,03 
3,76 
4,75 
5,73 

100,0 

4.070.804 
5.188.324 
3.137.927 
2.296.874 

559.705 
564.576 
536.196 

16.354.405 

24,89 
31,72 
19,19 
14,04 
3,42 
3,46 
3,28 

100,0 

100—150 декара 
28,47 
23,13 
17,08 
10,32 
7,83 
6,41 
6,76 

100,0 

777,9 
841,6 
387,6 
300,8 
267,3 
199,5 
262,0 

3.036,7 

25,62 
27,71 
12.761 
9,91 
8,80 
6,57 
8,63 

100,0 

2.070.772 
2.018.930 

863.105 
666.710 
430.980 
305.160 
215.755 

6.571.412 

31,51 
30,72 
13,13 
10,15 
6,56 
4,64 
3,29 

100,0 

10,94 
10,37 
8,88 
8,54 
5,27 
7,17 
6,20 
9,13 

9,72 
12,95 
8,08 

10,37 
12,15 
11,08 
13,79 
10,81 

20.253 
22.656 
22.413 
18.823 
9.819 

10.652 
7.246 

18.669 

1.852 
2.185 
2.525 
2.203 
1.863 
1.486 
1.169 
2.045 

25.885 
23.989 
17.981 
22.990 
19.590 
16.955 
11.356 
23.386 

2.662 
2.399 
2.227 
2.216 
1.612 
1.530 

823 
2.164 



Ai 

. 
1927 

' 1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927-33 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1927—33 

Пр одължение ; табл. N2 29 
150—300 декара 

60 
56 

.36 
31 
10 
12 
12 

217 

27,65 
25,80 
16,59 
14,29 
4,61 
5,53 
5,53 

100,0 

1.132,1 
1.242,1 

883,4 
342,0 
165,9 
150,4 
321,2 

4.237,2 

26,72 
29,31 
20,85 
8,07 

.3,92 
3,55 
7,58 

100,0 

2.223.917 
2.750.900 
2.285.750 

883.290 
255.850 
262.640 
323.600 

8.985.947 

24,75 
30,61 
25,44 
9,83 
2,85 
2,92 
3,60 

100,0 

18,87 
22,18 
24,54 
11,04 
16,59 
12,53 
26,76 
19,53 

37.065 
49.123 
63.493 
28.493 
25.585 
21.887 
26.967 
41.410 

1.964 
2.215 
2.587 
2.583 
1.542 
1.746 
1.007 
2.121 

надъ 300 декара 
8 

10 
3 
3 
2 
4 
1 

31 

25,81 
32,26 

9,68 
9,68 
6,45 

12,90 
3,22 

100,0 

400,2 
558,7 
146,0 
29,0 

135,0 
40,8 
5,0 

1.314,7 

30,44 
42,50 
11,10 
2,20 

10,27 
3,10 
0,39 

100,0 

852.890 
1.240.824 

223.000 
85.450 

352.500 
111.100 

17.000 
2.882.760 

29,58 
43,04 

7,74 
2,96 

12,23 
3,85 
0,60 

100,0 

50,03 
55,87 
48,67 
9,67 

67,50 
10,20 
5,00 

42,41 

106.6И 
124.072 
74.333 
28.483 

176.250 
27.775 
17.000 
92.992 

2.131 
2.221 
1.527 
2.947 
2.611 
2.723 
3.400 
2.193 

Следъ като разгледахме по-отделно продажбите и покупките на 
ниви и се помжчихме да изяснимъ, какъ размерътъ на земеделските 
стопанства въздействува на тези процеси, отъ една страна, и на общата 
стопанска конюнктура—отъ друга, ние сё доближаваме до последната 
часть на настоящата тема, а именно къмъ въпроса за причините, които 
определять нащия оборотъ на ниви. Анкетата дава възможность да се 
изследва и въпроса за тези причини, но, за съжаление, класирайки 
отделните групи причини, определящи оборота на земите у насъ, 
публикувания материалъ стеснява работата на изследвача въ две на
соки. Преди всичко, установявайки казаните причини, публикуваните 
данни не ги свързватъ съ отделните години, а съ целия изследванъ 
периодъ 1927—1933 г. г. А това изключва възможностьта да се анали
зира динамиката на интересуващото ни явление. Ние имаме възмож
ность да установимъ, какво значение иматъ отделните посочени при
чини въ оборота на нивите, Но нъмаме възможность да определимъ, 
какъ се променя действието на тези отделни причини презъ времето. 
Като вземаме предвидь, че изследваниятъ периодъ отъ време обхваща 
стопански нееднороденъ периодъ — тука имаме години преди кризата 
и години на кризата — това недиференциране на причините по време, 
споредъ нашето схващане, пречи извънредно много за едно по-задъл-. 
бочено проникване въ сжщностьта на този интересенъ процесъ. Поради 
това въ по-нататъшната разработка би требвало да се подложатъ на 
анализъ причините на оборота на земите презъ всека година по-отделно. 

Второ, което сжщо така до известна степень обезсилва работата 
на изследвача (ние вече се спирахме на този въпросъ въ първата 

* 
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Часть на тази работа), се опредъля отъ това, че между посочените 
причини има много голъмъ брой продажби на ниви, които се обхва-
щать съ общата и неопредълена характеристика „непоказани разходи". 
Разбира се, че при всъка анкета затруднения при анализа на причи
нить на анкетирванитъ явления еж неизбъжни, поради което часть 
отъ неизяснените причини се обхващатъ подъ общата група: „други" 
или «разни" причини. Така е и въ нашия случай съ „непоказани раз
ходи". Но количеството продажби на ниви, което влиза въ тази не
определена група, е толкова значително, че то затруднява целия 
анализъ и създава необходимретьта. отъ едно пълно преработване на 
целия материалъ, както ще видимъ по-нататъкъ, 

Първата ни задача ще бжде да си създадемъ известна представа 
за причинить на продажбите на ниви въ всички земеделски стопанства. 
Това е представено въ следващата таблица» въ която еж дадени: 
абсолютното количество случаи на продажбить на ниви, споредъ по
соченитъ причини, процентьтъ на отдьлнить причини въ общия тъхенъ 
брой, а така сжщо и площьта и стойностьта на продадените ниви, 
за срьдната площь и стойность ниви, продадени отъ едно стопанство 
н за срьдната продажна цена на единъ декаръ. 

ТАБЛИЦА № 30 
Причина за продажба на ниви въ всички стопанства 

презъ 1927^-1933 г. г. 

Покупка на земи 
» наинвентаръ 

Изплащане задъл
жения и данъци 

Домакин, разходи 
Непоказ. разходи 

Всичко 

Стопанства 

« 
о е. 

77 
93 

296 
235 
254 
955 

% 

8,06 
9,74 

30,99 
24,61 
26,60 
100,0 

Продадена земя 

дек. 

583,0 
333,9 

2.579,6 
817,2 

1.814,8 
6.128,5 

% 

9,51 
5,45 

42,09 
13,33 
29,62 
100,0 

лева 

1.707.290 
626.285 

5.960.547 
1.666.554 
4.254.202 

14.214.878 

% 

12,01 
4,40 

41,94 
11,72 
29,93 
100,0 

П
ро

да
де

ни
 

де
к.

 н
а 

ед
но

 
ст

оп
ан

ст
во

 

7,57 
3,59 

8,71 
3,48 
7,14 
6,42 

П
ол

уч
ен

о 
на

 е
дн

о 
ст

о
па

нс
тв

о 

22.173 
6.734 

20.137 
7.092 

16.749 
14.885 

П
ро

да
ж

на
 

це
на

 с
р-

Ьд
нв

 
на

 д
ек

ар
ъ 

2.928 
1.876 

2.311 
2.039 
2.344 
2.319 

Отъ тази таблица следва да се заключи, че по своето значение 
причинить на продажбить на ниви могатъ да се подредятъ така. Ако 
изхождаме отъ броя на продажбить, последователното значение на 
отд-Ьлнить посочени причини ще бжде: изплащане задължения и да
нъци — 30,97%, непоказани разходи — 26,60%, домакински разходи 
— 24,61°/о, купуване инвентарь — 9,74% и купуване земи — 8,08°/р. 
Изхождайки отъ продадената площь, ние имаме почти сжщата после-
дователность въ значенията на причинить, съ тая само разлика, че 
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Значението на „купуване земи" изпреваря значението на „купуване 
инвентарь" и че самите проценти се променять, като изпъква резко 
„плащането на задължения" и „данъци". Но, както току що забеля
захме,, неизвестнитЬ разходи, които предизвикватъ продажбата на ниви, 
сбъркватъ общата смътка, щомъ като Ул отъ всички продажби и близо 
*/з отъ цкпата продадена площь ниви се определять отъ неизвестни 
причини. 

Не знаейки, какви еж тъ\зи разходи, които влизатъ въ тази група 
„непоказани разходи", на насъ не ни остава нищо друго, освенъ да не 
ги вземаме въ сметката. Тогава процентътъ на всички стопанства, които 
продавать ниви поради ,,изплащане на дългове" и „данъци", стига до 
42,23%; процентътъ на гЬзи, които извършватъ продажба поради „до
макинските разходи", е равенъ на 33,52%, поради „купуване инвентарь" 
— 13,27% и поради „купуване земи" — 10,98%. А площьта на нивите, 
продадени за да се уредятъ плащанията на задълженията и данъците, 
е равна на 59,80%, поради домакински разходи — 18,94%, за да ку-
пятъ земи — 13,51% и за да набавятъ инвентарь — 7,74%. Стойностьта 
на продадените ниви се движи, както и гвхната площь. 

Отъ ТБЗИ, цифри проличава ясно, че продажбата на ниви е пред
извикана главно отъ затрудненото положение на земеделското насе
ление, защото необходимостьта да плащатъ Дългове и данъци, отъ една 
страна, и да редятъ домакинството си, отъ друга, предизвикатъ повече 
отъ 3А отъ всички стопанства да продавать ниви. Продажбата на ниви, 
предизвикана отъ стремежа да се засили и разшири стопанството, об
хваща само една четвъртъ отъ общия брой продажби, причинить1 на 
които могатъ да бждатъ установени. 

Средно на едно стопанство се продава най-голяма площь ниви 
за да се плащатъ задължения и данъци; близо до нея е площьта, 
която се продава за да се купятъ земи. Двойно по-малка е площьта 
ниви, продадени за да се набави инвентарь, къмъ която величина се 
приближава площьта, продадена поради домакински разходи. Що се 
отнася до продажната цена на декаръ ниви, то нейната височина се 
разполага въ следната намаляваща се редица: за купуване земи, за 
изплащане задължения, поради домакински разходи и за купуване 
инвентарь. 

Какъ се отразяватъ посочените причини върху продажбите на 
ниви въ зависимость отъ големината на продаващите ги стопанства'? 
Отговоръ на тоя въпросъ ни дава следващата таблица № 31. 

Както се вижда отъ тази таблица, причините за продажбата на 
ниви не фигуриратъ съ еднаква сила въ стопанствата отъ различна голе
мина. Както и би требвало да се очаква отнапредъ, тёзи мотиви за 
продажба, които свидетелствуватъ за по-големи затруднения на земе
делското население — а това еж: плащане на задължения И данъци, 
а сжщо така и нуждите на домакинството — придобиватъ по-гОлемо 
значение въ стопанствата отъ по-дребенъ размерь; тези, пъкъ, които 
еж резултатъ на по-благоприятното състояние на стопанството и които 
еж изразъ на стремежа къмъ засилване и разширение на стопанството 
— това еж продажбите на ниви съ цель да се купятъ нови земи и 

4 
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ТАБЛИЦА № 31 
Причини за продажбата, на ниви въ ОТД-БЛНИТБ категории продаващи 

ниви стопанства. 

Категории 
продаващи ниви 

стопанства 

До 20 дек. 
20— 50 „ 
50-100 „ 

100-150 „ 
150—300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Купуване земи 

са е* о ш ев 
а 
о 

5 
«а 
о 

8 
25 
28 

7 
8 
1 

77 

% 

4,57 
6,96 
9,36 
9,46 

18,60 
20,00 

8,06 

== 
а 
S 
О СО 
a, s 

И и 
дек. 

82,4 
88,2 

175,6 
57,5 

176,3 
3,0 

583,0 

% 

9,54 
5,49 
7,90 
8,79 

23,61 
8,70 
9,51 

Купуване инвентарь 

св 
са 
Е -
О 
ЕЯ 
СО и о 
Е-> о 

«a о о . 

13 
41 
34 

4 

1 
93 

% 

7,43 
11,42 
11,37 
5,41 

20,00 
9,74 

па са 

S 
<=£ ЕЯ 

2 e 

дек. 

40,0 
113,9 
146,4 
31,6 

2,0 
333,9 

°/о 

4,63 
7,09 
6,58 
4,83 

5,80 
5,45 

Изплащане задълж. 
и данъци 

со 
со 
S 
аз 
св 
С 
О 
Е-

са о а, 
<0 

43 
101 
111 
25 
15 
1 

296 

% 

24,57 
28,13 
37,12 
33,78 
34,88 
20,00 
30,99 

Продадени 
ниви 

дек. 

318,9 
668,2 

1.021,5 
357,0 
205,0 

9,0 
2.579,6 

% 

36,93 
41,61 
45,94 
54,59 
27,45 
26,09 
42,09 

К
ат

ег
ор

ии
 п

ро
да


ва

щ
и 

ни
ви

 
ст

оп
ан

ст
ва

 

• До 20 д. 
2 0 - 50 „ 
50-100 „ 

100-150 „ 
150-300 » 
надъ 300 „ 

Всичко 

Домакински разходи 

се са е-о 
СО сз о 

5 
«а о 
Си 

56 
98 
57 
18 

6 

235 

> 

32,00 
27,30 
19,07 
24,32 
13,95 

24,61 

са аз о ее се 
& в о са 
е , вз 
С са 

дек. 

153,8 
297,4 
255,2 
72,8 
38,0 

817,2 

°/о 

17,81 
18,52 
11,47 
11,13 
5,09 

13,33 

Непоказани разходи 

се 
са 
6-о 
СО се и о 
Е-> 

«а о о, о 

55 
94 
69 
20 
14 
2 

254 

% 

31,43 
26,18 
23,08 
27,03 
32,57 
40,10 
26,60 

СЯ 
га 

s 
CJT вз о ш о. са И я 

дек. 

268,5 
438,3 
625,0 
135,1 
327,4 

20,5 
1.814,8 

% 

31,09 
27,29 
28,11 
20,66 
43,85 
59,41 
99,62 

В с и ч к о 
се 
са Б са се са о 
Ен 

О 

в о 
-о 

175 
359 
299 
74 
43 

5 
77 

°/о 

100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 

со 
PC в. к ва 
О СО 
о, в) 

дек. 

863,6 
1.606,0 
2.233,7 

654,0 
746,7 

34,5 
6.128,5 

% 

100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100/) 
100,0 

инвентаръ—живъ и мъртавъ—много повече характеризирать по-едригЪ 
стопанства. 

За по-гол-Бмата ясность на казаното и тукъ прЪчи наличието на 
неопределената група причини „непоказани разходи". За да предста-
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вимъ no-ясно казаното Относно причинить въ ОТД-БЛНИТБ категорий 
стопанства, ние изхвърляме отъ сметката тази група причини, отъ една 
страна, и преразпределяме всичките стопанства въ по-малъкъ брой 
категории. Това имаме въ следната таблица: 

ТАБЛИЦА № 32 
Причини за продажбата на ниви. 

Категории стопан
ства 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

до 100 „ 
надъ 100 „ 

Купуване земи 
ей 
са S са 
св а о 
Е -. О 

» о О. 

8 
53 
15 
1 

61 
16 

°/о 

6,67 
10,71 
18,07 
33,33 
9,92 

18,60 

В) . 
ш 
со 

• 2 * н 

дек. 

82,4 
263,8 
233,8 

3,0 
346,2 
236,8 

°/о 

13,85 
9,54 

27,02 
21,43 
10,30 
26,93 

HI 
10,30 
4,98 

15,59 
3,00 
5,68 

14,80 

Купуване инвентаръ 
ев 
со 

. Е -
О 
И св 
я о 
Е* 

« 
О 
Си 

VD 

13 
75 

4 
1 

88 
5 

% 

10,83 
15,15 
4,82 

33,33 
14,31 
5,81 

N 
S со 
ВС 
св 
ВС ы 
0< «я 

в И 

дек. 

40,0 
260,3 
31,6 
2,0 

300,3 
33,6 

о/о 

6,72 
9,41 
3,65 

14,29 
8,93 
3,82 

1 
III 
3,08 
3,47 
7,90 
2,00 
3,41 
6,72 

Категории сто
панства 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100—300 . 
надъ 300 „ 

до 100 „ 
надъ 100 „ 

Изплащане задължения 
и данъци 

св 
ш 
Ен 
О 
Я 
св 
И 
О 
Е* 

О 

о 

43 
212 
40 

1 
255 
41 

% 

35,83 
42,83 
48,19 
33,33 
41,46 
47,64 

я 
СО 

« 
2 Я 

дек. 

318,9 
1.689,7 

562,0 
9,0 

2.008,6 
571,0 

% 

53,59 
61,07 
64,94 
64,29 
59,74 
64,93 

о 
&о 
oS 
а* 
6-йг 
e x 5 
to и с 
* « о 

S55 

7,42 
7,97 

14,05 
9,00 
7,88 

13,93 

Домакински разходи 
св 
са 
Е-> 
о 
я 
св в о 
Е -

« 9 i 
о 

ч=> 

56 
155 
24 

211 
24 

% 

46,67 
31,31 
28,92 

34,31 
27,95 

я 
я 
со 
ВС 
св 
ВС ы 
Н я 

дек. 

153,8 
552,6 
38,0 

706,4 
38,0 

% 

25,84 
19,98 
4,39 

21,03 
4,32 

11 т ш 
2,75 
3,57 
1,58 

3,35 
1,58 
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Категории сто
панства 

До 200 дек. 
20—100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

до 100 „ 
надъ 100 „ 

В с и ч к о 

Ст
оп

ан
ст

ва
 

бр
ой

 
120 
495 

83 
3 

615 
86 

% 

О
О

О
О

О
О

 
О

О
О

О
О

О
 

Пр
од

ад
ен

и 
ни

ви
 

дек. 

595,1 
2.766,4 

865,4 
14,0 

3.361,5 
879,4 

°/о 

О
О

О
О

О
О

 
О

О
О

О
О

О
 

де
ка

ри
 с

рЪ
дн

о 
пр

о
да

де
ни

 о
тъ

 е
дн

о 
ст

оп
ан

ст
во

 

4,96 
5,59 

10,43 
4,67 
5,47 

10,23 

Както се вижда отъ таблицата, продажбата на ниви съ цель да 
се купятъ нови земи има двойно по-голъмо значение за по-едритв сто
панства, отколкото за по-дребнитв такива. Това проличава не така 
ясно относно набавянето на новъ инвентаръ, което, споредъ насъ, се 
обяснява съ обстоятелството, че по-едритв стопанства иматъ инвентаръ 
достатьченъ и за разширена площь земя,, тогава когато по-дребнигв 
стопанства иматъ много ограниченъ инвентаръ дори и за твхната малка 
площь земя. 

Извънредно голъмата задълженость на цвлото НИ земеделско сто
панство се вижда много ясно отъ това, че продажбата на нивк за да 
се плащатъ задължения и данъци играе господствующа роль въ всички 
категории стопанства, поради което различието въ големината на сто
панството тукъ не се проявява. Но затова пъкъ то проличава по отно
шение на домакинските разходи, като причина на продажба на ниви, 
защото по-дребните'стопанства много по-често продаватъ нивитв си 
поради тези домакински нужди, отколкото по-едригв стопанства, като 
продаватъ при това много по-голвма площь. 

За да завършимъ въпроса за влиянието на големината на 
стопанството върху продажбите на нивитв, ние ще представимъ, какъ 
се разпредвлятъ продалите нивитв си стопанства отъ различна голв-
мина въ общия брой стопанства, продали нивитв си поради една обща 
причина. Тогава ще видимъ, какъ МОТИВИТЕ, произтичащи отъ стопан
ските затруднения или наопаки свидетелствуващи за стремежъ къмъ 
стопанско засилване или разширение, действувать въ стопанствата съ 
различенъ размеръ. За тази цель ни служи следната таблица: 
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ТАБЛИЦА № 33 
Относителна честость на причините за продажба на ниви 

въ стопанствата съ различна големина. 

Причини за продажбата 
на ниви 

Купуване земи , 
Купуване инвентарь 
Изпл. задължения и данъци 
Домакински разходи 

Бройна стопанствата, продали ниви 

о см 
о 

10,39 
13,98 
14,53 
23,83 

о ш 
1 о 

CM 

32,47 
44,09 
34,12 
41,70 

о о 
т—< 

1 
о 
m 

36,36 
36,56 
37,50 
24,25 

о in т 
о о 
г-1 

9,09 
4,30 
8,45 
7,66 

о о сп 
1 о in 

10,39 

5,07 
2,56 

о о ел 

« са 
X 

1,30 
1,07 
0,33 

о . о 
т—1 

о 
ЕС 

79,22 
94,63 
86,15 
89,78 

о о 
г— • 

fi 
et «а 
X 

20,78 
5,37 

13,85 
10,22 

Причини за продажбата 
на ниви 

Купуване земи 
Купуване инвентарь 
Изпл. задължения и данъци 
Домакински разходи 

Площь продадени ниви 

о см 
о 

14,13 
11,98 
12,36 
18,82 

о ш 
1 

о см 

15,13 
34,11 
25,90 
36,39 

о о т 
о m 

30,12 
43,85 
39,60 
31,23 

о m 

1 
о о 
г-» 

9,86 
9,46 

13,84 
8,90 

о о 
СП 

1 
о 
ш 

30,24 

7,95 
4,66 

о о ел 
fl 
ЕС 
со 
X 

0,52 
0,60 
0,35 

о о 
о 

59,38 
89,94 
77,86 
86,44 

о о 
<в 
СС 
СО 
X 

40,62 
10,06 
22,14 
13,56 

Ние мислимъ, че данните на таблицата потвърждаватъ, че по-
дребнитв стопанства продавать ниви, преди всичко, подъ натиска на 
задълженията (дългове и данъци) и нуждите (домакински и произво
дителни — инвентарь, а само въ втория редъ, стремейки се да разши
рятъ стопанствата си чрезъ купуване на нови земи, а по-едрите сто
панства, наопаки въ своите продажби на ниви повече се ржководягь 
отъ стремежа да разширятъ стопанствата си и много по-малко еж 
тласкани къмъ продажбите отъ задължения и нужди. 

Много интересно би било, да се проследи, какъ конюнктурните 
промъни влияятъ на посочените групи причини въ различни стопанства, 
но, както казахме, данни за това липсватъ и, пакъ повтаряме, хубаво 
би било ТБ да се разработятъ и да се публикуватъ. 

За да завършимъ разглеждането на въпроса за причините на 
продажбите на ниви й за да вникнемъ въ неговите подробности, ние 
разработихме този въпросъ за всека категория стопанства по-отдЪлно. 
Тези данни намираме въ следната таблица Ма 34. 
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ТЯБЛИЦЯ № 34 
Причини за продажбитв на ниви. 

Големина на 
стопанствата 

До 20 дек. 
20— 50 „ 
50—100 „ 

100—150 „ 
150-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

К у п у в а н е з е м и 
ев ва е-> о sr н о 
E l О 

«а о о. 

8 
25 
28 
7 
8 
1 

77 

°/о 

10,39 
32,47 
36,36 
9,09 

10,39 
1,30 

100,0 

Продадена земя 

дек. 

82,4 
88,2 

175,6 
57,5 

176,3 
3,0 

583,0 

% 

14,13 
15,13 
30,12 
9,86 

30,24 
0,52 

100,0 

лева 

118.760 
281.600 
444.880 
136.000 
715.550 

10.500 
1.707.290 

% 

6,96 
16,49 
26,06 
7,97 

41,91 
0,61 

100,0 

ЕС . 
•Р X о. я и с • о * н 
4> и и 
ее <и о о. со 

С * 

10,30 
3,53 
6,27 
8,21 

22,04 
3,00 
7,57 

. о 
Ю X 
Ч ч о 
о £ 

г х 

| £ g 
С- и u 

о . 
X К 

Sf Я 

со со 
X X 

я ° 
J--S. 
С- о 

14.845 1.441 
11.264 3.193 
15.889 2.533 
19.429 2.365 
89АА7 4.059 
10.500 3.500 
22.173 2.928 

Големина на 
стопанствата 

До 20 
20— 50 
50—100 

100—150 
150—300 
надъ 300 

Bet 

дек. 
» 
it 

п 
» 
» 

!ЧК0 

Купуване живъ и мъртавъ стопански инвентаръ 

s 
OS 

§ 
О 

в о с 
>© 

13 

% 

13,98 
41|44,08 
34 

4 

1 
93 

36,56 
4,30 

1,08 
100,0 

Продадена земя 

дек. 

40,0 
113,9 
146,4 
31,6 

2,0 
333,9 

% 

11,98 
34,11 
43,85 
9,46 

0,60 
100,0 

лева 

117.600 
211.965 
244.670 
40.050 

12.000 
626.285 

% 

18,78 
33,85 
39,06 
6,39 

1,92 
100,0 

4 • 
* X о. а и с 

зе
к.

 
ст

о 

. о 
ЕС X 

П
ро

д.
 

на
 е

; 

3,08 
2,78 
4,30 
7,9С 

2,00 
3,59 

. о 
4 =* п в} О 
с а 
х в £ 
« * X 

of о 
~ ГА. И 

С и и 

9.046 
5.170 
7.196 

10.013 

12.000 
6.734 

со . 
х а 
ЕГ ЕС 

со я 
X X 

1 ° 
S х о й 

2.940 
1.861 
1.671 
1.267 

6.000 
1.876 
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1 ел оо ^ J оо ел 

Ю 4*> [О 
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со ел —> оо vo 
1 V]>JCO"OOCO 
1 О —» to VO 00 
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1 C d O J i k O V j 
1 со .с», со со ел 

i—i 

, р ел vo ел ел. 
fo to •-» *сл k i 00 -,» СЛ i-> СЛ 
^ i ел ел J^. ел 
i - > M W N ) W 

. ёл ёл о — — 
to CO Ji. 00 О 

1 Д ч И Л О О 

О "П 
-1 О 
о и. •БМ

И
Н 

панст 

га о) 01 
Я х 
а о) 

брой 

г-

Ъ 
к 
* 
о 

а 
п 
га 
о 

о 
о~ 

Стопанства 

"и 
о 
33 
0) 
Зэ 
I 
0) 

ы 
л> 
г 

Продад. дек. cp t f l . 
на едно стопан. 

Получено лв. 
срЪд. на едно 
стопанство 

Продажна цена 
срЪдно на дек. 

33 

О 
3 
В) 
к 
S 
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Г> 

s 

•а 
0) 
ы 
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П
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01 
Зэ 
X 
01 
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Получено лв. 
ср-БД. на едно 
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Продажна цена 
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S 
я 
О! 

01 
X 
п> 
01 
Зэ 
СН 
а ж

ен 

s 
а 
S 
Зэ 
01 Н

Ъ
Ц

И
 

1 
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-о 
о 
Зэ 
а> 
а 
Я п> 
X 
S 
п> 
о 
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0) 
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Продължение отъ таблица № 34 

Голвмина на 
стопанствата 

До 20 дек. 
2 0 - 50 „ 
50-100 „ 

100-150 „ 
150-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Н е п о к а з а н и р а з х о д и 

ю 
Б 
а 
св В О 

5 » 
о о. 

55 
94 
69 
20 
14 
2 

254 

°/о 

21,65 
37,01 
27,17 
7,87 
5,51 
0,79 

100,0 

Продадена земя 

дек. 

268,5 
438,3 
625,0 
135,1 
327,4 

20,5 
1.814,8 

% 

14,80 
24,15 
34,44 
7,44 

18,04 
1,13 

100,0 

лева 

680.925 
1.430.835 
1.221.962 

246.425 
643.255 

30.800 
4.254.202 

% 

16,02 
33,63 
28,72 
5,79 

15,12 
0,72 

100,0 

н . 
40 X 
D. СО 

и с 

« о 
Н I я се 
М 4) 
О 
о. <о 
с * 4,88 
4,66 
9,06 
6,76 

23,39 
10,25 
7,14 

. о со х 4 м -<и 2 о «о 

С— и и 

г * 

to 2 
X X 

1 « 
S.-S. 

12.380 2.536 
15.222 3.265 
17.7101.955 
12.321 1.824 
45.9451.965 
15.400 1.502 
16.749 2.344 

ЯренднитЪ отношения у насъ. 
Яренднитв отношения въ нашето земеделско стопанство пред-

ставляватъ голвмъ интересъ. Поради специфичните отношения въ на
шето земедвлско стопанство, особено поради характернитв черти на 
нашата аграрна конституция, арендата трвбва да привлича нашето 
внимание. Защото въ едно земедвлеко стопанство съ извънредно демо
кратизирано земевладение, кждето грамадниятъ двлъ отъземята есоб-
ственость на стопанитв съ 20—100 декара земя, следъ които вървятъ 
стопанитЬ съ владения отъ 100 до 300 декара, кждето почти 17% отъ 
ВСИЧКИТЕ стопанства иматъ до 20 декара земя, но затова значението 
на земевладението надъ 300 декара е нищожно, при такива условия 
представлява значителенъ интересъ въпросътъ относно това, кои еж 
тези земеделски стопанства, които аредуватъ земитв и които давать 
земята въ аренда, откждето се взематъ земитв за арендуване и поради 
какви.мотиви и съображения се движи земята отъ арендувателите 
къмъ арендаторите. 

Въ страни съ аграрна конституция, првко противоположна на 
нашата, напримвръ въ Англия или въ Румжния, преди извършване на« 
аграрната реформа, посочените горе въпроси се разрешаватъ много 
просто и еж разрешими вече аграрно-дедуктивно. Много естествено е, 
че при условия, когато грамадната часть отъ земитв се намиратъ въ 
ржцетв на много опраниченъ брой земевладвлци, а грамадната часть 
отъ земедвлцитв еж безземлени или малоземлени, последнитв прибвг-
ватъ къмъ арендата на земитв отъ едритв земевладвлци, които не 



л 
могать да използуватъ въ собственото си стопанство цвлата площь 
отъ собствената си земя. При такива условия не само че е ясно от
напредъ, че арендата на земитв тръбва да играе сжществена роля, но 
сжщо така отнапредъ се виждатъ слоеве, които арендувать земитв, и 
тъзи, които давать земята си въ аренда. 

Съвсемъ другояче е у насъ. Голтзмо ли е разпространението вна 
арендата въ нашето земедълско стопанство? Дприори може да се до
пусне, че арендата е слабо застжпена у насъ поради тази проста при
чина, че не се виждатъ ТЕЗИ слоеве земедтзлско население, които 
могать да предоставятъ своята земя за аренда. Несъмнено имаме 
доста значИтеленъ слой отъ малоземлено население, което е принудено 
да търси чужда земя за обработване, но отъ кжде може да се пред
лага такава земя у насъ, когато знаемъ, че броятъ на по-едритв земе
владелци у насъ е много малъкъ. 

Разбира се, арендата требва Да бжде застжпена и у насъ, преди 
всичко, поради това, че часть отъ нашето земевладение е въ ржцетв 
на публично-правната власть, която може да използува тази си земя 
само чрезъ даване за използуване на други лица — арендатори, или 
чрезъ експлоатация на администрацията. 

Но .не се ли забелязва въ сръдата на дребното земевладение 
единъ стремежъ за отдаване на своята земя въ аренда по тази при
чина, че тамъ земевладението е издребняло до такава степень, че во
денето на самостоятелно земед-влско стопанство, вече загубва своя сто-, 
пански смисълъ и че по-рационално става ликвидацията на земедъл-
ското стопанство или чрезъ продажба на собствената земя, или чрезъ 
нейното отдаване подъ аренда? 

Така че и у насъ абстрактно се набелязватъ нъколко извори на 
арендодатели: публично-правното земевладение, по-едрото земевладение 
и по-дребното земевладение, което е загубило вече своята жизнедей-. 
ность и жизнеспособность. Анализътъ на положителния материалъ на 
статистическитъ данни тръбва да покаже, доколко ТБЗИ абстрактни 
възможности се преповтарятъ въ цействителность и доколко сложния 
и винаги свое образенъ животь ВИДОИЗМЕНЯ нашить логически, пред
положения и схеми. * 

Възможность за проучвания на аренднитв отношения у насъ от-
криватъ даннитв на селско-стопанската анкета отъ 1933—1934 год., 
кждето арендата е подложена на едно по-задълбочено изследване. 
Тъкмо и на ТБЗИ данни се опира нашиятъ пО-нататъшенъ опитъ да се 
запознаемъ по-отблизо съ аренднитв отношения у насъ. 

За разпространението на аренднитв отношения у насъ, ние до
биваме първата и най-обща представа, като посочимъ, че отъ ВСИЧКИТЕ 
анкетирани 15.265 стопанства съ обща площь 856.536,8 дек. собствена 
земя има 6.185 стопанства или 40,5% отъ общия брой стопанства, 
които арендуватъ земи, като площьта на арендуваните земи е равна 
на 83.322,2 дек. или на 9,7% отъ всичката собствена земя и 1.168 сто
панства или 7,7% отъ всички стопанства, които даватъ земя подъ 
аренда, като дадената подъ аренда земя е равна на 23.906,5 дек. или 
2,8 /о отъ цвлата площь собствена земя. 

57 -
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Фактътъ, че 4/io отъ ВСИЧКИТЕ стопанства арендуватъ земитБ и че 
площьта на арендуваната земя се приближава къмъ Vio отъ цълата 
собствена земя, свидетелствува, че арендата у насъ е разпространена 
много повече, отколкото би могло да се очаква възъ основа само на 
априорнитв съображения относно аграрната ни конституция. Ако къмъ 

.казаното добавимъ още и това, че собствената земя на арендуващите 
стопанства е равна на 320.001 дек., а размъръть на арендуваната земя 
е 83.322,2 дек., т. е. 26% отъ собствената земя, и че собствената земя 
на арендодателитв е 92.196,2 дек., а даваната отъ ТБХЪ подъ аренда е 
23.906,5 дек., т. е. 25,9% отъ собствената земя, то става ясно, че за 
аренднитв стопанства взетата подъ аренда земя съставлява надъ lU 
отъ цълата площь собствена земя и арендодателитв, на свой редъ, 
давать подъ аренда сжщо така повече отъ 1/i отъ цълата си собствена 
площь земя. 

ПосоченитБ числа давать най-обща характеристика за интересу-
ващето ни явление, защото го включва въ рамкит-Б на цълото ни земе
делско стопанство. Истинското значение на аренднитв отношения ще 
проличи само тогава, когато ние ги разгледаме въ връзка съ диферен
циацията на нашето земевладение и нашето земедълско стопанство. За 
тази цель ние ще се спремъ на следните въпроси: кок слоеве отъ 
земевладенията и отъ земеделското стопанство прибътватъ къмъ арен
дата и кои отъ твхъ отдавать СВОИТЕ земи подъ аренда. Съответните 
данни за арендуващите стопанства имаме въ следната таблица: 

ТАБЛИЦА № 35. 

* 

До 20 дек. 
20—100 , 

100-300 „ 
надъ 300 , 

Всичко 

Всичко стопан. 

« о 
а. Ю 

3.262 
9.987 
1.928 

88 
15.265 

зе
мя

 
бс

тв
еж

 
ка

ра
 

о v и и 

34.290,4 
492.278,5 
286.493,1 
43.474,8 

856.536,8 

А р е н д у в а щ и с т о п а н с т в а 

Стопан. 

о 
а ю 

1.391 
4.088 

680 
26 

6.185 

чк
и 

S 

О
Т

Ъ
 

В
С

 

. о 
о 

42,64 
40,93 
35,27 
29,55 
40,52 

Собств. земя 

а. го 
X V 
« 

14.057,3 
198.248,1 
97.044,3 
10.651,3 

320.001,0 

чк
и 

s и «в 
Е я 
° о о g о" О 

40,91 
78,84 
92,43 
88,99 
79,45 

Арендуване 
земя 

ка
ри

 

V 
ч 

15.846,9 
54.013,6 
П.714,5 
1.747,2 

ВЗ.322,2 

чк
и 

s S 

° О 
-р ° о - О 

46,12 
21,48 
11,16 
14.6С 
20,69 

Дадена подъ 
аренда 

s а. я 
V 
и 

160,0 
2.323,1 
1.350,9 

412,6 
4.246,6 

X 

»т
ъ 

вс
ич

 
па

нс
тв

а 

~ о 
-55 
О 

0,47 
0,92 
1,29 
3,45 
1,05 

я 

ис
в 

X 

О 0-° я "1 

£ « DD п 

34.357, 
2Ы.4Я 
104.992, 

11.968,! 
402 .7$ 

Отъ таблицата се вижда, че процентьтъ на стопанствата съ аренда 
е толкова ПО-ГОЛЕМЪ, колкото по-малка е собствената земя на стопан
ствата. Проличава една много правилна закономерность въ това отно
шение, която илюстрира съ цифритв простото положение, че колкото 
по-малка е собствената площь на стопанството, толкова по-често по
следното се обръща къмъ аренда на чужди земи. 

Сжщото проличава и въ другата характеристика, а именно: взаимо-
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отношенията на площьта собствена и арендувана земя. Като сравня
ваме процентното значение на площьта собствена и арендувана земя 
въ цялата стопанисвана земя, виждаме, че колкото по-голЪмо е значе
нието на площьта на собствената земя въ цЬлата стопанисвана площь, 
толкова по-малко е значението на арендуваната площь земя. Въ най-
дребното стопанство арендната земя превъзхожда собствената площь 
земя; въ дребното стопанство значението на арендуваната земя е За/г 
пжти по-малко отъ значението на собствената земя; вь средното сто
панство значението на арендуваната земя е 8 пжти по-малко, а въ 
едрото — б пжти по-малко отъ значението на собствената земя. 

Обратното положение забелязваме при-земята, която се дава подъ 
аренда. А именно, тукъ виждаме, че успоредно съ нарастването голе
мината на стопанството расте и процента на земитЬ, които се давать 
подъ аренда. Ако въ много дребното стопанство гЬзи земи образуватъ 
по-малко отъ половинъ процентъ отъ цвлата стопанисвана земя, то въ 
дребното стопанство rfe еж вече близо до единъ процентъ, въ сред
ното стопанство — надъ lV4°/o, а въ едрото стопанство — близо 372%. 

Сжщото твърдение, че къмъ аренда се обръщагь стопанствата съ 
по-малка собствена земя, можемъ да подкрепимъ чрезъ сравняване на 
средната площь собствена земя въ стопанствата, които прибъгватъ 
къмъ аренда, и съ ГБЗИ, КОИТО не правятъ това. Ако вземемъ стопан
ствата отъ сжщата категория споредъ гЬхната големина и ги диферен
цираме споредъ признака, арендуватъ ли rfe земи или не, ще проличи 
казаното. Това се вижда отъ следната таблица. 

ТАБЛИЦА № 36. 

До 20 дек. 
до 100 , 

100-300 . 
надъ 300 . 

' Всичко 

Всички стопан. 

О' о. ю 

3.262 
9.987 
1.928 

88 
15.265 

•s о. п 
X 

н 

34.290,4 
492.278,5 
286.493,1 
43.474,8 

856.536,8 

Д
ек

. 
со

бс
тв

ен
а 

зе
м

я 
въ

 е
дн

о 
ст

оп
ан

ст
во

 

10,51 
49,29 

148,60 
494,03 
56,11 

Ярендуващи 
стопанства 

« о а ю 

1.391 
4 088 

680 
26 

6.185 

s а. 
to к 
V 

14.057,3 
198.248,1 
97.044,3 
10.651,3 

320.001,0 

т о 

Ч в 

10,10 
48,50 

142,71 
409,67 
51.74 

Неарендуващи 
стопанства 

о а ю 

1.871 
5.899 
1.248 

62 
9.080 

s а. а ж 
V 
И 

20.233,1 
294.030,4 
189.448,8 
32.823,5 

536.535,8 

* S 

а* 

10,81 
49,84 

151,80 
529,41 
59,09 

Виждаме, че площьта собствена земя средно въ'едно стопанство, 
което прибътва къмъ аренда, винаги е по-малка въ сравнение съ 
площьта собствена земя въ едно стопанство, което арендува земя. Това 
проличава въ всички категории стопанства, безотносително къмъ голе
мината на последните. Това свидетелствува, че къмъ аренда на чужди 
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земи прибЪгватъ всички категории стопанства поради това, че гвхната 
собствена земя не е -достатъчна, за да се реализира поставената сто
панска задача, за да се използувать наличните сили и сръдства на 
стопанствата. 

Тъй като недостигътъ отъ собствена земя подтиква съответнитЬ 
стопанства да се обръщатъ къмъ аренда на чужди земи, съвсемъ есте
ствено е, че сръдниятъ размьръ на стопанисваната отъ стопанството 
земя значително нараства следъ арендата въ сравнение съ собствената 
площь земя въ арендуващитв стопанства. Това се вижда много ясно 
отъ следнитв числа. 

Категории сто-
панства 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 п 

Всичко 

С
об

ст
ве

на
 

зе
м

я,
 

де
ка

ри
 

10,10 
48,50 

142,71 
409,67 
51,74 

С
то

па
ни

св
ан

а 
зе

м
я,

 д
ек

ар
и 

24,70 
61,51 

154,40 
460,34 
65,12 

О
тн

ош
ен

ие
 н

а 
ст

оп
а

ни
св

ан
ат

а 
зе

мя
 к

ъм
ъ 

со
бс

тв
ен

ат
а 

2,45 
1,27 
1,08 
1,12 
1,26 

Виждаме, че като следствие отъ арендата, стопанисваната земя въ 
отдълното стопанство значително се покачва. Сръдно за стопанствата 
отъ различна голъмина това покачване стига до ХА отъ собствената 
площь земя. Въ стопанствата съ различна голъмина значението на 
арендната земя не е еднакво, но се запазва тази тенденция, че колкото 
по-малка е собствената земя, толкова повече нараства значението на 
арендуваната земя. Този резултатъ е въ пълно съгласие съ това, което 
вече установихме по-горе. 

Сега възниква въпросътъ: какъ се характеризира нашиять арен-
денъ оборотъ на земитъ, разгледанъ отъ къмъ неговата количествена 
страна? Като знаемъ, че изобщо нашето земедълско стопанство се ха
рактеризира съ господството на по-дребнитъ размъри, можемъ да 
прёдположимъ, че и арендуването на чуждитв земи ще се характери
зира съ сжщитв черти, които се проявяватъ и въ цвлото ни земедъл-
ско стопанство. Много малка е въроятностьта, че арендата, която има 
допълнително значение спрямо стопанисването на собствената земя, 
ще изтъкне друга и противоположна закономърность отъ тази, която 
характеризира цълото ни земедълско стопанство. 

За да провъримъ, кои категории земи споредъ твхната голъмина 
влизатъ въ арендния ни оборотъ, ние тръбва да проанализираме по
следния. За да опростимъ този анализъ, ние класифицираме арендува-
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НИТБ земи на следните групи: до 10 дек. арендна земя — много дребна 
аренда; 10 — 50 дек. арендна земя — дребна аренда; 50 — 100 дек. 
арендна земя—средна' аренда и надъ 100 декара арендна земя—едра 
аренда. , 

Като подложимъ сега на проучване всичките арендни стопанства 
и ц-влата арендувана площь земя, ще получимъ следните резултати, 
представени въ долната таблица. 

ТАБЛИЦА № 37. 
Разпределение на арендигв, споредъ гвхната големина. 

Арендувана 
площь 

До 10 дек. 
10— 50 „ 
50-100 „ 

надъ 100 „ 
Всичко 

Стопанства 

бр
ой

 

3.316 
2.681 

159 
29 

6.185 

%
 о

тъ
 

вс
ич

ки
 

ар
ен

ду
ва

ни
 с

то


па
нс

тв
а 

53,61 
43,35 

2,57 
0,47 
100 

Площь 

де
ка

ри
 

14.460,6 
:53.383,8 
10.130,6 
5.347,2 

83,322,2 

%
 о

тъ
 ц

Ъ
ла

та
 

ар
ен

ду
ва

на
 

пл
ощ

ь 

17,35 
64,07 
12,16 
6,42 
100 

Отъ тази таблица се вижда, че дребниятъ характеръ на земе
делското ни стопанство проличава по-рёзко въ областьта на арендата, 
отколкото въ областьта на земевладението или въ областьта на земе
делското ни стопанство изобщо (т. е., когато разглеждаме стопанисва
ната площь земя безъ да обръщаме внимание на това, дали тази земя 
е собственость на стопанствата или е чужда земя). Защото, макаръ че 
за арендите ние намалихме самите количествени характеристики два 
пжти и повече, все пакъ господството на дребните аренди изпъква 
ясно. Отъ друга страна, за земевладението и за земеделското стопан
ство изобщо се очертава твърде резко господствующее значение на 
дребния и средния размеръ, като при това много дребния и едъръ 
размеръ иматъ много малко значение. За арендите пъкъ изпъква 
много дребния и дребенъ размеръ, като съ това още по-резко се 
очертава факта, че въ арендите малките размери еж представени 
извънредно силно за сметка не само на едрия, но и на средния раз
мери. И наистина: 97% отъ всичките арендуващи стопанства аренду-
ватъ до 50 декара земя и 8172% отъ цвлата арендувана площь земя 
спада къмъ арендите до 50 декара земя. Така проличава несъмненото 
господството на дребните аренди у насъ. 

Големъ интересъ представлява сега да свържемъ арендните OTHQ-
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шения съ отношенията на земевладението, т. е. да се запитаме, какъ 
ОТДЕЛНИТЕ размЕри на арендуваната земя се разпредЕлятъ между сто
панствата, имащи този или другъ размЕръ собствена земя. За тази 
цель ние ще си послужимъ съ следната таблица, въ която имаме из
числение, какви категории земевладелци влизатъ въ кржга на много 
дребните аренди, дребнитв аренди и т. н. 

ТАБЛИЦА № 38. 

Стопанства 
съ собствена 

земя 
еж тъзи, които 

арендуватъ 

До 20 д. 
20-100 „ 

. 100-300 „ 
надъ 300 „; 

Всичко 

До 10 дек. земя 
Стопанства 

JS о о. ю 

848 
2.168 

299 
1 

3.316 

x° **-
X О 
m 

о J .о a. о- я 

25,57 
65,38 
9,02 
0,03 
100 

Площь 

s a. 
CO 
X <u et 

3.653,0 
9.483,4 
1.321,4 

2,8 
14.460,6 

%
 о

тъ
 

вс
ич

ка
та

 
пл

ощ
ь 

ар
ен

да
 

до
 1

0 
де

к.
 

25,26 
65,58 
9,14 
0,02 
100 

10—50 дек. земя 
Стопанства 

a о a. ю 

512 
1.807 

346 
16 

2.6 э! 

x о 
gen ? X О 
ffl 

19,10 
67,40 
12,91 
0,59 
100 

Плошь 

X 

a 
CO 
X 
V 
et 

9.944,9 
35.870,9 
7.274,4 

293,6 
53.383,8 

%
 о

тъ
 

вс
ич

ка
та

 
пл

ощ
ь 

ар
ен

да
 

10
—

50
 

де
к.

 

18,63 
67,19 
13,63 
0,55 
100 

Стопанства 
съ собствена 

земя 
еж тЬзи, които 

арендуватъ 

До 20 д. 
20-100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

50—100 дек. земя 
Стопанства 

>s о a. ю 

26 
99 
32 

2 
159 

fi EC 

" о 
х о 
* 7 
g o 
• ">§ 
og 
-S a 

о CO 

16,35 
62,26 
20,13 

1,26 
100 

Площь 

s 
0 . 
to 
X 
<D 
et 

1.637,7 
6.323,4 
2.059,7 

109,8 
10.130,6 

%
 о

тъ
 в

си
чк

ат
а 

пл
ощ

ь 
ар

ен
да

 
50

—
10

0 
де

к.
 

16,17 
62,42 
20,33 

1,08 
100 

Надъ 100 дек. земя 
Стопанства 

>х о a. ю 

5 
14 
3 
7 

29 

х й is 
с а 

о Я 

17,24 
48,28 
10,34 
24,14 

100 

Площь. 

X 
о. 
СО 
X 
си 
ЕС 

611,3 
2.335,9 
1.059,0 
1.341,0 
5.347,2 

°/о
 о

тъ
 

вс
ич

ка
та

 
пл

ощ
ь 

ар
ен

да
 

на
дъ

 1
00

 
де

к.
 

11,43 
43,68 
19,80 
25,09 

100 

Отъ таблицата се вижда (това ние установихме вече и по-рано), 
че най-много прибътватъ къмъ вземане земя подъ аренда дребнитъ и 
много дребните земевладелци. Последните еж надъ 9/ю отъ ВСИЧКИТЕ 
земевладелци, които иматъ много дребна аренда; близо 9/ю отъ всич-
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КИГБ земевладълци, които иматъ дребна и сръдна аренда, и 2/з отъ 
всичкитъ земевладълци, които иматъ едра аренда. Сжщото важи за 
дребнитъ и много дребнитъ земевладълци и относно площьта на арен
дуваните земи. 

Сръдното земевладение участвува много по-слабо въ арендата, но 
все пакъ неговото участие придобива по-сжществено значение въ арен
дуването на по-голъма цлащь земя. Така при много дребната аренда 
значението на сръдното, земевладение се изразява въ това, че 9% отъ 
ВСИЧКИТЕ арендатори и отъ цълата арендувана площь тукъ се пада на 
сръдното земевладение. Това значение на сръдното земевладение се 
покачва до 13% отъ всичкитъ арендатори и до 13,63% отъ цЪлата 
арендувана Площь при дребната аренда, като достига до 20% и отъ 
броя на арендаторитв и на арендната площь при сръдната аренда, 
запазва сжщото значение относно арендната площь, но се намалява 
по отношение броя на арендаторитв при едрата аренда. 

• Едрото земевладение участвува много слабо въ арендата. Както 
по отношение броя на арендаторитв, така и по отношение на аренд
ната площь, значението на едрото земевладение се изразява като часть 
отъ единъ процентъ. Само въ областьта на едрата аренда едрото земе-' 
владение придобива голъмо значение, което се вижда отъ това, че 
близо х1\ отъ всичкитъ арендатори еж едри земевладълци, които взе-
матъ подъ аренда XU отъ цълата площь на едрата аренда. 

Резюмирайки всички тъзи отношения, ние можемъ да кажемъ, че 
дребното и много дребното земевладение играятъ най-голъма роль въ 
арендуването на земитъ у насъ, независимо отъ голъмината на арен
дуваната земя. Само при едритъ аренди сръдното и дребното земевла
дение придобиватъ такова значение, което може да се сравнява съ 
дребното и много дребното земевладение, но все пакъ то е по-малко 
отъ последните. 

Дко въ предишната таблица сравнявахме значението на отдълнитв 
категории земевладения въ състава на сжщата група аренди, то въ 
долната таблица ние ще се помжчимъ да установимъ, какво значение 
иматъ различните групи аренди за една и сжща категория земевладе
ние. Съответните данни имаме въ таблицата на стр. 64. 

Виждаме, че много дребните земевладълци арендуватъ почти само 
площи до 50 дек. земя, защото 94% отъ всичкитъ аренди и 85% отъ 
цълата арендувана площь земя въ тази категория земевладения спа
дать къмъ арендитв до 50 дек. земя. Сжщото характеризира и дреб
ното земевладение, кждето арендитв до 50 дек. земя съставляватъ 97% 
оть всичкитъ техни аренди и 84% отъ цълата арендувана площь земя. 
Единствената разлика въ аренднитъ отношения на много дребното и 
дребното земевладение може да се отбележи въ това, че дълътъ на 
много-дребната аренда у много-дребното земевладение е по-голъмъ и 
обратно — въ дребното земевладение по-голъмо значение придобива 
Дребната аренда за смътка на много дребната такава; но тази разлика 
не е много значителна и поради това не може да даде основа за прин-
Ципалнитъ различия на аренднитъ отношения между много дребното 
и дребното земевладение. 
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ТЯБЛИЦЯ № 39. 

Стопанства съ соб

ствена земя 
СЖ ТБЗИ, КОИТО 
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Сръдното земевладение се приближава къмъ много дребното и 
дребното земевладение доколкото може да става дума за разпростра
нение на много дребните и дребните аренди, защото и тукъ тЪзи 
аренди съставляватъ 9 4 % отъ ВСИЧКИТЕ случаи на аренди. Но сжще-
ствено различие се забелязва въ арендната площь, тъй като последната 
съставлява 73% отъ цълата арендувана площь земя за много дребнитЬ 
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и дребните, т. е. повече отъ V4 на цялата площь арендувана земя се 
образува отъ средните и едрите аренди, като при това дъ\пътъ на 
средните аренди е почти двойно по-голЪмъ отъ този на едрите аренди. 

РЪзко различаващи се еж аренднитЪ отношения въ едрото земевла
дение, кждето, въ отличие отъ всички други категории земевладения, 
значението на по-дребните аренди е много слабо, като за твхна сметка 
се'покачва значението на по-едрите аренди. 

И тукъ най-често се ср^щатъ дребнигв аренди, които съставля-
ватъ надъ б/ю отъ общия брой на арендите. Но арендуваната площь 
въ едрото земевладение се взема главно отъ едрите аренди: надъ 3А отъ 
цвлата арендна площь въ едрото земевладение се пада на едрите аренди. 

И така отъ казаното се. вижда много ясно, че всичките категории 
земевладения — освенъ едрото — прибътватъ къмъ много дребните 
и дребните аренди. Средната и едрата аренда иматъ нввевкжде слабо 
значение; само въ средното земевладение се покачва малко значението 
на средната- аренда и въ едрото земевладение придобива сжществена 
роль едрата аренда. 

Следъ дадената характеристика на аренднигв отношения у насъ, 
ние можемъ да се заловимъ за едно по-задълбочено изучаване на сто
панствата, арендуващи земи. Първиятъ въпросъ, върху който ще насо-
чимъ вниманието си, е този относно източниците на дохода въ тЪзи 
стопанства. Като имаме предвидъ, че анкетата диференцира гЬзи из
точници споредъ това, какво е значението на земеделието, като източ-
никъ на доходъ, получаваме следната групировка на казаните източ
ници: земеделието е ёдинственъ източникъ на доходъ; земеделието е 
главенъ източникъ; земеделието е второстепененъ източникъ и стопан
ствата иматъ смесени източници на доходъ. Споредъ посочената гру
пировка на източниците на доходи, ние разглеждаме въ следната таб
лица всичките стопанства арендуващи земя: 

ТАБЛИЦА № 39 
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Отъ тази таблица виждаме, че арендуващите стопанства, за които 
земеделието е единственъ източникъ на доходъ, представляватъ най-
често срещащата се група арендатори. Те еж половина отъ ВСИЧКИТЕ 
стопанства, които арендуватъ чуждите земи. Те иматъ 60°/о отъ целата 
стопанисвана и собствена земя на ВСИЧКИТЕ арендуващи земи стопан
ства и 54% отъ целата арендувана земя. 

Втора по значението си група въ състава на арендаторите еж 
тези, за които земеделието е главенъ източникъ на доходъ. Те съста-
вляватъ близо 3/ю отъ всичките арендатори съ близо 3/ю отъ цълата 
арендувана земя и съ повече отъ аА отъ целата стопанисвана и соб
ствена земя. 

Следната група арендуващи стопанства иматъ смесени източници 
на доходъ. Те еж 10% отъ всичкитъ арендатори съ близо 10% отъ 
целата стопанисвана собствена и арендувана земя. 

Най-малобройна група арендатори еж тези, за които земеделието 
е второстепененъ източникъ на доходъ. Те еж по-малко отъ 10% отъ 
всичките арендатори съ близо 5% отъ целата собствена и стопанисвана 
земя и по-малко отъ 7% отъ целата площь арендувана земя. 

Като общъ изводъ отъ този анализъ следва, че за *Ло отъ аренда
торите земеделието е единственъ или главенъ източникъ и само за Vs 
то се явява като второстепененъ или единъ отъ редицата други из
точници на доходъ. Разпределението на земята — на собствена, арен
дувана и стопанисвана — между разгледаните групи арендатори следва 
приблизително въ сжщото съотношение. 

Преди да преминемъ къмъ характеристиката на другите източ
ници на дохода на арендаторите (т. е. освенъ земеделието), ние устано
вяваме въ следната таблица средната площь земя, която характери
зира стопанството на казаните групи арендатори. 

ТЯБЛИЦД № 40 
Среденъ размеръ земи въ едно стопанство на посо
чените групи арендатори, за които земеделието е 

посочениятъ източникъ на доходите 

Видове на 
земята 

Стопанисвана 
Собствена 
Арендувана 

Д е к а р и 

Един
ственъ 

77,35 
62,94 
14,52 

Главенъ 

58,66 
45,00 
13,55 

Второсте 
пененъ 

37,15 
26,60 
10,89 

СмЪсенъ 

49,91 
39,37 
10,82 

Тази табличка е много изразителна отъ гледище на социалната 
диференциация на нашите арендни стопанства. Големината на собстве
ната, респективно на стопанисваната земя, определя, дали за арендного 
стопанство земеделието е единственъ, главенъ, смесенъ или второсте
пененъ източникъ на доходъ. За стопанствата съ най-голяма площь 
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собствена и стопанисвана земя земеделието е единственъ източникъ 
на дохода, колкото повече се намалява площьта на собствената и сто
панисваната земя, толкова по-определено земеделието преминава къмъ 
намаление на неговото значение, като източникъ на доходъ въ арен
дуващото стопанство, т. е. става главенъ, смъхенъ или второстепененъ 
източникъ на доходъ. 

Не по-малко характерно е значението на аредуваната площь земя 
въ арендуващите стопанства съ различно значение на земед-Ьлието, 
като източникъ на доходъ. Колкото по-малка е площьта на собстве
ната, респективно на стопанисваната земя въ едно арендуващо сто
панство и колкото по-малко — както сега видехме — става съответно 
съ това значението на земеделието, като източникъ на доходъ, толкова 
повече се покачва значението на арендуваната площь земя спрямо 
сьбствената и целата стопанисвана земя. Това се вижда отъ следното 
пресметане: 

Процентъ на арендуваната площь въ състава на 

Видове на 
земята 

Стопанисвана 
Собствена 

Яренднигв стопанства, кждето земеде
лието е следния източникъ на доходи 

Един
ственъ 

18,77 
23,07 

Главенъ 

23,10 
30,11 

Второсте 
пененъ 

29,31 
40,94 

Смъсенъ 

21,68 
27,48 

Въ какви други области на стопанската дейность насочватъ уси
лията си тези арендни стопанства, за които земеделието не е един
ственъ източникъ на доходъ, а само главенъ или второстепененъ из
точникъ (за арендните стопанства, които иматъ смесени източници на 
доходъ, проучването се затруднява поради отсжтсгвие на данни)? На 
този въпросъ намираме отговоръ въ даннните на следната таблица : 
(гл. стр. 68) 

Отъ таблицата се вижда, че почти за XU отъ всичките арендни 
стопанства земеделието, е главенъ източникъ на доходите, а наемниятъ 
трудъ е второстепененъ източникъ. Но за €,5% отъ всички арендни 
стопанства, наопаки, наемниятъ трудъ е главенъ- източникъ на дохо
дите, а земеделието е второстепененъ източникъ. Отъ общия брой на 
арендните стопанства 6,18% еж такива, за които земеделието е главенъ 
източникъ на доходите, а самостоятелно упражняваните други занятия еж 
второстепененъ източникъ. Но 1,89% отъ всичките арендни стопанства 
еж такива, за които самостоятелно упражняваните други занятия еж гла
венъ източникъ на доходите, а земеделието е второстепененъ източникъ. 

Като обобщимъ тези данни, ще виДимъ, Че близо 30% отъ: всич
ките арендни стопанства иматъ наемния трудъ като главенъ или второ
степененъ източникъ на доходите си и надъ 8% иматъ . въ самостоя-
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ТАБЛИЦА № 41 

Арендаторски стопанства, 
които иматъ главенъ 
източникъ на доходъ 

земед-Ьлието, а второсте
пененъ —самостоятелно 
упражнявани други за
нятия 
земеделието, а второ
степененъ — наеменъ 
трудъ 
самостоят, упражняване 
други занятия, а второ
степененъ—земед-влието 
наемния трудъ, а второ
степененъ—земед-влието 
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7,23 

18,86 

1,35 

3,43 
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и 

23.472.0 

57.120,7 

3.537,7 

10.265,4 
де

к.
 с

р-
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61,45 

40,54 

30,24 

25,54 
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7,33 

17,85 

1,11 

3,21 

Арендуваща 
земя 

вс
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5.941,6 

18.326,4 

1.980,3 

3.617,6 

де
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вд
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15,55 

13,01 

16,93 

9,00 

a h я и 
я « 
1- I 
5 «1 

•10 с 

О Я 

7,13 

21,99 

2,38 

4,34 

телно водени други занятия (т. е. освенъ земедълието) главе'нъ или 
второстепененъ източникъ на ТЕХНИТЕ ДОХОДИ. 

Като се обърнемъ къмъ площьта, ще видимъ, че най-голвмъ 
дълъ отъ цълата стопанисвана въ аренднитв стопанства земя се пада 
на аренднитъ стопанства, въ които земедълието е главенъ, а наемниятъ 
трудъ второстепененъ източникъ на ДОХОДИТЕ. Сжщата група арендни 
стопанства има най-голъмъ дълъ отъ цълата собствена и цялата арен
дувана земя на аренднитъ стопанства. 

Второто мъсто относно земната площь заематъ аренднитъ сто
панства, въ които земед-влието е главенъ, а самостоятелно упражнява-
нить други занятия еж второстепененъ източникъ на ДОХОДИТЕ. Аренд-
нить стопанства, кждето земеделието заема положението на второ
степененъ източникъ на ДОХОДИТЕ, иматъ доста слабъ процентъ въ 
площьта на земята; ТЕЗИ отъ казанитъ арендни стопанства, които иматъ 
наемния трудъ за главенъ източникъ на ДОХОДИТЕ, заематъ ПО-ГОЛЕМЪ 
процентъ отъ площьта земя, отколкото тия при които главенъ източникъ 
на доходить е самостоятелното упражняване на други занятия. 

Аренднитъ стопанства, които прибъгватъ къмъ наемния трудъ, 
като къмъ главенъ или къмъ второстепененъ източникъ на доходите, 
иматъ 22% отъ цълата стопанисвана въ аренднитъ стопанства площь 
земя, 21°/0 отъ цълата собствена земя на всички арендни стопанства и 
надъ :Л отъ цълата площь отъ арендуваната въ аренднитъ стопанства 
площь земя. За аренднитъ стопанства, въ които самостоятелно упраж-
няванитъ други занятия еж главенъ или второстепененъ източникъ на 
ДОХОДИТЕ, съответнитв числа еж надъ 10% и надъ 11%. 
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Средно на едно стопанство въ проучваните групи арендни стопан
ства се пада различна площь земя. Подреждайки ги споредъ големината 
на стопанисваната земя, получаваме следната последователность отъ 
по-голямата площь земя средно на едно стопанство къмъ по-малката 
площь: арендни стопанства, въ които земеделието е главенъ, а само
стоятелно упражняваните други занятия еж второстепененъ източникъ, 
стопанства, въ които земеделието е главенъ, а наемниятъ трудъ второ
степененъ източникъ; стопанства, въ които земеделието е второстепе
ненъ, а самостоятелно упражняваните други занятия т- главенъ източ
никъ; стопанства, въ които земеделието е второстепененъ, а наемниятъ 
трудъ е главенъ източникъ. Сжщата последователность важи и за 
собствената земя на казаните групи арендни стопанства. Но за арен
дуваната земя тази последователность се променя, като първо место 
заематъ аренДните стопанства, кждето самостоятелно упражняваните 
други занятия еж главенъ източникъ; второто место се заема отъ сто
панствата, въ които земеделието е главенъ, а самостоятелно упражня
ваните други занятия — второстепененъ източникъ; третото место зае
матъ стопанствата, въ които земеделието е главенъ, а наемниятъ трудъ 
— второстепененъ източникъ и на последно место еж стопанствата 
съ наемния трудъ като главенъ източникъ. 

Отъ казаното следва, че средниятъ размеръ стопанисвана и собствена 
земя на едно арендно стопанство е по-големъ въ стопанствата, кждето 
земеделието е главенъ източникъ на доходите и че стопанствата, при-
бегващи къмъ наемния трудъ, еж съ по-малка стопанисвана и собствена 
площь отъ тези, които еж обръщате къмъ самостоятелното упражня
ване на други занятия. Всичко това се намира въ пълно съответствие 
съ общата стопанска логика: стопанствата съ по-голема площь соб
ствена и стопанисвана земя имате земеделието за главенъ източникъ 
на доходите си и те по-скоро ще потърсятъ допълнителни източници 
на ДОХОДИТЕ си въ некой други самостоятелно упражнявани занятия, 
отколкото да отидатъ, като наемни работници, въ чужди стопанства. 

Арендните стопанства, кждето недостигътъ на собствена земя пре
обръща земеделието въ второстепененъ източникъ на доходите, а 
издига другитЬ самостоятелно упражнявани занятия до положението на 
главенъ източникъ, имате най-голема площь арендувана земя средно 
на едно стопанство. Но кждето собствената земя е толкова малка, че 
главенъ източникъ на доходите си остава наемниятъ трудъ, тамъ и арен
дуваната земя остава най-малка, средно на едно стопанство. Напълно 
разбрано е, че въ арендните стопанства, въ които земеделието е гла
венъ доходенъ източникъ, арёндната площь е по-голема въ стопан
ствата, които прибегвать къмъ други самостоятелни занятия, а не къмъ 
наемния трудъ, като къмъ второстепененъ източникъ на доходите. 

Намъ ни се струва, че поради казаното по-горе много характерно 
е значението, което придобива площьта арендувана земя въ отделните 
групи арендни стопанства спрямо стопанисваната и собствената земя 
въ ТЕЗИ стопанства. Това значение се вижда отъ следните числа, които 
посочвате, какво е процентното значение на арендната площь земя въ 
едно стопанство спрямо стопанисваната и собствената площь земя въ 
сжщото стопанство: 
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Арендаторски стопанства, които иматъ 
като главенъ източникъ на дохода 

земед-влието, а като второстепененъ — самостоя
телно упражнявани други занятия 

земедълието, а като второстеп.—наемния трудъ 
самостоятелно упражнявани други занятия, а 

като второстепененъ — земед-влието 
наемния трудъ, а като второстеп. — земед-влието 

- % на арендуваната 
площь земя ср-вдно на 

едно стопанство въ 
площьта земя 

стопанисвана 

20,41 

24,13 
36,34 

26,16 

собствена 

25,31 

32,09 
55,99 

35,24 

'Виждаме, че значението на арендуваната площь спрямо стопа
нисваната и собствената е много по-голъма въ арендаторскитв стопан
ства, кждето земед-влието става второстепененъ източникъ на ДОХОДИТЕ. 
Тамъ, кждето земед-влието е главенъ източникъ на ДОХОДИТЕ, значението 
на арендуваната площь е ПО-ГОЛЕМО, когато като второстепененъ из
точникъ имаме наемния трудъ. Тамъ, обаче, кждето земедълието става 
второстепененъ източникъ, значението на арендуваната площь е по-
ГОЛЕМО, когато еж обръшатъ къмъ самостоятелно упражняване на други 
занятия, като къмъ главенъ източникъ на ДОХОДИТЕ. 

Досега, ние разгледахме ОТДЪТШИТЕ групи арендни стопанства 
споредъ ТЕХНИТЕ източници на доходи въ обща форма, т. е. безъ да 
ги класифицираме споредъ големината на ТЕХНИТЕ стопанства. Едва 
ли тръбва да губимъ време за да доказваме, че диференциацията на 
аренднитв стопанства споредъ твхната голъмина е извънредно важенъ 
факторъ за установяването на това, дали съответното арендно стопан
ство има земедълието за единственъ, главенъ или второстепененъ из
точникъ на доходи, и е ли то принудено да търси допълнителни из
точници за сжществуване чрезъ самостоятелно упражняване на други 
занятия или чрезъ продажба на работната си сила въ чужди стопанства. 

Тъкмо твзи въпроси ние подлагаме на по-нататъшни проучвания, 
като започваме съ класификацията на аренднитв стопанства споредъ 
земед-влието, като източникъ на доходи, въ връзка съ голъмината на 
самитв арендни стопанства. Съответните данни намираме въ следната 
таблица: (гл. стр. 71) 

Връзката между голъмината на арендното стопанство и ролята, 
която играе земедълието, като източникъ на доходъ въ това стопан
ство, проличава много ясно отъ тази таблица. Виждаме, че отъ аренд
нитв' стопанства, въ които земедълието е единственъ източникъ на до
ходъ, У* еж стопанства отъ 20—100 декара, Vs еж стопанства оть 100 
до 300 декара, като много дребнитъ стопанства еж по-малко отъ 4°/о, 
а едритв еж по малко отъ единъ проценть отъ общия брой на тази 
група арендни стопанства. Почти цвлата собствена земя тукъ се намира 
сжщо така въ казанитв две групи на дребното и сръдното арендно 
стропанство, като едрото стопанство има близо 5%, а много дребното 
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ТАБЛИЦА № 42. 

Стопанства, 
споредъ разм-fepa 
на стопанисваната 

земя 

До 20 дек. 
20-100 . 

100—300 „ 
Надъ 300 „ 

Всичко 

Стопанства, 
споредъ разм-fepa 
на стопанисваната 

земя 

До 20 дек. 
20-100 » 

100-300 „ 
Надъ 300 „ 

Всичко 

Разпределение на арендаторские стопанства споредъ източниците 
на доходите и гол'Ьмината на стопанствата (въ състава на отдвлннтв 

групи арендаторски стопанства) 

Единственъ източникъ на дохода—земеделието 

Стопанства 

3 5 о а ю 

122 
2.304 

648 
25 

3.099 

« 
Z ш а. а 
s 
X 
X 
S Я 
V СО 

°s 
Н Я 
о с 

о" U 

3,94 
74,35 
20,91 

0,80 
100 

П л о щ ь з е м я 

Стопанисвана 

к 
о . 
я 
as 
<и 

1.796,5 
132.188,2 
93.658,5 
12.064,1 

239.707,3 

« о <•> 
•; . 

40 О 
S '«" £ н я 

О с 
« ° 

0,75 
55,15 
39,07 

5,03 
100 

Собствена 

s а 
to 
ас 
V 

1.317,6 
104.264,0 
80.202,0 

9.270,4 
195.054.0 

к 
Я £ 

Я m 
4» Я 
я х 
« v 

Ь 1-о и ю 
•£ О 
о* О 

0,68 
53,45 
41,12 

4,75 
100 

Арендувана 

s 
10 
as 
01 n-

533,4 
27.104,2 
14.513,4 

' 2.850,7 
45.001,7 

К 
. £ 

я <u 
H (0 
я _ 
е Я 

• f f 3 
p § о £ 

о- Я 

1,19 
60,23 
32,25 

6,33 
100 

Разпределение на арендаторскить стопанства споредъ източниците 
на доходите и големината на стонанствата (въ състава на отделните 

групи арендаторски стопанства) 

Главенъ източникъ на дохода — земед-Ьлието 

Стопанства 

I S о о. ю 

185 
1.372 

231 
3 

1.791 

и. 
X 
V о. а 
s 
X 
я- О 

52 
£§ 
о с 

о - О 

10,33 
76,61 
12,90 
0,16 
100 

П л о щ ь з е м я 

Стопанисвана 

s а 
Я 
X 
<L> 

ч 

2.496,9 
68.450,2 
32.990,8 

1.129,0 
105.066,9 

а £ н и со п 
Ч . 4° и 
Я U 
и я «* S н я 
о с 

2,38 
65,15 
31,40 
1,07 
100 

Собствена 

s о. го 
as 
<D 
EC 

1.589,6 
50.840,3 
27.055,8 

1.107,0 
80.592,7 

№ 

я to 
4» Я 
ЕГ X 
t0 (В 
Н 1-о о ю 

1,98 
63,08 
33,57 

1,37 
100 

Арендувана 

s 
a 
(0 
as 
<v n 

1.004,9 
16.846,3 
6.335,4 

82,0 
24.268,6 

£ я и 
' Ь CO 

я _ 
к я 
=r S 

ш 
С м 
0 х 

0 1 Я 

4,14 
69,42 
26,11 

0,33 
100 
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Продължение таблица Ка 42. 

Стопанства, 
споредъ размъра 
на стопанисваната 

земя 

До 20 дек. 
20—100 „ 

100-300 „ 
Надъ 300 „ . 

Всичко 

Стопанства, 
споредъ размъра 
на стопанисваната 

земя 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100-300 . 
Надъ 300 „ 

Всичко 

Разпределение на арендаторские стопанства споредъ източни цитъ 
на доходите и големината на стопанствата (въ състава на отделните 

групи арендаторски стопанства) 

Второстепененъ източникъ на дохода—земедвлието 

Стопанства 

« о а. 

188 
307 

23 
1 

519 

Й 
X 
4> 
D. 
Я 
S 
X г 
X Я и ш 
09 Н 

V 
«° £ 
И (0 
о с 

36,22 
59,15 

4,43 
0,20 
100 

П л о щ ь з е м я ' 

Стопанисвана 

s а 
ГО 
as <и ч 

2.059,7 
13.310,3 
3.510,4 

403,0 
19.283,4 

со <•> 
ч . 

-|0 03 
S 

10 £ 
t- я 
о с 

о U 

10,68 
69,02 
18,21 
2,09 
100 

Собствена 

s а 
го 
as 
<и 
Ч 

1.313,8 
9.585,4 
2.870,9 

33,0 
13.803,1 

я со 
40 п 
=г г 
г0 Ш 
(. [-о о ю 
# 8 

9,52 
69,44 
20,80 
0,24 
100 

Арендувана 

х о. 
го 
as • 
V 

902,7 
3.711,6 

667,6 
370,0 

5.651,9 

£ 
Я V 
f П 
Ч Я 
-1° £ a" S ш 

•5 °-о- я 

15,97 
65,67 
11,81 
6,55 
100 

Разпределение на арендаторскитъ стопанства споредъ източниците 
на доходите и големината на стопанствата (въ състава на отделните 

групи арендаторски стопанства) 
1 

Смъсени източници на дохода 

Стопанства 

JS 
О 
Q. 

Ю 

160 
544 

68 
4 

776 

ч 
X 
V о. я 
s 
X аг х <о v a 

£ Я 
О С 
^ 2 
в" U 

20,62 
70,10 
8,76 
0,52 
100 

П л о щ ь з е м я 

Стопанисвана 

s о. 
ГО 

• as 
«J 
ЕС 

1.939,8 
26.469,1 
8.913,5 
1.410,0 

38.732,4 

о « ч . 
40 Ш 

X 

о с 
- ^ 
3~ U 

5,01 
68,34 
23,01 
3,64 
100 

Собствена 

s 
О. 
ГО 
as 

1.356,7 
20.649,0 
7.210,6 
1.334,9 

30.551,2 

40 Q 
Я X 
|0 Ш 
о и ю 
# 8 

4,44 
67,59 
23,60 
4,37 
100 

Арендувана 

х гх 
го 
as 
V 
et 

676,3 
5.858,3 
1.778,4 

87,0 
8.400,0 

£ 
Я в) 
Н (0 я с я 

40 X 
' sf Я вз 

i- ? О Е 

«и 

8,05 
69,74 
21,17 

1,04 
100 
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по-малко отъ 1% отъ цвлата собствена земя. Сжщото почти отноше
ние сочи и.разпределението на стопанисваната и арендуваната земя 
между аренднигв стопанства съ различна големина. 

Аренднигв стопанства, въ които земеделието е главенъ източникъ 
на доходъ, еж сжщо така предимно (3А отъ ТЕХНИЯ общъ брой) дреб
ните стопанства, но тукъ много дребнитв и срЕднитв стопанства 
участвуватъ почти съ еднакъвъ процентъ и почти отежтетвуватъ едритБ 
стопанства. Цвлата площь собствена земя тукъ се намира въ ржцетв 
на дребното (надъ Vi0) и ервдното (7з) стопанства, като много дреб
ното и едрото стопанства иматъ по-малко отъ 3V2°/0 отъ та,зи площь 
земя. Сжщитв отношения имаме и за стопанисваната земя, но въ 
арендуваната площь двлътъ на много дребното стопанство се покачва 
за смётка на ервдното. 

Съвсемъ друго разпределение виждаме въ аренднитв стопанства, 
кждето земедвлието е второстепененъ източникъ на Доходъ. И тукъ 
основната маса еж дребнитв стопанства — б/ю отъ общия брой, но 
много дребнитв еж надъ 1/з отъ ВСИЧКИТЕ тия Стопанства, като раз
пространението на ервднитв е много малко, а едритв стопанства почти 
отежтетвуватъ изобщо. Собствената земя въ тази група арендни стопан
ства се разпредвля между стопанствата отъ различна голвмина така, 
че дребнитв стопанства . притежаватъ Vio, ервднитв стопанства 2/ю и 
много дребнитв Vio отъ цвлата площь собствена земя, Такова е при
близително разпредвлението и на стопанисваната земя. Но разпре-
двлението на арендуваната площь земя претърпява сжществени про-
мвни, които се свеждать къмъ това, че за смЕтка на дребнитв и 
особено на ервднитв стопанства нараства значително двлътъ на зе-
митв, арендувани отъ много дребнитв стопанства, който двлъ изпре
варя този, който съответствува на ервдното стопанство. 

Яренднитв стопанства съ емвсени източници на дохода се приг 
ближаватъ къмъ сега разгледаната група арендни стопанства, защото, 
и тукъ Vio отъ общия имъ брой еж дребни стопанства, 2/ю — много 
дребни, по-малко отъ Vio — ервдни и V2% — едри стопанства. Соб
ствената земя на ТЕЗИ стопанства е главно въ ржцетв на дребното 
стопанство (2/з отъ тази обща площь) и на ервдното стопанство (близо 
V4), като много дребното и едрото стопанства иматъ само по 4°/0 отъ 
площьта собствена земя. Сжщото разпредвление важи и за стопанисва
ната земя, но при арендуваната земя двлътъ на много дребното сто
панство се увеличава съ 80/° за емвтка на ервдното и особено на 
едрото стопанство. 

Разгледаното тукъ разпредвление на различнитв арендни сто
панства въ връзка сътвхната голвмина придобива много по ясенъ 
характеръ, когато се запитаме, какъ се разпредЕлять аренднитв сто
панства съ различии източници на ТЕХНИЯ доходъ въ състава на еднак-
витЬ по голвмина категории арендни стопанства. Другояче казано: 
нашиятъ въпросъ се свежда къмъ това, какъ еж разпредвлени аренд
нитв стопанства, въ които земедвлието е единственъ, или главенъ, или 
второстепененъ източникъ на дохода въ много дребнитв, дребнитв и 
т. н. категории арендни стопанства. Данни за това имаме въ следната 
таблица: 
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ТАБЛИЦА № 43 

Стопанства, споредъ 
размера на 

стопанисваната земя 

До 20 дек. 
20—100 . 

100-300 » 
надъ 300 „ 

Всичко 

Разпределение на арендаторски!* стопанства споредъ 
източниците на доходите и големината на стопанствата 

(въ състава на всички арендаторски стопанства) 

Всичко арендни стопанства 

о 

to с 

655 
4.527 

970 
33 

6.185 

Площь земя, въ декари 

Стопани
свана 

8.292,9 
240.417,8 
139.073,2 

15.006,1 
402.790,0 

Собствена 

5.577,7 
185.338,7 
117339,3 
11.745.3 

320.000,0 

Арендувана 

3.117,3 
53.520,4 
23.294,3 
3.389,7 

83.322,2 

Стопанства, 
споредъ разм-fepa 

на 
стопанисваната 

земя 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Разпределение на арендаторскигв стопанства споредъ източниците 
на доходите н големината на стопанствата (въ състава на всички 

арендаторски стопанства) 

Единственъ източникъ на дохода — земеделието 

Стопанства 

о о. 
VO 

122 
Z304 

648 
25 

3.099 

18,63 
50,89 
66,80 
75,76 
50,11 

П л о щ ь з е м я 

Стопанисвана 

s a 
«3 
X 
V 

1.796,5 
132.188,2 
93.658,5 
12.064.1 

239.707,3 

m 
i -
t> 

A i *• a о с 

21,66 
54,98 
6734 
8039 
59,51 

Собствена 

s a. <a 
X 
V 
EC 

1.317,5 
104.264,0 
80.202,0 
9.270,4 

195.054,0 

X 

# 8 

23,62 
56,26 
68,35 
78,93 
60,95 

Арендувана 

s 
Ю 
X 
V 
cc 

533,4 
27.104,2 
14.513,4 
2.850,7 

45.001,7 

17,11 
50,64 
62,30 
84,10 
54,01 
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Продължение таблица № 43. 

Стопанства, 
споредъ размера 

на 
стопанисваната 

земя 

До 20 дек. 
20—100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Разпределение на арендаторскигв стопанства споредъ източниците 
на доходите и големината на стопанствата (.въ състава на всички 

арендаторски'стопанства) 

Главенъ източникъ на дохода — земеделието 

Стопанства 

3S 
О о. ю 

185 
1.372 

231 
3 

1.791 

28,24 
30,31 
23,81 
9,09 

28,96 

П л о щ ь з е м я 

Стопанисвана, 

х а 
яз х 
« 

2.496,9 
68.450,2 
32.990,8 

1.129,0 
105.066,9 

ю н 

о е 
о" О 

30,11 
28,47 
23,72 
7,52 

26,08 

Собствена 

s a я ,x 
V 
a 

1.589,6 
50.840,3 
27.055,8 

1.107,0 
80.592,7 

« 
ее 

о- U 

28,50 
27,43 
23,06 
9,43 

25,19 

Арендувана 

, s a ' я x 
<U n 

1.004,9 
16.846,3 
6.335,4 

82,0 
24.268,6 

eg 
о- Я 

32,24 
31,48 
27,20 
2,42 

29,13 

Стопанства, 
споредъ размера 

на 
стопанисваната 

земя 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100-300 » 
надъ 300 „ 

Всичко 

Разпределение на арендаторските стопанства споредъ източниците 
на доходите и големината на стопанствата (въ състава на всички 

арендаторски стопанства) 

Второстепенъ източникъ на дохода—земеделието 

Стопанства 

« о а ю 

188 
307 

23 
1 

519 

eg 
О У S . 

28,70 
6,78 
2,37 
3,03 
8,39 

П л о щ ь з е м я 

Стопанисвана 

s а. я х 
<D 

п 

2.059,7 
13.310,3 
3.510,4 

403,0 
19.283,4 

ш 
и 

Ь (О 

о с 
.= 2 
о О 

24,84 
,5,54 
2,52 
2,69 
4,79 

Собствена 

£ о. я х 
V 
ЕГ 

1.313,8 
9.585,4 
2.870,9 

33,0 
13.803,1 

о 

# 8 

23,55 
5,17 
2,45 
0,28 
4,31 

Арендувана 

s о. 
Я 
X 
V 

902,7 
3.711,6 

667,6 
370,0 

5.651,9 

m 
fi & 

'Б? 
w V е а 

о - Я 

28,96 
6,93 
2,87 

10,92 
6,78 
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Продължение таблица № 43. 

Стопанства, 
споредъ размъра 

на 
стопанисваната 

земя 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100-300 . 
надъ 300 „ 

Всичко 

Разпределение на арендаторскигв стопанства споредъ източницигЬ 
на доходигв и големината на стопанствата (въ състава на всички 

арендаторски стопанства) 

Смъсени източници на дохода 

Стопанства 

IS о а ю 

160 
544 
68 
4 

776 

24,43 
12,02 
7,02 

12,12 
12,54 

П л о щ ь з е м я 

Стопанисвана 

s a 
CO 
X 
V 
EC 

1.939,8 
26.^69,1 
8.913,5 
1.410,0 

38.732,4 

a 
и 

A X 
(- a о с 

23,39 
11,01 
6,42 
9,40 
9,62 

Собствена 

s ' a 
KJ 
X 
V 
EC 

' 1.356,7 
20.649,1 
7.210,6 
1.334.9 

30.551,2 

X 
V 

A m 
H 1-
o v 

£8 

24,33 
11,14 
6,14 

11,39 
9,55 

Лрендувана 

s a. 
«J 
X 
V 

676,3 
5.858,3 
1.778.4 

87,0 
8.400,0 

m 

°S 
о О. 

2- о 

21,69 
10,95 
7,63 
2,56 

10,08 

Отъ таблицата се вижда, че голъмината на арендното стопанство 
е факторъ, който въздействува върху по-голъмото или по-малко раз
пространение на аренднигЬ групи стопанства (споредъ значението на 
земеделието, като източникъ на дохода). 

Преминавайки къмъ разглеждане на аренднитъ стопанства съ 
различни размъри, ние виждаме, че много дребното арендно стопанство 
се характеризира съ следнитъ особености: най-често се сръщатъ сто
панства, въ които земедълието е главенъ или второстепененъ източникъ 
на доходъ — 28°/о отъ общия брой на ТЕЗИ стопанства; на второ мъсто 
следъ ТБХЪ идватъ стопанствата съ смъсени източници на доходъ — 
24°/о, а най-малко еж разпространени стопанствата, въ които земеде
лието е единственъ източникъ на доходъ. Цълата собствена земя на 
всички тия арендни стопанства е разпредълена между посочените групи 
арендни стопанства така, че ВСИЧКИТЕ казани групи иматъ приблизително 
еднакъвъ дълъ: 23—24%, освенъ тъзи, въ които земед-влието е главенъ 
източникъ на доходъ, защото ТБХНИЯТЪ дълъ представлява около 28,5°/о 
отъ цвлата собствена земя на много дребнитъ арендни стопанства. 
Цълата стопанисвана земя е разпред-влена така, че 3/ю отъ нея се на-
миратъ въ ржцетъ на стопанствата, въ които земедълието е главенъ 
източникъ, ги отъ тази площь е въ стопанствата, въ които земедълието 
е второстепененъ или единъ отъ ИЗТОЧНИЦИТЕ на дохода и Vs е въ 
стопанствата, въ които земедълието е единственъ източникъ на доходъ. 
Най-много арендувана земя иматъ стопанствата, въ които земедълието 
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е главенъ източникъ, а именно около 32% отъ целата арендувана 
площь земя; близко до този дъчпъ е Д-БЛЪТЪ на стопанствата, въ които 
земеделието е -второстепененъ източникъ — 29%; много по-малъкъ е 
ДБЛЪТЪ на арендуваната земя въ стопанствата, въ крито земеделието 
е единъ отъ ИЗТОЧНИЦИТЕ на доходъ — 21% или единственъ източникъ 
- 17%. 

Съвсемъ другояче се разпредълятъ стопанствата и земната площь 
въ дребните арендни стопанства съ 20—100 декара стопанисвана земя. 
Повече отъ половината отъ всички тия стопанства — 50,89%—еж сто
панства, въ които земедълието' е единственъ източникъ на доходъ; 
надъ 3/и> — 30,31% — еж стопанства, въ които земедълието е главенъ 
източникъ. По-малко отъ ?/ю еж стопанства съ смесени източници на 
доходъ — 12% — и такива, въ които земедълието е второстепененъ 
източникъ — 6.78%. СЖЩИТБ съотношения се запазватъ и спрямо зем-
ната площь, защото стопанствата, въ които земедълието е единственъ 
или главенъ източникъ, задържагь надъ 80% отъ цвлата собствена, 
стопанисвана и арендувана въ всички ТЕЗИ арендни стопанства площь 
земя. Отъ казаното се вижда ясно, че въ дребното арендно стопанство 
главната роль играятъ стопанствата, въ които земеделието е единственъ 
или главенъ източникъ на доходъ, въ сравнение съ които Другите 
арендни стопанства — т. е. кждето ИЗТОЧНИЦИТЕ на доходъ еж смъсени 
и особено кждето земеделието е второстепененъ източникъ — имать 
много ограничено значение. 

Още по-ръзко изпъква току-що казаното спрямо сръднитБ и 
едрите арендни стопанства, защото тукъ стопанствата, въ които земе
делието е единственъ или главенъ източникъ на доходите, имать 
господствующо значение, като стигать до 9/ю отъ ВСИЧКИТЕ стопанства 
и отъ различните видове земна площь. 

Това сравнение между големината на аренднитв стопанства и 
групитЬ арендни стопанства споредъ значението на земеделието за 
образуването на ТЕХНИТЕ доходи става още по-изразително, ако хвър-
лимъ единъ общъ погледъ върху отделните групи арендни стопанства. 
Тогава ще се види, че стопанствата, въ които земеделието е единственъ 
източникъ на доходъ, представляватъ толкова по-големъ процентъ отъ 
всички арендни стопанства, колкото по-големъ е ТБХНИЯТЪ размеръ. 
Освенъ това успоредно съ нарастването на техния размеръ върви и 
процентътъ на твхната собствена, стопанисвана и арендна площь земя 
въ целата съответна площь на всички арендни стопанства. 

Стопанствата, въ крито земеделието е главенъ източникъ на до
ходъ, се характеризиратъ съ други особености, а именно съ това, че 
както процентното разпределение на, самите тия стопанства, така и 
процентътъ на ТЕХНИТЕ земи въ общия брой на всичките арендни ето-, 
панства и въ целата площь на ТЕХНИТЕ земи, спадатъ бавно и успо
редно съ големината на стопанствата въ аренднитв стопанства, кждето 
земеделието става второстепененъ източникъ на доходите. 

Сжщо такова спадане се забелязва и въ стопанствата съ смесени 
източници на доходъ, но темпътъ на това спадане не е така бавенъ, 
както въ стопанствата, въ които земеделието е главенъ източникъ >на 
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доходъ, но не е и така буенъ, както въ стопанствата, кждето земе
делието е второстепененъ източникъ на доходъ. 

Това различие въ връзката между големината на арендното сто
панство и между процента на неговото разпределение и този на зе
мите въ аренднитв стопанства, въ които земеделието е единственъ 
източникъ на доходъ, и въ всички други арендни стопанства, въ които 
значението на земеделието, като източникъ на доходъ, е по-малко, 
показва много ясно, че възможностьта да се води арендно стопанство, 
въ което земеделието е единственъ доходъ, е толкова по-реална, кол
кото по-големъ е самиятъ размеръ на арендното стопанство. Това 
означава сжщевременно, че въ всички други видове арендни стопанства, 
т. е. тамъ кждето значението на земеделието, като източникъ на дохрдъ, 
е по-слабо, възможностьта да се развиятъ по-едрите арендни стопан
ства е по-малка и поради това значението на по-малките арендни сто
панства изпъква повече. Казаното става още по-очебийно, когато уста-
новимъ, каква средна площь земя се пада на едно арендно стопанство 
отъ различните видове арендни стопанства. Съответните данни нами
раме въ следната таблица № 44. 

Споредъ нашата преценка таблицата доказва изказаното твърде
ние, а именно, че стопанствата съ по-големъ размеръ еж характерни 
за ония арендни стопанства, въ които земеделието е единственъ из
точникъ на доходъ. Ние виждаме, че въ всички други видове арендни 
стопанства — т. е. въ тези, кждето земеделието не е единственъ из
точникъ на дохода — големината на аренднитв стопанства е по-малка 
величина. Наистина, има и изключения отъ този общъ редъ, но ний 
не можемъ да придаваме на твзи изключения големо значение поради 
простата причина, че въ по-едритв стопанства броя на наблюдаваните 
случаи е толкова малъкъ, че случайностите не еж изключени. 

ТАБЛИЦА № 44. 
Ср-вдна площь земи (въ декари) въ отд-клно арендно стопанство. 

Големина на 
стопанствата 

До 20 д. 
20-100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Единственъ източникъ 
на дохода—земе

делието 

X е ш и 
S 
X 
IS 
е 
8 

14,73 
57,37 

144,53 
482,56 
77,35 

« 
,. X 

i К 
ffl ь u ю о и 

10,80 
45,25 

123,77 
370,82 

62,94 

я 
X в о >> « 
X в) а а 

4,37 
11,76 
22,40 

114,03 
14,52 

Главенъ източникъ 
на дохода — земе

д-влието 

а 
X 
Я о и 
X 
X а с о н о 

13,50 
49,89 

142,82 
376,33 
58,66 

я 
X 
V 
а S ю о и 

8,59 
37,06 

117,12 
369,00 
45,00 

я 
X 
я о >> и 
X 
V а я 

5,43 
12,28 
27,43 
27,33 
13,55 

Второстепененъ из
точникъ на дохода— 

земед-влието 

я 
X о ю и 
X 
X я с о 
Б 

10,96 
43,36 

152,63 
403,00 
37,15 

я 
X 
4) 
00 
ч 
ю 
О и 

6,99 
31,22 

124,82 
33,00 
26,60 

я 
X а в >> 

|.-Х о . а а 

4,80 
12,09 
29,03 
370,0 
10,89 
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Продължение таблица № 44 

Пжвмина на 
стопанствата 

До 20 д. 
20—100 . 

100-300 я 
надъ 300 „ 

Всичко 

Смесени източници 
на доходъ 

а 
X 
10 
m 
U 
S 

, X в с о ь и 

12,12 
48,66 

131,08 
352,50 
49,91 

я 
X 
4) ' 
О 
1-и ю о о 

8,48 
37,96 

106,04 
333,73 
39,37 

а I а ш 
г >> 

« 
X 
V 
а. 
о 

4,23 
10,77 
26,15 
21,75 
10,82 

Всички, у които земе
делието не е един

ственъ източникъ на 
дохода 

в 
X в ш и 
X 
X 
в 

е 
12,19 
48,69 

204,57 
367,75 

51,35 

в 
X ш о *• и о о и 

7,99 
36,47 

167,29 
309,36 

39,34 

о 
X 
«3 

а 
« 
X 
4) а а 

4,85 
11,88 
39,56 
67,38 
12,07 

За по-голЪма ясность ние събираме заедно въ предишната таблица 
всички арендни стопанства, въ които земеделието не е единственъ из
точникъ на дохода, за да може да проличи по-ясно и по-убедително 
разликата между ТБХЪ и гЪзи, които еж противоположни на ТБХЪ, т.е. 
тия, въ които земеделието е единственъ източникъ. Като сравняваме 
ТБЗИ противоположни групи арендни стопанства, виждаме много добре 
установената отъ насъ разлика въ големината на ГБХНИГБ стопанства. 
Като следствие отъ това изпъква по-пжЪмото значение на арендуваната 
земя въ стопанствата, въ които земеделието не е единственъ източникъ. 
Това се вижда отъ следната таблица, въ която е изчислено процент
ното значение на арендуваната земя спрямо собствената и стопанисва
ната земя въ отделните видове арендни стопанства. (Вж. табл. № 45) 

Ако се абстрахираме отъ аренднигв стопанства съ смесени из
точници на доходъ, като стопанства, въ които не е достатъчно опре
делено значението на земеделието — защото за техъ знаемъ само, 
че наредъ съ земеделието участвуватъ и другите източници за образу
ването на дохода, безъ да знаемъ какви еж взаимоотношенията между 
ТБЗИ различни източници, виждаме, че изобщо значението не площьта 
собствана земя е толкова по-големо, а значението на площьта арендна 
земя толкова по-малко, колкото по-важна е ролята на земеделието въ 
образуването на дохода. Това показва, че значението на аренднитв 
земи е най-големо въ аренднигЬ стопанства, кждето земеделието е 
второстепененъ източникъ на доходъ, и по-големо въ, стопанствата, 
кждето земеделието е главенъ източникъ,.отколкото въ стопанствата, 
кждето то е единственъ източникъ. Отъ друга страна, въ състава на 
ВСБКО отъ твзи видове арендни стопанства значението на арендната 
площь е толкова по-големо. колкото по-малъкъ е размерътъ на самото 
стопанство. 

Ако обхванемъ ТБЗИ две тенденции въ една обща форма, ние 
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ТАБЛИЦА № 45. 
Процентно значение на арендуваната земя спрямо собствената 

и стопанисваната земя. 

Голъмина на 
стопанствата 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100—300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Е
ди

нс
тв

ен
ъ 

из
то

ч
ни

къ
 н

а 
до

хо
да

 —
 

зе
м

ед
ел

ие
то

 

га 
X 
V 
m 

© о 

40,46 
25,99 
18,11 
30,75 
23,07 

са 
В 
С0 о и 

• s 
X 
СО 
с 
о 
и 

29,67 
20,50 
15,50 
23,63 
18,77 

Гл
ав

ен
ъ 

из
то

чн
ик

ъ 
на

 д
ох

од
а 

—
 з

ем
е

де
ли

ет
о 

СО 
X 
V ш н и Ю О о 

63,21 
33,14 
23,42 
7,41 

30,11 

10 
X 
со 
m 
у 
s 
X 
со 
е о 
н 

40,22 
24,61 
19,21 
7,26 

23,10 

В
то

ро
ст

еп
ен

ен
ъ 

из


то
чн

ик
ъ 

на
 д

ох
од

а 
—

 з
ем

ед
ел

ие
то

 

се 
X 
си 
СО 

и ю 
0 

68,67 
38,73 
23,26 

1.121,21 
40,94 

СО 
X 
со 
ш 
и 
X 
X 
СО 

п 
0 
о 

43,80 
27,88 
19,02 
91,81 
29,31 

С
м

ес
ен

и 
из

то
чн

иц
и 

на
 д

ох
од

ъ 

СО 
X 
CU 
СО 
1 -о ю о и 

49,88 
28,37 
24,66 
6,52 

27,48 

С0 
• X 

1 со . ш и 
3. 
X 
со 
с 
о 
с-
и 

34,90 
22,13 
19,95 
6,17 

21,68 

В
си

чк
и,

 у
 к

ои
то

 з
е-

^ 
м

ед
ел

ие
то

 н
е 

е 
ед

ин
ст

в,
 и

зт
оч

ни
къ

 
на

 д
ох

од
а 

а 
X 
CD 
О ь о ю о и 

60,70 
32,57 
23,65 
21,78 
30,60 

со 
X 
со 
о 
U 
X 
X 
со 
rs 
о 
о 

39,79 
24,40 
19,34 
18,32 
23,51 

бихме могли да кажемъ, че значението на аренднитв земи е най-малко 
въ едритв арендни стопанства, въ които земеделието е единственъ из
точникъ на доходъ, и най-голъмо въ най-дребнитб арендни стопанства, 
въ които земеделието е второстепененъ източникъ. Въ другите видове 
и размъри арендни стопанства значението на аренднитв земи е между 
тези две крайности. 

За да привършимъ разглеждането на отдвлнитв видове арендни 
стопанства, ние ще се опитаме да съпоставимъ какъ разните размъри 
на ТБЗИ стопанства се разпредвлягъ между всички стопанства съ 
собствена земя. Съ други думи казано, ние ще вземемъ всички сто
панства съ опредъленъ размъръ собствена, респективно стопанисвана, 
земя и ще видимъ, какъвъ процентъ отъ тбхъ еж различни видове 
арендни стопанства. Съответните данни имаме въ следната таблица на 
стр. 81. 

Отъ таблицата личи, че аренднитв стопанства въ които земеде
лието е единственъ източникъ на доходъ, представляватъ толкова по-
голВмъ процента отъ всички стопанства съ собствена, респ. стопанис
ваната земя е потолвма. Това не важи, обаче, за стопанствата съ най-
голъмъ размъръ собствена—стопанисвана земя, кждето процентътъ на 
ТБЗИ арендни стопанства и на твхната площь земя се намалява. 

Аренднитв стопанства, въ които земедълието е главенъ източникъ 
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ТАБЛИЦА № 46. 
Разпределение на арендаторскиrfe стопанства споредъ източниците 

на доходит* и големината на стопанствата (въ състава на отделните 
групи арендаторски стопанства) 

всички стопанства 
съ собствена земя 

% на посоченигв групи арендат. стопан. въ 
състава на ВСИЧКИТЕ стопан. съ собств. земя 

Единственъ 
източникъ на 
дох.—земед. 

Главенъ из
точникъ на 
дох.—земед. 

Второстеп. из
точникъ на 
дох.—земед, 

Смесени из
точници на 

дохода 

« 
о 
а. 

Ю 

S а. 
СО 
ж 
V 

о а. ю 

ю х 
V т 
у ю о 

JS о а. ю 
« 
о 
а. 

vo 

а 
х 
о 
ш 

ю s 
О (U 
У П 

« о -а ю 

о 
S 
<и 
и 

6« 
Ю 2 
О V 
и т 

3.262 
9.987 
1.928 

88 
15.265 

34.290,4 
492.278,5 
286.493,1 
43.474,8 

856.536,8 

3,74 
23,07 
33,61 
28,41 
20,30 

3,84 
21,18 
27,99 
21,32 
22,77 

5,67 
13,74 
11,98 
3,41 

11,73 

4,65 
10,33 
9,44 
2,55 
9,41 

5,76 
3,07 
1,19 
1,14 
3,40 

3,83 
1,95 
1,00 
0,08 
1,61 

4,90 
5,45 
3,53 
4,55 
5,08 

3,96 
4,19 
2,52 
3,07 
3,57 

Разпределение на арендаторските стопанства споредъ източниците 
на доходите и големината на стопанствата (въ състава на отделните 

групи арендаторски стопанства) 

Всички стопанства 
съ собствена земя 

°/о на посоченитв групи арендат. стопан. въ 
състава на ВСИЧКИТЕ стопан. съ стопан. земя 

Единственъ 
източникъ на 
дох.—земед. 

Главенъ из
точникъ на 
дох.—земед. 

Второстеп. из
точникъ на 

дох.—земед. 

Смесени из
точници на 

дохода 

>5 
О 
О. ! 

>5 
О а vo 

ш о s 
X 
п 5 
о £ 
н <u 
и т 

IS о а о 

JS о о. 
VO 

to
ts 
S 
X 
с 5 о s 
и со 

IS 
о 
а. 

ю 

ю и 
S 
X 
с £ о £ 
О Г) 

2.610 
10.410 
2.149 

96 
15.265 

29.327,9 
529.591,6 
315.245,6 
46.704,9 

920.870,0 

4,67 
22,13 
30,15 
26,04 
20,30 

6,13 
24,96 
29,71 
25,83 
26,03 

7,09 
13,18 
10,75 
3,13 

11,73 

8,51 
12,93 
10,47 
2,42 

11,41 

7,20 
2,95 
1,07 
1,04 
3,40 

7,02 
2,51 
1,11 
0,86 
2,09 

6,13 
5,23 
3,16 
4,17 
5,08 

6,61 
5,00 
2,83 
3,02 
4,21 

на доходъ, представляватъ най-голЪмъ процентъ отъ стопанствата съ 
Дребенъ разм-връ собствена — стопанисвана земя, къмъ който.про
центъ се приближаватъ стопанствата съ срЪденъ размЪръ собствена.— 
стопанисвана земя. Въ стопанствата съ много-дребенъ и особено въ 
стопанствата съ едъръ разм-Ьръ собствена .— стопанисвана земя, про-
Ценгьтъ на този видъ арендни стопанства е много малъкъ. 

6 
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Процентътъ на аренднитв стопанства въ които земедвлието е 
второстепененъ източникъ на доходъ, се сръща толкова по-често, кол-
кото по-малъкъ е размврътъ на собствената — стопанисвана земя. 
Сжщата, но по-малко издържана тенденция, проличава и въ аренднигё 
стопанства съ смвсени източници на доходъ. 

Тази характеристика за разпространението на отдвлнитв видове 
арендни стопанства въ състава на всички стопанства съ собствена, 
респ. стопанисвана земя потвърждава характеристикитв, които ние по
лучихме по-рано при различнитв други съпоставяния на данни. 

Съ това ние бихме могли да привършимъ изследването на дифе
ренциацията на нашитв арендни стопанства. За да бжде, обаче, тази 
работа доведена до своя край, трвбва да се спремъ още по-специално 
на ТБЗИ арендни стопанства, които освенъ земеделието иматъ и други 
източници на доходъ. Това еж аренднитв стопанства, кждето земеде
лието не е единственъ източникъ на доходъ и кждето арендаторите 
прибвгватъ къмъ самостоятелно водене на други занятия или къмъ 
наеменъ трудъ, като главенъ или второстепененъ източникъ на доходъ, 
Ние ще подложимъ на разглеждане тъкмо ТБЗИ групи арендни стопан
ства, като изследваме по-отдвлно онвзи оть твхъ, които се залавятъ за 
самостоятелно водене на други занятия, като главенъ или второстепе
ненъ източникъ, а сжщо така и ТБЗИ арендни стопанства, за които 
продажбата на собствения трудъ става главенъ или второстепененъ 
източникъ на доходъ. Въ следната таблица се намирать данни за раз-
пространението на ТБЗИ арендни стопанства въ всички земедвлеки сто
панства,- а сжщо така и въ всички арендни стопанства изобщо. 

ТАБЛИЦА, № 47. 
Разпределение на аренднитв стопанства, които' упражняввтъ други занятия 

наредъ съ земеделието, като главно занятие 

С
то

па
нс

тв
а,

 с
по

ре
дъ

 р
аз

-
м

вр
а 

на
 с

то
па

ни
св

ан
ат

а 
зе

мя
 

До 20 д. 
20-100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Самостоятелно упражнявани други занятия, като 
източникъ на дохода 

Стопанства 

о а ю 

20 
275 

85 
2 

382 

°/о отъ 
всички 

о m н 
<J 
X a с о н и 

0,61 
2,75 
4,41 
2,27 
2,50 

• 
о к и 
5 «5 

§в 
х и 
<D X 
о. со 
а с 

3,05 
6,07 
8,76 
6,06 
6,18 

П л о щ ь з е м 
Стопанисвана 

s а. га 
X 
V 

267,8 
14.927,6 
13.107,0 

800,5 
29.102,9 

°/о отъ ц%-
лата площь 

стопан. земя 
въ всички 

ID 
ш 
1-и 
X 
П с о 
и 

0,91 
2,82 
4,16 
1,71 
3,16 

6 

= S 
ЕС О 
X X 
v a 

3,23 
6,21 
9,42 
5,33 
7,23 

Собствена 

s о. 
(3 
X 
V 

241,6 
11.478,9 
10.947,0 

804,5 
23.472,0 

отъ ця
лата собстве

на земя въ 
всички 

о о ь и 
X 
«3 с о 
5 

0,70 
2,33 
3,82 
1,85 
2,74 

6 
1-

£В 
а. ы x x <o о 

4,33 
6,19 
9,33 
6,85 
7,33 

второстепененъ 

я 
Аренднг 

s a га 
X 
V 
ч 

112,5 
3.404,8 
2.368,3 

56,0 
5.941,6 

% отъ И» 
аренди 

площь i» 
всички 

га в и и 
X я с о н и 

3,61 
6,36 

10,17 
1,65 
7,13 

0 

в 
НЕ t: щ at 

6^ 
10,1 

1 
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До 20 д. 
20-100 „ 
ОО-ЗОО „ 
адъ 300 . 

Всичко 

До 20 д. 
20-100 ; 
00-300 „ 
адъ 300 „ 

Всичко 

До 20 д. 
20-100 „ 
ОО-ЗОО „ 
адъ 300 „ 

Всичко 

До 20 д. 
20-100 „ 
100-300 „ 
адъЗОО , 

Всичко 

До 20 д. 
20-100 „ 
100-300 „ 
•адъ 300 „ 

Всичко 

Наеменъ трудъ, като второстепененъ източникъ на дохода 

165 
1.097 
146 

1 
1.409 

5,06 
10,98 
7,57 
1,14 
9,23 

25,19 
24,23 
15,05 
3,03 

22,78 

2.229,1 
53.522,6 
19.883,8 

328,5 
75.964,0 

7,60 
10,11 
6,31 
0,70 
8,25 

26,88 
22,26 
14,30 
2,19 

18,86 

1.348,8 
39.361,4 
16.108,8 

302,5 
57.120,7 

3,93 
8,00 
5,62 
0,70 
6,67 

24,17 
21,24 
13,73 
2,58 

17,85 

892,4 
13.441,5 
3.967,1 

26,0 
18.327,0 

28,63 
25,11 
17,03 
0,77 

22,00 

28,63 
25,11 
17,03 
0,77 

22,00 

Самостоятелно упражнявани други занятия, като главенъ 
източникъ на дохода 

39 
69 
8 
1 

117 

1,20 
0,69 
0,41 
1,14 
0,77 

5,95 
1,52 
0,82 
3,03 
1,89 

462,0 
3.165,3 
1.420,5 

403,0 
5.450,8 

1,58 
0,60 
0,45 
0,86 
0,59 

5,57 
1,32 
1,02 
2,69 
1,35 

253,4 
2.167,1 
1.084,2 

33,0 
3.537,7 

0,74 
0,44 
0,38 
0,08 
0,41 

4,54 
1,17 
0,92 
0,28 
1,11 

232,6 
1.013,1 

364,6 
370,0 

1.980,3 

7,46 
1,89 
1,57 

10,92 
2,38 

7,46 
1,89 
1,57 

10,92 
2,38 

Наеменъ трудъ, като главенъ източникъ на дохода 

149 
238 
,15 

402 

4,57 
2,38 
0,78 

2,63 

22,75 
5,26 
1,55 

6,50 

1.597,7 
10.145,0 
2.089,9 

13.832,6 

5,45 
1,92 
0,66 

1,50 

19,27 
4,22 
1,50 

3,43 

1.060,4 
7.418,3 
1.786.7 

10.265,4 

3,09 
1,51 
0,62 

1,20 

19,01 
4,00 
1,52 

3,21 

670,1 
Q2.698.5 

303,0 

3.671,6 

21,50 
5,04 
1,30 

4,41 

21,50 
5,40 
1,30 

4,41 

Самостоятелно упражнявани други занятия, като главенъ или 
второстепененъ източникъ на дохода 

59 
344 
93 
3 

499 

1,81 
3,44 
4,82 
3,41 
3,27 

9,00 
7,59 
9,58 
9,09 
8,07 

729,8 
18.092,8 
14.527,5 
1.203,5 

34.553,7 

2,49 
3,42 
4,61 
2,57 
3,75 

8,80 
7,53 
10,44 
8,02 
8,58 

495,0 
13.646,0 
12.031,2 

837,5 
27.009,7 

1,44 
2,77 
4,20 
1,93 
3,15 

8,87 
7,36 
10,25 
7,13 
8,44 

345,1 
4.417,9 
2.732,9 

426,0 
7.921,9 

11,07 
8,25 

11,74 
12,57 
9,51 

11,07 
8,25 

11,74 
12,57 
9,51 

Наеменъ трудъ, като главенъ или второстепенъ източникъ на дохода 

314 
1335 
161 

1 
1811 

9,63 
13,36 
8,35 
1.14 
11,86 

47,94 
29,49 
16,60 
3,03 

29,28 

3.826,8 
63.667,6 
21.973,7 

328,5 
89.896,6 

13,05 
12,03 
6,97 
0,60 
9,75 

46,15 
26,48 
15,80 
2,19 

22,29 

2.408,4 
46.779,7 
17.895,5 

302,5 
67.386,1 

7,02 
9,51 
6,24 
0,70 
7,87 

43,18 
25,24 
15,25 
2,58 

21,06 

1.562,5 
16.150,0 
4.270,2 

26,0 
21.998,6 

50,13 
30,15 
18,33 
0,77 

26,41 

50,13 
30,15 
18,33 
0,77 

26,41 
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Отъ таблицата се вижда, че аренднигв стопанства, въ които земе
делието е главенъ източникъ на дохода, а самостоятелно упражнява
ните други занятия — второстепененъ, се срещатъ толкова по-често, 
колкото по-голъмъ е размерътъ на стопанството. Представлявайки 2,5% 
отъ всичките ни земеделски стопанства и 6,18% отъ арендните сто
панства, казаната група арендни стопанства се среща най-често ' между 
средните и най-редко между най-дребните стопанства. Сжщо такова 
е и разпространението на стопанисваната, собствената и арендната 
площь земи въ казаната група арендни стопанства по отношение на 
тези земи въ всички земеделски и арендни стопанства. 

Противоположна на тази тенденция е закономерностьта, която 
характеризира разпространението на аренднигв стопанства, въ които 
земеделието е второстепененъ източникъ на дохода, а самостоятелно 
упражняваните други занятия ставатъ главенъ източникъ. Тези арендни 
стопанства се срёщатъ толкова по-редко, колкото по-големъ става 
размерътъ на стопанствата. (Изключение представляватъ само едрите 
стопанства, но ние не можемъ да придаваме значение на това изклю
чение, защото въ анкетата имаме само едно такова арендно стопанство). 
И така, ако казаните арендни стопанства еж само 0,77% отъ всичките 
земеделски стопанства и 1,89% отъ арендните стопанства изобщо, то 
въ много дребните стопанства този процентъ се покачва съответно до 
1,20 и 5,95%. Казаното за разпространението на броя на: тези стопан
ства важи и за различните видове техни земи. 

Арендните стопанства, въ които земеделието е главенъ източникъ 
на дохода, а наемниятъ трудъ е второстепененъ източникъ, предста
вляватъ по-често срещащо се явление, отколкото тЬзи, които намиратъ 
второстепененъ източникъ на дохода въ самостоятелното упражняване 
на други занятия. Те еж 9,23% отъ всичките земеделски стопанства 
и 22,78% отъ всичките арендни стопанства. За техното разпространение 
въ земеделските стопанства съ различна големина не може да се уста
нови една ясна тенденция. Най-често те се срещатъ въ дребните и 
средните стопанства. Техното разпространение въ много дребнитв 
стопанства се намалява, макаръ че би могло да се очаква тъкмо тукъ 
те да иматъ най-големо разпространение. Това очакване, наистина, се 
потвърждава за арендните стопанства, кждето казаната група арендни 
стопанства се срещатъ толкова по-често, колкото по-малъкъ е разме
рътъ на арендното стопанство и кждето повече отъ една четвъртъ отъ 
всички много-дребни арендни стопанства еж такива, които намиратъ 
въ продажбата на работната си сила второстепененъ източникъ на 
доходъ. 

Сжщото виждаме и въ арендните стопанства, кждето наемниятъ 
трудъ става главенъ източникъ на дохода, а земеделието има харак-
теръ на второстепененъ източникъ. 

Тези стопанства се срещатъ много по-редко, отколкото ония, въ 
които наемниятъ трудъ е главенъ източникъ: те еж само 2,63% отъ 
всички земеделски стопанства и- 6,5% отъ всички арендни стопанства. 
Но тенденцията относно техното разпространение е такава, че те се 
срещатъ толкова по-често, колкото по-малъкъ е размерътъ на стопан-
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ството. Затова и виждаме, че тк представляватъ 4,57% отъ ВСИЧКИГБ 
много-дребни стопанства и 22,75% отъ ВСИЧКИГБ много-дребни арендни 
стопанства. Такива стопанства нъмаме никакъ между едрите стопанства 
и дори въ състава на сроднить стопанства ГБ не достигатъ и единъ 
процентъ отъ всички средни земеделски стопанства, а еж само 1,55% 
отъ всички средни арендни стопанства. 

Като съберемъ заедно аренднитъ стопанства, които се обръщатъ 
къмъ самостоятелно упражняване на други занятия, като къмъ главенъ 
или второстепененъ източникъ на доходъ, виждаме, че тази група 
арендни стопанства значително отстжпва предъ аренднитв стопанства, 
които прибътватъ къмъ продажба на работната си сила, като къмъ 
главенъ или второстепененъ източникъ на доходъ. Последните се сръ-
щатъ три пжти по-често отъ първите, като съставляватъ надъ Vio отъ 
всичкитъ земеделски стопанства и близо */з отъ всички арендни сто
панства. Тъхното значение за по-дребните размъри на земеделското 
стопанство проличава ясно отъ това, че близо половината отъ ВСИЧКИТЕ 
много дребни арендни стопанства е близо */з отъ всичкитъ средни 
арендни стопанства еж такива, които прибътватъ къмъ продажба на 
своя трудъ. Това служи като красноречиво свидетелство за онази социал
на граница, която представлява нашето дребно — особено много дреб
ното земеделско стопанство, която отъ социалната група на самостоя
телните стопани лесно преминава къмъ социалната група на наемното 
работничество. Защото щомъ като половината, респективно една трета 
отъ тъзи стопанства намиратъ въ наемния трудъ главния или второ
степененъ източникъ на ДОХОДИТЕ си, то едва ли требва да доказввме, 
че тъхното земедълско стопанство ги осигурява недостатъчно добре и 
че дори социално най-слабата позиция на пролетарията представлява 
за тъхъ привлекателната позиция, къмъ която се отлива такъвъ грама-
денъ процентъ отъ ТЕЗИ стопанства. 

За да охарактеризираме значението на самостоятелното упражня
ване на другите занятия и наемния трудъ за стопанствата, въ които 
земедЪлието не е единственъ източникъ на дохода, ние даваме след
ната таблица, кждето се сравнява значението на самостоятелно упраж
нявани други занятия съ наемния трудъ, когато тЬ еж главенъ или 
второстепенъ източникъ на дохода въ арендните стопанства съ раз
лична големина. (Вж. табл. № 48) 

Отъ таблицата се вижда, че значението на наемния трудъ, като 
източникъ на доходъ, въ тези арендни стопанства е много по-големо 
отъ значението на самостоятелно упражняваните други занятия. Това 
проличава и тогава, когато те еж главенъ и второстепененъ източникъ 
на доходъ. Отъ всички тая арендни стопанства 4/s намиратъ въ наем
ния трудъ главенъ източникъ на доходъ, а само Vs отъ ТБХЪ намиратъ 
въ самостоятелното упражняване на другите занятия главенъ източникъ. 
Сжщото съотношение се запазва, когато самостоятелно упражняваните 
занятия и наемниятъ трудъ еж второстепененъ източникъ на доходъ. Ка
заното за броя на стопанствата има значение и за различните видове 
земя на тези стопанства. Характерно е — и това, разбира се, е напълно 
разбрано и напълно отговаря на нашите априорни предположения—че 
значението на самостоятелно упражняваните други занятия се увели-
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ТАБЛИЦА № 48. 
Ярендни стопанства, които упражняватъ други занятия наредъ съ земедълието 

Стопанства 
споредъ раз

мера на 
стопанисваната 

земя 

До 20 дек. 
20—100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Главенъ източникъ на дохода земеделието, а 
второстепененъ 

Самостоятелно упражнявани други занятия 
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21,81 
39,73 
70,90 
27,70 
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72,67 
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3.404,8 
2.368,3 

56,0 
5.941,6 
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11,20 
20,21 
37,38 
68,29 
24,48 

Н а е м е н ъ т р у д ъ 

165 
1.097 
146 

1 
1.409 

89,19 
79,96 
63,20 
33,33 
78,67 

2.229,1 
53.522,6 
19.883,8 

328,5 
75.964,0 

89,27 
78,19 
60,27 
29,10 
62,30 

1.348,0 
39.361,4 
16.108,8 

302,5 
57.120,7 

84,80 
77,42 
59,54 
27,33 
70,88 

892,4 
13.441,5 
3.967,1 

26,0 
18.327,0 

88,80 
79,79 
62,62 
31,71 
75,52 

Второстепененъ източникъ на дохода земеделието, 
а главенъ 

Самостоятелни упражнявани други занятия 

39 
69 
8 
1 

117 

20,74 
22,48 
34,76 
100.С 
22,54 

462,0 
3.165,3 
1.420,5 

403,0 
5.450,8 

22,43 
23,78 
40,47 
100,0 
28,27 

253,4 
2.167,1 
1.084,2 

33,0 
3.537,7 

19,29 
22,61 
37,77 
100,0 
25,63 

232,6 
1.013,1 

364,6 
370,0 

1.980,3 

25,77 
27,30 
54,61 
100,0 
35,04 
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До 20 дек. 
20-100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Н а е м е н ъ т р у д ъ 

149 
238 

15 

402 

79,26 
77,52 
65,22 

77,46 

1.597,7 
10.145,0 
2.089,9 

13.832,6 

77,57 
76,22 
59,53 

71,73 

1.060,4 
7.418,3 
1.786,7 

10.265,4 

80,71 
77,39 
62,23 

74,37 

670,1 
2.698,5 

303,0 

3.671,6 

74,23 
72,70 
45,39 

64,96 

чава успоредно съ нарастването големината на стопанството, а значе
нието на наемния трудъ спада успоредно съ нарастването големината 
на стопанството. Това има сила независимо отъ обстоятелствотЪ, дали 
самостоятелно упражняваните други занятия и наемниятъ трудъ еж гла-
венъ или второстепененъ източникъ на дохода. Другояче казано: това 
означава, че по-едрите стопанства се обръщатъ къмъ самостоятелно 
водене на други занятия, когато земеделието не е единствениятъ из
точникъ на техните доходи, а по-дребните стопанства въ такива случаи 
се обръщатъ къмъ наемния трудъ. За да се уверимъ въ казаното, ние 
даваме следната таблица, която определя къмъ какво се обръщатъ 
арендните стопанства съ различна големина, когато те упражняватъ 
други занятия наредъ съ земеделието. 

ТАБЛИЦА № 49. 
Значение на другигв занятия, които упражняватъ аренднитъ стопанства, 

когато земеделието не е единственъ източникъ на доходъ. 

Големина на 

До 20 дек. 
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Стопанства, които самостоятелно 
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стопанства, които иматъ въ 
наемния трудъ 
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— 
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39,95 
14,18 
5,91 

— 
17,40 

165 
1.097 

146 
1 

1.409 

44,24 
65,33 
57,48 
25,00 
61,00 

314 
1.335 

165 
1 

1.811 

84,19 
79,51 
63,39 
25,00 
78,40 
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Виждаме, че въ всички тия арендни стопанства много по-често 
прибЪгватъ къмъ наемния трудъ, като главенъ или второстепененъ из-
точникъ на доходъ, отколкото къмъ самостоятелното упражняване на 
други занятия: 78,4% отъ всички стопанства спрямо 21,6%. Това е доста 
изразителна характеристика на социалната слабость на арендните сто
панства, които нЪматъ въ земеделието единственъ източникъ на доходъ. 

Яко се съгласимъ, че прибътването на земеделското стопанство 
къмъ наемния трудъ, като източникъ на доходъ — особено като гла
венъ източникъ — е показалецъ на социалната немощь на това сто
панство, требва да признаемъ, че въпросните арендни стопанства еж 
толкова повече социално слаби, колкото по-малъкъ е ГБХНИЯТЪ размеръ. 
Защото надъ 84% отъ общия брой на много-дребните стопанства при-
бътватъ къмъ продажба на работната си сила, като при това почти 
половината отъ ТБХЪ намира въ наемния трудъ главенъ източникъ, а 
другата половина второстепененъ източникъ на дохода. 

Дребното стопанство прибътва къмъ наеменъ трудъ сжщо така 
извънредно често—4А отъ всичките дребни стопанства. Но по-силната 
социална позиция на тези стопанства проличава отъ факта, че броятъ 
на т^зи стопанства, които иматъ наемния трудъ за главенъ източникъ 
на дохода, е 4*/г пжти по-малъкъ отъ броя на тези стопанства, които 
иматъ тази дейность за второстепененъ източникъ. 

Сжщо така близо 2/з отъ тези стопанства съ среденъ размеръ 
,прибегватъ къмъ получаване доходъ отъ продажба на работна сила, 
само че отъ техъ Vio намира въ тази продажба своя главенъ източ
никъ на доходъ, а 9/ю — второстепененъ. 

Това, което установихме относно разпространението на наемния 
трудъ като източникъ на доходъ въ различните по големина стопан
ства отъ тази група арендни стопанства, важи и за използуваната отъ 
тези стопанства земя. 

Съответните данни имаме въ следната таблица № 50. 
Отъ данните за броя на стопанствата и отъ данните за площьта, 

ние виждаме какво грамадно значение има продажбата на работната 
сила въ аренднитЬ стопанства, кждето.земеделието не е единственъ 
източникъ на дохода, което ние си обясняваме съ стопанската немощь 
и съ социалната слабость на съответната група арендни стопанства. 
Яко за техната социална слабость имаме доказателството, че по-голе-
мата, а понекога и господствующата часть отъ тези външно самостоя
телни земеделски стопани еж въ сжщность пролетаризирани селяни, 
които работятъ въ чужди стопанства, като наемни работници, то за 
техната стопанска немощь не по-малко убедителенъ е много малкиятъ 
размеръ земя, който те иматъ и който те обработвате. Това се вижда 
отъ цифрите на следната таблица № 50. 

Виждаме въ каква правилна редица еж разположени числата въ 
тази таблица. Като погледнемъ отначало на последната графа въ таб
лицата, виждаме, че колкото по-голема е собствената и стопанисваната 
площь на стопанството, толкова по-големо социално положение заема 
самото стопанство. 

Стопанствата съ по-голема собствена и стопанисвана площь иматъ 
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ТАБЛИЦА № 51 
Ср-Ьденъ размЪръ земя на едно арендно стопанство, което упражнява 

други занятия наредъ съ земеделието. ' 

РазмЪръ на 
стопанствата 

До 20 д. 
20-100 „ 

100—300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Главенъ източникъ на дохода е 
земеделието, а второстепененъ 

Самостоятелно 
упражнявани други 

занятия 

m 
и 
Я 

и 
с 
0 
и 

13,4 
54,3 

154,2 
400,3 
76,2 

(0 
X 
0) ш и о ю о и 

12,0 
41,7 

128,8 
402,3 
61,4 

га 
X « I <и 
О. 
га 

5,6 
12,4 
27,9 
28,0 
15,6 

Наеменъ трудъ 

о и 
X 

с 
о 
и 

13,5 
48,8 

136,2 
328,5 

15,6 

я 
X 
V 
О н и ю о и 

8,2 
35,9 

110,3 
302,5 
40,5 

10 
X 
н 
5 о . а 

5,4 
12,3 
27,2 
26,0 
13,0 

Второстеп. източникь на дохода 
е земеделието, а главенъ 

Самостоятелно 
упражнявани други 

занятия 

ш 
<j s 
X га с о н о 

11,8 
45,9 

117,6 
403,0 
46,6 

я 
X 
V 
ш 
и 

ю о и 

6,5 
31,4 

135,5 
33,0 
30,2 

я 
X 

X 
<0 о. я 

6,0 
14,7 
45,6 

370,0 
16,9 

Наеменъ трудъ 

m и 
X 
X га с о 
н-
U 

10,7 
42,6 

139,3 

34,4 

га 
X и ш н о ш о 
У 

7,1 
31,2 

119,1 

25,5 

а 
X ч 
i и а о 

4,5 
11,3 
20,2 

9,1 

земеделието като главенъ източникъ на доходъ, а другите занятия — 
второстепененъ източникъ. Стопанствата съ по-голЪма собствена и сто
панисвана земя упражняватъ самостоятелно други занятия, а къмъ нае
менъ трудъ прибътватъ стопанствата съ по-малка .площь собствена и 
стопанисвана земя. Това има значение и тогава, когато тЪзи занятия 
еж главенъ източникъ и тогава, когато ГБ СЖ второстепененъ източникъ. 
Казаното проличава много ясно, когато сравняваме средната площь 
земя на едно арендно стопанство, което самостоятелно упражнява други 
занятия като главенъ или второстепенъ източникъ на дохода, съ това 
стопанство, което упражнява наемния трудъ като главенъ или второ
степенъ източникъ. Последното винаги има по-малка площь земя, както 
се вижда отъ спеднигв числа: 

ТАБЛИЦА № 52. 
Ср-Ьденъ размерь на земя на арендните стопанства, които упражняватъ 

РазмЪръ на 
стопанствата 

До 20 дек. 
20—100 . 

100—300 „ 
. надъ 300 „ 

Всичко 

самостоятелно други заня
тия, като глав, или второ

степененъ източникъ 

со 
и 
X 
X 
га 
с 
О. ь-о 

12,4 
52,6 

156,2 
401,2 

69,2 

га 
X 
<и 
а 
и ю о 
и 

8,4 
39,7 

129,4 
279,2 
54,1 

id 
X 
а 
X 
V а . га 

5,8 
12,8 
29,4 

142,0 
15,9 

наеменъ трудъ, като гла
венъ или второстепененъ ; 

източникъ 

ш о s 
X 
и 
с 
о 

12,2 
47,7 

136,5 
328,5 
49,6 

га 
X 
и m н и ю о и 

7,7 
35,0 

111,2 
302,5 
37,2 

«о 
X а 
X 
V 
о. 
со 

5,0 
12,1 
26,5 
26,0 
12,1 
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Като сравнимъ средния размеръ на ТБЗИ арендни стопанства съ 
средния размерь на ВСИЧКИТЕ земеделски стопанства и на ВСИЧКИТЕ 
арендни стопанства, ще видимъ доколко арендните стопанства съ други 
занятия освенъ земеделието еж съ по-малки размери на земята. Дол
ната таблица дава съответните числа, като посочва средния размеръ 
на всички земеделски и всички арендни стопанства въ декари, спрямо 
които е изчисленъ процента на средния размеръ земя на изследваната 
група арендни стопанства. (Вж. табл. № 53) 

Виждаме, че като господствующе правило, площьта земя — соб
ствена и стопанисвана — въ арендните стопанства съ други източници 
на доходъ освенъ земеделието е по-малка отъ тази въ всички земе
делски стопанства и дори въ всички арендни стопанства. Освенъ това 
виждаме, че арендните стопанства, които прибегватъ къмъ наемния 
трудъ като къмъ главенъ или второстепененъ източникъ на доходъ, 
винаги еж по-малко осигурени съ земя въ сравнение съ арендните 
стопанства, които упражняватъ самостоятелно други занятия. Съ това 
ние сметаме доказано нашето твърдение, че арендните стопанства 
прибегватъ къмъ други занятия, понеже техното земеделско стопанство 
не имъ дава сигурна основа за сжществуване. Я отъ степеньта на тази 
несигурность се определя, дали те намиратъ въ тези други занятия 
главенъ или второстепененъ източникъ на доходъ, или те самостоя
телно упражняватъ други занятия или ставатъ наемни работници въ 
чужди стопанства. 

Следъ като проучихме арендните стопанства по отношение на 
техните основни социално-стопански особености, ние ще се спремъ 
по-нататъкъ на некой въпроси, свързани съ конкретните прояви на 
арендното ни стопанство. Я именно, ние имаме предвидъ задачата да 
охарактеризираме нашето арендно стопанство съ огледъ на категориите 
арендувани земи, вида и размера на арендната плата и видовете 
арендодатели. 

Следната таблица дава представа за отделните категории земи, 
които арендуватъ нашите арендни стопанства. (Вж. табл. № 54) 

Отъ таблицата много ясно проличава, че въ състава на аренду
ваната площь нивите заематъ почти изчерпващо значение. Щомъ като 

, 94,5% отъ целата арендна площь земя еж ниви, то става ясно, че за 
всички други категории арендувани земи остава само 5,5% и, значи, 
за всека отделна категория отъ останалите земи остава много малка 
площь. И наистина, най-големо значение отъ останалите категории 
арендувани земи иматъ ливадите съ своите 4,47%, а всичките останали 
заедно представляватъ 1% отъ целата арендувана площь. И така, може 
да се каже че у насъ се арендуватъ почти само ниви и много малко 
ливади, като арендуването на другите категории земи има съвсемъ 
случаенъ характеръ. 

Би било интересно да установимъ сжщо такива проценти и от
носно броя на стопанствата, които арендуватъ разни категории земи. 
Но, за съжаление, такова едно изчисление не може да се направи 
поради това, че сжщиге стопанства понекога арендуватъ разни кате
гории земи, така че сборътъ на всички посочени количества стопанства 
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ТАБЛИЦА № 53 
Сравнение на ср-вдния разм'Ьръ земя въ различнит-fe групи стопанства. 

• РазмЪръ на сто
панствата 

До 20 дек. 
20—100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Ср-Бденъ размерь земя въ декари на едно 
стопанство въ. 

всички земед-влски 
стопанства 

я 
а 
V 
га 
н 
и 

ю 
о 
и 

13,36 
46,62 

138,48 
461,23 
56,80 

со 
и 
S 
X 
га 
с 
о 
ь 
о 

11,68 
51,28 

146,83 
486,51 

61,06 

всички арендни сто
панства 

Я 
X 
<u 
ш 
и 

ю 
о 
о 

10,10 
48,50 

142,71 
409,67 

51,74 

со 
и S ж я с о 
н 

24,70 
61,51 

154,40 
460,34 

65,12 

РазмЪръ на 
стопанствата 

До 20 дек. 
20—100 „ 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

До 20 дек. 
20—100 я 

100—300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

% на срЪдния разм'Ьръ земя въ аренднитв стопанства, които 
иматъ други източници на доходъ освенъ земеделието 

главенъ източникъ земеделие и второстепененъ 

самостоятелно упражнявани 
други занятия 

спрямо собст. 
земя въ 

10 

Л* 
2 S о " £ " 
Ш Z <J 

89,82 
89,45 
93,01 
87,22 

108,10 

48,65 
67,35 
97,95 
7,15 

53,17 

я 
ю 

Я *" я я У 5 сг £ 
" г о 
X •*- h -
я S о и О. р со ез у 

118,81 
85,98 
90,25 
98,20 

118,67 

64,35 
64,74 
94,85 
8,05 

58,37 

спрямо стопан. 
земя въ 

i О 

v х S 
5 с; К 
~ d ~ 

S g S 
ш S и 

114,73 
105,89 
105,02 
82,28 

124,80 

101,03 
89,51 

120,96 
82,83 
76,32 

га 
га 

Я 1-
м ч £ 
3 - Е О 
и D. g 
Ш Ю у 

54,25 
88,28 
99,87 
86,96 

117,01 

47,77 
74,62 

115,03 
87,54 
71,56 

н а е м е н ъ т р у д ъ 

спрямо собст. 
земя въ 

g s « 

§ с Е 
5 40 я 

Я ^ п 

5 £ 2 
ш Е о 
61,38 
77,01 
79,65 
65,59 
71,30 

53,14 
66,92 
86,01 

44,89 

га 
ш 

* = х 

ш га и 

81,19 
74,02 
77,29 
73,84 
78,28 

70,29 
64,33 
83,46 

49,28 

спрямо стопан. 
земя въ 

• га v я а 

3. g X 
3--Е- с 
s « о 
и и ь 
о £ и 

115,59 
95,16 
92,76 
67,52 
88,27 

79,85 
83,07 
94,87 

56,34 

о а 
X •" 

= £х 
я 5J о и о. к 
И (0 у 

54,66 
79,34 
88,21 
71,36 
82,77 

43,32 
69,26 
90,22 

52,83 
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ТАБЛИЦА № 54. 
Янкетирани арендни стопанства споредъ категориите арендувани земи. 

Ц
вл

ат
а 

ар
ен

дн
а 

пл
ощ

ь 
зе

мя
 в

ъ 
де

ка
ри

 

82.227,7 

82.227,7 

82.227,7 

Н и в и 
Я

ре
нд

ни
 

ст
оп

ан
. 

бр
ой

 

5.995 

Площь 

s а 
ю-
a; 
О) 

77.709,0 

%
 о

тъ
 

ця
ла

та
 

ар
ен

дн
а 

пл
ощ

ь 

94,50 

Зеленч. градини 

165 383,3 0,47 

Лозя и лозови 
разсадници 

85 188,2 0,23 

Л и в а д и 

Я
ре

нд
ни

 
ст

оп
ан

. 
бр

ой
 

368 

Площь 

де
ка

ри
 

3.672,2 

°/о
 о

тъ
 ц

ъл
ат

а 
ар

ен
дн

а 
пл

ощ
ь 

4,47 

Чернич. градини 

2 2,8 — 

Г о р и 

16 48,3 0,06 

Овощни градини 
и разсадници 

Я
ре

нд
ни

 
ст

оп
ан

. 
бр

ой
 

124 

Площь 

де
ка

ри
 

135,0 

°/о
 о

тъ
 ц

-Ь
ла

та
 

ар
ен

дн
а 

пл
ощ

ь 

0,16 

Розови градини 

2 6,5 — 

Пасища 

11 82,4 0,10 

ще съдържа повторение на слицигв стопанства и нъма да дава една 
реална характеристика. Но дори предполагайки, че ВСБКО посочено 
стопанство арендува само една съответна категория земя — което не 
отговаря на деиствителностьта, както казахме вече—ние ще получимъ 
сжщитв проценти, които изчислихме за площьта на арендуванитв земи! 

Установеното господство на НИВИГБ ВЪ състава на арендуваните 
земи прави излишенъ единъ по-дребенъ анализъ на това, какъ се 
разпредълятъ ОТДЪЛНИГБ категории зами между аренднитъ стопанства 
съ различна големина, защото ние бихме получили сжщитъ изводи, 
каквито еж получени отъ анализа на цвлата площь арендувана земя. 
Единственото, което може да представлява все пакъ известенъ интересъ 
за характеристиката на нашите арендни отношения, е въпроса: дали 
въ различните по големина арендни стопанства може да се забележи 
известна закономерность въ състава на арендуваните земи. За изясне
ние на това ние даваме въ следните таблици разпредълението на ка-
тегориигв земи между аренднитъ стопанства съ различна голъмина и 
процентното значение на отдълнитз категории арендни земи въ състава 
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на цялата площь земя, арендувана въ стопанствата съ различна гол-Ь-
мина: 

ТАБЛИЦА № 55. 
Разпределение на отдЪлнитЪ категории арендувани земи въ аренднитЪ 

стопанства съ различна големина. 

Големина 
на стопанствата 

по размера 
на стопанисва

ната земя 

До 20 дек. 
20—100 „ 

100-300 . 
надъ 300 „ 

Всичко 

го 
X 
го 
ш 
И s 
т О. 
53 я 
го g. 
н 5-го g 

II 
:=г с 

3.100,1 
52.932,9 
23.103,4 

3.091,3 
82.227,7 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100—300 „ 
надъ 300 „ 

Всичкс э 

Ниви 

s о. го 
X 
V 
ЕС 

2.847,3 
50.714,6 
21.956,8 

2.193,3 
77.709,0 

Чернич. 
градини 

1,0 
1,8 

2,8 

0,03 

— 

га =J 
" о 

о E 

4) 
о Cl 

о К] 

91,78 
95,73 
95,04 
70,85 
94,50 

Розови 
градини 

6,5 

6 5 

0,0 

Ливади 

s о. го 
Эй 
<U 

ч 

141,8 
1.612,2 
1.017,2 

901,0 
3,672,2 

га п 

| g 

о х 

-5 а 

4,57 
3,04 
4,40 

29,15 
4,47 

Лозя и'лоз. 
разсади. 

- 13,0 
1 129,0 
- 46,2 

- 188,2 

0,49 
0,33 
0,20 

0,23 

Овощ. град, 
и разсадн. 

s 
о. 
го 
X 
<и 

12,7 
99,6 
22,7 

135,0 

si 
=г с 

°£ 
о о. 

о- га 

0,41 
0,19 
0,10 

0,16 

Гори 

2,6 
45,7 

48,3 

0,08 
0,09 

0,06 

Зеленчук, 
градини 

х а го 
Эй 
0) 
ЕС 

81,2 
277,6 

24,5 

383,3 

g J3 

=f с 

о ж 

-5 а 

о" П 

2,62 
0,52 
0,10 

0,47 

Пасища 

0,5 
45,9 
36,0 

82,4 

0,02 
0,09 
0,16 

0,10 

И тази таблица потвърждава, че аренднит-fe стопанства прибътватъ 
главно къмъ аренда на ниви и че арендата на другите категории земи 
има извънредно малко значение. Но ако изобщо това е верно, то все 
пакъ въ аренднигБ стопанства съ нееднакъвъ размЪръ изпъкватъ малки 
различия. А именно: въ по-дребните арендни стопанства арендуватъ 
наредъ съ нивите и други категории земи, колкото и незначителна да 
е ТБХната площь. Но затова пъкъ въ ГБЗИ по-дребни стопанства арен
дата на лихвите играе много малка роль въ противоположность на 
едрите арендни стопанства, кждето тя придобива много по-сжществено 
значение. Отъ това разпределение на арендната площь по различните 
размери на арендното стопанство ние можемъ да предположимъ, че 
въ по-дребнитё арендни стопанства скотовъдствдто е много слабо раз
вито и че поради собствените нужди на домакинствата и вероятно 
поради излишните трудови сили се прибегва къмъ по-големо разно-
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образие на произвежданитЬ култури. Въ по-едрит-fe стопанства, наопаки, 
земеделската дейность е насочена къмъ производство на зърнени храни, 
наредъ съ които и скотовъдството придобива реално значение. Това 
става напълно ясно, като изследваме, какъ е разпредълена арендува
ната площь на отдЪлнитЪ категории между аренднигв стопанства съ 
различна големина. 

Съответните данни имаме въ следната таблица: 

ТАБЛИЦА № 56 
Разпределение на отд-ЬлнигЬ категории арендувани въ състава на аренднигв 

стопанства съ различна големина. 
1 

на
 н

а 
ст

о-
та

 п
о 

ра
з-

а 
ст

оп
ан

ис
 

зе
мя

 

s е зс „ 
J & 5 го 

Го
л 

па
н 

мЪ
р 

ва
н 

До 20 д. 
20-100 . 

100-300 „ 
надъ 300 „ 

Всичко 

Щшата аренду
вана площь 

декари 

3.100,1 
52.932.S 
23.103/ 
3.091,2 

82.227,7 

До 20 дек. 
20-100 „ 

100—300 „ 
надъ ЗС 

Е 
ю „ 
кичко 

% 

3,77 
64,37 

128,1С 
3,76 

' 10С 

ив
и 

X 

декари 

2.847,3 
50.714,6 
21.956,8 
2.190,3 

77.709,0 

т s 

1,0 
1,8 
— 

2,8 

35,71 
54,29 

— 

100 

% 

3,66 
65,26 
28,26 
2,82 
100 

лв
ад

и 
п; 

дек. 

14.1,8 
1.612,2 
1.017,2 

901,0 
3.672,2 

s 

зо
ви

 
ад

ин
 

(X и, 

6,5 
— 

6,5 

100,0 
— 

100 

% 

3,86 
43,90 
27,70 
24,54 

100 

х 

зя
 и

 
зо

ви
 

зс
ад

 

О о ГО 

п; ч а. 

13,0 
129,0 
46,2 

188,2 

6,91 
68,54 
24,55 

100 

ег s 

во
щ

ни
 г

ра
 

ра
зс

ад
ни

ц 

О я 

де
к.

 
12,7 
99,6 
22,7 

135,0 

°/о 

9,41 
73,78 
16,81 

100 

s а 
о 
u 

2,6 
45,7 

— 

48,3 

5,38 
94,62 

— 

100 

гл
ен

чу
ко

ви
 

1Э
Д

И
Н

И
 

сп Ц-

де
к.

 

81,2 
277,6 
24,5 

383,3 

% 

21,18 
72,43 

6,39 

100 

го 
си

щ
 

го 

0,5 
45,9 
36,0 

82,4 

0,61 
55,70 
43,69 

100 

Току-що казаното се вижда много ясно отъ даннит-fe на тази таб
лица, отъ която личи, както по-голъмото разнообразие на производ
ството въ по-дребнит-fe арендни стопанства, така и нарастващото зна
чение на дребнит-fe култури въ по-дребнит-fe стопанства. 

Сега ще разгледаме по отдЪлно начини-rfe на плащане за аренд-
нитъ земи и rfexHOTp разпространение. Анкетата класифицира тъзи 
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1ни така: парично плащане, натурално, плащане съ работа, запла-
е на поземления данъкъ и смъсенъ начинъ. Паричната и натурална 
ща, отъ своя страна, се подразделять споредъ голъмината на пла-
ето на декаръ, респективно споредъ частьта отъ ЦБЛОТО производство. 
Като се придържаме о тази класификация за начинитъ на аренд-

i плащане, ние, преди всичко, ще дадемъ една обща представа за 
ението на ОТДЪЛНИТБ видове плащания при арендуването на раз-
1ИГБ категории земи. 
Следната таблица № 57 служи за казаната цель. 
Отъ таблицата проличава много ясно господствуващото значение 

тричното и натуралното плащане при арендуването на земигв у 
.. Като сравняваме ГБЗИ начини на арендно плащане съ другитъ, 
>чени въ класификацията, лесно се уверяваме, колко малка роль 
ятъ ГБ, както относно броя на аренднитв случаи, така и по отно-
ие на арендуваната земя, защото паричното плащане съставя 61,2% 
общия брой на случаитв аренди и 51,4% отъ цЪлата арендувана 
ць, а натуралното плащане съставя съответно 36,1% и 46,9%. 

Отъ друга страна заслужава да се отбележи, че господството на 
1чната и натуралната аренда не е свързано съ ОТДЪЛНИГБ категории 
щувани земи — това господство характеризира цвлата аренду-
i площь земи. 
Възниква въпросътъ: дали установеното господство на паричната 

1туралната форми на арендно плащане не е свързано съ големи
на стопанисваната земя, т. е. не се ли проявява нЪкаква връзка 

ду разм-fepa на арендното стопанство и начина, по който става 
щното плащане)? За да разрешимъ този въпросъ, ние даваме след-
i числа, чрезъ които по-отделно за вевка категория арендувани 
( може да се проучи връзката между размера на стопанисваната 
[ и начина на арендното плащане, като се опредъля, какъвъ про-
ъ отъ общия брой на арендигв и отъ цвлата арендувана площь 
ада на всвки отдъленъ видъ отъ начииигв на арендното плащане. 
, табл. № 58 на стр. 98 и 99) 

Отъ ТБЗИ таблици става ясно, че господствущото значение на па-
1ата и натуралната аренди характеризира не само арендното сто-
:тво въ неговата съвокупность, но и отдълнитв размъри на това 
!анство. Но все пакъ влиянието на размера на арендното стопан-
изпъква въ това, че въ по-дребните арендни стопанства паричната 

зтуралната аренди иматъ приблизително еднакво значение, а въ no
ire стопанства паричната аренда много решително измЪства нату-
н(ата аренда, като по този начинъ паричната аренда става основна 
ма на арендното плащане въ ТБЗИ по-едри арендни стопанства, 
ади това ние смътаме, че изводътъ отъ тъзи таблици може да се 
мулира така: макаръ че получениятъ по-рано изводъ относно гос-
:твущото значение на паричния и натураленъ начинъ на арендно 
дане се потвърждава и отъ по-подробния анализъ на ОТДЪЛНИТБ 
4ъри на арендното стопанство, този анализъ изпъква по ГОЛЪМОТО 
5ение на паричната аренда въ сравнение съ натуралната такава въ 
яригЬ арендни стопанства. Последното може да се докаже и дру-
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s 
I 

нд
ув

е 

CD 

о. 
со 
2j 
s 
а 
о i_ 
V Х-
кч он га ? 

.5 <и 
ЭС со 

Ниви 
Ливади 
Овощни градини 

и разсадници 
Зеленч. градини 
Чернич. градини 
Лозови градини 
Лозя и лозови 

разсадници 
Гори 
Пасища 

Всичко 

Игмчки 
арендуващи 
стопанства 

е 
о Qu 

VO 

5.995 
368 

24 
165 

2 
2 

• 85 
16 
11 

6.668 

, X 

EC 

J3 

3 
о 
ч с 

77.709,9 
3.672,2 

135,0 
383,3 

2,8 
6,5 

188,2 
48,3 
82,4 

82.227,7 

Ниви 
Ливади 
Овощ. град, и разсадн. 
Зеленчукови градини 
Черничеви градини 
Лозови градини 
Лозя и лозови разсадн. 
Гори 
Пасища 

ВСИЧ! <о 

ТАБЛИЦА № 57 

Парично плащане 

брой1) 

J S 
о 
о. ю 

4.143 
297 

17 
119 

2 
. — 

57 
10 
7 

4.652 

S 
X 

1 * 5 о 
•S •° Г, н о о . 
£ 5 
° и 
га а. X (0 

59,8 
80,7 

68,0 
72,1 

100,0 
— 

68,7 
62,5 
63,6 
61,2 

площь 

S о. 
со 
X 
V 
а 

38.633,3 
3.056,6 

125,9 
280,3 

2,8 
— . 

102,9 
11,9 
67,2 

42.280,9 

Заплащ. на позе
мления данъкъ 

брой 

7 
— — 

1 

— 
— 
— 

8 

0,1 
— 
— 0,6 
— 
— 
— 
— 
— 

"оХ 

площь 

101,£ 

0,1 

101.S 

0,1 
- — 

— 

— 
— 
— 

0,1 

я 
га а 

40 р. 
=*§ 1« . 
1- в о >. 
# 5 ° 1> 
о а х га 

49,'i 
83,2 

93,3 
73,1 

100.С 

54,7 
10 / 
81,6 
51,4 

Натурално плащане 

брой 

I S 
о 
а ю 

' 2.613 
. 58 

5 
41 

) — 
1 

21 
3 
3 

2.745 

s 
X 

5 5 
ш § 
>° г: и о о . 
# = ° 1) 
я о. х га 

37,7 
15,8 

20,0 
24,8 

— 50,0 

22,9 
18,8 
27,3 
36,1 

площь 

S а. га 
X 
V 

« 
37.880,2 

462,0 

5,1 
94,9 

— 5,0 

76,4 
24,5 
13,2 

38.561.3 

Смесено плащане 

брой 

23 
5 
1 
2 

1 
2 
1 

35 

0,3 
1,4 
4,0 
1,2 

50,0 
2,4 
6,3 

0,5 

площь 

309,6 
21,8 

1,0 
6,4 

1,5 
5,0 
7,0 

3£ >2,3 

0,4 
0,6 
0,6 
1,6 

23,1 
2,7 

14,5 

0,4 

га 
Я д 

40 О 
С 

«" . Н ш 
о >. о М 

S~ х о 
га Q_ в га 

48,8 
12,6 

3,8 
24,8 

— 76,9 

40,6 
50,7 
16,0 
46,9 

Заплащане съ 
работа 

бр 

« 
о 
о. о 

81 
1 

— 
4 

— 
— 
— 

1 
— 
87 

Непоказано 
щане 

брой 

61 
8 
2 
4 

— 4 
1 
1 

81 

0,9 
2,2 
8,0 
2,4 
— 
— 4,8 

6,3 
_9Л_ 

1,0 

ой 

s 
X 

1 = v Э 
5 § fi н 
t- U 
о . 
# 5 ° V 
га о. х га 

1,2 
0,3 

— 2,4 
— 
— 
— 

6,3 
— 
1,1 

тла-

площь 

396,9 
125,8 

3,0 
1,0 

— 3,9 
3,0 
2,0 

535,6 

0,5 
3,4 
2,3 
0,3 

— 2,0 
6,2 
2,4 
0,6 

площь 

S ' 
а. 
Я X 
о н 

387,2 
6,0 

— 0,6 
— 
— 
— 

1,9 
— 

395,7 

я 
£ i 
" 40 < 

=*! 
fi 
Е о 
£ 
га X I 

0,5 
0,2 

— 0,2 
— 
— 
— 

3,9 
— 

"OS 
,Х 4» 
О н 
Q . S 

(О ЕС 

О
бщ

и 
на

 а
ре

 
6.928 

369 
25 

165 
2 
2 

84 
16 
11 

7.602 

*) Отъ таблицата се вижда, че общиятъ брой на арендуващите стопанства 
не съвпада съ сбора на сжщигв стопанства, които плащатъ арендната плата по 
различенъ начинъ. Това различие се определя отъ обстоятелството, че .стопанства, 
които еж наели различни категории земи по различенъ видъ и размерь на наемъ, 
еж показани при всека категория земя или видъ и размеръ на наема, тъй че при 
броя на стопанствата има повторение, а при площите ивма" (Мее. изд. на Гл. дир. 
на ст., 1936, № 3, стр. 196). Поради това не е възможно да се изчислятъ процен
тите отъ всичките арендуващи стопанства, както това прави Дирекцията на стати
стиката. Ние постжпваме иначе, а именно: събираме заедно всичкигв случаи на 
аренди (гв еж показани въ последната колона на таблицата) и спрямо този общъ 
брой на -арендигБ изчисляваме процентното значение на ВСБКИ начинъ за плащане 
на аренда. Въ резултатъ на това различие при изчисляване на процентите, нашит* 
проценти по отношение .броя" се различават* отъ гЬзи на Дир, не статистиката. 
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го 
ш 

0 g s c x a 

ro g x 
S o g 
1 w ,0 

с g M 

о I к 
ej ГО S 
X4O " 
= S ID 
> • (0 H 
D . го ГО 

I— a x 

Всичко аренд, 
стопанства 

о 
a 

vo 

s 
a 
CD 
X 

« 

о 
ч 
с 

s 
X 
II a. 
IS 
(0 
£ 

Ж 
О a ю 

to о 

Парично плащане 

брой 

3S 
о 
a 

vo 

к s 
3 ю о 
fi н о 

° о 
Х Ю 

площь 

S 
a го X 
V 
ВТ 

ге ч •Р Я 

о 
S-
X 

ТЛБЛИЦД 

Натурално плащане 

брой 

о a ю 

s 3 vo о 

° о « в. 
1 Ю 

ПЛОЩЬ 

S 
a го х 
V 

о 5, 
° и о a х a 

До 20 
2 0 - 50 
50—100 

100-150 
150-300 
надъ 300 

До 20 
2 0 - 50 
50-100 

100-150 
150—300 
надъ 300 

До 20 
2 0 - 50 
50-100 

150-300 

До 20 
2 0 - 50 
50-100 

100-150 
150—300 

До 20 
2 0 - 50 

20— 50 
50-100 

619 
2.128 
2.264 

634 
320 
30 

2.847,3 
17.951,7 
32.762,9 
13.182,5 
8.774,3 
2.190,3 

659 
2.498 
2.640 

738 
360 
33 

Н i 
367 

1.490 
1.556 

464 
239 
27 

л в 
55,7 
59,8 
58,9 
62,9 
66,4 
81,8 

и 
1.550,8 
8.900,2 

15.203,1 
6.341,2 
4.805,7 
1.832,3 

54,5 
49,6 
46,4 
48,1 
54,8 
83,7 

264 
956 

1.022 
252 
113 

б 

40,1 
38,3 
38,7 
34,1 
31,4 
18,2 

1.221,1 
8.877,4 

16.942,5 
6.617,6 
3.862,6 

358,0 

40 
128 
138 
42 
16 
4 

141,8 
631,5 
980,7 
600,2 
417,0 
901,0 

Л 
40 

129 
137 
42 
17 
4 

и в 
30 
98 

117 
36 
12 
4 

а 
75,0 
76,6 
84,8 
85,7 
75,0 

100,0 
< 

Д и 
112,1 
457,7 
838,6 
474,2 
273,0 
901,0 

Э в о и 

79,1 
72,5 
85,5 
79,0 
65,5 

100,0 
д н и 

8 
27 
16 
5 
2 

— 
г 

20,0 
21,1 
11,6 
11,9 
12,5 

— 
Р а i 

22,9 
164,5 
133,6 
122,0 
19,0 

— 
ч и н и 

4 
13 
5 
2 

12,7 
• 41,8 

57,8 
22,7 

5 
13 
5 
2 

3 
9 
3 
2 

60,0 
66,7 
60,0 

100,0 

9,5 
38,4 
55,3 
22,7 

74,8 
81,9 
94,8 

100,0 

1 
3 
1 

— 

20,0 
25,0 
20,0 

— 

2,2 
2,4 
0,5 
— 

43 
77 
39 

5 
1 

81,2 
153,6 
124,0 
23,0 

1,5 

44 
82 
39 

5 
1 

32 
56 
26 
4 
1 

74,4 
68,4 
66,7 
80,0 

100,0 
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гояче. Я именно: като вземемъ за равенъ на сто общия брой на арен
дите и цълата арендувана площь при ВСБКИ начинъ на арендно пла
щане, изпъква различието между ОТДБЛНИТБ разм-ври на аренднигв 
стопанства, които участвуватъ въ съответната форма на арендно плащане. 

Това се вижда ясно отъ следната таблица, въ която имаме изчи
слени тъзи процентни числа при арендата на ниви и ливади за всвка 
форма арендно плащане по отдълно. Спираме се само на нивитъ и 
ливадите, като най-важни за арендуване категории земи, между другото 
и затова, че въ редицата останали категории арендувани земи по-едригв 
арендни стопанства или изобщо не се сръщатъ — при черничеви гра
дини, розови градини и гори — или тъ иматъ много малко разпро
странение — при овощни градини, зеленчукови градини и пасища: 
както се вижда това отъ таблица № 59 на стр. 102. 

Отъ тази таблица много ясно проличава, че въ по-едригв арендни 
стопанства натуралната аренда има по-малко значение въ сравнение 
съ паричната аренда, както и обратно — въ по-дребнигв аренцни сто
панства паричната аренда отстжпва на второ мътто въ сравнение съ 
натуралната аренда. За да се улесни установяването на ГБЗИ връзки, 
ние сравняваме въ тази таблица не само процентното значение на 
аренднигв стопанства съ различна големина при отдълнигв формм 
арендно плащане, но и при ВСИЧКИТЕ аренди изобщо. Отъ това срав
нение на всички аренди и отдълни начини на арендно плащане се 
вижда много ясно, че натуралната аренда е свързана повече съ по-
дребнигв арендни стопанства, отколкото съ по-едритв такива. Тъкмо 
това бъше установено вече и въ предната таблица. 

Съ това би било възможно да приключимъ въпросътъ за начи
ните на арендното плащане и да се обърнемъ къмъ изследване на 
количественигв размери на паричната и натуралната аренди. Преди това, 
обаче, ние ще направимъ една проверка на това, дали сжществува 
връзка между начина на арендното плащане и големината на арен-
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дуваната площь, т. е. свързана ли е паричната, натуралната и другитв 
аренди съ арендуването на по-голЪма или по-малка площь земя. 

Следната таблица № 60 (стр. 103) служи за тази проверка. 
Както се вижда отъ таблицата, установяването връзката между 

начина на арендното плащане и големината на арендуваната земя 
при отдЪленъ случай на аренда е възможно само при аренда на ниви, 
тъй като при арендуването на другитв земи липсватъ данни за полу
чаване на единъ сигуренъ изводъ. Доколкото, обаче, нашиятъ мате-
риалъ може да бжде използуванъ, ние смЪтаме, че при плащането съ ра
бота за арендуваната нива арендуваната площь се срёща най-малко.Това 
е напълно разбрано и отговаря на нашить общи представи за социално-
стопанскитв отношения, при които се сключва единъ подобенъ аренденъ 
договоръ. А именно, ние имаме предъ себе си стопанства, които от
давать основната маса на своята трудова енергия въ стопанството на 
арендатора, т. е. въ чуждото стопанство, така че за прилагане на собстве-
нитв си сили въ собственото си самостоятелно водено стопанство остава 
малка възможность, която се вижда отъ незначителната площь арен
дувана земя. Най-въроятното е, че ние имаме въ ТЕЗИ арендни отно
шения една своеобразна форма на наемъ на друга. 

Сжщо така доста характерно е, че натуралната аренда на ниви е 
свързана съ арендуване на по-голъма сръдна площь, отколкото при па
ричната аренда. ДонЪкжде сжщото това прозира и при арендата на ли
вади. Не е ли това свидетелство за продоволствения характеръ на 
аренднитв отношения у насъ, когато се взема по-голъма арендна 
площь при натуралната аренда, защото една часть отъ получената 
реколта се дава, като арендно плащане, на арендодателя, и требва да 
се взема по-голъма арендна площь, за да си осигури арендаторътъ 
прехраната следъ като плати на арендодателя? 

Дко до сега разглеждахме начинить на арендното плащане въ 
обща форма, т. е. безъ да навлизаме въ количествената характеристика 
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ТАБЛИ ЦЯ № 59 
Процентно значение на отд-Ьлнит* раз 
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на твзи начини, то сега ще се помжчинъ да изследваме самитв раз-
мъри на арендното плащане. Това е възможно да стане, като използу
ваме наличния материалъ само по отношение на паричната и натурал
ната аренди, които, прочее, както видъхме, еж най-сжщественитв на
чини на арендно плащане у насъ. Отъ друга страна, ние ще се огра-
ничимъ само съ проучването на арендуването на ниви и ливади, за
щото всички други категории земи се подлагатъ на арендуване въ та
кива малки размъри и толкова ръдко, че твхниятъ по-подробенъ ана-
лизъ ще ни доведе до работа съ много малки числа — често пжти се 
ср-Бщатъ само единични показания за ОТДЪЛНИГБ количествени харак
теристики—при които влиянието на индивидуалните и на случайните 
явления се покачва извънредно много. Но ние вече знаемъ, че нивитъ 
и ливадит-Б еж най-важнигв обекти на нашить арендни отношения, 
така че отъ ТБХНОТО проучване ние получаване данни, които харак-
теризиратъ нашата аренда изобщо. 

Обръщайки се сега къмъ количествения анализъ на нашата па
рична и натурална аренди, виждаме, че паричната аренда се класи-
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ТАБЛИЦА № 60 
СрЪдна площь арендувана зем* въ декари на едно арендуващо стопанство. 
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— 

— 

— 

— 

— 

0,5 
2,0 
9,9 

30,0 
6,0 
7,5 

фицира на следнитъ групи: до 50 лв. на декаръ, 50—100 лв., надъ 100 
лева и непоказаната парична аренда, а натуралната аренда се класи
фицира на групитв: повече отъ половината на производството, поло
вината, по-малко отъ половината, определено количество продуктъ на 
декаръ и непоказана натурална аренда. Като се придържаме о ТБЗИ 
класификации, ние можемъ, преди всичко, да извадимъ нъкои общи 
заключения относно нашето арендно стопанство въ неговата ЦБЛОСТЬ. 
R именно, отъ общия брой парични аренди на НИВИГБ—4.496 и общата 
площь парично арендувана нива—38.633,3 дек., имаме 1.185 аренди съ 
парична аренда до 50 лв. на дек. което съставлява 26,4% отъ общия 
брой парични аренди, и 11,175,8 дек., т. е. 28,9% отъ цълата площь 
парично-арендувани ниви; 1.859 аренди или 41,4% отъ общия брой съ 
парична аренда 50—100 лв. дек., площьта на която съставя 15.713,2 
декара или 40,7% отъ цълата тази площь; 1.377 аренди надъ 100 лв. 
дек. или 30,7% съ 10.846,9 дек. или 28,1% и 65 аренди съ непоказано 
арендно плащане или 1,5% съ 897,4 дек. или 2,3%. За натуралната 
аренда на НИВИГБ съответнитв числа еж: общиятъ брой аренди—2.773 и 
37.880,2 дек., отъ които 15 аренди, т. е. 0,5% общия брой съ 245,5 дек., 
т. е. 0,6% отъ цълата тази площь плащатъ повече отъ половината на про
изводството; 2.056 аренди — 75,1% — съ 28,333,9 дек. — 74,8% — 
плащатъ половината отъ производството; 160 аренди — 5,8% — съ 
1.949,1 дек. — 5,1%—плащатъ по-малко отъ половината на производ
ството; 425 аредни — 15,5% — съ 6.173,3 дек. — 16,3% — които 
плащатъ опредвленъ продуктъ на декаръ и 82 аренди — 3,1% — съ 
1.178,40 дек.—3,2%—съ непоказанъ размЪръ на натуралното арендно 
плащане. Отъ изчисленитв процентни числа следва, че най-честото па
рично плащане е 50—100 лв. на декаръ, защото то обхваща 4/ю отъ 
всички парични аренди, а паричните аренди по-малки и ПО-ПЖБМИ отъ 
тази цифра еж приблизително еднакво разпространени и съставляватъ 
близо по Vio отъ всички ТБЗИ аренди. 

Много по-ръзко се разпред-влятъ натуралнитъ аренди, кждето 
близо % отъ общия брой и отъ ц-Блата площь на ТБЗИ аренди еж та
кива, които плащатъ половината отъ ЦБЛОТО производство. Отъ това 
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следва, че изполицата въ точния смисълъ на това понятие у насъ 
пазва господствующе положение, защото плащанията по-малко и 
вече оть половината на производството се срвщатъ много по-мал 
отколкото истинската изполица. Но наредъ съ истинската изполк 
доста голвмо разпространение има натуралното плащане съ. то1 

опредвлено количество натураленъ продуктъ на декаръ, защото бл! 
Ve оть всички натурални аренди спадать къмъ тази група. 

Много интересно би било да се изследва, какъ се движи го. 
мината на аредното плащане презъ ОТДЕЛНИТЕ години на ЦЕЛИЯ т( 
периодъ време. Не подлежи на никакво съмнение, че дълбокитв п; 
мвни въ ценитв на земедвлскитв произведения, които станаха пр( 
ГОДИНИТЕ на сегашната криза, еж се отразили и върху голвмината 
арендното плащане. Априорно може да се предположи, че това от 
жение засяга и по-голвмото разпространение на натуралнитв apef 
за емвтка на паричнитв такива и спадането размвра на паричш 
аренди. Тъкмо затова би било интересно да се проследи, какви изг 
нения ставать съ аренднитв плащания презъ ОТДЕЛНИТЕ години 
проучения периодъ, но, за съжаление, данни за арендното плащг 
имаме само за периода, но не и за ОТДЕЛНИТЕ години. Последното 
стоятелство првчи да се спремъ още на единъ интересенъ въпрось 
именно: дали голвмината на паричната аренда у насъ характериз!' 
напрегнатостьта или по-спокойното състояние на арендния пазаръ 
насъ. Ако статистиката ни бвше дала цифри за паричната аренда 
вевка година по-отдвлно, ние бихме имали възможность да ги съ 
ставимъ съ ценитв на земедвлскитв произведения, респективно 
брутния доходъ на декаръ ниви, и оть това съпоставяне да направи 
изводъ за скжпотията или евтиниятана арендата на НИВИТЕ. Но това сп 
невъзможно, когато имаме данни за аренднитв плащания за ц-fej 
периодъ, защото тъкмо презъ този периодъ еж станали такива гла 
ломни спадания на ценитв на земедвлскитв произведения и намале( 
на брутния париченъ доходъ на декаръ ниви, че ВСЕКИ ОПИТЬ за из 
сляване на срвднитБ цени и ервдния брутенъ доходъ оть даннитв 
ОТДЕЛНИТЕ ГОДИНИ преди кризата и презъ кризата е оежденъ отнапр« 
на неуспвхъ. 

Дадената по-горе кол'ичествена характеристика за разпростра 
нието на паричнитв и натурални аренди на ниви се възпроизвежда п 
близително и по отношение арендата на ливади. Оть общия брой '. 
парични аренди тукъ и отъ цвлата парично арендувана площь ливг 
3.056,6 дек., 118 аренди, т. е. 35,8°/о и 1.310,1 дек., т. е. 42,9, плащ< 
до 50 лв. на декаръ; 132 аренди, т. е. 40,0%, и 1.025,1 дек., т. е. 33,Е 
плащатъ 50—100 лв. на декаръ; 74 аренди, т.е. 22,4%, и 708,2 дек., i 
23,2%, плащатъ надъ 100 лв. на декаръ и 6 аренди, т. е. 1,8%, съ 1 
дек., т. е. 0,4%, не даватъ точния размвръ на паричната аренда. 

Отъ ВСИЧКИТЕ 61 натурални аренди съ 462,0 дек., имаме 16 арен 
т. е. 26,2, съ 170,1 дек., т. е. 36,9%, които плащатъ повече отъ поло 
ната на производството; 25 аренди, т. е. 41%, съ 207,4 дек., т. е. 44,5 
които плащатъ половината на производството; 10 аренди, т. е. 16,̂  
съ 57,4 дек., т. е. 12,4%, които плащатъ по-малко отъ половината 
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производството; 4 аренди, т. е. 6,6%, съ 11,7 дек., т. е. 2,5%, които 
плащатъ определено количество продуктъ на декаръ и б аренди, т. е. 
9,8%, съ 15,4 дек., т. е. 3,3%, съ непоказанъ размеръ натурално плащане. 

Следъ като разгледахме количествените особености на паричната 
и натурална аренда на ниви и ливади въ гвхната съвокупность, ние 
ще се обърнемъ къмъ въпроса относно това, не сжществува ли известна 
връзка между големината на арендното плащане и размера на аренд
ного стопанство. СъответнигЬ данни намираме въ таблици № 61 и 62 
на стр. 107—108. 

Като се вгледаме внимателно въ ГБЗИ таблици, можемъ да по-
лучимъ н-вколко общи представи за връзката между големината на 
арендното плащане и размера на арендното стопанство. Защото, кол
кото и да еж разпръснати даннитЬ на таблицата, все пакъ проличава 
известна закономерность, която може да се формулира така: по-едрите 
стопанства плащатъ по-малко за аренда на декаръ земя. Тази законо
мерность проличава по-ясно по отношение паричната аренда, кждето 
по-едрите стопанства участвуватъ въ по-малъкъ процентъ въ плащането 
на скжпите аренди, отколкото това бива съ по-дребните стопанства. 
Сжщото, макаръ и малко по-мжчно, се вижда и при натуралната аренда. 
Но това още не е доказателство, че установената закономерность не 
важи за натуралната аренда. Работата се състои въ това, че въ състава 
на натуралната аренда влизатъ две групи натурални аренди, а именно 
плащане въ определена часть отъ цёлата реколта и плащане въ точно 
определено количество натурални произведения, независимо отъ общия 
размеръ на реколтата. Като погледнемъ внимателно числата за нату
ралната аренда, проличава ясно, че натуралната аренда, при която се 
плаща определено количество натураленъ продуктъ на декаръ,се среща 
толкова по-често, колкото по-едро е арендното стопанство. Тази връзка 
съответствува на стопанската логика, защото този начинъ на плащане 
е свързанъ съ по-големъ рискъ — арендаторътъ требва да плаща 
определено количество независимо отъ това, какво е събралъ той отъ 
арендуваната земя, — а по-големиятъ рискъ е по-лесно поносимъ отъ 
по-едрото стопанство, отколкото отъ по-дребното. 

Имайки предвидъ наличието на тази група натурална аренда и 
нейното нееднакво разпространение въ арендните стопанства отъ раз
лична големина, става съвършено ясно, че процентните числа, които 
характеризиратъ количествения размеръ на натуралната аренда, пла
тима като часть отъ общата реколта, не даватъедна много ясна представа. 

За да се схване по-ясно, че по-големиятъ размеръ на арендното 
стопанство е единъ факторъ, който благоприятствува арендатора, като 
му позволява да плаща по-малко за аренда на декаръ земя, ще видо-
изменимъ горната таблица въ следния смисълъ. Първо, ще разделимъ 
всичките арендни стопанства на две групи: дребни стопанства съ раз
меръ на стопанисваната земя до 100 декара и по-едри стопанства съ 
размеръ на стопанисваната земя надъ 100 декара. Второ, за паричната 
аренда ще приемемъ арендното плащане до 100 лв. на декаръ ефтина 
аренда и плащането надъ 100 лв. на декаръ — скжпа аренда. Трето, 
за натуралната аренда ще изкдючимъ отъ сметката всички плащания 
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ТАБЛИЦА № 62 
Натурална аренда. 

Групи стопанства 
по размера на 
стопанисваната 
земя въ декари 

До 20 
20— 50 
50—100 

100—150 
150—300 

надъ 300 

До 20 
2 0 - 50 
5 0 - 1 0 0 

100—150 
150- -300 

н а д ъ 300 

Всичко 

IS 
о с 

со 
55 
л 
3 
о 
с 

Повече 
вината 

отъ поло
на произ-

водството 

брой 

О 
Q. 

Ю 

о 

I 
1 
fl S 
Б 
S 

259 
974 

1105 
275 
119 

6 

1.222,1 
8.877,4 

16.942,5 
6.617,6 
3.862,6 

358,0 

2 
6 
4 
3 

— 
— 

0,8 
0,6 
0,4 
1,1 
— 
— 

8 
28 
18 
5 
2 

— 

22,9 
164,5 
133,6 
122,0 

19,0 

— 
9 
7 

— 

— 
32,2 
38,9 

— 

П Л О Щ Ь 

S о. га 
X 

2 
1 
fl 

s 
8 | 
si 

Половината на 
производството" 

брой 

:S 
о 

о 
Я" 
0 
ш 
fl 
о 
о 

я 
X 

площь 

S а. 
га 

2 

1 
й 
о 

Ц 
si 

По-малко отъ по
ловината на про

изводството 

брой 

;S 
о с •о 

О 

ш 

fl 
н о 
о 
н 
о 
га 

площь 

S о. 
Ю 
X 

п 

2 
! 
•6 
й 
S 
6| 
si 

Определено количе
ство продуктъ на 

декаръ 

брой 

JS 
О 
о. 

о 
! 

Й 
s 
8 
s 

площь 

S 
l i 
ra 
X 

ЕС 

2 
1 
fl 
5 
Ц 
si 

Непоказана 

брой 

IS 
о о. 

'О 

о 

I 

S 
8 
г-

площь 

S 
(0 
X 
V 
Е£ 

10 

я 

о 
О £ . 

$ 1 о я ч 

Н и в и 
6,0 

44,0 
59,0 

136,5 
— 
— 

0,5 
0,5 
0,4 
2,1 
— 
— 

202 
789 
809 
179 
74 

3 

78,0 
81,0 
73,2 
65,1 
62,2 
50,0 

1.016,9 
7.364,3 

12.658,4 
4.514,8 
2.586,5 

193,0 

83,2 
83,0 
74,7 
68,2 
67,0 
53,9 

21 
56 
55 
22 

6 
— 

8,1 
5,7 
5,0 
8,0 
5,1 
— 

64,0 
362,5 
766,4 
585,2 
171,0 

— 

5,2 
4,1 
4,5 
8,8 
4,4 
— 

30 
103 
192 
62 
36 

2 

п,б 
10,6 
17,4 
22,5 
30,2 
33,3 

121,6 
980,0 

2.798,6 
1.142,0 
1.011,1 

120,0 

10,0 
11,0 
16,5 
17,3 
26,2 
33,5 

4 
20 
45 

9 
3 
1 

1,5 
2,1 
4,0 
3,3 
2,5 

16,7 

13,6 
126,6 
660,1 
239,1 

94,0 
45,0 

1,1 
1,4 
3,9 
3,6 
2,4 

12,6 

Л и в а д и 
— 

100,0 
70,1 

— 

— 
60,8 
52,5 

— 

8 
7 
7 
3 

100,0 
25,0 
38,9 
60,0 

22,9 
36,5 
52,0 
96,0 

100,0 
22,2 
38,9 
78,7 

7 
1 
1 
1 

25,0 
5,5 

20,0 
50,0 

21,6 
1,0 

19,0 
15,8 

13,0 
0,7 

15,6 
83,2 

— 
2 

— 
1 
1 

-

7,1 

20,0 
50,0 

1,5 

7,0 
3,2 

1,0 

5,7 
16,8 

3 
3 

— 
— 

10,7 
16,7 

— 
— 

4,9 
10,5 

— 
— 

3,0 
7,9 

— 
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въ опред-Блено количество продуктъ на декаръ, а въ разгледаните плаща
ния съ часть отъ цвлата реколта ще смътаме за ефтина аренда онази, 
когато се плаща по-малко отъ половината и половината на производ
ството, и за скжпа аренда онази, когато се плаща повече отъ полови
ната. Четвърто, непоказаната аренда нъма да се приеме въ смвтка 
нито при паричната, нито при натуралната аренда. Следъ като напра-
вимъ всички тия промъни, ние ще получимъ следната таблица, (вж. 
табл. № 63 на стр. 110). 

Както се вижда отъ таблицата, по-високата парична аренда се 
плаща по-често отъ по-дребнитв арендни стопанства, защото 30,6°/о 
отъ цвлата арендувана отъ по-дребнитв стопанства площь ниви и 
29,4% отъ твхната площь арендувани ливади спада къмъ по-скжпитв 
аренди въ сравнение съ 25,1% и 18,8%, които представвяватъ съот
ветните числа за по-едрото арендно стопанство. 

Спр-вмо натуралната аренда тия отношения не изпъкватъ толкова 
ясно поради това, че, както видъхме, плащането въ размъръ на поло
вината отъ ЦБЛОТО производство представлява извънредно разпростра-
ненъ типъ плащане при нашите натурални аренди. Но все пакъ, поне 
по отношение на арендуването на ливадите, ние виждаме, че по-дреб
ните аренди по-често плащатъ по-скжпи натурални аренди, отколкото 
по-едритв арендни стопанства. 

Въ резултатъ на проучените арендни плащания, ние можемъ да 
подържаме твърдението, че по-дребнитв стопанства правятъ по-голъми 
плащания, което потвърждава друга една по-обща характеристика на 
нашите земедълски отношения, а именно този за напрегностьта на 
социалните отношения въ нашето земедълие, като последица отъ из
вестно аграрно, свърхнаселение у насъ. 

Сега ни остава да разгледаме отъ какви категории арендодатели 
взематъ нашите арендатори земя подъ аренда. 

Общата представа за това получаваме отъ табл. № 64, стр.111—113. 
Отъ таблицата проличава ясно господствуващето значение на част

ните стопани въ състава на различните категории арендодатели, следъ 
които вървятъ самоуправителнитв твла, въ състава на които се издигатъ 
на първо мъсто училищните настоятелства. Отъ казаното следва, че 
въ противоположность на това, което би могло да се очаква възъ ос
нова на априорните съображения относно особеностите на нашата 
аграрна конституция, все пакъ не публично-правното, а частното земе-
владение е основниятъ изворъ на арендодателитв у насъ. Вториятъ ха-
рактеренъ изводъ отъ горната таблица се свежда къмъ това, че у 
насъ господствува пръката аренда, т. е. арендаторите взематъ подъ 
аренда земята за непосредствена експлоатация, а не съ цель да се 
отдава тя наново подъ аренда на другите, повече нуждающи се кате
гории арендатори. Много слабото значение на тази, тъй наричана, 
„верижна аренда" се вижда отъ това, че само 0,1% отъ ц-влата арен
дувана площь земя се взема подъ тази по-нататъшна аренда. Що се 
касае до нечастното земевладение, хвърля се на очи извънредно сла
бото значение на държавното земевладение, като изворъ на даване 
подъ аренда. Знаейки, че нашата държава е притежатель на голъма 
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ТАБЛИЦА № 63. 
Парична аренда. 
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ТАБЛИЦА Ms 64 
Брой на арендит-fe и площьта на арендуванитЬ земи споредъ категориите на арендодателигЬ. 

Категории на арендодателитв 

Частни лица 
Училищни настоятелства 
Общини 
Скотовъдни фондове 
Черковни настоятелства 
Читалища 
Държавата 
Наематели на частни земи 
Кооперации 
Непоказани и разни 
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брой 

3 S 
О 
О. 

Ю 

3.195 
2.161 
1.428 

417 
83 
93 
76 
10 
18 
59 

7.540 

s 
X з-s о . 
ffl 
fl 
H 
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3.976,4 

708,6 
445,2 
577,4 

99,8 
93,5 

797,8 
77.709,0 

i 

я 

*1 
О Е 
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Продължение отъ таблица № 64. 

Категории на арендодателитъ-

Частни лица 
Училищни настоятелства 
Общини 
Скотовъдни фондове 
Черковни настоятелства 
Читалища 
Държавата 
Наематели на частни земи 
Кооперации 
Непоказани и разни 
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Продължение оть таблица № 64. 

Категории на арендодателитв 

Частни лица 
Училищни настоятелства 
Общини 
Скотовъдни фондове 
Черковни настоятелства 
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Държавата 
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земна площь, ние бихме могли да предполагаме, че значителна часть 
отъ това държавно земевладение се прехвърля подъ форма на аренда 
въ използуване на нашето земеделско население. Твзи наши очаквания 
не се оправдаватъ, както не се оправдаватъ и ВЪЗМОЖНИТЕ предполо
жения, че арендата на държавните земи се разпростира върху харак
терните за държавното земевладение категории земи, гори и пасища, 
защото въ малката площь земи, взети подъ аренда отъ държавата, 
нъмаме аренда на горитв и на пасищата, а такава на ниви и ливади. 
Сжщо така и общините, притежавайки голъма площь пасища и мери, 
отдаватъ въ аренда главно ниви и ливади, отчасти гори и градини, 
но не даватъ подъ аренда пасища. Дали това наистина характеризира 
състоянието на нашить арендни отношения или тукъ се проявява от
части случайностьта на извадката при произвеждане на анкетата, ние 
не се решаваме да се произнесемъ поради много малкото познаване 
на аренднитъ отношения у насъ. 

Като виждаме гвзи категории, отъ които се рекрутиратъ арендода-
телитъ у насъ, може да възникне въпросътъ: оказва ли известно влия
ние на големината на арендуваната земя и на размера на аренд-
ното плащане обстоятелството, отъ какви категории арендодатели 
се взема земята подъ аренда. За проучването на гвзи въпроси ние 
свеждаме ВСИЧКИТЕ категории арендодатели къмъ три групи, а именно: 
1) частни лица, къмъ които отнасяме и арендодатели —арендатори 
на частни земи; 2) самоуправителни тъла, кждето наредъ съ общин
ските училищни настоятелства, влизатъ още и скотовъднитв фондове, 
черковните настоятелства, читалищата и кооперациите и 3) държавата. 
По отношение на казанигв три групи ще изследваме само арендува
нето на ниви и ливади, защото другите видове арендувани земи играятъ 
много малка роль. 

Таблица № 65 характеризира големината на арендуваните ниви 
и ливади въ зависимость отъ посочените групи арендодатели. 

Отъ таблицата не може да се установи, че между големината на 
арендуванитв земи и групата, отъ която ТЕЗИ земи се взематъ подъ 
аренда, сжществува нъкаква връзка. Единственото заключение въ 
това отношение се свежда само къмъ това, че арендата на държав
нигв земи каточели се разпростира повече върху по-дребнигв аренди. 
Между арендата на частните земи и земитв на самоуправителнитв 
тъла, обаче, не се забелязва никакво различие. Този изводъ, че дър
жавните земи се арендуватъ въ по-голвма степень отъ по-дребнигв 
стопанства, отколкото това става съ арендуванитв земи на другитв 
групи арендодатели, се потвърждава чрезъ една друга групировка на 
посочените данни. f\ именно, когато за по-голвма сравняемость ние 
подразделяме арендитв само на две групи, като отнасяме арендата до 
100 дек. къмъ дребната, а арендата надъ 100 дек. — къмъ едрата, 
получаватъ се следнитв резултати: (Вж. табл. бб на стр. 117) 

Яко съ това установяване на разпределението арендитв на дър
жавните земи ние наистина улавяме нвкаква си характерна особеность, 
то тая особеность трвбва да се отрази и въ срвдната големина на 
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ТАБЛИЦА № 65 
Размерь на арендигЬ въ зависимость отъ групигв арендодатели. 

Групи арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гЬла 
Държава 
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42,8 
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5.448,2 

51,0 

17,С 
17,1 
8,£ 
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Държава 

145 
281 
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1.1,6 
14,4 

18 
21 

0,6 
0,4 

1.405.1 
773,2 

3,2 
2,4 

В с и ч к о 

брой площь 

Частни лица 
Самоуправителни тЬла 
Държава 

Н и в и 
3.205 
4.200 

76 

100,Й144.499,5 
100,0 31.834,3 
100,0 577,4 

100,0 
100,0 
100,0 
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ТАБЛИЦА № 65 — Продължение 
Разм-Ьръ на арендит-fe въ зависимость отъ групигв арендодатели. 

Групи арендодатели 

Чартни лица 
Самоуправителни 
Държава 

твла 

Частни лица 
Самоуправителни 
Държава 

т'Ьла 

Частни лица 
Самоуправителни 
Държава 

твла 

Частни лица 
Самоуправителни 
Държава 

Л и в а 

твла 

До 20 декари 

брой 

JS 

о п. ю 
:и

чк
и 

а 
.0 
о 
о 
о 
X 

площь 

s 
Q. 

X 
V 
4 

4fl 

. л 
£з ° ? 
о с 
и я 
X К 

Л и в а д и 
20 
8 

14 

11,8 
5,7 

13,6 

73,8 
27,0 
39,0 

5,1 
1,6 

11,1 
50—100 декари 

брой площь 

Л и в а д и 
51 
65 
46 

30,0 
46,1 
44,7 

421,9 
309,8 
149,0 

29 
19 
42 

150—300 декари 

брой площь 

Л и в а д и 
7 

11 
2 

4,1 
7,8 
2,0 

93,5 
217,5 

8,0 

6 
13 
2 

В с и ч к о 

брой площь 

Д И 

170 
141 
103 

Ю0.С 
100.С 
100,C 

t 1.438,7 
1.6325 

)| 350 ,5 

100 
100 
100 

20—50 декари 

брой 

3 5 

о a. vo 

:и
чк

и 

m 
fi н о 
о 
о я 
X 

76 
30 
32 

44,7 
21,3 
31,0 

1 0 0 -

брой 

,3 Ь 
,0 21 
5 < 

1 8, 
> 17, 
3 8 

Надъ 

брой 

,5 ; 
,3 ; 
,з -

г 1 
г 1 

,о 
,о 
,о 

площь 

S о. 
ю 
X 
ф 
сС 

i 

л л 

£з о о 
£С 
и я я я 
X с; 

407,0 
115,5 
98,5 

28,3 
7,1 

28,1 
150 декари 

площь 

2J 270,5 
7 233,7 
7 56,0 

18,8 
14,3 
16,0 

300 декари 

площь 

21 172,0 
4 729,0 
- — 

12,0 
44,7 

— 
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ТЯБЛИЦА № 66 
Процентъ на разпространение на арендигв, споредъ групигЬ на арендодатели^ 

дребна 
едра 

дребна 
едра 

Частни лица 

JS 
о а. ю 

л 
В 
о с; С 

Самоуправ, 
гвла 

« 
о а о 

л 
3 
о с; с 

Държава 

Я 
о О. 

VO 

JJ 
3 
о к с 

Н и в и 
85,0 
15,0 

69,31 80,2 
30,7| 19,8 

68,8 
31,2 

89,5 
10,5 

76,8 
23,2 

П и в а д и 
86,5 
13,5 

62,71 73,1 26.91) 
37,3| 27,7 72,3 

89,3 
10,7 

81,7 
18,3 

площьта аренда въ ОТДЪЛНИТБ групи арендодатели. Следната таблии 
дава цифритв относно площьта на отдълнитв аренди. 

ТАБЛИЦА № 67. 
Ср-вдна арендна площь 

( 

Частни лица 
Самоуправителни твла 
Държава 

Частни лица 
Самоуправителни твла 
Държава 

въ декари при отдЪлни 
група арендодатели. 

X 
4) 

о сч 
о 

X 
V 

о ю I 
о см 

Н и в и 
4,4 
4,1 
4,0 

8,7 
5,6 
5,4 

Л и в а д и 
3,7 
3,4 
2,8 

5,4 
3,8 
3,1 

аренди отъ различни 

X 
о 
о 
о г-. 

1 о ю 

X 
о 
ЕС О 

1-Н 

1 
8 

X 
а ее 

8 
сп | 
о 
t—« 

X и 
Н 

8 
со 
р ч а 
X 

о 
X 
в-
S 

СО. 

16,0 
7,6 
9,3 

23,7 
10,2 
10,2 

32,3 
13,1 
27,7 

78,1 
36,8 

— 

13,! 
7,( 
7,1 

8,3 
4,8 
3,2 

19,3 
9,3 
6,2 

13,4 
19,8 
4,0 

86,0 
34,5 

— 

8,! 
И,< 

3,-

1) РЪзкото отклонение на даннитЪ относно площьта ливади, арендувани от 
самоуправителнигБгвла, имаслучаенъ характеръ: при малкия общъ брой на аренд 
(8) имаме ецинъ случай, когато училищните настоятелства отдаватъ въ аренд 
изведнажъ 707 дек. отъ 1.632,5 дек. отъ общата отдавана подъ аренда площь и TOE 
предизвиква голъма пертурбация въ всички процентни числа. 
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Отъ тази таблица много ясно се вижда, че срвдниятъ размъръ 
земя, която се взема подъ аренда у различните групи арендодатели, 
се различава сжществено по своята голъмина, въ зависимость отъ 
това, отъ кого се взема тази земя подъ аренда. Най-голъма площь на 
една аренда се взема отъ арендодателигв — частни лица; сръдна 
площь се взема отъ арендодателигв — самоуправителни твла и най-
малка площь се ' взема отъ арендодателя — държава. Такова едно 
разпредъление на голъмината на арендуваната площь земя между 
ОТДЕЛНИТЕ групи арендодатели проличава много ясно и почти навсъ-
кжде. Единствено рЕзко отклонение отбелязваме по отношение арен
дата на ливадигв въ стопанствата надъ 300 дек. Както вече споменахме 
въ предишната забележка, това се опредЕля отъ една случайность, а 
именно, че УЧИЛИЩНИТЕ настоятелства въ единъ случай еж дали подъ 
аренда една значителна площь ливади. Яко изхвърлимъ този извънре-
денъ случай на много едра аренда отъ общата смЕтка, то сръдниятъ 
размъръ на даванитв подъ аренда ливади отъ страна на самоуправи-
телнитв твла ще спадне отъ посочената цифра 11,6 дек. на 6,5 дек. 

Отъ направенитъ проучвания следва, че между сръдния размвръ 
на арендуванитв земи и вида на арендодателигв сжществува известна 
връзка, а именно тази, че отъ частнитв лица — арендодатели се взема 
подъ аренда сръдно на една аренда по-голвма площь земя, отколкото 
отъ арендодателигв—самоуправителни тъла и държавата. Ние се огра
ничаваме само съ установяване на посочената връзка безъ да навли
заме въ изследване на причинигв на това явление, което представлява 
една съвсемъ самостоятелна тема. 

Сега ще разгледаме втория поставенъ отъ насъ за разглеждане 
въпросъ: дали начинътъ и разм-врътъ на арендното плащане се намира 
въ нькаква връзка съ вида на арендодателя. За да получимъ една 
предварителна представа по този въпросъ, ние, преди всичко, ще 
посочимъ нвкои данни, които характеризиратъ ТЕЗИ отношения. За 
тази цель ние предвиждаме следнитв числа, отъ които се вижда, съ 
какво се характеризиратъ аренднигв плащания при ОТДЕЛНИТЕ видове 
арендодатели (вж. табл. 68). 

Отъ тази таблица се вижда ясно, че по-разнообразни начини на 
арендно плащане характеризиратъ само арендуване земигв отъ арен
додатели — частни лица, защото ВСИЧКИТЕ други арендодатели даватъ 
земята само подъ паричната и натуралната аренда. 

Отъ друга страна, отъ таблицата проличава, че арендуването на 
земи отъ арендодатели — частни лица се различава отъ арендуването 
на другитв групи арендодатели и съ това, че при арендуването на 
ниви отъ арендодателигв — частни лица натуралното плащане има 
грамадно значение, което сжщо така играе голъма роль при аренду
ването на НИВИТЕ отъ арендодателя — държава, но има често пжти 
малко значение при арендуването отъ самоуправителнигБгвла. Сжщото 
това забелязваме и при арендата на ливади, кждето натуралното пла
щане има известно значение при вземането на аренда отъ частни лица, 
но никакъ не се сръща при арендуването отъ ВСИЧКИТЕ други групи 
арендодатели. 
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ТАБЛИЦЯ № 68. 
Разпределение на начинит* 

Групи арендодатели 

Частни лица 
Училищни настоятелства 
Общини 
Скотовъдни фондове 
Черковни настоятелства 
Читалища 
Държава 
Наематели на частни земи 
Кооперации 

Група арендодатели 

Частни лица 
Училищни настоятелства 
Общини 
Скотовъдни фондове 
Черковни настоятелства 
Читалища 
Държава 
Наематели на частни земи 
Кооперации 

ча арендно плащане споредъ отд%лнит% групи 
арендодатели. 

Парична аренда 

стопанства 

>5 о а 

Н 
669 

2.143 
1.421 

400 
63 
90 
39 

5 
7 

S 
X 
У 
S и в 
.0 
н 
о 
о 
<J 
Я 
X 

и в 
19,9 
98,9 
99,4 
96,4 
75,9 
96,8 
51,3 
50,0 
38,9 

площь 

х а 
to 
X со ч 

и 
6.883,0 

21.306,9 
4.995,7 
3.861,7 

527,3 
426,2 
203,4 
49,8 
41,5 

§3" 
•§§ 

«0 О. 

х я 

15,6 
99,1 
99,0 
97,4 
74,4 
95,7 
35,3 
49,9 
44,4 

Плащане съ работа 

стопанства 

Н 
80 

2 

И В 

2,4 

0,5 

площь 

и 
386,5 

0,7 

0,9 

0,0 

Натурална аренда 

стопанства 

JX о а. 
VO 

2.584 
23 
7 

13 
20 
3 

37 
5 

11 

S 
М 
У 
S и 
ш 
fi 
н 
о о ь 
У 
о 
X 

76,9 
1,1 
0,5 
3,1 

24,1 
3,2 

48,7 
50,0 
61,1 

площь 

X о. 
ГО ы 
V 
ПС 

36.516,1 
191,0 
40,3 

104,5 
181,3 

19,0 
373,0 

50,0 
52,0 

я 
. СО 1-г ч а 
40 О 
Я" Ч 

О Я 

со о. 
х се 

82,7 
0,9 
0,8 
2,6 

25,6 
4,3 

64,7 
50,1 
55,6 

Заплащане на позеил. 
данъкъ 

стопанства 

7 0,2 

площь 

101,8 0,2 
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Продължение отъ таблица № б£ 

Група арендодатели 

Частни лица 
Училищни настоятелства 
Общини 
Скотовъдни фондове 
Черковни настоятелства 
Читалища 
Държава 
Наематели на частни земи 
Кооперации 

Група арендодатели 

Частни лица 
Училищни настоятелства 
Общини 
Скотовъдни фондове 
Черковни настоятелства 
Държава 

Група арендодатели 

Частни лица 
Училищни настоятелства 
Общини 
Скотовъдни фондове 
Черковни настоятелства 
Държава 

Смъхена аренда 

стопанства 

Н и в 
22 

1 
2 

— 
— 
— 
— 
— 
— 

0.61 
0,0 
0,1 

— 
— 
— 
— 

napH4J 

стопанства 

Л и в а 
103 
25 
89 
19 
7 

103 

62,51 
100,0 
98,9 

100,0 
100,0 
100,0 

Плащане 

стопанства 

Л и в а 
1 0,6 

— 
— 
— 

^_ 

площь 

В с и ч к о 

стопанства площь 

и 
285,9 

11,7 
12,0 
— 
— 
— 
— 
— 
— • 

0,6 
0,0 
0,2 
— 
— 
— 
— 
— 
— 

ia аренда 

площь 

3.362 
2.167 
1.430 

415 
83 
93 
76 
10 
18 

100,0(44.173,3 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 

21.509,6 
5.048,0 
3.966,9 

708,6 
445,2 
576,4 

99,8 
93,5 

100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 

Натурална аренда 

стопанства площь 

Д и 
982,1 
976,6 
520,9 
124,5 
53,5 

350,5 

68,8 
100,0 

99,6 
100,0 
100,0 
100,0 

2 съ работа 

площь 

56 
— 

1 
— 
— 

33,9 
— 
1,1 
— 
— 
— 

418,0 
— 
2,0 

• — 

— 
— 

29,3 
— 
0,4 
— 
— 
— 

Заплащане на поземл. 
данъкъ 

стопанства площь 

Д и 
6,0 0,4 — — — 
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Продължение отъ таблица № 6{ 

Група арендодатели 

Частни лица 
Училищни настоятелства 
Общини 
Скотовъдни фондове 
Черковни настоятелства 
Държава 

См-всена аренда 

стопанства 

Л и в а 
5 3,0 

площь 

Д и 

21,8 1,5 

В с и ч к о 

стопанства 

165 
25 
90 
19 
7 

103 

100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 

площь 

1.427,9 
976,6 
522,9 
124,5 
53,5 

350,5 

100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 
100,0 

За да проличи още по-ясно установената характеристика на 
начинить на арендно плащане, ние ще изобразимъ предишната таблица 
въ една по-сбита форма, като обобщимъ гбрнигв групи арендодатели 
само въ три вида, възъ основа на по-раншнитв критерии. Тогава ще 
получимъ даннитв на табл. 69. 

ТАБЛИЦА № 69. 
Разпределение на начинигв на арендно плащане споредъ основните видове 

арендодатели. 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни твла 
Държава 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гЬла 
Държава 

Парична аренда 

стопанства 

о а vo 

674 
4.124 

39 

S 
а-х и 
ш 
fl 
н 
о о 
f-о 
Э 

Н и 
20,0 
98,1 
51,3 

площь 

5 
о. 
га 

п 

в и 
6.932,8 

31.159,3 
203,4 

на
 с

то
 о

тъ
 ц

ъл
ат

а 
ар

ен
ду

в.
 п

ло
щ

ь 

15,7 
98,1 
35,3 

Заплащане съ работа 

стопанства 

80 
2 

Н и 
2,4 
0,0 

площь 

в и 
386,5 

0,7 
0,8 
0,0 

Натурална аренда 

стопанства 

JS 

о 
CL 

VO 

2.589 
77 
37 

S 
X 
sr 
s 
О 

o 
о 
V 
а 
X 

76,8 
1,8 

48,7 

площь 

S 

(0 
Эй 

<и 

136.566,1 
588,1 
373,0 

на
 с

то
 о

тъ
 ц

Ъ
ла

та
 

ар
ен

ду
в.

 п
ло

щ
ь 

82,6 
1,8 

64,7 
Заплащане съ поземл. 

данъкъ 

стопанства 

7 0,2 

площь 

101,8 0,3 
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Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гвла 
Държава 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гкпа 
Държава 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни тЪла 
Държава 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гвла 
Държава 

Продължение отъ табл. 

Смъхена аренда 

стопанства 

22 
3 

rj И 

0,6 
0,0 

площь 

в и 
285,9 

23,7 
0,6 
0,1 

Парична аренда 

стопанства 

J 
103 
140 
103 

1 И Е 

62,5 
99,3 

100,0 

площь 

а д и 
982,1 

1.675,5 
350,5 

68,8 
99,9 

100,0 

Заплащане съ работа 

стопанства 

J 
1 

1 и в 
0,6 

площь 

а д и 
6,0 0,4 

Смъхена аренда 

стопанства 

5 
П И Е 

3,0 

площь 

а д и 
21,8 Э 

№ 69 

В с и ч к о 

стопанства 

3.3721100,0 
4.206100,0 

7б|100,0 

площь 

44.273,1 100,0 
31.771,8100,0 

576,4 100,0 

Натурална аренда 

стопанства 

56 
1 

— 

33,9 
0,7 

площь 

418,0 
2,0 

29,3 
0,1 

Заплащане съ поземл. 
данъкъ 

стопанства 

— 

площь 

— 
-

В с и ч к о 

стопанства 

1651 
141 
103| 

100,0 
100,0 
100,0 

площь 

1.427,9 
1.677,5 

350,5 

100,0 
100,0 
100,0 

Отъ таблицата много ясно се вижда, че при аренда на нивите 
натуралната аренда има предимно значение при арендуването отъ 
частни лица и държавата, а паричната аренда е единственъ начинъ 
на плащане при арендуването отъ самоуправителнигв тЪла. 
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ТАБЛИЦА № 70. 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гЬла 
Държава 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гкпа 
Държава 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гЬла 
Държава 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гкпа 
Държава 

П а р и ч н а а р е н д а 
Евтина 

стопанства 

О а. ю 

211 
1.210 

29 

на
 с

то
 о

тъ
 

вс
ич

ки
 

па
ри

чн
о 

ар
ен

ду
ва

щ
и 

ст
оп

ан
ст

ва
 

г! и 
31,3 
28,2 
76,3 

площь 

к о. 
го 

в и 
2.016,2 
8.967,7 

149,9 
на

 с
то

 о
тъ

 
цъ

ла
та

 
па

ри
чн

о 
ар

ен
ду

ва
на

 
пл

ощ
ь 

30,9 
29,0 
74,8 

СрЪдна 

стопанства 

3S 
о 

Ю 

267 
1.770 

8 

на
 с

то
 о

тъ
 

вс
ич

ки
 

па
ри

чн
о 

ар
ен

ду
ва

щ
и 

ст
оп

ан
ст

ва
 

39,61 
41,4 
26,1 

площь 

S 
а. 
та 
<u 

3.095,7 
12.522,9 

49,0 

на
 е

го
 о

тъ
 

цЪ
ла

та
 

па
ри

чн
о 

ар
ен

ду
ва

на
 

пл
ощ

ь 

47,4 
40,5 
24,5 

П а р и ч н а а р е н д а 
Скжпа 

стопанства 

196 
1.304 

1 

Н и 
29,1 
30,4 

2,6 

площь 

в и 
1.414,2 
9.408,2 

1,5 

21,7 
30,5 
0,7 

В с и ч к о 

стопанства 

674 
4.284 

38 

площь 

6,526,1 
30.898,8 

200,4 
Н а т у р а л н а а р е н д а 
Евтина 

стопанства 

15 
Н и 

0,7 

площь 

в и 
245,5 0,8 

Сръдна 

стопанства 

2.013 
39 
27 

92,1 
92,9 

100,0 

площь 

27.485,0 
352,0 
262,0 

92,8 
94,7 

100,0 
Н а т у р а л н а а р е н д а 
Скжпа 

стопанства 

•158 
3 

Н и 
7,2 
7,1 

площь 

в и 
1.892,6 

18,3 
6,4 
5,2 

В с и ч к о 

стопанства 

'< >.18б 
42 
27 

площь 

29.6 
3 
2 

23,3 
43,3 
52,0 
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Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гвла 
Държава 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гкпа 
Държава 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гвла 
Държава 

Видове арендодатели 

Частни лица 
Самоуправителни гвла 
Държава 

Продъл 
П а р и ч н а 

Евтина 

стопанства 

3S о а. ю 

J 
12 
24 
94 

на
 с

то
 о

тъ
 

вс
ич

ки
 

па
ри

чн
о 

ар
ен

ду
ва

щ
и 

ст
оп

ан
ст

ва
 

1 и в 
11,9 
16,6 
90,4 

площь 

а 
го 
<и 

a д и 
91,5 

908,1 
308,5 

на
 с

то
 о

тъ
 

ц-
вл

ат
а 

па
ри

чн
о 

ан
ен

ду
ва

на
 

пл
ощ

ь 

9,4 
53,6 
88,8 

жение отъ табл. № 70. 
а р е н д а 

Сръдна 

стопанства 

35 
О а. ю 

39 
96 
6 

на
 с

то
 о

тъ
 

вс
ич

ки
 

па
ри

чн
о 

ар
ен

ду
ва

щ
и 

ст
оп

ан
ст

ва
 

38,6 
66,2 
5,8 

площь 

х 
10 
X <и 

411,0 
570,6 

19,0 

на
 с

то
 о

тъ
 ц

-в
ла

та
 

па
ри

чн
о 

ар
ен

ду
ва

на
 

пл
ощ

ь 

42,2 
33,7 
5,5 

1 a р и ч н a а р е н д а 
Скжпа 

стопанства 

50 
25 
4 

П И Е 

49,5 
17,2 
3,8 

площь 

а д и 
470,4 
215,8 
20,0 

48,4 
12,7 
5,7 

Н а т у р а л н 
Евтина 

стопанства 

16 
П и в 

33,3 

площь 

а д и 
170,1 43,5 

Н а т у р а л н 
Скжпа 

стопанства 

10 
П И Е 

20,8 

площь 

| а д и 
57,4 14,7 

В с и ч к о 

стопанства 

101 
145 
104 

площь 

972,9 
1.694,5 

347,5 
а а р е н д а 

Сръдна 

стопанства 

22 
1 

45,9 
100,0 

площь 

163,4 
2,0 

41,8 
100,0 

а а р е н д а 
В с и ч к о 

стопанства 

48 
1 

площь 

II 39 0,9 
2,0 
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Що се касае до арендата на ливади, то ИЗВОДИТЕ на предиш 
таблица просто се възпроизвеждатъ и въ тази таблица. 

Обръщайки се сега къмъ въпроса относно връзката между г 
мината на арендното плащане и видоветв на арендодателитв, ние 
напомнимъ казаното по-рано за голъмината на арендното плаш 
Безъ да се спираме на всъка категория арендодатели по-отдълно, 
ще проучимъ за по-обширнигв групи арендодатели („видове аре 
датели")процента на разпространението на евтиното,сръдното искж] 
плащане. За тази цель ни служи таблица № 70 на стр. 123—124. 

Отъ таблицата се вижда, че държавата раздава СВОИТЕ земи г 
аренда при по-благоприятни за арендодателитв условия, откол: 
това правятъ другигв видове арендодатели. Като сравнимъ пъкъ « 
нигЬ лица и самоуправителнитв тъла, виждаме, че първитъ преде 
вятъ по-евтина аренда на НИВИТЕ, а последнигв даватъ по-ев 
аренда на ливадите. Всичко това важи и за паричната аренда. 11 
отнася до натуралната аренда, то тукъ сравняването на отдЪлнит] 
дове арендодатели се затруднява поради простата причина, че а 
додателитв, които не еж частни лица, даватъ много малко отъ зег 
си подъ натурална аренда. Но все пакъ и отъ ТБЗИ данни проли 
установеното по-рано господство на изполицата въ истинския сми( 
на тази дума при натуралната аренда, взета отъ различните ви, 
арендодатели. 



Zusammenfassung. 
Die vorliegende Arbeit stellt sich die Aufgabe die mit der Bodenzir-

kulation in Bulgarien verkniipften Probleme zu untersuchen. Es werden 
hauptsachlich die Fragen betreffend Handel und Pacht von landwirtschaft-
Iichen Boden beriicksichtigt. Die statistischen Datten, die eine nahere 
Klarung dieser Probleme ermoglichen, sind die erst in letzter Zeit von der 
Generaldirektion der Statistik in Bulgarien veroffentlichte landwirtschaft-
liche Enquete von 1933—1934 als hauptsachliches und die Eintragungen in 
den Notariatsbiicher betreffend die Aenderung in dem Landeigentum als 
zusatzlich erklarendes Material. Die Gntersuchung umfasst dieZirkulation 
der nach ihrer Benutzung verschiedenen Hauptkategorien landwirtschaftlicher 
Boden, doch wird es an erster Reihe das Ackerland beriicksichtigt. 

Zuerst wird gepriift, wie die Zirkulation bei den landan- und ver-
kaufenden Wirtschaften verschiedener Grossekategorien vor sich geht. Da 
die landwirtschaftliche Enquete eine ziemlich lange Periode 1927—1933 
umschreibt und da diese Periode der landwirtschaftlichen Krise voran-
gehende und nachfolgende Jahre umfasst, ist es moglich festzustellen wie 
die verschiedene Phasen der wirtschaftlichen Konjunktur die Bodenzirku-
lation beeinflussen. 

Anschliessend wird die Preisbewegung bei den verschiedenen Boden-
kategorien untersucht. Die Materialien zeigen, dass es ein gewisser Zusam-
menhang unter der Grosse der landwirtschaftlichen Wirtschaft und der 
Verkauf von Ackerland besteht und zwar verkaufen die kleineren Wirt
schaften mehr als die grosseren, wenn auch unabhangig von der Grosse 
der verkaufenden Wirtschaften die Ackerscthucke, die zum Verkauf kom-
men, im allgemeinen sehr klein sind und im Verlauf der Krise noch klei-
ner werden. 

Was die Kauferverteilung nach Besitzgrosse anbetrifft so ist diese 
noch besser festzustellen. Der Kaufpreis ist am hochsten bei den kleineren 
Kauferwirtschaften. Im Verlauf der Krise vermindert sich die Kauflust und 
dies nimmt besonders mit der Grosse der Kauferwirtschaften ab. 

Wenden wir uns zu den Motiven des Ackerverkaufs, so ist festzu
stellen, dass dieser hauptsachlich durch die bedriickte Lage der landwirt
schaftlichen Bevolkerung verursacht wird, da mehr als 3/t aller Vekaufe 
in der Notwendigkeit Steuer und Schulden zu tilgen und die Bedurfnisse 
der Haushaltung zu decken und nur lU in dem Streben nach Intensivierung 
der Wirtschaft ihre Ursache haben. Dabei verkaufen die kleineren Wirtschaften 
ihre Acker gerade unter dem Drucke ihrer Schulden, die Grosseren aber 
am meisten mit dem Bestreben den Betrieb zu vergrossen oder intent-
sivieren. 

Die Gntersuchung der Pachtverhaltnisse stutzt sich ganz auf die land
wirtschaftliche Enquete. Die Tatsache, dass 4/w aller Wirtschaften in Bul
garien Boden pachten und dass der gepachtete Boden bei diesen Wirtschaften 
74 ihres eigenen Bodens darstellt, macht es klar, dass die Pacht in 
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Bulgarien eigentlich mehr verbreitet ist, als man a priori auf Grund der 
blossen Kenntnis der flgrarVerfassung vermutet. Das Prozent der pachtende 
Wirtschaft ist desto grosser, je kieiner die Wirtschaften selbst sind und 
umgekehrt—je grosser die Wirtschaften selbst, desto grosser auch der Teil 
des an den anderen Wirtschaften verpachteten Bodens. 

Der kleinbauerliche Charakter der Landwirtschaft in Bulgarien tritt auf 
dem Gebiet der Pacht klar hervor, da trotz der Tatsache, dass allgemein 
die quantitativen Charakteristiken der Pacht sehr klein sind, die Kleinpacht 
besonders verbreitet ist. Das Klein- uud Zwerglandeigentum spielt bei der 
bulgarischen Pacht unabhangig von der Grosse des gepachteten Bodens 
die grosste Rolle. 

Die Untersuchung der Einkommensquellen der Pachtwirtschaften zeigt, 
dass fur die Mehrzahl derselben der Landbau die einzige oder die Haupt-
einkommensquelle ist. Die soziale Gliederung der Pachtwirtschaften bzw. 
die Grosse des eigenen und des bewirtschafteten Bodens ist massgebend 
dafur, ob der Landbau die einzige, die hauptsachliche oder nur eine von 
den mehreren Einkommensquellen derselben Wirtschaften ist und zwar 
sehen wir, dass die nur oder hauptsachlich Iandbauende Wirtschaften offters 
zutreffen sind in den Kategorien der grosseren Wirtschaften. 1st der Land
bau nicht die einzige Einkommensquelle, so zeigt sich bei den grosseren 
Pachtwirtschaften die Tendenz eine andere Beschaftigung selbststandig zu 
fiihren, die kleineren Wirtschaften aber tendieren hauptsachlich zum Ver-
kauf ihrer Rrbeitskraft. Die Tatsache, dass eine grosse Zahlvonden Pacht
wirtschaften gezwungen sind in dem Verkauf ihrer Rrbeitskraft die Haupt-
oder eine Nebeneinkommenquelle zu suchen, ist ein gefahrverkiindende 
Symptome fur die sozialokonomische Schwache der bulgarischen Land
wirtschaft. 



По-важни печатни грЪшки. 

:тр. 

35 
52 
53 
56 
56 
57 
57 
59 
60 

66 
79 

79 
80 
80 

93 
94 

101 
114 

Линия 
«nope отдолу 

8 
мдъ таблицата 

13 
9 
5 

9 
16 

6 

Напечатано 

4,22 дек. 

—инвентарь 
арендувателитв 

вграрно-дедуктивно 
земедълско 

свое образенъ 
арендната 

пропуснато е заглавието надъ таблицата 

13 
12 

последна 
12 

5—4 

11 
7 

12 
8—7 

Т Б СЖ 10°/о 
източници, виждаме 

обща форма 
собствена земя 

респ. стопанисваната 
земя е по-голъма 

по-дребенъ 
на лихвитъ 

наемъ на друга 
общинскигв училищни 

настоятелства 

Тр-вбва да се чете 

4,28 дек. 
пропуснато „продължение табл. № 32 

— инвентаръ) 
арендодателитв 

априорно-дедуктивно 
земевладБлско 
своеобразенъ 
арендуваната 

Сръденъ разм-връ земя въ едно 
арендуващо земитъ стопанство 

ТБ СЖ надъ 10% 
източници, — виждаме 

обща формула 
собствена и стопанисвана земя 

респ. съ стопанисваната земя (сж-
щото важи и за съответната площь 
земя),, колкото размърътъ на соб
ствената, респ. стопанисваната земя 

е по-голЪмъ 
по-подробенъ 
на ливадигв 

наемъ на труда 
общинитБ, училищнитв 

настоятелства 



Проф. Д-ръ Г. К. Свраковъ 

[тилю «siii 3131 is mmwm 
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Стопанството подъ знака на девалвацията. 
(Изследване на стопанската действителность). 

Отъ войната насамъ почти непрекжснато вниманието на човече
ството е привлечено въ областьта на стопанството на първо место отъ 
въпросите, които СЖ непосредствено свързани съ паричното обръще
ние и неговото регулиране. За широката маса „валутните" въпроси, 
по-рано Н-БЩО почти непознато, днесъ сж сжщо така ежедневни, както 
нвкога въпроситв за социализъма и митата, които винаги сж били 
най-популярните. Днесъ ВСБКИ смъта, че има достатъчно познания, за 
да може да разсжждава върху тия въпроси и да си дава решително 
мнението относно стойностьта на парить, значението на инфлацията, на-
ложителностьта на една девалвация и т. н. Въ сжщность, за широката 
маса хора паричните въпроси и днесъ си оставатъ сжщо така малко 
ясни, както и по-рано и бързите промени и експерименти изъ обла
стьта на паричното обръщение ни най-малко не сж ни дали едно по-
ясно и по-лесно разбираемо знание върху тия проблеми, което да 
позволи едно истинско популяризиране на научно сигурни познания, 
така щото и обикновениятъ лаекъ, човъкътъ отъ улицата — безъ ни 
най-малко подценяване на неговата личность и способности — да има 
възможность да може да преценява сигурно и правилно и обстоятел
ствата, свързани съ паричната политика. 

Парить представляватъ едно основно явление и заематъ централно 
мвсто въ съвременното стопанство. Тъ не сж просто само мерило на 
ценностьта. Като посрьдникъ на размьната гв се явяватъ мврилка за 
състоянието на цвлото народно стопанство изобщо. Всвка една про
мена въ това състояние се отразява въ паричното обръщение и може 
да се прочете въ него. Отъ друга страна и най-малкото влияние върху 
паричната система на една страна или върху паричното обръщение 
общо може да има извънредно големи последици за стопанския жи-
вогь изобщо, разпростирайки се чрезъ парить върху всички области на 
стопанството и влияейки върху производството, разпределението и кон
сумацията на благата. 

Ние нъмаме за задача да се спираме нито върху значението на 
парить изобщо, нито пъкъ върху ролята имъ въ съвременното стопан
ство. Нашето кратко изследване ще се съсредоточи върху последните 
прояви на паричната политика на некой отделни държави, които прояви 
общо се обхващать подъ имато „девалвация на монетите" и пред
ставляватъ опитъ посредствомъ монетата да се повлияе въ широкъ 
размерь върху народното стопанство и главно върху международната 
търговия. 
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L 
Преди войната световното стопанство въ представата на болшин

ството хора се е намирало въ равновесие и се смъта, че тогава е имало 
едно нормално стопанско положение. Не ще и споръ, това мнение не 
е абсолютно верно. Епохата, предшествуваща световната война, имаше 
и своите трудности и своите грижи. Тя по-скоро беше едно затишие 
предъ буря, отколкото едно дълготрайно нормално състояние, но все 
пакъ стабилностьта на живота изобщо и на стопанството въ частность 
бЪше сравнително голъма и ние спокойно можемъ да приемемъ по
пулярната представа за стабилностьта, нормалностьта и идеалната щаст-
ливость на онова минало време, като действителность. 

Когато човечеството следъ голъмата световна катастрофа си от
дъхна и започна да се грижи за стопанското възстановяване, тогава 
вече трудностите презъ време на войната бЪха заличили неудобствата 
и несправедливостите на предвоенното стопанство. За мнозина връща
нето на старото положение се явяваше като цель, къмъ която човече
ството требва да се стреми съ всички сили. Официалната политика и 
официалното, ако можемъ така да се изразимъ, мнение на стопанската 
наука поне стоеше на това становище. Първата и най-грлЪма пречка 
за това повръщане къмъ предвоенното състояние на стопанството може 
да се каже, съ известно опростяване, че изглеждаше да е нестабил-
ностьта на монетите въ всички почти държави, която се явяваше като 
последица отъ воденето и финансирането на войната, както и отъ не-
уравновесеностьта на платежните баланси на редица страни поради 
големите плащания, наложени отъ мирните договори. Съгласно това 
мнение край другите мероприятия отъ по-голямо или по-малко значе
ние и сила, които имаха за задача да заздравятъ стопанството, внима
нието требваше да се насочи преди всичко къмъ стабилизиране на 
монетните системи. Спирането на инфлацията, стабилизиране покупа
телната сила на парите и възвръщане къмъ златния еталонъ, като 
идеалъ на всичко това, стана цельта на стопанската политика. 

Стабилизирането на монетата следъ войната беше безсъмнено 
една- необходимость, която никой нема да отрече. Създаденото тогава 
положение на паричното обръщение не позволяваше едно уредено 
стопанство въ редица държави и като последица отъ това въ целия 
светь. Стопанството въ страните съ инфлация беше въ състояние на 
треска. Бързината на паричното обръщение достигаше своя максимумъ, 
като последица отъ страха за ткхното обезценяване. Бързо и отчасти 
погрешно инвестиране на капитали въ всички стопански клонове, обща 
несигурность на стопанския оборотъ, спъване на производителната дей-
ность, общо разстройство на международната търговия следствие на 
валутния дъмпингъ — това беха последиците. Малцина, обаче, можеха 
при това положение да схванать, че възвръщането къмъ златния 
еталонъ при подобно променено състояние на нещата не може само 
по себе си да възстанови за дълго време равновесието въ стопанския 
животъ и да доведе отново до онова «нормално" положение, което 
никога беше сжществувало. Условията 6txa корено променени. Когато 
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преди близо единъ в-вкъ' св-втътъ б-Ьше възприелъ златния еталонъ» 
положението б-вше друго и задачигв, които имаше да се разрешаватъ, 
бъха други. Сега едно просто повръщане къмъ златния еталонъ мо
жеше само да даде една почивка, за да може да си отдъхне стапан-
ството отъ трудното дишане презъ време на инфлационната треска, но 
не можеше да разреши проблемата на стопанството въ нейната цъ-
лость. Тия малцина експерти, които съзнаваха трудноститЬ на възвръ
щането къмъ златния еталонъ, и затова препоржчваха една сравнително 
по-голъма предпазливость, не можеше тогава да наложатъ своето 
схващане предъ диктувания отъ паниката на моменталното положение 
стремежъ къмъ стабилизация на всвка цена. 

Следъ 1923 год. една следъ друга страните съ нестабилна монета 
преминаха самостоятелно или съ чужда помощь къмъ едно стабили
зиране на монетата си и къмъ възприемане на златния еталонъ подъ 
една или друга отъ неговитв модерни форми. Това стабилизиране 
б-вше направено обикновено безъ едно общо споразумение между 
всички държави самостоятелно и отдвлно за всЬка страна. Въ много 
случаи то б-вше едно стабилизиране на фактически постигнатото ниво 
на покупателната сила на паритв. Въ никоя страна освенъ въ късно 
стабилизиралата Франция, струва ни се, то не б-вше направено при едно 
съзнателно понижение покупателната стойность на монетата, а само въ 
нъколко страни, на първо м-всто И главно j-въ Англия, то се извърши 
следъ като се възстанови предвоенната международна стойность на 
монетата. Въ тази различна основа на стабилизирането на монетата 
тр-вбва да се търси основната причина за понататашнитв трудности 
въ областьта на паричната политика и новото раздрусване стабил-
ностьта на н-вкои монети. 

Англия б-вше страната, която първа още почти веднага следъ 
Напалеоновитв войни — първия актъ на Пиилъ е отъ 1821 год.—бъше 
възприела системата на златния еталонъ и бвше увлякла съ тази 
система, като ржководна стопанска сила и останалите цивилизовани 
държави. На стабилностьта на своята парична система и нейното без
упречно действие въ гол-вма степень Англия дължеше ролята си на 
свътовенъ банкеръ: тя финансираше преди войната ц-влата междуна
родна търговия. Това й положение, обстоятелството, че тъкмо лирата 
въ гол-вма степень играеше ролята на св-втовна монета, банкерскиятъ 
престижъ на лондонското Сити изискваше — така поне се мисл-вше 
-— тя следъ войната да възстанови по-раншната стойность на своята 
монета. Затова ние виждаме следъ 1931 год. постепенно съ една здрава 
финансова политика Янглия да се стреми къмъ възстановяване довоен
ната стойность на лирата стерлингъ. Това й се отдава постепено окон
чателно презъ 1926 год., както това се вижда отъ курсовегв на стер
линга на Ню-Иоркската борса.1) 

') Споредъ Годишника на Обществото на Народите. Всички статистически 
данни аъ настоящата работа, доколкото не е посочено друго, еж взети отъ публи
кациите на Обществото на Народитв. 
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ТАБЛИЦА № 1 
Курсъ на лирата-стерлингъ 1920—1926 год. 

Средно за 

III 
VI 
IX 
XII 
годината 

1920 

• — 
— 

349,46 
"""" 

1921 

391,05 
378,46 
372,30 
414,13 
384,94 

1922 

437,93 
445,12 
443,58 
459,88 
442,64 

1923 

469,57 
461,47 
454,22 
436,01 
457,41 

1924 

429,06 
431,99 
446,05 
469,58 
441,77 

1925 

477,63 
486,04 
484,67 
484,98 
482,85 

1926 

486,08 
486,61 
485,42 
485,13 
485,82 

Б-вше ли съ това постигната крайната цель на възстановяване 
стабилностьта на монетата въ Англия: равновесието на стопанския 
животь и неговия постепененъ напредъкъ? 

Много добре се знае, че това не се постигна. Веднага следъ ста
билизацията на монетата стана явно, че това мероприятие не е било 
достатъчно, за да се върне „нормалното" положение. Действително, 
едно малко намаление на броя на безработнигв беше наступило не
посредствено следъ стабилизацията но все още оставаше една масова 
безработица да тегне върху пазаря. Споредъ официалните данни броятъ 
на безработните е билъ въ Англия и Ирландия презъ този периодъ, 
както еладва: 

ТАБЛИЦА № 2 

Въ края на 
годината 

1920 
1921 
1922 
1923 
1924 
1925 

• 1926 

Англия1) Ирландия 
Отъ всички осигурени 

работници 
общо 

691103 
1934030 
1431929 
1226461 
1260465 
1243087 
1431840 

% 

5,8 
16,2 
12,2 
10,7 
10,9 
10,4 
11,9 

общо 

63915 
35858 
27014 

% 

25,1 
14,1 
11,0 

Тия данни показватъ, че действително следъ 1922 год. има едно 
намаление на безработицата, обаче, то не е продължително и презъ 
решителните за стабилизацията години 1924 и 1925 г. съ малко нама
ление броятъ на безработните е постояненъ, а веднага следъ оконча-

1) До 1922 г. ведно съ Ирландия. 
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телното стабилизиране даже имаме обратно едно ново значително уве
личение на безработните, както това показватъ даннигв за 1926 година. 

Коя е причината за това неблагоприятно развитие на работигв и 
где лежи вината? Погрешна ли бвше самата стжпка на стабилизацията? 
Така поставенъ въпросътъ трвбва да бжде отрицателно отговоренъ. 
Стабилизацията на монетата бвше наложителна и се налагаше отъ 
добре разбраните интереси на народното стопанство. Лко тя не по
добри чувствително стопанското положение и не освободи Янглия и 
света отъ кошмара на кризата, то за това не самата стабилизация сама 
по себе си бвше виновна, а условията, при които тя б-вше проведена. 

Въ Англия при стабилизацията си поставиха за цель да възвър-
натъ предишната стойность на монетата, но не обърнаха внимание на 
изменената покупателна сила, която така възстановената монета ще 
има и на влиянието, която тя може да окаже върху условията на на
родното стопанство. Повдигането и стабилизирането междувалутната 
стойность на лирата беше постигнато при едно твърде високо ниво 
на покупателния паритетъ на парите, което ниво не можеше да се 
запази дълго време безъ да се появятъ всичкитЬ му лоши влияния 
върху народното стопанство. 

Разликата, която сжществуваше между вжтрешната и външната 
(междувалутна) стойность на лирата стерлингъ презъ решителните за 
стабилизацията месеци на 1924 и 1925 год. може да се видятъ отъ 
едно паралелно изследване на движението на валутния курсъ и ин
декса на ценитв. Ако се целеше едно пълно възстановяване на поло
жението отъ преди войната, то би требвало съ покачване курса на 
лирата да се намалява индекса на ценитв, така щото при пълното 
възстановяване на златния еталонъ въ по-предишния му видъ би треб
вало отново индексътъ да се повърне на първоначалната си база или, 
ако това поради причини лежащи вънъ отъ паричното обръщение не 
е възможно, то поне да не се отдалечава много отъ общото световно 
повишение на ценитв. Въ прибавената тукъ таблица № 3, въ която еж 
дадени презъ 1924 и 1925 год. по месеци курсовете на лирата на Ню
йоркската борса, а сжщо и четирите английски индекси на ценитв, 
подобно нвщо не се вижда. 

Въ горната таблица ние сме изчислили за по-голвма ясность 
процентното увеличение или намаление на съответните индекси и кур
сове въ проценти отъ средната величина за 1924 год. Отъ даннигв 
се вижда, че междувалутната стойность на лирата отъ началото на 
1924 год. постоянно, съ малки колебания, се затвърдява. До месецъ 
мартъ 1925 г. индексътъ изобщо не върви паралелно съ движението 
на курса, а обратно — поскжпването, ако и външната стойность на 
монетата да се увеличава, расте, респ. остава на старото ниво. Едва отъ 
мартъ месецъ индексътъ на ценитв на едро започва да спада. Презъ 
май 1925 г. лирата е фактически стабилизирана и стойностьта й възста
новена. 'Курсътъ й се е повишилъ спрямо нивото отъ 1924 г. съ 10%, 
а тогава индексътъ на ценитв на едро е спадналъ спрямо сжщото 
ниво съ 3,03% (Статистъ) до 4,59% (Економистъ), а индексътъ за из
дръжката на живота е дори надъ това ниво. До края на 1925 год. това 



ТАБЛИЦА № 3 
Движение въ Англия на курса на £ и индекса на ценить 

1924-1926 г. 

и 
ме

се
цъ

 

я 

За
 г

од
и]

 

1924 I 
II 
III 
IV 
V 
VI 
VII 

VIII 
IX 
X 

XI 
XII 

сродно 1924 
1925 I 

II 
III 
IV 
V 
VI 

VII 
VIII 

IX 
X 
XI 

XII 
срЪдно 1925 

„ 1926 

а 
«в 
5 й 

К
ур

съ
 ь

 
Н

ю
-Й

ор
 

425,91 
430,77 
429,06 
435,13 
436,08 
431,99 
437,04 
449,95 • 
446,05 
448,70 
460,97 
469,58 
441,77 
478,17 
477,24 
477,63 
479,53 
485,47 
486,04 
485,96 
485,69 
484,67 
484,28 
484,59 
484,98 
482,85 
485,82 

19
24

 г
. 

|2 
о 
о 

о 
+1 

- 3,59 
- 2,48 
- 2,87 
- 1,50 
- 1,28 
- 2,21 
- 1,07 
- 1,85 
-- 0,96 
- 1,56 
- 4,34 
- 6,29 

— 
-h 8,23 
-- 8,02 
- 8,И 
- 8,54 
--10,00 
—10,02 
—10,00 
- - 9,94 
— 9,71 
- - 9,62 
- - 9,69 
- - 9,78 
- - 9,29 
— 9,97 

Индекси на ценить на едро 

V 
тз to 
U 

Н 
0 

ТЗ 
ц. 
<0 

о 
ш 

Инд. 

165 
167 
165 
165 
164 
163 
163 
165 
167 
170 
170 
170 
166 
171 
169 
166 
162 
159 
157 
157 
156 
155 
154 
153 
152 
160 
148 

и н а 

40 
О. и 

о„ 

- 0,60 
+ 0,60 
— 0,60 
- 0,60 
- 1,20 
- 1,80 
— 1,80 
- 0,60 
+ 0,60 
+ 2,60 
+ 2,40 
+ 2,40 

— 
+ 3,01 
+ 1,80 

— 
- 2,40 
- 4,21 
- 5,42 
- 5,42 
— 6,02 
- 6,62 
— 7,22 
- 7,83 
- 8,43 
- 3,61 
—10.84 

Statist 

И
нд

ек
съ

 
161 
163 
161 
161 
160 
160 
163 
162 
166 
172 
171 
174 
165 
170 
168 
165 
162 
160 
154 
158 
158 
156 
153 
156 
153 
160 
150 

ЕС 
40 
и (М 
fi" 
о Я 

Р1 

5? в 

— 2,42 
- 1 , 2 1 
— 2,42 
— 2,42 
— 3,03 
— 3,03 
— 1,21 
- 1 , 8 1 
+ 0,60 
+ 4,24 
+ 3,63 
+ 5,45 

— 
+ 3,03 
+ 1,81 

— 
- 1 , 8 1 
- 3 , 0 3 
— 6,66 
- 4 , 2 4 
— 4,24 
- 5 , 4 5 
- 7 , 2 7 
- 5 , 4 3 
- 7 , 2 7 
— 3,03 
- 9 , 0 9 

Economist 

И
нд

ек
съ

 

173 
173 
172 
172 
168 
168 
173 
172 
176 
180 
179 
180 
174 
177 
177 
174 
169 
166 
162 
165 
165 
164 
161 
160 
158 
167 
153 

40 
чем 
- 0* 
fi" 
о <о m 

- 0 , 5 7 
- 0 , 5 7 
- 1 , 1 4 
- 1 , 1 4 
- 3 , 4 4 
- 3 , 4 4 
- 0 , 5 7 
- 1 , 1 4 
+ 1,14 
— 3,44 
— 2,87 
— 3,44 

— 
+ 1,72 
+ 1,72 

— 
- 2,87 
- 4 , 5 9 
- 6 , 8 8 
— 5,74 
- 5 , 7 4 
— 6,31 
- 7 , 4 7 
- 8 , 0 4 
- 9 , 1 9 
— 4,03 
-12,06 

Индексъ на 
издръжката на 
живота (цени 

на дребно) 

И
нд

ек
съ

 

179-
178-
173-
171 
169-
170-
171 
172-
176-
180-
181-
180-
171 
179-
179-
175-
173-
172 
173-
173 
174 
176-
176-
177-
175 
173 
170 

С£ 
40 
и «̂ 
.<м 

tO СЛ 

с -° Я # | 
+11 

f 4,67 
f 4,09 
f 1,16 

— 
- 1,16 
-0 ,58 

'— 
- 0,58 
-2 ,92 
- 5,26 
-5 ,84 
- 5,26 

— 
-4 ,67 
- 4 , 6 7 
- 2 , 3 3 
- 1,16 
--0,58 
— 1,16 
- 1,16 
- 1 , 7 5 
--2,92 
- 2 , 9 2 
- 3 , 5 0 
- 2,33 
- 1,16 
- 0 , 5 8 

отношение не се изм-Ьня чувствително. Едва презъ 1926 год. падането 
на индекса на ценигв на едро, като че ли достига покачването на 
курса на монетата, но положението, че индексътъ на ценить на дребно 
запозва старото си ниво, тръбва да ни подскаже, че спадането на це
нигв на едро може да се дължи на причини, които еж лежали вънъ 
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отъ обсьга на английското стопанствоТ Едно давление върху нивото 
на ценить на дребно, обаче, не бъше упражнено отъ властьта. Труд
ностите на подобно давление се виждатъ ясно отъ причинить на из
бухналата презъ 1926 г. голъма работнишка стачка. 

Въ големия споръ относно това, дали е била надценена англий
ската лира при нейното стабилизиране, не веднажъ се е изтъквало, че 
фактически движението на ценитв презъ 1924 и 1926 год. има своята 
причина въ голъмото падане на валутната (външна) стойность на мо
нетата презъ 1923 год. и че, следователно, то не е нищо друго освенъ 
възстановяване онова съотношение между вжтрешната и външната стой
ность на монетата, което съотношение е сжществувало преди 1923 г. 
Ние нъма да се спираме на въпроса, дали това мнение е право. RKO дори 
приёмемъ, че то е върно, все пакъ то не може да се смъта, като 
опровержение за това, че лирата е била надценена—то само пренася 
въпроса за тази надценка къмъ едно по-старо време, но не я опро
вергава. Впрочемъ, вънъ отъ съмнение е, че предвидъ на очакваната 
стабилизация междувалутниятъ курсъ на лирата се е покачвалъ по-
бързо, отколкото се е покачвала вжтрешната покупателна сила на 
монетата и че, както преди това движение къмъ стабилизация, така и 
следъ неговото завършване, ценитв на вжтрешния пазаръ оставатъ 
твърде високи по сравнение съ международното ниво. Една гол-вма 
часть отъ ИКОНОМИСТИТЕ, които еж изследвали подробно въпроса, еж 
наклонни да' приематъ едно надценяване на лирата съ около lOVo.1) 

Ние приехме, като изходна точка на нашето изследване, положе
нието, че преди войната съотношението на ценить между отдълнить 
народни стопанства е било въ състояние на равновесие, т. е., че при 
това положение изравнението на платежните баланси е било възможно. 
Въ действителность има основания да се предполага, че още тогава 
нивото на ценить на известни стоки въ Велико-Британия е било по-
високо, отколкото то е било въ другитъ страни, отъ гдето и всеизвест
ната неконкурентноспособность на нькои клонове на английското про
изводство на международния пазаръ. Това, обаче, е безъ значение за 
въпроса, който сега ни занимава — преди войната Англия имаше ак-
тивенъ платеженъ балансъ и това разрешаваше въпроса. Презъ след
военния периодъ и то следъ стабилизирането на лирата, обаче, нивото 
на ценитв — и, следователно, покупателниятъ паритетъ на монетата — 
въ Англия е явно чувствително надъ международното ниво или поне 
надъ нивото на ценитв на държавитв, които конкуриратъ.на между
народния пазаръ съ Янглия. Това може да се види и отъ движението 
на индекситв на ценить въ различнить страни, като се взематъ пред
видъ главно странить, които еж стабилизирали монетата си и като се 
елеминира за по-гольма ясность разликата — кждето сжществува — 
между валутния паритетъ на старата (предвоенната) и новата стабили
зирана парична единица. 

Това се вижда отъ приложенить таблици № 4-5 за движението на ин-
*) John М. Keynes—A treatise on money. Vol. II. p. 181. Сравни сжщо N. F. Hall— 

Griinde und Folgen der Abwertimg des englischen Pfundes. Weltwirtschaftliches Archlv 43. 
1936- S. 3, 
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декситв на цените (по ОТДЕЛНО на едро и на дребно (издръжка на живота) 
за редица държави. Въ таблиците е изчисленъ за страните съ неста
билна монета индексъ въ злато възъ основа на курса на Ню-Иоркската 
борса. Освенъ това за по-голема ясность въ последните таблици ин
дексите за цените на едро и за ценить на дребно въ злато еж преве
дени въ проценти отъ английския индексъ (Board of Trade). 

Яко се спремъ на движението на индекса на цените на едро ще 
видимъ, че презъ периода на стабилизирането на отделните национални 
монети той е билъ най-високъ въ Япония, следъ това въ неутралните 
страни, Съединените Щати и Лнглия. Лнглийскиятъ индексъ презъ целия 
този периодъ заема едно отъ първите места, а паралелно съ него и 
около него се движатъ и индексите на държавите, които по-късно обра-
зуватъ така наречения стерлинговъ монетенъ блокъ: Дания, Норвегия, 
Швеция, Канада и т. н. Така презъ 1926 год. най-високъ индексъ има 
— като се елеминира влиянието на падането на междувалутната стой-
ность на монетата, разбира се — Япония, следъ която идватъ подъ 
редъ Норвегия, Канада, Дания, Швеция и Лнглия, следвани следъ това 
отъ неутралните държави съ златна валута — Швейцария, Холандия 
и т. н. Редътъ се променя сжществено едва следъ 1929 год., когато въ 
Лнглия почватъ да падать високите цени, като сжщевременно цените 
въ некой до тогава намиращи се въ благоприятно положение държави 
(напр. Германия) почватъ чувствително да се покачватъ, но този въп-
росъ сега не може още да ни интересува и ще бжде засегнатъ по-
късно. Въ всеки случай презъ стабилизационния периодъ до 1929 год. 
конкурентноспособностьта на Лнглия на международния пазаръ е твърде 
много накърнена спрямо Франция, Италия, Белгия, Дания, Чехослова
кия, България, Германия, Австрия, Унгария и т. н. Пресметнатъ индек-
сътъ на тия държави въ % отъ английския индексъ той презъ целото 
време съ малки изключения дава все по-малко отъ сто. Естествено, 
това не можеше да не затрудни английския износъ, както и плас
мента на английските стоки на вжтрешния пазаръ, а това беше равно
силно на общо затруднение на стопанството. 

Още по-ясна става картината за надценяването на лирата стер-
лингъ при стабилизацията, когато се обърнемъ да разгледаме движе
нието на индекса на издръжката на живота (цените на дребно). Соб
ственно този индексъ тъкмо споредъ теорията за покупателния пари-
теть единственъ може да даде истинското мерило за покупателната 
сила на монетата въ една страна. Известни еж, обаче, добре и недо
статъците на този индексъ. За целия периодъ до 1929 год. редътъ на 
височината на този индексъ, а съ това и на височината на скжпотията 
въ отделните страни, е приблизително следния: като се остави на страни 
Япония, чийто индексъ се отнася само за Токио и отъ тукъ поражда 
известни съмнения, най-високъ е индексътъ въ Съединените Щати, 
следъ това въ Швеция, Дания, Лнглия и Норвегия. Общо отклоненията 
между височината на индекса въ тия държави, обаче, не еж твърде 
големи, така че може да се каже, какво Лнглия презъ всичкото време 
е била една отъ най-скжпите страни въ света. Най-низъкъ е индек
сътъ въ Лвстрия, България, Унгария, Чехословакия, Франция и т. н. 
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Тия страни, както още и Италия, Канада, Германия, Швейцария и т. н. 
еж съ по-низко ниво на скжпотията отъ Лнглия и следователно еж били 
въ състояние да я конкуриратъ. 

Какви требваше да бждатъ последиците отъ това стабилизиране 
на английската лира, както и на монетите на редъ по-малки неутрални 
държави, на едно сравнително високо ниво на цените въ техъ? 

Споредъ класическата теория, както и споредъ теорията на поку
пателния паритетъ, подобно едно положение тр-вбваше да доведе до 
усиленъ вносъ на чуждестранни стоки въ съответните страни съ над
ценена валута, това щеше да има за последица изтикване на пари въ 
странство, щеше да се повиши вжтрешната стойность на монетата и 
по този начинъ да се дойде до изравнение на платежния балансъ и 
понижение на вжтрешните цени. Отъ друга страна, за да се постигне 
no-безболезнено този резултатъ, политиката на емисионната банка 
тр-вбваше да подпомогне това движение къмъ понижение на цените 
чрезъ една дефлационна политика — чрезъ съкращение на кредитите 
и продажба на облигационни ценни книжа. 

Англия не бе въ състояние да поеме този пжть. За нея полити
ката на усилена дефлация би била равносилна на едно намаление ак-
тивностьта на народното стопанство съ придружаващото го намаление 
на производството и увеличение на и безъ това твърде големата и 
тежка безработица. На такива мероприятия, които щеха да затруднять 
народното стопанство, въ Лнглия и въ останалите страни не можеше 
да се решать леко. Дефлацията въ Англия презъ периода 1924-^-1929/ 
1930 г. е твърде умерена. Така количеството на банкнотите въ обръще
ние е било, както следва: 1925 г. — 391,4, 1926 г. — 387,2, 1927 г. — 
382,3, 1928 г. — 378,3, 1929 г. — 369,8 и 1930 г. — 368,8 милиона лири 
стерлинги. Сжщевременно и сконтото на английската банка съ цель да 
се привлекать капитали отъ чужбина се държи сравнително съ дру
гите страни-кредиторки на едно твърде високо ниво, както това се 
вижда отъ следното сравнение на официалния сконтовъ проценты 

Години 

1924 
1925 
1926 
1927 
1928 
1929 
1930 
1931 

Съединените 
Щати 1) 

А 

3,63 
3,42 
3,84 
3,79 
4,50 
5,16 
3,04 
2,12 

В 

4,25 
3,67 
3,95 
3,83 
4,56 
5,03 
3,93 
3,01 

Бе
лг

ия
 

5,50 
5,70 
7,06 
5,41 
4,25 
4,35 
2,96 
2,50 

Ф
ра

нц
ия

 

6,02 
6,52 
6,58 
5,23 
3,53 
3,50 
2,71 
2,11 

Ан
гл

ия
 

4,-
4,57 
5,-
4,65 
4,50 
5,50 
3,42 
3,93 

Ш
ве

йц
а

ри
я 

4,-
3,90 
3,50 
3,50 
3,50 
3,50 
2,89 
2,03 

') За Съединените Щати: Л. Сконтовъ процента, на Федералната резервна 
банка въ Ню-Иоркъ; В. Сръденъ дискоитенъ процента* на 12 Федерални резервни 
банки, 
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Въ числата на горната таблица особено се хвърля на очи твърде 
голямата височина на сконтото въ Англия по сравнение съ това въ 
Франция и Белгия следъ стабилизацията на ТБХНИТБ валути. Естествено, 
това високо сконто не можеше да съдействува за едно понижение на 
ценить въ Англия. 

Сжщевременно трЪбва да се констатира, че и вториятъ пжть за 
изходъ отъ положението на надценяване бЪше вънъ отъ действие. 
Механизъмъть на автоматическото изравнение на търговския балансъ 
не можеше да влезе въ ролята си на регулаторъ. Това бъше непости
жимо по две причини. Преди всичко понижението на ценить на 
вжтрешния пазаръ не бЪше възможно поради твърде голямата и не
отстранима нееластичность на работнишката заплата. Когато презъ 
1926 год. въ каменовъгленото производство се опитаха да постигнатъ 
едно намаление на ценить- чрезъ намаление на работнишката заплата, 
развиха се стачни борби, които, както е известно, доведоха й до 
кратка обща стачка, която свидетелствуваше за твърдото желание на 
работничеството да защищава постигнатото ниво на заплатить. Общо 
синдикатите б-fexa твърде силни и се противопоставеха на всько на
маление на заплатить, ВъпрЪки това, обаче, не трЪбва да се надце
нява значението на това обстоятелство, защото въ действителность 
затрудненията презъ това време не бъха така голЪми и до единъ 
натискъ върху работнишката заплата въ Англия изобщо не се идва. 
Истинската причина за създаденото положение трЪбва да се търси въ 
развитието и структурата на английския платеженъ балансъ. 

Високото ниво на ценитЬ на английското производство б-ьше 
причина за известно намаление на износа отъ Англия, а сжщо и отъ 
другите страни, които се намираха въ положението на Англия. Това 
намаление на износа може да се види отъ следващата таблица № 7, 
която показва, че английската външна търговия постоянно завършва 
съ пасивенъ остатъкъ, както и особено силното влошаване на тър
говския й балансъ, както и този на странить отъ стерлинговия блокъ 
изобщо, презъ 1923 и 1930 год. 

Презъ 1925 год., когато се извършва стабилизацията на лирата, 
вносътъ възлиза на 1219 милиона лири, а износътъ на 835 милиона 
лири. Търговскиятъ балансъ на Англия, следователно, дава единъ па
сивенъ остатъкъ отъ 384 милиона лири или на 100 лири вносъ се 
пада приблизително 68 лири износъ. Веднага презъ следващата година 
положението е твърде много влошено," което тръбва да се отдаде 
отчасти на голъмото стачно движение, което парализира така много 
стопанския животъ на страната. Вносътъ и износътъ еж спаднали, 
пасивното салдо на търговския балансъ е покачено на 475 милиона 
лири и на сто лири вносъ се пада само 59 лири износъ. Презъ по
следните години вносътъ постепенно спада, износътъ отчасти се пов
дига и презъ 1928 год. пасивното салдо е само 340 милиона лири т. е. 
на сто лири вносъ се падать 70 лири износъ, но това положоние не 
се запазва и презъ 1930 год. износътъ е само 661 милиона лири и 
пасивното салдо възлиза до 391 милиона лири — на сто отъ вноса се 
падать 62 отъ износа. Естествено тия твърде значителни пасивни салда 
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ТАБЛИЦА № 7 
Развитие и балансъ на търговията на странитЬ отъ стерлинговия 

блокъ презъ периода 1925—1930 г. 

Държави 

Англия (£,) 

Норвегия 
(крони) 

Швеция 
(крони) 

Дания 
(крони) 

Канада ($) 

Юж. Африка 
(*) 

Австралия (£] 

Н. Зеландия 
(*) 

Индия. 
(рупии) 

Търговия 

Вносъ 
Износъ 
Балансъ 

На 100 отъ вноса 
се пада износъ 

Вносъ 
Износъ 
Балансъ 

На 100 отъ вноса 
се пада износъ 

Вносъ 
Износъ 
Балансъ 

На 100 отъ вноса 
се пада износъ 

Вносъ 
Износъ 
Балансъ 

На 100 отъ вноса 
се пада износъ 

Вносъ 
Износъ 
Балансъ 

На 100 отъ вноса 
се пада износъ 

Вносъ 
Износъ 
Балансъ 

На 100 отъ вноса 
се падя износъ 

Вносъ 
Износъ 
Балансъ 

На 100 отъ вноса 
се пада износъ 

Вносъ 
Износъ 
Балансъ 

На 100 отъ вноса 
се пада износъ 

Вносъ 
Износъ 
Балансъ 

На 100 отъ вноса 
се пада износъ 

1925 

1219 
835 

— 384 
68 

1361 
1039 

— 322 
76 

1458 
1368 

— 90 
94 

1937 
1796 

- 141 
93 

941 
1285 

+ 344 
137 
71 
87 

+ 16 
123 
154 
159 

+ 5 103 
52 
55 

+ з 106 
3074 
3992 

+ 918 
. 130 

1926 

1166 
691 

- 475 
59 

1082 
800 

— 282 
74 

1492 
1422 

— 70 
95 

1528 
1410 

— 118 
92 

1055 
1355 

+ 300 
128 
77 
83 

+ 6 
107 
149 
146 

— 3 
98 
49 
44 

— 5 
,90 

2086 
3250 

+ 444 
156 

1927 

1135 
745 

— 390 
66 

969 
676 

— 293 
70 

1599 
1629 

-f 30 
102 

1578 
1476 

- 102 
94 

1118 
1288 

4 170 
115 
77 
93 

+ 16 
120 
162 
142 

— 20 
88 
44 
48 

+ 4 
109 

2829 
3217 

-1-388 
114 

1928 

1133 
793 

— 340 
70 

1011 
671 

- 340 
66 

1725 
1578 

- 147 
91 

1647 
1554 

- 93 
94 

1251 
1482 

+ 231 
118 
82 
93 

+ 11 
113 
144 
139 

- 5 
97 
44 
55 

+ И 125 
2883 
3366 

-f 483 
117 

1929 

1182 
816 

— 366 
69 

1064 
744 

— 320 
70 

1800 
1815 

4- 15 
101 

1715 
1616 

— 99 
94 

1303 
1256 

- 47 
96 
86 
93 

+ 7 
108 
141 
142 

4- 1 
101 
48 
55 

+ 7 
115 

2797 
3268 

4- 471 
117 

1930 

1052 
661 

— 391 
62 

1056 
675 

- 381 
64 

1666 
1507 

- 159 
90 

1656 
1526 

- 130 
92 

1047 
926 

— 121 
88 
66 
80 

4- 14 
121 
129 
123 

— 6 
95 
42 
44 

4- 2 
104 

2168 
2565 

4- 397 
118 

г 
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на търговския балансъ бЕха твърде затруднителни и при една промЪна 
на общата стопанска конюнктура трЕбваше да легнатъ съ всичката си 
тяжесть върху плещитЕ на английското народно стопанство. 

Почти въ сжщото положение се намиратъ и останалите страни 
отъ стерлинговия блокъ, които иматъ индустриално стопанство. Така 
Норвегия, Швеция, та дори Дания и Австралия постоянно приключватъ 
търговския си балансъ съ пасивни салда. За Канада, Южна Африка и 
останалите страни, въ които активниятъ търговски балансъ е условие 
за поддържане въ равновесие ТЕХНОТО изградено предимно на земе
делска основа стопанство, последнитв години 1929 и 1930 видимо до-
насятъ значително влошаване на положението. Какви тръбваше да се 
направятъ заключения отъ това положение и докаде то тръбваше да 
доведе ? 

Както вече споменахме, споредъ класическото учение за изравне
ние на търговския балансъ голЕмата пасивность на английския тър
говски балансъ би трЕбвало да доведе постепенно до едно падане на 
ценитв на вжтрешнйя пазаръ и въ последствие до засилване на износа. 
Това, обаче, трЕбваше да стане при предпоставката, че иначе не е 
възможно да се покрие отъ друго перо на платежния балансъ пасив
ното салдо отъ търговския балансъ. Въ действителность, обаче, въ Англия 
пасивното салдо отъ търговския балансъ се покриваше отъ останалите 
приходи на английското народно стопанство на международната база, отъ 
неговия активенъ платеженъ балансъ. Приходите отъ лихви, дивиденти 
и други услуги въ Англия бвха твърде ГОЛЕМИ и ТЕ покриваха свърх-
вноса, така че нъмаще нужда отъ едно влияние върху нивото на ценитв. 

Основната цель на стабилизацията на английската лира — повлия
ването върху кредитоспособностьта на страната, бЕше блвскаво постиг
ната. Въ голЕма степень свътътъ веднага следъ стабилизацията въста-
нови своето довЕрие къмъ Англия. Затова скоро тукъ почна да се чув
ствува усилено приливане на капитали отъ чужбина, като на първо 
мъсто, въроятно, избъталитв главно задъ океана английски капитали 
се завърнаха отново въ страната и се поставиха въ разположение на 
нейното стопанство. Сжщо така отъ всички страни на несигурния по
литически сввть почнаха да се стичатъ въ Англия въ голвмо количе
ство, въ по-голЕмата си часть краткосрочни, капитали и кредити. Тия 
капитали — МЕСТНИ и чужди — финансовиятъ центъръ на Англия из
ползуваше, за да кредитира известни европейски страни и задокеан-
скитЕ производители на сурови материали, които се нуждаеха извън
редно много отъ капитали. Това бвше, както е добре известно, една 
стара традиция и практика на Англия — отдавна тая богата страна 
имаше известирани огромни капитали въ КОЛОНИИТЕ СИ И чуждитЕ дър
жави и именно отъ ДОХОДИТЕ ОТЪ ТИЯ капитали тя живъеше. Това е 
особено вврно тъкмо за периода следъ стабилизацията на лирата стер-
лингъ презъ 1925 год. 

Англия презъ периода следъ войната бЕше най-голвмия кредиторъ 
въ свЕта. НейнитБ инвестации и кредити въ чужбина се изчислявал» 
на около 20,000 милиона лири къмъ 1928 г.1), а споредъ сведенията на 

") The Course and Phases of the World Economic Depression. 1931. p. 35, 
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икономическата служба при О. Н. презъ 1932 г. общо около 25% отъ 
всички международни кредити еж дадени отъ Англия.1) Естествено, отъ 
амортизации, лихви и девиденти на тия капитали Англия получава зна
чителни суми. Благодарение на техъ, както и благодарение на постоянно 
отпущанитв нови кредити на произвеждащите сурови материали зад
океански страни, вносътъ въ Англия можеше постоянно да се подържа 
и задокеанските страни подържаха високи цените на своите продукти. 
Това се вижда много ясно отъ положението на платежния балансъ на 
Англия следъ стабилизацията на монетата. 

Въ сведващата таблица № 8 е даденъ платежния балансъ на 
Англия презъ периода отъ 1925 до 1929 години. 

ТАБЛИЦА № 8 
Платеженъ балансъ на Англия въ стари долари (милиони). 

Години 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 

Стоки 

— 1883,3 
— 1717,9 
— 1854,2 
— 1878,2 
— 1850,3 

Лихви и 
девиденти 

- 1216,6 
- 1216,6 
- 1216,6 
- 1070,5 
- 771,0 

Други 
услуги 

- 1065,8 
- 1095,0 
- 1138,8 
- 944,1 
- 607,7 

Общо стоки 
и услуги 

+ 399,1 
+ 593,7 
+ 501,2 
+ 136,4 
— 471,6 

Злато 

- 14,6 
- 24,3 
+ 73,0 
- 24,3 
+158,7 

Общо 

+384,5 
+569,4 
+574,2 
+112,1 
-312,9 

Ясно е, че най-голъмъ приходъ английското народно стопанство 
има отъ лихви, девиденти и разни услуги, между които на първо мЪсто 
стои навлото отъ флотата. При това тръбва да се подчертае, че циф
рите на таблицата не показватъ отделно цкпата сума на прихода отъ 
лихви, защото лихвите отъ краткосрочните кредити еж включени подъ 
рубриката „други услуги"; въроятно е те ведно съ комисионитв да еж 
достигали ср-вдно годишно преди 1929 год. около 60 милиона лири. 

Положението коренно се пром-вни въ 1929 г. Не е тукъ мъстото 
да се спираме върху причините на голъмата стопанска криза, която 
избухна презъ тази година. Тия причини еж добре известни. За насъ 
е важно, че въ 1929 год. настжпва едно необикновено голъмо нама
ление на цените на земеделските произведения и суровите материали. 
Отъ това особено много пострадаха длъжниците на Англия. Твхниятъ 
износъ намали своята стойность и това не имъ позволяваше повече да 
плащатъ редовно своите задължения къмъ Англия и другите страни 
кредиторки. Това много добре проличава отъ единъ погледъ върху 
таблицата за платежния балансъ на тази страна. Цифрите показватъ 
едно бързо спадане презъ 1930 год. на приходить отъ лихви и деви
денти, както и отъ други услуги, (включително лихвите отъ краткосрочни 
кредити). Спадането е така голъмо, че презъ 1931 год. разширениятъ 
търговски балансъ общо вече е пасивенъ съ една сума отъ 471,6 мил, 

') World Economic Survey 1932/33. p. 262. 
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долари. Впрочемъ това е положението и на другите страни кредиторки. 
Така беше подготвено положението къмъ девалвацията въ Англия 

преди големия крахъ на ценитв презъ 1929 год. 
II. 

Девалвацията въ Англия презъ 1931 год. не може да се разбере, 
ако не се вземе предвидъ положението на световния капиталовъ и 
париченъ пазаръ преди голЪмата криза. Безсъмнено това положение, 
ако и да участвува въ създаването на предпоставките на кризата въ 
световното стопанство, не е причината на тая криза, но то е въ своята 
основа причината на девалвацията въ Англия, ако и непосредствена 
сила, която да води къмъ девалвацията, то да не е. Да се спремъ на 
този на пръвъ погледъ парадоксъ.1) 

Ние видехме вече, че презъ целия периодъ следъ стабилизацията 
въ Англия се подържа единъ твърде високъ сконтовъ процентъ. Това 
може да се обясни само съ желанието на страната да привлече капи
тали къмъ себе си срещу притегателната сила, която върху тия капи
тали или пари (въ смисъль на краткосрочни кредити) оказва другъ 
нъкой пазаръ. И действително, следъ войната силна притегателна сила 
върху свободните капитали оказватъ Съединените Щати. Въ борбата 
на народигв за капитали се върви по буквалния смисъль на библей
ското правило, „на които има, ще се даде, а на които нъма, ще се 
отнеме". Капиталите не се движатъ къмъ страните, въ които има най-
голъма нужда отъ тЪхъ и гдето лихвата е най-висока, а ТГБ се движатъ 
къмъ стопанството, гдето има най-голъма сигурность и което се намира 
въ възходъ. Това бъха следъ войната Щатите и те привличаха капи
талитв отъ всички страни. Още отъ началния периодъ на образува
нето на тръстовете въ Щатите презъ миналия векъ, обаче, беше въз
приета системата на финансиране на едрите американски предприятия 
чрезъ собствени капитали, получени отъ борсата посредствомъ емисия 
на акции и облигации. Големото нарастващо благоденствие въ Щатигв 
отъ една страна, натрупването на много капитали, като последица отъ 
военните печалби, засилвани при това отъ постоянно прииждащите 
бегащи отъ Европа капитали, даде възможность за едно небивало уве
личение на производството при изобилие и евтиность на паричния па
заръ. Борсовата спекула привличаше предъ видъ на очакването за 
едно покачване на ценитв на акциитв огромни суми. Индустрията по
лучаваше капитали по този начинъ при една извънредно низка лихва 
— подъ 2%, — понеже всеки при покупка на акции се надяваше на 
покачването на техния курсъ, не на действителната печалба, която се 
раздава. Сжщевременно, обаче, за пари за борсовата спекула съответно 
на големия размеръ на спекулацията се плащаха 10 — 12%, а това 
именно-привличаше пари отвредъ въ света. Презъ 1927/28 г. и нача
лото на 1929 год. въпреки известни обезпокоителни признаци, които, 
обаче, беха ниглижирани, и въпреки твърде песимистичните мнения 
на некой тънки наблюдатели, огромни суми продължаваха да се вти-
чать къмъ Ню-Иоркъ. Вънъ отъ огромните капитали, вложени въ Аме-

>) По въпроса сравни F. Somary — Die Ursachen der Krlse. Tubingen 1932, 
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рика, отново нови капитали се втекоха предимно презъ 1927 г. Така 
споредъ официалните сведения за плитежния балансъ презъ 1927 год. 
вносътъ на краткосрочни капитали въ Щатите дава единъ активенъ 
остатъкъ отъ 1005 мил. долари или ц-Ьлиятъ капиталовъ балансъ дава 
единъ активенъ остатъкъ отъ 283 милиона долари. Презь 1928 година 
капиталовия балансъ е пасивенъ, но вносътъ на злато дава единъ ак
тивенъ остатъкъ отъ 392 милиона долари. При това положение требва 
да се възприеме общата преценка на Феликсъ Зомари, който въ 1930 
година облича своите по-раншни наблюдения въ думите: „Къмъ Ню
йоркската борса презъ последните две години отъ всички страни се 
втичаха пари въ невижданъ никога размЪръ. Ню-Иоркъ, най-богатото 
мъхто на света, плащаше за краткосрочни пари най-високия лихвенъ 
процентъ изобщо и то въ продължение на цъ\пи месеци.' Борсовите 
банкери имаха на разположение за спекулативни цели много милиарди 
долари — вероятно най-малко 12, една фантастична сума — и тия 
огромни суми идваха отъ целия светъ, безъ да се изключватъ и евро
пейските емисионни банки".1) 

Нуждите на борсата въ Ню-Иоркъ презъ 1929 год. причини из
вънредно гол-Ьма липса на кредити навредъ въ света. Кредитната 
криза достигна своя връхъ презъ лътото на 1929 год. Навредъ се пов
дига сконтото, но въпреки това благодарение на извънредно високата 
лихва, плащана въ Ню-Иоркъ, всички ликвидни средства се отправять 
за тамъ. Голяма часть отъ американските кракосрочни кредити б-fexa 
изтеглени отъ Европа. Напрежението се увеличи до неимоверность. 

Свърхнапрежението на стопанството и кредитния пазаръ следствие 
на борсовата спекула се разкри презъ есеньта на 1929 г., когато следъ 
покачването на официалния дисконтъ въ Ню-Иоркъ пролича всичката 
нереалность на високите курсове на ефектния пазаръ, на който не 
можеше да съответствува едно разумно рентиране на вложените ка
питали. Така дойде големия крахъ на Ню-Иоркската борса презъ 
октомврий 1929 год. Съ огромни загуби отъ милиарди беше привър-
шенъ периода на американския просперитетъ, за които се мислеше, 
че нема да Има край, а ведно съ това се тикна и целия светъ въ 
една небивала криза. 

Борсовиятъ крахъ не би ималъ такова огромно значение, ако не 
6Ъ случайното му съвпадение съ едно небивало падане на цените на 
земеделските и индустриални продукти. Ние нема да се спираме върху 
причините на това падане на цените, дори и ако и те да се криятъ 
изцело или отчасти поне въ описаното положение на световния кре-
дитенъ и париченъ пазаръ. Важното е за насъ да се спремъ на отра
жението на кризата върху паричната система на Янглия. 

III. 
Борсовиятъ крахъ презъ октомврий 1929 год. безсъмнено има 

големи отражения върху кредитното положение въ целия светъ. 
Ню-Иорските банкери се опитаха да улеснятъ положението на Ню-

l) Op. cit. стр. 71. 
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Йоркския париченъ пазаръ съ бързо изтегляне на вложените въ Европа 
американски капитали. Това създаде едно неимоверно голЪмо безредие 
и неснгурность на световния париченъ и капиталовъ пазаръ и кредит
ната система на редица държави стана жертва на кризата. Кредитира
нето на задокеанските държави и държавигЬ на средна Европа спре, 
а това се отрази извънредно силно на твхната външна търговия, 
главно на вноса имъ. 

Всичко това не можеше да не се отрази преди всичко върху 
положението на Велико-Британия. Британското стопанство беше и е 
неразривно свързано съ световното стопанство повече, отколкото което 
и да е друго стопанство. Затрудненията на страните производителки 
на сурови материали и страните длъжници требваше да се отрази и 
върху британското стопанство. И това действително стана. 

ГолЬмото намаление на цените на суровите материали и земе
делските продукти само по себе си беше благоприятно положение за 
Британия и требваше да улесни нейното стопанство. Сега съ единъ 
по-малъкъ износъ тя може да доставя необходимите й чуждестрани 
произведения, които, както е известно, еж предимно сурови материали 
и земедЬлски продукти. Реалното съотношение на размената се про
меняше въ нейна полза. Това се вижда отъ следното сравнение на 
релативните цени на вноса и износа за периода преди и следъ избух
ването на кризата: 

ТАБЛИЦА № 9 
Релативни цени на вноса и износа въ Велико-Британия 

1930 г. = 100 

Години 

1924 
1929 
1930 
1933 
1935 

Вносъ 

130,8 
113,2 
100 
71,3 
75,1 

Износъ 

120,9 
104,8 
100 
81,9 
81,8 

Съотношение 
на размената 

(Износни цени: 
вносни цени) 

92,5 
92,5 

100 
114,7 
108,9 

Явно е отъ тия цифри, че цената на отделното количество вносъ 
отъ следъ избухването на кризата е падала по-бързо, отколкото е па
дала цената на определено количество износъ, така че преди кризата 
съ определено количество отъ износа е можело да се купи по-малко 
вносни стоки, отколкото следъ кризата. Ако приемемъ съотношението 
въ 1930 год. за равно на сто, то презъ 1924—1929 год. за дадено ко-

х) А. С Pigou and C. Clark—The economic position of Great Britain. Memorandum 
of Royal economic society. 1936. p. 27. 
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личество вносъ се е купувало 7,5% по-малко вносни стоки, а презъ 
1933 год. се е купувало 14,7% повече вносни стоки по сравнение съ 
1930 I». Едва следъ това и видимо къмъ 1935 год. положението значи
телно вече се промъня, но все пакъ съотношението продължава да е 
въ полза на Британия. 

Това подобрение на реалното съотношение на размъната, обаче, 
не можеше да подобри търговския и отъ тукъ платежния балансъ на 
Велико-Британия. Задморските пазари намаляваха. Поради намалението 
на ДОХОДИТЕ и на ценить те не бъха въ състояние да купувать скжпитв 
английски стоки. Намалението на кредитите намали вноса на сурови 
материали за известни европейски държави и затрудни производството 
още повече. Ние вече подчертахме високото ниво, което имаха англий
ските цени въ периода преди кризата. Те И презъ време на кризата 
се оказаха твърде нееластични. Главната причина тръбва да се търси, 
както вече се подчерта неведнажъ, въ невъзможностьта да се намалять 
известни производителни разноски и на първо мъсто нееластичностьта 
на персоналните разходи. Поради това развитие на ценить износътъ 
на Велико-Британия, който бъше насоченъ предимно къмъ страните, 
страдащи отъ големото падане на цените, пострада извънредно много. 
Англия загуби твърде много отъ предишното си положение на изно-
ситель. Така износътъ й презъ периода 1929, 1930 и 1931 год., срав-
ненъ съ вноса и балансътъ на търговията, е билъ както следва: 

ТАБЛИЦА № 10 
Развитие на външната търговия на Велико-Британия презъ 1929/31 г. 

тримесечно по стойность въ милиони лири. 

Сръдно 

Вносъ 
Индексъ 
Износъ 
Индексъ 
Балансъ 

19
29

 г
од

. 

277 
100 
182 
100 

- 95 

1930 год. по тримес. 

I 

259 
93 

164 
90 

- 95 

II 

233 
84 

141 
77 

- 9 2 

III 

225 
81 

136 
75 

- 89 

IV 

240 
87 

129 
71 

-111 

1931 год. по тримес. 

I 

192 
69 

103 
57 

- 89 

II 

190 
69 
96 
53 

— 94 

III 

191 
69 
93 
51 

- 98 

IV 

225 
81 
97 
53 

-128 

Тия цифри показватъ ясно огромното намаление на английския 
износъ, което се чувствува особено много презъ 1931 г., когато изно
сътъ достига въ намалението си почти само половината (51%) отъ из
носа презъ 1929 год. Никога въ Англия по-рано не е имало едно така 
големо и така продължително намаление на износа. Освенъ това отъ 
таблицата проличава, че за страната не е било възможно за едно съот
ветно дълго време едно сжщо такова голъмо намаление на вноса (ако 
се вземе предвидъ дори и падането на неговата стойность) — внасятъ 
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се нееластични стоки и балансътъ се крепи на едно постоянно ниво 
само благодарение на намаление ценить1 на ВНОСНИТЕ СТОКИ. Катастро
фата и въ това направление, обаче, настжпва, когато презъ последното 
тримесечие на 1931 год. сезонно необходимото за народното стопан
ство увеличение на вноса отведнажъ покачва пасивното салдо на тър
говския балансъ на 128 милиона лири стерлинги. 

Влошаването на положението на Англия като износителка, особено 
ясно проличава, ако се направи едно сравнение между износа на Анг
лия и износа на нейнитЪ страни—конкурентки за сжщия периодъ 
време. Едновременно съ посочване цифритв за това сравнение съ цель 
да подчертаемъ еднаквото положение на ония народни стопанства, 
които ведно съ Англия пристжпиха къмъ девалвация на монетата си, 
ние даваме въ следната таблица и даннитв за положението на ТБХНИЯ 
износъ за СЖЩИТБ години: 

ТАБЛИЦА № 11 
Износътъ на Англия, индустриалните страни и страните отъ стерлин-

говия блокъ презъ 1929—1931 г. въ милиони долари. 
/ 

СвБта всичко 
Англия всичко 
Англия % отъ СВБТОВНИЯ износъ 
Главните индустриални страни безъ С. Щати1) 
Англия % отъ техния износъ 
Сжщитб страни и С Щати 
Англия въ % отъ ТБХНИЯ износъ 
Стерлинговия блокъ отъ 1931 г.2) 
СЖЩИТБ ВЪ % отъ свътовния износъ 
Стерлинговия блокъ и Южна Африка, Финландия 

и Естония всичко 
СЖЩИТБ ВЪ % отъ свътовния износъ 
СЖЩИТБ И С Щати и Япония 
ТБХНИЯ ИЗНОСЪ ВЪ % отъ сввтовния 

1929 

33035 
3549 
10,75 

13181 
26,92 

18,338 
19,35 
8400 
25,43 

9047 
27,39 
15173 
45,93 

1930 

26492 
2778 
10,48 

10922 
25,43 
14803 
18,76 
6601 
24,92 

7152 
27,00 
11640 
43,93 

1931 

18922 
1771 
9,36 

8076 
21,92 
10454 
16,94 
4402 
23,26 

4860 
25,68 
7785 
41,14 

Видно е, че кризата е засътнала най-вече Англия и твсно свър-
занитв съ нея страни. Значението на английския износъ спрямо свъ-
товния износъ презъ периода 1929—1931 г. постоянно намалява. Нама
лява той и по отношения на износа на другитв индустриални страни 
— докато общо взето износътъ на главнитв индустриални страни отъ 
39,90% презъ 1929 год. и 41,22% презъ 1930 год. отъ свътовната износна 

х) Включени еж: Англия, Германия, Франция, Белгия, Япония, Италия, Швей
цария, Швеция, Лвстрия и Чехословакия. 

3) Тукъ влизатъ: Австралия, Канада, Дания, Египетъ, Индия, Ирландия, Норве
гия, Нова-Зеландия, Палестиня, Англия и Швеция. 



- 2 5 — 

търговия се покачва презъ 1931 год. дори на 42,68%, Англия и 
ГИГБ страни, девалвирали презъ 1931 год., не участвуватъ въ това 
личение, а то отива4 въ полза на Германия, Франция, Белгия, Ита 
Швейцария, Австрия и отчасти Чехословакия. Положението на Ан 
се споделя и отъ страните на стерлинговия блокъ, както още и 
Съединените Щати и (само отчасти) отъ Япония. 

Намалението на износа отъ Англия не би се почувствувало 
народното стопанство така тежко и не би предизвикало извънре 
мерки, ако то не се придружаваше отъ сжщо така голямо намал< 
на други приходи на народното стопанство, на първо мъхто отъ н; 
лениена приходите отъ английските капиталови инвестации въ чужб 

Грамадната часть отъ работящитБ въ чужбина английски капи-
беха инвестирани въ английските доминиони и колонии, въ амери 
СКИТЕ държави и централна Европа, на първо место тукъ, B-fepoj 
Австрия. Това тъкмо, обаче, беха страните най-вече страдащи отъ 
зата и отъ падането на цените. Печалбите тамъ беха спаднали и 
вестациитв не даваха вече предишния приходъ, а, доколкото се каса 
за държавни и комунални задължения, съответните институти не мо> 
да плащатъ или пъкъ беха затруднени въ трансферирането на сум 
Отъ тукъ и намалението на постжпленията въ английското нарс 
стопанство отъ лихви и дивиденти отъ вложени въ чужбина капит 
Споредъ изчисленията на Board of Trade това перо въ 1929 г. е 
лизало на 250 милиона лири, 1930 г. се намалява на 220 милион 
1931 год. на 170 милиона съ тенденция- и по-нататъкъ да пада ( 
ствително презъ 1932 год. е само 150 милиона).1) Това е едно па; 
отъ 80 мил. лири, съ което приходътъ по това перо е падналъ да; 
подъ предвоенната си величина. 

Едновременно съ намалението на приходите отъ инвестащ 
задъ морето еж намалели и останалите приходи на английското 
родно стойанство — приходите отъ краткосрочни кредити и капи 
съ около 10 мил. лири презъ 1930 и отново съ 25 мил. лири 193 
отъ навло — съ 25 мил. лири 1930 г. и отново съ 25 мил. лири nj 
1931 год. и т. н. 

За Англия и английския платеженъ балансъ тия големи нам 
ния на приходните пера беха безсъмнено отъ най-големо значе 
Требва, обаче, да се незабравя, че намалението имъ и особено н 
лението на стоковия износъ имаше още едно тежко последстви 
отражението му върху производството и безработицата въ Англия 

Ние знаемъ, колко е мжчно да се улови действителния ходъ 
производството. Индексътъ на производителната активность, дай 
когато е съставенъ най-грижливо, винаги предава разликата въ п 
жението само спрямо базисната година, а тя често пжти не съо" 
ствува на едно дълготрайно състояние на нещата. Така, ако въ р 
ния случай за базисна година се вземе годината 1928 (така е на 
вено, напримеръ, при сравнение индексите на индустриалното 
изводство въ разните страни въ L. of N. — World economic si 

l) Plgou and Clark op. cit. стр. 26. 
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1932/33 p. 84), когато имаме една временна стагнация въ Англия, за
труднението на нейната индустрия презъ 1929—1931 год. не проличава 
ясно. Все пакъ едно сравнение на официалнигв индекси, които 
иматъ по-стара база, дава приблизителна върна представа за положе
нието. Още по ясно то може да се прочете отъ числото на безработ-
НИТБ въ отдълнитъ страни и въ Англия. Тия данни еж дадени въ след-
ващитБ таблици № № 12 и 13. 

ТАБЛИЦА № 12 
Индексъ на индустриалното производство 

1925 г. = 100. 

Държави 

Съединенитв Щати 
Франция 
Германия 
Полша 
Швеция 
Англия1) 
Англия 

1926 

104 
116 
95 
98 
110 
— 
77 

1927 

102 
102 
120 
123 
113 

(107) 
111 

1928 

107 
119 
122 
138 
120 

(106) 
105 

1929 

114 
130 
101 
138 
135 

(112) 
113 

1930 

93 
131 
102 
113 
— 

(103) 
.101 

Таблицитъ ясно показватъ голъмитъ затруднения въ английската 
индустрия и въ английското стопанство следъ 1929 г. Производството 
постоянно и бързо намалява, а паралелно съ това бързо се увеличава 
броятъ на безработнитъ. Сравнението на тия цифри съ съответнитъ 
цифри за другигв индустриални страни показва, че именно въ Англия 
стагнацията е била най-голъма. Безработицата достига своя максимумъ 
едва презъ първия месецъ на 1932 год. т. е. кратко време следъ 
девалвацията и намалението на безработицата следъ това, както и 
сжщевременното увеличение на стопанската активность, тръбва да се 
отдаде именно главно на девалвацията. Въ периода преди да се пре
ступи къмъ девалвация, обаче, стопанското положение нъмаше ни
какви изгледи за подобрение. 

Сигурно още презъ 1930 год. поради намалението на износа и 
намалението на другитъ приходи на народното стопанство, за които 
вече подробно споменахме, текущиятъ платеженъ балансъ на Англия 
тръбва да е билъ фактически пасивенъ и това не може да не е упраж
нявало известно отрицателно давление върху стабилностьта на монетата. 
Презъ 1930 г. това давление или натискъ е можело да се парализира 
благодарение на повръщането въ Англия на известни английски капитали 
отъ чужбина, респ. благодарение на продажбата на чужди акции, обли
гации и пр., които еж били притежание на английски поданици. Въ скоро 
време, обаче, стана явно, че английскитъ капитали вложени въ чужбина 

1) База 1924=100. Board of Trade. 
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ТАБЛИЦА № 13 
Безработицата въ Англия 1929- -1933 г. 

СрЪдно годишно 
и по тримесечие 

СрЪдно 1929 
1929 I 

II 
III 
IV 

СрЪдно 1930 
1930 I 

II 
III 
IV 

СрЪдно 1931 
1931 I 

II 
III 
IV 

СрЪдно 1932 
1932 I 

II 
III 
IV 

СрЪдно 1933 
1933 I 

II 
III 
IV 

Осигурени 
Напълно без

работни 
въ хиляди 

994 

% 

8,2 
1374 
1174 
1193 

1467 
1226 
1330 
1495 
1805 

2129 
2056 
2028 
2145 
2288 

2273 
2302 
2249 
2227 
2313 

2110 
2376 
2786 
1983 
1963 

1308 

11,8 
10,0 
10,7 
12,0 
14,5 

16,7 
16,3 
16,0 
16,8 
17,9 

17,6 
18,0 
17,0 
17,4 
18,1 

16,4 
18,5 
16,5 
15,4 
15,2 

работници 
Временно без

работни 
въ хиляди 

268 
10,4 
9,7 
9,9 

10,8 

527 
373 
512 
631 
591 

587 
619 
599 
6-9 
445 

574 
473 
619 
704 
499 

457 
522 
501 
464 
339 

% 

2,2 

4,6 
3,0 
4,1 
5,1 
4,8 

4,6 
4,9 
4,7 
5,4 
3,5 

4,5 
3,7 
4,9 
5,4 
3,9 

3,5 
4,1 
3,9 
3,6 
2,6 

въ своята грамадна часть не може да послужатъ за осигуряване на 
стабилностьта на валутата, респ. за изравнение на пасивния платеженъ 
балансъ. Въ болшинството си — за да не кажемъ изцтзло — тия ка
питали б-Ьха вложени въ ценни книжа, за които вънъ отъ Британия 
нЪмаше пазаръ.1) Въ това отношение положението на Англия бЪше 

1) Сравни: R. Kindersey 
1932. p. 193. British foreign investments in 1930. E. J. 42 June 
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по-лошо отъ положението на Франция и другитъ страни—кредиторки, 
които презъ 1931 год. успъха да задържатъ златния еталонъ, понеже 
имаха голвмъ златенъ резервъ, който при това и самъ, като магнить, 
привличаше интернационалнитъ капитали, При това положение, когато 
презъ 1931 год. въ Англия износътъ продължаваше усилено да нама
лява и приходить да спадать, т. е. когато пасивностьта на платежния 
балансъ продължаваше да се увеличава, стана абсолютно невъзможно 
да се отстрани влиянието на тая пасивность върху стабилностьта на 
монетата. Къмъ това се прибави още нъщо друго. 

Описаното по-рано положение на свътовния париченъ пазаръ и спе
циално бързото изтегляне на американските капитали отъ Европа се 
отрази неблагоприятно върху най-слабия пунктъ на европейското стопан
ство—въ Австрия. Пропадането на австрийския Кредитанщалтъ и раз
стройството на германската банкова система предизвика общо неспокой
ство на паричния пазаръ и изтегляне на кредититъ навредъ. Специално 
Англия пострада твърде много. Инвестиранить отъ нея въ Австрия и Гер
мания значителни капитали бъха осезателно засъгнати отъ въведеното 
замразяване на кредититъ вътиястрани.а болшинството отъ тия капитали 
бъха въ действителность краткосрочни международни кредити, които 
превлечени отъ Англия бъха по този начинъ уползотворени въ цен
трална Европа. Въ Англия нито държавното съкровище, нито пъкъ 
банковитъ институти бъха успъли, или при тогавашното положение не 
бъха въ състояние, да привърнатъ краткосрочните кредити въ фонди-
рани заеми. При настжпилата паника тия пари почнаха да се изтеглятъ 
отъ Англия. Още презъ лътото на 1931 год. английската банка тръб-
ваше да почувствува върху своитъ резерви натиска на това положение. 
Само презъ месецъ юлий 1931 г. нейните златни резерви бЪха намалени 
съ огромната сума отъ 30712 хиляди лири, които въ по-голъмата си 
часть се отправиха за Франция и въ по-малъкъ размъръ къмъ Холандия, 
Швейцария и Съединенитъ Щати. Банката не намЪри за нужно да 
прибъгва къмъ старото класическо сръдство за такива случаи — къмъ 
увеличение на сконтото, понеже то сигурно нищо не би помогнало: 
златото се изтегляше поради настжпилата паника и не можеше да се 
спре отъ високото сконто. При това очакваше се, че положението ще 
се влоши още повече презъ есеньта на сжщата година. Тогава сезон
ното увеличение на вноса тръбваше да увеличи още повече пасив
ностьта на платежния балансъ и можеше напълно сигурно да се 
очаква влошаване на поличния курсъ и ново усилено изнасяне на 
злато отъ страната. Положението се затрудняваше твърде много, 
въроятно, и отъ друго едно обстоятелство. Въ очакване на споменатото 
влошаване на поличния курсъ английскитъ импортьори бързаха не 
само да внесатъ повече стоки, но и да изплатятъ, колкото се може 
по-скоро своитъ задължения въ чужда валута, докато курсъть още не 
се е влошилъ, докато пъкъ чуждестранните длъжници обратно всъ-
чески се стараеха да продължатъ получените кредити, за да може да 
ги изплатятъ по-късно при единъ по-благоприятенъ за тъхъ курсъ.2) 

2) Сравни: Ch. Whittlesey -—Jnternationale Kapitalbewegungen bei gebundener 
und freler Wahrung. Weltwirschaftlich.es flrchiv 44. S. 469 1936. 

http://Weltwirschaftlich.es
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При това положение предъ Англия стояха отворени само два пжтя: 
1. Англия можеше да задържи златния еталонъ, да упражни една 

отиваща до крайность дефлация и минавайки презъ една мжчителна 
криза на безработица, намаление производството и финансови затруд
нения да достигне до понижение на ценигв и изравнение на платеж
ния балансъ — пжтя, на който винаги е сочила либералната икономи
ческа политика и икономическа теория; или 2. Англия можеше да по
жертвува златния еталонъ и стабилностьта на монетата, като вземе 
ВСИЧКИТЕ лоши или добри последици отъ това. Англия не се опита 
да спасява стабилностьта на лирата и избра втория пжть, като изходъ 
отъ създаденото положение. 

Съвършенно погрешно е да се мисли, че девалвацията на лирата 
въ Англия, а съ нея ведно и на останалите монети, девалвирани презъ 
1931 год., е резултатъ на една планом-Ьрна политика и е съзнателно 
м-вроприятие, прокарано съ цель да се подобри състоянието на народ
ното стопанство. Въ тази смисъль девалвацията не е м-Ьрка на англий
ската търговска или общостопанска политика. Тя се наложи отъ сти
хийния ходъ на събитията въ английското и световно стопанство и 
къмъ нея се дойде следъ една дълга борба, която водеше ржковод-
ството на стопанската политика, борба, която имаше за задача да от
страни тъкмо всвка опасность отъ обезценяване на монетата. 

Въ Англия първоначално при отменяне обмЪняемостьта на банк-
НОТИГБ смътаха съ едно незначително падане на курса, приблизително 
въ размера на надценяването на лирата стерлингъ при нейното ста
билизиране, т. е. около 10°/0. Въ действителность скоро се стигна до 
едно много по-значително обезценяване. Лирата загуби до края на 
1931 год. приблизително 30%, до края на 1932 г. приблизително 33%, 
а до края на 1934 г. 40% (на което ниво и се стабилизира) отъ своята 
първоначална стойность.1) 

Съ други думи казано, въ началото намалението стойностьта на 
валутата съвършенно нЪмаше форма на онова, което обикновено се 
разбира, като девалвация, а бЪше една обикновена обезценка на мо
нетата. Едва въ последствие, когато това положение се ясно прояви въ 
своето значение, тази обезценка се осъзна въ нейните последици и 
роль на една желана девалвация. Това не трЪбва да се забравя, ко
гато, напримЪръ, се тегли паралелъ между английската девалвация и 
девалвацията отъ периода следъ 1933 год. 

Въ Англия въ началото се бояха отъ обезценката и то съ пълно 
право, защото последицигв на една девалвация много мжчно изобщо 

') Презъ периода 1931—1935 г. стойностьта на лирата спрямо нейната първо
начална стойность е била (въ %): 

Месецъ 

III 
VI 
XI 

XII 

Г о д и н и 
1931 

93,1 
69,3 

1932 

74,8 
74,9 
71,3 
67,4 

1933 

70,4 
69,3 
64,7 
67,3 

1934 

62,3 
61,6 
60,3 
60,4 

1935 

58,1 
60,1 
60,3 
60,2 
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могатъ да се обозратъ и предскажатъ, а още по-трудно беше тяхното 
предсказване тъкмо при първия случай, въ Англия, и то въ едно време 
на извънредно стопанско напрежение и неустановеность на условията. 
Действително, последиците на обезценката на монетна можеше да се 
наблюдаватъ още презъ време на инфлацията, когато за неучаствува
щите въ инфлацията страни тя добиваше видъ на валутенъ дъмпингъ. 
Но ако обезценката за известно време сигурно цгвше да прояви и въ 
Англия подобно поощрително действие върху износа, то съ това въпро-
сътъ още не се изчерпваше. Оставаше още да се мисли за влиянието 
на обезценката върху вноса и върху кредитния балансъ, а това влия
ние отъ дотогавашния опитъ по-скоро требваше да се прецени, като 
отрицателно, отколкото положително. Най-сетне инфлацията навредъ 
причини едно необикновено голямо разстройство на стопанството и 
това разстройство, което не можеше да се откупи отъ временното уве
личение на износа, караше всЬка една страна да държи за стабилно-
стьта на монетата на всвка цена. 

Въ Англия съзнавайки, че ще се дойде до обезценка на лирата 
б-fexa решили да не оставатъ нещата да се развивать така, както въ 
болшинството държави презъ време на инфлацията—по своя естественъ 
редъ, а б-Ьха решилиДцомъ веднажъ обезценката не може да се от-
бътне да намалятъ съ съответни мероприятия поне опаснитв и после
дици. Ако английската девалвация успъ така блъхкаво, то този усп-вхъ 
требва да се отдаде на две специфични за това мероприятие условия 
— първо, на взетите въ Англия мёрки и второ, на обстоятелството, че 
ведно съ Англия къмъ девалвация се пристжпи още въ редъ държави 
и тя общо обхвана една грамадна часть отъ световното стопанство. 
На тия обстоятелства ние требва да се спремъ. 

Следъ като въ края на августь и презъ септемврий 1931 год. из
теглянето на злато отъ Англия отново се засили и стабилностьта на 
валутата, респ. влиянието на това теглене върху паричното обръщение 
вече не можеше да се отстрани и отбътне, на 19 септемврий англий
ската банка предложи на правителството да я освободи отъ задълже
нието да отпуска на определена цена злато и на 21 септемврий пар-
ламентътъ неочаквано за широката публика прие законопредложението 
на националния кабинеть за суспендиране обменяемостьта на банкно
тите, една мерка, която отъ времето на прочутия актъ на Пилъ отъ 
1844 г. се вземаше за четвърти пжть. Цельта беше да може полич-
ниятъ курсъ да намери своето „естествено" ниво, сиречъ онова ниво, 
което по терминологията на господствуващата теория отговаря на по
купателния паритетъ и води къмъ изравнение на платежния балансъ. 
Сжщевременно, обаче, беха взети и редъ други мерки. Преди всичко, 
очаквайки една възможна паника и едно бързо покачване на ценитЬ, 
парламентътъ прие редица закони, които наказваха всеки, който на 
дребно покачва цените на разполагаемите стоки съ цель да спечели 
повече отъ нормалното. Освенъ това съ цель да се достигне до равно
весие въ търговския балансъ на Англия, управляващото консервативно 
болшинство, което се избра подъ паролата да постигне уравновесението 
на платежния балансъ на всЬка цена, се реши на едно ограниче-
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ние на вноса въ пълно противоречие съ дотогавашната традиционна 
фритредерска политика. Презъ ноемврий 1931 год. парламентътъ прие 
единъ „Законъ за анормалния вносъ", който дава право на правител
ството, респективно на министъра на търговията, да облага съ вносни 
мита до 100% отъ стойностьта стоки, вносътъ на които въ Англия е 
ненормално големъ. Възъ основа на този законъ презъ следните два 
месеца съ четири последователни наредби (отъ 20 ноемврий, 30 ноем
врий и 17 декемврий 1931 год. и 5 януарий 1932 год.) министърътъ на 
търговията Рънксиманъ и министъра на земеделието Джилмулъ въве
доха мита въ разм-Ьръ 50°/о върху стойностьта за редъ стоки, между 
които по-важни еж следните: домакински еждове, метални мебели, но-
жарски изделия, инструменти, радио апарати, пишущи машини, гумени 
изделия, разни дрехи и некой текстилни произведения, парфюмерия, 
прежди вълнени и др., оржжия, фотографически апарати и съоржже-
ния, електрически апарати, некой химикали и пр., както и на сезонно 
внасяните пресни цветя, плодове и зеленчуци. Понеже тия мита се 
сметать надъ по-рано сжществуващите, то за некой отъ тия стоки те 
достигнаха до 837з% отъ стойностьта имъ и следователно, представля
ваха едно безсъмнено ограничение и затруднение на вноса. Освенъ 
това отъ 1 мартъ 1932 г. въ Англия се въведе новъ общъ митнишки 
тарифъ, който облага болшинството отъ внасянитв въ Англия стоки съ 
едно адвалорно мито отъ 10%. Наистина митата на тарифата не еж 
високи и нейната ограничителна за вноса сила се чувствително намали 
отъ преференцията, отъ която се ползуваха още отъ самото начало 
имперските стоки, а окончателно биде оговорена на конференцията въ 
Отава презъ августъ 1932 г., но вънъ отъ съмнение е, че това беше едно 
средство, което не можеше да не окаже силно въздействие върху тър
говския и отъ тамъ върху платежния балансъ. Че въ сжщата насока 
действуваше и самата девалвация, това ще видимъ по-нататъкъ. 

Не по-малко значение требваше да се отдаде и на сконтовата 
политика на Английската банка. Следъ едно краткотрайно понижение 
на сконтото презъ май 1931 год. отъ 3°/° на 2х/г% съответно съ дви
жението нъ платежния балансъ банката на два пжти презъ кризисния 
месецъ юлий беше повишила сконтото на 3*/2% и 47г%. Едновременно, 
съ обявяване отказването отъ златния еталонъ на 23 септемврий 1931 г. 
сконтото биде повишено на б%, на която височина то остана близо 
петь месеца. Това средство, обаче, едва ли би дало благоприятенъ 
резултатъ, ако не беше общото подобрение на платежния балансъ, 
едновременното девалвиране менетитб на редъ други държави и из-
бвгването на инфлацията въ Англия—съвокупность отъ обстоятелства, 
която не позволи по-нататъшното голъмо изтегляне на капитали отъ 
Англия, както би требвало да се очаква. Отъ тия обстоятелства по
следното — липсата на инфлация — не изпъква така еднообразно и 
явно. Въ действителность, едно увеличение на количеството на банкно
тите и книжните пари въ обръщение следъ девалвацията въ Англия 
се забелязва, но то се държи само въ ограничени рамки. Така въ края 
на годинатя банкнотното обръщение въ Англия е било; 
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Презъ ГОДИНИГБ 1928 1929 1930 1931 1932 1933 1934 1935 
Милиони лири 378,3 369,8 368,8 364,2 371,2 392,0 405,2 424,5 
Докато, следователно, до 1931 год. явно се види една политика на 
намаление на банкнотното обръщение, следъ тази година и особено 
презъ последните няколко години количеството на банкнотигБ посте
пенно чувствително нараства. Лко и това да не е една истинска инфлация, 
то все пакъ е едно премахване на дефлационния натискъ. Възможно е 
сжщо така, инфлационни влияния въ това време да се проявяватъ и 
отъ кредитния пазаръ, специално следствие чувствутелното намаление 
на лихвения процентъ презъ 1932 год. и въ последствие. Едно общо 
разширение на кредита и отъ тукъ облекчение на стопанството, като 
последица отъ освобождаването на Английската банка отъ ограниче
нията на златния еталонъ, е безспорно имало и то е било отъ голЪмо 
значение.1) Въ ВСБКИ случай инфлационната тенденция се държи въ 
възможни най-твсни рамки и въ това отношение известната политика 
на „открития пазаръ", водена отъ Английската банка, е имала най-
гол-БМО значение. 

Все пакъ отъ най-пжвмо значение б-вше, както вече се каза, 
обстоятелството, че ведно съ Англия девалвацията се предприе въ редъ 
други държави, които отъ една страна се намираха въ почти сжщото 
положение, което имаше и Англия и, следователно, по СЖЩИТБ причини 
биха били принудени да допуснатъ обезценката на националната си 
монета, а отъ друга страна бЪха така свързани съ английското народно 
стопанство, като доставчици, конкуренти и длъжници на сжщото, че не 
можеше да отложатъ тая стжпка, следъ като тя бЪше предприета отъ 
Англия. Странитв, които ведно съ Англия обезцениха валутата си, еж: 
Египетъ, Индия, Британска Малая, Нова-Зеландия, Палестиня (21.IX.1931), 
Боливия, Колумбия (25.IX.193l г.), Ирландия (26.IX.1931 г.), Дания, Нор
вегия, Швеция (29.IX.1931 г.), Финландия (12.Х.1931 г.), Канада, (19. X. 
1931 г.), Никарагуа (13.XI.1931 г.), Япония (13.XII.1931 г.), и Португалия 
(31.XII.1931 г.). Тия страни образуватъ така наречения стерлинговъ 
блокъ, но обикновено, когато се говори за този блокъ, се разбира 
единъ по-ГБсенъ кржгъ, обхващащъ Англия, английските колонии и 
доминиони, скандинавските страни и Финландия, т. е. къмъ блока не 
се причисляватъ ср-БДно-американскигЬ държави и Япония. Презъ 
следните години последваха примера на обезценката още следните 
държави: Чили (20.IV.1932 г.), Гърция (26.1 V.1932 г.), Пери (14.V.1932 г.), 
Южна Африка 28.XII.1932 г.) и Естония (28.VI.1933 г.). Освенъ това още 
предъ 1929 год. б-Ьха напуснали златния еталонъ Австралия, Аржентина 
и Урагвай, а както ще видимъ по-късно, презъ 1933 год. се проведе 
девалвацията и въ Съединените Щати. 

Обезценката на валутитъ- едновременно или почти едновременно 
въ такава голЪма часть отъ свЪта изигра най-голЪмата роль относно 
окончателния резултатъ отъ девалвацията. Наистина, обезценката на 
валутата на редъ страни и специално на Япония, трЪбваше да за-

') Това подчертава особено О. Emminger — Wahrungsentwertung und Krisen-
uberwindung in England. Weltwirtschaftllches flrchiv 40 Band. 1934. S. 467 ff. 

http://25.IX.193l
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труДНИ пласмента на английските стоки, но отъ друга страна то 
веждаше до едно благоприятно въздействие върху ценить- на вь 
нить стоки, а това бъше най-важното. Англия сама по себе си п 
ставляваше единъ огроменъ пазаръ на всички блага и нейната napi 
политика не можеше да не окаже сждбоносно влияние върху този паз 
Подкрепена отъ идентичнитъ действия на всички тия страни, влиян 
на девалвацията върху ценитъ на международния пазаръ вече б 
напълно отъ решително значение и съвършено различно отъ он 
което можеше да има девалвацията само на една монета или сам 
една по-малка територия. 

Обезценката на валутата е винаги единъ ножъ съ две остр! 
Нейното влияние върху народното стопанство се състои въ влиян 
й върху ценитъ на СТОКИТЕ. Доколкото това влияние е благотвори 
тръбва да се търси въ обстоятелството, вече споменато при обра 
процесъ, че обикновено ценитъ на вжтрешния пазаръ се покач; 
по-бавно, отколкото — и докогато — междувалутната стойность 
монетата, която разлика отъ своя страна се дължи, както е извее 
на обстоятелството, че производителните разноски, респ. доходит] 
растатъ — пакъ поне въ началото —• така бързо, както пада с 
настьта на монетата. Отъ тукъ се явява едно значително поощр< 
на износа, което се предава въ общо раздвижване на стопанския 
вотъ на страната. Трудностите и опасностите се появявать, когат< 
съзнанието на населението вече проникне схващането, че монетата 
днесъ не е монетата отъ вчера и — което е най-опасното — че м 
тата отъ утре нема да е монетата отъ днесъ, по своята пок 
телна сила. Въ такъвъ случай ценитъ на СТОКИТЕ на вжтрешния па: 
почватъ обикновено да изпреварвать междувалутното обезценяван 
валутата, докато обикновено фиксираните доходи—ренти, наеми, запг 
но и въ голема степень работническите доходи — оставатъ да ку] 
задъ ценить на СТОКИТЕ, така че най-ощетени се явяватъ съответ( 
класи отъ населението, които живьятъ отъ тия свързани доходи. Т 
обаче, става тъкмо при всека една продължителна и прогресивна о 
ценка, която се дължи, напримеръ, на една стихийна инфлация, 
скавото състояние на народното стопанство, което се поражда npv 
кова положение, ако и привидно да предизвиква едно разширени< 
производството и пласмента и да намалявачувствително безработни 
не може да не увреди въ значителенъ размьръ народното стопаж 
като всеко болезнено състояние, каквото е и то. Тази основна о 
ность именно иска да избегне девалвацията, която се явява, като е 
държащо се въ ограничени граници обезценяване, при което само 
степенно цени и доходи се нагаждатъ къмъ новата височина на 
нетната единица. Въ такава благодарение на взетите мерки огр 
чена обезценка или девалвация се превърна ,и обезценката на ли| 
въ Англия, особено следъ като презъ 1932 год. се създаде специа; 
стабилизационенъ фондъ (Exchange Equalisation Fund), който имаш 
Цель да не позволи едно по-нататъшно обезценяване на монет 
Дължащо се на неоправдани опасения или пъкъ на борсови спекула 
съ валутата. Въ началото фондътъ се съставяше отъ 175 мил, лир 
презъ 1933 год. вече достигна надъ 375 мил. лири. 
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Въпросътъ за успъха на девалвацията въ Англия е въпросъ за 
влиянието на девалвацията върху ценить1 на стокитв. Вънъ отъ съмне
ние е, че като последица отъ стичането на вече изтъкнатитъ обстоя-

- телства и мърки това влияние бъше твърде благоприятно за англий
ското народно стопанство. Това може да се види отъ движението на 
индекситБ на ценить следъ девалвацията и особено отъ едно сравне
ние на това движение съ движението на поличния курсъ на лирата. 
Това е дадено въ следващата тукъ таблица. 

ТАБЛИЦА № 14 
Движение на ценить на златото, на стокить и на издръжката 

на живота въ Англия 1931—1936 г. 
База: VI.1931 = 100. 

Година и 
месецъ 

1931 VI 
IX 

XII 
1932 III 

VI 
IX 

XII 
1933 III 

VI 
IX 

XII 
1934 III 

VI 
IX 

XII 
1935 III 

VI 
IX 

XII 
1936 III 

Индекси 

Цена на 
златото 

100 
107,4 
144,2 
134,3 
133,5 
139,7 
148,0 
141,6 
144,0 
154,6 
148,6 
160,7 
162,2 
165,8 
166,5 
172,7 
166,3 
166,0 
166,1 
166,0 

.Цени на 
едро 

100 
97,2 

103,0 
. 101,3 

99,7 
96,0 
98,0 
95,5 
99,6 

101,5 
101,2 
101,8 
101,6 
102,1 
101,5 
100,4 ' 
102,1 
103,6 
105,5 
105,9 

К
ур

съ
 н

а 
£ 

по
 о

тн
ош

. 
на

 з
ла

тн
ия

 
и 

па
ри

те
тъ

 
100 

93,1 
69,3 
74,8 
74,9 
71,3 
67,4 
74,4 
69,3 
64,7 
67,3 
62,3 
61,6 
60,3 
60,4 
58,1 
60,1 
60,3 
60,2 
60,3 

И
нд

ек
съ

 з
а 

из
др

ъж
ка

та
 

нэ
 ж

ив
от

а 

100 
99,8 

98,0 
97,3 
97,3 
96,7 
93,2 
93,9 
96,0 
96,7 
94,6 
96,0 
97,3 
97,3 
94,6 
97,3 
98,7 

100,0 
98,0 

Отъ цифрить на таблицата — индексътъ е изчисленъ възъ основа 
на индекса на Board of Trade отъ насъ къмъ база юний 1931 г. — 
ясно личи,*че докато още презъ първитъ месеци следъ напущането на 
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златния еталонъ лирата загубва повече отъ 30% отъ своята първона
чална външна стойность, то ценитЬ на стокитЬ на едро се покачватъ 
само презъ първитЪ шесть месеца надъ нивото преди обезценката, 
следъ това падать подъ това ниво и едва къмъ края на 1935 год. по-
сочватъ едно по-чувствително покачване надъ нивото отъ преди обез
ценката, покачване което, обаче, въ никой случай не отговаря на пада
нето на валутата, която предъ последнитЪ години е спаднала прибли
зително съ 40°/о отъ първоначалната си стойность. Индексътъ на це
нитЬ на едро е само 105,9. Тая разлика още по-ясно и силно изпъква 
при индекса на ценитЬ на дребно. Тукъ презъ цЪлото време индексътъ 
е подъ нивото отъ преди обезценката. Сжщото е и съ работническата 
заплата, която остава подъ нивото отъ 1931 година. 

Съ какво може да се обясни всичко това ? Намъ се струва, че 
единственото обяснение трЪбва да се търси въ международната ко
нюнктура. Извънредно голЪмитЪ затруднения на пазаритЪ въ зад-
океанскитЪ страни и общото понижение на ценитЬ на суровитЬ мате
риали бЪше така голЪмо, че спадането на валутата на Англия не се 
отрази върху едно повишение на цената на суровитЬ материали, пре
сметната въ обезценена лира. Англия и странитЪ отъ стерлииговия 
блокъ представляваха токова голЪмо и решително пазарище на тия 
материали, че тЪзи страни-продавачки се принудиха да понесатъ за
губата отъ новия курсъ, само и само да не загубятъ пласмента си. 
Впрочемъ, ценитЬ на суровитЬ материали, смЬтани въ злато, продъл
жаваха да падатъ и това за Англия и странитЪ отъ стерлинговия блокъ 
бЬше обстоятелството, което имъ позволи да доставятъ тия материали 
при по-низки цени и поради това да използуватъ така дълго благо
приятните последици отъ обезценката на валутата си. Ако това обсто
ятелство го нЬмаше, то не можеше така дълго цени и заплати да 
останатъ на едно така низко ниво, а съ това и поощрителното въз
действие на девалвацията би се намалило. 

Колко благоприятно за Англия и естествено за останалитЪ страни 
отъ стерлинговия блокъ се развива движението на ценитЬ презъ го-
динитЪ следъ девалвацията, това може да се види отъ едно сравнение 
на индекса на ценитЬ на едро въ различнитЪ държави. Въ следващитЪ 
таблици, ние даваме оргиналния индексъ при база 1929 год. за глав-
нитЪ страни отъ стерлинговия блокъ, златния блокъ и странитЪ съ 
ограниченъ златенъ еталонъ (девизни ограничения), а освенъ това 
възъ основа на този индексъ сме изчислили сжщия въ проценти отъ 
английския индексъ (индексътъ на Економисть), следъ това даваме 
отдЬлно индекса въ монетния паритетъ отъ 1929 год. и сжщия въ про
центи'отъ английския индексъ въ злато. Тия пресмЬтания ние сме на
правили, понеже ни се струва, че така преобразени индекситЪ ни да
вать особено релиефно развитието на ценитЬ въ главнитЪ страни презъ 
1929-1935 г. 

Отъ самия оргиналенъ индексъ (таблица № 15) личи, че презъ 
цЬлото време е сжществувала една свЪтовна тенденция къмъ намале
ние на ценитЬ. На тая тенденция се подчиняватъ, както странитЪ съ 
Девалвирана монета, така и странитЪ съ знатна монета. Едва презъ 
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1935 год. тая тенденция отслабва и първо се явява едно слабо пови
шение на индекса и то най-напредъ въ страните съ девизни ограни
чения, следъ това въ странитв съ златна валута, и най-после въ стра
нитв, предприели девалвация. Повишението на- индексътъ въ странитв 
на девалвацията, обаче, ясно личи, че е далечъ подъ повишението на 
поличния курсъ. Впрочемъ отъ втората часть на таблицата личи, че 
отъ всички страни съ девалвирана монета най-слабо се е отразило 
падането на курса въ Япония, която изобщо остава подъ английския 
паритетъ, и следъ това въ Англия. Картината, обаче, става напълно 
ясна, когато се обърнемъ къмъ индекситб въ злато, дадени въ таблица 
№ 16. Ако приемемъ, че 1929 год. е имало равновесие въ покупател
ния паритетъ на различнигБ държави — това е впрочемъ една хипо
теза, неотговаряща на действителностьта,—то ще видимъ, че най-изгодно 
развитие на ценигв отъ гледище на международната конкуренция има 
Япония, следъ това другитв страни девалвирали монетата си начело 
съ Австралия и — общо на трето мъсто — Англия. Най-лошо отъ гледище 
на международната конкуренция стои Чехословакия до девалвацията, 
Германия и странигв съ девизни ограничения, Съединенигв Щати ,до 
девалвацията въ твхъ, И странигв отъ златния блокъ. Като се вземе 
предвидъ, обаче, че въ странитв съ девизни ограничения тия ограни
чения въ повечето случаи еж свързани съ известни износни премии, 
скрити или явни, ясно е, че странигв съ златенъ еталонъ еж много 
зле поставени, отъ гдето и тенденцията у твхъ да се присъединять 
къмъ вълната на девалвацията, което презъ февруарий 1934 г. извърши 
Чехословакия, презъ мартъ 1934 г. Италия, презъ мартъ 1935 г. Белгия, 
докато Полша намъри за изгодно да премине къмъ девизни ограни
чения презъ априлъ 1936 год., както ще видимъ по-късно. 

Благоприятното движение на ценигв на едро въ странитв, девал
вирали своята валута, се отрази, както се очакваше и което главно се 
желаеше, върху износа на сжщитв страни. Отъ тукъ следващата таб
лица личи, какъ следъ 1931 г. постепенно износътъ на Англия и на дру
гите страни съ девалвирана монета расте по отношение на общия 
свЪтовенъ износъ и по отношение износа на конкурентните страни-
износителки, а най-вече по отношение на странигв запазили златния 
еталонъ. Цифригв еж дадени въ таблица № 17. 

Презъ 1931 год. износътъ на Англия и странитв на стерлинговия 
блокъ достига най-низкото си ниво — износътъ на Англия представлява 
9,36% отъ св-Ьтовния износъ, а износътъ на стерлинговия блокъ 23,26%, 
расп. 25,68%. Веднага следъ девалвацията, обаче, износътъ се засилва 
и то доста чувствително, както това се вижда ясно отъ увеличението 
на съответнитв относителни числа. Обратно износътъ на странитв съ 
запазенъ златенъ еталонъ и особено на Германия се намалява твърде 
много. Това е едно обстоятелство, което ясно посочва причинить, защо 
отъ една страна всички девалвирали монетата си страни се стремятъ 
да нагодятъ обезценката на валутата си къмъ обезценката на лирата 
стерлингъ, а отъ друга страна и защо отдълнигв страни постепенно 
отпадать отъ златния блокъ, както и защо най-после презъ 1936 год. 
всички държави окончателно напускать златния еталонъ. 
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ТАБЛИЦА № 17 
Развитие на износа 1929 — 1935 год. по стойность въ милиона (стари) 

златни долари. 

Сввта всичко износъ 
Англия всичко 

% отъ сввта 
ГлавнитЬ индуст. страни безъ U.S.A. 

% отъ сввта 
Англия въ % отъ твхъ 
СЖЩИТБ и Съед. Щати 

% отъ сввта 
Англия въ % отъ твхъ 
Стерлинговия блокъ отъ 1931 

% отъ сввта 
Стерл. блокъ, Юж. Афр., Финл. Ест. 

% отъ сввта 
СЖЩИТБ И С Щати и Япония 

% отъ св-Ьта 
Златния блокъ 1931 г.1) 

% отъ св-Ьта 
Златния блокъ 1931 г. + Германия 

% отъ св-Ьта 
Златния блокъ 1936 г. 

% отъ сввта 
Германия 

°/о отъ св-Ьта 

1929 

33027 
3549 
10,75 

13182 
39,92 
26,92 
18339 
55,54 
19,35 
8400 
25,43 
9047 
27,39 
15173 
45,93 
4972 
15,05 
8184 
24,78 
3166 
9,58 

3212 
9,72 

1931 

18922 
1771 
9,36 

8076 
42,68 
21,92 

10454 
55,24 
16,94 
4402 
23,26 
4860 
25,68 
7785 
41,14 
3220 
17,01 
5506 
29,10 
1978 
10,45 
2286 
12,08 

1932 

12888 
1279 
9,92 

5181 
40,20 
25,68 
6757 
52,43 
18,92 
3166 
24,56 
3574 
27,73 
5114 
39,68 
2012 
15,61 
3379 
26,21 
1263 
9,80 
1367 
10,61 

1934 

11305 
1189 
10,52 
4525 
40,03 
26,28 
5778 
51,11 
20,57 
2940 
26,00 
3271 
28,93 
4901 
43,35 
1813 
16,03 
2792 
24,69 
1145 
10,12 

979 
8,66 

1935 

11457 
1239 
10,81 
4436 
38,72 
27,93 
5767 
50,34 
21,48 
3066 
26,76 
3450 
30,11 
5199 
45,37 
1659 
14,48 
2679 
23,38 
1031 
9,00 
1020 
8,90 

Въ това отношение не е безинтересно да се посочи и на промв-
нитв на направлението на търговията на Англия и страните девалвирали 
монетата си. Въ следната таблица № 18 еж дадени процентните числа 
на разпредвлението на вноса и износа на английската външна търго
вия по държави, преди и следъ девалвацията, като държавитв еж гру
пирани въ четири отдвлни групи. 

Въ таблицата на първо мвсто се хвърля на очи промяната въ 
търговията между Англия и странитв отъ златния блокъ. Презъ 1929 г. 
вносътъ на тия страни въ Англия представлява 14,7 процента отъ цвлия 
й вносъ. Следъ девалвацията въ 1932 год. той представлява вече само 
10,5% и въ последствие вече не успвва да се вдигне до това ниво, а 
спада още по-низко. Положението е обратно при износа. Презъ 1929 г. 
само 9,8% отъ английския износъ се е отправялъ къмъ странитв отъ 
златния блокъ. Презъ 1932 г., обаче, вече 12,5%, презъ 1933 г. 12,7% 

*) Франция, Белгия, Швейцария, Холандия, Полша, Чехославия. 
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ТАБЛИЦА № 1 8 
Процентно распределение на вноса и износа на Англия 

презъ периода 1929—1935 год. 

В н о с ъ о т ъ 
Странитв девалвирали 1931 г.1) 
СЖЩИГБ страни и Южна Африка и 

Съединените Щати 
Златния блокъ отъ 1933 г. 
Останалите страни 
И з н о с ъ з а 
Страните девалвирали 1931 г. 
СЖЩИГБ страни и Южна Африка и 

Съединените Щати 
Златния блокъ отъ 1933 г. 
ОстаналитЬ страни 

Г о д и н и 

1929 

24,8 

42,7 
14,7 
42,6 

31,1 

41,8 
9,8 

48,4 

1932 

30,4 

44,1 
10,5 
45,2 

30,5 

39,6 
12,5 
47,9 

1933 

33,3 

46,2 
10,0 
43,8 

29,9 

41,5 
12,7 
44,8 

1934! 1935 

30,7 

45,2 
10,2 
44,6 

31,8 

43,8 
11,8 
44,4 

32,5 

45,9 
10,1 
44,0 

31,6 

44,9 
10,8 
44,3 

отъ износа отива за тия страни. Презъ следните години действително 
този процентъ пада, но влиянието на девалвацията върху този износъ 
и силата, която тя придава на конкурентноспособностьта на английската 
търговия въ тия страни е вънъ отъ съмнение. За страните, които ведно 
съ Англия еж прибегнали къмъ девалвацията това значи едно закреп
ване на тЬхната позиция на английския пазаръ. Вносътъ отъ техъ вед
нага следъ девалвацията чувствително се е увеличилъ — отъ 24,8 на 
30,4%. Въ това увеличение не взематъ участие страните, които по-късно 
девалвираха, а именно Съединените Щати и Южна Африка. Сжщо 
така и износътъ на Англия за тия страна не пострадва значително и 
се държи на предидевалвационното ниво, а по-късно дори и го над
хвърля. Че износътъ за останалите страни — главно за страните съ 
девизни ограничения — среща едни прогресивни спънки следъ девал
вацията, това е много естествено. 

Засилването на износътъ отъ Англия — а сжщото е й за оста
налите страни отъ стерлинговия блокъ — се отрази въ едно благо
приятно развитие на платежния балансъ, въ оживление на производ
ството и намаление на безработицата, а това беха сжществени приз
наци за преодоляване на кризисното състояние въ тия страни. 

Най-първо платежниятъ балансъ. Той презъ годините следъ де
валвацията въ Англия се е развивалъ, както*следва: (вж. табл. № 19) 

Видно е подобрението на баланса веднага следъ девалвацията. 
Пасивното салдо отъ търговския балансъ значително и бързо се подо
брява. При другите приходи на народното стопанство действително това 
не е така проявено. Следъ като презъ 1932 г. тия приходи достигать най-

J) Тукъ еж включени следнитв страни: Дания, Норвегия, Швеция, Индия, 
Япония, Австралия, Египетъ, Канада, Финландия. 
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ТАБЛИЦА № 19 
Остатъци отъ платежния балансъ въ милиони стари златни долари. 

Години 

1931 
1932 
1933 
1934 
1935 

ко
ва

 
го

ви
я 

н fi 
U н 

—1850,3 
—1006,2 
— 871,5 
- 883,6 
— 759,3 

ви
 и

 
ид

ен
ти

 

5 ш 
S (Ц 

+ 771,0 
4- 525,9 
4- 530,2 
+ 526,0 
+ 538,2 

5 ? 

- 607,7 
г 301,5 
L 341,3 
- 351,6 
г 328,7 

° S Я 
sf s £ 

J g 5 
CO о >-, 

— 471,6 
— 178,8 

— 
- 6,1 
4- 107,6 

Злато 

4" 158,7 
- 52,6 
— 649,5 
— 399,7 
— 205,1 

Всичко 

— 312,9 
- 231,4 
- 649,5 
— 405,8 
— 97,5 

низкото си ниво, следъ това вече настжпва едно колебливо увеличение. Ко
лебанието отчасти, напримЪръ намалението на приходитъ отъ ЛИХВИТЕ 
И дивидентите презъ 1944 год., тръбва да се обясни и съ конвертира
нето на НЕКОЙ доминиални дългове при единъ низъкъ лихвенъ про-
центъ. Все пакъ като се вземе предвидъ подобрението на търговския 
балансъ, тръбва да се признае, че постепенно положението на платеж
ния балансъ изцъло се подобрява. Презъ 1933 год. разширениятъ тър
говски и кредитенъ балансъ е вече изцъло изравненъ, а сжщото е 
почти и презъ 1934 год., докато презъ 1935 год. той даже вече е ак-
тивенъ. При това положение само движението на НОВИТЕ кредити и 
специално движение на златото е, което причинява общата пасивность 
на платежния балансъ. Но и тази обща пасивность тъкмо презъ по-
^леднитъ години постепенно се намалява и презъ 1935 год. достига 
едно ниво, небивало низко, което тръбва да се отдаде главно на на
маление отпущането на нови капитали отъ Англия следствие общата 
несигурность и въздържането на публиката къмъ нови инвестации въ 
чужбина. Така споредъ изчисленията на Съръ Р. Киндерслей1) резул-
татътъ отъ баланса на НОВИТЕ инвестации на английски капитали, вло
жени въ чуждестрани акции и облигации презъ последнитЕ години, е 
билъ, както следва: 

Години 1929 1930 1931 1932 1933 1934 
Милиона лири 4-47 4-59 -\-\А —И 4-16 +21 

ЦифритБ ясно показватъ спадането на НОВИТЕ инвестации следъ 
1930 год. Едва презъ последнитъ години почва едно възстановяване на 
инвестациитъ въ чужбина въпрЕки ГОЛЕМИТЕ конверсии на дър-
жавнитЕ заеми въ самата Англия. То личи и ако се взематъ цифритЬ 
общо за всички английски капитали, работящи въ чужбина (акции, 
облигации, собственость отъ всъкакъвъ видъ) презъ последнитъ години, 

*) Sir R. Kindersley — British overseas investments in 1933 and 1934; 1934 and 
1935. in The Economic Journal September 1934 aud December 1936. 
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за които имаме сведения отъ сжщия авторъ. Презъ 1932 год. rfe еж 
възлизали на една обща сума отъ 3640 милиона лири, 1933 год. на 
3666, 1934 год. на 3714 милиона лири или презъ 1933 год. имаме 26 
милиона, а 1934 год. 48 милиона лири нови инвестации. Като се вземе 
предвидъ спадането на лирата, ще се види, колко въ действителность 
е спаднала кредитната сила на Англия. Отъ друга страна, вероятно, е, 
значителните протекционистически мероприятия, а и самата акция на 
девалвацията, да еж предизвикали разширение на известни клонове на 
производството вжтре въ страната и това да е отклонило свободните 
капитали въ тая насока. За това указания виждаме и въ засилване на 
индустриалната активность въ Англия и страните отъ стерлиговия 
блокъ. Индексътъ за индустриалното производство въ отделните страни 
се е движилъ, както следва въ таблица № 20. 

ТАБЛИЦА № 20 
Индёксъ на индустриалното производство 1929—1936 г. База 1929=100. 

Държави 

Англия 
Дания 
Финландия 
Норвегия' 
Швеция 
Канада 
Съед. Щати 
Япония 
Австрия 
Германия 
Чехия 
Белгия 
Италия 
Франция 
Холандия 

1930 

92,3 
108,0 
90,8 

101,0 
96,4 
84,8 
80,7 
94,8 
84,9 
85,9 
89,2 
88,8 
91,9 

100,4 
91,4 

1931 

83,8 
100,0 
80,0 
78,3 
84,5 
71,0 
68,1 
91,6 
74,3 
67,6 
80,7 
81,1 
77,6 
88,9 
79,0 

1932 

83,5 
91,0 
83,3 
92,7 
79,1 
58,1 
53,8 
97,8 
64,3 
53,3 
63,5 
69,1 
66,9 
68,8 
62,3 

1933 

88,2 
105,0 
95,8 
93,8 
81,8 
60,3 
63,9 

113,2 
65,4 
60,7 
60.2 
71,4 
73,7 
76,7 
69,1 

1934 

98,8 
117,0 
116,7 
97,7 

100,0 
73,5 
66,4 

128,7 
72,2 
79,8 
66,5 
72,3 
80,9 
71,0 
69,8 

1935 
S' 
о. и 

105,7 
121,0 
125,0 
105,1 

81,3 
75,6 

141,8 
79,6 
94,0 
69,9 
80,6 

67,4 
66,3 

I 

105,3 
118 
123 
103 
124 
76 
75 

135 
74 
89 
65 
66 
90 
67 
68 

11 

104,0 
120 
120 
107 
125 
79 
72 

141 
75 
95 
67 
72 
98 
66 
69 

III 

103,2 
123 
122 
99 

83 
74 

141 
82 
87 
69 
71 
86 
67 
92 

IV 

112,5 
123 
129 
112 

87 
83 

150 
87 

100 
78 
80 

68 
66 

• 

1936 

I 

114,7 
i23 
133 
112 

83 > 
80' 

142 
86 
98 
75 
81 

71 
69 

Отъ горните индекси може да се заключи, че най-рано девалва
цията се отразила въ едно повишение на индустриалната активность и 
то още презъ 1932 г. въ Япония — гдето, както се виде по-рано, обез
ценяването е най-силно — следъ това въ Дания и Норвегия. Презъ 
следната година се забелезватъ признаци на съживеване въ всички 
страни, но най-вече въ страните съ девалвирана монета. Презъ 1934 г. 
нивото отъ 1929 год. е вече надминато въ Япония, Дания, Финландия, 
Швеция, а нивото отъ 1930 год. е надминато още и въ Англия. Презъ 
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1935 год. вече въ Англия, Дания, Финландия, Норвегия, Япония нивото 
отъ 1929 год. чувствително е надминато, Германия и Белгия еж се 
приближили къмъ това ниво, а най-зле еж странигв съ златенъ ета-
лонъ — Холандия и Франция. Безсъмненно, за подобрение на положе
нието на производството презъ 1935—1936 г. не може да се вини само 
девалвацията и нейнитъ последици — тукъ има и други причини, но 
всЬки случай златниятъ еталонъ се оказва едно средство, спъващо 
влиянието на факторите, които водятъ къмъ подобрение на стопанския 
животъ. То не позволява едно нагаждане на стопанския животъ на 
отдълната страна къмъ положението на световното стопанство при 
условията на съвременното стопанство, което не се изгражда върху 
неограничената конкуренция. Златниятъ еталонъ и свободната търго
вия еж приежщигв на капиталистическата стопанска система форми на 
паричното и стоково обръщение, но когато капитализмътъ самъ по 
себе си е спънатъ и обвързанъ, спънато е и свободното функциони
ране на тия обръщения и тъ се превръщатъ отъ само себе си отъ 
автоматически действуващи регулатори на тежки връзки. Тяхното уреж
дане и нагаждане изкуствено и съзнателно отъ вънъ съ средствата на 
политиката се явява необходимо. 

Подобрението на стопанското положение може да се прочете и 
отъ числото на безработнигв въ Англия. Това число достига своя 
максимумъ презъ първия месецъ на 1933 г. и постепенно бързо почва 
следъ това да намалява. ЦифритЪ еж дадени въ таблица №13 на стр. 27 
Тукъ ние даваме само диаграмата за броя на безработнитъ(самомжже) 
въ Англия (а) общо и въ (б) желязната индустрия, ржководството 
и корабостроителството, (в) въ каменовжгленото производство и (г) 
останалата индустрия. (Вж: диаграмата на стр. 44) 

Диаграмата наистина ясно показва, че положението отъ 1929 г. 
още не е достигнато, но отъ друга страна бързото подобрение е вънъ 
отъ съмнение, както е вънъ отъ съмнение при отстраняването на всички 
външни причини и голъмото значение за подтикъ къмъ това подобре
ние именно на девалвацията. 

Ако искаме да сумираме последицитЬ отъ девалвацията въ Анг
лия и поукигв отъ нея, то ще тръбва да кажемъ следното: 

Въ Англия обезценката на монетата се наложи следствие на твър-
достьта на ценить- и неблагоприятното движение на платежния балансъ 
като последица отъ земеделската криза и избухването на кредитната 
паника презъ 1931 год. Тая обезценка се оказа още презъ първия мо-
ментъ, като едно извънредно благоприятно обстоятелство за съживя
ване на стопанския животъ. Очакваното поскжпване на живота не на-
стжпи. Това се дължи, отъ една страна, на самата ограниченость на 
обезценката, отъ друга страна на твърде благоприятното въ това отно
шение положение на свътовния пазаръ и на значението на Англия и 
останалитъ страни съ обезценена валута въ този пазаръ. Едно влоша
ване на реалното съотношение на размината следъ девалвацията без
съмнено има, но то за Англия не бЪше поради СЖЩИГБ обстоятелства 
така голъмо и зловредно. Всичко това накара Англия чрезъ създава
нето на единъ специаленъ' изравнителенъ фондъ презъ 1932 год. да се 
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опита да стабилизира монетата на това ниво, опасявайки се, че пона
татъшната обезценка ще предизвика паника, въ което ще се загубятъ 
ИЗГОДИТЕ отъ девалвацията и че само по пжтя на стабилизацията може 
да се консолидиратъ постигнатите изгоди. 

IV. 
Благоприятното положение, създадено за Англия и страните отъ 

стерлинговия блокъ следствие девалвацията на твхната монета, не мо
жеше да не предизвика известни м-врки отъ страна на другите страни, 
които се видеха изместени въ своята експортна търговия и затрудненъ 
вноса си въ страните съ стерлингова валута. Тия реакции Можеше да 
се изразятъ въ различни форми. Най-естествено и най-лесно би било 
сигурно, ако тия страни бъха прибягнали къмъ обикновените мерки 

'на търговската политика — увеличение на митата, въвеждане на нови 
ограничения на вноса, и пр. — за да затруднять вноса отъ страните 
съ девалвирана валута. Този пжть, обаче, при сжществуващото на све
товния пазаръ стопанско положение не можеше да се поеме отъ всички 
страни. Не можеше да се поеме, понеже ценитъ б-fexa много низки, 
пазарътъ на Англия беше извънредно важенъ и много страни въ вно
са си зависвха отъ нея и понеже понататъшното затруднение на вноса 
би било съвършено излишно, тъй като отдавна вече световната търго
вия бЯше сведена до едно извънредно низко ниво. Оставаше единъ пжть 
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отворенъ: да се последва примера на Англия и да се пристжпи къмъ 
девалвация. И ние виждаме, какъ презъ ГОДИНИТЕ следъ 1931 г. една 
следъ друга множество държави девалвиратъ своята монета. Япония 
изобЩо обезцени монетата си подъ лирата и се стараеше да подържа 
едно постоянно по-низко съотношение къмъ последната. Южна Африка 
презъ януарий 1933 год. се присъедини къмъ стерлинговия блокъ. Но 
най-интересна и така да се каже атипична е девалвацията въ Съеди
нените Щати, която се извърши презъ 1933 год. и се оформи оконча
телно чрезъ стабилизиране на долара при единъ новъ курсъ презъ януа
рий 1934 год. Девалвацията тукъ е атипична, както по СВОИТЕ мотиви, 
така и по своето провеждане. 

Девалвацията въ Англия и другите девалвиращи презъ 1931 год. 
страни беше наложена следствие на заплашителното за паричното 
обръщение и стопанския животъ положение на платежния балансъ. 
Нейната главна цель и последица беше едно автоматическо понижение 
на твърде ВИСОКИТЕ нива на цените и изравнение на покупателния 
паритетъ на монетата въ тия страни съ покупателния паритетъ на СВЕ
ТОВНИЯ пазаръ. СВЕТОВНИЯТЪ пазаръ бЕше основната насока и девал
вацията бЕше вънШно ориентирана. 

Въ СъединенитЕ Щати външно-стопанскитв мотиви бЕха много 
по-назаденъ планъ. Това ще се разбере, като се вземе предвидъ отно
сително силно автаркния характеръ на страната въ стопанско отноше
ние, както и нейното грамадно богатство. Натрупаното въ страната 
злато и богатство можеше да позволи безопасно едно пасивно салдо 
въ платежния балансъ. Въ действителность години наредъ платежниятъ 
балансъ беше активенъ и страната пласираше значителни капитали въ 
странство. Стабилностьта на долара ни най-малко не беше заплашена. 
Златните резерви на емисионната банка беха огромни — въ началото 
на 1933 г. тукъ беше събрано злато за 4045 мил. долара — 34,78% 
отъ СВЕТОВНИТЕ резерви, единъ процентъ, който никоя друга страна не 
е достигала. Отношенията на конкуреницията спрямо Англия на СВЕТОВ
НИЯ пазаръ въ това отношение, ако и чувствително да се проявиха въ 
борбата между долара и лирата, не беха сжщественото при девалва
цията на долара. Състоянието на поличния курсъ на долара надъ 
златния му паритетъ презъ януарий и февруарий 1934 год., което съ
стояние стана причина за привличане на златото въ СъединенитЕ Щати, 
посочва на реакцията на външно-стопанскитв отношения въ Щатите 
срещу наложената девалвация. Девалвацията (тукъ беше ориентирана 
вжтрешно и бЕше прокарана по мотиви на вжтрешната стопанска по
литика. 

Големото спадане на цените следствие на кризата отъ 1929 год. 
беше засегнало особено силно Съединените Щати, които, както се 
знае, еж едни отъ най-големите производители на сурови материали, 
които тъкмо беха най-вече засегнати отъ катастрофата. Земеделските 
слоеве, както и въ всички други земеделски страни, се видеха въ не-
възможность да посрещатъ своите задължения, твърде много нарастнали 
презъ периода 1922—1929 год., който 6 Е периодъ на силна кредитна 
инфлация въ Щатите. Спекулационата треска беше при това обхванала 



J 46 -

твърде силно земедълскитъ кржгове и борсовата катастрофа засили 
извънредно много тъхнитъ затруднения. Като се вземе предвидъ из
вънредно остарялата организация на кредита и банковото дъло въ 
Щатите, гдето презъ 1921 год. имаше 29211 банки, а презъ 1929 год. 
близо 24000 банки, отъ които повече отъ 800/о работеха въ градове съ 
по-малко отъ 10000 жители, съвършено лесно обяснимо е, че тъкмо въ 
банковата организация цълата криза требваше най-напредъ да намери 
своето отражение. До края на 1932 год. надъ 10000 банки въ Щатите 
бъха принудени да ликвидиратъ, но положението продължаваше да 
бжде много неблагоприятно. Изтеглянето на чуждите капитали отъ 
Щатите презъ 1931 и 1932 год. доведе до чувствително съкращение 
на кредитите, като последица отъ съкращение на златните депозити. 
Въпръки всички улеснения и освобождаване на средства отъ Феде
ралните резервни банки — специално акта отъ мартъ 1932 г. за до
пускане, като прикритие на банкнотите и редъ ценни книжа — поло
жението на кредита въ Щатите можа да се стабилизира само временно. 
Доверието бъше силно разклатено. Презъ началото на февруарий 
1933 г. въ щата Мичиганъ започва щурмуването на банките отъ пуб
ликата за изтегляне на влоговете — една паника, която по-късно по
степенно се разпространи и въ останалите части на страната. За да 
се спре катастрофата, първо въ сжщия този щатъ, а постепенно и въ 
другите, се затвориха банкигв. На 4 мартъ, когато новоизбраниятъ 
президентъ на Щатите Рузвелтъ стжпи въ длъжность, той обяви общъ 
банковъ мораториумъ. Беха направени героични усилия да се спре 
паниката, като чувствително се разшири издаването на банкноти, от
пуснаха се множество кредити на частните банки и пр. Въпръки 
всички тия мърки златнигв резерви на банките намалиха извънредно 
много, поради гольмия износъ на злато, както и още по-голъмото у-
криване на златото отъ частните лица въ самата страна. 

Банковата криза беше единъ симптомъ, изразявашъ ясно тежката 
криза, въ която бъше изпладнала страната. Видно бъше, че стопан
ството на страната нема да може да превъзмогне кредитната криза, 
ако не настдши едно ново възстановяване на цените отъ преди 1929 
год. Обезценката на валутата се смъташе като сръдство, което може 
да доведе до желаното възстановяване на равновесието. 

Още въ началото на мартъ бъше провъзгласено ембарго върху 
износа на злато и сребро отъ Щатитв и съ това б-вше накърненъ 
единъ отъ ОСНОВНИТЕ принципи на златния еталонъ. Едва следъ това 
— на 13 мартъ се отвориха оцълелитъ банки — 12,800 отъ предиш
ните 17,000. 

Веднага следъ тази мърка курсъть на долара започна да пада, 
но въ началото обезценката се държеше въ ограничени размъри. 
Презъ последния периодъ курсъть на долара е билъ равенъ на след
ните проценти отъ неговия предишенъ златенъ паритетъ: (Вж. стр. 47.) 

Обезценката, обаче, не би стигнала тия размъри, ако не бъше 
съзнателната политика на правителството да се намали вжтрешната 
покупателна сила на парить съ цель да се повдигнатъ ценить. Това 
особено добре пролича въ прокламираната отъ президента Рузвелтъ 
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Месеци 

I 
11 

III 
IV 
V 

VI 
VII 

VIII 
' IX 

X 
XI 

XII 

1933 

100,4 
99,9 
99,5 
95,4 
85,0 
81,3 
71,7 
73,0 
67,5 
67,0 
62,6 
63,9 

1934 

62,9 
60,5 
59,5 
59,2 
59,2 
59,4 
59,4 
58,8 
58,7 
59,1 
59,5 
59,4 

въ речьта му по радиото на 22 октомврий нова 
политика на закупване златото. Съкровището 
определяше сега периодически цената на зла
тото, което закупва и съ това определяше обез
ценката на долара. Въ началото покупната цена 
беше определена на 31,36 долара Унцията, една 
цена надъ тогавашния курсъ на долара, като 
постепенно тая цена все беше повишавана, за 
да достигне въ началото на декемврий 34,01, въ 
средата на януарий 1934 — 34,45 и въ край 
на януарий 35 долара за унция. Общо беха 
купени надъ 5,200,000 унции злато, голема часть 
отъ които произхождаха отъ Лондонския пазаръ. 

Още презъ априлъ съ изменение на Фармъ 
Билъ конгресътъ предаде на президента Рузвелтъ 
изключителни права за регулиране и контролъ 
върху паричното обръщение на Щатите. Презъ 
юний беше определено, че президентътъ има 

право да обезцени монетата до 50% отъ предишната й стойность. Взе
тите по силата на тия права на президента мерки, както и отказа му 
да съдействува за едно стабилизиране на монетите на Лондонската 
конференция, потвърждаватъ, че съ обезценката се е имало за цель 
да се повдигнатъ вжтрешнитё цени. 

На 31 януарий цената на златото беше стабилизирана на 35 до
лара за унция, което отговаря на 59,06% отъ по-раншния златенъ па-
ритетъ. Не беше, следователно, достигната долната граница на допус
тимата отъ закона обезценка. Курсътъ на долара, обаче, за дълго 
време, както се вижда отъ горните цифри, остана надъ това ниво, така 
че беше изгодно да се внася злато въ Съединените Щати. Особено 
много злато беше изтеглено отъ Европа презъ февруарий 1934 год. 
Едва презъ мартъ разликата се намали и се приближи къмъ златните 
точки, така че внасянето на злато спре. Съ стабилизирането на тая 
височина на долара се постигна пълната му девалвация. 

Девалвацията въ Съединените Щати сжщо така .въ голема сте
пень е достигнала предначертаната си цель, а именно да се добие едно 
покачване на цените. Безсъмнено — това требва специално да се 
подчертае — не е възможно да се определи, доколко покачването на 
цените и отъ тукъ оживлението на стопанството се дължи на девалва
цията и доколко то требва да се отдаде на многобройните други 
мероприятия, взети съ сжщата цель. Ако и девалвацията да предста
влява сжщественъ елементъ отъ програмата за възстановяване на Руз
велтъ, то все пакъ, като че ли, останалите мероприятия на новата по
литика требва да се сметать за по-сжществени отъ гледище на цело
купното стопанско възстановяване. 

Подобрение на стопанското положение въ Щатите презъ периода 
на девалвацията може да се види отъ следващата таблица, въ която 
еж дадени индексите на цените на едро, цените на дребно, на про
мишленото производство, както и на заплатите на работниците ведно 
сь процента на безработицата. 
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ТАБЛИЦА № 21 
Тримесечни данни за стопанското положение въ Съединенитв Щати 

презъ време на девалвацията. 

Индексъ на ценитв на едро 1929 = 100 
„ дребно 1929=100 

„ „ индустр. производ. 1929=100 
„ „ заплатите на квалифицирай, 

работници мжже 1929 = 100 
„ „ заплатите на неквалиф. ра

ботници мжже 1929 ==100 
% на безработнитв 

1933 

s 

63 
72 
53 

78 

96 
26,1 

> 

68 
73 
66 

76 

99 
24,1 

>< 

74 
78 
77 

88 

99 
21,7 

X 

74 
77 
62 

91 

101 
22,6 

1934 

— 

77 
79 
68 

93 

102 
21,3 

> 

78 
79 
71 

97 

101 
20,1 

*• 

81 
81 
62 

98 

101 
20,7 

>< 

81 
81 
65 

98 

103 
21,1 

Всички тия индекси сочатъ на подобрение на положението отъ 
втората половина на 1933 год. насетне, което подобрение показва при 
това твърде малки колебания, главно въ индустриалното производство, 
до края на 1934 год. Вземемъ ли да разчленимъ, обаче, индексите на 
ценитв, ние ще видимъ, че движението на тия индекси не е. единно. 
Повишението на ценить- не се е отразило въ всичкитв отрасли на сто
панския животъ еднакво, следователно сжщо така нееднакво е било и 
стопанското възстановяване въ твхъ. Това се вижда отъ следващата 
табл. № 22, въ която еж дадени индекситв на ценитв на земедвлекитв и 
промишлени стоки, респективно на СТОКИТЕ купувани и продавани отъ 
фармеритв, като ежегодно за по-голвма ясность еж изчислени и про
центните изменения на индекса. 

Индекситв недвусмислено показватъ, че къмъ края на 1933 год. 
въ всички производителни клонове е започнало повишение на ценитв. 
Най-бързо и най-голвмо е повишението на индекса на ценитв на СТО
КИТЕ, продавани отъ фармеритв, т. е. земедвлекитв произведения въ 
твхната съвокупность, които именно презъ периода преди девалвацията 
бвха най-много спаднали и достигнали едно извънредно низко ниво. 
Сжщо така и ценитв на суровитв материали еж се' възстановили по-
бързо, отколкото ценитв на промишлените стоки. Въ края на 1935 г. 
и особено презъ първата половина на 1936 г. нарастването на ценитв 
спира и то пакъ най-късно сравнително при ценитв, получавани отъ 
фармеритв. Дължи ли се това на девалвацията? Сигурно не. Това 
бързо и непропорционално покачване на земедвлекитв цени начиная 
още отъ 1932 год. и особено засилено презъ 1934 год. се дължи на 
недевалвационни и Изобщо на немонетни въздействия. Сжщо така не
еднаквото движение на индекситв на ценитв на едро и ценитв на 
дребно показва, че въздействието не е било еднакво силно навредъ и 
отъ него не еднакво еж спечелили всички слоеве на обществото. 



ТАБЛИЦА № 22 
Движение на индексить на ценитъ въ Съединенитъ Щати презъ 1932—1936. 

1929 = 100. 

Индекси на 

Цени на едро — общъ индексъ 
% увеличение спрямо предидущата дата 
Цени на дребно — общъ индексь 
% увеличение спрямо предидущата дата 
Цени на суровите материали 
% увеличение спрямо предидущата дата 
Цени на промишлените стоки 
% увеличение спрямо предидущата дата 
Цени получавани отъ фармеригв 
°/о увеличение спрямо предидущата дата 
Цени плащани отъ фармеритк 
% увеличение спрямо предидущата дата 

Години и месеци 
1932 

> 

67 

77 

55 

73 

40 

71 

XI
I 

66 
— 1,5 

75 
— 2,6 

53 
— 3,6 

71 
- 2 , 7 

43 
+ 7,5 

67 
+ 5,6 

1933 

> 

68 
+ 3,0 

73 
— 2,7 

58 
+ 9,4 

72 
+ 1,4 

49 
+ 14,0 

67 
0 

XI
I 

74 
+ 8,8 

77 
+ 5,5 

63 
+ 8,6 

78 
+ 8,3 

53 
+ 8,2 

76 
+13,4 

1934 

> 

78 
+ 5,4 

79 
+ 2,6 

69 
+ 9,5 

81 
+ 3,8 

59 
+11,3 

79 
+ 3,9 

X 

81 
+ 3,8 

81 
+ 2,5 

75 
+ 8,7 

83 
+ 2,5 

69 
+16,9 

82 
+ 3,9 

1935 

> 

84 
+ 3,7 

83 
+ 2,5 

78 
+ 4,0 

85 
+ 2,4 

71 
+ 2,9 

83 
+ 1,2 

X 

85 
+ 1,2 

85 
+ 2,5 

80 
+ 2,6 

86 
+ 1,2 

75 
+ 5,6 

80 
— 3,6 

1936 

> 

84 
- 1,2 

84 
- 1,2 

79 
- 1,3 

85 
- 1.2 

72 
- 4,0 

79 
- 1,2 
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Яко сравнимъ индекситЬ на ценигЬ на едро съ курса на долара 
презъ периода на девалвацията, ясно е, че обезценката е вървЪла по 
бързо, отколкото покачването на ценит-fe. Така, отъ декемврий 1932 г, 
до юний 1934 год. индексътъ на ценит-fe се качва съ 12 пункта (18,2°/о), 
а доларътъ презъ сжщото време е изгубилъ близо 4 1 % отъ тогаваш
ната си стойность. При това положение би тръгвало да се предполага, 
че ще се появи една значителна експортна премия, която ще засили 
износа отъ Щатит-fe, а въ известна степень ще намали вноса. Ние вече 
по-рано BHflfexMe, колко несигурно е осжществяването на това теоре
тическо очакване и колко много то зависи отъ положението на оста
налия свъ-тъ. Това се потвърждава и въ случая съ девалвацията въ 
Съединенитв Щати. Външната търговия на Щати-rfe презъ периода на 
девалвацията се е движила, както се вижда отъ таблица № 23. 

ТАБЛИЦА № 23 

В н о с ъ 

Количество 1000 тона 
Стойность милиона долари 
Стойность мил. златни долари 
% отъ свътовния вносъ 

Презъ годинитЬ 

1931 

35846 
2088,5 
2088,5 

10,04 

1932 

28710 
1325,1 
1325,1 

9,45 

1933 

26567 
1433,0 
1118,9 

8,98 

1934 

29814 
1636,0 
975,9 

8,14 

1935 

2038,6 
1210,0 
10,01 

И з н о съ 

Количество 1000 тона 
Стойность милиона долари 
Стойность мил. златни долари 
°/о отъ свътовния износъ 

|Презъ годинит-fe 

1931 

40049 
2378,0 
2378,0 

12,57 

1932 

31845 
1576,2 
1576,2 
12,23 

1933 

32386 
1647,2 
1279,5 
10,92 

1934 

37821 
2100,1 
1252,7 

11,08 

1935 

2242,0 
1330,9 

11,62 

Отъ горнигЬ цифри се вижда напълно ясно развитието на търго
вията въ Съединените Щати следъ девалвацията. Износътъ още презъ 
1933 год. показва едно увеличение, както на количеството, така и на 
стойностьта въ девалвирана валута. Количеството на вносътъ, обратно, 
показва повишение едва презъ 1934 год., ако и още презъ 1933 год. 
стойностьта въ девалвирани долари да показва увеличение. Обърнемъ 
ли се, обаче, къмъ стойностьта въ златни долари ще видимъ, че из
носътъ и вносътъ презъ 1933 и 1934 год. показватъ едно спадане, а 
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едва презъ 1935 год. имаме възстановяване. При това, ако се вземе 
частьта на Щатигв въ световния вносъ и износъ, ще видимъ, че из-
носътъ въ 1934 год., а вносътъ едва пакъ презъ 1935 год. проявяватъ 
тенденция къмъ ново увеличение. Отъ това положение може да се 
извади заключението, че влиянието на девалвацията върху външната 
търговия на Щатигв не е така силно и така решително, както, напри-
мъръ, е то въ Англия. Наистина, тенденцията къмъ намаление на вноса, 
като че ли действително за известно време сжществува, а сжщо и едно 
увеличение на износа има, но тия тенденции еж слаби и какво влия
ние тукъ има девалвацията и какво другите условия и мЪрки отъ сто
пански характеръ, е мжчно да се опред-вли. 

За това положение на н-вщата на първо мъхто трЪбва да се вини 
обстоятелството, че когато Щатигв се решиха на девалвация отдавна 
вече редъ страни бЪха девалвирали своята монета и то н-вкои отъ 
ТБХЪ, както вече по-рано се показа, на по-низко ниво (напримЪръ 
Япония), отколкото Щатитъ. Това обстоятелство не позволи на Щатигв 
да използуватъ едно изгодно положение за увеличаване на износа си, 
понеже при ценитв на ГБХНИТБ произведения не можеше да конкури-
ратъ навредъ съ по-низкото ниво на ценитв въ странитв отъ стерлин-
говия блокъ, девалвирали по-рано. 

Сжщо така нееднородно е влиянието на девалвацията и върху 
платежния балансъ на Щатигв презъ ГОДИНИТЕ на девалвацията. 
Състоянието на този балансъ презъ годинитв 1931—1935 е дадено въ 
таблица № 24, 

ТАБЛИЦА № 24 

Го
ди
на
 

1931 
1932 
1933 
1934 
1935*) 

Стоки 

- 17 
- - 150 
- 67 
- - 172 
- 61 

Разширенъ търговски балансъ 

Пихви и 
ДИВИД. 

— 621 
- - 455 
- - 325 
- - 196 
— 170 

Други 
услуги 

- 493-
- 504-
- 218-
- 141-
- 221 

Всичко 
;токи и 
услуги 

- 145 
- 101 
- 174 

- - 227 
- 112 

Злато 

+ 176 
- 11 
+ 139 
- 726 
- 1 0 6 5 

Всичко 

+ 321-
+ 90-
+ 313-
— 499-
-1177 

Движение на ка
питала 

Дълго
срочни 

-- 234 
- 247 
- 39 
- 120 
- - 331 

Кратко
срочни 

- 719 
- 489 
- 383 
+ 81 
+ 594 

Всичко 

— 485 
— 242 
— 344 
+ 201 
+ 925 

Са
лд
о 

— 164 
— 152 
— 31 
— 298 
— 252 

Ако се вземе цълиятъ платеженъ балансъ, то презъ цълия този 
периодъ той е превършвалъ съ пасивно салдо, което е най-благо
приятно — само 31 милиона златни долари — презъ годината на про
веждане девалвацията 1933. И то този пасивитетъ се дължи предимно 
на износа на краткосрочни капитали отъ Щатигв, защото иначе ба-
лансътъ завършва съ сравнително голъмо активно салдо. Презъ тая 

*) Предварителни цифри. 
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година стоковиятъ балансъ действително свършва съ малъкъ активъ, но 
останалите разходи на страната еж намалени, а притокътъ на злато 
следствие на девалвацията е билъ голъмъ, ето защо имаме едно благо
приятно движение на платежния балансъ. Спремъ ли се, обаче, за 
цЬлия периодъ върху така наречения разширенъ търговски балансъ 
ще видимъ, че следъ 1933 год. положението чувствително се променя. 
Презъ 1934 год. този балансъ свършва съ едно пасивно салдо отъ 
499, а презъ 1935 год. съ едно пасивно салдо отъ 1177 милиона златни 
долари. Презъ 1935 год. даже и стоковиятъ балзнсъ е пасивенъ за 
Съединените Щати. Само значителното изнасяне на златое подпомог
нало за изравняването на баланса. 

Този резултатъ на платежния балансъ, естествено, не може да се 
смъта особено благоприятенъ за Съединените Щати и коствено за въ 
полза на политиката на девалвацията. 

V. 
Можеше ли положението на световното стопанство да остане при 

една обстановка, когато въ една часть отъ свъта, и то по-голъмата, 
бъше прокарана една обезценка на монетата, а другата часть, 
по-малката, още здраво държеше за златния еталонъ? Това бъше 
въпросътъ, който се оформя постепенно следъ Лондонската монетна 
конференция и следъ откритата борба между страните на стерлинго-
вия блокъ и страните на златния блокъ. Още тогава, при < 
това положение на добрите познавачи на паричната проблема не мо
жеше да не е ясно, че положението така непроменено не можеше да 
остане и че известно нагаждане между двете борящи се страни подъ 
една или друга форма требва да има. Яко въ края на краищата се 
наложи да отстжпи златниятъ блокъ отъ своята позиция, ю това може 
да се разбере само отъ особената обстановка, при която бъше парич
ното обръщение на най-важната крепителка на златния еталонъ следъ 
1930 год., а именно Франция. Тая обстановка не беше създадени от-
веднажъ и въ надвечерието на френската девалвация; тя има своите 
корени много по-рано и може да бжде разбрана само съ огледъ на 
развитието на френската парична система отъ следъ войната. 

Франция излезе отъ войната победителка и значително оголъмена, 
но едновременно съ това и твърде много пострадала въ стопанско от
ношение и обременена съ голъми задължения. Непрекжснато отъ вой
ната насамъ френските правителства имаха да се борятъ съ хрониче
ски финансови затруднения, дължащи се на големия държавенъ дългъ, 
увеличаващите се пенсии на пострадалите отъ войната и на големите 
изразходвания за подържане на армията поради неспокойното поли
тическо положение на света и страха на Франция отъ една реваншна 
война. Предъ видь на всички тия затруднения и поради нереализиране 
на очакваните платежи отъ Германия, Франция не можа да избегне 
една инфлация. Докато презъ тригодишния периодъ отъ 1920 год. до 
1922 год. имаме едно малко намаление на банкнотното обръщение въ 
Франция отъ 37,6 на 37,0 милиарда франка, то презъ следния периодъ 
паричното обръщение бързо стига цифрата 52,4 милиарда (1926 год.). 
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Естествено, паралелно съ това увеличение на паричното об.ръщ< 
курсътъ на франка пада, за да достигне най-низкото си ниво п] 
1926 год. юлий месецъ. Презъ 1922 год. курса на франка на Ню-И 
ската борса е 8,20, а презъ юлий 1926 год. той достига 2,47. Вед 
следъ това властьта взе Поанкаре съ определената задача да ст 
лизира франка и тури въ редъ финансиитъ на държавата. Наиа 
въ края на 1926 год. франкътъ фактически вече е стабилизир 
Формално, обаче, франкътъ биде стабилизиранъ едва на 25 к 
1928 година при единъ курсъ на Ню-Иоркската борса 3,92. Ф 
кътъ, следователно, не бъше стабилизиранъ на най-низкото постиг 
ниво презъ юлий 1926 год., а съ огледъ, въроятно, на интересиг 
многобройния слой отъ спестители и рентиери въ Франция бъше 
билизиранъ на едно сравнително по-високо ниво. Още по-важно, of 
е, че при стабилизацията на франка бвше избрано едно низко i 
на ценить и съ това се избътна гръшката, направена въ Англия 
стабилизацията на лирата. Сравнението на движението на вжтреш 
и външна стойность на франка презъ решителнитъ за стабилизац 
месеци показва много картинно това. 

ТЯБЛИЦЯ № 25 
Движение на курса на франка и индекса на ценитъ на едро 192 

За периода 

1925 срЪдно 
1926 I 

II 
III 
IV 
V 

VI 
VII 
VIII 

IX 
X 
XI 
XII 

1927 срЪдно 

£ 

рс
ъ 

э-
И

ор
к 

>< а Stf X 

4,767 
3,771 
3,678 
3,580 
3,389 
3,151 
2,942 
2,466 
2,833 
2,855 
2,940 
3,417 
3,949 
3,920 

О ек 
£ S 

о 
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ря
 

ди
ду

щ
 

съ
 

> U D. 
t i c s 

- 2 0 , 9 
- 2 2 , 8 
— 249 
— 28,9 
— 33,9 
- 3 8 , 3 
— 48,3 
— 40,6 
- 4 0 , 1 
- 3 8 , 3 
- 2 8 , 3 
— 17,2 
- 1 7 , 8 

•р _ 

1д
ек

сь
 

це
ни

т 
ед
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14
=1

СС
 

jz я со ел S I I S 

569 
647 
649 
645 
664 
702 
754 
854 
785 
804 
768 
698 
640 
642 

о к Е S 
w 3 • 

V 2 О 
° 5? 5 S- «• Q. 
U&S 

, 
+ 13,7 
+ 14,1 
+ 13,4 
+ 16,7 
+ 23,4 
+ 32,5 
+ 50,1 
+ 38,0 
+ 41,3 
+ 35,0 
+ 22,7 
+ 12,5 
+ 12,8 

Отъ движението на курса на франка и на индекса на ценит-
едро се вижда, че само презъ време на паниката презъ лвтото 
1926 год. посклшването въ страната е било по-силно, отколкото п 
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нето на международната цена на монетата. Следъ вземането отъ Поан-
каре необходимите мърки за стабилизацията на валутата, обаче, вед
нага индексъть на ценить на едро спада по-бързо, околкото се въз
становява междувалутната стойность на франка. Общо стабилизацията 
на франка е станала при едни сравнително низки цени на френския 
пазаръ. Така, ако ние вземемъ индекса на Лнглия презъ 1927 год., той 
е равенъ на 142 (Board of Trade), когато въ Франция въ злато индек
съть е равенъ на 130. Презъ 1928 год. въ Англия индексъть сръдно е 
равенъ на 140, а френския златенъ индексъть е равенъ на 131. Трьбва, 
следователно, да се предположи, че френскиятъ франкъ е билъ под-
цененъ прямо английската лира въ разм-връ отъ 9—12%. 

Това подценяване на франка имаше решително влияние върху 
по-нататъшното развитие, както на френското народно стопанство, така 
и на свьтовното стопанство. Френското стопанство почувствува едно 
облекчение. Износителитъ получаваха единъ видь износна премия, а 
вносътъ отъ чужбина биде чувствително спънатъ, което бъ равносилно 
на една протекция на мъстната индустрия. За световното стопанство, 
обаче, това бьше едно нарушение на равновесието на покупателната 
сила на парить въ разнить държави. Чуждите страни се видеха въ 
невъзможнасть да конкуриратъ съ френските стоки. Като се прибави 
при това, че Франция отказваше да получава плащането на репара
циите въ натура и че изобщо, ако и да бьше една гольма кредиторка 
на редъ държави, съ разни протекционистически мероприятия спъваше 
чуждестранния вносъ, ясно е, че това положение трьбваше да доведе 
до нови затруднения на световното стопанство. 

Външната търговия на Франция се е развивала следъ стабилиза
цията на монетата, както се вижда отъ следващата таблица № 26. 

ТАБЛИЦА № 26 
Външната търговия на Франция 1927—1932 

(въ милиона златни долари). 

Година 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 

В н о с ъ 

Всичко 

2073 
2103 
2282 
2058 
1655 
1171 

% отъ 
вноса на 

свЪта 

6,38 
6,05 
6,41 
7,08 
7,93 
8,38 

И з н о с ъ 

Всичко 

2165 
2043 
1966 
1679 
1193 
774 

% отъ 
износа на 

свЪта 

7,13 
6,22 
5,95 
6,34 
6,30 
6,01 

Данните показватъ, че въпреки неблагоприятното развитие на 
стопанството въ целия светъ Франция успева да запази сравнително 
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Съ другите страни въ благоприятно положение износа си и да увеличи 
чувствително вноса. По важно бъ, обаче, въздействието на стабилиза
цията върху движението на капиталите въ Франция. Веднага следъ 
стабилизирането на монетата избъталитв въ чужбина френски капитали 
почватъ масово да се завръщатъ въ страната. Въ голъмата си часть 
това завръщане ставаше подъ формата на вносъ на злато. Емисион
ната банка, а съ нея и цълия френски народъ, водъше една усилена 
политика на тезауриране. Златното съкровище на френската банка 
непрестано растеше. Ходътъ на това растене се вижда отъ след
ните цифри, които показвате резервите на банката въ края на годи
ната въ милиони златни (стари) долари и процента имъ отъ светов
ните златни резерви: 

1926 1927 1928 1929 1930 1931 1932 1933 
Всичко 800 799 1247 1631 2099 2683 3257 3015 
% отъ свъта 8,5 8,4 12,5 15,7 19,0 23,6 28,0 25,1 
Бързото натрупване на такива огромни златни резерви въ Фран

ция е едно небивало въ св-Ьта стопанско събитие. Въ разстояние на 
петь години Франция успъва да учетвори златото на своята .банка и 
тя следъ 1931 год. обхваща повече отъ една четвърть отъ всичкото 
злато въ света. Французите бъха горди съ този си успЪхъ. Те смътаха 
големите златни резерви за сигурность на монета и стопанство. Дър
жавата заплашваше св-вта съ това огромно количество злато и го 
смъташе, като едно важно и силно оржжие на своята външна политика. 
Последиците, обаче, въ действителность не беха така благоприятни. 
Общо страните на златния блокъ (Франция, Швейцария, Холан
дия, Белгия) и Съединените Щати въ годината на английската девал
вация имаха 69,34%, въ 1932 год. — 73,56% отъ златните резерви въ 
ЦБЛИЯ СВТБТЪ. 

Това събиране на златото имаше върху световното стопанство 
извънредно опасни отражения и тези не можеше единъ день да не се 
почувствуватъ зле и отъ самата Франция. Защото, това събиране на 
златото само въ малко държави — само СъединенигБ Щати надмина
ваха Франция, всички други оставаха далечъ задъ нея — поставяше 
въ опасность паричното обръщение и стабилностьта на монетата въ 
останалите страни. Болшинството, отъ твхъ се вид-fexa принудени или 
да водятъ една усилена политика на дефлация, която тегквше на сто
панството или пъкъ да прибътнатъ къмъ девизни ограничения. Вънъ 
отъ съмнение е, че това положение допринесе извънредно много за 
задълбочаване на кризата, специално за усиленото спадане на цените, 
както отъ друга страна и за принудата на Англия и другите страни 
да напуснатъ златния еталонъ и да прибътнатъ къмъ девалвацията. 

Франция поради редъ обстоятелства, дължещи се на особената 
структура на самата страна, не бъше така тежко засегната отъ кри
зата, както другитв голъми държави. Стабилностьта на монетата й, 
равновесието между земедълието и индустрията, голъмата колониална 
империя, която гарантираше пазаръ и сурови материали, всичко това 
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пазеше френското стопанство отъ едно голъмо сътресение. Съ девал
вацията на монетигв въ странигЬ отъ стерлинговия блокъ, обаче, по
ложението се коренно измъни въ вреда на Франция и другить страни, 
които бъха водили подобна на нейната политика. 

Това положение на нъщата се вижда преди всичко отъ движе
нието на платежния балансъ на Франция презъ периода предъ и следъ 
първата вълна на девалвацията въ свъта, дадено въ таблица № 27. . 

ТАБЛИЦА № 27 
Платежниятъ балансъ на Франция презъ последните години дава 

следнить данни, въ стари златни долари (милиони). 

Година 

1927 
1928 
1929 
1930 
1931 
1932 
1933 
1934 

Стоки 

+ 4,2 
- 129,3 
- 435,4 
- 506,2 
— 519,1 
— 395,3 
— 352,6 
- 264,5 

Ли
хв
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- 479,1 
г- 619,5 
- 752,4 
- 708,5 
- / 

- 45,6 
- 72,5 
- 9 3,0 

153,3 
+ 156,7 
4- 168,5 
+ 121,5 
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+ 483,3 
+ 490,2 
+ 317,0 
+ 202,3 
— 65,8 
— 193,0 
— 111,6 
— 45,0 

Злато 

+ 20,6 
- 253,7 
- 336,7 
- 459,8 
- 725,0 
— 724,4 
+ 81,1 
— 58,8 

Всичко 

+ 503,9 
+ 236,5 
— 19,7 
— 257,5 
— 890,8 
— 790,8 
— 30,5 
- 103,8 

Цифритв на платежния балансъ точно отразяватъ прёвратностьта 
въ стопанското положение на Франция. Преди всичко особено изпъква 
извънредно благоприятното положение на Франция следъ сполучливото 
стабилизиране на франка отъ Поанкаре презъ 1927 год.: стоковиятъ 
балансъ е уравновесенъ, даже дава едно активно салдо. Франция при
бира значително количество злато, общо платежниятъ балансъ завършва 
за страната — една страна богата и кредиторка на цълия свътъ—съ 
едно огромно активно салдо отъ 503,9 милиона златни долари. Наистина 
ние нъмаме сведения за движението на капиталите презъ тая и след-
нить години, за да си съставимъ пълно понятие на положението, но 
все пакъ вънъ отъ съмнение е, че гольмия износъ на злато, които за
почва отъ 1928 год. насетне, се дължи само на кредитить, които Франция 
раздава. Стоковиятъ балансъ следъ 1928 год. се влошава, но по-бързо 
отъ увеличението на вносътъ растатъ приходить отъ лихви, девиденти 
и други услуги, така че до 1931 год. разширениятъ търговски балансъ 
си остава активенъ. Положението се измъня чувствително именно въ 
1931 г. Стоковиятъ балансъ презъ тая година дава максимално пасивно 
салдо. Приходить отъ лихви и девиденти еж чувствително намалъли. 
Общо дветъ пера давать голъмо пасивно салдо. Освенъ това капита
лите почватъ да бътатъ отъ Франция, така че балансътъ завършва съ 
едно огромно пасивно салдо отъ 890,8 милиона златни долари. ,| 
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Франция се постара да поправи положението. Девалвацията 
лирата и на останалите монети въ страните отъ стерлинговия бл< 
затрудняваха положението на нейната износна търговия, стимулир 
вноса и безсъмнено парализираха въ известна степень производств 
особено на индустрията, работяща за износъ. Кризата, която 6i 
обхванала св-вта, при това затрудняваше изплащането на девидент 
и ЛИХВИТЕ на френските капитали отъ страните дебиторки, безъ фр 
ската държава да може да намали въсжщата степень своитъ зад 
жения и плащания. За да подобри стоковия балансъ Франция пр 
всичко затрудни чуждия вносъ. Биде въведена системата на конти] 
титв. Едновременно съ това се започва една усилена дефлация 
страната. Банкнотното обръщение, което презъ 1931 год. бъше дос 
нало 83547 милиона франка, последователно биде намалено пр 
1932 год. на 82721 и презъ 1933 год. на 80638 милиона франка. 3j. 
вото придържане къмъ златния еталонъ при това положение при! 
чаше чуждите капитали и златото постоянно се събираше въ Фран1 
Всичко това, обаче, не отстраняваше голъмитв финансови затрудне 
на държавата, даже ги засилваше съ политиката на дефлация, к 
при това затрудняваше и състоянието на производството въ стран 

Въ Франция и следъ девалвацията въ страните отъ стерлинге 
блокъ мисггЬха, че съ огледъ на интересите на спестителите и 
държителитв на облигации на външни заеми тръбва да държатг 
всека цена за запазването на златния еталонъ. Тежестите на тая 
литика на 'златния еталонъ при това бъха все пакъ поносими 
Франция, докато и Съединените Щати водеха тая политика. Ние Е 
видехме, обаче, че докато златото се концентрираше въ Щат] 
Франция и нъколко още малки държави, общото запазване на злат 
еталонъ не бъше по силата на останалите страни и накрая тръбвг 
поради непосилната тяжесть на дефлацията да доведе до напущаш 
златния еталонъ и отъ Съединените Щати. Положението за Фран 
беше особено много затруднено именно съ девалвацията въ nocj 
ната държава. 

Противоречието на схващанията и противоречието на интерес 
между Франция и изобщо страните, които държаха за златния еталс 
и страните, които бъха възприели девалвацията, пролича особено си 
и се прояви реално въ Лондонската монетна конференция. Франци 
действуващите съ нея страни искаха стабилизация на монетите и 
степенно въвеждане на златния еталонъ въ всички държави. Твърр 
държане на тия държави въ конференцията, както е известно, i 
гарантира едно силно влияние върху нейните решения. Приетиятъ 
22 юний 1933 год. провизорёнъ планъ целъше едно стабилизиране 
монетите възъ основа на златото. Отрицателниятъ отговоръ на npi 
дента Рузвелтъ на този планъ отъ 5 юлий, който отговоръ даваше 
двусмислено да се разбере, че Щатите смътатъ да преследвать noi 
ването на цените ,и съ огледъ на тия свои интереси не могатъ ДЕ 
присъединятъ къмъ плана за стабилизацията на монетите, оежди ь 
ференцията на безуспъхъ. Единствениятъ реаленъ резултать отъ 
конференция бъше образуването на т. н. златенъ блокъ, който се < 
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тоеше първоначално отъ Франция, Белгия, Холандия, Швейцария, Ита
лия и Полша. Тия страни се задължаваха да взематъ общи мърки и 
чрезъ взаимни подпомагания на СВОИГБ емисионни банки да гаранти-
ратъ запазването на стабилностьта на своята монета на базата на 
златния еталонъ. Между другото, за да облекчатъ своето положение, 
странитБ отъ златния блокъ се задължаваха да поощрять взаимната 
си търговия и туристическото движение съ помощьта на съответно 
регулиране системата на контингентирането и намаление митата и дру-
гигЬ ограничения за движението на нъкои стоки. 

Въпръки тия категорични решения, обаче, запазването на златния 
еталонъ ставаше, особено за по-малкитв и слаби членове на златния 
блокъ, извънредно трудно. За да запазятъ своя изнрсъ и да останатъ 
конкурентноспособни тия страни тръбваше да водять една политика 
на усилена дефлация и понижение на ценить. Действително, въ всички 
страни съ златенъ еталонъ се води една политика на дефлация. Банк
нотното обръщение се държи въ ограничени рамки и дори въ глав-
нитъ страни на златния блокъ е видимо постоянно намаляване. Дан-
нитъ еж следнитъ: 

ТАБЛИЦА № 28 
Банкнотно обръщение въ странитъ отъ златния блокъ 1931—1935 г, 

(въ милиона въ края на годината). 

Белгия Fr. 
Франция Fr. 
Италия L. 
Холандия G. 
Полша Зл. 
Швейцария Fr. 
Чехословакия Кг. 

1931 

18930 
83547 
14295 
1025 
1460 
1609 
8116 

1932 

18354 
82721 
13672 
963 
1325 
1613 
7274 

1933 

17204 
80638 
13243 
913 
1346 
1510 
6878 

1934 

17828 
81855 
13145 
913 
1365 
1440 
6619 

1935 

21218 
80669 
15456 
810 
1411 
1366 
6741 

Особено характерно е намалението на банкнотното обръщение 
въ Холандия, Швейцария и Франция, гдето то продължава—въ първитв 
две страни непрекженато—до 1936 год. Последицата, както и на без
съмнено паралелно вървящата кредитна дефлация, бьше падането на 
ценить, което падане на ценить се вижда въ по-раншнитъ ни таблици 
на стр. 36—37. Ясно е, че ценить на странитъ отъ златния блокъ бъха 
сведени почти до нивото на свътовния пазаръ, но съ какви жертви? 

Въпръки понижението на ценить износътъ въ странитъ съ златна 
валута се затрудняваше все повече и повече и частьта имъ отъ свв-
товния износъ се намалява, както това се вижда отъ посоченитъ на 
стр. 39 отъ насъ процентни числа. Презъ 1931 год. тъхниятъ износъ 
представлява 17,01% отъ свътовния, презъ 1935 год., обаче, е само 14,48% 
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отъ сжщия — едно падане съ близо 3%. Очакваните и обеща! 
облекчения на стоковата търговия между страните на златния блок-

можеше да получать конкретни форми, понеже търговските догово[ 
клаузата на най-облагоприятствуваната нация пречеха за това. < 
по-тежко беше отражението на дефлацията върху вжтрешното сто 
ско положение и специално върху производството. Ние по-рано даде 
индексите за индустриалната активность и въ страните отъ зла-

блокъ (сравни таблицата на стр. 42). Навредъ въ странитв съ зла: 
еталонъ производството показва презъ периода на дефлацията « 
сигурна тенденция къмъ намаление. Сжщата картина се вижда и 
положението на безработицата. Данните еж дадени въ следвай 
таблица № 29. 

Отъ цифритв се вижда, че въ всички страни отъ златния 6J 
броятъ на безработните има тенденцията следъ 1931 г. да расте, i 
винаги максимумътъ се достига въ надвечерието на напускането на ; 
ниЯveтaлoнъ: въ Италия е достигнатъ презъ 1933 г., въ Белгия и Ч 
Словакия 1934 г., въ Франция, Холандия и Швейцария — 1935 г. 

Отъ не по-малко значение беше обстоятелството, че полити 
на дефлация се отрази най-неблагоприятно върху финансиитЬ на с 
НИТБ отъ златния блокъ. Техните бюджети приключваха съ големи 
фицити безъ ТБ да еж въ състояние да намалятъ чувствително дър: 
ните разходи. 

Златниятъ блокъ не можа да задържи следствие на всички 
трудности позициите на златния еталонъ. Най-първо се реши на 
валвация Чехословакия, която и безъ това не принадлежеше из1 
и формално къмъ златния блокъ. Съ цель да улесни своя износ 
облекчи народното стопанство Чехословашката крона съ законъ 
17 февруарий 1934 год. се девалвира, като златното съдържание 
44,58 милигр. се намали на 37,15 мгр., което е равно на едно обе 
няване съ около една шеста или около 16%. Следователно, дева 
цията тукъ представляваше единъ редъкъ случай на законна дева 
ция при запазване на (номиналния) златенъ еталонъ. 

Следъ Чехословакия къмъ девалвацията беше принудена Bej 
Намалението на нейния износъ, отъ 14,813 мил. фр. въ 1932 г. на 1̂  
мил. фр. въ 1933 г. и на 13,540 мил. фр. въ 1934 t. съ тенденци 
по-нататъкъ да намалява, както и свързаното съ това затруднени! 
износа увеличение на безработицата и намаление на индустриал 
активность, създаваше големи трудности на малката индустриала 
зависяща отъ износа си страна. За да се преодолеятъ затруднения 
главно съ цель да се спре увеличението на безработицата, прав!-
ството се реши на редица мероприятия, които обхващаха и значит( 
количество публични строежи'. Финансовото положение на държа 
се влоши извънредно много. Презъ 1933 г. бе сключенъ единъ за 
съ който беха покрити разходите по извънредния бюджетъ. П) 
1934 г., обаче, извънредните разходи на сума повече отъ 1,1 милиг 
останаха непокрити. Това създаде въ началото на 1935 г. едно твт 
несигурно положение за белгийския франкъ (белгата). Въ началот< 
1935 г. започна силно теглене на капитали отъ Белгия. Белгийс 



ТАБЛИЦА № 29 
Безработицата въ страните отъ златния блокъ срЪдно за 1931 — 1936 г. 

Година 

1931 

1932 

1933 

1934 

1935 

1936 VI. 

Белгия без
работни 

Общо 

79,186 

161,468 

168,023 

182,855 

165,469 

100,838 

% 

10,9 

19,0 

17,0 

19,0 

17,9 

11,0 

Франция 

Получа
ващи 

помощь 

56,112 

273,412 

276,033 

345,033 

426,879 

419,887 

Тьрсящ. 
работа 

75,215 

308,096 

307,844 

376,320 

465,796 

459,368 

И
та

ли
я 

бе
зр

аб
от

ни
 

734454 

1006442 

1018955 

963677 

Ш
ве

йц
ар

ия
 

% 

5,9 

9,1 

10,8 

9,8 

11,8 

10,4 

Холандия 
безработни 

Всичко 

83,800 

153,500 

163,000 

160,400 

173,673 

162,198 

% 

18,1 

29,5 

31,0 

32,1 

36,3 

34,8 

Полша 

Всичко 

299,502 

255,582 

249,660 

342,166 

381,935 

314,014 

% 

12,6 

11,8 

11,9 

16,3 

16,6 

13,2 

Чехослова
кия 

Всичко 

102,179 

184,555 

247,613 

245,953 

235,623 

188,900 

% 

8,3 

13,5 

16,9 

17,4 

15,9 

*п,е 
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емисионна банка за петь месеца отъ края на ноемврий 1934 г. до края 
на мартъ 1935 г. е загубила злато на стойность 1,647 милиона франка 
(отъ 12,940 милиона на 11,293 милиона франка). Въпреки тая голЪма 
загуба, обаче, банката запазваше още една гол%ма златна резерва и 
едно предостатъчно покритие за циркулиращите банкноти. Все пакъ 
тая атака показваше, че положението е несигурно и че требва да се 
намЪрятъ средства за стабилизиране финансиит-fe, за засилване износа 
и за оживление на стопанството. Когато опитътъ да се получи отъ 
Франция помощь за запазване златните резерви не успЪ, въ Белгия се 
решиха на девалвация. На 29 мартъ се обяви, че белгата ще бжде де-
валвирана съ 25—30°/° отъ стойностьта си. Съ декретъ отъ 31 мартъ 
девалвацията се определи на 280/,°. 

Новиятъ курсъ на белгата показва, че Белгия не намери за въз
можно и правилно да се присъедини къмъ страните отъ стерлинговия 
блокъ. Отъ друга страна, безсъмнено е, че обезценяването отъ 28% 
приближи твърде много Белгия до покупателния паритетъ на страните 
отъ стерлинговия блокъ и съ това — при вече намалените съ дефла-
цията цени — направи белгийското производство конкурентноспособно 
на световния пазаръ. Освенъ това веднага следъ девалвацията избе-
галигв капитали почнаха отново да се връщатъ въ страната и злат
нитв резерви се увеличиха, като постепенно се приближиха почти до 
предишното си ниво. Страната можа да си отдъхне. 

Презъ сжщата година още една страна беше принудена да на
пусне златния еталонъ, ако и при една съвършено друга обстановка. 
Италия ведно съ другите страни отъ златния блокъ премина презъ 
единъ дълъгъ периодъ на дефлация. Банкнотите въ циркулация — за 
да вземемъ само ГБХЪ като мерило и примЪръ — отъ 18,775 милиона 
лири въ 1927 год. 6txa непрестанно намалявани, за да стигнатъ само 
13145 милиона лири въ края на 1935 г. Паралелно съ това индексътъ на 
цените непрестанно беше падалъ до началото на 1935 г. Още презъ май 
1934 г., обаче, за да се спре изтока на злато отъ страната беше въведенъ 
девизенъ контролъ. Следствие изтеглянето на златото и девизните огра
ничения курсътъ на лирата постепенно започна да пада. Следъ започ
ването на абисинската война, ако и не формално, фактически злат-
ниятъ еталонъ беше напуснатъ. Въ началото на май 1936 год. лирата 
беше официално загубила 11,2% отъ своята стойность отъ 1929 год.; 
фактически обезценяването требва да е било по-големо. 

Въ началото на 1936 г. още единъ членъ напусна златния блокъ 
— Полша. По пжтя на една усилена дефлация и тая държава се беше 
помжчила да запази златния еталонъ. Намалението на цените, обаче, 
ставаше само за сметка на вжтрешното развитие на стопанския жи-
вотъ. Въ края на мартъ 1936 год. индексътъ на индустриалната актив
ность при база 1929 год. достига 71,6, а това е най-низкия индексъ за 
всички страни въ това време. Паралелно съ това безработицата до
стигна рекордни за Полша цифри — 489 хиляди души или 21,9% отъ 
работното население. Презъ мартъ 1935 год. и тукъ почна изтегляне 
на златото. Полша се виде въ невъзможность повече да защищава 
златния еталонъ, още повече че лихвениятъ процентъ беше извънредно 
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високъ — официалното сконто е 5%, а частния пазаренъ дисконтъ въ 
началото на 1936 год. се движи между 6,5 и 9,5%. Отъ друга страна 
Полша, за която търговията и стопанските й отношения съ Германия 
еж отъ особена важность и чийто златни резерви не й осигуряваха за 
въ бждаще гладко функциониране на златния еталонъ, не можеше да 
прибегне къмъ девалвация. Затова тукъ презъ априлъ 1936 г. се ре
шиха да въведать девизни ограничения и монополъ на търговията съ 
външни платежни средства. 

Следъ отпадането на Полша златниятъ блокъ остана да се състои 
само отъ три члена — Франция, Холандия и Швейцария. Това поло
жение показваше, че е само въпросъ на време, коя страна ще напусне 
отъ тия три страни златния еталонъ. За запазването му едва ли беше 
възможно да се мисли при това положение. Сжщевременно беше на
пълно очевидно, че разрешението на въпроса ще зависи отъ Франция, 
която съ своето значение въ световното стопанство цгвше да определи 
еждбата на златния еталонъ окончателно. 

Стопанството и паричното обръщение въ Франция имаше да се 
борятъ съ трудности, произтичащи отъ два основни извора: отъ поли
тическото положение и отъ финансовите затруднения на държавата. 
Страхътъ отъ война и страхъть предъ несигурното политическо све
товно положение, въ което Франция е единъ отъ застрашените цен
трове, този страхъ на население и правителство е единъ отъ МОЩНИТЕ 
фактори, определящи еждбата на следвоенното френско стопанство. 
Този страхъ — ако въ него включимъ и лошиятъ опитъ на френския 
спеститель отъ загубить му следствие на революциите въ странитв-
длъжници — беше непосредствената причина за тезаурирането на 
злато и дори въ голъмо количество на банкноти отъ населението, а 
посредствено и за тезаурационната политика на френската емисионна 
банка. Сжщевременно този страхъ предизвикваше постоянните големи 
разходи на държавата за подържане на една голема армия, за пре-
въоржжаването й и т. н. Само тия големи разходи — къмъ които се 
прибавятъ още много други, сжщо така военно или политически обу-
сновани — вече достатъчно обяснявать големите финансови затрудне
ния на страната, които никога следъ войната не еж липсвали. Недои-
мъцитв на бюджетитв беха извънредно големи. Редовниятъ бюджетъ 
за 1933 год. завърши съ дефицитъ отъ 6920 милиона франка. Съот
ветно съ тия големи недоимъци и големите разходи по въоржжението, 
които не можеше да се покриватъ отъ редовния бюджетъ, държав-
ниятъ дългъ постоянно растеше. Отъ 276058 мил. франка, отъ които 
39310 мил. франка хвърчащи, въ края на 1932 год. вжтрешниять дългъ 
на държавата се покачва на 303537 милиона въ края на 1933 год. и 
на 322380 мил. франка, отъ които 49909 мил. франка хвърчащи, въ 
края на 1934 год. При това беше явно—увеличението на хвърчащиятъ 
дългъ потвърждаваше това — че поради слуховете за девалвация и 
станалата въ много страни такава не може да се разчита сигурно на 
едно ново увеличаване на държавния консолидиранъ вжтрешенъ дългъ 
чрезъ емитирането на новъ заемъ. 
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Още презъ априлъ 1933 год. съ цель да парира опита да се и 
теглятъ капитали' отъ Франция и да се заплаши златното покритие с 
спекулативни цели, подхранвани отъ предположението за едно еве! 
туално девалвиране и на франка, френското съкровище сключи Е 
Лондонъ—гдето паричния пазаръ бъше подобренъ следъ девалвация! 
въ Съединените Щати твърде много — единъ заемъ отъ 30 милиоь 
лири стерлинги, за шесть месеца при 2У2%> лихва. Общо златните р 
зерви на банката въ края на 1934 г. беха увеличени съ около 5 MI 
лиона златни франка, спрямо положението въ края на предната годин 
което требва да се сметне за признакъ на едно задоволително с 
стояние на стабилностьта на монетата къмъ това време. 

Следващата 1925 год., беше особено тежка за Франция 
стабилностьта на нейната монета. Откжсването на Белгия отъ златая 
блокъ, което породи слуховете, че и Франция ще последва нейният 
примеръ, отекчението на бюджета съ нови тяжести и затруднения м 
презъ май месецъ, както и неспокойното политическо положение, rip 
дизвикаха атака срещу златото на френската банка. Едно усилено т 
зауриране на злато вместо банкноти отъ населението и усилено бе 
ство на капиталите беше причина за това, щото златните резерви п< 
степенно отъ 82636 милиона фр. въ края на мартъ 1936 г. да спаднат 
на 71017 мил. фр. въ края на юний 1935 г., ако и презъ този период 
на три пжти (на 21 май, на 25 май и на 28 май) да б-вше повишен 
банковото сконто отъ 2,50/'0 на 3, на 4 и на 60/f°. Решителните мерки 
ПОСТОЯННИТЕ твърди уверения, че нема да се прибегва къмъ девалв) 
ция успокоиха положението и спреха изтичането на златото. Ла вал-

като министъръ председатель, получи диктаторски права, за да тур 
въ редъ бюджета и да постигне чрезъ намаление на финансовите т: 
жести намаление на ценить. Капиталите отново почнаха да се връщат 
и сконтовиятъ процентъ можеше отново да бжде намаленъ постепен 
на 5°/" (20 юний) на 4°/° (4 юлий) 3,50/° (18 юлий) и на 3% (8 августь 

При това положение политиката на дефлация беше повидимом 
достигнала крайните възможни предели. Ценить постоянно падаха 
въ юлий индексътъ на ценить на едро при база 1929 год. = 100 стиг 
съ 51,4 своя минимумъ. По-надоле, обаче, не можа да се отиде. Ценит 
на дребно, респ. издръжката на живота, не бе така силно повлиян 
отъ дефлационата политика и не бъ паднала така низко, както т 
дексътъ на ценить на едро. Индексътъ за издръжката на живота пр 
сжщата база пада за сжщото време само на 84,4 (за Парижъ). В 
никоя друга страна разликата между двата индекса презъ последнит 
6 години не е била така голема, както въ Франция,' което може ясно' р 
се види отъ тукъ приложената диаграма, комбинирана отъ помесп 
ната такава въ „Прегледа" на Обществото на народить за 1935/36 
Това се дължи на обстоятелството, че работническата заплата беш 
останала значително висока и че съ огледъ на интересите на зем< 
делскитв кржгове земеделските цени не беха подложени на сжщи 
натискъ, както останалите цени. 
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Индекси на ценитв на едро и на нивото на живота въ разнитв 
•държави 1930—1936 г. 

(База: 1929 = 100) 
Я Цени на едро В Ниво на живота 

Презъ юлий 1935 год. разликата между покупателния паритетъ на 
френската монета и останалитв монети бвше чувствително намалена. 
По нататъкъ, обаче, въпрвки всички желания на правителството не 
можеше да се отиде. Презъ следнигв месеци ценитв на едро почвать 
да се покачватъ. Тая тенденция на покачване се засили отъ разшире
нието на кредититв съ цель да се активизира стопанския животъ. 
Самото правителство увеличи кредититв, отпуснати за публични пред
приятия за борба срещу безработицата, отъ 2984 на 4241 милиона фр. 
Въ края на 1935 год. индексътъ на ценить на едро отново достигна 
56,5, едно покачване, което личи и на нашата диаграма и което по 
сравнение съ покачването въ сжщото време въ другитв страни е 
твърде голвмо и бързо. 

Презъ последната четвърть на годината, поради увеличаващите 
се трудности на съкровището и поради постоянното обсжждане на 
въпроса за девалвацията, отново почва изтичането на злато отъ френ
ската банка. Въ края на октомврий 1935 год. златнитв резерви бвха 



- 65 -

достигнали 71,990 милиона. Презъ ноемврий гв почнаха отново да не 
маляватъ. Банката пакъ се видъ- принудена на три пжти презъ ноември! 
да повдитне банковото сконто до 6%. Категоричнигв изявления н; 
мЪродавнитБ фактори, че на всвка цена ще се задържи златния етг 
лонъ и стабилностьта на монетата, внесоха успокоение. Въ ВСБКИ слу 
чай къмъ края на годината резервигв на банката б-fexa 66296 милион; 
франка, което значи съ 16,901 милиона намаление спрямо края Hi 
1934 г. Сконтовиятъ процентъ б-вше 5%. При това отъ всички стран! 
въ св-вта само въ Франция и въ Холандия — за Швейцария липсват" 
данни — индустриалната активность презъ 1935 год. е намалЪлг 
Индексътъ въ Франция отъ 71,0 презъ 1934 г. (база 1929) пада на 67,^ 
въ 1935 г., а въ Холандия отъ 69,8 пада на 66,3 докато въ всички друп 
страни този индексъ показва увеличение. 

Новата година изправи страната предъ още по-гол-вми затруд 
нения.Съвършенно неестествено б-вше сконтовиятъ процентъ на най 
богатата съ капитали страна въ свъта да стои така високо. Покачва 
нето на ценигв, което б-вше започнало, предсказваше нови затрудне 
ния на износа, а вжтрешниятъ животъ и безъ това бЪше извънредж 
много затрудненъ. Финансовите затруднения се увеличаваха, защот< 
проектираната икономия въ бюджета отъ 14 милиарда франка, мож! 
да се реализира въ единъ размЪръ само отъ 6,5 милиарда франка 
Съкровището отново б-вше принудено да потърси помощь въ Лондонъ 
гдето поради ембаргото на емисията на чужди заеми презъ 1935 год 
бъше настжпило голъмо изобилие на пари. Презъ февруарий съкро 
вището сключи при ГОЛ-БМИТБ лондонски банка единъ краткосрочен! 
заемъ отъ 40 милиона лири при 3 % лихва. Сжщевременно съкровищетс 
6tme изпуснало ЦБЛИЯ допустимъ по закона контингентъ отъ съкро 
вищни бонове на стойность 22700 милиона франка, отъ които 14 ми 
лиарда франка б-fexa редисконтирани отъ Френската банка. Разходит! 
на държавата, обаче, постоянно pacrfexa, особено съ огледъ на растя 
ЩИТБ военни нужди, така че постепенно се очертаваше единъ значи 
теленъ дефицитъ въ държавния бюджетъ. 

Окупацията на Рейнската область отъ Германия и общо натег 
натото политическо положение въ свъта отново предизвика безпокой 
ство въ множеството френски спестители. Презъ априлъ златнитЬ ре 
зерви на банката отново б-fexa силно атакувани — въ единъ месец! 
имаше загуба отъ 3650 милиона фр. злато, ако и сконтото, което пър 
витв два месеца последователно б-вше намалено на 3,5%, пакъ дг 
се повиши на 5%, а презъ май даже отново, поради все засилващатг 
се загуба на злато, да се повиши на б%. Общо отъ началото на го 
дината до края на май, значи за 5 месеца, банката загуби 9274 ми 
лиона франка. 

Голъмата загуба на злато, която б-вше особено засилена презт 
май, както и последвалитЬ следъ май развития на събитията въ Фран 
ция се опред-вля въ много гол-Ьма степень отъ вжтрешно-политическотс 
положение на страната и НОВИГБ обезпокоителни социални прояви 
ИзборитБ презъ май дадоха болшинство на народния фронтъ. Ощ« 
преди новото правителство да се образува почна едно силно стачнс 

5 
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движение. Страната се изправяше предъ една неизвестность. Наистина 
на правителството на Леонъ Блумъ се отдаде да канализира борбата, 
но това стана за смътка на едно чувствително повишение на запла
тить и увеличение затрудненията на индустрията. Правителството да
ваше увърения, че ще се бори за запазването на златния еталонъ. и 
ycnfe да спре износътъ на злато временно, но стопанството изпитваше 
голъми затруднения следствие покачването на разноските и покачва
нето на ценит-fe. Презъ септемврий индексътъ на цените на едро е 
вече съ 7,5 пункта по-високъ отъ началото на годината, едно увеличе
ние на цените, което въ никоя друга държава презъ това време не се 
среща. Сжщо така чувствително повишение показвать цените на дребно 
и на работническите заплати. Следствие на всичко това външната тър
говия показваше чувствително влошаване. Яко вземемъ цифрите за 
първите десеть месеца презъ 1935 и 1936 год. веднага тия затруднения 
ясно изпъквать. 

ТАБЛИЦА № 30 
Външната търговия на Франция презъ първите 10 месеца 

на 1935 и 1936 год. (въ милиона франка). 

Месецъ 

I 
II 
III 
IV 
V 
VI 
VII 
VIII 
IX 
X 

Вносъ 

1935 

1719 
1690 
1811 
1679 
1723 
1696 
1498 
1732 
1736 
1933 

1936 

2026 
2049 
1954 
2126 
1967 
1831 
1851 
1764 
1862 
2247 

Износъ 

1935 

1287 
1343 
1267 
1238 
1155 
1176 
1193 
1352 
1421 
1284 

1936 

1205 
1231 
1240 
1195 
1170 
1131 
1101 
1174 
1190 
1460 

Вносътъ, при една обща тенденция презъ втората половина на 
годината да показва намаление спрямо първата, презъ всички месеци 
на 1936 г. е по-големъ отъ този презъ сжщитв месеци на 1935 г., когато 
износътъ обратно — при една обща тенденция да намалява — презъ 
всичките месеци до датата на девалвацията презъ 1936 г. показва едно 
намаление спрямо износа презъ 1935 год. И това при една св-втовна 
търговия, която презъ 1936 год. показва общо и почти повсем-встно 
подобрение. 

Правителството се опита съ редъ решителни мърки да запази 
стабилностьта на монетата. Цельта на тйя мърки бъше не само прЪко 
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стабилизиране, а общо съживяване на стопанския животъ и подобрение 
на финансиитЬ на страната съ цель да се осигури почвата за златния 
еталенъ. Първата мерка беше насочена къмъ прекжсване понататъш
ното тезауриране на злато и банкноти отъ населението и стремежъ да 
се привлекать въ стопанския животъ тезауриранигЬ капитали, както и 
тия, които еж напуснали страната. Даде се срокъ на всички, които 
имать капитали въ странство, да ги повърнатъ въ страната до 15 юлий 
1936 год., но срокътъ въ последствие биде продълженъ до 5 септем-
врий безъ да даде резултатъ. За покриване на бюджетните дефицити 
се реши консолидиране на редисконтиранитв при Френската банка 
съкровищни бонове въ дългосроченъ заемъ, отпускането отъ сжщата 
банка на новъ заемъ срещу съкровищни бонове отъ 20,000 милиона 
франка и изпущането на съкровищни краткосрочни бонове съ сравни
телно малка номинална стойность, които да могатъ да се погълнатъ 
отъ дребнигв спестители. Освенъ това бЪха взети мерки за реоргани
зация на финансовите служби, за координиране емитирането на заеми 
отъ всички държавни и самоуправителни институти и най-после реор
ганизация на самата френска банка (законъ отъ 23 юлий). По-нататъш
ната цель на тия реформи требваше да бжде разширение на кредита 
съ цель да се активизира стопанския животъ, съ която задача се проек
тираше да се отпуснатъ и нови кредити за публични работи, както и 
да се намалятъ некой данъчни облагания. 

Тази широка програма на мероприятия въ началото като че ли 
даде резултатъ. Презъ юлий се забелёзва едно улеличаване на злат
ните резерви на банката и официалното сконто можа да се намали 
отново на 3%. Окакваното раздвижване на стопанството, обаче, не се 
постигна, което личи и отъ обстоятелството, че имаме бързо спадане 
на ценитЬ на индустриалните акции, индексъть на които — база 1936 г. 
равна на 100 — презъ лЯтото се е движилъ по сравнение съ сжщото 
време 1935 г., както следва: 

юний юлий августь септемврий 
1935 год. 192 181 184 178 
1936 год. 154 138 137 153 

Разликата много ясно се хвърля въ очи — презъ лътото на 1936 
год. курсоветв, значи, еж средно съ 50 пункта по-низко отъ тия презъ 
лЪтото на 1935 г. Не по-малкб бързо и силно, обаче, е падането и на 
твърдо олихвяванитБ ценни книжа — облигациите. Техниятъ индексъ 
за сжщото време — 1913 г. == 100 — се е движилъ, както следва: 

юний юлий августъ септемврий 
1935 год. 82,8 82,4 83,9 82,7 
1936 год. 73,8 73,2 73,2 75,2 

Това намаление на курса на ценните книжа въ една държава, 
като Франция, гдето населението влага парите си въ ренти и гдето 
&жегодишниятъ приръстъ на спестяванията се изчислява на не по-малко 
отъ 25 милиарда франка, е сигуренъ белегъ за неблагоприятно поло
жение на стопанството. 
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Въ края на лотото 1936 г. отново се очерта финансовото затрудне-. 
нйе ;на държавата, което затруднение требваше особено силно да се по
чувствува на есень при необходимостьта да се изплати краткосрочния 
заёмъ въ Лондонъ. Заплахата срещу бътащитв капитали се оказа не
ефикасна, а пласирането на дребните съкровищни бонове срещаме 
повидимому известни затруднения, ако и да е добре известно, че въ 
населението има още огромни тезаурирани капитали. Правителството 
немаше доверието на спестителя. При това положение приятелите на 
девалвацията и въ Франция се увеличаваха и стремежътъ на правител
ството да активизира стопанския животъ, самото напущане на дефла-
ционната политика и покачването на цените, въпреки заплахите на пра
вителството, че ще вземе мЪрки срещу спекулата съ цените, всичко това 
създаваше впечатление, че златниятъ еталонъ въ Франция нзма да 
може дълго да се задържи. Въ Англия меродавните стопански крж-
гове почнаха да сметать съ една скорошна девалвация на франка, 
което споредъ техъ би било отъ полза за световното стопанство. Есте
ствено, спекулацията при това положение се подхранваше отъ създа
деното настроение и го използуваше. Отново отпочна бътството на ка
питали отъ Франция, сега главно къмъ Англия, гдето въ желанието да 
достигнатъ до девалвацията на франка не се взеха никакви мърки за 
спиране на този притокъ на спекулативни пари. Френската банка отново 
презъ месецъ септемврий загуби 4,400 мил. франка злато. Сконтото биде 
веднага пакъ повишено презъ септемврий на 5%. Златните резерви, 
обаче, беха стигнали повидимому до едно положение, което недопу-
щаше по нататъшното имъ намаление безъ да се накърни държавната 
сигурность, така както я схващаха францускитв меродавни кржгове. 
Освенъ това вече правителството б-tuie вид-вло всичката безизходность 
на положението и отъ нъколко време не само, че се беше помирило 
съ мисъльта за девалвацията, но и бвше сондирало съответните м-вста 
въ Съединените Щати и Англия за едно съгласувано действие при 
девалвацията на френския франкъ. Въ надвечерието бъха направени 
съответни съобщения и на двете останали страни отъ златния блокъ. 

Франция бъше държала презъ всичкото време на монетната криза и 
монетните реформи за необходимостьта девалвиранитв монети да бж-
датъ окончателно стабилизирани въ своето съотношение и въ съотно
шението си къмъ златото. Тя см'-вташе, че това тъкмо отговаря на 
интересите на нейното народно стопанство и на нейните граждани-
спестители, и че при една такава стабилность тя ще може да подържа 
стабиленъ и златния франкъ безъ големи трудности, Поради неприе-
мането на това условие тъкмо беше пропаднала Лондонската конфе
ренция. По-късно при излагането на своята програма за съживъване 
на стопанството френскиятъ финансовъ министъръ отъ кабинета на 
Блумъ Венсентъ Ориолъ беше подчерталъ, че Франция може да се 
реши на решителни монетни мероприятия (сиречъ на девалвация) само 
при едно „монетно приравнение" по силата на едно международно 
съглашение. Очевидно следъ . като дълго време бъ създадено едно 
постоянно съотношение между двете конкуриращи валути—лирата и 
долара—постигането на подобно съглашение б-еше станало възможно.' 
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Въ сжщность „джентлеменското съглашение", на което се опираше 
девалвацията на франка, не беше едно съглашение за остановяване 
стабилно съотношение между трити Монети — франка, долара и ли
рата — но Франция беше принудена подъ натиска на безизходното 
си положение да се задоволи съ това, като даде видъ, че е постигнала 
всичко, което е искала. 

На 26 септемврий, когато положението на златните резерви на 
Френската банка достигнаха крайната критическа точка, следъ дълги 
преговори правителствата на Франция, Янглия и Съединените Щати 
едновремено публикуваха постигнатото „джентлеменско" съглашение, 
въ което, като се оставить настрани всичките хубави фрази за жела
нието да се работи за мира и за благоденствието на света — тази 
чисто-политическа аргументация е била безсъмнено нужна на френ
ското правителство, за да оправдае предъ френския народъ промената 
на държанието си •<— се казва, че трите правителства „ще следватъ 
неотклоно провежданата презъ последните години политика, една отъ 
ПОСТОЯННИТЕ цели на която е създаването на възможно най-големото 
равновесие въ системата на международния монетенъ пазаръ и че ще 
направить всичко да не се наруши това равновесие следствие некоя 
американска (респ. английска) монетна акция" и че „френското прави
телство, убедено, че желаниятъ стабилитетъ на главните монети не 
можа да се установи на една здрава основа безъ предварителното 
възстановяване на едно трайно равновесие между отделните народни 
стопанства (economic systems), е решило да поиска отъ парламента 
преравнението (readjustment) на френската валута" къмъ валутите на 
другите две страни, като тригв правителства се задължаватъ „да по-
првчать съ всички средства, съ които разполагатъ, на накърнение на 
основата на новато монетно равновесие, следващо отъ това прирав-
нение". 

Понататъкъ въ съглашението на тритв страни се подчертава, че 
успехътъ му зависи отъ развитието на международната търговия и че 
по възможность „веднага требва да се предприематъ мерки за про
гресивно смекчаване днешния режимъ на контингентиране и девизни 
ограничения, съ крайна цель — техното пълно премахване". 

Както се вижда отъ цитираното, съглашението отъ 25 септемврий 
не даваше никакви гаранции за окончателно стабилизиране на девал-
вираните монети и на стойностното съотношение между техъ, като 
всека една отъ страните си запазваше по принципъ свободата въ 
интереса на своето стопанство да манипулира при нужда монетата си. 
Френското правителство се бъше задоволило съ гаранциите, че де
валвацията на франка нема да бжде посрещната съ противомерки 
отъ страна на Англия и Съединените Щати и че, докато не се явять 
нъкои нови извънредни обстоятелства, страните нема да прибътватъ 
къмъ нови монетни мероприятия. 

Възъ основа на това съглашение френското правителство веднага 
непосредствено на 26 септемврий обяви, че проектира едно девалви-
ране и че докато се приематъ отъ свикания парламентъ необходимите 
законоположения се забраняватъ плащанията и износътъ на злато и 
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борсата се закрива. Девалвацията б-feme озаконена на 2 октомврии, съ 
малки изменения на правителствените законопроекти отъ сената. Сжщ-
ностьта на френската легална девалвация се състои въ следното: 

Златниятъ франкъ въ Франция или по-право франка-Пранкаре 
отъ 1928 год. имаше установено чисто съдържание отъ 65,5 милиграма 
злато. За новиятъ франкъ чистото съдържание се оставяше оконча
телно да се опредъли въ бждаще съ правителственъ декретъ -— без
съмнено съ огледъ на най-изгодното за народното стопанство ниво, 
което се посочи отъ фактическите колебания на курса — като, обаче, 
законътъ определя, че неговото чисто съдържание не може да бжде 
по-малко отъ 43 и повече отъ 49 милиграма при проба 900/1000. Съот
ветно съ това новиятъ франкъ губи отъ 25,19% до 34,35 оть по-ранш
ното си чисто съдържание. Фактически франкътъ бъше стабилизиранъ 
по-близо до максималната граница при една загуба на стойностьта ч:и 
отъ 30%, като курсътъ на долара е приблизително 21 франка, а курсътъ 
за една английска лира 105 франка. За да се подържа стабилността 
на франка, или по-право за да може да се влияе върху него въ посо
чените граници, създава се специаленъ стабилизационенъ фондъ отъ 
10 милиарда франка, за която цель се опредъля часть отъ разликата, 
която се получава въ златните резерви на френската емисионна банка 
отъ преоценката имъ по новия курсъ, като останалата часть на тая 
печалба се опредъля за покриване временните авансови заеми на дър
жавното съкровище къмъ Френската банка. Тая останала сума — така 
да се каже видимата чиста печалба за държавното съкровище отъ цъ-
лата операция — възлизаше на повече отъ 6 милиарда франка. -,-

Освенъ това законътъ за девалвацията въ Франция премахва об-
мъната на банкнотите и покупко-продажба на злато може да става 
само съ предварително разрешение на Френската банка. Всички лица, 
които притежаватъ злато повече отъ 200 грама и това злато не е за 
доказани търговски или индустриални цели еж длъжни да продавать 
това злато на Френската банка по курса на стария франкъ (единъ франкъ 
за 65,5 мгр.) или, ако искатъ да го запазятъ, тръбва да платятъ единъ 
специаленъ данъкъ, отговарящъ на разликата между старата стойность 
на франка и новата. За сжщата цель тръбва да се деклариратъ предъ 
банката и всички покупки на чужди девизи, извършени презъ периода 
отъ 1 до 26 септемврий. Съ единъ данъкъ отъ 60% се облагатъ всички 
цпечалби отъ срочните сдълки, извършени на фондовата борса презъ 
времето отъ 21 до 26 септемврий, като се изключватъ сдълкитв съ 
държавните ценни книжа. 

Правителството, което прокара девалвацията на франка бъше 
лъво правителство, т. е. правителство, което тръбваше особено много 
да има предъ очи интересите на работничеството. Въ името иатия 
интереси въ законопроекта на правителството за девалвацията бъше 
вмъкнато едно положение, по силата на което работническите надници 
тръбваше да се повишатъ веднага въ пълния размьръ на покачването 
на ценить, като последица отъ девалвацията, т. е. да се определять 
възъ основа на системата на подвижната скала. Това предложение 
срещна въ законодателното тело — специално въ Сената — силна 
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опозиция, която не можа да се преодолее. Тукъ схващаха много добре, 
че ако подобно повишение на заплатить, което е равно на увеличение 
на производителните разноски, бжде прокарано, то за народното сто
панство нЪма да има никакво подобрение отъ самата девалвация. Се-
натътъ се съгласи на една компромисна формула безъ реална стой-
ность, която предвижда задължителенъ арбитражъ за разрешение на 
споровете, които могатъ да се появятъ следствие чувствителното покач
ване нивото на живота. Най-сетне законътъ, за да направи ефикасна 
девалвацията за подобрение условията на стопанството, налагаше взе
мането на мърки да не се допусне „неоправдано покачване на цени
те, което не се дължи на увеличената стойность на производството", 
като, обаче, се предвижда ревизия на нормираните цени на земедел
ските произведения. 

Съвършено безъ значение оставаше вмъкнатото въ Сената поло
жение, което постановява, че новата стойность на франка ^не се при
лага по отношение на международните платежи, които еж били угово
рени въ франкове преди издаването на закона", като се оставя за 
техъ „монетната единица да се определя съобразно разпоредбите на 
монетния законъ, който е билъ въ сила въ Франция въ момента на 
сключването задължението", т. е. при чисто съдържание на франка 65,5 
милиграма. Това положение е безъ значение, понеже е въ противоре
чие съ нормите на международното право и не може да се наложи 
на чуждите дебитори на Франция по никой начинъ. 

Къмъ тия вжтрешни законополжения на Франция трЪбва да се 
прибави още, че понататъшните преговори съ Съединените Щати и 
Янглия дадоха като резултатъ едно допълнение отъ технически харак-
теръ къмъ джентлементското съглашение, публикувано на 13 октом-
врий, по силата на което Съединените Щати въ бждаще— доколкото 
следъ 24 часово денонсиране това съглашение не бжде анулирано—ще 
отпускать веднага злато за стабилизационните и изравнителни фондове 
на всички държави, които постжпватъ по сжщия начинъ спрямо техъ, 
като цената на тия покупки-продажби, които тръбва да се извършвать 
съ посредничеството на Федералната резервна банка въ Ню-Иоркъ, се 
определя отъ Съединените Щати, за момента 35 дол. за унция чисто 
злато и 1/40/о за разноски. Това съглашение, ако и да не определяше 
постоянно съотношение на стойностьта на трите главни световни мо
нети — долара, лирата и франка — все пакъ затвърдяваще чувстви
телно създаденото положение на стабилитетъ. 

Освенъ това въ съгласие съ изказаното и въ джентлеменското 
съглашение мнение наскоро следъ девалвацията въ Франция се взеха 
редъ мърки, Които требваше да съдействувате за запазване низкото 
ниво на цените. Близо една четвърть отъ френските вносни контин
генти б-вха премахнати. Митата върху неконтингентиранитв стоки б"вха 
намалени приблизително отъ 150/° до 20°/°, а таксите за вносноте поз
волителни за контингентираните стоки бъха намалени съ 290/о. Изра
ботването на една митнишка тарифа, която отмЪня контингентите и 
оставя само митното облагане, като средство на търговската политика, 
бе набелязано за въ близко бждаще. 
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Както по-рано при девалвацията на английската лира, така и сега 
девалвацията на франка причини девалвирането на монетитв и на дру
гите страни отъ златния блокъ, които безъ да иматъ точно сжщитв 
финансови трудности, които имаше Франция, бъха твърде много за
сегнати отъ политиката на дефлация, която дълго време бъха следвали 
и чиито златни резерви сжщо така чувствително бъха атакувани презъ 
последната година. 

Швейцарскиятъ франкъ бЕше девалвиранъ на 27 септемврий, като 
по френски образецъ се стабилизира на единъ курсъ съ 300/° по-низъкъ 
отъ предишния и при граници за чистото съдържание при окончател
ното стабилизиране отъ 290 до 215 милиграма. На следния день по
следва напущането на златния еталонъ въ Холандия, която по англий
ски образецъ не опредЕля чистото съдържание на новия гулденъ, а 
оставя то да се определи автоматически и съ помощьта на единъ съз-
даденъ значителенъ изравнителенъ фондъ. Фактически курсътъ на гул
дена а съ 20°/о по-низъкъ отъ преди. Следъ това на 5 октомврий Ита
лия се реши да последва, примера на Франция. По-скоро тукъ, обаче, 
имаме легализиране на фактически създаденото отъ по-рано положение. 
Бъше прокарано девалвиране на лиретата съ 410,Ч т. е. ВМЕСТО 79,19 
милиграма чисто злато сега лирата ще има 46,77 милиграма, като при 
това по силата на .закона за девалвацията въ случай, че доларътъ бжде 
обезцененъ още, то и лиретата ще може да се обезцени съ още 10°/°. 
За да използува народното стопанство това намаление стойностьта на 
монетата за повдигане на туризъма и засилване на износа съ редъ 
мърки се цели да се запазятъ сжществуващитЕ — низки — цени, като 
се упражнява строгъ надзоръ върху ценитЕ и като се направи облек
чение на вноса на редъ продукти. Вносното мито върху пшеницата се 
намали отъ 75 лирети на 45 лирети, а съответни намаления се напра
виха и на ВНОСНИТЕ мита на живъ добитъкъ и на месо, на каменнитЕ 
вжглища (отъ 10 на 5 лирети) и на кокса (отъ 42,5 на 30 лирети). Уста-
новенитБ отъ септемврий 1935 г. финансови адвалорни мита върху су-
ровитв материали се намаляватъ отъ 15 на 10°/°. Най-сетне бъше при-
махната и системата на частнитв компензации, и бъше емитиранъ 
единъ вжтрешенъ петь процентовъ заемъ, който требваше задължи
телно да се подпише отъ притежателите на недвижимости въ размъръ 
на 5% отъ стойностьта на ИМОТИТЕ ИМЪ. 

Най-после и Чехословакия, която, както споменахме по-рано, бъше 
девалвирала своята монета съ 160/°, сега следъ многобройните девал
вации намъри, че нейното народно стопанство става отново неконку
рентноспособно и затова и съ цель да приравни монетата си къмъ 
общото ниво, на 10 октомврий проведе една нова девалвация отъ 1б0/о, 
което е равно на едно намаление на чистото съдържание на кроната 
отъ 37,15 мгр. на 31.21 мгр. и което спрямо кроната отъ 1929 г. пред
ставлява едно общо намаление отъ 30°/°. 

Девалвацията на Гърция, Турция и Румъния останаха безъ осо
бено значение за СВЕТОВНОТО стопанство, особено понеже въ повечето 
случаи бЕха оформяне на едно постигнато положение. . 

Много е трудно да се направятъ още сега окончателни заключе-
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ния относно ycrrfexa или неуспеха на тази последна вълна на девалва-, 
цията, и специално относно френската девалвация. Времето, което е 
изминало, е много малко. Въ всвки случай може съ сигурность да се 
каже, че девалвацията въ Франция далечъ нЪма ония благоприятни за 
народното стопанство резултати, които имаше първата вълна на де
валвацията — обезценката на лирата и на монетигв на странитв отъ 
стерлинговия блокъ. 

Причинигв за неусп-Бха, ако това може да се опред-вли така, на 
девалвацията на франка еж множество и rfe се коренятъ въ самигв 
условия, които предизвикаха и при които се извърши девалвацията. 
УспЪхътъ на девалвацията щЪше да бжде достигнатъ, ако следъ нея 
настжп-вха следните прояви: 1) Едно бързо засилване на износа, което 
да намали пасивностьта на търговския балансъ; 2) Оживление на сто
панството; 3) Възвръщане на избъталия капиталъ въ единъ размЪръ, 
който да направи възможенъ единъ гол-вмъ конвертационенъ заемъ за 
консолдиране на държавнигв финансии. На това отговаряше: 1) Низки 
цени на произведенията и на живота; 2) Относително намаление на 
производителните разходи и 3) Възвръщане на доверието и полити
ческото спокойствие. Нищо отъ това не се оежществи. 

Ценитв въ Франция се покачиха извънредно бързо и съ това — 
особено като се вземе предвидъ, че покачването, както вече се каза, 
е почнало отдавна — изгодата отъ девалвацията се е почти изравнила. 
Както се каза по-рано, най-низъкъ е индексътъ на цените—база 1929 г. 
— презъ юлий 1935 г. 51,4. Въ месеца на девалвацията той е стигналъ 
67,0, но презъ ноемврий той достига вече 78,3, което е равно на едно 
покачване съ 11,3 пункта или съ 16,9%, а спрямо положението отъ 
юлий 1935 год. — 52,3%. По-нови цифри за движението на издръжката 
на живота ние нъмаме на разположение, обаче, може да се заключи, 
че индексътъ за издръжката на живота се е движилъ още по-бързо. 
Самигв цени на едро не еж се движели еднакво. Какво голЪмо е било 
покачването на нЪкои произведения и то именно такива, отъ които 
особено много зависи по-нататъшното развитие на ценигв — земедЪл-
СКИГБ произведения—проличава отъ сравнението на следните индекси: 

Цени на едро при база юлий 1914 г. = 100. 
17.VHI.1935 26.IX.1936 17.Х.1936 

20 хранителни продукти 319 441 470 
8 вегетативни хранит, продукти 265 474 509 
8 хранителни прод. отъ животински 

произходъ 342 412 435 
Общъ индексъ на ценить на едро 334 404 444 

Причините за бързото качване на ценитв изобщо еж отъ раз
лично естество. Преди всичко френскиятъ пазаръ не е така дисципли-
ниранъ, както английския, така че мерките, които тр-вбваше да се 
взематъ за задържане покачването на ценитв, не можеше да иматъ 
големъ успехъ. Намалението на митата, което беше предвидено и за 
което се спомена, достигаше най-много до 20%, докато чрезъ девал
вацията чуждиятъ вносъ бе общо поскжпенъ съ 30%. Намалението на 
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митото, следователно, можеше да ограничи намалението на вноса, но 
не и да го премахне. Освенъ това премахването на контингентитв съ 
огледъ на интересите на земеделското население не бъше засъгнало 
земедълскитъ произведения. Най-сетне цените не можеха да се нама-
лятъ, понеже не се намаляваха производителните разноски, а напротивъ 
тъ се увеличаваха. 

Въ началото на ноемврий влезоха въ сила приетите презъ лътото 
закони отъ социаленъ характеръ, които установяваха за редъ про
изводителни отрасли 40 часова работна седмица, платени задължителни 
отпуски за работницагв и т. н., което, естествено, бъше равносилно на 
повдигане производителнитъ разноски и отъ тукъ повдигане нивото 
на ценитъ. Но най-важната спънка, която срещна намалението на це
ните, това е покачването ценить на редъ сурови материали отъ чуж-
дестраненъ произходъ. Не само девалвацията поскжпваше тия сурови 
материали, но и СВЪТОВНИГБ цени бЪха съ тенденция къмъ покачване. 
Това собствено имаше най-решително значение за неуспеха или по-
право само кратковременния успъхъ на девалвацията на франка. 
Английската лира бъше обезценена при едно положение на падане 
цените на суровите материали и на необходимость производителите 
да продаватъ на всъка цена. Англия можа да се наложи на ценитъ и. 
да получи неоиходимитв й сурови материали на сравнително низки 
цени, на стерлингови цени, както това вече беше подчертано. Франция 
сега се намери предъ тъкмо обратното положение. Ценитъ на светов
ния пазаръ бъха вече отдавна стабилизирани, едно силно и бързо по
качване на тия цени се отбелязва повсеместно и търсенето е засилено. 
Франция не можеше да повлияе върху цените, а требваше да приеме 
световните цени. 

При тая обстановка не е чудно, че оживлението, което, като по
следица отъ девалвацията, требваше да се получи въ стопанския жи-
вотъ и специално въ производството, далечъ не е задоволително. До
като въ всички по-големи страни подобрението на конюнктурата по
ради причини, чието разглеждане тукъ не е възможно, върви бързо 
напредъ и индустриалното производство отдавна е надминало нивото 
отъ 1929 год,, въ Франция следъ девалвацията се забелезва едно твърде 
незначително увеличение на производството и индексътъ на индустриал
ната активность още далечъ не е достигналъ нивото отъ 1929 година. 
Така, при база 1929 г. равна на 100, общиятъ индексъ на индустриал
ното производство презъ септемврий 1926 г. въ Франция е 68,1 презъ 
октомврий е 70,3, презъ ноемврий е 71,0 и презъ декемврий е 71,7, 
общо едно незначително покачване, като се вземе предвидъ общото 
развитие на световната конюнктура. 

Все пакъ, обаче, основниятъ въпросъ за положението на народ
ното стопанство въ Франция следъ девалвацията, отъ който въпросъ 
зависеше целото по-нататъшно развитие на страната, си оставаше това, 
дали ще се възвърне отново въ страната избегалиятъвъ чужбина капиталъ. 
Лко това не станеше отнапредъ още можеше да се знае, че девалва
цията ще бжде само една временна мерка безъ трайно значение за 
френското стопанство. Така и стана. 
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Френскитв капитали бягаха поради външното и вжтрешно по 
тическо положение, което не вдъхваше доверие и поради финансов! 
неуредици на държавата. Времето следъ девалвацията не промвни 
това отношение съ нищо условията. Политическото положение въ св" 
и въ Франция стана още по-неспокойно, отколкото бвше — една BOI 
се водвше до границите на Франция и друга — голвмата бжда 
война — се очаква отъ всички, като да е нвщо сигурно. Действител 
девалвацията донесе известни финансови изгоди за държавата. Тв 
се състояха само въ 1б-тв милиона, които държавата получи отъ п 
оценката на златото на Френската банка. Държавата получаваше ч 
ствително облекчение отъ плащането на лихвитв по държавния дъ/ 
докато требваше да се очаква, че всичкигв й данъци съответно 
покачването на ценитв ще се повишатъ. Но, до кога ще трае т< 
изгодно положение? Не ще ли наложи, особено на едно правителе 
съ силенъ социаленъ отенъкъ, като народния фронтъ, понататъшн! 
покачване на ценитв съответно повишение и на заплатить? Фактиче* 
още презъ следните нвколко месеца пролича, че разходйтв на дър: 
вата продължаватъ да растатъ и че девалвацията е дала само е; 
пауза на финансовия министъръ да си отдъхне, но не е донесла ок 
чателното разрешение на въпроса. Въ края на годината провителств* 
се опита да пласира единъ малъкъ вжтрешенъ заемъ, но отъ сам< 
обстоятелство, че срокътъ за подписването на този заемъ трвбваше 
бжде продълженъ до края на януарий, проличаватъ затрудненията, KOI 
еж се срещали. Съкровището въ действителность се виде принуд* 
да прибвгне отново къмъ старата практика и въ началото на февр 
рий 1937 год. се получи въ Янглия новъ краткосроченъ заемъ отъ 
милиона лири стерлинги. Докато, обаче, въ миналитв години огово 
ната при сжщитв случаи лихва бвше 2V2 и 3%, при този заемъ лихв 
e'3V2%, едно обстоятелство, което само по себе си говори за npoi 
ната, която е настжпила. Проблемата на френското народно стопанс 
все още си остава — какъ да се емитира въ Франция единъ гол-fe 
вжтрешенъ заемъ, за да може съ него за едно по-дълго време да 
тури редъ въ финансиитв на страната, защото безъ уредени финан! 
френското народно стопанство нвма да може да бжде изведено 
никакви ервдетва и никаква нова девалвация отъ днешното му тея 
положение. Разрешението нэ въпроса за единъ голвмъ заемъ, обг 
зависи отъ възвръщането на избвгалитв въ чужбина капитали, а ни 
до сега не е направено, за да се улесни твхното завръщане и ТБ 
само не се връщатъ, но и продължаватъ да бвгатъ. 

Постановленията на закона, които задължаваха срещу crpi 
наказания връщането на всички избегали френски капитали, KOI 
посочваха притежателитъ на тия капитали, като единъ видъ прест; 
ници и които гарантираха плащането на златото не по новия ку| 
на франка —т.е. обмъната-закупване ставаше за единъ книженъ фраь 
65,5 мгр. злато, а не 49 мгр. — не можеше да предизвикатъ подобно в 
щане на капиталитв. Напротивъ, въпрвки всички мврки, които се взе 
бвгетвото на капитали отъ Франция и износътъ на злато къмъ Съе 
ненигв Щати и Англия продължаваше. Докато допълнителното спо 
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зумение между тригЬ страни, за което споменахме, беше предназначено 
да облекчи очакваното изтичане на златото отъ Щатите къмъ Фран
ция, въ действителность Щатите продължаваха презъ следните месеци 
да теглятъ злато. Само презъ октомврий 1936 г. въ Щатите еж били 
внесени 219 милиона долари злато, отъ които 95 милиона отъ Франция 
72 мил. отъ Англия и около 13 милиона отъ Холандия. Освенъ това 
споредъ седмичните сведения на лондонската фирма Монтагю презъ 
периода отъ 21 септемврий до края на ноемврий движението на златото 
между Франция и Англия е дало единъ остатъкъ въ полза на Англия 
отъ кржгло 25 милиона лири. Сжщото движение продължава и презъ 
следнитъ месеци. Обстоятелството, че въ Швейцария и Холандия въ 
по-голъмата си часть капиталите еж се завърнали, показва, че причи
ната за положението въ Франция требва да се търси единствено въ 
политическо и финансово положение на самата страна. Безспорно, за
почналата въ края на годината нова спекулация въ Съединените Щати 
привличаше свободните капитали отъ цълия свътъ и пречеше на въз
връщането на златото въ Франция, но нъмаше ли и въ самата нея съ 
нейните разочеровани и измамени спестители нъщо, което да ги от
блъсква? Преди всичко съ нищо още не се гарантира наново стабил-
ностьта на сегашната височина на франка. Спекулата използува ПО
СТОЯННИТЕ нестихващи слухове за ново обезценяване на франка, което 
— поне подъ формата на достигане долната граница на установеното 
отъ закона за девалвацията чисто златно съдържание на франка—при 
ПОСТОЯННИТЕ финансови нужди на държавата отъ.нови средства из
глежда възможно, а това не е нъщо, което ще успокои спестителите 
и ще спомогне да ги накара да прехвърлятъ капиталитъ си отново въ 
Франция. Ако презъ 1936 г. непосредствено следъ. девалвацията имаше 
значително покачване на курсовете на френската ефектна борса — 
индексътъ на индустриалните акции (база 1935 г.) отъ 153 се е пока-
чилъ на 193 срещу 180 въ 1935 год., а индексътъ на облигациите отъ 
75,2 се е покачилъ на 80,8 срещу 82,1 презъ 1935 г. — то е явно, че 
това покачване не е било продиктувано отъ една правилна благо
приятна преценка на развитието и състоянието на френското народно 
стопанство, а е било бегство на капиталитъ къмъ реални ценности 
предъ страха отъ нова обезценка на франка или съ желание за износъ 
на капитали. Това покачване, впрочемъ, презъ следнитъ месеци вече 
изчезва и се замъня отъ ново падане . на ценнитъ книжа подъ нивото 
отъ октомврий. 

Ако требва да се даде обща преценка на резултатите отъ девал
вацията въ Франция, тръбва общо да се подчертае, че тя не е единъ 
успъхъ за френската стопанската политика и не поощрява да се тръгне 
по пжтя на девалвацията и отъ другитъ страни. 

VI. 
Едно напълно коректно определение на това, което се нарича и 

е девалвация, подъ което определение да може да се подведатъ съби
тията и мероприятията въ областьта на регулиране паричното обръ
щение презъ последните петь години, ние немаме. Особено по-старите 
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определения изцЪло се придържать само къмъ законодателното про-
м-Ьнение на чистото съдържание на златната валута, като единственъ 
признакъ на девалвацията. Така Яд. Вагнеръ определя „така нарече
ната легална девалвация" като „редуциране номиналната стойность на 
обезценените книжни пари, както и на всвка една единица отъ тази 
номинална стойность, до гвхната курсова стойность, не необходимо 
точно до нея,— и безъ това твърде колеблива — но все пакъ прибли
зително до нея или въ направление къмъ нея".1) Това определение 
следователно има предвидъ само това, което ние днесъ наричаме — 
както ще изяснимъ по-нататъкъ — стабилизация на книжните пари. 
Не се отдалечава много отъ това определение и това на Ад. Веберъ 
въ неговия днесъ така много разпространенъ въ Германия курсъ по 
Политическа икономия, гдето „легалната девалвация" се определя като 
„стабилизация възъ основа на достигнатата въ момента на стабили
зацията (при вземане предвидъ предстоящето развитие) покупа
телна сила"1). 

И по-новите определения не еж по-добри. Така, въ надвечерието 
на последната ера на девалвацията, тъкмо преди девалвацията въ Анг
лия, въ големата американска „Енциклопедия на социалните науки" 
девалвацията е определена като „a term applied to a series of legisla
tive enacterrients by which a new legal value is assigned to a depreciated 
monetary unit and a new settiament is decreed for all contracts in mone
tary terms", т. е. като «едно понятие, което обозначава една съвокуп-
ность отъ законодателни мероприятия, чрезъ които се определя една 
нова легална стойность при една понижена монетна единица и се опре
деля едно ново отношение за всички задължения, сключенц въ (съот
ветната) монета".2) Това определение свежда девалвацията, следователно, 
къмъ определяне едно ново чисто съдържание на валутната единица, 
за да може — както се казва отъ сжщия авторъ — да се възстанови 
равенството между покупателната сила на една монета и цената на 
метала, съ който тя е свързана. Касае се, следователно, до въстановя-
ване подъ една или друга форма на златния еталонъ, който е билъ 
напуснатъ и то когато не е възможно да се възстанови предишната 

х) rtd. Wagner — Theorische SozialSkonomie. Rbt. II. Bd. 1. Leipzig 1909 S. 718 
цитирано при. W. F6rster — Theorie der Wahrungsentwertung. Jena 1936 S. 1. 

2) fld. Weber - flllgemeine Volkswirtschaftslehre 1 flufl. 1928. S. 375. 
') t h . Balogh — Devaluation in „Encyclopaedia of the social sciences N. Y. 

1931, Vol. V p. 114. И ПО-НОВИГБ опити за дефиниции не се отличавагь сжществено 
отъ горепосоченит-fe. Така въ вече цитираната немска работа на В. Фьорстеръ 
«Theorie der Wahrungsentwertung* подъ девалвация се разбира само случая, при 
който", съ законъ се отмъня досегашната валутна норма и веднага на нейно мъхто 
се поставя една нова, която предвижда по-висока цена на златото*. Стр. 2. RBTO-
рътъ цитира още идентичнитъ мнения на В. Josephy, fl. Halasi, usw. Отъ друга 
страна, обаче, J. L. К. Gifford подчертава двойното значение на термина «девалва
ция* съ следнигв думи; „Въ германската и английска стопанска литература подъ 
Девалвация разбирать обикновено или едно връщане къмъ златния еталонъ съ 
по-низко златно съдържание на валутната единица или едно законодателно нама
ление на това златно съдържание съ цель да се избегне едно свиване или да се 
прокара едно разширение на кредита". „Der Einfluss der Devalvatlon auf das Preis-
nlveau. Weltwirtschaftllches flrchiv. 38. 1933. S. 58. И тукъ имаме подчертаването 
на законодателната страна на мероприятието, 
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стойность на монетата. Ние не можемъ, обаче, да приемемъ това опре
деление, ако искаме подъ понятието „девалвация" да се обхваща всичко 
онова, което разгледахме въ настоящата си работа. Девалвацията въ 
Англия, Съединените Щати, Франция и целия останалъ свътъ не е 
девалвация въ горния смисъль. Въ Англия, напримеръ, по законодате-
ленъ пжть е само суспендиранъ златниятъ еталонъ, но не е установена 
новата парична единица въ злато и изобццо не е свързана новата мо
нета съ златото. Въ Съединените Щати и особено въ Франция еж 
определени границите на максималното и минимално златно съдържа
ние на монетата, безъ това златно съдържание да е окончателно фик
сирано. Изглежда само въ Чехословакия девалвацията да отговаря на
пълно на горното определение, ако и тукъ да не се касае за действи
телно определение на „златното" съдържание на паричната единица, 
понеже, както е известно, паричната система на Чехословакия е само 
номинално златенъ еталонъ: задължителното осребряване на банкно
тите не сжществува. Освенъ това, докато винаги горната дефиниция 
подъ девалвация разбира „стабилизация на валутата", съвременната 
девалвация е едно въ некой случаи грубо нарушение на стабилностьта 
на монетата, така както тая стабилность обикновено се разбира: типи-
ченъ примере е девалвацията въ Съединенитв Щати. Най-сетне съвър
шено излишно е да подчертаваме, че въ всички случаи на последната 
девалвационна вълна липсватъ всекакви постановления, които опреде-
лятъ ново съотношение на задълженията, като обратно — съ изклю
чение на изтъкнатото неиздържано постановление на френския девал-
вационенъ законъ за чуждестранните длъжници — въ полза на ДЛЪЖ
НИЦИТЕ се постулира едно равенство между новата, съ по-низка поку
пателна сила, монета и старата пълноценна златна монета. 

Въ сжщность девалвацията отъ последния периодъ сжществено се 
отличава отъ онова, което до сега се е разбирало подъ името девал
вация. Ние и тукъ — за голвмо съжаление — требва да констатираме 

1 твърде честия въ науката за стопанството случаи на подвеждане раз
лични по своето съдържание понятия подъ единъ и сжщъ терминъ. 
Девалвациите, които еж предприемани въ миналото и това, което презъ 
последните години се нарича девалвация, еж работи различни по своята 
задача, изпълнение и значение за стопанството и стопанско-политиче-
ската система на дадено време. Може би, би било право да се упо-
требятъ за обозначение на тия два различни типа мероприятия изъ 
областьта на паричната политика две съвършено различни понятия, но 
едва ли е възможно днесъ словоупотреблението отново да бжде из
менено. Ние требва да дадемъ едно определение на това понятие, 
достатъчно Широко, за да обхваща и последните девалвационни прояви, 
респ. проявите, които се наричате съ това име. 

Въ този широкъ смисълъ подъ девалвация тргьбва да се разби
рать мероприятията, които иматъ за цель едно ограничено — за
конно или фактически' — въ определени гриници повишение цената 
на валутния металъ или повишение курса на чуждите валути, по 
пжтя на което требва да се очаква, че ще бжде повлияно нивото на 
цените. 
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За да обяснимъ това определение ние преди всичко тръбва i 
подчертаемъ това, което въ този смисълъ не е девалвация. Опредъл 
нието изключва на първо мъсто всичко онова, което е равносилно v 
възвръщане на златния еталонъ следъ единъ периодъ на обезценяваь 
на валутата. Въ тази смисъль не е девалвация нито въвеждането t 
златния еталонъ въ България презъ 1928 год., нито въ Франция пр 
Поанкаре и т. н., ако и т4 обикновено да се смътатъ за девалваци 
като се излиза отъ чисто формалното въвеждане на нова парична ед; 
ница съ по-низко златно съдържание спрямо стария левъ или франк 
който, обаче, фактически — а това тъкмо стопански е отъ значение • 
отдавна е престаналъ да сжществува. Че не е правилно да се смъ! 
за девалвация възвръщането на златния еталонъ, това е добре по 
чертано отъ Gifford, който казва: „Изразътъ „девалвация", като наим 
нование на една особена форма на повръщане къмъ златния еталон 
е твърде пресиленъ (gesucht) и не отговаря на логическия смисълъ ь 
понятието, което има значение на едно намаление на стойностьта t 
валутната единица".1) 

Но сжщевременно не е девалвация и това, което може да се н 
рече стабилизация въ тъсенъ смисълъ: когато при една обезценеь 
свободна валута постигнатото фактическо положение на съотношем 
между цената на благородния металъ и КНИЖНИТЕ пари или меж£ 
СЖЩИТБ и чуждестраннитв платежни сръдства се установява — факт] 
чески или формално (по законодателенъ редъ) — като постоянн< 
Примъри на такава стабилизация може въ известна степень да < 
смъта стабилизирането на българския левъ презъ 1925 год. (де факт< 
или стабилизирането на германската марка презъ 1924 год. и т. н. 

Не е сжщо девалвация въ горния смисълъ така наречената р 
валвация2), т. е. възвръщане предишното по-високо съотношение меж^ 
метала и паричната единица или изобщо опредъляне едно по-висои 
чисто съдържание на валутната единица отъ съществуващото. Типичен 
примъръ на първия случай е въстановяването на старата стойность ь 
лирата въ Англия 1925 год., докато вториятъ случай е само теорет! 
чески възможенъ, но едва ли е приложимъ нъкога. 

Не е девалвация най-сетне инфлационното намаление стойносты 
на една монета, което се дължи на стихийностьта на действуващи! 
стопански сили и не може да се ограничи въ опредълени рамки от 
контролиращата монетата власть — една картина достатъчно добр 
познатата отъ инфлацията презъ следвоенния периодъ въ разни държав 

При тия ограничения, като девалвация остава да се смъта сам 
онова манипулиране на валутата, при което — безразлично дали < 
касае за златна или свободна валута — имаме съзнателно понижел 
на междувалутната стойность на монетата, Най-ясенъ въ това отнощ 
ние примъръ на девалвация е девалвацията на долара. Правителство! 
тУкъ само декретира една по-висока цена на златото и съ това и н 
междувалутния курсъ на долара. Но сжщото е и съ английската лир 

*) Loc. cit. 
') John Dowaldson—Die Devalvatlon In den Verelnigten Staaten. Weltwirtschaf 

"ches flrchlv 43. 1936. S. 294. 
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следъ създаването на стабилизационния фондъ, ако и тя да не може 
да се смъта за златна валута. Нейното по-нататъшно обезценяване съ 
цель да се следва или изпревари обезценяването на долара е сжщо 
девалвация, както и обезценяването й въ първия моментъ презъ 1931 
год. Това, на което требва да се наблегне, е че обезценката се държи 
въ едни граници, зависящи отъ властьта, която е въ състояние съ 
средствата на стабилизационния фондъ — въ Съединените Щати бла
годарение на голЪмитъ златни резерви — да спре едно отклонение 
отъ тия граници. Не е отъ значение, обаче, дали междувалутната стой-
ность на монетата е окончателно установена или еж установени само 
границите на нейните колебания. 

Девалвацията е една форма на регулиране и манипулиране на 
паричното обръщение. Тя е еднакво допустима, както при златна, така 
и при свободна книжна валута, защото не требва да се забравя, че 
фактически въ разръзъ съ популярното мнение и златниятъ еталонъ ни
кога не е билъ една монета, действуваща напълно автоматически, а 
винаги е билъ подлаганъ на повече или по-малко силни насочвания и 
регулирания отъ страна на емисионните банки еж помощьта на скон
товата полиика или различни други средства до девалвацията. Тръбва 
при това да се подчертае, че последната вълна на девалвация без
съмнено има въ основата си именно недостатъчно правилното мани
пулиране на златния еталонъ. Въ края на краищата държавите се при
нудиха да прибъгнатъ къмъ девалвация поради неправилното разпре
деление на златото въ свъта. При подобно неправилно разпределение 
на златото бъше лесно възможно да се заплаши — отъ паника или 
поради влошаване на конюнктурата — стабилностьта на златния ета
лонъ въ една страна, а това повлича следъ себе си разстройство на 
паричната система и на всички други страни, свързани съ златния ета
лонъ. Защото, когато се заплаши стабилностьта на монетата въ една 
страна, веднага почва изтегляне на златото, за да бжде тезаурирано 
или пъкъ пренесено на по-сигурно мъсто, следствие на което резервите 
се изчерпватъ, златниятъ еталонъ става неудържимъ, докато въ оста
налите страни, гдето се е събрало златото, затрудненията на стопан
ството отведнажъ се засиватъ и паричното обръщение става една 
спънка на стопанското съживяване и стопанския напредъкъ. 

Сжществената цель на девалвацията въ всичките й форми, това е 
постигане на известно влияние върху нивото на цените въ съответната 
страна. Това, дали и какъ изменението на междувалутната стойность 
на монетата ще се отрази въ изменение на нейната покупателна сила, 
е сжщественото за успеха или неуспеха на една девалвация. Върху 
невъзможностьта или по-скоро трудностьта на предвиждане степеньта, 
а дори и направлението на това повлияване върху нивото на цените, 
се крие рискътъ на девалвацията. 

Ние на друго место по-подробно сме се спирали върху въпроса 
за условията, отъ които зависи успехътъ или неуспехътъ въ този сми-
съль на девалвацията.1) Затова тукъ само схематично ще посочимъ на 
тия обстоятелства. 

') Г. Свраковъ — Теория на търговската политика. Варна 1936 г. стр. 55 сл. 



- 81 — 

Главните обстоятелства, отъ които зависи успЪхътъ на девалва
цията, може да се сведать до следните точки: 

1. Отъ състоянието на съотношение между покупателния паритетъ 
на валутата — влиянието на девалвацията ще е друго, когато девал-
вираната валута е била надценена (Англия) и друго, когато такова над-
ценяване не е имало. 

2. Отъ по-голъмата или по-малка зависимость на страната отъ 
чуждестранния пазаръ. 

3. Отъ състоянието на кредитния пазаръ въ свъта и въ страната 
и отъ политическите, финансови и пр. причини, които влияятъ върху 
този пазаръ. 

4. Отъ социалните отношения въ страната, респ. отъ тенденциите 
на движение на работническата заплата. 

5. Отъ големината на областьта, върху която се разпростира де
валвацията и съответно отъ тежестьта на тая область въ междуна
родния пазаръ. 

6. Отъ състава на платежния балансъ — дали страната е длъж
ница или кредиторка, дали е туристическа, индустриална или аграрна 
и пр. страна. 

7. Отъ еластичностьта на търсенето и предлагането на износните 
и вносни стоки на страната, девалвирала монетата си. 

8. Отъ състоянието на конюнктурата на световния пазаръ. Девал
вацията ще даде други резултати при една повишителна тенденция на 
ценить и съвършено други резултати при една тенденция на световния 
пазаръ къмъ понижение на цените. Въ първия случай едва ли е въз
можно да се постигне едно благоприятно повлияване върху цените и 
едва ли то е желателно отъ гледище на народо-стопанскить интереси; 
такова е положение въ Франция при девалвацията. Въ втория случай 
девалвацията има по-големи изгледи на успехъ. 

Требва най-сетне да се подчертае, че успехътъ на девалвацията 
зависи и 

9. Отъ това, дали тя се е очаквала или е дошла неочаквано, респ. 
дали тя се предприема за пръвъ пжть или е едно повторно — за самата 
страна или изобщо — действие. Това обстоятелство само проличава 
отъ хода на последните девалвации, както ние вече ги описахме. 

VII. 
Девалвацията въ болшинството отъ държавите, които имаха ста

билна златна валута, раздели света на две големи половини — отъ 
една страна стоятъ страните, които еж девалвирали монетата си презъ 
последните неколко години, а отъ другата страна стоятъ страните, 
които запазвайки номинално златния еталонъ, фактически крепятъ ста-
билностьта на своята валута и постигать изравнението на платежния 
си балансъ предимно съ средствата на едно строго контролиране, ако 
не монополизиране, на търговията съ чужди платежни средства. Това 
е положението въ страните главно отъ Средна Европа — въ Герма
ния, Австрия, Унгария, Югославия, Полша и България и такова е то 
въпреки пребегване къмъ девалвация и въ Чехословакия, Румъния, 

6 
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Турция, Италия и редъ още други европейски държави. Това разделе
ние на свъта, обаче, не изглежда напълно стабилизирано. Постоянно и 
постоянно се предсказва, че е предстояща девалвацията и въ една или 
друга страна отъ тия, които иматъ девизенъ монополъ и ограничения 
и не малко привърженици на девалвацията и на манипулираната ва
лута — като че ли валутата съ девизни ограничения не е манипулирана 
— правятъ пропаганда за една нова девалвация. Изгледитв да се по-
следватъ тия съвети, обаче, още отъ самото начало бъха малки, а сега 
следъ значителното подобрение на свътовната конюнктура изобщо 
едва ли сжществуватъ. Ние сме заинтересовани да се спремъ върху 
пръчките за девалвацията въ странить отъ Средна Европа — това 
наименование, може би, не напълно покрива действителния кржгъ отъ 
държави, които се иматъ предвидъ, но е удобно — съ огледъ на из
гледите на девалвацията и въ нашата страна. 

Като пръчки на девалвацията въ странитъ отъ Сръдна Европа 
обикновено се посочва на три обстоятелства, а именно: (1). На това, 
че ТБ еж страни, които еж преживъли твърде усилена инфлация и за 
ГБХЪ едно ново отклонение отъ стабилностьта на монетата ще предиз
вика твърде опасни и голъми безпорядки въ стопанския животъ, (2). 
че това еж страни-длъжници, които иматъ огромни затруднения съ 
изплащането на твърде ГОЛБМИТБ си задължения въ странство и след
ствие на това девалвацията, която има тенденцията да затруднява из
плащането на задълженията въ чужбина, е неизгодна, и (3). че тия 
страни общо се намиратъ въ такова затруднено финансово и девизно 
положение, че не ще имъ е възможно да намърятъ достатъчно сред
ства, които да послужатъ като фондъ за запазване стабилностьта на 
девалвираната монета. 

Тия обстоятелства наистина въ известна степень отговарятъ на 
действителностьта, ако и отъ друга страна да не може да се каже, че 
ТБ действително представляватъ непреодолими пръчки за една девал
вация. Така, отъ инфлационния периодъ се измина вече доста време и 
дали отново ще се породи при измъненит% днешни условия сжщата 
паника, както при инфлацията следъ войната, не може да се каже съ 
сигурность, ако и да има този рискъ. Обстоятелството, че Чехословакия, 
преживъла една инфлация, се реши два пжти да девалвира монетата 
си безъ да срещне голъми затруднения, подсказва, че опасностьта е 
въ значителенъ размъръ въображаема. Дали пъкъ девалвацията ще 
предизвика едно увеличение на чуждестраннитв задължения, който 
има да носи народното стопанство, това още по-малко може да се 
предскаже. Дори ако приемемъ, че болшинството отъ дълговетв на 
съответните народни стопанства еж направени въ злато, то все пакъ 
тежестьта на плащанията по тъхъ нъма да се почувствува, като едно 
отежнение, ако девалвацията е ограничена и сжщевременно се овънчае 
съ единъ голъмъ усп-вхъ, изразенъ въ голъмо засилване на износа 
и оживление на народното стопанство. Колкото за третото обстоя
телство, че липсва единъ уравнителенъ фондъ или средства за такъвъ, 
то требва да се подчертае, че и Чехословакия следъ девалвацията не 
въведе напълно златния еталонъ и, следователно, и страните отъ Средна 
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Европа биха могли да проведать девалвацията безъ тъ да премахнагь 
напълно девизнитъ си ограничения. Въпросъть, впрочемъ, си остава 
преди всичко единъ въпросъ на целесъобразность — има ли емисълъ 
странитъ отъ Сръдна Европа да прибътнатъ къмъ девалвацията ? 

Така поставенъ въпросъть едва ли може да се признае за пра-
виленъ. Да се проведе ли или не девалвацията, това не е единъ въпросъ, 
който може да се разреши общо. Ние вече подчертахме, отъ колко 
най-разнообразни причини зависи успъхъть на девалвацията. Това 
значи, че девалвацията може да се препоржча само съ огледъ на 
конкретнитъ условия, при които тя се иска, което ще рече, въпросъть 
тръбва да се разгледа поотделно за всъка една страна, и за всъко 
дадено време. Девалвацията не е една Паницея, която може да лъкува 
всички болести на народното стопанство — такова сръдство изобщо 
нъма — а тя само въ дадена обстановка може да допринесе полза. 

Ако ние се ограничимъ при това положение само върху България, 
то тръбва да подчертаемъ, че въпросъть за полезностьта на една де
валвация въ нея може би въ миналото можеше да намъри подържници 
и дори можеше действително да помогне, но днесъ това сгодно време 
е вече минало. 

Въ ГОДИНИТЕ на най-тежката криза у насъ, прёзъ периода отъ 
1931—1933 г., може би мнозина биха били наклонни да препоржчатъ 
една девалвация предвидь на облекчението, което би се добило след
ствие на нея за изплащането на задълженията и за външната ни тър
говия. Тия два въпроса, обаче, днесъ при една повишателна конюнктура 
на свътовния пазаръ получаватъ съвършено другъ обликъ. Така или 
иначе задълженията бъха въ известна степень облекчени по силата на 
специалнитъ закони.ТЕХНОТО изплащане въ бжцаще при едно подобрение 
на ценить ще бжде въ значителенъ размъръ улеснено. Въ ВСЕКИ случай при 
днешното си положение този въпросъ не може да бжде решително съобра
жение за пристлшване къмъ една девалвация. И по отношение на външната 
търговия положението е сжщото. Общото подобрение на конюнктурата 
въ СВЕТЭ и специално подобрението на пазарите на суровитъ материали 
и земедълскитъ произведения се отрази и у насъ благоприятно. Къмъ 
това се прибавя, че за редъ износни артикули у насъ се улесни пла
смента чрезъ системата на така нареченитв частни компензации. Без
съмнено въ тая система сама по себе си се крие известна девалвация. 
Не е възможно да се изчисли въ какъвъ размъръ възлиза това обез-
ценение на нашата валута, но въ всъки случай то далечъ нъма раз-
мьра на плащаната премия. Българскиятъ износъ благодарение на тия 
мърки и обстоятелства отъ 1934 год. насамъ непрекжснато расте и то 
по-бързо, отколкото расте вносътъ. Паралелно съ това почва и едно 
повишение на ценить на СТОКИТЕ, което е достатъчно, за да стимулира 
производството. При това положение рискувано би било да се при-
бьгва къмъ девалвация съ цель да се подобри износътъ или конюнк
турата на народното ни стопанство. 

Една девалвация, обаче, у насъ би създала доста много трудности 
на народното ни стопанство. Докато до сега ние сме използували въ 
известенъ размъръ намалението на ценить на чуждить пазари, като 
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последица оть девалцията на редъ валути, ние, като малка държава, 
не можемъ да се надЬваме чрезъ девалвацията на нашия левъ да по-
влияемъ върху нивото на ценить на свътовния пазаръ, ще тръбва да 
приемемъ вносътъ на едни — пресмътнато въ девалвиранъ левъ — 
високи цени. Протекционистическото действие на девалвацията чрезъ 
намаление на вноса насъ нъма да ни ползува, защото и безъ това на-
шиятъ вносъ е намаленъдо единъ минимумъ, намалението подъ който 
изглежда вредно за самото ни народно стопанство и производство. Си
гурно, значи, у насъ девалвацията би била равносилна на едно значи
телно влошаване реалното съотношение на международната размъна 
въ наша вреда, което въ никой случай нъма да се откупи отъ съот
ветното засилване на износа, защото нашитв.цени еж така низки, че 
по-нататъшното имъ намаление е неразумно и ще се отрази върху 
производството. При това положение, ако се запитаме, кой би носилъ 
товарътъ на девалвацията, щомъ не е възможно той да се прехвърли 
върху чуждия вноситель и износитель, то отговорътъ ще е само единъ 
— българскиятъ селянинъ и работникъ. И двамата тъ, обаче, се нуж-
даятъ отъ увеличение на реалнитв имъ доходи и не биха могли да 
понесатъ намаление на гия реални доходи, каквото при подобни об
стоятелства предвижда девалвацията. Ето защо нъма никакви основания 
да се иска и препоржчва у насъ девалвацията. 

Успъхътъ на девалвацията въ странигв отъ стерлинговия блокъ 
лежи въ началото на общото стопанско възстановяване следъ голъмата 
свътовна криза. Дали безъ тази девалвация свътътъ не би усикпъ да 
се справи съ кризата и изобщо, доколко възстановяването въ пълния 
си размъръ, е свързано съ девалвацията, като причина единствена, 
това не може съ сигурность да се отежди. По-важно е да се отбележи 
едно — девалвацията бъше единъ методъ на стопанската и специално 
конюнктурната политика при положението на едно намиращо се въ 
най-голъма криза стопанство, но тя не може да бжде спасителенъ ме
тодъ при едно съвършено друго положение на това стопанство. Нека 
се надъваме, че и кризата и девалвацията нъма вече да се върнатъ съ 
сжщата си сила и значение за свътовното стопанство. 



Die Wirtschaft under der Devalvation. 
(Zusammenfassung) 

Die vorliegende Rrbeit stellt eine vorwiegend empirische CJntersuchung 
der Ursachen und der Wirkungen der Devalvation wahrend des Zeitraums 
1931—1936 dar. Es werden die geldpolitischen Massnahmen wahrend dieser 
Zeit und ihre Folgen vor allem auf dem Qebiete der Preise, des flussen-
handels und der Kredits- und Zahlungsbiianz in England, Vereinigten 
Staaten und Frankreich—die Devalvation in den anderen Staaten wird nur 
erwahnt—verfolgt. Auf Grund dieser CJntersuchung sucht der Verfasser die 
Bedingungen einer wirtschaftspolitisch zweckmassigen Devalvation, allgemein 
theoretisch, festzustellen. Qleichzeitig wird eine Begriffsbestimmung dei» 
Devalvation versucht. (Jnter Devalvation versteht der Verfasser „die 
Massnahmen welche eine sich in engen Qrenzen haltende Erhohung des 
Goldpreises oderdes Wechselkurses bezwecken und auf dem Wege welcher 
Massnahmen man eine Beeinflussung des Preisniveau erwarten darf. flm 
Ende der Arbeit wird kurz die Moglichkeit bzw. Zweckmassigkeit einer 
Devalvation in Bulgarien untersucht und unter Berucksichtigung der welt-
und volkswirtschaftliche Lage Bulgariens verworfen. 
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Българската митнишка тарифа за вносните стоки 
въ нейното развитие. 

Настоящата кратка студия има една твърде ограничена задача — 
да даде главните линии на развитието на българската митнишка тарифа 
за ВНОСНИТЕ стоки. Не е целена нито една пълна история на митниш-
кия режимъ у насъ, защото не еж взети подъ внимание ИЗНОСНИТЕ мита 
и промените на второстепенните митнишки такси, нито пъкъ е дадена 
дори една подробна история на режима на ВНОСНИТЕ мита, понеже не 
еж правени необходимите архивни проучвания. Напротивъ, една отъ 
задачите на автора е била да посочи на необходимостьта на подобни 
архивни проучвания, що е време да се направятъ отъ лица, които 
иматъ по-близъкъ допиръ съ съответните архивни материали. Подобни 
проучвания може много да облекчатъ задачата на бждащия изследватель, 
който би искалъ да проникне по-дълбоко и подробно въ влиянието на 
държавата върху стопанството ни съ помощьта на митнишкото обла
гане. При все това, ако авторъть смъта, че тая студия се налагаше 
въпреки многобройните изследвания върху българската митнишка по
литика, то е понеже тия изследвания обикновено повече се спирать 
върху договорната политика на страната, отколкото върху автономния 
митнишки режимъ и неговите принципи. Въ настоящата работа обратно 
договорнитв промени еж взети предвидъ само презъ първия периодъ, 
когато още господствуваше у насъ капитулационното право и ние нЪ-
махме автономна митнишка тарифа. За по-късния периодъ авторъть е 
търсилъ да изтъкне на преденъ планъ автономната митнишка политика 
на държавата и стопанско-политическитБ принципи, които прозиратъ 
въ нея. Лко това се е отдало, то е достигната и друга една цель — да 
се даде основа за правилна преценка на досегашната ни митнишка 
политика и да се открие пжтьтъ за начертаване нейното желано 
бждаще развитие. 

I. 
България бъше създадена по силата на Берлинския договоръ отъ 

1878 год. като едно васално на Турция княжество, въ което оставаха 
въ сила особените права и привилегии, които европейските държави 
бъха получили въ Отоманската империя по силата на т. н. капитулации. 
Това именно обстоятелство, запазването на капитулациите у насъ до 
обявяването на Независимостьта, определяше и характера на митнишкия 
режимъ на България. Споредъ общото правило, възприето въ между
народното право, страните съ капитулационенъ режимъ не може да 
иматъ автономна митнишка политика — митата въ тъхъ се определять 
°ть самитБ капитулационни договори съ странитв, които се ползуватъ 
°тъ капитулациитв. Това беше положението и съ България. Капитула-
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ЦИОННИГБ права, които европейските Сили беха придобили въ Турция, 
оставаха въ сила и въ новооснованото Княжество, а съ тЬхъ ведно 
оставаше въ сила и митнишкия режимъ, който ТБ установяваха. Това 
категорично следваше отъ постановленията на чл. 8 отъ Берлинския 
договоръ, който гласи: 

„Търговските и мореплавателни договори, както и всички кон
венции и спогодби, които еж сключени между чуждите Сили и Портата, 
и днесъ еж въ сила, запазватъ си силата и за Княжество България и 
никакво изменение въ техъ спремо никоя Сила не може да стане 
преди тази последната Сила да даде своето съгласие за това. Въ Бъл
гария нема да се взема никакво транзитно мито отъ стоките, които 
минаватъ презъ Княжеството. Поданиците и търговията на всички Сили 
ще се третиратъ за съвършено равноправни. Непрекосновеностьта и 
привилегиите на чуждит-fe поданици, както и правата на еждене и 
консулска защита, както еж установени чрезъ капитулациите и оби
чаите, оставатъ въ пълна сила, догдето не се изменять съ съгласието 
на заинтересуваните страни". 

Съ оставането въ сила и за България на договорите за търговия 
и мореплаване, които Турция беше сключила съ европейските Сили 
— изменени по силата на цитирания членъ само по отношение на 
транзитното мито, което се премахваше — въ Княжеството оставаше 
по силата на горното постановление следователно и размерътъ на митата 
и начинътъ на техното събиране, който беше установенъ за въ Турция 
по силата на тия договори. Ние нема да се спираме върху самите 
турски договори, сключени презъ 1861 (Француския договоръ отъ 
29.1V.1961 г.) и следващите години.1) Тия договори формално опреде
ляха едно вносно мито за европейските стоки отъ 8% адвалоремъ, т. е. 
върху стойностьта, събирано формално еднакво отъ всички внасяни 
отъ подписалите договорите страни стоки. Тая система оставаше и 
у насъ. 

Известни еж трудностите, които въ техническо отношение пред
ставлява определението на адвалорното мито, особено въ една страна 
съ сравнително низка култура и ненадежно чиновничество, каквото 
беше положението въ Турция. За да се избежать тия трудности именно, 
въ турските договори беше предвидено стойностьта на стоките да се 
определя съ помощьта на особени таблици, които требваше да се 
съставятъ отъ специални смесени комисии и които при пожелание на 
една отъ страните можеше да бждатъ подложени всеки 7 години на 
ревизия. Действително, такива оценочни таблици беха изработени отъ 
нарочно съставени комисии наскоро следъ сключването на съответните 
договори презъ 1861 и сл. години. Комисиите беха поставили въ осно
вата на определените таблични цени цените на стоките на едро на 

х) Подробности относно развитието и измененията на турскигЬ договори съ 
европейските Сили може да се намЪрятъ въ следните работи: Dr. Ch. flbadjieff. — 
Die Handelspolitik Bulgarlens. Leipzig 1910.; Я. Н. Чакаловъ — Изъ историята на 
митнишкия режимъ въ България. София 1928 г.; К. Хр. Стояновъ — Принось къмъ 
изучаване историята на нашата търговия и търговска политика съ Турция отъ 
Освобождението до днесъ. Годишника на В. т. у-ще. Варна. 1935 г. 
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м-Ьстовнасянето имъ, като отъ ГБХЪ се спадаше Ю°/о. По сжщия начинъ 
и въ бждаще требваше да се определя цената на ония стоки, които 
не се посочваха въ таблицата или които се посочваха, като облагани 
„по стойность". 

Българската митнишка служба първоначално беше уредена съ 
„Проекта за митарственъ уставъ на българското княжество, утвърденъ 
на 7 юний 1879 год. отъ князъ Дондуковъ-Корсаковъ". Въ този уставъ 
се предвиждаше задължението да се изработи единъ общъ ценораз-
писъ за всички стоки, внасяни отъ странитЬ, които имаха сключени 
договори съ Княжеството, респ. съ Турция. Въ действителность, обаче, 
още презъ сжщата 1879 год. беха преведени на български отделните 
„тарифи" или по-точно оценителни таблици на турските митници за 
внасяните (а сжщо и за изнасяните) отъ (респ. за) отделните държави 
стоки, и ТИЯ таблици отъ тая година (указъ отъ 9. VII. 1879 г.) служатъ 
за основа при изчислението на митото въ размЪръ 8% върху посоче
ната въ тЬхъ стойность на стоките. 

Турскитв договори, както и чл. 8 отъ Берлинския договоръ, уста
новяваха у насъ формално едно адвалорно осемь процентово вносно 
мито, единно и равно за всички страни, ползуващи се отъ капитула-
ционнитъ- права. Въ действителность, обаче, митото въ Турция, а отъ 
тукъ до 1890 год. и въ Българското Княжество, никога не е било въ 
ТЕСНИЯ и букваленъ смисълъ на думата адвалорно, нито пъкъ е било 
напълно единно за всички държави и точно 8% върху стойностьта. 
Това се определя отъ органическите недъзи на споменатите оценочни 
таблици, съ които недъзи тв преминаха и у насъ. 

Митото при господството на този режимъ на оценка губеше твърде 
много отъ своя адвалоренъ характеръ по простата причина, че табли
ците определяха за единъ сравнително дълъгъ периодъ време една 
постоянна цена за отделните стоки, независимо отъ действителните 
пазарни цени, които съ време чувствително се различаваха отъ прие
тата таблична цена. Това обстоятелство особено много приближаваше 
определеното така мито до ставките на една специфична митнишка 
тарифа. Тенденцията въ тая насока се засилваше благодарение на об
стоятелството, че на европейските Сили, ако и това да беше въ твхенъ 
интересъ, не беше се отдало следъ 1861 год. да наложатъ предвиде
ното по договорите възможно ревизиране на таблиците.'Презъ дългия 
периодъ на неизменното прилагане на тия таблици у насъ отъ 1861 до 
1890 год. пазарните цени беха чувствително изменени. Въ повечето 
случаи действителните цени на стоките поради техническия напредъкъ 
и промените въ останалите стопански условия беха чувствително спад
нали и то за разнитЬ стоки въ разна степень, така че митото пресмет
нато върху действителната стокова цена отдавна вече не беше 8%, а 
повече или въ отделни случаи, може би, и по-малко. 

Надценяването на стоките въ таблиците е било забелезано твърде 
отрано. Така още въ 1883 год. тогавашниятъ директоръ на статисти
ческото бюро въ Княжеството М. К. Сарафовъ въ „Ввежданьето" къмъ 
първата публикация на статистиката за външната търговия следъ като 
констатирва, че износните стоки еж подценяватъ въ митниците, пише: 
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„И много внесени пъкъ стоки (особено произведенията отъ ткателната 
индустрия) еж високо оценени споредъ тарифата",1) като обещава да 
направи едно сравнение за действителната стойность. Въпреки това, 
предвидъ интереситЬ на фиска положението си остава непроменено 
до 1890 година. 

При тая система на оценяване освенъ това се. губеше едно отъ 
отъ най-изгоднитв качества на адвалорното мито, а именно облагането 
на ПО-СКЖПИТБ луксозни стоки отъ единъ видъ по-високо, отколкото 
по-евтинитБ стоки на масовата консумация отъ сжщия видъ, защото 
таблиците бЪха непълни и съставени съвършено безсистемно, така че 
стоки отъ различни качества и стойности оставаха да се облагать 
еднакво по една постоянна, приета за средна цена. 

Берлинскиятъ договоръ изрично, както видехме, постановяваше, 
че всички страни, подписали договора, ще се третиратъ на равно. 
Това, при този начинъ на оценка, обаче, не бЪше възможно. Табли
ците бёха съставени поотделно за всЪка държава самостоятелно и 
още отъ самото начало създаваха различно третиране на СТОКИТЕ отъ 
разнить страни. Таблицитв нъмаха нито най-малко характеръ на една 
генерална митнишка тарифа, т. е. на една митнишка тарифа обхващаща 
всички стоки. Таблиците на разнитъ държави бъха различно съставени, 
СТОКИТЕ въ ТБХЪ различно групирани въ категории и броятъ на ста
тиите бъше сжщо така различенъ. Различенъ бъше сжщо така и броятъ 
на статиите, за които бьше казано, че ще се облагать „по стойность", 
сиречъ по пазарната имъ цена. Така въ тарифата за францускитв и 
швейцарски стоки, като облагани по стойность еж посочени около 90 
статии, а въ тая за австрийските стоки има около 150 такива статии 
и т. н. Това, естествено, даваше едно неравномерно облагане на раз-
НИТБ стоки и требваше да доведе до опити да се посочва неверно 
местопроизхождението на некой стоки, за да се избегне по-високото 
мито. 

Безсистемностьта на таблицитв се проявяваше въ неточното опре
деление на облагаемата единица, а отъ тукъ и въ нееднаквото мито. 
Така, по английската тарифа, захарьта беше оценена кантаря 286,55 
лева, преждата оката 3,68 лв., мусолинитв — топа по б лв., кърпитв 
памучни — дузината по 4,09 лв., кадифе памучно — ярда по 2.47 лв., 
бирата — бутилката 81,05, стъклата за прозорци — 2 сандъка за 26,65 лв. 
(Австрия) и т. н. Едва по-късно некой мерки беха предвидени въ десе
тичната система, но „топа", „сандъка", "бутилката", т. е. най-неопреде-
ленитв единици останаха. 

Още по-картино се обрисува положението отъ обстоятелството, 
че и за стокитЬ, за които беше установена оценка въ отделните тарифи, 
тая оценка понекога показваше значителни различия. Ние ще посо-
чимъ само некой отъ най-значителните разлики, които оценките на 
една и сжща стоки показваха въ таблиците на различните държави. 
ЦифритЕ въ следната таблица, която дава това сравнение, еж извле
чени отъ публикуваната въ 1887 год. обща таблица, въ която старите 

г) Външната търговия на Княжеството презъ 1880 и 1881 години. София 1883 
стр. VI. 
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мЪрки еж преведени въ такива оть десетичната система безъ, обаче, 
/ да еж уеднаквени митата. 

ТАБЛИЦА № 1 

С т о к и 

ЖелЪзни котви 
Желязна ламарина кгр. 
Жиневра (видъ ракия) литаръ 
Захарь глави кгр. 

„ бучки кгр. 
Зюрюкъ (преципатъ) кгр. 
Игли за шевъ 1000 парчета 
Книги за игра дузина 
Катранъ кгр. 
Куршумъ на кюлче кгр. 
Индийски орЪхи 
Свещи стеаринови 
Цинкъ-вайсъ 
Бира въ варели литаръ 

„ въ бутилки 
Гребени отъ слонова кость 
Желъзо за обрачи 
Кюселе 
Мъдь на кюлче 
Бутилки черни 100 бр. 
Гвоздеи вс-Бкакви 1 кгр. 
Демикатони 1 м. 
Желъзни пръчки 1 кгр. 

S 
D. 
о 
ю 
п: 

0,54 
— 
1,10 
— 
— 

7,82 
0,85 
— 
0,30 
55 
— 
— 
— 
0,48 
— • 
— 
— 
— 
— 
— 
— 
— 
— 

« 
х Е; 

X 
tC 

0,35 
1,08 
1,16 
89 

14,62 
1,15 
— 

0,12 
55 
7,98 
5,99 
62 
— 

81,05 
— 
0,29 
— 
— 
17,6 
0,59 
0,26 
0,21 

к 
х 
<и IQ 

— 
1,08 
1,05 
85 

1,15 
— 

0,12 
— 
— 
— 
— 
— 
— 

61,07 
0,29 
3,73 
2,91 
22 

— 

05 
X 
X 
га 
о X 

— 
1,10 
1,09 
85 

— 
— 
— 
— 
— 
— 
71 
— 
— 
— 
— 
— 
2,91 

— 

к 
. X 

Я 
н S 

0,44 
— 
— 
— 

— 
— 
— 
— 

8,16 
2,84 
83 
—" 
—-

47,54 
— 
— 
2,24 

— 

X 
X 
го S 
о. <и U 

— 
— 
1,05 
85. 

0,85 
3,82 

.' ~ 
—. 
— 

' — 
62 
0,59 
-— 
— 
— 

3,73 
— 

0,27 

X 
3 д 
ГО 
Q. 
0 

— 
— 
1,05 
85 

— 
3,82 
— 
52 
7,98 
2,84 
— 
— 
59 

61,07 
— 

3,73 
— 

— 

№ 
X 

>, а. 

0,61 
— 

. — 
— 
— 

— 
4,17 
0,16 
— 
— 
2,81 
— 
— 
— 
— 
0,74 
2,66 
1,93 

0,71 
— 

0,41 

Особено се хвърлятъ на очи разликигв въ оценкигЬ на стоки, 
които по своето естество не могатъ да иматъ много различно качества 
въ различните държави, като, наприм-връ, захарь на глави, мъдь су
рова, и т. н. Като се вземе предвидъ и вече споменатото облагане на 
нъкои стоки „по стойность", когато при вноса имъ отъ други държави 
се облагать по „тарифата", явно е, че облагането е ставало много 
различно и е давало основания за голЪми несправедливости, както и 
за заобикаляне на законното облагане. Къмъ това трЪбва да се при
бави още, че презъ време на пълномощията въ България тогавашниятъ 
Министъръ на финанситв Гр. Начевичъ съ цель да улесни търговията 
съ Русия и подъ руско давление въвелъ (28.VII.1882 г.) за рускитв 
стоки нова и то конфиденциална митнишка таблица, която била по-
пълна отъ старата и имала почти изцъло по-низки оценки отъ сжщата, 
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и дори оть най-низкитЬ оценки на останалитЬ митнишки оценителни 
таблици. Тая таблица съ малки прекжсвания и при нЬколко измене
ния е била въ действие до сключването на първитЬ провизорни съгла
шения отъ 1890 г.1) Че това бЬше грубо нарушение на задълженията, 
наложени отъ Берлинския договоръ, това е вънъ отъ съмнение. 

Възприетиятъ отъ Турция начинъ на облагане стокитЪ, специално 
табличните оценки засЪгаха само странитЪ, които имаха сключени до
говори съ Турция. Това бЬха 14 държави — Испания, Белгия, Гърция, 
Франция, Англия, Италия, Русия, СъединенигЬ Щати, Швеция и Норвегия, 
Холандия, Дания, Германия, Австро-Унгария и Португалия. Тия страни 
бЪха въ своята съвокупность най-значителнитЪ вносителки въ България. 
Докато при износа странитЪ, съ които младото Княжества не бёше 
свързано съ търговски договори — на първо мЪсто Турция — имаха 
най-голЪмо значение, тукъ при вноса бъше обратното. СтранитЬ съ 
договори имаха срЬдно не по малко отъ близо 80% (срЬдно за периода 
1886—1890 г.) отъ цЬлия ни вносъ. Останалата ни вносна търговия, 
обаче, бЬше съ страни, които нЬмаха сключени договори съ насъ и 
не можеше да се опратъ на чл. 8 отъ Берлинския договоръ. По общо 
търговско-политически мотиви и съ огледъ на фискалнитЪ нужди на 
страната се налагаше да се уреди митнишкия режимъ и на този вносъ. 

Въ съгласие съ митарствения уставъ на страната и по аналогия 
съ митнишкия режимъ спрямо държавитЪ, които имаха договори, ми
тото върху стокитЪ отъ тия страни трЬбваше да се събира върху тЪх-
ната пазарна стойность, като се вземе цената на мЬстовнасянето имъ 
и се намали съ 10%. Този начинъ на чисто адвалорно облагане, 
обаче, имаше всички неизгодни страни на адвалорното мито, прила
гано въ една държава, която нЬма още достатъчно подготвени мит
нишки чиновници и въ която дори/ и чужденцитЬ, които нЪматъ капи-
тулационни привилегии, се чувствуваха поставени по-горе отъ мЪстнитЪ 
поданици. ТрудноститЪ, които се създаваха по опредЬлението на це-
нитЪ на стокитЪ и които пораждаха недоразумения и нередовности, 
напираха" къмъ измЬнение на това положение, което бЬше осжще-
ствимо, поради това че съответнитЪ страни неможеха да се позоватъ 
на капитулационнитЬ права. 

И спрямо тия държави митнишкиятъ режимъ не е билъ презъ цЪ-
лото време на адвалорното облагане у насъ единенъ. Къмъ държа витЪ, 
които нЬмаха валидни договори съ насъ, се отнасяха нЬкои далечни 
държави (Япония, Персия и т. н.), които нЬмаха търговски интереси въ 
насъ, но сжщевременно и отдЬленитЬ отъ Турция преди или съ Бер
линския договоръ страни и автономни провинции — съседнитЬ на Бъл
гария държави Сърбия, Румъния, Източна Румелия, Египетъ и пр., 
както и самата Турциял Руската окупационна власть презъ 1879 год. 
следъ уреждането на първитЬ митници бЬше постановила (окржжно 
отъ 18 априлъ с. г.) да се облагатъ внасянитЬ отъ Сърбия и Румъния 
зърнени храни, добитъкъ, необработени кожи, плодове, вино въ бурета 
и тютюнъ съ 5% адвалорно мито. Освенъ това правителството, осла-

г) Относно тая тарифа вижь цитираната работа наЯ. Н. Чакаловъ, стр. 38 сл. 
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няйки се повидимому на чл. 23 оть Берлинския договоръ, който пред
виждаше известна автономия и за Македонскит+i провинции въ Турция, 
съ указъ отъ 7 юлий 1879 г. разпореждаше СТОКИТЕ СЪ мЕстенъ про-
изходъ, идващи отъ Източна Румелия и Македонските провинции, да 
се пускать безъ мито, докато тия отъ останалите части на Турция пла
щаха 8% мито. Това беше, вероятно, направено съ тайното желание 
и надежда у насъ и българските стоки да бждатъ допускани въ двете 
области, главните пазари на произведенията на Княжеството, безъ мито. 
Понеже това желание не се осжществи, то у насъ съ законъ отъ 9/21 
май 1880 год. се уреждаше въпроса по новъ начинъ. 

Законътъ отъ 1880 год. представлява фактически първия законъ 
за автономно уреждане на митническия режимъ у насъ. Съ него се 
премахваше преференцията на сръбския и румънския вносъ, която 
бъше въ противоречие съ клаузата на най-облагоприятствуваната нация, 
а се уреждаше принципално и въпроса за облагането на всички стоки, 
внасяни отъ страни, които нематъ съ насъ търговски договори. Въ чл. 1 
отъ този законъ се казва: „румънските и сръбски стоки да се облагать 
за сега (?) съ 8% вносно мито, освенъ ония, които лежатъ на специално 
обложение въ Княжеството, като: тютюнъ, соль, спиртни питиета или 
на които Министерството на финансите ще намери за нуждно да 
наложи по-големо мито въ случай, че те не еж предметь отъ първа 
необходимость за жителите на Княжеството". Съ последното право да 
повишава митото Министърътъ на финансите, тогава П. Каравеловъ, 
споредъ неговите думи въ Народното Събрание, ималъ предвидъ ви
ното, което сметалъ въ случай на нужда да забрани да се внася съ 
цель да премахне конкуренцията и защити местното производство — 
една протекционистическа идея, която остава въ действителность нереа
лизирана. , 

Съ чл. 2 отъ закона пъкъ се постановява „местните румелийски 
и македонски произведения да се облагатъ съ сжщия митарственъ на-
логъ, съ който се облагатъ тамъ нашите стоки", т. е. по пжтя на 
взаимностьта. Понеже турските власти еж облагали всички стоки, про
изхождащи отъ Княжеството, съ 8% върху пазарната цена, то това 
облагане почва да се прилага и у насъ по отношение на всички стоки, 
идващи отъ Турция, Македония и Източна Румелия. Все съ сжщата 
цель Министерството на финансите на 17 юлий 1880 год. разпоредило 
да се състави единъ „допълнителенъ ценоразписъ" за оценката на 
ония стоки, които се внасяли отъ „Ромъния, Сърбия и Македония",1) 
но ценоразписътъ не билъ приготвенъ своевременно, та СТОКИТЕ оста
нали да се облагатъ по пазарната цена. Понеже това положение явно 
било противъ развитието на търговските отношения между България 
и Източна Румелия и Турция, то лесно се достига презъ октомврий 
1881 год. до едно съглашение, по силата на което румелийските стоки 
възъ основа на взаимностьта се допускать у насъ безъ мито, като ще 
се облага само румелийското вино, спиртните питиета, тютюна и сольта 

1) Я. Ляпчевъ — Къмъ предстоящите търговски договори. Сп. БИД. VII. 1903 г. 
стр. 492. 
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съ 8%, а за виното ще се плаща и следващия се акцизъ. Това преферен
циално третиране на Източна Румелия остава до 1883 год. 

Българското правителство много добре схващало всичката неиз-
года отъ разпокжсаностьта на митнишката ни тарифа, негодностьта на 
таблиците и различното облагане на СТОКИТЕ, произхождащи отъ 
разнигв държави. Още презъ 1881 год. министерството на финанситв 
възложило на Варненската митница да изработи обща митнишка та
рифа за ВНОСНИТЕ и износни стоки. Митницата съ помощьта на спе
циална комисия извършила възложената й работа, като на 2 априлъ 
1882 год. изпратила изработения проектъ за митнишка тарифа въ 
министерството съ следнитЕ пояснения: „При сгрупирането на СТОКИТЕ 
въ категории, комисията се е ржководила отъ румънската и френската 
тарифа, а за опредЕлението цената на СТОКИТЕ, особено на ВНОСНИТЕ, 
се е водила по действителните цени на покупкитЕ en gros, оправдани 
съ оргиналнитЕ фактури отъ членоветЕ—търговци на комисията и 
въобще по ценоразписитЕ на фабрикитЕ въ по-главнитЕ европейски 
държави, като е покровителствувала сжщевременно всички наши про
изведения и фабрикации спрямо иностраннитв, а ВНОСНИТЕ СТОКИ И 
суровитЕ материали, които се обработватъ сега у насъ и служатъ за 
мЕСтната наша индустрия, опредълиха се съ опредълено мито"2). Тая 
тарифа е била публикувана подъ името „Проектъ за обща митарствена 
тарифа за ВНОСНИТЕ стоки на българското Княжество. Съ азбученъ 
показалецъ за наименованията на СТОКИТЕ; обяснения върху НЕКОЙ 
иностранни технически термини въ търговията и индустрията и д. т. 
София 1882 г." Външно тя има напълно изгледъ на специфична мит
нишка тарифа. СТОКИТЕ СЖ раздЕлени въ 25 категории съ 758 статии. 
Каква фактически е била височината на митата не може да се опре
дели, понеже поставенигв въ основата на митото цени на СТОКИТЕ не 
еж вписани въ публикуваната тарифа. Отъ цитираното писмо се вижда, 
че комисията не ще да се е придържала къмъ нормата отъ 8% мито, 
а е имало и по-високи мита, 12 статии, между които евмена, фиданки, 
земедЕлски машини и пр., еж посочени като безмитни. Тая митнишка 
тарифа, обаче, останала безъ никакво значение — измънението на 
митнишкия режимъ не било своевременно и се изоставило, а съ него 
наедно и идеята за генерална митнишка тарифа. 

Това трЕбва да се отдаде на обстоятелството, че европейскитв 
Сили не се съгласяваха да позволятъ на България да ИЗМЕНИ митниш
ката тарифа, понеже то би било равносилно на накърнение на капи-
тулационнитв права. 

Усилията били насочени сега къмъ поне уеднаквяване и стабили
зиране на митата, събирани отъ държавитЕ, които НЕматъ договори 
съ насъ. Една специално назначена презъ 1882 г. .комисия бЕше изра
ботила една нова таблица за обмитването на тия стоки, която одобрена 
отъ Държавния съветь и става законъ на 24. VIII. 1883 год. Тя е оза
главена „Временна тарифа за ВНОСНИТЕ стоки на Турция, Румъния, 
Сърбия и други държави, които НЕматъ сключени търговски договори 

3) Цитираното въ Н. Ляпчевъ — Митнишката тарифа. Сп. БИД. VIII. 1904 г. 
стр. 698. Отъ тарифата има запазени екземпляри въ Народната Библиотека. 
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съ Българското Княжество". Влезла е въ сила съгласно едно окржжно 
на Финансовото министерство на 15/27 октомврий 1883 г. безъ преди 
това да е била напълно публикувана и да еж били известени доста
тъчно рано заинтерисованигБ страни за въвеждането й. Тя е щъла да 
се прилага къмъ всички държави, които еж нЕмали сключени договори 
съ Княжеството, съ изключение на Източна Румелия, за която все още 
важела спогодбата отъ 1881 година. 

Временната тарифа отъ 1883 год. е първата българска автономна 
митнишка тарифа, ако и да засЕга само часть отъ вноса. Тя не е 
пълна, а по подобие на дотогавашните оценочни таблици засъта само 
СТОКИТЕ, внасяни предимно отъ съседните държави, групирани въ 265 
статии. Митото ужъ било пресмятано 8% върху стойностьта на стоката, 
но фактически стойностьта е била взета за много стоки твърде висока, 
така че митото не е единно за всички стоки. Така, въ тази тарифа 
митото напълно е загубило характера си на адвалорно мито и съ малки 
изключения е специфично мито, като въ НЕКОЙ мита прозира вече и 
протекционистическа тенденция. 

Внезапното въвеждане на тарифата на 15/27 октомврий 1883 год. 
предизвикало значително противодействие особено отъ търговцитЕ 
чужди поданици, които отказали да плащатъ ПО-ВИСОКИТЕ мита, пред
видени въ нея. По тази причина новиятъ Министъръ на финансите 
Гр. Начевичъ само следъ двуседмичното й приложение съ заповедь 
отъ 31. X. 1883 г. я ОТМЕНИЛЪ, като отново въвелъ облагането на СТО
КИТЕ, идващи отъ посочените въ нея страни, съ 8°/о адвалорно мито. 
Това било само временно положение, понеже веднага министърътъ 
внесълъ тарифата за удобрение въ Народното Събрание — т. н. пъл
номощия били вече отмЕнени —, което съ известни поправки я приело, 
така че на 24 декемврий 1883 год. тя била одобрена подъ името „Та
рифа за ВНОСНИТЕ стоки на Турция, Румъния и Сърбия и на другитЕ 
държави, които нъматъ сключени търговски договори съ Българското 
Княжество". Външно тя напълно запазва формата на временната та
рифа отъ сжщата година. СТОКИТЕ еж наредени по азбученъ редъ, 
една погрЕшна система, която не дава възможность ни най-малко да 
се вникне въ вжтрешния строежъ на тарифата и принципитЬ, отъ които 
еж се ржководили съставителите й при определението на митата. Отъ 
предвиденитЕ 265 статии 258 еж съ специфично мито, а само 7 еж съ 
специфично мито, но между ТЕХЪ е и статия 265 „всЕкакви стоки и 
предмети непредвидени", така че всички непредвидени стоки е треб
вало сжщо така да се облагать съ 8% адвалорно мито. Народното 
Събрание освенъ това засилило сжществуващата и въ първообраза 
протекционистическа тенденция. Редица мита по предложение на коми
сията или на ОТДЕЛНИ народни представители били повишени. Били 
повишени следните мита: агнетата на глава отъ 0,42 на 1,— лв., на 
шилетата отъ 0,40 на 1,— лв. на виното въ бурета и ракията отъ 24 
на 30 ст. на литъръ, на тракийския анасонъ — отъ 4,8 ст. на 10 ст., 
на сакжзкия сусамъ отъ 4,5 ст. на 20 ст. кгр., на локума — отъ 18 на 
40 ст., на тригята — отъ 12 на 30 ст., а на безмитните до сега гради
нарски семена се налагаха мита на килограмъ, както следва: на лучено 
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семе каба — 40 ст., на арпаджика — 20 ст., на зелето — 40 ст., на 
бамята — 20 ст., прасеното семе — 20 ст. Министъръ Начевичъ въ 
своето изложение предъ Народното Събрание се е застжпвалъ за на
маление на митото върху сур.овитв материали и нъщата за ядене. 
Народното Събрание се съгласило да се намали митото на суровигв 
кожи отъ едъръ рогатъ добитъкъ отъ 8% на lV2°/o, но предложението 
да се намали митото на вълната и памука срещнало противодействие 
и всръдъ нъкои отъ министритъ (Т. Икономовъ) и не можло да се 
приеме отъ Народното Събрание, понеже се МИСЛЕЛО, че премахването 
на това мито ще нанесе вреда на скотовъдството и МЕСТНОТО произ
водство на вълна. Общо на цвлата тарифа отъ декемврий 1883 год. 
липсва необходимата системность, така че протекционистическата й 
тенденция се явява само като една случайность. 

Споредъ определението на закона тарифата влезла въ сила на 
2/14 априлъ, два месеца следъ публикуването й въ Държавенъ вестникъ, 
като почнала да се прилага спрямо всички страни, които нЪмали склю
чени търговски договори, включително и Източна Румелия, спогодбата 
съ която Княжеството денонсирало отъ 10 юний 1884 год. Прилагането 
на тарифата спрямо Източна Румелия, обаче, бъше само за кратко 
време. Отъ 1 октомврий 1884 г. влезе въ сила ново съглашение между 
дветв Българин, възъ основа на което провинцията получаваше отново 
едно преференциално положение — безмитенъ вносъ на всички стоки 
съ изключение на тютюна и сольта, докато спиртнитв напитки щъха 
да плащатъ само акцизъ въ разм-връ 10% отъ стойностьта имъ, оце
нявани: виното по 0,20 лв., спирта 1 лв. оката, а останалитъ напитки 
по пазарната имъ цена. Съединението премахна границата между дветв 
половини на Обединена България и съ това и този преференциаленъ 
режимъ изгуби значение. 

Митнишката тарифа отъ 1883 год. не остана дълго време непро
менимо приложена и спрямо другитв държави, визирани отъ нея. Преди 
всичко Турция смЪташе чувствително засътнати СВОИТЕ интереси на 
вносителка отъ тая тарифа. Подъ заплаха на репресалии българското 
правителство се видя принудено отъ 4/16 февруарий 1887 г. да отмъни 
тарифата отъ 1883 год. и да разпореди турските стоки да се облагать 
съ 5% адвалорно мито, събирано върху пазарната цена, а следъ една 
година (22. II. 1888 г.) се отиде още по-далечъ, като се разпореди всички 
турски стоки въ Южна България да се внасятъ безъ мито. Следъ като 
въ това направление не се намъри взаимность и следъ дълги прего
вори най-после отъ 15 априлъ 1888 год. ВМЕСТО митнишката тарифа 
отъ 1883 год. турскитЬ стоки останаха да се облагатъ при вноса имъ 
у насъ съ 8% адвалорно мито върху пазарната имъ стойность. Така 
че фактически митнишката тарифа отъ 1883 год. остана да се прилага 
само спрямо Сърбия, Румъния и останалите далечни държави, които 
нЕмаха търговски договори съ насъ, но НЕмаха сжщо и ГОЛЕМО тър
говско значение за страната. При това спрямо Сърбия за кратко време 
презъ 1887 год. е била въведена една допълнителна такса отъ 5% 
върху събираното мито като репресалия срещу събирания въ Сърбия 
„обрт", но въ последствие тази такса била отмЕнена. 
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къмъ казаното до сега тръбва да се прибави още една друга 
особеность на тогавашния ни митнишки режимъ. Още отъ Освобожде
нието, а както изглежда и по-рано, по разнить1 дунавски пристанища 
се събирала една такса отъ V2°/o върху стойностьта на внасянитъ стоки, 
която отивала въ полза на общинските управления и требвало да 
служи тъмъ за подобрение на пристанищните съоржжения. Отъ1879г. 
още било разпоредено този така нареченъ „полупроцентовъ сборъ" 
да се прибира въ полза на държавното съкровище, което щъло да 
употръби тия суми за подържане приспособленията за улеснение на 
вносителитъ. Като такъвъ сборътъ презъ 1880 г. почналъ да се събира 
отъ всички митници на страната. Понеже въ действителность никога 
употреблението на този сборъ не се е извършвало точно само за 
посочените цели, то той не е нищо друго освенъ едно увеличение на 
митото и часть отъ последното. Така че въ сжщность митото у насъ 
следъ 1880 год. винаги е било не 8%, а 872%. Самиятъ полупроцентовъ 
сборъ е билъ окончателно установенъ у насъ съ специалния „Правил-
никъ за полупроцентний сборъ" утвърденъ съ указъ № 61 отъ 28. III. 
1885 год., по текста на чл. 1 отъ които сборътъ се е събиралъ за на
правата и подобрението на пристанищата и скелите. Яко и да е про-
тиворечелъ на постановленията на Берлинския договоръ, като авто
номно установенъ, този сборъ се е търпЪлъ отъ чуждите Сили и въ 
съглашенията отъ 1889 и 1890 г. е билъ признатъ и санкциониранъ 
за постоянно. Сборътъ се е събиралъ и отъ стокитъ, които еж били 
внасяни безъ мито. 

Турските договори, сключени преди Освобождението съ европей
ските държави и валидни за насъ, изтичаха къмъ 1890 год. Българ
ското правителство се готвъше къмъ едно самостоятелно уреждане на 
търговските и митнишки въпроси съ европейските Сили направо безъ 
посредничеството на Високата Порта. У насъ даже се носеха съ тай
ната надежда, че може да ни се отдаде да проведемъ, подобно на Ру
мъния и Сърбия, една автономна митнишка тарифа поне като основа 
на преговорите и като заплаха срещу страните, които нъма да сключатъ 
договори съ насъ. Съ това се обясняватъ постоянните опити да се из
работи у насъ една генерална митнишка тарифа, подобно на тази отъ 
1882 год. Въ действителность, обаче, у насъ нъмаха пълна представа 
нито за характера на тая митнишка тарифа, нито за принципите, върху 
които тръбва да легне въ бждаще българския автономенъ и договоренъ 
митнишки режимъ. Това личи ясно и отъ подготвителните работи къмъ 
самостоятелното сключване на търговскитъ договори. 

Презъ 1886 год. въроятно съ огледъ на твърде увеличеното обла
гане на стокитъ по остарелите оценочни таблици германскиятъ дипло
матически агентъ въ София изказалъ пожелание да се почнатъ прего
вори за търговска спогодба, а скоро и Явстро-Унгария дала да се раз
бере, че е наклонна да стори сжщото. Българското правителство на-
мъри за необходимо едно подготвително проучване на насоките и 
исканията, които България тръбва да следва при евентуалните прего
вори. Презъ октомврий 1886 год. тогавашниять Министъръ на финан
сите Ив. Ев. Гешевъ назначава специална комисия, която да изработи 
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програмата за бждащитЬ търговски договори съ бгледъ на нуждитв 
на народното стопанство. Докладътъ на тая комисия е неопровержимо 
доказателство за неподготвеностьта на българските ржководни служби 
отъ онова време за изграждането на една автономна митнишка поли
тика и за недостатъчно грижливото отнасяне къмъ митнишкото обла
гане и неговата преценка. Комисията съветва да се отхвърли клаузата 
за най-облагоприятствуваната нация, да се остави митата да се опре
делять по силата на предварително сключени договори и определени 
ОТДЕЛНИ тарифи, като генералната (вероятно се е мислило автономната) 
тарифа да обхваща само тия стоки, за които държавата си запазва 
правото да ги облага по свое усмотрение. Такива автономно облагани 
стоки комисията предлага три групи: 1. стоки, които еж предмети на 
държавните монополи; 2. стоки, които требва да бждатъ забранени 
поради санитарни, полицейски и други причини и 3. стоки, които требва 
да се запазятъ за местното производство съ високи мита, както и стоки, 
които като сурови материали тръбва да се допускатъ безъ мито. Въ 
списъка на последната, трета група стоки, която обхваща 35 позиции, 
като такива, които се нуждаятъ отъ високо покровителство, еж посочени 
преди всичко земеделски и скотовъдни произведения, които ние изна
сяме (млъко, масло, сирене, варива, грозде, овощия пресни и сушени, 
брашна, и пр.); следъ това еж посочени разни занаятчийски произве
дения, като: гранчарски, кацарски, кошничарски и пр. артикули, сел
ски дрехи, груби обуща и т. н.; общо комисията искала покровителство 
за окрепналитв производителни клонове, единъ съвършено погръшенъ 
принципъ, отъ които за съжаление българската общественость и по-
късно никога не е могла напълно да се освободи. 

Въпреки всичката необоснованость и погрешность на мнението 
на комисията1), то било въ сжщность възприето отъ отговорните места: 
една автономна митнишка тарифа не била изработена. Народното 
Събрание възъ основа на самия докладъ приело единъ законъ „за 
сключване търговски договори съ всички държави, които би пожелали 
това" (27.XII. 1887 год.), който представлява единъ видъ търговско-
политически дерективи, за които требва да се придържа правителството 
при сключването на проектираните договори. За вносните мита се 
казва, че правителството требва да се старае да получи увеличение 
на вносното мито на ония стоки, които правятъ конкуренцията мест
ното производство и спъвать неговото развитие. 

Българскиятъ митнишки режимъ до 1890 год. се отличава съ едно 
значително безредие и непостояннетво. Ние можемъ де различимъ следъ 
Обединението, напримеръ, три отделни режима: режимъ на формал
ното 8% адвалорно мито, събирано по остарелите турски оценочни 
таблици, прилаганъ спрямо Силите, които еж имали договоръ съ Тур
ция, респ. Княжеството; 2. режимъ на 8% адвалорно мито, събирано 
върху пазарните цени на стоките, прилаганъ по-рано спрямо всички 
държави, които еж немали търговски договоръ, а после само спрямо 
Турция; и 3. режимъ на митнишката тарифа съ специфични мита отъ 

*) Докладътъ на комисията е резюмиранъ въ цитираната работа на Я. Чакд-
ловъ, стр. 96 ся. 
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1883 год., прилаганъ .спрямо страните, които еж намали сключенъ тър
говски договоръ съ Княжеството. Общо за всички тия три режима е, 
че предвидените и събирани мита даже и въ случаите, когато еж над
минавали формално установените 8% върху стойностьта, въ действи-
телность еж низки и иматъ чисто фискаленъ характеръ. При облагането 
само на много малко стоки по тарифата отъ 1883 год. беше проведена 
слаба протекционистическа тенденция, но тя даже и не се опитва да даде 
едно направление на насърдче^ие на некой клонове отъ народното сто
панство съ огледъ на ТБХНОТО развитие въ бждаще, а само защищава 
отделни незначителни производства отъ конкуренцията на съседните 
страни — това не еж протекционистически мита, а мита за запазване 
производството на отделни производители. Общо въ това време още 
дори и липсва едно истинско схващане за действителните стопански 
задачи, които може да си постави митнишката тарифа и за пжтя на 
ТБХНОТО достигане. Доколкото въ това време има интересъ къмъ тър
говската политика, това е интересъ къмъ въпроса, ще има ли България 
право да сключи самостоятелно търговски договори следъ изтичане 
срока на турските договори въ 1890 год. До юридическото разреше
ние но този въпросъ, обаче, както се знае, не се дойде. 

II. 
Недостатъците на турските оценочни таблици, непроменени ус

поредно съ изменението на пазарната цена на стоките, требваше да 
направятъ скоро неизгоденъ и за европейските Сили режима, устано-
венъ отъ Берлинския договоръ. Митото формално 8°/0 тежеше адва-
лоремъ много повече, ако се пресметаше върху стойностьта. Затова, 
когато къмъ края на 1889 год. настжпи срока за изтичането на тур
ските търговски договори, Янглия безъ да се впуска въ разискване на 
юридическия въпросъ, дали една васална държава, като България, има 
право или не да сключва сама търговски договори, сключи на 14/26 
ноемврий 1889 год. съ Българското Княжество едно провизорно съгла
шение съ срокъ отъ една година при шестмесеченъ срокъ за денонси
ране и тацитно продължение съ още една година, ако не бжде де
нонсирано. Къмъ това съглашение презъ 1890 год. чрезъ размена на 
ноти се пресъединиха почти всички държави, съ които България беше 
въ търговски връзки1). 

Съглашенията отъ 1889/1890 год. изменяха основно митнишкия 
режимъ у насъ, като туреха край на неговата раздвоеность и безраз-
борность. Сега се установява единъ общъ единенъ за всички митнишки 
редъ. Промената се съдържаше въ следните принципални постановле
ния на съглашението съ Англия: 

1. Янглийскиятъ вносъ въ бждаще ще се облага съ 8% адвалорно 
мито, изчислявано върху пазарната цена на стоките. 

2. Вънъ отъ 8% мито внасяните въ България английски стоки ще 
плащатъ още и установените допълнителни такси като: а) така наре
чения полупроцентовъ сборъ, сумите отъ който се употребяваха за по-

*) Съглашението съ Явстро-Унгария засЬгаше само постановленията спрямо 
митата, но не и тия относно вжтрешнигв налози, 
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Държане и поправка на пристанищата; б) статистическо правб и в) уста-
новенитв отъ закона налози. 

3. Спирта, тютюна, сольта и всички други предмети, които еж дър-
жавенъ монополъ или подлежатъ на акцизно облагане, освенъ мита и 
такси, при вноса си въ България плащатъ и препадащия се акцизъ. 

4. По отношение на транспорта, митническото облагане и всички 
други условия на търговията Англия се ползва отъ клаузата на най-
облагоприятствуваната нация. 

Явно е отъ тия постановления, че у насъ се премахваше вече 
старата практика, оценкитъ да ставатъ по предварително установени 
таблици. Премахваше се и тарифата отъ 1883 год. Съглашението влезе 
въ сила отъ 1/12 януарий 1890 год. Отъ тая дата нататъкъ у насъ се' 
остановяваше едно истинско единно адвалорно мито, пресмътано върху 
пазарната цена на СТОКИТЕ. То имаше размъръ 8%, но понеже се 
признаваше и полупроцентовия сборъ, то въ действителность митото 
бъше 872%. 

Съглашенията отъ 1889/90 год. бъха единъ политически успЕхъ — 
ТБ бъха първата стжпка по пжтя на премахване стБснителнитБ поста
новления на Берлинския договоръ и на капитулациите. Благоприятно 
тръбва да се прецени елшдо уеднаквяването на млтнишкия режимъ, но 
вънъ отъ съмнение е, че ГБ не даваха никакви стопански изгоди и 
жертвуваха твърде много. Съглашенията не облекчаваха износа ни, 
нито пъкъ даваха една що годе защита на нашето производство. На-
противъ митнишкото облагане на ВНОСНИТЕ стоки следствие напущане 
ВИСОКИТЕ таблични оценки бъше смекчено и съ това се намаляваше 
защитата — доколкото изобщо такава имаше — и приходътъ на фиска. 
Споредъ Финансовото министерство въвеждането на облагането по 
пазарната цена е намалило ежегодишния доходъ отъ митата съ около 
500,000 лв. Това бъше една загуба, която нашить финансии дълго време 
не можеха да понасятъ. 

Финансовите нужди на страната постоянно нарастваха, а данъч
ната реформа отъ 1894 год. още повече намаляваше фискалните при
ходи. Тая реформа предвиждаше едно чувствително увеличение на 
коственитъ данъци и преди всичко на митата. Но, както вече това се 
каза, съ тьрговскитв договори отъ 1889/1890 год. митнишкитъ доходи 
бъха намалени. Единствениятъ изходъ отъ тия постоянни затруднения 
на фиска бЪше да се иска отъ СИЛИТЕ—контрахентки едно увеличе
ние на митата, поне до оня размвръ, който ТЕ фактически бъха имали 
преди провизорнитБ съглашения. 

Презъ априлъ 1894 год. българското правителство започна пре
говори съ европейските Сили, въ които, като излагаше финансовите 
нужди на държавата, настояваше на едно увеличение на митата на 
15% или поне на 12%. Въ действителность правителството намЪри за 
по-изгодно да се съгласи на едно по-малко увеличение — 10V2%, но 
при условие, че и НОВИТЕ съглашения ще иматъ сжщо така късъ срокъ 
— отъ 5.1.1895 до 1897 год. Това бвше направено съ тайната цель 
презъ тоя двугодишенъ периодъ да се подготви една автономна мит-
нишка тарифа, изградена върху специфични мита, за да може следъ 
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това при едно по-благоприятно положение да се изтръгнатъ при пре-
говоритв за нови договори едни по-изгодни условия и една умерена 
протекция и за МЕСТНОТО производство. 

Вносното мито презъ периода отъ 1890 до 1897 год. бЪше единно 
адвалорно мито събирано върху пазарната стойность на продуктите 
първоначално 8lh0lo, отъ 1895 год. lOWVo и то имаше чисто фискаленъ 
характеръ — митата 6ЕХЭ сравнително низки и леко поносими, както 
и по-рано. Повишението на митото на 10V2°/o бЕше продиктувано 
изключително само отъ фискални нужди и не може да се твърди, че 
то спжваше вноса на чуждигв стоки. Всички стоки се облагаха все 
еднакво безъ огледъ на това, дали еж производими у насъ или не и 
дали еж сурови материали или готови промишлени произведения. Едно 
стопанско, т. е. протекционистич|еско влияние отъ значение това 
мито не е оказвало. Това положение се чувствуваше и понасяше тежко 
отъ ЦЕЛОТО ни народно стопанство. Старигв, цвътущи въ турско време 
занаяти, за които и безъ това загубата на широкия и изгоденъ турски 
пазаръ б-вше тежъкъ ударъ, сега подъ засилената и безпрепятствена 
конкуренция на западноевропейската фабрична индустрия бързо за
паднаха. Поради сжщата конкуренция въ България не можеше да си 
пробие пжть и да закрепне и една мъттна модерна индустрия. А стра
ната не можеше да остане безъ промишленость. Нейното ЦЕЛОСТНО сто
панско развитие изискваше една защита на промишленостьта и постоян
ната грижа на правителството и стопанската мисъль бъше дй се даде за
щита на промишленото производство. Протекционистически възгледи се 
чуваха постоянно у насъ. Тъ бъха продиктували увеличението на матата 
върху нъжои стоки въ тарифата отъ 1883 год., но тази тарифа бъше 
частична тарифа и протекционистическитв мита предвидени въ нея 
бвха само случайно излизане вънъ отъ рамкитв на финансовото мито. 
Протекционистически възгледи бвха изказани и при приемане новия 
законъ за МИТНИЦИТЕ презъ 1884 год., когато НЕКОЙ народни предста
вители се бЪха застжпили безуспешно за защита на МЕСТНОТО книго
печатане. ГрижйтЕ за мЕСтната индустрия бъха продиктували „закона 
за митото на суровитв кожи отъ едъръ рогатъ добитъкъ отъ 28 януарий 
1884, по силата на който съответното мито б-вше намалено на 1,5% 
върху стойностьта. (Законътъ е отмъненъ презъ 1903 г.) ТЕ пакъ бвха 
вмъкнали въ закона за МИТНИЦИТЕ ОТЪ 1885 г. чл. 3, споредъ който 
„представя се право на финансовия министъръ, въ случай на крайна 
нужда, да умалява или уничтожава временно митарственитв права на 
. . . . б) веществата, които еж необходимо нужни за мЕстната промишле
ность". Но и това бвше всичкия успвхъ на протекционизъма. Общо 
едно оформено протекциониетическо движение у насъ въ това време 
нъма, както впрочемъ нъма и едно напълно правилно схващане за 
направлението, въ което тр-вбва да се развива българското стопанство, 
както и за ролята на митнишката защита на земедълието. При ВСЕКО 
искане за защита на индустрията се явяватъ и викове за защита на 
земедълскитЕ произведения. Въ сжщность, защитата на промишле
ностьта се явяваше въ това време една необходимость и отъ гледище 
на добре разбранить интереси, на земеделието — трзбваше да се-

2 
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разшири неговия вжтрешенъ пазаръ, да се създаде такъвъ за нъкои 
интензивни земед-влски култури, като захарно цвекло и т. н. и за нЪкои 
произведения на скотовъдството (вълна). 

Чисто фискалниятъ характеръ на митнишкия режимъ у насъ се 
чувствуваше най-тежко въ две отношения: 1. поради свободния вносъ 
на продуктигв на европейската промишленость и 2. поради сравни
телно тежкото облагане на суровитъ материали, необходими за инду
стрията. Особено последното обстоятелство изглеждаше най-тежко, по
неже то не се налагаше отъ чуждигв държави. На нашите стопани 
бЪше ясно, че докато навредъ въ св^вта суровигв материали, които не 
се произвеждатъ въ страната, се оставя да се внасятъ свободно, у 
насъ тия сурови материали, за да се гарантира доходъ на фиска, се 
облагаха съ едно — особено по сравнение съ това на готовить фа
брикати — относително твърде високо мито. Тогава виждайки отъ една 
страна необходимостьта да се подкрепи и защити зараждащата се 
местна индустрия и желаейки да не се отнема дохода на фиска, у 
насъ се прибътна къмъ една, колкото хитра, толкова и опасна система 
— къмъ защита на мъстната индустрия съ специални закони, главното 
сръдство на които бъше да се освобождава отъ мито вносътъ на су
рови материали за предварително опредълени известни клонове на 
мъстната индустрия и то само въ едрата индустрия. Подобенъ законъ 
е билъ внесенъ първо отъ Гр. Начевичъ презъ 1892 год. въ Народното 
Събрание, но не можалъ тогава да се приеме. Той е билъ повторно 
внесенъ отъ Ив. Ев. Гешевъ и станалъ законъ подъ името „Законъ за 
насърдчение на мъстната индустрия" презъ 1894 год., а влъзалъ въ 
сила отъ 2.1. 1895 год. Не е тукъ мъхтото да преценяваме самия законъ 
за защита на мЪстната индустрия и необходимостьта отъ такава за
щита. Сигурно тая защита въ своята съвокупность бъше необходима, 
но преценява ли се само промяната, която по този начинъ се внасяше 
въ митнишкия режимъ, то тая преценка ще тр-вбва да бжде по-скоро 
отрицателна. 

Пробивъть въ митнишката система и митнишката тарифа, който 
законътъ представляваше, бъше хитъръ и опасенъ едновременно. Той 
бЪше хитъръ, понеже безъ да се накърнява като че ли митнишката 
тарифа и нейнитБ принципи, даваше възможность мастната едра инду
стрия да доставя нужднитв й сурови материали безъ мито, което бъше 
едно полезно облекчение за нея, а съ това и за цълото народно сто
панство. Но — и това ни изглежда по-важно — този пробивъ бъше 
сжщевременно твърде много опасенъ, защото по този начинъ се раз
деляше р-Ьзко и ненужно българската промишленость на две неравно 
третирани половини —• една едра покровителствувана и относно мит-
нишкото облагане привилегирована индустрия и на една въ това отно
шение съвършено безъ основание пренебрегната и злепоставена дребна 
промишленость — занаятчийството. Бъше несправедливо и погрЪшно 
да се иска занаятчийството да плаща ония мита върху суровите мате
риали, отъ които се освобождаваше едрата индустрия. Но, ако и да може 
да се определи като хитра и опасна тая система и политика, тя същевре
менно не може да се признае поне за разума и стопанско-политически 



- 19 -

целесъобразна. Защото тя запазваше въ нашата митнишка тарифа едно 
твърде пакостно начало, което требваше по-късно да се отрази зле и 
да остави своя печать на безпринципность въ цвлата митнищка тарифа 
— тя запазваше принципа на облагането на суровите материали, които 
не се произаеждатъ въ страната, но които еж необходими за промиш-
леностьта. Много по-добре щъше да бжде, ако още тогава вместо да 
се освобождаватъ отъ мито по силата на специалните закони за защита 
на мастната индустрия известни сурови материали, това мито изобщо 
се премахнъше, а фискътъ добиеше необходимите му приходи чрезъ 
едно усилено митно облагане на други нькои общоупотръбяеми про
дукти или отъ другъ видъ облагане. Фискализъмътъ на митнишката та
рифа, който фискализъмъ при това винаги у насъ се е стремьлъ не 
къмъ най-целесъобразните, а къмъ най-леките пжтища на добиване при
ходи, тогава попръчи да се приеме една правилна и стопански оправ
дана политика. Последиците отъ това се носятъ и до сега. 

Желанието и явната необходимость да се покровителствува маст
ното производство требваше да се натъкне постоянно като на една 
прьчка на двете главни особености на облагането на ВНОСНИТЕ стоки 
презъ казания периодъ — на еднаквото облагане на всички стоки съ 
едно и сжщо процентно мито и на общо взето низкия размъръ на 
самия процентъ на облагането. Яко требваше стопанското развитие да 
се подпомогне и поощри съ помощьта на митото, явно бъше, че това 
мито тръбва да бжде диференцирано и следователно събирано въ раз-
личенъ размъръ отъ разнить- стоки споредъ нуждите на съответнитв 
производителни клонове. Това налагаше коренно измънение на мит-
нишкия режимъ, което требваше да засегне и средния разм-връ на 
митото, защото бъше вънъ отъ съмнение, че при едно мито отъ 10 
или дори 15°/о нъма да може да се създаде здрава мъстна индустрия 
въ една страна като нашата, гдето общата и работнишката култура 
беше още твърде низка, гдето липсваха капитали и съответно лихве-
ниять процентъ бъше високъ и гдето пазарътъ и покупателната сила 
на населението едва сега очертаваха едно развитие. Къмъ увеличение 
на средния размерь на митото напираха и нуждите на фиска. Този 
фискаленъ натискъ впрочемъ и реши въпроса. 

III. 
Още презъ 1894/95 год. министрътъ на финансиитв се б-вше опи-

талъ да увеличи приходить- отъ МИТНИЦИТЕ, като подъ формата на уве
личение на акциза увеличи облагането на 'известни, предимно вносни, 
стоки. Известно е, че този опить не успъ, поради твърде енергичното 
противодействие на Явстро-Унгария, която не признаваше правото на 
България да определя самостоятелно облагането на внасяните чужди 
стоки съ каквито и да е данъци или облози. Все пакъ предвидь нале
жащите и неопровержими нужди на българските финансии требваше 
да отстжпятъ и чуждите Сили. Въ сключената на 27.IV./9.V. 1895 г. въ 
Виена конвенция, съ която се уреждаха възникналите въ връзка съ 
акцизния законъ недоразумения между България и Явстро-Унгария, се 
държи за това смьтка. Въ тази конвенция се предвиждаше сключва-
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нето въ най-скоро време на търговски договоръ съ срокъ до края на 
1903 год., когато изтичаха всички договори отъ т. н. Средноевропейска 
система, като се уговаряше, че при този договоръ вносните мита у 
насъ ще бждатъ 14% адвалоремъ, като ще се допуснатъ, обаче, и от
клонения отъ това сръдно ниво, изрично опоменати въ самия договоръ. 
Съ огледъ на неотложимостьта на въпроса за България, конвенцията 
даваше право въ случай, че постоянниятъ договоръ не се сключи до 
1. I. 1897 год. то Княжеството да облага отъ тая дата насетне австро-
унгарскитв стоки, внасяни въ страната, съ 14% адвалорно мито. 

Възъ основа на предварителната спогодба отъ 1895 год. българ
ското правителство на 5 декемврий 1896 год. уведоми европейските 
сили, че отъ 1 януарий 1897 год. ще събира отъ внасяните стоки мито 
въ размъръ 14% адвалоремъ и въ последствие Народното Събрание 
приело на 21 декемврий 1896 год. специаленъ законъ, който узаконя-
валъ това увеличение на митата. Следствие противодействието на Анг
лия, обаче, митото въ този размъръ не почнало да се събира веднага 
отъ 1 януарий 1897 г., като за стоките потеглили за България преди 
21 декемврий 1897 г. то било отменено, и почнало да се събира отъ 
всички стоки едва отъ 3 февруарий 1897 год. Презъ декемврий 1896 г. 
билъ приетъ сжщо така „закона за статистическото право", който 
влезалъ въ сила отъ 1 януарий 1897 год. По силата на този законъ 
отъ внесените, изнесени и транзитирани стоки се събира една такса 
подъ наименование „статистическо право", която тогава била опредъ-
лена въ размъръ: а) 10 стотинки на всеки колетъ, освенъ пощенските 
и б) 15 стотинки на ВСБКИ 1000 кгр. насипана стока. Приходите отъ 
това право еж били доста значителни, както се вижда това отъ след
ващите числа: 

Години 1897 1898 1899 1900 1901 1902 1903 1904 
Хил.лв. 206 184 145 135 176 177 194 281 

По силата на виенската конвенция отъ 1895 год. още презъ сеп-
темврий 1895 год. между България и Австро-Унгария се почнаха пре
говори за сключване на търговски договоръ. Българското правителство 
се бёше възползувало отъ постановлението на конвенцията, че ще 
може да има и мита по-високи отъ 14°/о адвалоремъ и се яви съ единъ 
проектъ за тарифа, въ който имаше множество мита въ разм-връ 20 и 
повече на сто адвалоремъ. Нъкои ОТЪ тия увеличения, може би, беха 
поставени само, за да може да се направять отстжпки, но други се 
смътаха за наложителни и на делегацията бъше внушено да ги про
веде въ договора. Въ хода на преговорите, обаче, стана ясно, че бъл
гарските искания еж били съвършено необосновани. Положението на 
народното стопанство у насъ не бъше достатъчно проучено и делега
цията немаше ясно схващане — а дали некой тогава изобщо е ималъ? 
— за задачите на българската митнишка политика и границите на 
нейните нужди. Липсвали еж дори и достатъчно данни за развитието 
на търговията ни, както и за положението на производството въ стра-
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ната, за да може делегацията да аргументира достатъчно добре своитъ 
искания за увеличение на митото. Следъ дълги преговори и прекжсва-
ния най-после въ края на 1896 год. се сключва единъ постояненъ тър
говски договоръ, който следъ ратификацията му по определения редъ 
е влЪзалъ въ сила на 8/20 априлъ 1897 г. Сжщиятъ договоръ е послу-
жилъ за база да се сключватъ съ почти идентично съдържание дого
вори съ редъ други държави (Сърбия, Франция, Русия, Англия и Ита
лия), къмъ които съ размена на ноти и даване взаимно правото на 
най-облагоприятствувана нация еж се присъединили всички държави, 
които имаха търговски връзки съ Княжеството, така че договорить-
уреждаха цълата ни външна търговия. 

Договорить отъ 1897 год. установяваха у насъ редкиятъ случай 
на една единна конвенционална митнишка тарифа съ диференциални 
мита безъ да има автономна такава. Уговорените въ търговските до
говори митнишки норми, уеднаквени благодарение на клаузата на най-
облагоприятствуваната нация и различни за различните видове стоки, 
съставеха единствено валидната и прилагана митнишка тарифа. Тая 
конвенционална митнишка тарифа бёше въ основата си изградена на 
адвалорните мита, за повечето стоки въ размерь 14°/о върху пазарната 
цена, но освенъ това основно мито беше прокарано и диференцирано 
облагане на редъ стоки. Българското обществено мнение, особено 
предвидь на големото западане на занаятите, беше настояло на тая 
диференцияция и злото беше така очевидно, че и самите европейци 
сё беха съгласили да се прокаратъ за известни стоки умерени про-
текционистически мита, за да се отстрани съсипателната за местното 
производство и стопанство чужда конкуренция. Адвалорните мита се 
пресметаха върху пазарната стойность, удостоверена обикновено съ 
фактурата на търговеца, но въ случай на споръ между митницата и 
вносителя за цената тя можеше окончателно да се определи отъ три
членна арбитражна комисия. 

Съ образуваната отъ договорите митнишка тарифа отъ 1897 год. 
се туряше край на единното и чисто финансово мито, което бехме 
наследили отъ Турция и митнишкиятъ режимъ получаваше известна, ако 
и извънредно малка, еластичность и пригоденость къмъ стопанските 
условия на страната. Договорните мита беха групирани въ всичко 
73 тарифни статии и 14 категории. Главните категории на облагането 
беха следните: 

1. Допускаше се безмитенъ вносъ на некой продукти, които не 
се произвеждаха у насъ и чиито фискални мита немаха големо значе
ние. Това беха следните „специалитети" на отделните страни: а. само
вар игЬ и черковните камбани, отстжпка въ полза на Русия; б. коксътъ 
— отстжпка на Англия; в. бубено семе и всички принадлежности на 
коприна — отстжпка на Италия и Франция. 

2. Съ чисто фискално мито отъ 8% до 14% адволоремъ беха 
обложени стоки, които беха необходими за развитието на нашето сто
панство и неговитЬ отделни клонове, като суровъ материалъ, както и 
такива, които не се произвеждаха въ насъ или вносътъ на които не 
беше опасенъ за нашето производство. По отделно тукъ спадаха след-
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НИГБ мита: а) 8% мито върху сурови материали и други необходими 
за мастното производство стоки: дървенъ биченъ материалъ, чугунъ, 
желязна хурда, машини и машинни части, както и всякакви инстру
менти; (много отъ тия стоки въ действителность по силата на закона 
за насърдчение местната индустрия се внасяха безмитно); б) 10% и 
10'5% мито се налагаше на необходимите полуобработени материали 
като: стомана, железо и бакъръ на пржти, каменни вжглища, ленъ и 
конопъ, сурови кожи, плодове и пр. в) Съ 12% мито се облагаха по
вечето луксозни стоки, непроизвеждани въ насъ или неопасни за на
шето производство: вина въ бутилки, сирена европейски, кожи лаки
рани и шевро, шапки, порцеланови и фаянсови изделия, стъклария, 
парфюмерия и др. но тукъ спадаха и некой стоки, въ които българ
ското производство беше заинтересувано: чисто вълнени платове (мерина 
и кашемири), керемиди и други керамични произведения, груби дър
вени изделия, ножарски стоки и т. н.; г) Съ 14°/0 се облагаха всички 
стоки, които не бЪха изрично споменати въ тарифните проложения 
на отделните договори. 

3. Съ по-високо отъ 14°/о мито, което носеше ум-вренъ протек-
ционистически характеръ, бЪха обложени пакъ на нЪколко категории 
стоки, производството на които въ насъ се нуждаеше отъ едно покро
вителство срещу чуждата конкурениия. Съ такова мито бЪха обложени 
следните стоки: а) съ 16% върху стойностьта гьонове и кожени из
делия, съ изключение на обущата; б) съ 18% — спирта, спиртните на
питки, ликьори и коняци въ бутилки, СВ-БЩИГБ и обикновения сапунъ, 
както и по-тежките вълнени сукна и платове; в )съ20%— мито захарь-
та, захарните изделия и стъклата за прозорци; и г) 25% — вжжата и 
вжжарскитв стоки, безъ канапа. 

4. България най-после беше успала край горните адвалорни мита, 
които имаха въ значителна степень умЪренъ протекционистически ха
рактеръ, да проведе за известни стоки, които правеха особено силна 
конкуренция на некой браншове отъ нашето производство, и специ
фични мита съ по-силно протекционистическа тенденция. Така бЪха 
обложени следните стоки: тютюнъ на листа съ 258 лв., резанъ тютюнъ 
и папироси съ 2980 лв., пури — 580 лв., обуща — 280 лв., готови дрехи 
вълнени — 300 лв., соль морска — 304, каменна —308 лв., газъ — 1 лв., 
барутъ — 112 лв., и взривни вещества — 140 лв., все за 100 кгр. За 
повечето отъ тия стоки високото мито се явяваше, като изравнение на 
високите фискални облагания, на които СЖЩИГБ СТОКИ, произвеждани 
въ страната, бЪха обектъ, но за обущата и готовить дрехи високото 
специфично мито, което, ако се превърнеше на адвалорно, би се рав
нявало за обущата на 30 — 60% и за готовите дрехи на средно 27% 
отъ стойностьта имъ, това мито имаше чисто протекционистическо 
значение. 

Договорната тарифа отъ 1897 г. въвеждаше окончателно у насъ 
протекционизъма. Яко и постигнатото да беше по-скоро единъ откжс-
леченъ резултатъ, то въ него все пакъ вече прозира едно схващане за 
нуждите на народното стопанство и за начините, по които тия нужди 
може да се посрещнатъ и задоволятъ. Общо митото беше чувстви-
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телно увеличено. Като се вземе предвидь и съществуванието на закона 
за защита на мастната индустрия, както и измененията на митнишкия 
режимъ, които той провеждаше, явно е, че съ високитЬ предвидени 
мита върху захарьта, готовите дрехи, готовить1 обуща, гьоновете, кю-
селетата и КОЖИГБ, върху свещигв, въжата и сапуна, се затрудни вноса 
върху съответните стоки и отъ една страна се запазваха многоброй
ните шивачи, обущари и кожари отъ западането, което неминуемо ги 
очакваше и ид-Ьше при стария режимъ, а отъ друга страна същевре
менно се даваше възможность за създаването при една затруднена 
чуждестранна конкуренция на известни модерни мъхтни индустрии, 
като захарната индустрия, бирената, кожарската, въжарската, сапуне
ната и т. н. 

Отъ фискална гледна точка тарифата отъ 1897 год, сжщо така 
бЪше извънредно изгодна по сравнение съ дотогавашния митнишки 
режимъ у насъ. Приходить- отъ вносни мита чувствително се повишиха, 
както въ абсолютната си величина, така и относително по сравнение 
съ развитието на вноса. Така събраното мито общо и на единица 
вносъ по стойность преди и следъ въвеждане на режима отъ 1897 г. 
е билъ, както следва въ приложената тукъ табличка: 

ТАБЛИЦА № 2 

Го
ди

на
 

1895 
1896 
1897 
1898 
1899 
1900 
1901 
1902 
1903 
1904 

Внесени стоки стой
ность лв. 

всичко 

69020295 
76530278 
83994236 
72730250 
60178079 
46342100 
70044073 
71246492 
81802581 
129689577 

съ мито 

63623980 
72158466 
79033579 
65441216 
52215692 
40014261 
55831940 
56906894 
63398055 
87542584 

Съ
бр

ан
о 

вн
ос

но
 

ми
то

1) 
лв

. 

7394365 
10120157 
13809490 
11858739 
9623705 
8075043 
10420946 
10834043 
11527313 
15025485 

Пада се на 100 
лв. вносъ 

всичко 

10,71 
13,22 
16,44 
16,30 
15,99 
14,42 
14,87 
15,20 
14,09 
11,58 

отъ митн. 
вносъ 

11,62 
14,02 
17,47 
18,12 
18,43 
20,18 
18,66 
19,03 
18,18 
17,16 

Въпр-вки всичкитъ изгоди, които новиятъ митнишки режимъ 
представляваше, той не бЪше задоволителенъ за страната. Недоволни 
б-fexa стопанските съсловия, даже и ония, за които търговските дого
вори даваха най-високи мита. Чуждата конкуренция не б-Ьше спр-вла 
и мъхтното производство все още се смЪташе потиснато, Протекцио-

*) Даннитъ за 1895 год. еж взети отъ Годишника на Гл. Дирекция на Стати
стиката за 1911 год., а другигЬ години отъ съответните статистики за търговията 
съ чуждитъ държави. 
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нистическитЬ идеи вече здраво укрепваха. Още преЗъ 1894 год. предъ 
невзрачното стопанско положение на страната и за действие къмъ не
говото подобрение се б-вше създало въ София Българското икономи
ческо дружество, което още отъ създаването си прегърна протекцио-
нистическата идея и стана неинъ пропагандаторски центъръ. Призна
вайки ИЗГОДИТЕ на сключенитв търговски договори Икономическото 
дружество едновременно съ това напираше къмъ едно подобрение на 
търговско-политическата ни позиция и къмъ засилване на протекцията. 

Една отъ неизгоднитЕ страни на митнишкия режимъ отъ 1897 г. 
вЕше липсата на единъ автономенъ митнишки тарифъ. Тая липса про
личава отъ обстоятелството, че и стокит-fe, които се внасяха отъ държави, 
съ които нъмахме търговски договоръ, трЕбваше да се облагатъ по 
договорната митнишка тарифа. Б-вше разпоредено само за СТОКИТЕ 
отъ такива държави, които би тр-вбвало да се облагатъ съ мито crio-
редъ договорната тарифа подъ 14%, да се облагатъ съ последното 
мито, а по-тежко облаганите да се облагатъ споредъ митнишката та
рифа. Това б-вше въ ущърбъ на прЕкитв сношения съ екзотическитв 
страни-производителки на сурови матерали и на пръкитв сношения 
съ подобни страни изобщо. Въ това отношение режимътъ се нуждаеше 
непремено отъ промЕна. 

ЛОШИТЕ ГОДИНИ за земедвлието и търговията, които настжпиха въ 
края на въка, не дадоха да се почувствуватъ нито фискалните, нито 
покровителствените добри страни на новия митнишки режимъ. Недо
волството поради това б-вше още ПО-ГОЛЕМО. 

Въ действителность митнишкиятъ режимъ не остана и сега безъ 
пробиви и митото не б-вше безъ преференции за НЕКОЙ страни. Преди 
всичко мнтнишкиятъ режимъ въ своето единство се нарушаваше отъ 
сжществуванието на специалния законъ за защита на мЕстната инду
стрия и допусканото отъ него безмитно внасяне на сурови материали, 
машини и т. н. Освенъ това споредъ договора отъ 1897 год. между 
България и Сърбия дветЕ страни бЕха направили чувствителни облек
чения на пограничното движение на СТОКИТЕ, което за много стоки 
бЕше фактически равносилно на едно преференциално третиране 
(вжжата и пр.). Но най-важни беха отстжпкитЕ, които бЕше добила 
Турция по специалното съглашение отъ 1901 г. между нея и Княже
ството, върху което съглашение като такова между сюзеренъ и васалъ 
не се разпростираше действието на клаузата за най-облагоприятству-
ваната нация. 

Въ 1897 год. Турция се б-вше задоволила съ предоставеното й 
право на най-облагоприятствуваната нация. Това, обаче, не бЕше из
годно нито за нея, нито за Княжеството—и дветЕ страни бЕха заинте-
рисовани въ едно по-значително развитие на взаимната си търговия. Съ 
огледъ на тия взаимни интереси бЕше сключено на 20 ноемврий 1900 г. 
едно съглашение между дветв страни, което, може да се каже, ИЗЦЕЛО 
бЕше построено на фритредерски начала: СТОКИТЕ се взаимно осво
бождаваха отъ мито СЪ малки.-изрично споменати въ съглашението, 
изключения. Така че конвенционалниятъ митнишки тарифъ у насъ не 
се прилагаше спрямо турскитв стоки, съ изключение на сольта, тютюна 
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и спиртните питиета, които оставаха незасегнати отъ съглашението. 
Всички други турски стоки, внасяни у насъ, ;се допускаха или изобщо 
безъ мито (болшинството) или пъкъ подлежаха (сапунитв за пране и 
миене, кожитв и кожените изделия, памучнёта прежда суванъ) на едно 
низко облагане отъ 8% адвалоремъ. Като се вземе предвидъ, че при 
сключването на договора българскиятъ вносъ отъ Турция представля
ваше приблизително 10% отъ целия вносъ на страната, явно е, че 
съглашението представляваше чувствителенъ пробивъ въ българския 
митнишки режимъ, както беше той установенъ отъ 1897 год. 

IV. ; 
Отговорните фактори у насъ се блазнеха отъ мисъльта за едно 

коренно преобразование на нашата митнишка тарифа съ цель главно 
да се засили протекционизъмътъ върху местното производство. Още 
презъ 1898 год. при министерствуването на Т. Тодоровъ била израбо
тена една нова митнишка тарифа, но и така си останала неизползу
вана. Въ началото на 1900 г. при министъръ М. Теневъ отново беше 
изработена друга митнишка тарифа по схемата на френската и румън
ска такава, въ която митата беха специфични. По поводъ на тая та
рифа на 23 юний 1900 год. тогавашниятъ младъ доцентъ въ Висшето 
училище (Университета) проф. Г. Т. Данаиловъ въ Българското иконо
мическо дружество държи единъ подробенъ рефератъ върху „митниш-
ката тарифа и нашата търговска политика".1) Сега за пръвъ пжть се 
поставя въ всичката му широта и съ компетентность въпроса 
за търговската политика на страната и връзката й съ характера на 
митнишкия тарифъ. ОСНОВНИТЕ въпроси, които си поставя референтчи-
кътъ, еж три: 1. „Дали и ние требва да станемъ наистина индустриална 
страна, т. е. дали е по-изгодно то за живота на нашия народъ и него
вото благосъстояние; 2. Дали е настжпилъ момента за едно такова пре
минаване, и 3. най-подиръ, имаме ли условия ние за една едра инду
стрия и какви средства, съобразно съ това ще требва да употръбимъ?".2) 
Референтътъ отговаря на двата първи въпроса положително, т.е. той смета, 
че „България требва да стане индустриална страна" защото, „не е изгодно 
за нашата страна да остане само земеделска, че нейното благосъстоя
ние ще бжде по-стабилно, когато населението й е съставено отъ по-
разнообразни групи отъ занятия" и че „момента за преминаването на 
нашата страна е настжпилъ, заедно съ новия й животъ и новите ин
ститути, които й се наложиха отъ времената и историята", ето защо 
осланяйки се на историята на европейските държави й на ученията на 
големите икономисти-протекционисти, той препоржчва покровителство 
на промишленостьта съ помощьта на една митнишка тарифа изградена 
върху специфични и адвалорни мита, като намира изработената тогава 
тарифа за твърде сложна и неподходяща за нашите условия. Около 
този рефератъ се развивать твърде оживени дебати, въ които се явя-

') Рефератътъ е печатанъ подъ заглавие: .Проектъ за единъ митнишки та
рифъ, въ свръзка съ йашата търговска политика" въ Списанието на Икономиче
ското Д-во, год. IV. 1900. кн. 7. 

2) Пакъ тамъ сгр. 78. 
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ватъ отъ една страна привържениците на «индустриалното" развитие, 
а отъ друга страна привържениците за повдигане на земеделието. 
Спорътъ твърде много наподобава незаглъхналия още тогава споръ въ 
Германия между привържениците на индустриалната и аграрна дър
жава — и самия рефератъ се намира подъ влиянието на този споръ 
— като не еж избегнати и твърде големите крайности, които беха 
проявени въ Германия. Все въ връзка съ сжщия въпросъ сжщата и 
следните години въ дружественото списание се явяватъ редъ забеле
жителни статии отъ Лн. Ляпчевъ, Г. Т. Данаиловъ, Я. Чакаловъ и др. 
върху митнишкия тарифъ и търговските договори. Така за пръвъ пжть 
се дава едно широко обяснение на общественото мнение у насъ върху 
въпросите, които е предстояло да се разрешатъ. 

Изработването на митнишката тарифа, обаче, ставаше все по-на
лежащо, поради близкото вече изтичане срока на договорите отъ 1897 г. 
Правителството почва подъ влияние на създаденото обществено мнение 
да се готви, използувайки подготвеностьта и ентусиазъма на по-младата 
генерация икономисти-общественици, за предстоящите нови договори 
и на първо место за изработването на единъ митнишки тарифъ. Требва 
да се каже, че по-късно никога вече българските търговски договори 
и изменението на митнишкия тарифъ не е предизвикало такива широки 
разисквания и не е било подготвено така системно, както презъ периода 
1901—1903 г. И ако окончателните резултати, които се получаватъ отъ 
всичко това най-после въ 1904 год., не еж били така блестящи, то за 
това вината въ всеки случай не лежи въ самата подготовка — тя е 
била най-добрата, която при тогавашното положение е можело да се 
иска у насъ. 

Още презъ октомврий 1901 год. Министърътъ на земеделието и 
търговията свиква единъ търговско-промишленъ съборъ, състоящъ се 
отъ представителите на търговци, занаятчии, индустриалци, търговските 
камари и вещи лица-икономисти, който съборъ требваше да изнесе 
тежненията и нуждите на заинтересованите кржгове, за да може те 
да се взематъ подъ внимание при изработването на тарифата и сключ
ването на предстоящите договори. Били еж изнесени реферати отъ Я. 
Н. Чакаловъ върху „Търговските договори", отъ Р. Косевъ върху „Жит
ната търговия и брашняната индустрия" и т. н., като главенъ обектъ, 
обаче, на целия съборъ билъ въпросътъ за митнишката защита на про-
мишленостьта ни. Отъ станалите по рефератите разисквания се очер
тава като господствуващо мнение желанието да се засили покровител
ството върху местното производство, като тая тенденция се прокара 
въ митнишката тарифа. Едновременно е проличало за всички, че на
шето стопанство не е добре познато, нито въ неговите нужди, нито 
въ неговите възможности за развитие и е било решено да се пред
приеме една анкета, която да даде данни за размерите на необходи
мата митнишка защита срещу чуждестранната конкуренция. 

Министерството презъ 1902 год. назначило специална анкетна ко
мисия, съставена отъ 6 души,1) която требвало да анкетира народното 

1) Влизали еж: Я. Ляпчевъ, Г. Колушки, Яс. ИваНовъ, Я. Чакаловъ, Р. Косевъ 
и проф. Г. Данаиловъ. 
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стопанство, но комисията не можла поради различни причини да из
пълни възложената й работа изцвло, а се задоволила съ събирането 
на ограничени сведения, съ които скоро трвбвало да ;се пристжпи 
къмъ изработването на нуждната автономна тарифа безъ да се има 
време дори и твзи сведения да бждатъ достатъчно разработени и сис
тематизирани. Правителството избързало да денонсира търговскитв до
говори за края на 1902 год. и сега требвало да се бърза съ съставя
нето на автономната митнишка тарифа. Известно време правителството 
се носело съ мисъльта да изработи двоенъ митнишки тарифъ, но въ 
последствие съобразявайки, че тая система не отговаря за: една страна, 
която за пръвъ пжть ще води преговори за търговски Договори при 
наличието на автономенъ тарифъ и при незакрепено международно 
правно положение, та едва ли ще може да запази минималните ставки, 
се отказало отъ това си намерение. Специална комисия при Министер
ството на финанситв изработила презъ ноемврий 1902 год. схемата на 
новата тарифа, като стокитв били раздвлени на 23 категории съ при
близително 790 позиции. Възъ основа на тая схема анкетната комисия, 
засилена съ няколко висши чиновници и подъ председателството на 
самия Мйнистъръ на финансигв М. Сарафовъ въ срокъ отъ прибли
зително два месеца приготвила окончателно тарифата, която веднага 
била внесена въ Народното Събрание. 

Тарифата отъ 1903 г. бвше първата българска генерална тарифа, 
понеже тя засвгаше всички стоки и б-вше проектирана, като автономна 
тарифа спрямо всички чужди държави. Предвиденитв въ нея мита 
бвха съ нвколко само изключения специфични, които бвха предпоче
тени, защото, споредъ МОТИВИТЕ на Министъра, тв „гарантиратъ" еднакво 
облагане на стоката на всвкжде и за всички" и по този начинъ осво-
бождаватъ търговията отъ „многото формалности и неприятности", 
свързани съ адвалорното облагане. Общо взето тарифата имаше ясно 
изразенъ умврено протекционистиченъ характеръ. Явторитв на тари
фата бвха изхождали отъ здравото стопанско схващане, че не трвбва 
да се затруднява безцелно търговската размвна и съответно съ това 
бвха обложили съ покровителствени мита само произведенията на 
ония индустрии, които изглеждаше да има условия да се развиятъ у 
насъ, но това не става поради силната чуждестранна конкуренция. 
Освенъ това Министрътъ бвше възприелъ мнението, че е време, следъ 
като страната е добила правото да сключва търговски договори, да се 
премахне специалния законъ за защита на мвстната индустрия, като 
тая задача се възложи изцвло на митнишката тарифа. Ето защо бвше 
предвидено въ тарифата да се допускать всички сурови материали, 
непроизвеждани у насъ и необходими за мвстната индустрия безъ мито. 
Въ съгласие съ това въ тарифата имаше доста безмитни статии — 
около 83. Освенъ суровитв материали безъ мито трвбваше да се вна-
сятъ и всички стоки, отъ чуждестранния вносъ на които нашиятъ про
изводитель нвмаше, какво да се бои или които ние сами изнасяхме и 
бвше въ нашъ интересъ да сжществува свобода на търговията имъ: 
живи животни, зърнени храни, множество хранителни произведения 
отъ животни и т. н. При оня стоки, които се облагаха, митото, ако и 
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специфично, отъ комисията бъше поставено следъ предварителното му 
изчисление върху реалната стойность на СТОКИТЕ. СЪ невисоко фискално 
мито, което се е движело предварително отъ 10 до 15% бъха обло
жени по-голвмата часть отъ сйэщеупотръбяемитв стоки, чието произ
водство у насъ не сжществуваше или не се нуждаеше отъ покрови
телство. Съ високо фискално мито бъха обложени ЮЖНИГБ плодове — 
тукъ е имало желание да се улесни и мъстното овощарство — и всички 
луксозни стоки. Протекционисуически мита въ размъръ отъ 20 и по
вече на сто бъха дадени на занаятчийските произведения и на ония 
браншове на фабричната индустрия, за които сжществуваше вероят
ность, че ще се развиятъ и, ако вече сжществуваха, ще закрепнагь 
лесно у насъ. Тия мита при общия строежъ на тарифата преоблада
ваха надъ фискалнигв, но не бъха много високи. 

Общо изглежда, че тарифата бъше добре съставена безъ да има 
голъми увлечения и гръшки. 

Народното Събрание не посрещна единно тарифата. Опозицията, 
изглежда, не сподъляше схващанията, които бъха легнали въ основата 
на тарифата или не ги разбираше правилно. Много отъ представите-
ЛИТБ еж искали максимална митнишка тарифа, било за да има при 
преговорите, какво да се отстжпва, било за да служи като средство 
на евентуална митнишка война, но общо схващанията относно двой
ния митнишки тарифъ и неговото значение не еж ясни на народнитв 
представители. Особено ръзко становище взеха представителите на 
току що създадения Земеделски съюзъ. Те искать да се даде покро
вителство на земеделието и скотовъдството и затова еж противъ без
митния вносъ на земеделските произведения. Особено се изказватъ 
противъ безмитниятъ вносъ на добитъка, като се сочи на вноса отъ 
съседните страни, който вносъ ужъ подбивалъ цените. Въпръки тая 
опозиция тарифата била гласувана отъ мнозинството така, както била 
представена, но тя не успева поради скорошното падане^на кабинета 
на Д-ръ Даневъ да бжде публикувана и стане •законъу' 

За съжаление е, че добритъ начала на тарифата отъ 1903 год. у 
насъ не еж могли да се задържатъ. Яко нашата тарифа останеше из
градена на тия принципи и ако законътъ за защита на мъстната ин
дустрия, като последица отъ това, своевременно се отменеше въ тога
вашния си видъ, то българската митнишка политика би била поставена 
на много по-правилни начала, но това не стана. 

Следъ падането на правителството Финансовъ министъръ станалъ 
Л. Паяковъ и съ него се възстановилъ напълно фискалниятъ характеръ 
на тарифата. Министьрътъ е имать съвършено своеобразни и погрешни 
схващания за задачата на една митнишка тарифа и възъ основа на тия 
схващания преработилъ тарифата отъ 1903 год., докато въ Народното 
Събрание немало кой да се противопостави на тия му схващания. Така, 
ако и тарифата отъ 1904 г. да е външно едно копие отъ предишната, 
тя фактически се явява нещо ново и е свидетелство за големото непосто
янство и безсистемность на нашата стопанска политика. 

Преработена отъ Л. Паяковъ митнишката тарифа била внесена 
презъ октомврий 1904 год. въ Народното Събрание. Отъ експозето на 
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Министъра личи, че при преработването на тарифата той се рж-
ководилъ отъ мненията на Търговско-индустриалнитБ камари, са-
МИГБ индустриалци и пр. Въ действителность той бъше прокаралъ 
всички ония искания, съ които въ 1903 година бЕше излезла 
тогавашната опозиция въ Народното Събрание. При опредЕ-. 
ление височината на митата съставительтъ се бЕше ржководилъ на 
първо МЕСТО отъ фйскалнигв интереси, безъ ужъ да пренебръгва ико-
номическитв задачи. Въ МОТИВИТЕ на закона е казано: „Митата въ 
проекта на тарифата еж така нагодени... да доставятъ, отъ една страна, 
за държавното съкровище едни по-големи приходи отъ сегашнигв, а 
отъ друга — да осигурятъ развитието на ония наши произведения, за 
които народътъ е най-много подготвенъ и за които страната предста
влява най-благоприятни условия за развитие." Въ сжщность Паяковъ е 
привърженикъ на идеята за солидарностьта на протекционистическитв 
интереси, за пълния митнишки тарифъ. За него „всички вносни стоки 
по принципъ подлежать на мито" (МОТИВИТЕ) И митата тръбва да се 
така нагодятъ, че да се „покровителствува народния трудъ въ ВСИЧКИТЕ 
му прояви безъ да се жертвуватъ интересигв на което и да е 
производство" ...„да се покровителствува земедЕлието, скотовъдството, 
индустрията, занаятитв и самия работнишки трудъ, безъ да се жертву
ватъ интересигв на което и да било народно производство за друго" 
(изъ експозето на Министра). Той не бЕше разбралъ, че такава про
текция не може да сжществува и НЕМЭ да даде добри резултати. Яко 
и да се позовава най-вече на Фр. Листъ, въ действителность Паяковъ 
много малко и погрЕшно е схващалъ идеитЕ на този авторъ. Мини-
стърътъ иска „протекцията да бжде разумна, умЕрена, за да не легне 
тежко върху консуматоритЕ и да присуши приходитв на фиска, а да 
се развива последователно съ развитието на капитала и индустриал
ните и технически познания; съ развитието на вжтрешната конкуренция 
тръбва да засилваме и протекцията"(?), идеи които еж въ пълно проти
воречие на тия на Фр. Листъ. Общо фискалните мотиви бЪха домини
рали при определение на митата и затова общото ниво на тарифата по 
сравнение облагането въ предшествуващата я бЪше повишено. Много отъ 
освободените въ по-раншния проектъ сурови материали, произведения 
на земедЕлието и скотовъдството и машини и инструменти сега еж 
обложени съ мито, така че безмитните статии отъ 83 бЕха намалени 
на 49. За 72 статии митото бЕше чувствително повишено, но една 
принципална основа на това повишение едва ли имаше. Понеже бол
шинството отъ така обложените стоки щЕха да продължаватъ да се 
внасятъ отъ чужбина, защото българската индустрия нъмаше да е въ 
състояние да ги произвежда, явно е, че това бЕше едно натоварване 

. на консумацията и, следователно, имаше само фискално значение. 
Тарифата отъ 1904 год. бъше прието отъ Народното Събрание й 

стана законъ. Митата въ нея 6ЕХЭ специфични. Лдвалорно бЕше обла
гането само по две статии: съ 15% (494) локомотиви и вагони и (495) 
трамвай, Специфично трЕбваше споредъ закона Чл. 6 да се облагать 
по решение на Министерството на финанситъ дори и ония стоки, 
«облагането на които не е установено нито въ тарифата, нито въ 
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обясненията, които я придружаватъ, нито въ азбучния показалецъ"* 
Въ тарифата бЬха посочени освенъ това като запретени за вносъ 5 
стоки: ст. ст. 168 вс-Ькакви други етерични масла, 190.2 а) сахаринъ, 
484 оржжия военнни, 493, в. сребърни и медни монети и 525 патрони 
военни, а като държавенъ монополъ бЪха посочени: соль каменна, 
хартия цигарена, карти за игра и кибритъ. БезмитнитЬ статии бЪха 
главно наши износни артикули, произведения на скотовъдството и зе
меделието, второстепенни продукти и то предимно отрадъци (черва, 
мехури, кости, кожени пърчета, торъ, кюспе, дрипи, отпадъци, сено, 
слама, четина, млЪко), както и нЬкои сурови материали (каучукъ, ко
зина небоядисана, коксъ, ленъ и конопъ, метали на кюлче, сирища, 
вощина, паламудъ, синъ камъкъ и пр.) нЪкои машини (плугове, маши
ни непоименовани) и други незначителни предмети (пчели, теркове за 
дрехи, гравюри и пр.). Естествено, законодательтъ имаше предвидъ да 
остане въ сила законътъ за защита на мастната индустрия и съ него 
ведно пробивътъ въ митнишкия решимъ, «който той създаваше. 

Тарифата отъ 1904 год. не бЪше предназначена като автономна 
тарифа да се прилага изцяло на практика. Въ последвалитЬ я прего
вори за сключване на търговски договори българското правителство е 
било принудено да направи редица отстжпки. Образуваната отъ дого
ворить договорна тарифа1) се отличава доста много отъ автономната 
тарифа. Общо договоритЬ еж засегнали 202 статии съ 334 позиции на 
митнишката тарифа, като въ 114 случаи се касае само до консолиди
ране на митата отъ автономната тарифа, а въ останалитЬ случаи се 
касае за намаление, което понЬкога достига до 50%, а въ три случая 
еж въведени безмитни позиции: мряморъ и алабастъръ сурови (Италия) 
машини сЬячки, жетварки и косачки (Англия) и бубено семе 
(Франция и Италия). Общо митнишката тарифа има 31 отд-Ьла, 562 
статии и приблизително 830 позиции. Намаленията на митата въ до
говоритЬ се отнасяха предимно до индустриалнитЬ произведения, въ 
чиито вносъ европейскитЪ държави главно бЬха заинтересовани. По 
този начинъ високопротекционистическиятъ характеръ на тарифата отъ 
1904 год. бЬше чувствително смекченъ. 

Освенъ чрезъ тия изменения на тарифата съ договоритЬ съ евро
пейскитЪ държави тарифата бЪше измЬнена и по силата на съглаше
нията съ Турция. Въ 1905 и 1906 год. режимътъ на турскитЬ стоки у 
насъ се опредЬляше отъ съглашението ни съ тази държава отъ 1900 г. 
Отъ 2 януарий 1907 г. влезе въ сила новото съглашение съ тая дър
жава, но то не измЬняше сжществено така установения режимъ. 
Принципално турскитЬ стоки и споредъ това съглашение продължаваха 
да се внасятъ безъ мито съ изключение на сапуна, суровитЬ и обра
ботени кожи, коженитЬ изд-Ьлия, сулана, памучни платове и тъкани и 
нЬкои други стоки, които тр-Ьбваше да плащатъ мито споредъ нашата 
тарифа. Като се вземе предвидъ, че вносътъ отъ Турция презъ 1906 г. 
представлява 16,64°Ч а презъ 1907 год. 140/° отъ цЬлия ни вносъ, явно 
е, какъ тр-Ьбва да се прецени този преференциаленъ режимъ. Той 
впрочемъ, не остана дълго въ сила. Следъ обявяването на Независи-

') Съ Англия, Германия, Италия, Русия, Франция, Белгия. 
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мостьта този специаленъ режимъ губЪше своята правна основа и подъ 
давлението на европейскигв сили требваше да бжде изоставенъ. Той, 
биде замЪненъ, както се знае, отъ единъ договоръ отъ 6 февруарий 
1911 год., основанъ на клаузата за най-облагоприятствуваната нация. 
Договорътъ предвиждаше за 14 позиции отъ българската митнишка 
тарифа чувствителни намаления на митата, въ повечето се касаеше за 
разни южни плодове, ориенталски сладкиши, риба, сапунъ и др. под. 
Презъ 1914 год. следъ междусъюзнишката и турската война това съг
лашение, презъ войната денонсирано, остана кратко въ сила и бЪше 
замЪнено съ клаузата за най-облагоприятствуваната нация, така че 
този режимъ и неговитЪ намаления окончателно изчезнаха. 

Фискалниятъ предимно характеръ на митнишкиятъ ни режимъ 
следъ 1904 год. явно проличава отъ развитието на МИТНИШКИГБ доходи 
следъ 1904 год. Този доходъ е билъ, както следва въ таблицата. 

ТАБЛИЦА № 3 
Развитие на дохода отъ вносни мита при режима на тарифата 

отъ 1904 год.1) 
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') Горнитв данни еж спо-
редъ Статистическия Годишникъ 
на Главната дирекция на Статис
тиката за 1911 год. Тамъ е посо
чено, че даннигв за митото еж 
извлечени отъ Статистиката за 
търговията на България съ чуж
дите държави. Въ действител-
ность тамъ еж дадени други циф
ри. За сравнение ние ги посоч
ваме тукъ; както следва: 

Пакъ други цифри за по-
стжпилото мито еж посочени въ 
горния Годишникъ въ бюджетите 
за разнигЬ години. 
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Горнитв данни давать една ясна представа за значителното уве
личение на постжпленията отъ митата следъ провеждането на новата 
тарифа. Приходътъ непрекжснато расте и то расте по-сигурно, откол
кото самиятъ вносъ. Преди всичко приходътъ отъ митото сега става 
извънредно сигуренъ — митото постжпва презъ ЦЕЛИЯ периодъ отъ 
1906 год. до започването на ВОЙНИТЕ винаги въ повече отъ предвиде
ното въ бюджета. Така 1906 г. е предвидено мито отъ ВНОСНИТЕ стоки 
10 милиона и 500 хиляди, а е постжпило 18690 хил. лева, следната 
година е предвидено 12,500 хил. лева, а е постжпило 19,569 хил. лева 
и т. н. всъка година. Самиятъ процентъ на облагането е значително 
повишенъ. Това не личи така ясно, ако се взематъ предвидъ всички 
вносни стоки по количество и стоиность, както е направено това въ 
7 и 8 колона на нашата таблица. Процентнитв числа въ ТЕЗИ колони 
вариратъ, но общо не се отдалечаватъ много отъ нивото на 1900 — 
1902 год. Въ действителность така пресмътнатъ процентътъ на митниш-
кото облагане, обаче, не дава истинското положение на нъщата, защото 
отъ 1904 год. насетне чувствително се увеличавать СТОКИТЕ, КОИТО се 
внасятъ безъ мито. Това не еж стоки, които се внасятъ безъ мито само 
по закона за защита на мъстната промишленость и търговия отъ 1905 г. 
или по силата на специалния режимъ на търговията съ Турция. Напро-
тивъ, вносътъ отъ Турция следъ 1906 год. значително намалява и, сле
дователно, увеличението на внасянитв безъ мито стоки се дължи на 
нъщо друго. За да се схване правилно увеличението на митнишкото 
облагане, трвбва да се подчертае, че увеличението на безмитно внася
нитв стоки се дължи предимно на СТОКИТЕ, които се внасятъ безмитно 
за държавата — желвзопжтни и военни материали и др. подобни. За
това истинското митнишко облагане проличава само, като се преемвтне 
митото върху внасянитв съ мито стоки. Въ такъвъ случай при стария 
митнишки режимъ на договорить- отъ 1897 год. митнишкото облагане 
на единъ тонъ стока е ервдно отъ 69,65 лв. (1901 год.), до 74,90 лв. 
(1902 год.) или върху 100 лв. отъ стойностьта — т. е. пресмятано адва-
лоремъ, — то е отъ 17,16 (1904 г.) до 19,03 (1902 г.) на сто. При но-
виятъ режимъ на тонъ то е отъ 70,33 лв. (1911 г.), до 114,70 лв. (1906 г.) 
или преемвтнато върху стойностьта отъ 20,60% (1911 год.) до 23,79% 
(1906 г.), което е приблизително едно увеличение отъ най-малко още 
3 % или отъ ервдно около 18 процента адвалоремъ върху облаганитв 
стоки на ервдно 21,35% презъ втория режимъ. Увеличението не е така 
голвмо, че да придава на тарифата високо протекционистически или 
прохибитивенъ характеръ, но то е достатъчно отъ гледището на фиска 
и неговитв интереси. 

Освенъ това увеличението на митнишкитв приходи тарифата отъ 
19б4 год. имаше и тази заслуга, че окончателно установяваше у насъ 
специфичното мито. Но и въ това отношение реформата на митнишкия 
режимъ не бвше издържана до край. Вносното мито на болшинството 
стоки, както вече казахме, действително сега се опредвляше независимо 
отъ стойностьта имъ наспорти количеството имъ споредъ опредвленитв 
отъ тарифата ставки, но покрай митото оставаха да се събиратъ разни 
допълнителни такси, които и сега оставаше да се определять върху 
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стойностьта на СТОКИТЕ. Между тия такси на първо МЕСТО трЪбва да се 
спомене полупроцентовия сборъ върху безмитно внасяните стоки. Той 
6time окончателно установенъ у насъ съ новия законъ за МИТНИЦИТЕ 
отъ 2 мартъ 1906 год. чл. 3. 

По такъвъ начинъ работата на МИТНИЦИТЕ ВМЕСТО да се опрости, 
което е една отъ ИЗГОДНИТЕ страни на специфичната система, тя напро-
тивъ се удвои. 

Митнишкиятъ режимъ продължаваше да включва допускането на 
'безмитенъ вносъ на сурови материали и машини за мастната инду- , 
стрия. Законъть бЕше отново подновенъ още въ 1905 год. Спорвдъ 
тази му редакция безмитниятъ вносъ бЕше чувствително разширенъ. 

Тая практика сама по себе си имаше доста много неприятели. 
Всички ония, които въ 1903 год. се бЕха застжпили за премахването • 
на митото върху суровитЕ материали и които паралелно тогава искаха 
да се премахне и анормалния изключителенъ законъ за защита на 
мЕстната индустрия, продължаваха да работятъ въ тази насока. 

Самото това положение вече се чувствуваше като несправедливо. 
Около 268 артикула въ онова времебЕше позволено да севнасятъотъинду-
стриалцитв безъ мито по силата на закона, но сжщевременно занаят
чийството, което много пжти обработваше СЖЩИТЕ материали, нЕмаше 
тая привилегия. Въ 1909 год. тогавашниятъ Министъръ на търговията 
Ян. Ляпчевъ, внася въ Народното Събрание новия законъ за защита 
на мъстната индустрия. Въ дебатитв по този законъ било обърнато 
внимание на несправедливостьта, което се крие въ създавания съ за
кона специаленъ митнишки режимъ за занаятчийството (Д-ръ Ив. Дрън-
ковъ). Ляпчевъ, който още въ 1903 год. като членъ отъ комисията по 
изработването на митнишката тарифа подържалъ сжщия принципъ и 
билъ изобщо привърженикъ на защита мъстната индустрия само съ 
помощьта на митнишката тарифа, оправдалъ това положение въ новия 
законъ за индустрията съ тежкото финансово положение на страната: 
„Щомъ има артикули, казва той въ речьта си, да се ползуватъ безъ 
мито, щомъ даваме това на едни, на втори, на трети можемъ да го 
направимъ за всички. Това е разумното. Лзъ съмъ откритъ привърже
никъ на туй, но вследствие една финансова политика, ние имаме 
невъзможни финансови условия, за да направимъ това днесъ. Туй, 
което бЕше възможно да се направи презъ 1903 год. за 1904 год., ко
гато държавата се снабди съ нови ресурси следствие увеличението на 
митата отъ 14, 147г сръдно на 28, 29, дори 30, общо казано, значи, въ 
двоенъ размЕръ, поради което виждаме, че въ бюджета има приходъ 
отъ вносни стоки 20 милиона ВМЕСТО НЕКОГЭШНИТЕ 8 или 9 милиона, 
днесъ не може така лесно да се направи". Все пакъ Ляпчевъ е схва-
щалъ необходимостьта отъ промЕна още тогава и той продължава: 
„При това положение, въ което сме, съ митнишката тарифа радикално 
не можахме да постжпимъ по фискални съображения. Ние сме си 
вменили въ дългъ, въ съгласие съ онзи, който е длъженъ да сключи 
бюджета, да се освобождавал» много отъ ТЕЗИ артикули, за които се 

9 
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вижда, че митото, което е требвало да платятъ и митото, отъ което 
се освобождаватъ, еж почти равни".1) 

Действително тази идея намира осъществяването си, когато са-
миятъ Ляпчевъ става скоро следъ това Министъръ на финанситв. Презъ 
февруарий 1911 год. Народното Събрание разглежда единъ законо-
проектъ „за изменение и допълнение на закона за приложение на 
общата митнишка тарифа", който билъ приетъ на 15 февруарий и е 
публикуванъ още сжщата година (Д. В. отъ 24 мартъ). 

Както въ самитв мотиви на закона е казано, целело се е да се 
намалятъ „митата на ония материали, вносими отъ странство, които" 
иматъ широко приложение въ мъстната индустрия и занаяти". При 
разискванията въ отговоръ на едно запитване Министърътъ отново е 
подчерталъ своята теза за необходимостьта суровигв непроизводими 
въ страната материали да се пускать за всички безъ мито. „Голъма 
безсмислица е, казва той, да се иска създаването на една индустрия и 
да поскжпишъ суровия материалъ чрезъ държавни тегоби". За съжа
ление и неговиятъ законъ не е радикално разрешилъ въпроса, а и ни
кога по-късно този въпросъ не е билъ разрешенъ въ насока на тая 
права мисъль. 

Законътъ отъ 1911 год. заевта 48 статии отъ митнишката тарифа 
съ общо 77 позиции. Той създава общо 30 нови безмитни позиции, 
между които на първо мъсто каменни вжглища и коксъ, растителни 
вещества за щавене и джбене, оксиди, нъкои химикалии, необработени 
кожи отъ едъръ добитъкъ и пр., обикновена вълна, дребъ, ленъ, асфалтъ 
и растителна смола, а сжщо и за розово масло, сено, слама и т. н. Въ 
болшинството случаи тия намаления бъха правилни и не увреждаха 
нито мъстното производство, нито пъкъ много фискалните доходи. Все 
пакъ ТБ не бъха правилно схванати. Атакуваше се при това не унищоже
нието на митото, напримъръ, върху каменните вжглища, които биха 
могли да намърятъ едно покровителство съ огледъ на разработването 
на българските мини—никой, обаче, въ това време не преценява ВЪЗ
МОЖНОСТИТЕ за това достатъчно добре—а се атакува освобождаването 
на артикули, които ние изнасяме едва ли не като единствени произво
дители, както е случаятъ съ розовото масло. Въ тая насока и това изме
нение бъше скоро отчасти отмънено. 

Съ законъ отъ 10.IV 1912 год. се проведе едно ново изменение 
на митнишката тарифа, по силата на което се отмъняше безмитния 
вносъ на необработените мокри и сухи кожи, на чукания ленъ и ко-
нопъ и на розовото масло, като тия безмитни статии се замъниха съ 
едно сравнително низко облагане. Общо тия изменения обаче, не 
промъняха митнишката тарифа сжществено, така както тя бъше съз
дадена следъ прокараното отъ Ляпчевъ измънение. Освенъ това тръбва 
да се подчертае, че и въ последния сключенъ преди войната договоръ, 
а именно въ тоя съ Явстро-Унгария отъ 1912 г. бъше проведено едно 
значително измънение на нашата тарифа, като въ тарифната часть на 
договора се изброяватъ 72 статии отъ нашата тарифа, като за 56 се 

») Стенографически дневници на XIV Обикн. Народно Събрание. 1 Ред. Сесия 
заседание отъ 10.1 1909 год. 
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прави намаление на митото, а за 16 това е само свързване на авто-
НОМНИТБ ставки. Нвкои ОТЪ тия намаления засвгаха чувствително защи
тата на дървената, кожената и текстилната индустрии, а сжщо обуща р-
ството и шивачеството. 

Така изменената презъ 1911 и 1912 год. наша митнишка тарифа, 
като се вземе предвидъ и безмитния вносъ по закона за защита на 
мастната индустрия, бвше макаръ и не напълно системна, все таки 
задоволителна отъ фискално и стопанско гледище съ огледъ на тога-
вашнитв условия. Но тя за съжаление не можа да се приложи дълго 
време и да прояви СВОИТЕ резултати. Навлизането въ периода на ВОЙ
НИТЕ, намали извънредно много значението на митнишката политика и 
нейнитз възможности за въздействие върху народното стопанство. 

V. 
Войната ИЗМЕНИ коренно условията на народното ни стопанство. 

Сама по себе си тя бвше една първостепенна протекционистическа 
акция, която не остана безъ трайни следи въ структурата на стопан
ството на ОТДЕЛНИТЕ народи включително и нашето. Мирнитв договори 
съ СВОИТЕ постановления отъ своя страна безъ да държатъ смвтка за 
състоянието на стопанския животъ и неговитв интереси опредъляха 
единъ митнишки режимъ, който бЕше въ полза — или се мислвше, 
че е въ полза — само на странигв-победителки. 

България непосредствено следъ свършването на войната не бвше 
въ състояние сама да урежда своята митнишка тарифа съответно на 
промЕненитв условия и нужди на страната и мастното производство. 
По силата на чл. 152 отъ Ньойиския миренъ договоръ, СТОКИТЕ внасяни 
въ насъ отъ „СъюзенитБ и Сдружени Сили" — а по клаузата на най-
облагоприятствуваната нация и тия произхождащи отъ всички други 
държави — въ продължение на единъ срокъ отъ една година отъ вли
зането на договора въ сила, т. е. до 9 августъ. 1921 г. трвбваше да се 
облагать съ мито и вносни такси, равни на най-низкитЕ такава, съби
рани преди войната, т. е. по договорната тарифа отъ 1914 год.1) Съ
бирането на сжщитв въ злато бвше допустимо само въ случаитв, 
когато ТЕ и преди войната еж били събрани въ злато.2) 

Въ действителность съ закона „за изплащане митата, акцизите и 
разнитв берии и такси въ банкноти" отъ 19 ноемврий 1918 год. се 

') Чл. 151 отъ договора гласи: „Въ срокъ отъ една година отъ влизането въ 
сила на настоящия договоръ, наложените отъ България такси за вноса на Съюзе
ните и Сдружени Сили не могатъ да бждатъ по-високи отъ най-благоприятнитъ 
такси, които еж били прилагани за ТЕХНИЯ вносъ въ България на 28 юлий 1914 г. 
— Плащането по курса на златото митническите такси ще може да се прилага на 
ТЕХНИЯ вносъ подъ резерва на чл. 150, въ всички случаи, гдето по силата на бъл
гарския законъ, това плащане въ злато е било изискуемо на 28 юлий 1914 г., при 
условия, курсътъ за превръщане на златнигв банкноти да бжде периодически опре-
ДБленъ отъ Комисията за Репарациите. 

J) Това бъше фактически положението, защото по силата на действующия 
преди войната у насъ .законъ за МИТНИЦИТЕ" отъ 19. 2. 1906 г., чл. 16 .Митата и 
всички берии, на сума по-голъми отъ 10 лв., се плащатъ въ злато; сребро се приема 
само за доизплащане до 10 лв., а размъни до 50 ст. Плащатъ се въ сребърни мо
нети и всички берии и налози, за които това е разрешено съ особени закони'. 
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определя, че плащането на митата и другигЬ такси ще става въ бг 
ноти по единъ периодически опред-Ьлянъ отъ Министерството на 
нанситв въ съгласие съ Б. Н. Б. курсъ, което ще рече, че реалн 
мито се определяше, като ставките на митнишката тарифа се умно 
ватъ по този така опредЪленъ коефициентъ. Въ началото 19. XI. 191 
коефициентътъ е билъ опредъттенъ на 200 при курсъ на швейцаре 
франкъ 158, а после е билъ изм-вненъ, както следва: 

ТАБЛИЦА № 4 

Отъ 

19.XI.1918 
1.VI.1919 

15.VII.1919 
1.XI.1919 
1.1.1920 
1.VH.1920 
Ш 9 2 1 
1.Х.1921 
1.VH.1922 
1.Х.1922 

Курсови 
разлики 

200 
250 
300 
500 
600 
700 
900 

1200 
1400 
1500 

Курсъ на 
Швейц. фр. 
на датата 
на повиш. 

158 . 
379 
422 
605 
750 

1050 
1390 
2490 
2880 
3070 

За срокъ отъ една година у насъ остана и следъ войната, сл« 
вателно, въ сила договорната тарифа отъ 1914 год. При Сравните 
гол-вмото повишение на цените на всички стоки непосредствено сл 
войната, ставките на тая тарифа б-fexa въ несъответствие съ неин 
задачи. При твърде големия гладъ на стоки и извънредната липса 
сурови материали за местното производство тая тарифа отваряше i 
ницить1 на страната за чуждестранния вносъ, лишаваше българск 
финансии отъ възможностьта да увеличаватъ съразмерно съ падак 
на валутата своите митнишки доходи и оставаше мастното произ! 
ство, особено българската промишленость, безъ защита срещу съа 
телната чуждестранна конкуренция. 

Ударътъ срещу местното производство, обаче, беше въ извее 
степень смекченъ отъ забраната за вноса на редъ артикули. Тя 61 
проведена по силата на специаленъ законъ „за запращение внос 
на стоки, които не съставляватъ необходима потреба", отъ 21 ноемв 
1918 год. Този законъ беше проведенъ предимно по валутно-пол1 
чески мотиви, но вънъ отъ съмнение още отъ самото начало тре 
да е било, че той ще окаже значително и реално протекционистиче 
въздействие върху местното производство, както и че представ* 
едно сжществено изменение на митнишкия режимъ. По силата на т 
законъ беше забраненъ вносътъ на 112 вида стоки, между които б-
спиртни питиета, захарни изделия, южни плодове, цветя, бижуте] 
украшения всекакви, парфюми, луксозни дърводелски, стъклар 
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фаянсови, порцеланови, хартиени и кожени произведения, мобели, 
принени стоки, луксозни текстилни, метални и др. подобни стоки. Ст 
ветнигв МЕСТНИ производители на тия стоки се намериха въ едно 
нополно положение и можаха да разширятъ много своето произв 
ство. Измъненъ бъше сжщо съ законъ отъ 31 мартъ 1919 г. „Закс 
за статистическото право", като тая такса биде чувствително увелич< 
— за болшинството отъ СТОКИТЕ се плащаше на тонъ 1 лв. злато, 
за другитъ стоки — добитъкъ, автомобили, стъклария, коли, пиян; 
пр. — бъха предвидени ПО-ГОЛЕМИ специфични такси. Разпорежда 
се статистическото право да се събира въ злато. 

У насъ се готвъха веднага следъ изтичането на едногодиш* 
срокъ, презъ който намъ бъше отнето правото да измъняме МИТНР 
ката си тарифа, и въ това отношение, следователно, сувернитетътъ 
държавата бЪше накърненъ, да се приложи нова митнишка тари 
държаща правилно смЪтка за НОВИТЕ условия на СВЕТОВНОТО стоп 
ство и за промъненото положение, въ което се намира нашето наро; 
такова. Още презъ 1920 год. съ заповеди отъ 14 и 18 декемврий 6 Е 
назначена специална комисия, въ която влизаха представители на съ 
ветнитв ведомства, търговските камари и вещи лица, на които се в 
ложи да изработятъ нова автономна митнишка тарифа. Комисията г 
изработването на тарифата е взела за база австрийската митнии 
тарифа, като се е старала да я пригоди къмъ нашить народо-стоп 
ски условия и дотогавашния ни митнишки режимъ. За ГОЛБМО съз 
ление, ако и да се е проектирало едно подробно проучване на нар 
ното стопанство по отношение на неговите нужди и съответното 
реждане на митнишката тарифа, въ действителность поради необхо 
мостьта да се бърза едно истинско проучване на всичко това не б̂  
направено. Комисията се задоволила съ материалите и проучвани? 
които еж били на лице, направила е само една пробна анкета 
НЕКОЙ браншове на индустрията и занаятите, както и съ вземане м 
нията на разни вещи лица, търговско-индустриалнитв камари и самр 
професионални съюзи. 

Митнишката тарифа отъ 1922 год. има открито високо прот 
ционистически характеръ. Презъ мартъ 1922 год. тя била разгледе 
отъ Народното Събрание, което я приело съ малко измънения. f 
празно стариятъ защитникъ на принципитъ отъ 1903 год. Лн. Ляпче 
пледиралъ за увеличение на безмитнигв статии, като се включатъ 
тъхъ и земедБлскитв произведения, които изнасяме. Болшинството, 
схващайки добре значението на тарифата и възможното нейно влиян 
било протекционистически настроено. Единъ наивенъ и закъснълъ м 
кантилизъмъ господствувалъ. На Ляпчевъ се възразява, напримъръ, с 
единъ депутатъ: „Тия предмети да не могатъ да се внасятъ, защо 
колкото повече предмети внасяме, толкова повече злато изнасям 
(Н. Георгиевъ — стенографски дневници отъ 1.Ш.1922 г.). Така, въпрт 
защитата на Ляпчевъ минали ВИСОКИТЕ мита и на захарьта и спир 
Само митото на сольта отъ 5 лв. златни било намалено на 3 лв. 
11 априлъ тарифата била публикувана. 

Тарифата отъ 1922 год. е сжщо, както и предшествуващата я 
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рифа, изградена върху специфични мита. Отъ ВСИЧКИТЕ 595 статии, кои1 
има тарифата, само за 7 статии — 512 различни машини, 527 локом' 
тиви и пр., 529 кола трамвайни, 530 автомобили, 543 яхти, 550 мелниь 
плавателни, и 595 отпадъци другаде непоименовани — се предвиж; 
адвалорно мито. Впрочемъ, митнишката тарифа предвижда (чл. 6) а 
валорно мито 10 до 100% за всички стоки, „облагането на които не 
установено нито въ тарифата, нито въ коментара". Освенъ това тар1 
фата предвижда само 54 безмитни статии ВМЕСТО по-раншнитв според 
тарифата отъ 1914 год. 64. Като монополни стоки еж посочени цигар 
вата хартия, картитъ за игра и кибрита, а като запретени сребърни! 
и други монети съ изключение на златнитв, военните патрони, снаря; 
и др. подобни. 

Външно тарифата е раздълена на 34 тарифни категории съ 51 
статии, но съ въведените поддвления (позиции) ставкитв на тарифа-

далечъ надхвърлятъ двойното число. Точниятъ брой на статиит 
впрочемъ мжчно може да се опредъли, понеже множество разпит 
забележки удвояватъ и утрояватъ ПОНЕКОГЭ предвидените мита, 
следователно и ПОЗИЦИИТЕ, споредъ материала, отъ който еж произв 
дени ОТДЕЛНИТЕ стоки. Изобщо безъ да се пренебрегватъ интервент 
на фиска при изработването на митнишката тарифа се е имало пр 
димно предвидъ защитата на МЕСТНОТО производство и намаление i 
чуждестрания вносъ, което се постига съ едно значително облага1 
на внасянитв отъ чужбина готови произведения. Фискални, валутни 
чисто протекционистически мотиви бъха съдействували, за да се ув 
личатъ митнишкитъ ставки и то безъ да се обосновава това увеличен! 
на едно точно претегляне на облагането съ огледъ на интереситв i 
стопанството. Въ тарифата еж обложени съ много високи мита всич» 
произвеждани въ насъ стоки, както и луксознитв артикули, а съ ец\ 
по-низко мито необходимитв за ежедневния животъ продукти, както 
суровитъ материали, които оставаха обложени, както впрочемъ ост 
ваше въ сила и закона за защита на мЕСтната индустрия съ предв 
деното въ него освобождаване отъ мито. Общо митата на всички CTOI 
бъха повишени спръмо ставкитв на автономната тарифа отъ 1904 гс 
и особено спрямо тогавашната договорна такава. Това може да 
види отъ следнить- сравнения на ставкитв отъ тарифитъ 1904 гс 
1905 г. и 1922 год. (Вж. табл. № 5 на стр. 39.) 

Вижда се, колко много еж повишени всички почти ставки и то i 
само на благата, които може да се произвеждатъ въ насъ, но и i 
всички други стоки. При това тръбва при преценката на тая тарис] 
да се помни, че тя ако и автономна, бвше предназначена да се пр 
лага безъ изменения, понеже СИЛИТЕ победителки до края на 1924 
си бъха запазили правото на най-облагоприятствуваната нация и сг 
дователно ние нъмаше да сключваме търговски договори. Правил1 
бъше само оставянето безмито да се внасять НЕКОЙ сурови материа/ 
като вълна, памукъ и пр. Интереситъ на фиска бъха взети oco6ei 
подъ внимание въ приетия едновременно съ митнишката тари<| 
„Законъ за измънение и допълнение закона за МИТНИЦИТЕ", ПО сила 
на които адвалорната такса, която плащаха безмитнитъ по тарифа 
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ТАБЛИЦА № 5 

(0 
н 
(0 

-е-
S 
о. 
(0 
о ^ 
В £М 

„я st-J 
10 ,0 

«5 5 

33 
37а 
47 
50 

110 
96 

102 
127а 
124 
1276 
128в 
161 
175 
183 
190а 
193в 
206 
219 
265 
292 
305 

318 
324 
332 
346 
354 
375 
396 
412 
366 
428 

С т о к а 

Риби консервирани 
Хайверъ черъ 
Брашна всвкакви 
Макарони, фиде и пр. 
Шоколадъ 
Вина въ бутилки 
Захарь рафинирана 
Стеаринови свещи 
Восъкъ 
Восъчни свещи 
Сапунъ обикновенъ 
Туткалъ 
Парфюми всвкакви 
Лакове и политури спиртни 
Вакси 
1. Винена киселина 
Фурнири а) инкустирани 
Мобели отъ извито дърво 
Керемиди 
Картонъ д) обикновенъ 
1. Гьонъ 
2. Бланкъ 
Обуща а) съ ходила отъ кожа 
Обуща отъ каучукъ 
Платове копринени такани 
Платове вълнени 
Прежда едножична небелена 
Вжжа 
Дрехи отъ коприна 
Тель бодлива 
Чорапи памучни 
Подкови 

IS 

X и 

о д 
1-

та | * 

0 ° 
С (0 

o f 
£ 2 

75 
300 

5 
25 

100 
75 

27,5 
30 
50 

100 
15 
20 

800 
50 
20 
50 
45 
40 

4; 15 
10 

100 
120 
400 
100 

1200 
150-450 
25—40 

50 
Х2 

8 
300 
7,50 

i 
X 
а 
ш ее 
х о. 
л га 

£ п г. 
О Я , . С 1 й 

я ° Iе 

£. =г о 

22-35 
— 
— 
8 

— 
25 
— 
20 
— 
— 
12 
— 

300 
— 
— 
— 
— 
— 
— 
— 
75 
90 
— 

• — 

1000 
— 
—. 
40 
— 
— 

225 
— 

а н 
СО 
•©• 

S а. а 

о -

s: 5 

250 
1000 

12 
75 

400 
350 
27 
75 

160 
250 

4 0 - 5 0 
60 

6000 
120-200 

60 
150 
300 

150-200 
15 

3 0 - 3 5 
250 
250 

800—1400 
200 

5200 
900-1800 
5 0 - 8 0 

200 
Х4 
30 

850 
25 

или другигБ законоположения вносни стоки се увеличаваше отъ * 
на 3% върху стойностьта, а временно внесенитЬ и временно изнесе 
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стоки плащаха 1% adval.1) Съ това тая такса, ако и да запазваше това4 

си име, губъше вече характера си на такса и се превръщаше на едно 
низко мито съ чисто фискаленъ характеръ. Като се вземе при това 
предвидъ, че ведно съ митата по силата на разни закони се събиратъ 
и редъ още други такси и сборове, като общински налогъ въ разм-връ 
за болшинството стоки средно 20°/о върху митото, статистически сборъ, 
гербъ, такси за товарене, пломби и пр. явно е, че митнишкото облагане 
въ действителность е по-високо отъ това, което може да се прочете 
отъ самата тарифа. 

Благодарение на ВИСОКИТЕ мита на ВНОСНИТЕ СТОКИ и благодаре
ние на девизния режимъ, който се въведе у насъ отъ 1923 год., МЕСТНОТО 
производство се ВИДЕ твърде МНОГО защитено. Най-вече тая защита се 
почувствува въ областьта на индустрията, която се намЪри въ моно
полно положение, така че индустриалните предприятия у насъ почнаха 
бързо и много да растатъ. ВИСОКИТЕ мита гарантираха високи вжтрешни 
цени и много отъ НОВИТЕ фабрики въпр-вки малката си производител-
ность и, следователно, въпреки високата производителна цена на 
СВОИТЕ продукти, се отличаваха съ значителна рентабилность, което 
именно и водЕше къмъ непрестанното разширение на индустрията. 
Много отъ индустриалнитБ предприятия, които се създаваха, нЕмаха 
нито достатъченъ пазаръ, нито пъкъ бЪха органически свързани съ 
народното стопанство. Тъ се крепъха само на ВИСОКИТЕ мита. 

Митнишката тарифа отъ 1922 год. не почиваше на едно подробно 
и обективно проучване на нуждитв на народното стопанство и необ
ходимата за неговото развитие защита. Никой не може да твърди, че 
ставкитЕ на митнишката тарифа отъ тогава бъха добре проучени и 
даваха точно само оная защита, която тр-вбва — не даваха нито твърде 
много, нито твърде малко. Не може да се очаква, че при това поло
жение резултатитБ щъха да бждатъ много добри. Все пакъ, давайки 
силенъ тласъкъ на МЕСТНОТО производство, тарифата отъ 1922 г. сама 
по себе си не би създала ГОЛЕМО зло, ако тя не 6 Е влошена още повече 
отъ многобройнитЕ й изм-внения, правени безъ огледъ на интереситЬ 
на ЦЕЛОКУПНОТО стопанство предимно по фискални и други странични 
мотиви и то твърде схематично. 

Съ решение на Министерския съветъ отъ 28 септемврий 1923 г. 
е било решено да се отмЪни забраната за вноса на СТОКИТЕ, «които 
не съставятъ необходима потръба", като забраната се е заменила за 
43 вида действително луксозни стоки съ допълнително и то твърде 
високо ново мито. Следната година, обаче, се приема „закона за за
прещение вноса на СТОКИТЕ, които не еж отъ първа необходимость" 
отъ 17 януарий 1924 год. съ които се ОТМЕНЯТЬ споменатитв разпо
редби и закона отъ 1918 год., като отново се въвеждатъ множество за
брани. Бъха забранени като луксозни сега 154 вида стоки. Освенъ пар-
фюмитБ, украшенията, коприненитЕ ИЗДЕЛИЯ, играчкитъ и други действи
телно луксозни стоки, забраненъ е вноса и на всъкакви консерви, риби, 
плодове, маслини, вина, спиртъ и спиртни напитки, мобили, вълнени 
платове, кадифета, шапки и т. н. 

*) Това положение бЪше прието още съ бюджета за 1 полугодие но 1920/21 г. 
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Частични изменения на митнишката тарифа еж били правени съ 
закони отъ 26 мартъ 1923 г., отъ 13 февруарий и 14 октомврий 1924 г. 
оть 26 априлъ и 30 май 1925 год., които изменения еж засъгали за-
харьта, растителните масла, медикаментите, стъклата за прозорци, хар
тията, финнитъ кожи, коприната, пасмантерията, нъкои метални стоки 
и автомобилни части. Въ всички случаи се касае за отежняване усло
вията на обмитяването или за повишение на митнитъ ставки. Освенъ 
това веднага следъ изтичането на петгодишния срокъ, предвиденъ въ 
чл. чл. 147—150 и 160 отъ Ньойиския договоръ, съгласно който съгла-
шенскитъ Сили си запазваха едностранно правото на най-облагоприят-
ствуваната нация, у насъ почнаха да се готвятъ за сключването на 
търговски договори. Смъташе се, че тия договори ще наложатъ едно 
намаление на митнишкитъ ставки и понеже автономната тарифа, такава 
каквато сжществуваше, изглеждаше минимална или такава, отъ която 
не- тръбва да се правятъ много отстжпки и понеже договорите щъха 
да наложатъ премахване на забраната за вноса на луксознйтъ стоки, 
то у насъ като подготовка на търговските договори се решиха на едно 
голъмо изменение на митнишката тарифа. Това стана съ специаленъ 
законъ, публикуванъ въ Държавенъ вестникъ отъ 26 мартъ 1926 год., 
като по спешность предвидените въ него измънения бъха влезли въ 
сила още отъ 24 мартъ с. г. По силата на чл. 7 отъ закона съ сжщия 
се отмъняше закона за запрещение вноса на стоките, КОИТО не еж отъ 
първа необходимость, като забраната на вноса на споменатите стоки 
се замъняше съ едно усилено облагане съ мито, което и бъше глав
ната цель на измънението. 

Измънението на тарифата отъ 1926 год. засъташе 237 тарифни 
статии, които обхващатъ около 580 вида стоки. Въ всички случаи се 
касаеше до увеличение на митнишкитъ ставки. Въ много случаи това 
увеличение достигаше до 50%, а при нъкои луксозни предмети (пар
фюми и пр.) то достигаше дори до 300% спрямо ибезътова ВИСОКИТЕ 
ставки на тарифата отъ 1922 год. 

Измънението на тарифата отъ 1926 год. не бъше прокарано по
ради протекционистически мотиви. Самъ Министърътъ на финансите 
въ Народното Събрание бъше казалъ „Моята цель не е била да съз-
дамъ тарифа за покровителствуване на нашата индустрия. . . Индус-
триалниятъ съветъ не билъ призованъ. . . да обежжда параграфъ по 
параграфъ". Мотивите на увеличението бъха предимно фискални и 
валутно-политически; нъкои мита сжщо така бъха поставени само като 
временно увеличение, за да послужатъ като пазарлъци при предстоя
щите тогава търговски договори, защото правителството бъше напус
нало — правилно — идеята за създаването на минимална митнишка 
тарифа, като неподходяща за нашить възможности, която идея отново 
се подържаше отъ нъкои кржгове. Но договори въ това време малко 
можаха да се сключатъ — само съ Гърция и Турция — и сключените 
не засегнаха важни статии отъ автономната ни тарифа. Така само до-
говорътъ съ Турция отъ 1928 год. има тарифа часть, въ която се за-
евгатъ отъ нашата тарифа 14 статии съ около 32 вида вносни стоки 
между които еж намалени митата само на риби всъкакви пръсни и 
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солени, нахутъ, леблебии, южни плодове, грозде сухо, сусамъ, дървено 
масло, восъкъ и джбилни вещества и то въ единъ размЕръ не по-
високъ отъ 50°/о. Така поради несключването на договори извънредно 
ВИСОКИТЕ, отчасти напълно запратителни, мита на тарифата отъ 1926 
год. останаха като действуващо мито и ако и да имаха друго пред
назначение, ТБ требваше да отразятъ едно извънредно голЕмо про-
текционо въздействие върху МЕСТНОТО производство. ТЕ даваха особено 
ГОЛЕМО покровителство на българската индустрия и поощряваха ней
ното развитие. При това законътъ за защита на мЕстната индустрия 
бЕше отново измЕненъ (Законъ за насърдчение на МЕстната индустрия 
отъ 14 юний 1928 г.), като въ него пакъ се запазваше старото поста
новление за безмитенъ вносъ на машини и сурови материали, смекчено 
само по-отношение на иностраннитЕ горивни материали, които не се 
допускаха безъ мито — ако двигателитЕ, за които се употрЕбяватъ, еж 
внесени следъ влизането на закона въ сила, а, за старитЕ двигатели 
трЕбваше да плащатъ едно намалено мито (чл. 17 отъ закона). 

Прокараното презъ 1926 год. увеличение на митото, обаче, бЕше 
— ако можемъ така да се изразимъ—видимото и санкционирано отъ 
Народното Събрание увеличение. Край него скоро, поради фискални 
съображения главно, почна да се прибъгва къмъ другъ единъ прик-
ритъ за широката публика и обществено по-безконтроленъ начинъ на 
увеличение на митата. 

Следвоенната българска митнишка тарифа е съставена въ златни 
лева, както това по-рано биде отбелЕзано. При изработване на тари
фата отъ 1922 г. коефициентътъ на изчисление златния левъ въ банкноти 
бЕше 12, презъ августъ и септемврий той бЕше 14, а отъ 1 октомврий 
сжщата година вече бЕше 15. ТрЕбва да се предполага, че, когато се 
е прокарвало измЕнението на тарифата презъ 1926 год., се е ималъ 
предвидъ тъкмо тоя коефициентъ и ставкитЕ на митото еж били наго-
дени тъкмо къмъ него. Левътъ бЕше стабилизиранъ и нито стопанското 
положение, нито пжкъ движението на ценитЕ въ това време даваха 
основания за нЕкаква промЕна. На 26 юлий 1928 год., обаче, неочак
вано курсовата разлика бива увеличена на 20 (при курсъ на Б. Н. В. 
продава 26,76), а следъ това съ окржжно отъ 2 юний 1930 год. Ми-
нистърътъ на финанситв увеличи още веднажъ курсовата разлика 
за болшинството стоки на 27, като, обаче, за НЕКОЙ СТОКИ запази ста-
ритЕ курсови разлики — 15 за СТОКИТЕ ПО статия 96 вино 97 пиво, 98 
ракии разни, 100 спиртъ, 152 а. 1. петролъ, 196 соль, 204 джги за 
бъчви, 205 материали за коларски ИЗДЕЛИЯ, 304 и 305 кожи необра
ботени и обработени, както и вестникарската хартия и материали за 
варене ракия, а за други (102 захарь, бензинъ, 409 желЕзни листа, 437 
коси и сърпове и 467 медни листа) коефициентъ 20, за бубеното семе 
даже коефициентъ 4. На 20 юний и за бензина се намали курсовата 
разлика на 15. Съ това се тръгна по една извънредно рискована и 
непрепоржчителна практика. ВМЕСТО при нужда по законодателенъ 
редъ да се ИЗМЕНЯ митнишката тарифа, правителството, респ. дори 
самъ Финансовиятъ Министъръ си присвои правото чрезъ нагаждане 
на курсовата разлика за различнитЕ стоки различно да увеличава или 
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намалява митата на едни или други стоки и то явно безъ системм 
проучвания за стопанското и финансово въздействие на това ; изменение 
Следствие на този начинъ на манипулиране повишението на митнишкатг 
тарифа ставаше извънредно схематично и се получаваше една височинг 
на отдълнитъ мита, която не само че не бъше полезна за народнотс 
стопанство, но и изобщо губъше всъкакъвъ смисълъ, понеже далечт 
надхвърляше ВЪЗМОЖНОСТИТЕ за вносъ на стокитъ и нъмаше никаквг 
връзка съ тБхнитБ цени. 

Извънредно високото мито, до което по този начинъ се достигна 
бъше безсъмнено едно зло1). Известни индустриални предприятия вт 
нъкои отрасли използуваха отежнението на ценить, за да продаватс 
на пръкомърно високи цени и да извличатъ уголъмени печалби. Товг 
се чувствуваше особено тежко поради настжпилата голъма стопанскг 
криза и силното спадане ценить на земедълскитъ произведения. Уве 
личението не постигаше и основната цель, съ която се провеждаше— 
доходить на фиска отъ мита намъсто да се увеличатъ напротивъ « 
намаляваха поради намалението на вноса. Сръдното митнишко обла 
гане въ това време се покачва извънредно много. Строежътъ на мит 
нишката тарифа и височината на облагането може да се види o n 
следващата таблица, гдето митото споредъ тарифата отъ 1904 год. у 
1926 год. е пресмътнато адвалорно. (Вж. табл. № б стр. 44—46) 

Извънредно високата защита и придружаващото я повишение не 
ценить на индустриалнитъ произведения надъ нивото, което отговар$ 
на условията на свътовното и народно стопанство, ставать причина де 
се повдигне значителенъ повикъ срещу индустрията. Тоя повикъ, не 
правейки точна разлика между действително необходимата защита НЕ 
нужната индустрия и прекомьрната защита и случайнитъ изданки нг 
една погрьшна политика и неустановени стопански условия, се водьше 
подъ неточното и неясно, но затова пъкъ толкова по-пригодно катс 
бойно срьдство, название на борба срещу „паразитната" индустрия 
Никога не се е отдало да се опредьли точно, коя индустрия е пара
зитна. Нъкои виждатъ паразитната индустрия въ вська индустрия 
която не употрьбява само сурови материали отъ мьстенъ произходъ 

*) Отъ другите единични изменения, които презъ този периодъ еж правен» 
въ митнишката тарифа, заслужава да се споменатъ следните: 1. прокараното съ 
законъ отъ 18 май 1930 год. увеличение митото на зърнените храни; 2. увеличе
нието митото на дървения материалъ (ст. 202) отъ априлъ 1931 и 3. намалениетс 
съ законъ отъ 3 юний 1932 год. митото на статия 279. б. 3. разни непоминати стъклг 
за прозорци отъ 140 на 100 лв., както и по-големото диференциране и ново тари 
фиране на стятиитв 393 и 512 — плъсть и мелнични и други машини. Освенъ тове 
на б юний 1930 год. е публикуванъ и новъ звконъ за статистическото право, пс 
силата на който тая .такса* съответно различните стоки много се диференцира 
Общо болшинството стоки требва да плащатъ на тонъ 10 и 20 лв. статистическе 
право, но отдЬлно поименованите въ закона стоки плащатъ много првече — авто
мобилите 2000 лв., моторните велисипеди, пианата, вагоните, ЛОКОМОТИВИТЕ И пр 
по 1000 лв. броя и т. н. Плащането на таксата въ злато съ това се отменяваше 
Законътъ се изменя въ последствие оше два пжти — съ нареоба-законъ за ста
тистическото право отъ 18 декемврий 1934 г. и отъ 19 февруарий 1936 год., катс 
таксигв по силата на тия изменения за много стоки бвха отново повишени — сега 
минималната такса е 20 лв. вместо 10 лв. на тонъ. 
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сп г-
сп сп СП O N O r - f M O 

сп •ч' •ч- m m vo г^ 
о ю 
г-н СЛ 

г>- со о см сп 'tf m 
ел ел о о г- т-н см 



Продъжение отъ таблица № 6 

С
та

ти
я 

№
 п

о 
та

ри
ф

ат
а 

от
ъ 

19
?2

 г
од

. 

127 
120 
124 
127 
128 

161 
169 
175 
183 
190 
192 

193 

196 
202 
206 
207 
214 
219 
220 
221 | 

№
 п

о 
ст

ат
ис

ти
ч.

 н
ом

ен


кл
ат

ур
а 

343 
319а 
341 
344 
375 
376 

313а 
207 
373 
294 
295 
213 
215 
229 
230 
786 
509 
516 
516 
516 
5146 
514а 
514 

С т о к и 

Стеаринови свещи 
Безиръ 
Восъкъ 
Восъчни свещи 
Сапунъ тоалетенъ непарфюмиранъ 
Сапунъ тоалетенъ парфюмиранъ 
Сапунъ обикновенъ 
Туткалъ 
Вжглища каменни 
Парфюми всЬкакви 
Лакове и политури 
Вакса за обуща 
Натриевъ карбонатъ 
Натриевъ бикарбонатъ 
Винена киселина 
Битартаратъ калиевъ 
Соль 
Дървета бичени 
Фурнири обикновени 
Шперплатъ 
Дъсчици за паркети 
Мобели отъ извито дърво 
Мобели отъ неизвито дърво 
Мобели нефурнирани 

М
ит

о 
сп

ор
ед

ъ 
та

ри
ф

ат
а 

от
ъ 

19
04

 г
.—

ав
то

но
м

но
 

и 
в*

 с
ко

би
 д

ог
ов

ор
но

 

30(20) 
25 
50 

100 
100(70) 
15(12) 

20 
0,25 

800 (300) 
50 
20 
2 
2 

50 

монополъ 
2,5 
45 

15 
40 

50-100 
60-150 

М
ит

о 
сп

ор
ед

ъ 
та

ри
ф

ат
а 

от
ъ 

19
26

 г
. 

ав
то

но
м

но
 

75 
50 

160 
250 
400 
50 
60 

1,50 
10000 

120-200 
60 
8 
8 

300 
60 

3 
5-7,5 

40 
20 

100-250 
300—350 
350—400 
400—450 

Средна вносна 
цена на 100кгр. 
на стоката за 

U 

»—* 

1 ел 
8 

103 
93 

356 
262 
330 
360 

71 
71 
2,7 

1485 
187 
72 
13 
18 

263 
167 

8 
{ 953) 

159 
) 2413) 

475 

с 
о 
СП 

! 
00 cs 
СП 

18660 
2354 

•11522 
13685 
12322 
16293 
2800 
4350 

122 
141860 
10642 
15397 

176 
800 

9315 
4011 

125 
363 

27643) 
9317 

69003) 
10802 

На сто лева стой-
ность мито спо
редъ тарифата 

1 

30(20) 
27 
14 
38 

80(21) 
27(20) 
21(17) 

30 
9 

54(20) 
27 
27 
15 
11 
19 
30 

30 
47 

31 
25 
20 
25 

U 
vo 
(М 
СП 
1-И 

11 
57 
37 
49 
88 
66 
48 
37 
33 

190 
3 0 - 5 0 

10 
122 
27 
87 
40 
36 

55 -37 
40 
20 

100-250 
87—100 

136-156 
156—176 



Продължение отъ таблица № 6 
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222 
274 
279 
292 
293 
305 

318 
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354 
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3636 
363а 
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412 
429 
428 
430 
431 

№
 п

о 
ст

ат
ис

ти
ч.

 н
ом

ен
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515 
402а 
409а 
539в 
539а 
566 
567г 
573 
705а 
619 
620 
592а 
630 
642 
644 
6406 
653а 
661а 
431 
445а 
442 
445в 

С т о к и 

Мобели тапицирани 
Порцелан, издалия едноцветни 
Стъкла за прозорци 
Картонъ обикновенъ 
Хартия амбалажна 
Гьонъ 
Бланкъ 
Обуща 
Галоши 
Платове копринени небоядисани 
Платове копринени боядисани 
Платове вълнени 
Прежда едножична небЪлена 
Платове памучни небъ\пени 
Сатени и други подобни 
Бархети и пр. 
Чорапи памучни 
Вжжа конопени 
Тель бодлива 
Гвоздей телени 
Подкови 
Болтове и гайки безъ нарези 
Болтове и гайки съ нарези 

М
ит

о 
сп
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ед

ъ 
та
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фа

та
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ъ 

19
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.—
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мн

о 
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въ
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300 
15 
10 
10 
10 

100(75) 
120(90) 

400 
100 

J 1200(1000) 
250-450 

25 
70(40) 
100(65) 
110(75) 

300(225) 
50(40) 

8 
6 

7,5 
10 

М
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о 
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ед

ъ 
та

ри
фа

та
 

от
ъ 

19
26

 г
. 
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то
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м

но
 

600-1000 
50 
30 
30 
25 

250 
250 

1100-2300 
200 

9000—15000 

1100-2000 
50 

250-560 
830 

450—700 
1500 
200 
35 
20 
25 

2 2 - 4 0 
30 -50 

Ср-Бдна вносна 
цена на 100 кгр. 
на стоката за 

U 

СП 
1—. 

1 
СП 

g 
475 
105 
23 
23 
27 

347 

1878 
857 

5500 
6720 
1314 
192 
190 
621 
426 

1252 
105 
29 
22 
40 

)553) 

u 

О 
СП 
СП *-" 
1 

со 
2 

10802 
3387 

770 
976 

1410 
14038 
24260 
77872 
24308 

292934 
329315 
76629 

8224 
15844 
38688 
22946 

103530 
4692 
4884) 

894 
7541 

1830J 

На сто лева стой-
ность мито спо
редъ тарифата 

u 

s 
63 
14 
43 
43 
37 

29(22) 

21 
11 

22(18) 
17(14) 

19—34 
13 

36(21) 
16(10) 
25(17) 
24(18) 
50(40) 

28 
27 
19 
20 
20 

u 
VO 

•—1 

150—250 
40 

100 
82 
48 
48 
27 

38—80 
22 

82—130 
73—123 
3 8 - 7 0 

16 
42—100 

57 
52—83 

40 
115 
193 
60 
8 

32—50 
44—73 
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а и огъ чуждъ произходъ — едно пресилено схващане, понеже никаде 
не сжществува индустрия, която да употребява само местни материали 
и главно целата европейска текстилна индустрия — тя е майката на 
европейската индустрия изобщо — е ориентирана къмъ чуждите су
рови материали. Други виждаха паразитностьта на индустрията въ 
твърде високите цени на нейните произведения. Най-сетне за трети тя 
беше паразитна, понеже се крепи на, митнишката защита. Въ дей-
ствителность една индустрия може да се признае за „паразитна" само 
тогава, когато вложените въ нея производителни средства и сили не 
даватъ онова производство, което може да дадатъ въ други клонове 
на народното стопанство, въ които биха могли да се вложатъ при да
дено състояние на търсенето и предлагането, т. е. на тържището. Въ 
тая насока, обаче, ВЪЗМОЖНОСТИТЕ на българското народно стопанство 
никой не е проучвалъ. 

Големиять повикъ срещу индустрията въ този си видъ стана за-
плашителенъ за целото народно стопанство, понеже борбата вместо 
срещу прекаленоститв на протекцията почна да се проявява като борба 
срещу самата индустрия въ нейната ЦЕЛОСТЬ, нещо което естествено 
никой разуменъ критикъ не е целелъ. Предъ тази опасность у насъ се 
решиха на реформа на митнишкия режимъ. Но вместо да се съзнае, 
че целата система се нуждае отъ коренно изменение, защото е негодна 
и че требва системно и сериозно да се предприеме подобно измене-
ние, у насъ безпланно и схематично]тръгнаха по обратния на дотога
вашния пжть, безъ, обаче, да накърнятъ чувствително интересите на 
индустрията и особено на неоправданите отъ стопанското развитие 
нейни клонове. 

Министърътъ на финансите не можеше да се реши на единствено 
правилната отъ стопанско гледище митнишка политика на намаление 
митата на известни индустриални произведения, ценить на които въ 
страната беха прекомерно високи. Той потърси разрешението на за
дачата въ насока на едно ново облагане на самата индустрия. Съ за
кона за изменение на чл. 6 отъ закона за митниците (Д. В. 
№ 196) отъ 25 ноемврий 1931 г. се увеличи адвалорната такса, която 
се плаща при вноса на стоките освободени отъ мито било по тари
фата или по закона за насърдчение на местната индустрия, отъ 3 на 
8% адвалоремъ, а за некой стоки (какао, каучукъ, прежда вълнена, 
памучна, конопъ, месингъ и бронзъ, винена киселина и пр.) по-високо, 
дори до 25% адвалоремъ. Въ последствие съ законите отъ 3 юлий 
1932 год. и 10 май 1933 г. тая такса беше отново увеличена до 60e/o 
адвалоремъ. Естествено, съ това безмитниятъ вносъ напълно изчезна и 
таксата се превърна въ едно адвалорно мито, което мжчно можеше 
да се съгласува съ специфичния строежъ на генералната митнишка 
тарифа. Въ това време българската митнишка тарифа достига върха 

1) Взета е цената на износните стоки. а) Митото въ скоби съгласно изменението отъ 18 май 1930 г. 3) Цената само за съответния продуктъ не може да се получи отъ статисти
ката. 

*) Цена отъ 1925 год. 
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на безредието. Сжществуваха за една и сжща стока две мита — вно-
сительть въ отдълни случаи можеше да избира, дали да внесе стоката 
безмитно, т. е. съ адвалорно мито или съ обикновеното, вписано въ 
тарифата специфично мито. Вториятъ случай при отдълни материали е 
билъ по-изгоденъ дори и когато се пресмътне и общинскиятъ налогъ 
отъ 20%, който налогъ .безмитно" внесените стоки не плащатъ. Без
редието се увеличаваше отъ това, че бъше нарушенъ и другъ единъ 
отъ ОСНОВНИТЕ принципи на всъка митнишка тарифа — нейната ста-
билность. Едно следъ друго почватъ да се. увелича ватъ и намаляватъ 
митата на известни стоки чрезъ съответно намаление или увеличение 
на курсовата разлика за изчисление златния левъ въ банкноти, като 
понъкога дори само нъколко ДНИ следъ промъната „грешката" теле
графически се поправя — едно свидетелство за лекомислието и сто
панската безрасждность — за да не употръбимъ по-тежкитв епитети, 
съ които уличната мълва е обяснявала този начинъ на процедиране 
— съ което отговорнитъ мъста еж се отнасяли къмъ така важния 
въпросъ за митата. Така, наприм'връ, съ окржжно на Министъра на 
финанситв отъ 3 ноемврий 1931 год. се намали курсовата разлика— 
това ще рече действителното мито — по решение на' Министерския 
съветъ отъ 29 октомврий с. г. на следнитв стоки: на 5 за ст. 96 а. 1 и 
99 а. обикновени вина и коняци въ бутилки; на 10 за ст. 96 а. 2 пен
ливи вина; на 15 за ст. ст. 33, 34 г., 37, 7/ г„ 127,152 б. 2,193 в. 1. 98,199, 
201 и т.н. (консервирани риби, хайверъ, свещи, винена и лимонена ки
селина, медикаменти, стълба, болтове и гайки, тель, пасмантерия и т. н.) 
на 18 за ст. 128, в. 1 и 2 тоалетенъ сапунъ, на 20 за ст. 144, 190, 274, 
279, 285, 411, 368 и т. н. (терпентиново масло, вакси, порцеланови ИЗ
ДЕЛИЯ, копчета и пр., тель желъзна и т. н.) на 22 за щампосанитъ пла
тове по ст. 363 а. и б. и на 25 по ст. 361 и 362 б. и в. памучни пла
тове. На 5 ноемврий, обаче, намалението на коефициента по ст. 411 
желъзна тель се отмънява, а се включва на негово м-Ьсто ст. 346 в. и г. 
платове такани отъ вълна. Само кратко време по-късно, на 30 ноем
врий с. г., отново биде повишена курсовата разлика отъ 15 на 22 за 
ст. ст. 193 в. 1 и 430 и 431 — винена и лимонена киселина и болтове 
и гайки. Дори и презъ 1936 г. съ решение отъ 4. II. 1936 (Д. В. 19. II. 
с. г.) е прокарана една промяна на коефициента, като е повишенъ 
отъ 15 на 27 коефициента на хайвера, отъ 25 на 27 за бъленитБ па
мучни платове, отъ 20 на 25 за жел-взнитв листи и греди. 

Паралелно съ тия промъни и игри съ митата и коефициента на: 
изчислението имъ, вървъше едно намаление на митата, като последица 
отъ сключенитъ следъ 1930 год. търговски договори. Презъ периода 
1931 — 1934 год. бъха сключени редъ такива търговски договори, отъ 
които най-важни и заевгащи митнишката ни тарифа еж договорите съ 
Германия, Чехословакия, Италия и Югославия. По всички тия договори 
бъха направени значителни тарифни отстжпки. Германскиятъ договоръ 
отъ януарий 1933 год. намаляваше въ безусловната си часть митата на 
около 60 митнишки позиции (скорбяла, етерични масла, бои, индиго, 
джбилни вещества, фаянсови ИЗДЕЛИЯ, хартия, обуща, кожи, печки, тель, 
оптически инструменти, жици, детски играчки и т. н.) отъ нашата мит-
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нишка тарифа, договорътъ съ Чехословакия отъ 2 авгусгь 1933 год. 
30 позиции (смола, клечки за обуща, обуща, порцеланови и стъклени 
изделия, некой платове, железна тель и т. н.), договорътъ ни съ Италия 
отъ октомврий 1934 г. намаляваше 36 позиции (фиде, макарони и др. 
непечени тестени произведения, лимони, цветя, вина и ликьори, дър
вено масло, агнешки кожи, платове за подплата, памучна прежда, 
шапки, автомобили и части и т. н.) спогодбата съ Турция отъ мартъ 
1934 г. намаляваше 5 позиции (пресни и солени риби, восъкъ и пр.), 
а договорътъ съ Югославия намалява 8 позиции отъ вносната ни та
рифа (серна киселина, ацетонъ, гипсъ, печки и радиатори, хмелъ, су-
перфосфатъ и пр., като за хмела и суперфосфата вносътъ се обявява 
за безмитенъ). Всичко по тия договори еж намалени митата на около 
140 митнишки позиции, като въ повечето случаи намаленията еж доста 
значителни и достигатъ дори до 50°/о отъ автономните ставки. 

Множеството изменения на митнишката тарифа, които б-fexa напра
вени автономно и нееднаквостьта на коефициента, по който се изчи
слява митото, което се плаща за разнить стоки, правеха много есте
ствено митнишката тарифа негодна да изпълнява по-нататъкъ своето 
предназначение. Освенъ това стопанските условия се бЪха основно 
променили презъ последните години. Положението, въ което се нами
раха ОТД-БЛНИГБ отрасли на народното стопанство, беше коренно други. 
Много клонове на индустрията у насъ б-fexa се разширили прекомерно, 
други 6fexa закрепнали и не се нуждаеха така много отъ едно голямо 
покровителство. Общественото мнение, все повече и повече възмутено 
отъ високитЬ цени на местните индустриални произведения, смЪташе, 
че положението и несправедливостьта, което то крие, може да се 
оздрави само чрезъ намаление на митата. Законътъ за насърдчение 
на местната индустрия съ постепенното увеличение на адвалорната 
такса върху безмитния вносъ на всички стоки вече губеше смисълъ и 
требваше да се отмени било изцъло или поне по отношение на без
митния вносъ. Налагаше се едно реформиране на цълия митнишки 
режимъ. 

При това така създадено положение Министерството на финанситЬ 
се реши на едно голъмо изменение на митнишката тарифа за внос
ните стоки, което изменение преди всичко обединява и — ако може 
така да се каже — кодифицира всички направени по-рано и споменати 
отъ насъ единични промени въ митнишката тарифа, а на второ место 
и главно превръща високите адвалорни такси върху безмитно внася
ните, сурови материали въ редовно специфично мито, като освенъ това 
намалява МИТНИШКИГБ ставки и на редъ статии въ тарифата. Проме-
ната беше приета отъ Министерския съветъ въ заседанието му отъ 12 
августъ 1936 год. и биде публикувана като „Наредба-законъ за изме
нение и допълнение на закона за митнишката тарифа на ВНОСНИТЕ 
стоки" на 31 августъ 1936 год. Два дни преди това беше публикувана 
и „Наредба-законъ за изменение и допълнение на закона за митни
ците", приетъ отъ Министерския съветъ въ заседанието му отъ 15 ав
густъ 1936 год. 

4 
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Огъ общитъ принципални измънения, които внася новиятъ законъ 
за митнишката тарифа въ митнишкия режимъ на ВНОСНИТЕ СТОКИ за
служава да се отбележатъ следнитъ положения: 

Законътъ сега дава право на „Министерския съветъ по докладъ 
на Министра на финансите, следъ като вземе мнението на Министер
ството на търговията, промишленостьта и труда и на земедълието и 
държавните имоти: 

1. Да увеличава или намалява опредъленитъ въ казаната тарифа 
мита, съ цель да се подържа съотношението между стойностьта на 
СТОКИТЕ и опредъленитЕ за твхъ специфични мита, което е сжществу-
вало пра установяването размгьра на последнитгь. 

2. Да увеличава митата на ония стоки, които се предлагать въ 
България на цени, значително по-низки отъ ония, на които се предла
гать въ страната производителка (дъмпингъ), или при износа на които 
отъ страната производителка за България, се даватъ явни или скрити 
експортни премии, като увеличението на ВНОСНИТЕ мита бжде до раз-
мъра на помЕнатата разлика въ ценить или на експортнить премии. 

3. Да намалява по искането на Министра на търговията, промиш
леностьта и труда митата въ размъръ до 20% отъ стойностьта на СТО
КИТЕ, когато се установи отъ съответната служба, натоварена съ кон
трола на ценить, че стокить се продавать на вжтрешния пазаръ на 
прькомЕрно високи цени". 

НОВИТЕ права, които по точка 2 и 3 се даватъ на Министра 
на финансить отговарятъ на една нужда и на промьненить условия, 
както и на международната търговия — разширението на дъмпинга, 
като практика на много отрасли на производството — така и на 
народното стопанство—МОНОПОЛНИТЕ организации и монополното обра
зуване на ценить, ако и да съществува опасность, че при неопредь-
леностьта на понятието дъмпингъ, това положение може лесно да 
се изкористи за едно ново повишение на митото. Колкото се 
касае, обаче, до изтъкнатото въ точка 1 право, то оправданието му съ 
това, че трьбва да се запази за постоянно едно съотношение между 
ценить на СТОКИТЕ И ТЕХНОТО облагане, то това отъ принципално гле
дище е неправо. Запазването на подобно постоянно съотношение лежи 
въ основата на адвалорната система на митата, но не еж само техни-
ческитъ трудности,. които довеждатъ до отхвърлянето на тая система, 
а между другить мотиви не малка роль играе именно и запазването на 
постоянно едно и сжщо съотношение между цената и облагането, ко
гато за народното стопанство и неговитв интереси при различно със
тояние на конюнктурата това не е изгодно. Впрочемъ, ние мислимъ, 
че ако и само по-себе си да е правилно Министъръть на финансить 
да може при промъни на ценитЬ да нагажда митото къмъ новата имъ 
височина, оправданието на това право, както е то дадено въ подчер
тания отъ насъ пасажъ, е погрвшно. 

Важно е сжщо така, че споредъ новото изменение на чл. 3 отъ 
закона за МИТНИЦИТЕ „безмитнитв по тарифата и другить законополо
жения вносни стоки, както и временно вноснитъ, се облагать съ такса 
въ размьръ 5°/о отъ стойностьта имъ, а временно ИЗНОСНИТЕ И НОВО-
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износните — съ 1% отъ стойностьта имъ". Не може да се отрече, че 
едно мито 5% адвалоремъ носи чисто фискаленъ характеръ, но забул-
ване на истината е да се казва, че това е „такса" — съ това законо
положение у насъ се премахва всЪкакъвъ безмитенъ вносъ на стоки. 
Предимно фискалниятъ характеръ на митнишкиятъ ни режимъ тукъ е 
силно подчертанъ. 

Съ измененията, приети въ закона-наредба отъ 1936 г. се засЬ-
гатъ 404 статии отъ митнишката тарифа отъ общо 595 статии, значи 
приблизително 2/з отъ тарифата е претърпяла изменение, така че спо
койно може да се каже, какво тарифата е отново изработена. Отъ из
мененията, които еж направени, въ повечето случаи се касае за нама
ление. Намалени еж митата на почти всички стоки отъ категория 
хранителни произведения отъ животински произходъ (съ изключение 
на яйцата), на тия отъ категория III — риби и други подобни, като 
намаленията често еж 50%, а понякога при луксозните стоки и 70% 
отъ досегашните ставки. Намалени еж съ повече отъ 50% митата на 
южнитЪ плодове, на некой колониални стоки, на зеленчуците, на спирт
ните напитки, на категория VII — захарь и изделия, на сапуна/ све
щите, на хранителните консерви, петрола и дериватите му, некой ле
чебни вещества, мебели и други дървени произведения, както и на 
луксозните порцеланови и стъклени изделия, изделия отъ хартия и 
картонъ, кожените полуфабрикати и обработените кожи, копринените 
и други луксозни платове, на готовите текстилни произведения, и на 
всички изобщо луксозни стоки, които до сега имаха високо запрети-
телно мито. Общо се забелязва схематичното намаление митата на 
луксозните стоки, както и едно намаление на митата върху готовите 
стоки—разликата между облагането на суровите материали, полуфаб
рикатите и готовите стоки и между обикновените и финни стоки е 
намалена значително. Намаленията на металните произведения, маши
ните и пр. еж по-малки. Отъ всички засегнати отъ изменението пози
ции само при около 70 позиции имаме увеличение на митнишките 
ставки. Увеличени еж значително митата на мастните киселини (стеа-
ринъ, олеинъ и пр.), на много химически елементи и химически сурови 
материали, на сламените плетивни материали, фотографическите мате
риали, на иглите и други некой железни произведения, металите на 
листи, часовниците и пр. Къмъ това требва да се прибавятъ още 56 
статии, които до сега еж фигурирали като безмитни и сега се облагать 
съ едно по-високо или по-низко мито. Между техъ съ 1 зл. левъ на 
100 кгр. еж били обложени разните до сега безмитно внасяни живи 
животни, ярма и трици, асфалтова пръсть, камъни и руди, и торъ (0,5). 
Съ мито въ разенъ размеръ до 10 лв. на 100 кгр. еж обложени без
митните до сега разни семена, терпентинъ, нафтъ, химикалии, кости, 
цинка, а съ по-високо специфично мито еж обложени семената за 
посевъ (50), фосфора (15—80), материали за резбарство, леярски тигли, 
суровия каучикъ (80), вълна, козина и четина сурови, антимона и оло
вото, медь1), алуминий, динамомашини. Въ некой случаи безмитното 

') Върху медьта е било въведено нито съ законъ отъ 18. II. 1936 год. 30 лв. 
на 100 кгр. 
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допущане е замънено съ адвалорно мито и по тази причина е чувст
вително увеличенъ броятъ на адвалррнить мита въ тарифата. Съ 1% 
върху стойностьта еж обложени: благородни метали и сплавить- имъ, 
предмети архиологически, и ледъ; съ 5% еж обложени: земедьлски 
машини и орждия и частить имъ, параходи, летителни апарати, шле
пове и др. подобни, гравюри и клишета, трици, горени кости и вощина; 
съ 10% еж обложени вагонетки, дрезини и др. такива. Най-сетне съ 
адвалорно мито 17% е обложенъ и суровия памукъ, както и дрънкания 
и бьления и боядисанъ памукъ. 

Трьбва да се прибави още, че нькои стоки, употрьбявани като 
сурови материали въ фабричната индустрия получаватъ, когато се вна-
сятъ за тая цель, значително намаление на митото. Това е прокарано 
съ забележки къмъ ст. ст. 192, 193, 202, 343, 356, 370, 372 и т. н. и се 
отнася до сърната киселина и медьта за производство на синь камъкъ 
(намаление съ 3At оть митото), оцетната киселина, дървета за произ
водство на целулоза, вълнена прежда, тиря за рибарски мрежи, юта 
за експортенъ амбалажъ, и пр. Съ изменението пъкъ на закона за 
МИТНИЦИТЕ чл. 7 ал. 18 се допуска безъ мито „инструментить, апара-
тить и машинитъ, включително и частить имъ, които занаятчиить, бъл
гарски поданици, си доставятъ отъ странство за собствени нужди, ако 
такива не се произведатъ въ страната и Министерството на търговията, 
промишленостьта и труда даде съгласието за безмитния имъ вносъ". 
Доколко, обаче, тая превилегия на занаятчиить, които сега вмьсто ин
дустриалците еж защищавани по този начинъ, ще придобие значение 
при многото стьснителни условия, които се предвиждатъ, не е известно. 
Вънъ отъ това съгласно наредба-законъ отъ 28 ноемврий 1935 год. у 
насъ се допуска безмитенъ вносъ на стъкла, нуждни за потрьбностить 
на градинарството. 

Какъ изобщо е измьнена тарифата по сравнение съ тарифата 
отъ 1922 и тая отъ 1926 год., това може да се види оть направеното 
въ следващата таблица сравнение на облагането на нькои стоки по 
трить тарифи. (Вж. таблица № 7 на стр. 53). 

За да се разбере коренното измьнение на нашата митнишка та
рифа за вноснить стоки отъ 1936 год. трьбва да се подчертае, че 
съ влизането му въ сила курсовата разлика почти за всички мита, 
които имаха коефициентъ подъ 27 сега се уеднакви и се повиши 
на 27. Ето защо, ако и за много стоки, като напримьръ ликьори, 
хайвери, свещи и пр. митото по тарифата да е намалено, действител
ното имъ облагане не е намалено, понеже коефициентътъ на изчисле
нието е повишенъ. Намаленията на митнишката тежесть, следователно, 
не еж толкова гольми, колкото на пръвъ погледъ изглежда. Погрьшно 
би било, обаче, да се мисли, че играта съ курсовата разлика най-после 
е окончателно напусната и еж установени окончателно стабилизирани 
мита, изчислени възъ основа на единъ стабилизиранъ левъ. 

Българската монета отъ десеть години е стабилизирана. Въ нашата 
митнишка тарифа това не се вижда и пакъ и следъ тази гольма реформа 
на митата е оставено нькои мита да се изчислявать по по-низка кур
сова разлика. По наредба на Министъра на финансить отъ 31 
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ТАБЛИЦА № 7 
ти

я 
по

 
иф

ат
а 

я а Л 2 \J ь 

33 
37а 
70а 
706 

110 
96 

102 
127а 
128в 
190а 
192г 
193в 
193и 
230 
276 
311 
331 
332 
333 
351 
354 
356 
3666 
375 
396 
412 
428 
432 

С т о к а 

Риби консервирани 
Хайверъ черъ 
Какао на зърна сурово 
Какао на тесто 
Шоколадъ 
Вина въ бутилки 
Захарь рафинирана 
Стеаринови свещи 
Сапунъ обикновенъ 
Вакса 
Сребъренъ нитратъ 
Винена киселина 
Битартаратъ калиевъ 
Плитки за шапки отъ слама 
ИздЬлия глинени всЬкакви 
Ржкавици кожени 
Кадифе отъ чиста коприна 
Платове копринени 
Пердета отъ чиста коприна 
Копчета и пасмантерия 
Прежда едножична небелена 
Конци на макари 
Чорапи памучни 
Вжжа 
Дрехи отъ коприна 
Тель бодлива 
Подкови 
Игли за шевни машини 

Мито по тарифата отъ 
С 

см 
см сл Т-Ч 

250 
1000 

25 
250 
400 
350 

27 
75 

40—50 
60 

500 
150 
60 
50 

800 
6000 
3000 
5200 
5500 
2500 

50 -80 
400 
850 
160 
Х4 
30 
25 

500 

см сл т—' 

350 
1500 

25 
250 
500 
550 

40 
75 

50-60 
60 

500 
300 
60 
50 

1200 
8000 
8000 

15000 
12000 
3000 

50 -80 
500 

1600 
200 
Х4 
35 
25 

500 

и 
ю п <У\ t-< 

1 

150' 
500 

13 
100 
400 
200 
30 
60 
32 
40 

1000 
200 

17 
450(40) 

600 
4000 
4000 
6500 
6000 
1200 

55—80 
300 

1200 (1000) 
100 
Х2 
20 
15 

2000 

августъ 1936 год. за нЪкои стоки курсовата разлика вмЬсто 27 се 
установява на 15 (стъклата за прозорци и суровитЬ и обработени 
кожи), за други на 20 (маслиново масло за ядене, порцеланови издЬлия, 
скъкла, автомобилни гуми, нЬкои платове — ст. 346 в и г, и 363 в), 
а за статия 363 щампосани платове памучни е установена на 22. Като 
причина за запазването на една деференцирана курсова разлика за 
тия стоки се сочи, че съответнитЬ мита еж били свързани съ търгов-
скигЬ договори. Намъ се струва, че това обяснение не е достатъчно, 
защото биха могли да се намалятъ ставкигЬ на съответнитЬ статии и 
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по този начинъ въпреки уеднаквяването на курсовата разлика митото 
да получи фиксирания въ търговските договори размеръ. Изобщо 
намъ се струва, че е дошло време да се премахне системата на изчис
ление митата съ помощьта на коефициенти и че митнишката тарифа 
требва да се състави възъ основа на единствено съществуващата за
конна монета, днешния златенъ левъ Това ще намали и упрости ра
ботата на МИТНИЦИТЕ, а това ще е отъ полза зз държавните финансии 
и стопанския животъ. 

Когато се обърнемъ да разгледаме принципите, на които се из-
граждатъ тия промъни въ митнишката ни тарифа, то ще се натъкнемъ 
на множество неизяснени въпроси. Споредъ официозните съобщения, 
публикувани въ пресата,1) въ реформата били прокарани следните идеи: 

1) „Предвиждатъ се умерени специфични мита за суровитЬ мате
риали, необходими за местната индустрия", като необложените до 
сега еж били обложени „съ до 30% върху стойностьта, а останалите 
сурови материали, които по досегашната тарифа беха, сравнително, 
високо обложени, новите мита еж установени съ огледъ да бждатъ 
еднакви по размерисъ съответните, плащани до сега, адвалорни такси". 
Че митата до 30°/о отъ стойностьта може да се сметать за „умерени", 
това ясно показва, отъ какво начало се е излизало при обременява
нето съ мита на суровите материали. Защото, за оня, който обективно 
наблюдава стопанския животъ и възможностите за неговото развитие 
изобщо, вевко мито 30°/о адвалоремъ е едно високо 1чито, а когато 
то ляга върху суровите материали, то е едно мито спъващо развитието 
на съответното производство. Само фискалното начало, което продъл
жава и сега да господствува въ митнишката ни тарифа, може да 
оправдае това така високо облагане. Неговата вредность за развитието 
на стопанския животъ, обаче, не може да подлежи на никакво съмне
ние. Истина е, че протекцията на много индустрии у насъ тръбва да 
се намали, но това ще се постигне най-успешно само, ако се намали 
митото върху съответните готови произведения. Яко ли же е необхо
димо да се увеличатъ приходите на фиска, то правилно ще бжде, ако 
се потърсятъ нови източници на приходи, които по малко ще спжватъ 
правилния стопански развой на народното стопанство. 

2) Казва се, че съ реформата се е гонило „да се намали митото 
на ония стоки, които, благодарение на високите мита, бъха обектъ на 
усилена контрабанда и чиито редовенъ вносъ поради това бъше крайно 
намалелъ". Касае се главно за редица луксозни стоки. Както техното 
облагане, така и това намаление на митата тръбва да се смета д^ело 
само на финансовата политика. Верно е, че тъкмо тукъ намалението 
на митата е особено силно и решително. Понекога това намаление е 
намаление на само една трета или една четверть отъ досегашното 
мито, обикновено то е намаление съ 50%. Въпр-вки големото намале
ние, обаче, ние не сметаме, че то може да накърни чувствително про
текцията на създадената подъ влиянието на високото досегашно мито 
луксозна индустрия у насъ, нито пъкъ ще спомогне за чувствителното 

*) Сравни вестникъ „Зора" и в. .Слово" отъ 14 августъ 1936 г. 
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увеличение на вноса и на приходит-fe на фиска—тия мита си оставатъ 
все още извънредно високи, почти запретителни и понататъшното имъ 
разумно намаление остава задача на бждащата реформа на тарифата. 

3) При реформата еж се руководили още отъ схващането, че 
требва да се „повишатъ митата на стоки, чиито досегашна мита 
съставляватъ по отношение ТБХНИТБ стойности твърде малъкъ процентъ, 
а се намаляватъ на ония стоки, при които този процентъ е значително 
повишенъ. Съ това се цели да се въстанови .нормалното" съотноше
ние между стойностьта и митата на тия стоки, нарушено поради зна
чителните промени въ тЬхнитБ цени". Въ това схващане личи само 
стопанската безпринципность, върху която се изгражда нашата мит-
нишка тарифа. Защото, на друго мъхто подчертахме това, нормално 
съотношение между цените на стоките и митото, което требва да 
легне върху тьхъ, нема. ВсЬка една ставка на митиишката тарифа 
требва да бжде стопански поносима за съответната стока. Тя требва 
да бжде въ единъ размерь, при които е възможенъ единъ вносъ на 
стоката достатъченъ, за да запълни недостига отъ сжщата стока на 
местното тържище при едно обременение на консумацията — въ полза 
на държавата или на мъхтнигв производители на сжщата стока, ако 
гв я произвеждатъ — което се чувствува отъ фискално гледище спра
ведливо и е поносимо за народното стопанство. Затова повишението 
или понижението на ценить отъ само себе си не дава още никакви 
основания за промени на митото. Предвидъ голъмитв промени въ 
цените на стокигв презъ последните години на криза и изобщо на 
стопанските отношения налагаше се Финансовото министерство, респ. 
отд-Ьлението за митниците да предприеме сериозни и основни проуч
вания за настжпилите промени въ цвлата стопанска' обстановка и въ 
нашето народно стопанство и възъ основа на тия проучвания да се 
определять нови мита, а не да се осланятъ само на некакво „нор
мално" съотношение между цените на стоките и митото, което било 
требвало да се възстанови. Очевидно е, обаче, че при изменението на 
тарифата пакъ не се е имало време и възможность за подобни задъл
бочени изследвания и реформата се е движела по линията на най-
лекото съпротивление, ржководена отъ случайни и недостатъчно обос
новани стопански схващания. Това личи и отъ последната (4) цель, 
която е била поставена. 

4) Промената на тарифата е имала още за цель, се казва въ 
официозните съобщения, да се „увеличатъ митата на суровите мате
риали, предназначени за ония местни индустрии, чието съществувание 
е стопански неоправдано". Това е едно начало на митнишката тарифа, 
което, споредъ нашето мнение, въ никоя друга тарифа не се среща и 
което е въ пълно противоречие съ целия досегашенъ опитъ на всички 
държави и съ основните задачи на търговската и стопанска политика. 
Ние не отричаме, че въ България има г— и то не една — индустрии 
чието сжществувание у насъ стопански не е оправдано, но ако се иска 
митнишката тарифа да се нареди така, щото подобни индустрии да 
не използуватъ нейното покровителство и да печелятъ, като използуватъ 
като прикритие за прекомерно повишение на цените, високите мита, 
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съ които поради фискални съображения еж били обременени внася
ните отъ вънъ продукти, то въ такъвъ случай въпросъть'тръбва да се 
разреши и може да се разреши много по-лесно, като се намалятъ 
ВНОСНИТЕ мита на съответните готови произведения, а не като се уве-
личаватъ митата на суровите материали. Фискалниятъ доходъ, който 
отъ това намаление ще отпадне, може да се навакса отъ съответното 
увеличение на акциза на тия стоки, които еднакво ще легне и върху 
МЕСТНОТО имъ производство, ако такова се създаде. Защото, колкото 
и да се твърди, че съответнитв индустрии еж стопански неоправдани, 
дали това е така, може да се види само тогава, когато при свободенъ 
вносъ на суровитв материали ТЕМЪ се даде възможность при допусти
мата малка протекция или изобщо безъ такава да конкуриратъ на 
чуждия вносъ. гАко при последната ревизия на митнишката тарифа у 
нась се бъше постжпило така, то тогава много спорове около тая 
пром-Ьна биха станали излишни и се би избегнало въвеждането въ 
тарифата на едно начало, което въ бждаще може да даде основания 
за нови промвни и опасни борби около размъра на нЪкои мита. Не 
по-малко би спечелила и въ своята ясность и самата митнишка тарифа. 

VI. 
Въ началото на настоящиятъ ВЕКЪ у насъ се направиха опити да 

се отхвърли чисто фискалния характеръ на нашата митнишка тарифа 
и тя да се постави въ услуга на народното стопанство и неговото раз
витие. Митнишкиятъ режимъ до св-втовната война, ако и въ него да 
господствуваше фискалното начало, държеше добре смътка за ТЕЗИ 
стопански задачи. И първата следвоенна митнишка тарифа, тарифата 
отъ 1922 год. се явява резултатъ на стремежа да се направлява на
родното стопанство и неговото развитие. ПОСТОЯННИТЕ нараствания на 
финансовите нужди на държавата, инертностьта и безпомощностьта на 
финансовата ни система, която не можа да намври стопански изгодни 
пжтища за разрешение на нарастналитв задачи, които и се изпречватъ, 
всичко това доведе до една промЪна. ФинансовитБ министри видвха въ 
вносното мито най-лесно използуемото ср-вдетво за увеличение на ДО
ХОДИТЕ на фиска и използуваха това средство до крайния възможенъ 
предЕлъ. Днесъ нашата митнишка тарифа има предимно фискаленъ 
характеръ. Това изглежда парадоксално предвидъ ВИСОКИТЕ мита, които 
позволяватъ въ страната да се развивать множество нови индустрии, 
но въ сжщность — и това въ нашето изложение биде изтъкнато — 
тази височина на митата се е достигнала единствено само съ огледъ 
на нуждитЕ на фиска и тя не е изразъ на една промислена до край 
стопанска политика на държавата. Между височината на митата у насъ 
и насърдчението на МЕСТНОТО производство и индустрия НЕМЭ необхо
димата връзка и съответствие. И последната реформа не ИЗМЕНЯ това 
положение. Тарифата си остава предимно фискална. 

Приходътъ отъ ВНОСНИТЕ мита е едно отъ ГОЛЕМИТЕ пера въ бъл
гарския държавенъ бюджетъ. Презъ последните нвколко години този 
приходъ се е движелъ, както следва: 
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ТАБЛИЦА Щ 8 
Приходи отъ вносни мита и процентовъ сбрръ.1) 

Години 

1927/28 
1928/29 
1929/30 
1930/31 
1931/32 
1932/33 
1933/34 
19341) 
1935 
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ре
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6687214 
7174269 
6712729 
5597403 
5211870 
7451096 
4986955 
3713292 
5004248 

Поступило 
вносно мито и 
процентовъ 

сборъ 

Вс
ич

ко
 хи

л.л
в*

. 

1087491 
1196490 
1236253 
780436 
903698 
833506 
573341 
646796 
630656 

Въ
 %

 о
тъ

 р
е-

-
до

вн
. б

ю
дж

ет
ъ 

16,26 
16,67 
18,14 
19,94 
17,33 
17,54 
11,49 
17,41 
11,66 

Най-голъмъ приходъ се получава отъ облагането на следнитЬ 
стоки: текстилни материали, метали и метални издълия, петролни про
изведения — тия стоки даватъ ежегодищно поотдълно сръдно надъ 
100 милиона лева приходъ — следъ това хартията, кафето и т. н. Въ 
действителность, като единична стока, най-голвмъ приходъ, въроятно, 
до сега е давало кафето — презъ 1932 год. — 24 милиона лева, презъ 
1933 год. — 30 мил. лв. и презъ 1934 год. — 22 мил. лева.3) 

Би било съвършено погръшно, обаче, да се мисли, че събраното 
по тарифата вносно мито представлява всичката митнишка тежесть 
върху вноса. Това съвсемъ не е така. Заедно съ митото подъ разна 
форма се събиратъ още различни допълнителни данъци, такси, права 
и пр., които увеличаватъ облагането на ВНОСНИТЕ стоки приблизително, 
още съ около 50%. Дори, ако оставимъ настрани акциза — събира
ния отъ ВНОСКИТЕ стоки акцизъ дава около 160 милиона лева годишно 
— и гербовия сборъ, има още нъколко такси, които иматъ повече или 
по-малко характеръ на едно увеличение на митото. Първо, катр единъ 
видъ върхнини у насъ се събиратъ въ полза на фонда „общински на
лози" приходи въ размЪръ за болшинството стоки 20°/° върху митото, 
който сборъ дава общо сръдно годишно около 130 милиона лева. 
Следъ това следватъ разни дребни такси като статистическо право, 
магазинажъ, пломби, такси за разстоварване, провърка, теглене и пр. 

Ч Споредъ даннигЬ въ Годишника на Главната дирекция на статистиката 
за 1936 год. 

2) Само за 9 месеца. 
?) Данни по този въпросъ въ статията на Спасичевъ — Параскова ръ „Тру

дове на статистическия институтъ за стопански проучвания", София 1935. 
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които давать около 40—50 милиона лева годишно. Тия многобройни 
такси, както и пресмятането на митото въ златни лева, правятъ изчис
лението на припадащето се върху една стока вносно реално мито една 
тайна наука, достжпна за твърде малцина. Не ще и питане, че това 
обременява твърде много и митници и комисионери и търговци. 

Българската митнишка тарифа се нуждае отъ една основна и 
системна риформа, за да може да изпълни стопанското си предназна
чение. Насоката, въ която тр-вбва да се предприеме тая реформа може 
да се сведе въ следнитв точки. 

1. Належащо е да се премине отъ досегашното опред-вление на 
митото въ златни лева къмъ опредвлението на това мито въ днешния 
левъ, за да се опрости, както самата тарифа, така и работата съ нея. 
Нвма вече абсолютно никакви причини да не се направи това — нито 
връщане къмъ „златния" некогашенъ левъ е мислимо, нито пъкъ сис
темата на коефициента е още подходяща. Запазването на днешното 
положение е само свидетелство за бюрократическата неподвижность. 

2. Въ връзка съ тая промвна наложително е сжщо така всички 
дребни такси, които по разни закони еж въведени и се събиратъ ведно 
съ митото като процентъ отъ него или отъ стойностьта на стоката или 
представляватъ отделно облагане да се включатъ въ митото или ако това 
съ огледъ на договорните задължения не е възможно и изгодно да се 
уеднаквятъ и обединяватъ въ една обща такса. Приходътъ отъ тая такса 
впоследствие може да се разпредвля между отдвлнитв ресори и фондове 
на държавата, но работата въ МИТНИЦИТЕ ПО ТОЗИ начинъ ще се намали 
наполовина и търговията ще почувствува едно голвмо облекчение. 

3. Силно фискалниятъ характеръ, който напоследъкъ особено 
много е придобила нашата митнишка тарифа, трвбва да отстжпи мвсто 
на стопанскитв цели на митното облагане. Трвбва да се направять 
дълбоки и системни проучвания на нашето стопанство съ огледъ на 
митнишката тарифа и възъ основа на тия проучвания да се преоцени 
облагането на всички стоки и органическия строежъ на тарифата. До
колкото ни е известно въ Министерството на търговията, промишле-
ностьта и труда еж отпечати такива проучвания. Тв тръбва да се до
ведать до край. Яко често пжти у насъ се говори за изработване на 
единъ стопански планъ и за планово стопанство, то не тръбва отъ 
авторитв на това искане да се забравя, че първата стжпка къмъ пла
новото стопанство се крие въ правилното регулиране на стопанските 
връзки съ чуждитв страни, а средството на това регулиране е митниш
ката тарифа. Въ нея тръбва да прозира плана на стопанството и на 
стопанската политика на страната. 

Нашето народно стопанство се намира предъ голвмъ завой въ 
своето развитие. Предъ стопанската политика на страната се откриватъ 
тежки и много сложни задачи. Държавата тръбва да бжде извънредно 
внимателна въ насокитв, която тя ще даде на това развитие, но не 
по-малко енергично и силно тр-вбва да бжде и самото й влияние. Една 
основна реформа на митнишката ни тарифа, която ще ни позволи да 
се приобщимъ по-добре къмъ тенденциите на развитието на светов
ното стопанство и ще поощри стопанския напредъкъ на страната, отъ . 
тая гледна точка се налага. Дълго тая реформа не тръбва да се бави. 



Zusammenfassung. 
Die vorliegende Arbeit, betitelt „Der b u l g a r i s c h e Einfuhr-

zo 11 tar if in s e ine r En twicke lung", stellt eine kurze Qeschichte 
der Einfuhrzollen in Bulgarien dar. Es wird zuerst die Periode des Wert-
zollsystems (1879—1904), dann der Zolitarif von 1904 und 1922 mit alien 
ihren Anderungen geschildert. flm Ende wird die Tarifanderung von 1936 
besonders kritisch in ihrer handelspolitischen Bedeutung untersucht. 





Й. Гериловскй 

Възможности! зо практическото приложеше т 
общото и ивдивидущо счетоводно отчитоае т 

стоковитЪ оперпцйи 





h n t u i n n t за практическото вримение на общею 1 ввднвшалмд 
счетоводно отчитане на пошит* операции. 

При отчитането на тези операции счетоводството трвбва да раз
реши главно три задачи: 

1) Да даде резултатит-fe отъ твхъ; 
2) Да установи контролъ върху стоковата наличность и 
3) Да даде костуемата стойность на стоките. 
Резултатите могатъ да бждатъ търсени или общо за всички стоки, 

или по отделно за всеки видъ ОТЪ ТВХЪ. ВЪ първия случай е доста
тъчно общото отчитане на покупкигв и продажбите и инвентарното 
констатиране и оценяване на стоковата наличность. За тази цель сче
товодството се ограничава съ откриването на една обща за всички 
стоки сметка въ Главната книга, която се дебитира съ общата сума 
на началната стокова наличность и съ костуемата стойность на купе
ните стоки, а се кредитира съ продажната стойность на продадените 
стоки. Тъй като за намирането на резултата по тази смвтка, която е 
типична смъсена, е необходимо инвентарното констатиране и оценя
ване на стоковата наличность, то върху размвра на този резултатъ 
могатъ да влияятъ и конюнктурните загуби отъ преоценената часть 
на наличностьта. За правилното оценяване на стопанската дейность, 
въ „случай че сумата на тези загуби е значителна въ сравнение съ 
реализираните резултати, те биха могли да бждатъ изчислени и отделно 
отчетени въ специална резултатна сметка Преоценки, като по такъвъ 
начинъ с/ка Стоки ще остава да показва само реализирания резултатъ 
като разлика между кустуемата и продажната стойности на продаде
ните стоки. 

Обикновено предприятията, въ случаите когато костуемата стой
ность на придобитите стоки освенъ фактурната стойность включва още 
направени въ връзка съ твхната доставка разноски, като мито, пре-
возъ, застраховка, комисиони и пр., прибвгватъ до нейното установя
ване посредствомъ съответни изчисления въ отделна книга, наречена 
калкулационна книга. Отъ тази именно книга или направо отъ самите 
фактури, когато те се отнасятъ за доставени франко склада стоки, 
могатъ да се взематъ необходимите данни за костуемата стойность на 
наличните стоки, която за установяване на конюнктурните загуби ще 
се сравнява съ новодоставната стойность. 

Пралиьръ. Стоковата наличность на едно предприятие въ нача
лото на отчетната година възлиза на 500000 лв. по инвентарна оценка. 
Презъ течение на годината еж купени стоки за 11200000 лв., а еж про
дадени стоки за 11300000 лв. Костуемата стойность на останалите не-
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йродаДенИ Стоки въ края на годината е 800000 лв., обаче еДна часть 
отъ ГБХЪ йматъ новодоставна стойность съ 60000 лв. по-ниска отъ 
костуемата. 

Смътка Стоки въ края на годината ще показва: 
Дебитенъ оборотъ: 500000 + 11200000 = 11700000 
Кредитенъ оборотъ: 11300000 
или дебитното салдо ще бжде- 400000, 

което не показва нито стоковата наличность, нито резултата. За на
мирането на последния тръбва къмъ сумата на кредитния оборотъ да 
прибавимъ стойностьта на стоковата наличность и получения общъ 
кредитенъ сборъ да съпоставимъ съ дебитния. Тъй като инвентарната 
оценка на наличностьта приема по-ниската отъ дветв стойности — 
костуемата и новодоставната, то къмъ кредитния оборотъ отъ 11300000 
лева се прибавя стойностьта на наличностьта отъ 800000 — 60000 = 
740000 лв. Получениятъ кредитенъ сборъ отъ 12040000 лв. превишава 
дебитния отъ 11700000 лв., съ 340000 лв., което е сумата на печал
бата. Тази сума, обаче, е намалена съ загубата отъ преоценената на
личность. Въ действителность резултата е: 400000 лв. реализирана пе
чалба и 60000 лв. конюнктурна загуба. 

Яко се търси само общия резултатъ, тогава той ; като единична 
сума се пренася отъ с/ка Стоки направо въ с/ка Загуби и Печалби. 
Положението на твзи СМЪТКИ следъ пренасянето на резултата ще бжде 

Дб. Стоки Кр. Дб. Загуби и Печалби Кр. 

Първ. напич. 500000 
Купени 11200000 
Печалба 340000 

Продадени 11300000 Печалба отъ 
стоки 340000 

Следъ записването на крайната наличность отъ 740000 лв. въ 
кредитъ на с/ка Стоки дветв й страни се балансиратъ и тя се при
ключва. 

За отделното отчитане на двата резултата конюнктурната загуба 
предварително се отнася въ с/ка Загуби и Печалби или направо или 
чрезъ с/ка Преоценки. Въ този случай крайниятъ резултатъ ще фигу
рира въ с/ка Загуби и Печалби не съ единична сума, а съ коменси-
ращо действуващитЪ въ дветв и страни два отдвлни резултата. Тогава 
ще имаме: 

Дб. Стоки Кр. 

500000 
11200000 

400000 

11300000 

Дб. Преоценки Кр. 

60000 60000 

Дб. Заг. и Печал. Кр. 

60000 400000 
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За приключване на с/ка Стоки въ кредитната й страна се вписва 

сжщата стокова наличность отъ 740000 лв. 
Въ практиката обикновено не отчитатъ отделно конюнктуриИГБ 

загуби, а се задоволяватъ съ извличането само на общия краенъ ре-
зултатъ, както това е посочено въ първото решение на нашия при-
м-Ьръ. Това може да се обясни не само съ липсата на правилно схва
щане за ползата отъ познаването на двата отделни резултата, но и съ 
трудностьта, която се среща при ГБХНОТО разграничаване. 

Въ с/ка Стоки се отнасятъ още върнатите на доставчиците и 
обратно получените отъ клиентите стоки. Първите се записватъ въ 
кредитъ на сметката по покупната, а вторить въ дебитъ по продаж
ната цена. 

Сжщо тъй с/ка Стоки се дебитира съ направените на клиентите 
и кредитира съ полученигв отъ доставчиците отстжпки, сумите на 
които се явяватъ като корекции на продажните и покупните цени. 

Специалните разноски за амбалажъ, превозъ, мито, комисиони и 
др., които се правятъ за сметка на предприятието въ връзка съ про
дажбата на ОТД-БЛНИТБ стоки, се отнасятъ въ дебитъ на с/ка Стоки 
за коригиращо намаление на записаните въ кредита на сжщата сметка 
продажни цени. 

Така водената с/ка Стоки съдържа въ дебитната си страна стой-
ностьта на началната стокова наличность, костуемата стойность на.ку
пените стоки, продажните разноски, продажната стойность на върна
тите отъ клиентите стоки и отстжпките, които имъ еж направени,'а въ 
кредитната — продажните цени на продадените стоки, покупната цена 
на върнатите на доставчиците стоки и получените отъ техъ отстжпки. 
Следъ определянето на резултатите отъ продажбите, тази сметка се 
дебитира още съ печалбите и кредитира съ загубите и съ стойностьта 
на крайната стокова наличность. 

Дебитъ С т о к и Кредитъ 

Начална наличность 
Костуема стойность на купенитв 
Продажни разноски 
Продажна ст. на върнатите отъ клиентитЬ 
Отстжпки на клиентите 
Печалба 

Продажна стойн. на продадените 
Покупна стойн. на върн. на дост. 
Отстжпки на доставчиците 
Загуба 
Крайна наличность 

Този начинъ за отчитане на стоковите операции не е въ състоя
ние да даде некакви полезни сведения преди инвентарното конста
тиране на наличностьта, чрезъ което е възможно намирането само на 
брутния резултатъ отъ тези операции. Преди всичко салдото на с/ка 
Стоки не показва нито стоковата наличность, нито резултата. Сжщо 
тъй дебитните и кредитните обороти на тази сметка не изразяватъ 
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1ТБ на покупкитЬ и продажбигв, защото тамъ еж включени и суми 
съвършено другъ характеръ, като продажните разноски, върна-
. стоки, ОТСТЖПКИТБ и евентуално корективно противопоставените 
1 на погрешни записвания. Значи, дебитните и кредитните обороти 
:метката превишаватъ действителните суми на покупките и про
бите. Сумите на последните, обаче, е възможно да бждатъ отделно 
тени въ специални сметки за аналитично представяне на данните 
водената по досега описания начинъ обща стокова сметка. За тази 

> наредъ съ с/ка Стоки се открива още една сметка, наречена 
дадени стоки или Продажби, въ която се записватъ продажбите, 
>заните съ техъ разноски, върнатите отъ клиентите стоки и напра-
1те имъ отстжпки. 

Примгьръ: 
1) Началната стокова наличность е оценена за 500000 
2) Фактурната стойность на купените стоки е 2600000 
3) Разноските при покупката (превозъ, застраховка, мито, 

исиона и др.) еж 100000 
4) Върнати на доставчиците неодобрени стоки по фактурна 

1ность за 40000 
5) Направени отстжпки отъ доставчиците за 5000 
6) Продадени стоки фактурирани на клиентите за 2800000 
7) Разноските по продажбата на тези стоки еж 30000 
8) Върнати отъ клиентите по факт. стойность за 25000 
9) Направени отстжпки на клиентите 12000 

10) Костуемата стойность на крайната стокова наличность е 700000 
а новодоставната часть отъ нея е по-ниска съ 4000 

ебитъ т о к и Кредитъ 

лна наличность 
ни по факт. стойность 
оски при покупката 

500000 
2600000 

100000 

3200000 

Върнати на доставчиците 
Отстжпки отъ доставчиците 
Продадени по кост. стойность 
Преоценка 
Крайна наличность 

40000 
5000 

2455000 
4000 

696000 
3200000 

ебитъ Продадени стоки Кредитъ 

носки по продажбата 30000 
жати отъ клиентите 25000 
тжпки на клиентите 12000 
>дадени по кост. ст. 2455000 
алба отъ продажбата 278000 

2800000 

Продадени по факт. ст. 2800000 

2800000 
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Салдото на с/ка Стоки въ ВСБКИ моментъ показва общата стой
ность на купените стоки заедно съ началната наличность, а салдото 
на с/ка Продадени стоки—чистата продажна стойность на продадените 
стоки. За намирането на резултата отъ продажбата требва да се 
определи костуемата стойность на продадените стоки и да се съпо
стави съ твхната продажна стойность. Въ нашия примЪръ с/ка Стоки 
показва, че предприятието е имало стоки за 500000+2600000+100000 
—40000—5000=3155000 лв., отъ които споредъ инвентаря на края на 
годината еж останали за 700000 лв. по костуема стойность. Разликата 
между тези две суми 3155000—700000=2455000 лв. е костуемата стой
ность на продадените стоки, както се записва въ кредитната страна 
на с/ка Стоки и въ дебитната страна на с/ка Продадени стоки. Въ 
първата сметка съ това записване се отбелязва намалението на общата 
сума на притежаваните стоки и салдото вече означава костуемата 
стойность на непродадените стоки* Салдото на с/ка Продадени стоки 
отъ 2733000 лв. (2800000—30000—25000—12000) до този моментъ по
казва продажната стойность на продадените стоки. Съ нейното деби-
тиране съ костуемата стойность на продаденитв стоки, образувалото 
се ново салдо, като разлика между двете стойности на продадените 
стоки, показва реализирания резултатъ отъ продажбата, който, като 
превишение на продажната стойность надъ костуемата, е 2733000 — 
2455000 = 278000 лв. печалба. Съ пренасянето на тази печалба въ 
с/ка Загуби и Печалби сметката Продадени стоки се балансира и 
приключва. 

Тука за разлика отъ първия начинъ, реализираните резултати и 
конюнктурните загуби се появяватъ въ две сметки: реализираната отъ 
продажбата обща сума на печалбата или загубата се появява въ с/ка 
Продадени стоки, а конюнктурната загуба отъ обезценката въ с/ка Стоки. 

При необходимость отъ по-точни и подробни статистически све
дения освенъ сметките Стоки и Продадени стоки могатъ да се заве-
датъ и други сметки, които въ края на годината се приключватъ съ 
прехвърляне на ТБХНИТБ салда въ ГБЗИ две емтзтки. Въ такъвъ случай 
с/ка Стоки може да бжде предназначена за отчитането само на начал
ната и крайната стокова наличность съ отбелязване на нарастването 
или намалението на първата или съ разликата между двете инвентарни 
наличности или съ отделните общи суми на покупките и продажбите, 
а за отчитането на купените стоки да се открие една допълнителна 
с/ка Купени стоки, салдото на която въ всеки моментъ до края на 
операционната година ще дава общата костуема стойность на купе
ните стоки. Сжщо тъй за отделното отчитане на свързаните съ по
купката разноски, на отстжпкитв отъ доставчиците и на върнатите 
имъ стоки биха могли да се заведатъ съответните отделни сметки, въ 
който случай.с/ка Купени стоки не ще показва костуемата стойность 
на купените стоки, а тЬхната фактурна стойность включваща и тази 
на върнатите. Тези сметки се приключватъ съ пренасяне на салдата 
имъ въ с/ка Купени стоки, следъ което вече салдото на тази сметка 
ще изразява костуемата стойность на купените презъ годината стоки. 
По сжщия начинъ свързаните съ продажбата разноски, върнатите на 
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клиентите стоки и направените имъ отстжпки вместо, да се отнасятъ 
направо въ с/ка Продадени стоки могатъ да бждатъ предварително 
отчитани въ отделни за твхъ сметки, като с/ка Продадени стоки ще 
показва само продажната фактурна стойность на продадените стоки 
до момента, когато пренасянето въ нея на салдата на Сметките за 
разноските, върнатите стоки и отстжпкигв ще даде като нейно салдо 
общата продажна стойность на продадените стоки. За приключването 
на см^ткитЪ Купени стоки и Продадени стоки техните салда се пре-
насятъ въ с/ка Стоки, която на свой редъ се приключва съ записва
нето на резултата и крайната стокова наличность. 

Приключването на тези три сметки би могло да стане и чрезъ 
определянето на резултата не по с/ка Стоки, а по с/ка Продадени 
стоки, за която цель тази сметка се дебитира съ костуемата стойность 
на продадените стоки. Ако сумата на последната превишава тази на 
купените стоки, това показва, че еж продадени повече стоки отколкото 
еж купени, отъ което пъкъ е последвало намаление на първоначалната 
наличность и тогава дебитирането на с/ка Продадени стоки ще стане 
чрезъ кредитирането на с/ка Купени стоки съ нейното салдо, т. е. съ 
целата костуема стойность на купените стоки и кредитирането на с/ка 
Стоки съ разликата въ повече. 

Ако, обаче, костуемата стойность на продадените стоки е по-
малка отъ тази на купените, следъ дебитирането на с/ка Продадени 
стоки и кредитирането на с/ка Купени стоки съ костуемата стойность 
на продадените стоки, салдото на последната сметка се прехвърля въ 
с/ка Стоки за увеличение на първоначалната наличность. 

Следъ горните записвания с/ка Купени стоки се приключва, с/ка 
Продадени стоки показва резултата отъ продажбата, а с/ка Стоки по
казва като крайна стокова наличность увеличената чрезъ кредита на 
с/ка Купени стоки или намалената чрезъ дебита на с/ка Продадени 
стоки първоначална стокова наличность. Ако инвентарната оценка на 
крайната наличность показва спадане на нейната новодоставна стой
ность, съ загубата отъ преоценката се кредитира с/ка Стоки чрезъ де
бита на с/ка Преоценки или с/ка Загуби и Печалби. Значи, тукъ ре
зултатите се появяватъ въ две сметки: реализирания резултатъ въ с/ка 
Продадени стоки, а конюнктурната загуба въ с/ка Стоки. 

Записването на горния примеръ по тези два начина ще стане, 
както следва: 

1. Резултата отъ продажбата се отчита чрезъ с/ка Стоки: 

Дебитъ Стоки Кредитъ 

Начална наличность 500000 Продадени 2733000 
Купени 2655000 Преоценка 4000 
Печалба отъ продаж. 278000 Крайна наличность 696000 

3433000 3433000 
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Дебитъ 

По факт, стойкость 
Разноски 

Купени 

2600000 
100000 

2700000 

стоки 

Върнати 
Отстжпки 
Въ с/ка Стоки 

Кредитъ 

40000 
5000 

2655000 
2700000 

Дебитъ 

Върнати 
Разноски 
Отстжпки 
Въ с/ка Стоки 

Продадени стоки 

25000 
30000 
12000 

2733000 
2800000 

По факт. 

Кредитъ 

стойность 2800000 

2800000 

Разноски при 
Дб. покупкигЬ Кр. 

Върнати стоки на 
Дб. доставчици Кр. 

Отстжпки отъ 
Дб. доставчици Кр. 

100000 100000 40000 40000 5000 5000 

Разноски при 
Дб. продажбите Кр. 

Върнати стоки отъ ' 
Дб. клиентигЪ Кр. 

Отстжпки на 
Дб. клиенти Кр. 

30000 300Э0 25000 25000 12000 12000 

2. Резултатътъ отъ продажбата се отчита чрезъ с/ка Продадени 
стоки, а загубата отъ преоценката чрезъ с/ка Стоки. 

Записванията въ СМЪТКИГБ за разноскитв, върнатитв стоки и от-
СТЖПКИГБ еж както по-rope. Даваме само тритЬ сметки, записванията 
въ които се различаватъ отъ горните. 

Дебитъ 

Начална наличность 
Купени стоки 

Стоки Кредитъ 

500000 
200000 
700000 

Преоценка 4000 
Крайна наличность 696000 

700000 

Дебитъ 

По факт, стойность 
Разноски 

Купени 

2600000 
100000 

2700000 

стоки 

Върнати 
Отстжпки 
Продадени 
Въ с/ка Стоки 

Кредитъ 

40000 
5000 

2455000 
200000 

2700000 
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Дебитъ Продадени стоки Кредитъ 

Върнати 
Разноски 
Отстжпки 
По костуема стойн. 
Печалба 

25000 
30000 
12000 

2455000 
278000 

2800000 

По факт. стойность 2800000 

2800000 

Дко промЪнимъ условието по отношение на крайната наличность 
като костуемата стойность смЪтаме 450000 вм-Ьсто 700000 лв., ще имаме: 

• Дебитъ 

Начална наличность 

Стоки Кредитъ 

500000 

500000 

Продадени ' 50000 
Преоценка 4000 
Крайна наличность 446000 

500000 

Дебитъ 

По факт. стойность 
Разноски 

Купени 

2600000 
100000 

2700000 

стоки 

Върнати 
Отстжпки 
Продадени 

Кредитъ 

40000 
5000 

2655000 
2700000 

Дебитъ 

Върнати 
Разноски 
Отстжпки 

Продадени стоки 

25000 
30000 
12000 

Отъ първ. наличность 50000 
Отъ купени 
Печалба 

2655000 
28000 

2800000 

По факт. 

Кредитъ 

стойность 2800000 

2800000 
" 

Общото отчитане на стоковитЪ покупки и продажби чрезъ този 
начинъ за намиране на чистия оборотъ има това преимущество предъ 
отчитането само съ помощьта на с/ка Стоки, че въ всЬки моментъ 
дава възможность да се определи чистия оборотъ отъ продажбите, 
познаването на който е необходимо за .сравнителното преценяване на 
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стопанската дейность, особено въ случаите, когато, познавайки коефи
циентите на брутната печалба и на експлоатационните разноски по 
отношение на пазарните цени, ржководството на предприятието е въ 
състояние да определи съ достатъчна за практиката точность величи
ната на реализирания резултатъ отъ сумата на постигнатия оборотъ. 
Въ случаите пъкъ при данъчно облагане върху сумата на оборота, 
подобно отчитане дава направо сумата на Данъчния обектъ. По тази 
причина този начинъ намира най-широко приложение въ счетоводната 
практика на тези страни, дето е въведенъ данъкъ върху оборота. У 
насъ такъвъ данъкъ се въведе съ закона за данъка върху приходить1, 
споредъ който за определяне сумата на облагаемия оборотъ, пред
приятията еж задължени да водятъ специална книга за вписване на из
вършените продажби. Тази книга успешно б,и могла да се замени съ 
подробно водената емвтка Продадени стоки и законодательтъ би 
требвало при подобенъ начинъ на отчитане да освободи предприятията 
отъ нейното задължително водене. 

Общото отчитане на покупките и продажбите по разгледаните 
начини се налага въ ТБЗИ случаи, когато големото разнообразие на 
стоките и продажбитв имъ на дребно затруднява индивидуалното имъ 
отчитане. Това отчитане, обаче, не дава възможность да се записватъ 
количествата на отделните видове купени и продадени стоки, следствие 
на което счетоводството не е въ състояние да контролира количествата 
на стоковата наличность. Резултата, който общото отчитане намира, 
не винаги е действителната разлика между костуемата и продажната 
стойности на продадените стоки, тъй като върху неговия размере мо-
гатъ да влияятъ количествените увеличения или намаления на стоко
вата наличность, причинени отъ злоупотребления, фири отъ изтичане, 
изпаряване и изсъхване, повреди отъ лошо съхраняване, отежняване 
отъ влага, грешки въ измерването и пр., които като влияятъ за уве
личаването или намаляването на инвентарната наличность, ставатъ 
причина за погрешно определяне на действителните продажби, съ 
което пъкъ се увеличава или намалява величината на общия резул
татъ, който общото стоково отчитане неправилно показва като реали-
зиранъ само отъ продажбите. 

Индивидуалното отчитане на стоките, като дава възможность да 
се отчитать резултатите отъ стоковите липси и излишъци, дължими на 
посочените причини, позволява вземането на необходимите мерки за 
твхното отстраняване или пъкъ, когато те еж неизбежни-, чрезъ опре
делянето на техния коефициентъ по отношение на оборота, да се 
иматъ предвидъ при предвижданията на възможните резултати отъ 
операциите съ такива стоки. Познаването пъкъ на постигнатите обо
роти съ отделните видове стоки е отъ голема полза при определянето 
на най-доходните отъ техъ въ връзка съ^бързината на техния плас-
менть. Както ще видимъ по-нататъкъ, индивидуалното отчитане на сто
ките позволява още периодичното определяне на резултатите отъ тех-
ната продажба, което пъкъ е друго сжществено предимство на това 
отчитане. 

Обикновено за индивидуалното стоково отчитане се. завежда спе-
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циална спомагателна стокова книга, въ която се откриватъ сметки за 
отдЬлнитЬ видове смЬтки, а въ Главната книга се води обща стокова 
смЬтка, като синтезъ на смЬткитЬ ВЪ спомагателната книга. При не-
голЬмо разнообразие на стокит-fe индивидуалното имъ отчитане би 
могло да стане и въ Главната книга, но съ това би се внесло разно
образие въ графировкитЬ.на нейнитЬ смЬтки, което представлява доста 
ГОЛБМО неудобство. Освенъ обикновенитъ графи на двустраничната 
смътка, индивидуалните стокови смътки съдържатъ още графи и за 
количествата и ценить на стокит-fe. Количественитъ данни на тъзи 
смътки давать възможность чрезъ сравняване на дебитнитЬ и кредитни 
сборове по количественитъ графи въ всЬки моментъ да се констати-
ратъ количествата на отдЬлнитЬ видове стоки, които трЬбва да се на-
мирать на лице въ магазина. Разбира се, че количественото салдо 
може да бжде само дебитно, докато стойностното салдо може да бжде 
и кредитно, когато продажната стойность на продаденитЬ стоки е по-
голЬма отъ костуемата стойность на всички придобити стоки. 

Всъка отдЬлна стокова смътка се дебитира съ началната налич
ность, костуемата стойность (фактурната заедно съ специалнитЬ раз
носки за доставката) на купенитЬ стоки, фактурната стойность на вър-
натитв отъ клиентитъ стоки, продажнитЬ разноски и отстжпкитЬ на 
клиентитЬ, а се кредитира съ фактурната стойность на продаденитЬ и 
на върнатитЪ на доставчицитЬ стоки и отстжпкитЪ отъ доставчицитЬ. 
Съ други думи, вь индивидуалнитъ смЬтки се извършватъ сжщитЪ запис
вания както въ общата с/ка Стоки, само че разпредЬлени между тЪхъ. 

Нека най-първо да разгледаме начинитЪ за опредЬляне на реали-
зиранитЪ отъ продажбата резултати въ връзка съ оценката на инвен
тарната наличность. За тази цель ще си послужимъ съ следния примЬръ: 

Дебитъ Пловдиве 

Дата 

Януарий 
Мартъ 

10 
25 

Т е к с т ъ 

Купени 
Купени 

Кгр. 

8000 
4000 

Цена 

10.50 
10 — 

Стойнос 

8400 
4000 

Така представената смЬтка въ спомагателната стокова книга по
казва количествата на придобититЬ и продадени стоки, а следователно 
и количеството, което трЬбва да бжде на лице. Въ случая еж придо
бити 12000 кгр., а продадени 6000 кгр. или наличностьта трЬбва да 
бжде 12000 — 6000 = 6000 кгр. Яко при инвентаризацията се конста
тира, че количеството на наличностьта не съвпада съ посоченото въ 
смЬтката, разликата като резултагъ отъ липса или излишъкъ трЬбва 
да се отчете въ отдЬлна смЬтка наречена Стокови разлики. Но за 
опростяване на примЬра, нека допуснемъ, че горната смЬтка се при-

i 
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ризъ 

ключва на ЗО май при инвентарна наличность, отговаряща по количе
ство съ количественото салдо на смътката и че нейната новодоставна 
стойность не превишава костуемата. При това положение резултатътъ 
отъ операциите съ ориза ще произлиза само отъ реализиранитв раз
лики между костуемата и продажната стойности на продадените ко
личества. 

Но тъй като определянето на костуемата стойность на продаде
нитв стоки зависи отъ костуемата стойность на наличностьта, начина, 
по който ще се определи последната, като влияе върху нейния раз-
мъръ, ще влияе и върху самия резултатъ. Яко придобиването на 
СТОКИТЕ е извършено по една и сжща единична цена, явно е, че 
сжщата цена ще се вземе и за такава на наличните количества. 
Но въ нашия случай, обикновенъ въ практиката, СТОКИТЕ СЖ при
добити по различни цени — по 10*50 и 10 лв., и не може да се каже 
наличниятъ оризъ отъ коя партида произхожда: дали отъ първата 
или отъ втората покупка. Ако е отъ първата, требва да се оцени по 
10*50 лв., а ако е отъ втората по 10 лв. и ще имаме две различни 
стойности: 6000 X Ю.50 = 63000 и 6000 X Ю = 60000 или разлика 
между двете отъ 3000 лв., съ каквато сума ще се различаватъ резул
татите отъ продажбите при тези две различни стойности на налич
ностьта. Ето защо на практика оценката на наличностьта се извършва 
по средната покупна ценагтшято се намира, като се раздъли общата 
костуема стойность на купените стоки съ твхното общо количество и 
полученото частно се умножи съ количеството на наличностьта. То
гава ще имаме 
и - 124000 X 6000 _____ Костуемата стойность на наличностьта ==• 1 ? - п - = 62000 лв. 

(Следва подъ смЪтката) 
Кредитъ 

Дата Т е к с т ъ Кгр. Цена Стойность 

Мартъ 
Априлъ 
Май ' 

Продадени 
Продадени 
Продадени 

3000 
2000 
1000 

1 2 . -
11.— 
11.50 

36000 
22000 
11500 

Резултатътъ ще бжде: 
Дебитенъ сборъ 124000 лв. 
Кредитенъ сборъ съ наличностьта (69500+62000) . . . 131500 лв. 
Кредитно салдо или печалба 7500 лв. 

Сжществува и другъ начинъ за определяне стойностьта на налич
ностьта. При него се смъта, че продажбите изчерпватъ най-напредъ 
първите покупки, а като наличность оставать количествата отъ послед
ните покупки, по цените на които требва да се извършва оценката. 
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Приложенъ къмъ нашия прим-Ьръ този начинъ ще даде: продажбата 
на 6000 кгр. е станала само отъ първата покупка, която е отъ 8000 кгр. 
или отъ нея еж останали още 2000 кгр., къмъ които, като се прибави 
втората покупка отъ 4000 кгр., получаваме наличностьта отъ 6000 кгр. 
отъ които 2000 кгр. ще бждатъ оценени по цената на първата партида, 
а останалигв ще иматъ цената на втората партида. Значи, наличностьта 
ще бжде оценена за 

2000 X Ю.50 = 21000) _ 
4000 X Ю . - = 40000) — 6 1 0 0 0 л в-

Печалбата ще бжде: 
(69500 + 61000) — 124000=-130500 — 124000 = 6500 лв. или съ 1000 лв. 
по-малко отъ изчислената по първия начинъ. 

Този втори начинъ има това предимство, че посочва наличнигЬ 
стоки по цени, които, като по-близки по време до инвентаризацията, 
ще се приближаватъ повече до новодоставнигв цени въ сжщия мо-
ментъ. Това пъкъ отъ своя страна се отразява и върху правилното 
определяне на резултатите, което не е възможно съ първия начинъ 
при конюнктурни пром-вни въ ценигв. Прилаганата въ този начинъ 
оценка на наличностьта по средни костуеми стойности може да включи 
въ реализирания резултатъ подоценката на скжпо купенигЬ последни 
партиди при покачване, или надоценка на евтино купенитв партиди 
при спадане на пазарнитв цени, като въ последния случай би се на
ложило едно неправилно подценяване и появата на несжществуващи 
конюнктурни загуби. Това ще илюстрираме съ следнитъ примЪри: 
Примгьръ I. 

Купена стока: I партида 30000 кгр. а 10 лв. = 300000 лв. 
II партида 20000 кгр. а 12 лв. = 240000 лв. 

Всичко 50000 кгр. за . . , . 540000 лв. 
Продадено отъ сжщата стока 

преди втората доставка 20000 кгр. а 15 300000 лв. 
Наличностьта отъ 30000 кгр. по средни цени е 

540000 X 30000 „ип™ ,поп , 
_.:Лч — 324000 лв., т. е. по 10.80 лв. за 1 кгр. 
50000 

Печалбата е (300000 + 324000) — 540000 = 624000 - 540000 = 84000 лв. 
Отъ втората доставка нищо не е продадено, но върху резултата влияе 
намалението на нейната костуема стойность въ инвентаря отъ 12 на 
10.80 лв. или за 20000 кгр. това прави 24000 лв. Отъ друга страна 
останалата непродадена часть отъ първата партида отъ 10000 кгр. при 
инвентаризиране по срЪдната цена на общитв доставки се оценява 
сжщо по 10.80 лв. вместо по 10 лв. или за 10000 кгр. всичко 8000 лв. 
въ повече. Значи, общото подценяване на наличностьта е 24000—8000 
=16000 лв. съ колкото печалбата е показана по-малка отъ действи
телно реализираната. Въ сжщность печалбата е отъ продаденигЬ отъ 
първата партида 20000 кгр. т. е. (20000X15) — (20000 X Ю) =300000 
— 200000 = 100000 лв. Вториятъ начинъ посочва като печалба тази 
именно сума: 



- i* - . 
Наличность: 1 0 0 0 0 X 1 0 = 100000 

20000 X 12 = 240000 . . . 340000 ли. 
Печалбата е (300000 + 340000) — 540000 = 100000 лв. 
Примгьръ II Да вземемъ обратното положение: 
Купени: I партида 30000 кгр. а 12 лв. == 360000 лв. 

II партида 20000 кгр. а 10 лв. = 200000 лв. 
Всичко 50000 кгр. за . . . . 560000 лв. 

Продадени преди втората 
доставка 20000 кгр. а 15 лв. = 300000 лв. 

Наличность отъ . . 30000 кгр. по средни цени е 
560000 X 30000 __-n n n 1 1 o n , , 

—: сптп =336000 лв., т. е. по 11.20 лв. за 1 кгр., а печалбата 
ще бжде (300000 + 336000) — 560000 = 76000 лв., която е намалена 
отъ подоценката на частьта отъ първата партида отъ 10000 X 0.80 = 
8000 лв. и увеличена съ подоценката на втората партида отъ 20000Х 
1.20 = 24000 лв., или съ едно общо увеличение отъ 24000 — 8000 = 
16000 лв., поради което действителната печалба отъ продажбата е 
76000 — 16000 = 60000 лв. Тукъ, обаче, твърде е вероятно новодо-
ставната стойность да е по-близко до цената на втората партида и, 
ако е равна на нея, инвентарната стойность ще бжде подъ костуемата 
съ (30000 X 11-20) — (30000 X 10) = 336000 - 300000 = 36000 лв. 
като подоценка или конюнктурна загуба, която въ сжщность не е 
толкова. И крайниятъ резултатъ ще бжде: реализирана печалба 76000 лв. 
и конюнктурна загуба 36000 лв., вместо реализирана печалба отъ 
(20000 X 15) - (20000 X 12) = 300000 — 240000 = 60000 лв. и ко-
нюнктурна загуба отъ 10000 X 2 = 20000 лв. 

Вториять начинъ дава ТБЗИ именно резултати: 
Наличность: 10000-X 12 = 120000 

20000 X Ю = 200000 320000 лв. 
Реализирана печалба (300000 + 320000) — 560000 = 60000 лв. 
Конюнктурна загуба 10000 X 2 = 20000 лв. 
Докато общото стоково отчитане дава само общия резултатъ и 

то едва следъ инвентарното констатиране и оценяване на наличностьта, 
т. е. въ края на операционната година, индивидуалното отчитане дава 
възможность винаги да се определять реализираните отъ продажбата 
резултати по начините, които разглеждаме. За тази цель биха могли 
да се използуватъ и периодично съставяните оборотни ведомости на 
индивидуалните стокови смътки, включващи количествените и стой
ностни обороти и извлечените отъ техъ салда. 

При прилагането на средните цени ще получимъ следните ре
зултати: (вж. таблицата въ началото на стр. 19) 

1) Отъ с/ка Оризъ. 
142000 X 2000 Костуемата стойность на непродадените = 

= 28400 лв. 
10000 



Примгьръ. Оборотната ведомость на стоковата книга е: 

Сметки 

Оризъ 
Сапунъ 
Маслини 

О б о р о т и 

Дебитъ 
кол. 

10000 
5000 
800 

15800 

суми 

142000 
100000 
24000 

266000 

Кредитъ 
кол. 

8000 
4500 

400 
12900 

суми 

127800 
103500 
14000 

245300 

С а л д а 

Дебитъ 
кол. 

2000 
500 
400 

2900 

суми 

14200 

10000 
24200 

Кредитъ 
суми 

3500 

3500 

Резултата е: (127800 + 28400) — 142000 = 156200 — 142000 = 
= 14200 лв. печалба, или използувайки готовото дебитно салдо, чрезъ 
изваждането му отъ непродадените стоки намираме сжщия резултатъ: 
28400 - 14200 = 14200 лв. 

2) Отъ с/ка Сапунъ. 
и - 100000 X 500 1 п т п Костуемата стоиность на непродадения = *nnn =10000лв. 
Резултатътъ е сбора отъ салдото и стойностьта на непродадения: 

3500 + 10000 = 13500 лв. печалба. 
3) Отъ с/ка Маслини. 
и ~ -д. 24000 X 400 1 o n n n 
Костуемата стоиность на непродадените = ^~ =* 12000 лв. 

oUU 
Резултатътъ е разликата между салдото и стойностьта на непрода

дените: 12000 — 10000 = 2000 лв. печалба. 
Този начинъ за изчисляване би далъ сравнително верни резул

тати само при относително еднакви цени на разнить покупки и ако 
дебитните сборове показватъ действителните количества и общата ко
стуема стоиность на всички придобити стоки. Но, както видехме, инди
видуалните сметки се дебитиратъ не само съ стойностьта на купенитв 
стоки, но още и съ върнатитв отъ клиентите стоки, съ разноскитв при 
продажбите, съ отстжпките на клиентите, а евентуално и съ корек
циите на погрешните кредитни суми. Така, напримеръ, ако въ посо
чената въ горната оборотна ведомость с/ка Оризъ има следните за
писвания: Дебитъ 

Купени 
Купени 
Върнати отъ 

клиентите 
Отстжпки на 

клиентите 
Продажни р/ски 

3000 
6500 

500 

10000 

14 
14 

16 

Оризъ 

42000 
91000 

8000 

300 
700 

142000 

Продадени 
Върнати на 

доставчиците 
Остжпки 

Кредитъ 

7800 

200 

8000 

16 

14 

124800 

2800 
200 

127800 
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нейнитв дебитни сборове оть 10000 кгр. и 142000 лв. не изразявагь 
количествата и костуемата стойность на купенитв стоки. За получава
нето на последните требва оть ТБЗИ сборове да се извадятъ включе
ните въ твхъ количества и суми на върнатите оть клиентите стоки, 
направените имъ отстжпки и продажните разноски. Значи, действител
ното количество на купенитв стоки ще бжде 10000 — 500 = 9500 кгр., 
съ обща костуема стойность 142000 — (8000 +• 300 + 700) = 133000 лв. 
Отъ тука намираме средната костуема стойность на непродадените 
2000 кгр.: 

133000 X 2000 о я п п п 
95Ш = 2 8 0 0 ° ЛВ< 

Резултатьть е: (137800 + 28000) — 142000 = 155800 — 142000 = 
= 13800 лв. печалба, т. е. съ 400 лв. по-малка отъ намерената само 
отъ даннитЬ на оборотната ведомость, което се дължи на определе
ната споредъ ТБХЪ съ 400 лв. по-висока стойность на непродадените 
стоки. 

Получените отъ доставчиците отстжпки не се взематъ подъ вни
мание при определянето на общата средна костуема стойность, а се 
сметать като увеличаващи печалбата отъ стоките, тъй като е трудно 
да се определи дали се отнасятъ до наличните или до продадените 
стоки. Разбира се, ако е известно, че те засягатъ само непродадените 
стоки, могатъ да се спаднатъ отъ тЬхната костуема стойность. Въ гор
ния примеръ това би определило костуемата стойность на непродаде
ните стоки съ 200 лв. по-малко, а следователно и печалбата би се на
малила съ сжщата сума. 

Сжщо тъй и върнатите на доставчиците стоки не се приспа-
датъ отъ купените стоки, защото съответно би требвало да се намали 
и тЬхната стойность, съ което не ще се повлияе върху средната стой
ность на непродадените стоки. Така, ако спаднемъ върнатите 200 кгр. 
отъ купените 9500 кгр. и съ стойностьта имъ отъ 2800 лв. намалимъ 
стойностьта на купенитв 133000 лв. ще получимъ сжщата стойность на 
непродадените стоки отъ: 

130200 X 2000 „ m n — = 2 8 0 ° ° ЛВ-
За да използуваме, значи, данните отъ оборотната ведомость на 

стоковата книга за изчисляване на реализираните отъ продажбите ре
зултати, необходимо е предварително да се приспаднатъ оть общите 
дебитни количествени и стойностни сборове на стоковите сметки су
мите на записаните въ дебитните имъ страни отстжпки, върнати стоки, 
продажни разноски, а евентуално и вписаните корекции на кредитните 
суми. Кредитните сборове на сметките подлежать на намаление само 
съ коригиращите дебитната страна суми. 

Тъй като ТЕЗИ подлежащи на приспадане количества и суми не 
еж тъй чести въ стоковите сметки, обикновено ТБХНОТО определяне 
става лесно съ помощьта на една кратка рекапитулация. 

При използуването, обаче, на оборотната ведомость за изчисля
ване на резултатите може да се приложи само начина на средни ко-
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уеми стойности, но не и начина съ оценка по цените на последните 
зкупки. Макаръ че при последния начинъ еж необходими отделни 
!числения за вевка индивидуална сметка, това неудобство се компен-
ipa съ по-лесното намиране стойностьта на непродадените стоки,, тъй 
iTO за това не оказватъ никакво влияние вписаните въ дебитните 
рани суми, за които требваше да се държи смътка при начина съ 
федЪляне на средните цени, а сжщо тъй и съ по-гол^мата точность 
>и определянето на действително реализираните отъ продажбите ре-
'лтати въ случай на променливи покупни цени. 

Примгьръ. Да се определять резултатите отъ следната сметка съ 
;енка на непродадените стоки по цените на последните покупки. 

(следва на стр. 19 горе) 
Дебитъ 

Дата Т е к с т ъ 

Наличность 
Купени 

» 
Върнати отъ клиентите 
Разноски при продажбите 
Отстжпки на клиентите 

Кол. 

500 
1000 
800 
50 

2350 

Цена 

115 
112 
121 

Кафе 

Стойность 

55000' 
115000 
89600 

6050 
800 
240 

266690 

Резултатите отъ индивидуалните сметки, ако се определять пе-
-юдично, напр. въ края на всеки месецъ, или не се записватъ счето-
эдно, а само се нанасятъ въ отделна таблица, или се изчисляватъ 
гъ сметките и се групиратъ въ с/ка Продажба. Въ последния случай 
Дебитъ 

Дата 

1936 
Ноември 

» 
» 
» 

» 
Цекемзри 

п 

И 

п 

п 

2 
5 
8 

28 

30 
14 
18 
23 
28 

31 

Т е к с т ъ 

Купени 
» 

Продажни разноски 
Отстжпки 

Печалба за месеца 
Купени 

» 
Върнати 
Продажни разноски 

Печалба за месеца 

Кгр. 

1000 
15000 

16000 

13000 
21000 

600 

50600 

Цена 

6 . -
6.10 

5-95 
6.05 
6.30 

Брашно 

Стойность 

6000 
91500 

100 
200 

97800 
2250 

77350 
127050 

3780 
110 

308340 
8925 
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Непродадената стока, определена съ количественото салдо от! 
2350—1310=1040 кгр., смитаме като останала отъ последните покупки 
а именно: цялото количество на втората покупка отъ 800 кгр. и раз> 
ликата 1040—800=240 кгр. отъ първата покупка. Тези количества оце
няваме по тъхната покупна цена и получаваме: 

800 а 112 = 89600 
240 а 115 = 27600 

непродадени 1040 кгр. за 117200 лв. 
Стойностните обороти еж: дебитенъ 266690 и кредитенъ 159250 
Резултатътъ е (159250+117200) — 266690 = 276450 — 266690 = 9760 лв 
печалба (следва на стр. 18 подъ първата сметка). 

,Ролеа Кредитъ 

Дата Т е к с т ъ 

Продадени 
и 
п 
» 

Върнати на доставчиците 
Отстжпки отъ доставчиците 

Кол. 

200 
100 
350 
600 
60 

1310 

Цена 

120 
122 
121 
119 
115 

Стойность 

24000 
12200 
42350 
71400 

6900 
2400 

159250 

въ края на отчетната година остава да се определять резултатите само 
за крайния периодъ, напр. за последния месецъ. 

Примгьръ. Месечно счетоводно отчитане на реализираните отъ 
продажбите резултати. 

четворка 

Дата 

1936 
Ноември 

п 
п 
» 

Декември 
п 
» 
п 

7 
8 

14 
21 

19 
25 
28 
29 

Т е к с т ъ 

Върнати 
Продадени 

» 

Продадени 
» 
п 

Отстжпки 

Кгр. 

200 
4000 
1500 
8000 

13700 

12000 
1000 

15000 

41700 

Цена 

6.10 
6.30 
6.40 
6.25 

6.30 
6.30 
6.35 

Кредитъ 

Стойность 

1220 
25200 

9600 
50000 
86020 

75600 
6300 

95250 
250 

263420 
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Ограничаваме прим-fepa само съ тази смътка, открита въ спома
гателната стокова книга, дето, разбира се, еж открити отдълни сметки 
и за другитв видове стоки. Общото отчитане въ Главната книга се 
извършва въ колективната смътка Стоки. 

Въ края на ВСБКИ месецъ определяме резултатитъ и ги пренасяме 
въ с/ка Продажба. Стойностьта на непродаденитЬ стоки опред/вляме 
по ценить на последнитв покупки. 

Непродаденото брашно въ края на ноемврий е 16000—13700=2300 
кгр., което смътаме като останало отъ купенитъ 15000 кгр.-и го оце
няваме за: 2300 а 6.10=14030 лв. 

Резултатътъ за ноемврий е: (86020+14030)—97800=2250 лв. печалба 
която пренасяме въ с/ка Продажба съ статията: 

30 
СТОКИ 2250 
Брашно четворка 

на ПРОДАЖБА 2250 
Печалба за ноемврий 

Непродаденото брашно въ края на декемврий, когато е и края 
на отчетната година, е 50600—41700=8900 кгр., стойностьта на което по 
цената на последната покупка възлиза на 8900 а 6.05=53845 лв. 

Резултатътъ за декемврий е: (263420-f-53845)—308340=8925, който 
записваме както за ноемврий съ статията: 

31 
СТОКИ 
Брашно четворка 

на ПРОДАЖБА 
Печалба за декемврий 

Разбира се, съ тъзи статии щесезапишатъ печалбите и отъ оста
налите стокови смътки, които за краткость изпускаме. 

Загубить, ако такива има, ще се запишатъ съ статии обратни 
на горните, съ които с/ка Продажба се дебитира, а стоковите смътки 
се кредитиратъ. 

Въ практиката, обикновено, се задоволяватъ съ определянето на 
резултатите общо за цвлата година, въ края на която се отнасятъ въ 
с/ката Загуби и Печалби или направо или посръдствомъ с/ка Про
дажба. Явно е, че периодичното отчитане на резултатите е за предпо
читане, защото дава възможность да се прави сравнителна преценка на 
стопанската дейность за отделните периоди на отчетната година. 

При подобно годишно определяне на резултатите, горната смътка 
ще се дебитира съ общата сума на печалбата отъ 11175 лв. чрезъ 
кредита или на общата резултатна с/ка Загуби и Печалби, или на 
частната резултатна с/ка Продажба. 

Много счетоводни автори, като изтъкватъ, че практикуваното го
дишно определяне на реализираните отъ продажбата резултати не 
може да отговори на нуждата отъ познаването на ТЕХНИЯ размъръ 
поотдълно за всека продажба, предлагать резултатите отъ отдълнитв 

8925 

8925 
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продажби да се записватъ още при извършването на последнит-fe 
с/ка Продажба, като с/ка Стоки вместо смесена става чиста акти1 
съ салдо посочващо костуемата стойность на непродадените стоки, 
тазигдель с/ка Стоки се кредитира не съ продажната, а съ костуем 
стойность на продадените стоки, като резултатите отъ разликите ме: 
костуемите Hi продажните стойности на сжщите стоки се отчитать 
с/ка Продажба, въ която отнасянето на тези резултати се извърг 
или съ единични суми, като предварително определени разлики ме: 
двете стойности,, или съ срещуположното записване на тези стойно 
даващо резултата съ салдовото превишаване на едната отъ техъ. 

Примгьръ. Купени стоки за 100000 лв., часть отъ които съ косту 
стойность 15000 лв. еж продадени за 16500 лв. 

/ начанъ. С/ка Стоки се дебитира съ костуемата стойность 
100000 лв. на купените, и се кредитира съ костуемата стойность 
15000 лв. на продадените стоки, а с/ка Продажба се кредитора 
печалбата отъ продажбата 16500—15000=1500 лв. Извършената г 
дажба се записва съ статията: 

КАСА 
на СТОКИ 
на ПРОДАЖБА 

16500 

Дб. Стоки Кр. Дб. Продажба Кр. Дб. 

15000 
1500 
Каса К 

100000 15000 1500 16500 

// накинь. Записванията въ с/ка Стоки еж както при горния 
чинъ, но за записването на печалбата въ с/ка Продажба последната 
дебитира съ костуемата стойность и кредитира съ продажната стойнс 
на продадените стоки. Тукъ еж необходими две статии: съ еднате 
дебитира с/ка Продажба и кредитира с/ка Стоки, а съ другата се i 
дитира с/ка Продажба и дебитира сметката, която отчита получен 
еквивалентна ценность, въ нашия случай с/ка Каса. 

ПРОДАЖБА 15000 
на СТОКИ 15000 

Костуема стойность на продадените стоки 

КАСА 16500 
на ПРОДАЖБА 16500 

Продажна стойность на прод. стоки 

Дб. Стоки Кр. Дб. Продажба Кр; Дб, 

100000 15000 15000 
кост. стойность 

16500 

Каса 

16500 
прод. стойность 

к 
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Кредитното салдо на с/ка Продажба отъ 1500 лв., като разлика 
между костуемата и продажната стойности, показва реализираната отъ 
продажбата печалба. 

Това записване на продажбите е известно подъ името начинъ за 
перманентна инвентаризация, тъй като салдото на чистата с/ка Стоки 
показва въ ВСЕКИ моментъ костуемата стойность на предполагаемата 
сгокова наличность.' Този начинъ, за пръвъ пжть предложенъ отъ два
мата автори Leautey и Guilbault въ 1889 г. има безспорно предимство 
предъ смесеното общо отчитане на СТОКИТЕ съ възможностьта да по
сочва въ ВСБКИ моментъ костуемата стойность на непродаденигБ стоки 
и реализираните резултати. Практически, обаче, тази възможнасть е 
много ограничена предвидъ на трудностьта при определянето на ко
стуемата стойность на всека продадена стока, често пжти съпроводено 
съ грешки, и почти винаги изискващо по-подготвенъ и увеличенъ пер-
соналъ и разноски, неоправдаващи ползата отъ такова отчитане. Ето 
защо, този начинъ почти не намира приложение въ практиката, дето 
все още преобладава годишното определяне на резултатите, което е 
сжщо тъй незадоволително още повече при възможностьта за индиви
дуално стоково отчитане, при което посочените отъ насъ начини за 
периодичното отчитане на резултатите се явяватъ най-задоволителни 
отъ гледище на практическите нужди и възможности на предприятието. 

Предимството на индивидуалното стоково отчитане се състои не 
само въ възможностьта за периодично или годишно определяне на 
резултатите отъ продажбите на отделните стоки, но и въ счетоводното 
контролиране на стоковата наличность посредствомъ количествените 
салда на ТЕХНИТЕ сметки, които, като изразяватъ количествата на не
продадените стоки, позволяватъ констатирането на възможните липси 
и излишъци на стоковата наличность. Като недостатъкъ на общото сто
ково отчитане посочихме Именно на невъзможностьта да се отделять 
резултатитв отъ ТЕЗИ разлики отъ сумата на годишно определения 
реализиранъ отъ продажбите резултать. 

Резултатите отъ констатираните липси и излишъци се определять 
чрезъ тяхната оценка по костуемите стойности на непродадените стоки 
отъ сжщия видъ и се отнасятъ като загуби и печалби въ специална 
резултатна с/ка Стокови разлики чрезъ съответно записване въ СТОКО
ВИТЕ сметки. Въ случай, обаче, на липси, за които се държи отгово-
ренъ некой отъ служащите, тюсната стойность не се третира като за
губа на предприятието, а се отнася въ задължение на сметката на 
отговорното лице, ако, разбира се, липсата не бжде веднага набавена 
или заплатена отъ него. 

> 
Съ записването на липсите и излишъците по индивидуалните сто

кови сметки, което се извършва следъ записването на резултатите отъ 
продажбите, количествените салда се довеждать въ съгласие съ инвен
тарните количества, но по стойности, които могать да се различаватъ 
отъ инвентарните при оценки по по-ниски новодоставни стойности. Въ 
такъвъ случай се появявагъ още конюнктурни загуби, записването на 
които изравнява и СТОЙНОСТНИТЕ салда съ инвентарната оценка. 
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Примгьръ. Яко при инвентаризацията констатираме липси на 

брашно четворка отъ 60 кгр., която се дължи на разсипване отъ скж-
сани торби, а отъ друга страна наличното брашно е инвентаризирано 
по по-ниската новодоставна стойность отъ 6 лв. за 1 кгр., въ дадената 
на стр. 18-19 сметка на сжщото брашно ще запишемъ още и тЪзи два 
резултата, единия отъ липси, а другия отъ преоценка, съ статията: 

СТОКОВИ РАЗЛИКИ 363 
ПРЕОЦЕНКИ 442 

на СТОКИ 805 
Брашно четворка 

Липса на 60 кгр. а 6.05 363 
Преоценка на 8840 а 0.05 442 

Сжщата сметка, представена само съ общитв обороти, следъ тази 
статия ще има следното положение: (вж. стр. стр. 24 и 25 горе) 

Следъ записването въ кредита на наличностьта отъ 8840 кгр. а 
б лв. == 53040 лв. сметката се приключва. 

Въ практиката най-често не отчитать отделно резултатите отъ 
ЛИПСИГБ и излишъците и при индивидуални стокови СМ-БТКИ, а гй 
см-БСватъ съ реализираните резултати, размера на които определять 
не възъ основа на количеството на непродадените стоки, а на това на 
инвентарната наличность, като изравняването на количественото салдо 
съ последната се постига съ записване на липсващите или излишни 
количества въ съответните количествени графи на индивидуалните 
сметки безъ всекакво стойностно отчитане. При такова неправилно 
отчитане на резултатите, горната сметка би показала за декемврий 
реализирана печалба отъ (263420-[-53482) — 308340 = 8562 лв.1) когато 
въ сжщность тя е 8925, но тука е намалена съ непосоченитЬ отделно 
липси за: 60 кгр. а 6.05 = 363 лв. Подобно количествено вписване на 
липсата би дало на сметката следния видъ следъ приключването й: 

Дебитъ Брашно четворка Кредитъ 

Дек. 31 Печалба 
50600 

50600 

308340 
8562 

316902 

Дек. 31 
» 
п 

Липси 
Преоцен. 
Наличн. 

41700 
60 

8840 
50600 

6 

. . . . 

263420 

442 
53040 

316902 

Когато индивидуалното стойностно отчитане на СТОКИТЕ е невъз
можно или много скжпо, може да се въведе тъй нареченото материално 
счетоводство, записванията въ което не еж въ връзка съ гЬзи на обик-

) Сумата 53482 е произведението на наличното количество а 6.05 лв. 
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Дебитъ Bpaim 

Дата 

Декември 31 

Т е к с т ъ 

Печалба за декемврий 

Кгр. 

50600 

Цена Стойност 

30834 
892 

новеното счетоводство. За тази цель могатъ да служатъ или специални 
магазинни книги, или отдълни фишове съ графировка подходяща за 
означаване количествата на купенитъ и продадени стоки и тъхното 
салдо като количество на непродадени стоки. Това отчитане осигурява 
своевременнитъ доставки, контролира стоковата наличность и позво
лява по-лесното опред-кпяне.на нейната стойность. Познаването пъкъ 
на последната дава възможность съ помощьта на общото стойностно 
отчитане периодично да се опредъля общия резултатъ отъ продажбитъ. 
Така, ако с/ка Стоки въ даденъ моментъ показва дебитно салдо отъ 
40000 лв., а посочените отъ материалното счетоводство непродадени 
стоки еж оценени за 120000 лв., резултатътъ е 120000—40000=80000 лв. 
печалба. Разбира се, тукъ не е възможно, както при индивидуалното 
стойностно отчитане, индивидуалното опредъляне на резултатитъ, а и 
оценката на наличностьта често пжти не може да претендира за сж-
щата точность, но все пакъ въ много случаи тя е достатъчна за целить 
на практиката. 

Когато продажбитъ на стоки ставать на едро и дребно, отчита
нето на отдълнитъ продажби въ индивидуални стокови смътки може 
да се извършва само по отношение на продажбите на едро, докато при 
продажбитъ на дребно това е, ако не невъзможно, поне съпроводено 
съ такава техническа трудность, че практически е почти неприложимо. 
Въ такъвъ случай продажбите на дребно се отчитатъ само въ отдълна 
обща смътка „Стоки за дребна продажба", която се дебитира съ ко
стуемата стойность на предназначенитъ за такава продажба стоки или 
чрезъ кредитирането на с/ка Стоки, респективно индивидуалнитъ сто
кови смътки, въ случай че се касае за стоки, които еж обекти на двата 
вида продажби, или чрезъ кредитиране на съответнигв смътки (Каса, 
Кредитори и пр.) при доставката на предназначени само за дребна 
продажба стоки. Сжщата смЪтка се кредитира съ продажната стой
ность на продаденитъ стоки. Въобще тази смътка се води по разглеж
дания вече начинъ за общо стоково отчитане. 

Прампръ. За дребна продажба еж отдълени 2 торби кафе а 60 
кгр., часть отъ което е продадена за 4000 лв. въ брой и за 1500 лв. 
въ кредитъ. Следъ записването на тъзи операции ще имаме следното 
положение на СТОКОВИТЕ смътки, въ който даннитъ за извършенитъ 
преди това стокови операции еж представени съ общи суми за общитв 
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четворка 
Дата 

Декември 
и 

31 
31 

Т е к с т ъ 

Липси 
Преоценка 

Кгр. 

41700 
60 

41760 

Цена 

6.05 

Кредитъ 

Стойность 

•263420 
363 
442 

264225 
смътки въ Главната книга и съ ОТДЕЛНИ суми за индивидуалната смътка 
въ Стоковата книга. 
Дб. Стоки Кр. Дб. Стоки за дребни продажби Кр. 

1317000 1122000 
12240 

170000 
12240 

Дебитъ Кафе 

Наличность 
Купени 

1000 
2500 

100 
102 

100000 
255000 

Продадени 
За дреб. прод. 

2800 
120 

142000 
4000 
1500 

Кредитъ 
115 
102 

322000 
12240 

Тъй като предназначеното за дребна продажба кафе опредъ\лямё 
по цената на купенитв 2500 кгр., смвтка Стоки за дребни продажби 
дебитираме, а с/ка Стоки, съответно с/ка Кафе въ стоковата книга, 
кредитираме съ 120 а 102 = 12240 лв. 

Резултата отъ с/ка Стоки за дребни продажби се намира следъ 
инвентарното констатиране на наличнитв стоки за дребни продажби. 
За да бжде обаче, възможна такава инвентаризация, необходимо е 
материалното отделяне на СТОКИТЕ за двата вида продажби. Въ про-
тивенъ случай, за инвентарна наличность на СТОКИТЕ за дребни про
дажби може да се вземе разликата между количественитъ салда на 
индивидуалните СМЕТКИ И инвентарно констатираните количества. Така, 
ако при горния примвръ такова материално отделяне на кафето не е 
имало и при инвентаризацията еж намврени общо 658 кгр. кафе, а 
с/ка Кафе показва количествено салдо отъ 580 кгр., разликата отъ 78 
кгр. се смъта като количество на остатъка отъ предназначеното за 
дребни продажби кафе и, вземайки подъ внимание инвентарната му 
стойность заедно съ тази на другитв стоки за дребни продажби, опредЕ-
ляме резултата отъ продажбитв на дребно. » 

Ясно е, че този начинъ на пресмЕтане може да даде неточни 
резултатитБ отъ двата вида продажби, защото евентуалните липси отъ 
«СТОКИТЕ за едра продажба ще се третиратъ като продадени на дребно, 
а отъ друга страна не може да се упражни необходимия материаленъ 
контролъ върху СТОКИТЕ. Ето защо, тамъ кждето е удобно требва ОТ
ДЕЛНО да се пазятъ СТОКИТЕ за двата вида продажби, за да бжде въз
можно отд-влното констатиране на наличните имъ количества. 



DIE MOGLICHKEITEN DER PRRKTISCHEN DCIRCHFUHRUNG 
DER GESflMT- UND EINZELVERRECHUNG DER 

UMSflTZGUTER 
(Zusammenfassung). 

Bei der Verrechnung der Umsatzgiiter hat die Buchfuhrung in erster 
Linie drei flufgaben zu losen: 1. den Erfolg aus der Warenbewegung zu 
geben, 2. eine Kontrolle iiber die Warenbestande festzulegen und 3. den 
Selbstkostenpreis zu geben. 

Der Erfolg aus der Warenbewegung kann entweder fur alle Waren 
zusammen oder einzeln fur jede Warenart gesucht werden. lm ersten Falle 
geniigt die Gesamtverrechnung der Einkaufe und Verkaufe sowie die inven-
turmassige Feststellung und Bewertung des Warenbestandes. Das zu diesem 
Zweck gefiihrte allgemeine Warenkonto enthalt auf der Sollseite den Wert 
des anfanglichen Warenbestandes, den Selbstkostenpreis der gekauften 
Waren, die Verkaufsunkosten, den Verkaufswert der von den Kunden zuruckge-
sandten Waren und die ihnen gewahrten Nachlasse, und auf der Haben-
seite den Verkaufswert der verkauften Waren, den Einkaufswert der den 
Lieferanten zuruckgesandten Waren sowie die von ihnen bewilligten 
Nachlasse. 

Diese Art der Gesamtverrechnung der Umsatzgiiter kann nicht irgend-
welche nutzliche flngaben vor der inventurmassigen Feststellung des Bestandes 
geben, wodurch das fluffinden nur des Bruttoerfolges aus der Warenbe
wegung moglich ist. Die Soll-und Habenumsatze des Warenkontos driicken 
nicht die Summen der Einkaufe und Verkaufe aus, da in ihnen Summen ganz 
anderen Charakters mit einbezogen sind. Diese jedoch konnen in besonderen 
Konten fur analytische Darstellung der Daten aus dem Gesamtwarenkonto 
verrechnet werden. Zu diesem Zweck wird nebeh dem Warenkonto noch 
ein besonderes Konto eroffnet, „Verkaufte Waren" oder „Verkaufe" genannt, 
wo die Verkaufe, die damit verbundenen fluslagen, die von den Kunden 
zuruckgesandten Waren und die ihnen gewahrten Nachlasse verbucht werden. 
Dann wird der Saldo des Warenkontos zu jeder Zeit den Gesamtwert der 
gekauften Waren einschliesslich des flnfangsbestandes und der Saldo 
des Kontos „Verkaufte Waren" den reinen Verkaufspreis der verkauften' 
Waren (den reinen CJmsatz) zeigen. 

Die Gesamtverrechnung der Warenverkauf е und-einkauf е durch diese Art 
der fluff indung des reinen CImsatzes hat den Vorteil gegenuber der Verrechnung 
allein durch das Gesamtwarenkonto, dass sie jeden flugenblick die Feststel
lung des ganzen Verkaufsumsatzes der Gesamtsumme aus den Verkaufen 
ermoglicht, deren Kenntnis fur die vergleichende Bewertung der wirtschaft-
lichen Tatigkeit notig ist, zumal in den Fallen, wo die Leitung des (inter-
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nehmens, indem sie die Koeffizienten des Bruttogewinnes und der Betriebs-
kosten im Verhaltnisse zu den Marktpreisen kennt, in der Lage ist, mit 
fur die Praxis genugender Genauigkeit die Grosse des Erfolges aus der 
Summe des erreichten (Jmsatzes zu bestimmen. Und in Besteuerungsfallen 
nach der Hohe des Umsatzes gibt eine ahnliche Verrechnung direkt das 
Beanlagungsobjekt. 

Die Gesamtverrechnung der Einkaufe und Verkaufe ist in den Fallen 
geboten, wo die grosse Mannigfaltigkeit der Waren und deren Kleinverkauf 
ihre Einzelverrechnung erschwert. Eine solche Verrechnung jedoch gibt nicht 
die Moglichkeit, die Mengen des Warenbestandes zu kontrollieren. Das 
Resultat, welches die Gesamtverrechnung feststellt, ist nicht immer die 
wirkliche Differenz zwischen dem Kosten-und dem Verkaufspreis der ver-
kauften Waren, da die Vergrosserung oder Verminderung des Warenbe
standes wegen Nebenursachen (Missbrauch, Gewichtsverluste wegen Verdun-
stung, beim flbwiegen u. dgl.) seine Grosse beeinflussen konnen. 

Indem die Einzelverrechnung die Feststellung der Ergebnisse der Wa-
renmankos und uberschiisse ermoglicht, erlaubt sie auch das Ergreifen von 
Massnahmen fur deren Beseitigung, oder aber, wenn sie unvermeidlich sind, 
macht sie durch die Bestimmung ihres Koeffizienten im Verhaltnis zum 
Umsatz ihre Berucksichtigung bei der Kalkulation der moglichen Ergeb
nisse aus solchen CImsatzgutern moglich. Und die Feststellung der mit den 
verschiedenen Warenarten erreichten Umsatze ist von grossem Vorteil bei 
der Bestimmung der .eintraglichsten von ihnen, im Zusammenhang mit 
der Schnelligkeit ihres Absatzes. 

Bei der Einzel-wie Gesamtverrechnung begniigt man sich in der Praxis 
nur mit der Feststellung der Ergebnisse am Ende de Jahres. Viele ftutoren 
finden, dass dies dem Bediirfnis, jeden Augenblick ihren CJmfang zu kennen, 
nicht entspricht, und schlagen die Verbuchung des Erfolges aus den ein-
zelnen Verkaufen schon bei deren Tatigung vor. Die Moglichkeit der Anwen-
dung dieses Verfahrens, permanente Inventarisierung genannt, ist sehr 
beschrankt wegen der Schwierigkeiten bei der Feststellung des Selbstkosten-
preises jeder verkauften Ware. Daher wird in der Praxis davon fast kein 
Gebrauch gemacht, und es wiegt immer noch die jahrliche Feststellung des 
Erfolges vor, was jedoch ebenfalls unbefriedigend ist, angesichts der 
Moglichkeit der Einzelwarenverrechnung, bei weicher die periodische Ver
rechnung des Erfolges moglich ist. Den praktischen Bedurfnissen und 
Moglichkeiten des Unternehmens geniigt am besten eben diese Verrech-
nungsart. 

Bei der periodischen Erfolgsermittelung konnen die Mengensaldi der 
Einzelwarenkonten verwertet werden, durch deren Bewertung nach den 
Durchschnittskostenpreisen oder nach den Preisen der letzten Bezuge jeden 
flugenblick die Bestimmung des erzielten Erfolges sowie dessen Buchung 
in ein besonderes Erfolgskonto moglich ist. (Jnd am Ende des Rechnungs-
jahres werden auch die Ergebnisse aus den Mengenunterschieden sowie die 
Marktpreise bestimmt. 

Die periodische Erfolgsfeststelluug kann auch bei der Gesamtwaren-
verrechnung gemacht werden, wenn die sogenannte materielle Buchfuhrung 
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eingefuhrt wird, die nicht nur die rechtzeitigen Beziige sicherstellt und den 
Warenbestand kontrolliert, sondern auch die periodische Bestimmung des 
Gesamterfolges der Verkaufe durch die Bewertung der unverkauften Waren 
erlaubt. Hier ist jedoch, im Gegensatz zur Einzelwarenverrechnung, die 
Einzelbestimmung des Erfolges nicht moglich, wie auch die Bewertung der 
unverkauften Waren oft auf die gleiche Genauigkeit keinen flnspruch haben 
kann, jedoch immerhin in vielen Fallen fur die praktischen Ziele ge-
nugend ist. 

Bei den Gross-und Kleinverkaufen erlaubt die Einzelwarenverrechnung 
bei Grossverkaufen die Ware Abgrenzung der Ergebnisse aus beiden Ver-
kaufsarten. Doch fur die Kontrolle und Russcheidung der Mengenunter-
schiede ist die materielle Trennung beider Warenarten notig. 
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Особености на индустриалнитЬ предприятия и необхо-
димостьта отъ рационално отчитане на последните. 

ИндустриалнитЬ предприятия иматъ за обекть или извличането 
на продукти отъ недрата на земята, които не се подлагатъ на изме
нения по видъ и съставъ и се използуватъ въ сжщото състояние въ 
което ги дава самата природа (каменни вжглища, руди, мраморъ, ка
мъни и др.) или преработването на суровитЬ материали получени безъ 
посредничеството на първитъ предприятия (вълна, памукъ, тютюнъ и 
др.) или добити посрЬдствомъ тЬхъ (руди, каменни вжглища и др.). 
Първитъ се наричать добивни, а вторите — преработни индустриални 
предприятия. 

Както преработнитЬ, така и добивнитЬ индустриални предприятия 
по своята техническа и търговска организация представляватъ много 
по-сложни стопански единици, отколкото другитв видове предприятия. 
Това се обуславя отъ по-сложнитЬ стокообмЬнни и производствено-тех-
,нически функции, които трЬбва да извършва индустриалното стопан
ство, за да може да постигне поставенитЬ му цели и задачи. 

Въ връзка съ добиването на продуктите и по-нататъшната имъ 
продажба, безъ да се подлагатъ на нЬкакви измЬнения по видъ и съ
ставъ, или пъкъ въ връзка съ набавянето на суровитъ материали и 
тъхната преработка въ продукти годни за консумация, индустриалнитЬ 
предприятия, наредъ съ търговската си дейность, извършватъ въ ши-
рокъ размЬръ и производствено-техническа. Последната обхваща орга
низирането и постепенното рационализиране на производственитЬ про
цеси, на срЬдствата и на методитЪ на производство, поради което има 
извънредно важно значение за всЬко индустриално стопанство. Лко при 
набавянето на суровитЪ и спомагателните материали и пласирането на 
фабрикатитЬ се изисква съвършена търговска организация, която да 
осигурява най-благоприятнитЬ стопански възможности, сжщо така съ
вършена техническа организация е необходима за производственитЬ 
процеси, за да могатъ да се реализиратъ най-благоприятнитЬ въ техни
ческо отношение резултати. Добрата производствено-техническа орга
низация на индустриалното предприятие е въ състояние да намали до 
възможния минимумъ производственитЬ разноски и да даде оптимална 
производствена стойность, която съчетана съ една сжщо така добра 
организация на пласмента, ще даде възможность предприятието да 
реализира най-благоприятнитЬ стопански резултати. Последното, обаче, 
се постига само при съгласуваното рационализиране на тЪзи две дей
ности, но не и при едностранчивото подобрение на една коя да е 
отъ тЬхъ. 
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Самата техническа деиность въ нЪкои индустриални стопанства е 
твърде сложна и разнообразна, особено когато главниятъ производ-
ственъ. процесъ се подпомага отъ отделни спомагателни производства 
и служби, които представляватъ обособени въ техническо отношение 
единици. Не по-малко сложна и разнообразна е и търговската деиность 
въ връзка съ осигуряване най-благоприятнигЪ възможности при наба
вяне на материалигв и пласиране на фабрикатите. Това е причината, 
щото индустриалното предприятие да бжде съ по-широкъ обсегъ на 
деиность, макаръ че и то „като всвка организирана финансово-сто-
панска единица ориентира и насочва своята промишлена деятелность 
къмъ СЖЩИТБ стопанско-придобивни цели, както и ВСБКО друго тър
говско предприятие изобщо"1). 

Друга характерна особеность, присжща на индустриалното стопан
ство, е инвестирането на капитали въ голЪмъ размЪръ въ постоянни 
средства. Организирането на производството, а по нЪкога и на пла
смента изисква набавянето на имущества на много голЪма стойность, 
предназначени за продължително използуване въ индустриалното пред
приятие. ПонЪкога тЬхната стойность достига даже до 80% отъ общия 
капиталъ на предприятието. Последното се дължи най-вече на произ-
водствено-техническата деиность на индустриалното предприятие, която 
прави процеса на обръщението на капитала по-бавенъ. 

Току що посоченитв особености на индустриалното предприятие 
правятъ отъ последното едно твърде комплицирано стопанство, сжще-
ствено различаващо се отъ другитЪ. Това обстоятелство не само чё 
изисква организирането на една по-съвършена отчетность, но оказва 
влияние' и върху формата на последната. Едновременното обхващане 
на производствената и търговската дейности на индустриалното пред
приятие чрезъ методигв на една по-съвършена отчетность е толкова 
по-наложително, колкото по-голЪма е разликата между техническата и 
стопанска структура на индустриалното предприятие и тази на другигв 
видове предприятия. Яко едно предприятие отъ последната група не 
се нуждае отъ рационална отчетность, то индустриално предприятие 
отъ сжщия масщабъ не може безъ такава, защото не ще бжде въ съ
стояние да превъзмогне он-взи трудности, които се срЪщатъ при днеш-
НИТБ комплицирани стопански отношения. Следователно и при равни 
условия отчетностьта при индустриалнигЬ предприятия се явява по-на
ложителна и по-необходима, отколкото при другигв видове предприя
тия. Последното се дължи.още и на обстоятелството, че въ индустриал
ното стопанство требва да се следятъ не само имуществените промЪни, 
произтичащи отъ самата размина, но още и „промЪнигЬ отъ трансфор
мацията на стопанските блага чрезъ техниката на производствения 
процесъ"2). Следователно, тукъ отчетностьта трЪбва да обхване и една 
твърде сложна вжтрешна функция на индустриалното стопанство, която 
се състои въ поглъщане и пожертвуване на Известни ценности съ цель 
да се създадатъ чрезъ производствения процесъ нови ценности, отъ 

*) Проф. Д-ръ Добревъ—Индустриално счетоводство, 2. издание, София, стр. 2, а) Проф. Д-ръ Добревъ — Пакъ твмъ стр. 3, 
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продажбата на които да се получи нещо повече OTV това, което е 
било изразходвано за техното получаване. Последното обстоятелство, 
което стимулира дейностьта на всеко частно стопанство и едничко 
оправдава сжществуването на последното, е на лице, когато реализи
раната отъ продажбата сума е по-голема отъ стойностьта на пожерт
вуваните ценности за добиване на изделията. Поради всичко това и 
рационалното отчитане на всеко индустриално предприятие е една отъ 
най-важните задачи на ржководителите и представлява необходимъ 
елементъ за правилното му функциониране. 

II. 
За отчетностьта въ индустриалните предприятия. 

Както въ индустриалното предприятие, така и въ ВСБКО друго 
частно стопанство, понятието отчетность обхваща всички записвания, 
които ставать въ връзка съ целесъобразното числено изразяване дей
ностьта на дадено предприятие. Въ такъвъ духъ характеризира поня
тието отчетность и Isaac3). Споредъ Calmes отчетностьта на едно пред
приятие се състои отъ съвокупностьта на всички свързани съ числата 
записвания, поставени въ известенъ редъ, чрезъ които се обхваща из-
цело стопанската дейность на едно предприятие.4) Я Lehmann харак
теризира понятието отчетность изобщо и отчетностьта въ индустриал
ните предприятия въ частность по следния начинъ: „Яко предприятието 
изобщо и индустриалното предприятие въ частность се схване като 
единъ организъмъ, чийто мозъкъ се намира въ ржководството на пред
приятието, а производствената и продажната дейности се сравняватъ 
съ дейностьта на мускулите, то този организъмъ се нуждае сжщо и 
отъ известни органи, които да съответствуватъ на сетивата, нервите и 
паметьта на човешкото тело. Това еж органите, които иматъ за цель 
да подготвятъ, да проследятъ или регистриратъ и да контролиратъ пла
номерната стопанска дейность на предприятието. Съвокупностьта отъ 
ТЕЗИ органи се нарича отчетность. Отчетностьта показва известни форми, 
които се срещатъ въ всички предприятия и то до толкова, доколкото 
въ всички отрасли тя служи като органъ за постигане на еднакви цели. 
Това се отнася особено до счетоводството, чийто основенъ характеръ 
е навсекжде еднакъвъ. Обаче, въ друго отношение особеностите на 
отделните области отъ стопанската дейность, които очертаватъ и от
делните стопански отрасли, придавать на отчетностьта специаленъ ха
рактеръ, така щото разглеждането на отчетностьта въ разните отрасли 
отъ стопанската дейность, като особено явление, изглежда оправдателно. 
Това важи особено за отчетностьта на индустриалното предприятие или 
за индустриалната отчетность".5) 

Отъ дадените определения и характеристики на понятието отчет
ность може да се схванатъ лесно основните черти на последната. Преди 

3) Prof. Dr fll. Isaac — Der lndustriebetrieb, Leipzig 1930, S. 136. 
*) Prof. Dr fll. Calmes — Der Fabrikbetrieb, 6 ЛиНаде, Leipzig 1920, S. ЛЗЗ. 5) Prof. Dr M. R. Lehmann — Die industrielle Kalkulation, Berlin 1925, S. 13. 
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всичко отчетностьта трвбва да се схваща като органъ на индустриал
ното предприятие, на който като нвщо цвло е възложено изпълне
нието на определени функции, които въ нвкои случаи еж твърде сложни 
и разнообразни. Тя служи като анализъ и синтезъ на търговската и 
производствено-техническата дейности на индустриалнитв предприятия 
и дава всички необходими сведения за изследване и анализиране на 
ТБЗИ дейности. 

Записванията въ връзка съ отчетностьта се характеризиратъ съ 
два основни белега, които се забелязватъ и въ даденитв по-рано де
финиции, а именно: че тв ставатъ съобразно съ численить величини, 
които отразяватъ дейностьта на предприятието и че самитв записвания 
се систематизиратъ въ зависимость отъ цельта, която тв преследватъ. 
Целесъобразното групиране на численить* величини, а отъ тукъ и на 
записванията въ връзка съ твхъ, е сжщественъ и необходимъ елементъ 
на понятието отчетность. 

Не трвбва да се подценява ни най-малко голвмото значение, което 
има добре организираната отчетность за успвха на индустриалнитв 
предприятия. Поради това тя съставлява важна часть отъ организацията 
на последнитв. Задамогатъ индустриалнитв предприятия да нагодяватъ 
своята дейность къмъ постоянно измвнящитв се технически и стопански 
условия, за да бждатъ жизнеспособни, необходимо е тв да иматъ не 
само здрава стопанско-техническа организация, но да притежаватъ и 
една рационално организирана отчетность. Особено ГОЛЪМИТБ инду
стриални предприятия е немислимо днесъ да продължаватъ успвшно 
своята дейность безъ една добре организирана отчетность, която ще 
дава възможность на ржководителитв да се ориентиратъ своевременно 
по всички въпроси, свързани съ дейностьта на предприятието и отъ 
които зависи неговия просперитетъ. Само отчетностьта е въ състояние 
да покаже въ кои области отъ производствено-техническата и търговска 
организация на придприятието тръбва да се внесатъ подобрения, за да 
може последното да изпълни съ най-голвмъ успвхъ и дветв свои за
дачи, а именно: 1) да добие или произведе известенъ пазаренъ про-
дуктъ съ възможно най-малко разноски за единица продуктъ и 2) да 
продаде твзи продукти по най-изгоденъ начинъ.6) 

Въ връзка съ това предъ индустриалната отчетность се поставять 
твърде широки и трудни задачи. Тя тръбва да представи въ числа 
както производствения процесъ, така и всички търговски операции, 
които го предшествуватъ и следватъ, като съ това даде възможность 
да се изследва дейностьта на предприятието въ всички нейни части. 
А въ връзка съ производственитв процеси предъ индустриалната от
четность се поставя и особената задача да се проследятъ отдвлнитв 
етапи при изработването на продукта отъ суровия материалъ до гото
вия фабрикатъ, да се оценятъ полученитв отпадъци и странични про
дукти и да се направи такава калкулация на полученитв издвлия, 
която да обхване всички елементи на производственитв разноски. 
Добре организираната отчетность дава възможность на ржководите-

*) Prof. Dr. Fr. Leitner — Die Selbstkostenberechnung industrieller Betriebe, 
9. flufloge, Fr. a/M 1930, S. 1. ' 
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литЬ на индустриалното предприятие да иматъ точна представа за 
производителностьта и рентабилитета, както на цялото предприятие, 
така и на съставнит-fe му части. Възъ основа сведенията на отчетностьта 
може да се узнае кжде требва да се упражни единъ по-широкъ и 
строгъ контроль и кжде последниятъ требва да бжде отслабенъ, кжде 
требва да се внасятъ подобрения и какви еж стопанските изгоди отъ 
приложението на некой нови технически изнамЪрвания или нови методи 
на работа. Изобщо добре организираната отчетность въ индустриал
ното предприятие представлява огледалото, въ което се отразява дей
ствителния образъ на неговата дейность и дава възможность да се 
забележатъ всички слаби мъхта въ организацията на предприятието. 

III. 
Разделение на отчетностьта. 

Яко се пристжпи къмъ разгледане на задачите и функциите на 
отчетностьта при индустриалните предприятия, требва да се изхожда 
отъ съставните й части, отъ нейните подразделения, но не и отъ от
четностьта като нещо ц^ло. Специалните цели, които си поставя ин
дустриалната отчетность, еж до толкова различни, че представляватъ 
самостоятелни области за изследване. Всека една отъ техъ си има свои 
особени задачи и функции, които я отличаватъ отъ другите и изисква 
специални начини и средства за изследване. Отъ друга страна между 
тези клонове сжществуватъ най-различни отношения които напълно 
оправдаватъ техното сумиране въ общото понятие отчетность. На тези 
отношения требва да се обърне особено внимание когато се разглежда 
по-отблизо организацията на отчетностьта изцЬло или само въ отдел
ните й части, защото данните отъ дейностьта на предприятието се 
преработватъ и изследватъ по различни начини, съобразно съ конкретно 
поставените цели. 

Споредъ гледището, отъ което се изследватъ и систематически 
групиратъ данните въ връзка съ дейностьта на индустриалното пред
приятие и споредъ средствата, съ които си служимъ при изследването, 
индустралната отчетность се разделя на: счетоводство, калкулации и 
статистика, а въ последно време освенъ тези три части различаватъ 
още и стопански планъ. Особено силно е подчертано отъ Lehmann 
значението на стопанския планъ като часть отъ общата отчетность на 
предприятето7). 

Счетоводството въ индустриалните предприятия има по сжщество 
сжщите задачи както и въ всичките други предприятия, а именно да 
проследи и отрази всички изменения, които настжпватъ въ съставнитв 
части на актива, задълженията и капитала на предприятието следствие 
на стопанската дейность и да посочи резултатите отъ последната по 
източници. Тези задачи, обаче, тукъ еж малко по-широки отколкото 
при другите видове предприятия, защото счетоводството требва да 
бжде нагодено къмъ особеностите на индустриалното предприятие. То 

') Prof. Dr. M. R. Lehmann-Die industrielle Kalkulation, Berlin 1925, S. 50 — 64. 
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требва да регистрира не само операциите отъ стокообм-ЬннигБ функции 
на индустриалното предприятие, но да проследи още и променитв, 
които настжпватъ въ имуществото следствие трансформацията на це-
НОСТИТГБ въ производствения процесъ, т. е. счетоводството требва да 
обхване вжтрещнитв операции въ резултатъ на които се подучаватъ 
фабрикатите. Сполучливото обхващане на производствено-техниче-
ския процесъ отъ страна на счетоводството е една отъ най-важнитв 
негови задачи. Въ това отношение при организиране на счетоводството 
се срЪщатъ и най-голЪмитв трудности, защото требва да се вземать 
предвидь особеностите, при които протича производствения процесъ 
въ съответните индустриални предприятия. Тогава счетоводството ще 
бжде въ състояние на постигне и най-успешно СВОИТЕ цели и задачи. 
Отъ това следва, че организирането на счетоводството въ индустриал
ните предприятия добива специфиченъ обликъ съобразно съ особено
стите на съответното индустриално предприятие. Макаръ и въ сущ
ность това да е така, то въпреки различията между индустриалните 
предприятия по отношение техническата организация на производстве
ния процесъ, все пакъ тв иматъ много общи отличителни белези, които 
обуславять и съответните общи задачи и функции на счетоводството 
при всички индустриални стопанства, независимо отъ по-малко или 
повече различната имъ производствено-техническа организация. Това 
обстоятелство дава възможность да се развиятъ и общитв основни 
теоретически положения на счетоводството въ индустриалните пред
приятията. Въ тази смисълъ може да се говори за принципи въ инду
стриалното счетоводство. 

Требва да отбележимъ, че счетоводството се отличава отъ дру
гите клонове на отчетностьта съ особения начинъ по който се обхваща 
и изразява дейностьта на индустриалното предприятие. Записванията 
тукъ се характеризиратъ съ особена пълнота, като всека операция се 
записва въ двоенъ размеръ и то въ противоположни страни на смет
ките. Това дава възможность да се постигне и познатата затвореност 
на систематичното счетоводство, при която се постига и известенъ 
вжтрешенъ самоконтролъ на записванията, който липсва въ другитв 
клонове на отчетностьта. Поради тази своя затворена систематика, 
счетоводството заема винаги централно место въ отчетностьта и служи 
като опоренъ пунктъ. на другитв клонове отъ сжщата. Въ много случаи 
необходимите данни, които требва да бждатъ използувани отъ другитв 
клонове на отчетностьта се вземать отъ счетоводството, поради което 
при организиране на последното въ индустриалните предприятия, това 
обстоятелство требва да се вземе предвидъ. Въ връзка съ това сжщо 
ё необходимо системата отъ сметки да бжде така устроена, че да бжде 
по възможность въ най-голема услуга на другитв клонове отъ отчет
ностьта, като имъ дава не само сурови, но даже и полуобработени данни. 

Калкулацията обхваща всички изчисления въ връзка съ опре
деляне на стойностите. Споредъ Leitner тя има за задача да установи 
и разпредели разноскитв по места и обекти, за които те се извършвать.8) 

8) Prof. Dr. Fr. Leitner — Die Selbstkostenberechunnq industrieller Betriebe, 
9. fluflage, Fr. a/M. 1930, S. 4. 
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Разноските, за които тукъ става дума, могатъ да бждатъ или факти
чески извършени вече, или пъкъ вероятно ще се извършатъ въ бждеще. 
Въ индустриалните предприятия калкулацията може да се ограничи 
или само до разноските свързани съ производството, основните и до
пълнителни разноски, включително и съответните разноски отъ спома
гателните производства и служби, или може да се разшири и обхване 
както административните разноски, така и разноските по продажбата. 
Я съобразно съ това докжде се е разширила калкулацията ще се опре
дели и костуемата стойность въ различните фази отъ образуването й. 

Пълни и постоянни калкулации се срещатъ най-често въ инду
стриалните предприятия, кждето те съставятъ отдЬленъ клонъ отъ ин
дустриалната отчетность наредъ съ счетоводството. Въ другите стопан
ства, като напримеръ въ търговските и банковите предприятия, калку
лациите нематъ такъвъ широкъ обсегъ и -това големо значение, по
ради което въ повечето случаи се сливать съ счетоводството. Поради 
това въ тези предприятия понятието отчетность се изчерпва съ счето
водството. 

Една особеность при калкулационните изчисления и записвания е 
тази, че при техъ не сжществува онази вжтрешна връзка, зависимость 
и затвореность въ системата, които сжществуватъ при счетоводството. 
Поради това и контролътъ на данните, използувани въ калкулациите 
и на самите резултати отъ последните се извършва посрёдствомъ 
данните отъ счетоводството. Ето защо една сжществена характерна 
особеность на счетоводството въ индустриалните предприятия е и тази, 
че по възможность последното требва да се нагоди къмъ изискванията 
на калкулациите. Това приближаване на счетоводството къмъ калкула
циите е много характерно въ индустриалната отчетность. 

Статистиката въ индустриалната отчетность обхваща всички 
изследвания, чрезъ които се подхвърлятъ на масово наблюдение извър
шените операции отъ предприятието и чрезъ групиране, сравнение 
и анализиране на числата да се открие причинната зависимость между 
явленията въ предприятието. Получените резултати отъ статистическото 
изследване се подхвърлятъ на анализъ и преценка, съобразно съ което 
се предприематъ и съответните изменения въ отделните дейности на 
предприятието съ цель да се получи най-рационалното устройство, 
което ще даде максимумъ благоприятни резултати отъ дейностьта, или 
пъкъ да се взематъ необходимите мерки, за да се избегнатъ лошо 
очертаващите се стопански възможности. Макаръ че отношенията между 
статистиката и калкулациите не еж тъй близки, както съ счетоводст
вото, то статистиката е въ състояние да даде на калкулацията много 
ценни сведения за съотношението между отделните видове разноски 
и за техното последователно изменение, особено по отношение на 
общите разноски. Това се постига, преди всичко, чрезъ сравнение на 
отделните цифрови данни за единъ и сжщъ отчетенъ периодъ и по
срёдствомъ сравнение на данните отъ неколко последователни отчетни 
периода. Макаръ че статистиката е свързана най-тесно съ общата от
четность на предприятието, то тя се различава отъ счетоводството и 
калкулациите по това, че наредъ съ числата, изразяващи парични еди-
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•шци, използува и числа изразяващи количествени единици. Послед-
•юто въ нея представлява самоцель. Поради това тя използува и всички 
зидове мерки — за тегло, време, повърхнина и др. 

Статистическите изследвания въ индустриалните предприятия мо-
•атъ да иматъ най-различни обекти, като напримЪръ употребените въ 
троизводството сурови и спомагателни материали и съотношението 
•шъ съ получените фабрикати, времеизползуването и производител-
-юстьта на нЪкоя машина и употребената двигателна сила, промените 
зъ ценитЬ на суровите материали и фабрикатите, различните групи 
заплати и разните видове преки и общи разноски, размера и вида 
ча поржчките и на пласмента, зависимостьта между пласмента, разно-
:ките по продажбите и чистата печалба и др. За по-нагледно резул
татите отъ изледванията могатъ да бждатъ представени въ статистиче-
:ки таблици, диаграми или пъкъ карти. 

И при статистиката, както и при калкулациите, записванията еж 
цо известна степень свободни, въ смисъль, че липсва онзи строго 
эпределенъ начинъ на записване, който сжществува въ счетоводството 
и обуславя вжтрешната затвореность на системата. Голема часть отъ 
цанните необходими за статистическо изследване дейностьта на пред
приятието се получаватъ както отъ счетоводството, така и отъ калку
лациите. До известна степень и тези два отдела отъ отчетностьта да
вать въ некой случаи сжщите сведения, които могатъ да се получатъ 
и отъ статистиката. Това става или въ връзка съ събиране на цифро
вите данни необходими за счетоводните записвания и за нуждите на 
калкулациите или пъкъ чрезъ използуване на групираните данни въ 
сметките и на резултатите отъ извършените вече калкулации. Ако по
лучените по този начинъ сведения не еж достатъчни за изследване 
дейностьта на предприятието, то цифровите данни отъ извършените 
операции се подхвърлятъ на специална преработка чрезъ методите на 
статистическото изследване, при което вече статистиката ще предста
влява отделенъ клонъ отъ индустриалната отчетность. Въ некой отъ 
големите индустриални предприятия сжществува даже и специално 
отделение за статистически проучвания, въ което се съсредоточаватъ 
всички сурови материали за да бждатъ подхвърлени на изследване съ 
цель да се подложи на анализъ и преценка дейностьта на предприя
тието въ отделните й части и изцело. 

Въ последно време, особено въ индустриалните предприятия съ 
масово производство, се съставя стопански планъ за дейностьта на 
предприятието презъ следващата отчетна година. Стопанскиятъ планъ 
обгръща изцело предстоящата дейность на предприятието и съдържа 
данните, къмъ които тази дейность требва да се ориентира и насочва. 
Той изпълнява ролята на бюджетъ на предприятието, къмъ реализи
рането на който последното требва да се стреми. Тукъ се посочватъ 
вероятните данни по производството, прихода и разхода на материали, 
продажбите, административните разходи и др. Цифровите данни на 
стопанския планъ се базиратъ на данните отъ дейностьта презъ пред
шествуващите години, допълнени съ вероятните изменения, които тЬ 
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следва да претърпятъ следствие наблюденията и анализирането на про
изводството и пазара. 

Стопанскиятъ планъ има особено значение за предварителните 
калкулации. При наличностьта на такъвъ планъ последните следва да 
бждатъ извършени въ рамкигв на цифровигв данни посочени въ него, 
защото последнигв не представляватъ нищо друго освенъ границите, 
въ които следва да се развива бждещата дейность на предприятието. 
Последната требва да намери отражение и въ предварителните кал
кулации, които ще очертаятъ както вероятните костуеми стойности, 
така и резултатите отъ стопанската дейность. Реализирането на стопан
ския планъ въ общите негови линии ще бжде постигнато когато при 
съставяне на предварителните калкулации се вземать предвидъ онези 
данни, въ рамките на които се очертава бждещата дейность на пред
приятието. Последното именно става чрезъ стопанския планъ, въ който 
се посочвать въ подробности или въ по-общи цифри вероятните данни 
по покупките, разноските по производството, данни по продажбите съ 
цель реализиране на известна печалба, посочвать се възможните про
дажни цени и др. Ясно е, че въ стопанския планъ ГБЗИ предварителни 
изчисления ртиватъ много по-надалечъ отколкото при самите предва
рителни калкулации. При него много повече се касае до вероятни из
числения, до преценяване, поради което при предварителните калку
лации последните еж вече необходими. 

При това разделение на отчетностьта въ индустриалните пред
приятия се преследва цельта да се обхване дейностьта на последните 
отъ различни гледища. Това води и къмъ нееднаква техника при за
писванията въ отделните клонове на отчетностьта. Тукъ требва да 
обърнемъ особено внимание на обстоятелството, че областите на които 
се разделя отчетностьта не могатъ да водятъ едно съвсемъ самостоя
телно сжществуване. Те не еж независими една отъ друга, а се нами-
ратъ въ най-блазки отношения и връзки. Така напримеръ въ некой 
случаи самото счетоводство прибегва до услугите на калкулацията и 
статистиката, докато при други случаи последните използуватъ данните 
отъ счетоводството за своите цели. Освенъ това и статистиката използува 
резултатите отъ калкулациите, а най-после всички други клонове отъ 
отчетностьта даватъ необходимите сведения за съставяне на стопанския 
планъ и то не като сурови данни, а като обработени такива. Следова
телно отъ тукъ е ясно, че отделните области отъ отчетностьта се взаимно 
подпомагатъ и преплитатъ и това разделение е тъй да се каже само 
външно. Ето защо когато се говори за разделение на отчетностьта, то 
това не дава право да се мисли, че всеки клонъ отъ последната, из
ползувайки СЖЩИГБ първоизточници както и другите, систематизира, 
допълва, преработва и изследва данните съвсемъ самостоятелно и не
зависимо отъ другите клонове. Съ това разделение, както правилно 
забелязва Isaac сё подчертава само различните гледища, отъ които се 
обхваща стопанската дейность на предприятието и че въ сжщность има 
една единствена система на индустриална отчетность, въ която всички 
записвания, които могатъ да бждатъ отъ материално и методично гле
дище различни, се разчленявагь и се образувать отделни клонове отъ 



- 12 -

этчетностьта.9) Последните, обаче, образуватъ едно хармонично цело. 
ГБЗИ различни гледища обуславятъ и различна систематика при запи-
:ванията, което различие действително наблюдаваме между счетовод-
:твото, калкулациите, статистиката и стопанския планъ. 

IV. 
Отношения между счетоводството и калкулациитЬ. 

Особено въ близки отношения се намиратъ счетоводството и кал-
<улациигв. РБЗИ два отдела отъ отчетностьта въ много отношения се 
ззаимно допълватъ. За взаимоотношенията, обаче, между счетовод-
:твото и калкулациите въ частно-стопанската литература и въ практи
ката сжществуватъ нееднакви възгледи. 

Отношенията на практическите деятели къмъ този въпросъ носятъ 
чного субективенъ характеръ и еж се оформили при разглеждането 
му не въ неговата целость, а подъ непосредственото въздействие на 
конкретните връзки между счетоводството и калкулациите въ това или 
энова индустриално предприятие. Я тези връзки въ отделните инду-
ггриални браншове, а даже.и между отделните предприятия отъ единъ 
л сжщъ браншъ еж твърде различни, което води къмъ едностранчиво, 
често пжти неясно и неправилно схващане въ практиката на отноше
нията между счетоводството и калкулациите. Последното обстоятелство 
этъ своя страна може да доведе твърде лесно и до едно нецелесъобразно 
организиране на индустралната отчетность. Едни сметать, че калкула
циите не могатъ да сжществуватъ като отделенъ клонъ отъ отчет
ностьта и ги третиратъ като часть отъ счетоводството, други сметать 
че счетоводството и калкулациите представляватъ два отдела отъ от
четностьта, които нематъ нищо общо по между си и най-после трети 
еж на мнение, че това еж два клона отъ отчетностьта намиращи се въ 
най-близки отношения и имащи много допирни точки по между си. 

Често пжти поради схващането, че счетоводството и калкулациитЬ 
еж два съвсемъ различни клона отъ отчетностьта, които нематъ 
нищо общо по между си, се попада въ твърде нерационално органи
зиране на отчетностьта въ индустриалните предприятия. Въ много 
предприятия работите въ връзка съ калкулациите се извършватъ не
зависимо отъ счетоводството, като само една малка часть отъ необхо
димите данни за калкулациите се взематъ отъ него, а другитЬ данни 
се получаватъ отъ техническото отделение като се взема предвидъ 
мнението на специалисти. Нещо повече отъ това, въ некой предприятия 
мнението за независимостьта на калкулациите, отчасти поддържано и 
въ литературата, е довело до тамъ, щото калкулациите да се извършватъ 
отъ техническото отделение и то съвсемъ независимо отъ счетовод
ството, като данните отъ последното съвсемъ се игнориратъ и всички 
необходими сведения за калкулациитЬ се получаватъ отъ други източ
ници, а именно като се използува най-често личния практически опить 
и производствено-техническитБ познания. Този начинъ на калкулиране 

9) Prof. Dr. HI. Isaac — Der lndustriebetrieb, S. 138. 
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е разпространенъ най-много въ такива индустриални предприятия, въ 
които ржководството както на производствено-техническата дейность, 
така и на търговската се намира изцвло ВЪ ржцетв на лица съ повече 
техническа подготовка, отколкото стопанска. Въ резултатъ на това, 
обаче, се' получаватъ неточни калкулации, които въ некой случаи ще 
се различаватъ може би малко отъ действителностьта, но въ други 
съвсемъ ще бждатъ отдалечени отъ нея. По тази причина и поради 
недостатъчното познаване сжщностьта и техниката на калкулациите, 
споредъ изследванията на Federal Trad Commission10), въ Съединените 
Щати 40% отъ индустриалните предприятия еж калкулирали фалшиво, 
като еж получили неверни костуеми стойности. 

Въ н^кои случаи, пакъ поради това схващане за независимостьта 
на калкулациите, при последните, макаръ че се използуватъ точни 
данни, получени отъ достоверни източници, те се подхвърлятъ на та
кава преработка, при която нито елементите на калкулациите, нито 
резултатите отъ последните се сравняватъ съ съответните данни и 
резултати въ счетоводството. И това води къмъ независимость на кал-
кулационната работа отъ тази на счетоводството, при което получените 
резултати въ тези два отдела на отчетностьта не могатъ да се сравня
ватъ като въ сжщото време става увеличение и на работата по отчи
тане на предприятието безъ да се получать некакви изгоди отъ това. 
При този случай калкулациите не се поддавать на контроль, а заедно 
съ това и счетоводството нема да може да разработи числените данни 
отъ калкулациите и нема да ги отрази въ сметките. Съ това ще се 
получи едно изкуствено разделение на тези два клона отъ отчетностьта, 
като се прекжене всекаква връзка между техъ, което обстоятелство 
само ще затрудни отчетностьта въ постигане на поставените се цели и 
задачи, като ще направи последната твърде непрегледна и изобщо 
нерационално организирана. 

Въ повечето съчинения по индустриално счетоводство, макаръ и 
да не се взема открито становище по този въпросъ, калкулациите се 
третиратъ като часть отъ счетоводството (Д-ръ Добревъ — стр. 9 и 209, 
Penndorf — стр. 70—74 и др.). Разглеждането на последните не става 
по начинъ, който да позволява дълбоко вникване въ калкулационните 
проблеми, а се прави само съ огледъ нужднгв на индустриалното сче
товодство. Поради последното обстоятелство на калкулациите се пред
писва твърде подчинена роля въ индустриалната отчетность. И наистина, 
когато разглеждането на известна область отъ знанието става съ огледъ 
нуждите на друга главна тема, поставена въ центъра на едно изслед
ване, което се явява необходимо за да може главниятъ проблемъ да 
бжде разгледанъ и осветленъ отъ различни страни и да бжде обхва-
натъ въ неговата пълнота, то допълнителното, или тъй да се каже стра
ничното изследване добива второстепенна важность и значение. Поради 
това въ такъвъ случай важностьта на тези странично засегнати области 
и многото отделни проблеми, които се съдържатъ въ техъ, не могатъ 

'хо) Н. Hersches—Die Selbstkostenrechnung In der Textilindustrie, Z. f. Bw. Heft 
2, S. 229, 1934. 
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Да изпъкнатъ достатъчно ясно въ своя действителенъ разм-кръ, не Mofafb 
да се почувствуватъ въ техната истинска значимость и оставатъ скрити 
и недостжпни за погледите на много читатели, които не познавать по
върхностно засегнатите области и голямото значение на свързаните 
съ ТБХЪ проблеми. Ето защо, при подобенъ случай се създава и лжж-
ливата представа за подчиненото значение на калкулациите при инду
стриалната отчетность и липсата на самостоятелность при твхното раз
глеждане. Поради това, за да се избегне несъзнателното може би раз
пространение и популяризиране на това погръшно схващане ролята и 
значението на калкулациите, би тръбвало отдъ\лнитв автори при горе
споменатите случаи да направятъ изричната уговорка и разяснение, съ 
които да оправдаятъ недостатъчно подробното разглеждане на калку
лациите, което става само съ огледъ пълното и детайлно изследване 
на проблемите свързани съ организиране на счетоводството въ инду
стриалните предприятия. Защото въ противенъ случай те ставатъ про
водници на едно погрешно схващане въ отношенията на счетоводст
вото и калкулациите въ индустриалните предприятия, което поставя 
последните въ една подчинена роля на счетоводството и имъ придава 
не особено голъмо значение въ индустриалната отчетность. 

Разпространението на това схващане има и недобри практически 
последствия, поради това, че поставя калкулациите въ обсега на счето
водството, съ което къмъ последното цо единъ йзкуственъ начинъ се 
присъединяватъ и такива специални проблеми, които изисквать отд-влно 
разглеждане. Разглеждането на тези проблеми въ сферата на счето
водството не става съ съответната пълнота, при което много ценни и 
поучителни както за теорията, така и за практиката изводи и конста
тации оставатъ скрити и незабелязани. Тъй както проблемите свързани 
съ балансите въ подробното имъ разглеждане еж предметъ на спе
циално учение и не могатъ да влезать въ обсега на общата теория 
на счетоводството, макаръ и балансътъ да представлява началото и 
края на счетоводството и да предопредъля неговата техника, сжщо 
така и проблемите на калкулациите не могатъ да бждать обгърнати 
отъ индустриалното счетоводство, макаръ на пръвъ погледъ да из
глеждате тъй близки до него. И тъй както общата теория на счето
водството си поставя по-други цели отъ учението за балансите, така и 
теорията на индустриалното счетоводство не може да си постави та
кива широки задачи, които да обхванатъ при всички случаи разно
образните теоретически и практически проблеми отъ областьта на 
калкулациите при индустриалните предприятия. Следователно, отъ тукъ 
става ясно, че е недопустимо третирането на калкулациите само въ 
рамките на индустриалното счетоводство, освенъ при наличностьта на 
горната уговорка, защото въ областьта на последното ще се вмъкнатъ 
странични елементи, които ще изглеждатъ чужди на общия духъ въ 
изследваната область. Това се допуска само до толкова, до колкото е 
необходимо, чрезъ много общото и кратко разглеждане както на кал
кулациите, така сжщо на статистиката и на стопанския планъ, наредъ 
съ подробното и точно изследване на счетоводството, да се оформи 
пълната картина на индустриалната отчетность, въ която картина 
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Централното мъсто ще се заеме отъ счетоводството, като другитк кло
нове на индустриалната отчетность ще иматъ само допълнителенъ й 
осведомителенъ характеръ. По СЖЩИТБ съображения подобно второ
степенно значение ще има счетоводството, когато главенъ обектъ на 
изследването еж калкулациитв. 

Сжщо така тр-вбва да отхвърлимъ и поддържаното отъ нъкои 
автори становище въ литературата, за което споменава Calmes11), спо-
редъ което счетоводството нъма нищо общо съ калкулациитв. Това 
максималистично твърдение се обосновава на техническитв приеми, 
които се използуватъ въ счетоводството и при калкулациитв, безъ, 
обаче, да държи смътка за сжщностьта на твзи два клона отъ индус
триалната отчетность. Вземайки подъ внимание техническитв изразни 
средства, съ които си служатъ счетоводството и калкулациитв, особено 
първото, и външната форма, въ която се обхваща и изразява дейностьта 
на предприятието чрезъ твзи два клона на отчетностьта, действително 
на пръвъ погледъ се струва, че ТБ нъматъ нищо общо помежду си. 
Но тукъ се взематъ предвидъ само мотиви отъ техническо естество. 
И когато W. le Coutre, въ зависимость отъ начина, по който еж орга
низирани калкулациитв, различава и такива калкулации, които еж 
съвсемъ самостоятелни, следователно не еж свързани органически съ 
останалата отчетность на предприятието и особено съ счетоводството12), 
споредъ насъ той иде да подчертае и вземе въ съображение само 
техническия пжть, по който се достига до този видъ калкулации и ор
ганизацията, която е на лице въ връзка съ събирането на даннитъ за 
калкулациитв и самитв калкулационни изчисления. Тукъ е играла сжщо 
така значителна роля и степеньта, въ която се приближаватъ отдъл-
нитв видове калкулации къмъ счетоводството, което, както ще видимъ 
по-долу въ зависимость отъ вида на производството, е различно. Но 
тукъ не еж взети достатъчно въ съображение онъзи сжществени об
стоятелства, които единствени еж въ състояние да определять най-точно 
и правилно отношението на счетоводството къмъ калкулациите въ ин-
дустриалнитЬ предприятия и които ще изложимъ по-долу. Тукъ ще 
споменемъ само, че твзи обстоятелства държатъ смътка не за изклю
ченията, които се въздигатъ въ правила и за начинитв отъ техническо 
естество, които се използуватъ за да се постигне поставената цель, а се 
взематъ въ събражение онъзи материални връзки, които сжществуватъ 
не само между счетоводството и калкулациитв, но и между другитв 
клонове на отчетностьта, за да образуватъ отъ твхъ едно хармонично 
цвло. При калкулациите може да става въпросъ за една по-малка или 
по-голъма самостоятелность по отношение на счетоводството и то въ 
връзка съ техниката на калкулационната работа, но която самостоя
телность не може да достигне до такава пълна независимость, която 
да ни дава право да казваме, че. счетоводството и калкулациитв н-fe-
матъ нищо общо помежду си и да издигнемъ това като принципаленъ 
възгледъ. Тръбва да споменемъ, че възприемането на това схващане 

") Prof. Dr. AI. Calmes — Der Fabrikbetrieb, S. 137. 
") Prof. Dr. W. le Coutre — Selbstkostenberechnung, S. 326. 
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отъ практиката е причина, щото въ много фабрични предприятий кал
кулациите да се извършватъ отъ техническото отделение и то неза
висимо отъ счетоводството13). Това, обаче, е съ лоши последствия, за
щото калкулациите ще изгубятъ своята опорна база и възможностьта 
да бждатъ контролирани. Безъ съмнение, че заедно съ това те ще за-
губятъ до известна степень и отъ големото практическо значение, 
което иматъ въ живота на всеко индустриално предприятие, А неза
висимо отъ това на свой редъ и счетоводството си лишива отъ услу
гите на калкулациите, които то използува въ връзка съ своите за
писвания. 

Въ действителность счетоводството и калкулациите се намирате 
въ най-близки взаимни виъзки. За да могатъ тези два клона отъ от-
четностьта да постигнатъ най-добре своите цели, требва да бждатъ 
целесъобразно свързани единъ съ другъ. А оть установяване на взаим
ната връзка между техе и зависимостьта имъ при конкретните отделни 
случаи, ще зависи доколко рационално е организирана изобщо отчет-
ностьта на индустриалното предприятие. Само въ такъвъ случай счето
водството и калкулациите ще отговаряте най-добре на основните 
изисквания, предявени къмъ техъ, и ще бждатъ въ състояние да задо-
воляватъ практическите нужди. 

Ако съставянето на калкулациите не се свърже органически съ 
счетоводството, а става само на аритметично техническа основа, то по
добни калкулации ще бждатъ просто неточни. Доколко те се отдале-
чаватъ отъ действителностьта, може да се установи само чрезъ дан
ните отъ счетоводството. Изхождайки отъ това и предварителните 
калкулации, които не почивате на свершените факти, а се базирате 
върху приблизителни данни, еж само приблизителни, чиято верность се 
установява посредствомъ окончателните калкулации. Въ повечето слу
чаи даже и при предварителните калкулации се прибегва до услугите 
на счетоводството, като се използувате данните оте предшествуващите 
отчетни периоди. Освенъ това, самите калкулационни изчисления еж 
така организирани, че сами по себе си не се поддавате на контроле 
и техната верность може да се установи само чрезе автентичните 
данни въ счетоводството. Този контролъ, макаръ и въ некой случаи 
да е тверде общъ, все пакъ е необходимъ, защото въ противенъ слу
чай калкулациите изгубвате опорната си точка и висятъ въ въздуха. 

Отъ друга страна, за да бжде счетоводството основа и контрола 
на калкулациите, необходимо е така да бжде организирано, че да от
говаря на изискванията на последните. Преди всичко, чрезе сметките 
требва да бждатъ отразени производствените процеси, за да могатт*, 
ве техе да се съсредоточатъ и данните, необходими за калкулациите. 
Това се постига като за всеки етапъ отъ главното производство, който 
технически е обособенъ, и за всеко спомагателно производство се за
веждате отделни .сметки, имащи калкулационенъ характеръ. Освенъ 
това за елементите, които влизате ве сестава на калкулациите, ве по
вечето случаи е необходимо да бждатъ завеждани отделни сметки, 

w) Prof. Dr.. Д1. Calmes — Der Fabrikbetrieb, S. 137. 
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които йрайятъ връзката между счетоводството и калкулациитв още йд-
твсна, улесняватъ съставянето на самитв калкулации и правятъ кон
трола на последнитв по-ефикасенъ. Следователно, при едно целесъоб
разно разчленение и групиране на смвткитв, заедно съ откриването 
на необходимите помощни смвтки, счетоводството ще придобие още 
по-голвмо значение и влияние върху калкуционната работа, като ще 
удовлетворява всички изисквания на калкулациитв, съ което ще се 
получи възможното най-голвмо приближение на твзи два клона отъ 
индустриалната отчетность. Подобно рационално устройство на систе
мата отъ смвтки, въ която елементигв на калкулациите ще бждатъ 
представени въ форма на анализъ и синтезъ, ще постави въ най-голяма 
хармония и близка връзка счетоводство и калкулации и ще даде въз-
мржность както на едното, така и на другите да оправдаятъ напълно 
грлвмитв надежди, които имъ се възлагатъ, като най-важни части отъ 
общата отчетность на индустриалното предприятие и да постигнатъ 
напълно своето предназначение. Само при такива условия счетовод
ството и калкулациитв ще станатъ вврно огледало на дейностьта на 
предприятието и ценни сътрудници на ржководителитв за преуспвване 
на последното. Само тогава те ще давать най-вврни и точни сведения 
на ржководителитв на предприятието, чиито действия съ цель да се 
осигури необходимия стопански просперитетъ на последното, ще почи
вать на една истинска и точна отправна база. Въ противенъ случай 
ТБ ще построяватъ стопанската сграда на предприятието на пвсъчна 
основа. Ако ли смвткитв давать общитв данни за калкулациитв, както 
е прииндивидуалнитв производства, то задача на калкулацията е да 
развие по-нататъкъ тези данни за нуждитв на индивидуалните калку
лации. Отъ своя страна счетоводството ще използува резултатите отъ 
твзи калкулации за нуждитв на СВОИТЕ записвания. 

Ето въ такъвъ смисълъ говоримъ, че счетоводствотото и калку-
циитв, макаръ и да представлявать отдвлни клонове отъ отчетностьта, 
иматъ много допирни точки помежду си и трвбва да бждатъ поста
вени въ пълна хармония. Споредъ насъ мвродавно значение при 
обсжждане на поставения въпросъ и за крайните изводи по него, 
трвбва да има не външната изразна форма, която получаватъ твзи 
два клона отъ индустриалната отчетность, а вжтрешната имъ сжщность, 
която прави невъзножно пълното отделяне на счетоводството отъ кал
кулациитв и поставяне преграда между твхъ, която да ги изолира на
пълно едно отъ друго. Последното е не само нелогично и въ проти
воречие съ действителната необходимость въ предприятието отъ твзи 
клонове на отчетностьта, но е пълно и съ опасности, защото калкула
циитв ще загубить своята достоверность, поради това, че не могатъ да 
бждатъ по другъ начинъ по-ефикасно контролирани, отколкото чрезъ 
счетоводството. Опущенията и грвшкитв, които е възможно да се до-
пуснать въ такъвъ случай, могатъ да окажатъ твърде неблагоприятно 
влияние върху дейностьта на предприятието. 

Въ различнитв предприятия, обаче, свързването на счетоводството 
и калкулациитв може да бжде осжществено не въ еднаква степень. 
Последното се намира въ зависимость отъ това, дали производството 
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ё масово и изисква обща калкулация или е индивидуално и изисква 
специална калкулация. 

При масовитЬ производства, въ които се получаватъ еднородни 
продукти при еднообразни начини на обработване, калкулацията е 
свързана по-твсно съ счетоводството. Записванията въ последното се 
използуватъ непосредствено за нуждите на калкулациитв, които въ 
такъвъ случай н-вматъ сложенъ характеръ. При масовите производства 
се определять разноските за цълата продукция презъ известенъ периодъ. 
Разноските за единица фабрикатъ се определять чрезъ деление сумата 
на разноскитв за периода съ продукцията презъ сжщия периодъ, ако 
се произвежда само едно качество, При производство на различни ка
чества най-напредъ производствените разноски се разпредЪлятъ между 
ОТДЪЛНИТБ качества и припадащата се часть на ВСБКО качество се раз
деля съ продукцията отъ сжщото, за да се намери стойностьта на еди
ница фабрикатъ. Съставните части на тъзи калкулации еж съсредото
чени напълно въ съответната производствена смётка, въ която посте
пенно еж записани всички направени разноски презъ този периодъ въ 
връзка съ производството, като материали, заплати, общи фабрични 
разноски и др. Тези сметки даватъ направо необходимите данни за 
калкулацията, поради което тя става въ рамките на самите счетоводни 
сметки. 

При индивидуалните производства, въ които се получаватъ разно
образни продукти и то посрёдствомъ различни начини на преработване, 
връзката между счетоводството и калкулациите не може да бжде оеж-
ществена въ такъвъ широкъ маещабъ, защото специалните калкулации, 
които следватъ при тоя случай, се извършватъ, тъй да се каже, извънъ 
обсега на сметките. Тукъ калкулациите спрямо счетоводството имать 
известна по-голема самостоятелность и не се приближаватъ толкова 
много до него. И тукъ ще се води сметка за целото производство, въ 
която ще се записватъ всички направени разноски по производствения 
процесъ, обаче, чрезъ калкулацията те требва да бждатъ разпределени 
между отделните фабрикати, като се определи стойностьта на всеки 
фабрикатъ съ установяване и на отделните елементи, които я съета-
вятъ. Следователно, тукъ калкулацията ще стане не за целата продук
ция презъ известенъ периодъ, а всеки фабрикатъ ще предизвика от
делна калкулация. Задачата на специалните калкулации е именно да 
определи производствените разноски за отделните калкулационни 
обекти. ДаннитЬ за последните не могатъ да се взематъ направо отъ 
съответната производствена сметка, защото въ нея еж съсредоточени 
разноските за целата продукция, а не само за отделния фабрикатъ. 
Поради това, че специална производствена сметка за всеки отделенъ 
фабрикатъ не може да се води, то необходимите цифрови данни за 
ТЕЗИ калкулации ще се взематъ отъ спомагателните записвания, които 
държатъ сметка за нуждите на ТЕЗИ калкулации. Резултатите отъ 
отделните специални калкулации, сумирани по елементи, требва?да се 
приближаватъ по-малко или повече до данните на съответната про
изводствена сметка. Разбира се, че тукъ разликите еж неизбежни, 
което се дължи на обстоятелството, че освенъ разноскитв за материали 
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и заплати всички други разходи се взематъ чрезъ процентни прибавки. 
Отъ тукъ се вижда, че връзката между счетоводството и калкула

циите е най-голтзма при масовите производства и по-слаба при инди
видуалните. Въ последните счетоводството и калкулациите се намиратъ 
въ отношение на синтезъ и анализа Счетоводството синтезира въ 
съответната производствена смътка данните за специалните калкулации, 
като сжщеврёменно сжщите данни се систематизиратъ и разпределятъ 
чрезъ калкулациите по отделните калкулационни обекти. Но и тукъ 
счетоводството пакъ контролира калкулационната работа. 

V. 
Понятие за костуема стойность при индустриалните 

предприятия и нейнитЬ видове. 
Понеже въ обекта на изследването ни костуемата стойность пред

ставлява основно понятие, то най-напредъ е необходимо да се опре? 
дели и характеризира това понятие. Последното се налага още и по
ради това, че въ понятието костуема стойность се влага нееднакво съ
държание като се изхожда отъ гледна точка на купувача, продавача 
и производителя, и че за мнозина не е ясна сжщностьта на костуемата 
стойность. Следователно, налага се едно нормализиране на това поня
тие чрезъ едно точно и пълно определение. 

Подъ костуема стойность се разбира сумата на направенитгь 
разноски въ връзка съ добиването на известенъ продуктъ до момента, 
въ който той се разглежда. 

Къмъ това определение ще дадемъ следните допълнителни поясне
ния. Развитието на стойностьта на даденъ фабрикатъ въ едно инду
стриално предприятие се заключава между следните два пункта: по
купката на суровите и другите материали като началенъ пункгь и 
продажбата на готовите продукти като краенъ. Между тези два полюса 
се съдържа известенъ периодъ отъ време, който се разделя на повече 
или по-малко отделни етапи, презъ които требва да мине продукта 
за да добие известно състояние и получи своята завършена форма, а 
следъ това да достигне и момента на продажбата. Отделните фази на 
това развитие траятъ нееднакво време и то не само въ отделните ин
дустриални предприятия, но и за различните фабрикати, произвеждани 
въ едно и сжщо предприятие. Това има за последствие щото времето 
между двата полюса, презъ което се формира костуемата стойность 
на продукта, да бжде при отделните случаи различно. 

Развитието на продукта, като се почне отъ неговата най-първа 
фаза и се стигне до крайния пунктъ, причинява най-различни разноски, 
крито иматъ за цель да осигурятъ това развитие и които образуватъ 
въ даденъ моментъ неговата костуема стойность. Следователно, за ко
стуема стойность на продукта се говори не само, когато той е въ про
цеса на производство, но и следъ като бжде завършенъ и напусне 
този процесъ. Ясно е, че последната е подложена на постоянни изме
нения, че тя се увеличава чрезъ многобройни по-малки или по-големи 
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наслоявания, че тя е най-малка въ началния пунктъ на развитието * 
постепенно се увеличава докато достигне най-голъмия си размъръ вт 
крайната точка на това развитие. Следователно, размърътъ на костуе 
мата стойность на известенъ продуктъ се намира въ пълна зависимост! 
отъ момента, въ който искаме да я опредълимъ и въ който моменп 
продуктътъ е достигналъ до известно състояние. Ясно е, че въ различ 
нитв състояния, въ които той се намира, и презъ разнить- фази on 
произвеждането му до неговата продажба, той предизвиква все нови i 
нови разноски, които постепенно увеличаватъ костуемата му стойность 
Последната е подхвърлена на постоянни изменения, което обстоятел 
ство е много важно и тръбва да се подчертае като нъщо сжщественс 
за костуемата стойность. Тази промънливость въ костуемата стойност! 
е изследвана подробно отъ J. Dumarchey въ неговитв трудове: La Com 
ptabilite moderne и La Theorie scientifique du prix de revient, отъ коятс 
промънливость той създаде цъло учение. 

Въ индустриалните предприятия костуемата стойность на про 
дукта отбелязва два главни етапа въ своето развитие. Първиятъ етат 
обхваща разноскитъ свързани съ процеса по произвеждане на про 
дукта и завършва съ предаването му въ склада за съхранение и по 
нататъшно разпореждане. Тази костуема стойность се нарича фабрична 
производствена или индустриална. Презъ втория етапъ последната се 
увеличава още съ разноскитъ, които причинява продукта до моментг 
на продажбата включително и разноскитъ по последната. Тази костуем* 
стойность наричатъ още пълна костуема стойность, костуема стой 
ность преди продажбата, а нъкой даже и продажна костуема стой 
ность. Л въ зависимость отъ това дали костуемата стойность се отнаС5 
до единица фабрикатъ или до произведените фабрикати презъ известие 
време, различаватъ още единична костуема стойность и обща ко 
стуема стойность или специална и глобална костуема стойность 
Тъзи наименования, обаче, се употръбяватъ обикновено само въ връзкг 
съ фабричната костуема стойность и то въ зависимость отъ начина нг 
установяване последната. 

Наредъ съ понятието костуемата стойность при калкулациите из 
пъква и понятието разноски. Отъ гледна точка на калкулациите те 
обхваща сумата на консумираните pnava въ връзка съ стопанскатг 
дейность на предприятието и които влизатъ въ състава на костуематг 
стойность. Консумирането на благата, за да представлява разноски 
тръбва да е спомогнало за довеждане на продукта въ даденото състоя 
ние и до момента, въ който го разглеждаме. Отъ тази гледна точке 
напримъръ употръбениятъ въ земедълското стопанство естественъ торт 
представлява разноски, обаче, купенитв постоянни сръдства за нуждитт 
на предприятието не еж разноски, освенъ въ размъръ на аморти 
зацията. 

Въ връзка съ опредълянето на понятието костуема стойност! 
Isaac14) обръща внимание именно върху обстоятелството, че консуми 
ранить блага и услуги тръбва да се намиратъ въ известна връзка а 
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произвеждания продукты Вследствие на това и споредъ определение 
което той дава на понятието костуема стойность, консумираните бл 
и услуги не въ „интереса" на произвеждания продуктъ не требва 
злизатъ въ костуемата стойность на последния. Защото има и так! 
разходи, които не се намиратъ въ нЪкаква връзка съ продукта, Ki 
гШпримЪръ разходите за благотворителни цели, които прави индуст 
алното предприятие. Такива разходи, както той така и Schmalenba 
мричатъ „неутрални разходи".15) 

VI. 
Общи понятия и значение на индустриалните 

калкулации. 
Понатието калкулации има твърде широкъ обемъ16). То обхва] 

зсички планомерни изчисления, които иматъ за цель да установ5 
<акто костуемата стойность, така и продажната цена. Я споредъ W. 
Zoutre „калкулиране не означава само изчисляване, пресмътане на р 
юскигк и ценитв. Калкулиране, казано много общо, ще рече oпpe^ 
1яне на разходите, които едно предприятие прави и приходите, KOI 
го получава".17) Въ такъвъ широкъ смисълъ разглежда калкулаци* 
i Leitner въ споменатото вече негово съчинение. 

Отъ тукъ се вижда, че калкулационната работа може да се р 
гЬли на две последователни фази: определяне на костуемата стойнос 
»ърху която по-нататъкъ ще се гради установяването на продажи! 
*ена18). Изследването на ТБЗИ две фази е необходимо, ако искаме 
)бхванемъ калкулациите въ техния пъленъ обемъ, заедно съ многс 
1 разнообразни теоретически и практически проблеми, които се съдт 
катъ въ тёхъ. Или пъкъ изследването може да има за обектъ само ер 
)тъ тези фази, които позволяватъ едно монографично разглеждане. 

Въ връзка съ индустриалните предприятия изследването може 
:е ограничи само въ първата часть на калкулациите, а именно вър 
юстуемата стойность, определянето на която е много по-сложно и п| 
(извиква разглеждането на най-главните проблеми, свързани съ Ki 
сулациите. Важното значение, което има за индустриалните предпр1 
пия определянето на костуемата стойность въ отделните фази отъ н< 
юто образуване е причина, щото тя да бждё обектъ и на наше 
«следване. Тукъ требва да споменемъ, че областьта въ връзка 
1азарните цени бе подхвърлена на обстойно научно изследване о 
трана на Schmalenbach, най-първо въ редъ статии, а следъ това и 
<енното му съчинение Selbstkostenrechnung und Preispolitik, чието г 
:ледно, шесто издание е отъ 1934 година. 

Калкулациите за определяне костуемата стойность при индустри; 
|ите предприятия еж отъ особено големо значение. Последното изпък 
>ще повече, когато костуемата стойность служи за основа при ощ 

") Prof. Dr. fll. Isaac - - Der lndustriebetrleb, S. 167. 
l6J Думата калкулация произхожда отъ латинската дума calculo, което зне 

|ресмЪтамъ, изчислявамъ — на френски calculer, а на немски kalkulieren. 
") Prof. Dr. W. le Coutre — Selbstkostenberechnung, S. 322. 
w) Prof. Dr. W. le Coutre — Selbstkostenberechnung, S. 321. 
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деляне на продажните цени, защото в-врностьта на последните се обу
славя отъ точното установяване на костуемата стойность. Поради това 
въ основата си определянето на костуемата стойность е едно рента-
билитетно изчисление, защото последната ще служи като база за уста
новяване на резултатите, печалби и загуби. Това добива особена важ
ность и при наличностьта на други подобни конкурентни предприятия, 
при който случай се налага най-прецизно установяване разм-врътъ на 
разноските, които влизатъ въ състава на костуемата стойность, изслед
ване на последнитв и вземане на необходимите мерки съ цель да се 
постигне възможното намаление на техния размеръ. Въ този случай 
калкулациите ще дадатъ възможность на ржководителите на пред
приятието да се ориентиратъ върху различните разноски и ще имъ 
подскаже въ какво отношение требва да бждатъ подобрени и усъвър
шенствувани производствените методи за да станатъ последните по-
рентабилни. Калкулацията въ индустриалните предприятия ще даде 
възможность да се проследи постепеното формиране костуемата стой
ность на фабриката не само въ производствения процесъ, но и вънъ 
отъ него до момента на продажбата. Съ това ще се определять и по-
сочатъ отделните последователни етапи, презъ които се е образувала 
костуемата стойность на фабриката, съ което ще може да се контро
лира както техническата, така и търговската дейность на предприятието 
Като се вземе предвидъ това, става ясно, че при калкулациите не се 
извършва само едно формално систематизиране на разноските, а въ 
тЬхъ се отразява напълно процеса на формиране костуемата стойность 
на фабрикатите, което обстоятелство придава на калкулациите дина< 
миченъ характеръ. 

Чрезъ проследяване формирането стойностьта на фабриката де 
момента на завършване производствения процесъ, калкулациите ще 
дадатъ възможность за едно постоянно и планомерно наблюдение нг 
производствената дейность въ индустриалното предприятие. Съ товг 
ще се постигне контролиране на продукта презъ всички последователи 
етапи на производствения процесъ, а систематизираните цифрови дан^ 
могатъ да се използуватъ за критични преценки и наблюдения върх> 
техническата организация на предприятието. Те могатъ сжщо така де 
се сравнять съ данните отъ по-раншните периоди и да се разясняп 
и определять причините на отклоненията и колебанията, ако такивг 
еж настжпили. Освенъ това систематизираниятъ цифровъ материал! 
може да се използува и за целите на статистиката, когато се налож!-
едно по-точно и пълно обежждане и анализиране дейностьта на инду 
стриалното предприятие. 

VII. 
Видове калкулации. 

1. Общи понятия. 
Индустриалните калкулации могатъ да се разглеждатъ и систе 

матизиратъ отъ различни гледни точки. Систематизирането можё дг 
стане въ зависимость отъ времето когато калкулациите се съставягь 
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въ зависимость отъ цельта, за която rfe се съставятъ и въ зависимость 
отъ обсега на калкулацията. 

Въ зависимость отъ времето, когато се съставятъ, калкулациите 
биватъ: 

а) предварителни, и 
б) окончателни. 
При това разделение на калкулациите се взема предвидъ само 

момента, въ който тк се съставятъ и който моментъ може да пред
шествува процеса на формиране костуемата стойность изцЬло или от
части, може да се намира въ нЪкоя точка презъ времетраенето на този 
процесъ или може да съвпадне съ пълното завършване на последния. 
При първия случай калкулацията ще бжде предварителна, а при вто
рия и третия — окончателна. 

Различаването на предварителни и окончателни калкулации, обаче, 
не обуславя различни методи при калкулирането, защото и при двата 
случая най-често се използуватъ еднакви средства.19) Различието по 
сжщество се състои въ характера на данните, които се използуватъ 
при единия и другия видъ калкулации. При предварителните калкулации 
се работи съ предположения, като се прави всичко възможно ГБ да 
се приближавать до действителностьта, а при окончателните се взематъ 
предвидъ направените разноски до момента, въ който се установява 
костуемата стойность. Лко при окончателните калкулации понекога 
косвените разноски се разпределятъ между калкулационните обекти 
не въ точния размеръ, въ който те еж извършени, а приблизително, 
като се използува некоя странична база за разпределение, то това 
обстоятелство не изменя съ нищо сжщностьта на окончателната кал
кулация. Тукъ се касае само до техническите начини, до които се при-
бегва за установяване размера на отделните елементи, които следва 
да влезать въ състава на костуемата стойность. Въ връзка съ тези. 
начини на калкулиране следва да се различава предварителна и окон, 
чателна костуема стойность. 

Много автори, въ зависимость отъ времето, когато се съставятъ 
калкулациите, наредъ съ предварителни и окончателни различаватъ 
още и междинни калкулации. Това еж онези калкулации, чрезъ които 
се установяватъ разноските въ връзка съ продуктите, намиращи се 
още въ процесъ на преработка, т. е. на полуфабрикатите. Различава
нето на междинни калкулации, наредъ съ предварителните и оконча
телните, като се има предвидъ даденото определение на понятието 
костуема стойность, е неправилно. Установяването на костуемата стой
ность на полуфабрикатите е сжщо така окончателна калкулация, за
щото обхваща направените вече разноски по тЬхното произвеждане. 
Съгласно даденото определение на костуемата стойность формирането 
на последната не се свързва съ производствения процесъ, а продъл
жава и следъ него до самата продажба на продукта. А понятието 
окончателна калкулация, което има различно съдържание, нйе не по
ставяме въ зависимость нито отъ завършването на производствения 

w) Prof. Dr. Е. Schmalenbach — SelbstKostenrechnung und Preispolitik, 1934, 
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процесъ, нито отъ завършека на процеса, презъ който се формира 
костуемата стойность на продукта. Ако понятието окончателна калку
лация се обуславя отъ края на процеса за образуване костуемата стой
ность, то за нея може да става дума едвамъ следъ като този процесъ 
бжде завършенъ, а всички калкулации, които ставатъ презъ течение 
на този процесъ iirfexa да бждатъ междинни калкулации. При такъвъ 
случай окончателната калкулация, въ противовесъ на междинната, ще 
бжде крайна калкулация. 

Понятието междинна калкулация като такава на полуфабрикатите 
ще има право на сжществуване само тогава, когато окончателната 
калкулация се свързва съ края на производствения процесъ. Поради 
това всвка калкулация, която става презъ време на този процесъ, ще 
бжде междинна, а въ края на сжщия ще бжде вече окончателна. Това 
схващане, обаче, противоречи на сжщностьта на понятието костуема 
стойность и на постоянната еволюция която тя претърпява въ процеса 
на своето формиране. А тази промЪнливость на костуемата стойность 
съответствува и на отделните фази, презъ които е преминало обработ
ването на продукта, за да добие последния своя завършенъ видъ. Поради 
това свързването на окончателната калкулация съ завършването на про
изводствения процесъ, което действутелно се прави при различаването 
на междинни калкулации, наредъ съ предварителните и окончателните, 
поради изтъкнатите по-rope съображения, считаме за неправилно. 

2. Разделение на калкулациите въ зависимость 
отъ времето на гвхното съставяне. 

а) Предварителни калкулации. 
Въ индустриалните предприятия предварителните калкулации еж 

отъ големо значение и иматъ за цель да подготвятъ стопанската дей-
ность на предприятието. Това се отнася особено до предприятия, които 
изпълняватъ поржчки подъ една или друга форма и до предприятия 
съ индивидуално или серийно производство, кждето предварителните 
калкулации намиратъ най-често приложение. Подготвителните функции 
на предварителните калкулации се състоятъ въ това, че те образуватъ 
съставна часть отъ производствената програма на предприятието, която 
следва да бжде изпълнена. Особено тези функции изпъкватъ силно 
при получаване на големъ брой поржчки, които следва да бждатъ 
изпълнени въ определенъ срокъ или когато предприятието изработва 
стопански планъ за дейностьта си презъ следващата отчетна година. 
При всички тези случаи предварително съставените калкулации ще 
послужатъ като база за подготвяне предстоящата дейность на пред
приятието. 

Съставянето на предварителните калкулации въ индустриалните 
предприятия се налага не само при получаване на поржчки за изпъл
нение, но сжщо така и при офериране на фабрикатите, при основа
ване на ново индустриално предприятие, откриване на нови производ
ствени отделения, въвеждане на нови производствени методи и др., 
а въ много предприятия съ индивидуално или серийно производство ТБ 
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се съставятъ редовно при предаване на всека поржчка или нарядъ въ 
производственото отделение за изпълнение. Както показва и самото 
имъ наименование, ТБЗИ калкулации предшествуватъ периода на фор
миране костуемата стойность и за който тв се отнасятъ, като данните 
за твхъ, като наприм-връ материали, трудъ и други разноски, се опре
делять приблизително, използувайки най-различни източници, като 
практическия технически опитъ, счетоводни данни отъ минали периоди, 
по-раншни окончателни калкулации, стопанския планъ и др. Предва
рителните калкулации, макаръ и да боравятъ съ недействителни данни, 
не еж свободни калкулации. Макаръ и да се срещатъ извънредно го
леми трудности при определяне размера на предполагаемите разноски, 
то се прави всичко възможно последните да бждатъ най-точно уста
новени, за да могатъ предварителните калкулации да се приближа-
вать най-много до действителностьта. Само въ последния случай те 
ще могатъ да постигнатъ цельта си и ще бждатъ въ състояние да за-
доволяватъ практически нужди. При констатиране на чувствителни раз
лики между предварителните калкулации и действително направените 
разноски, тв не само че не могатъ да постигнатъ своето предназначе
ние, но могатъ да иматъ и лоши последствия за предприятието, ако 
те служатъ за база при определяне на продаж'ните цени, което се 
среща нередко, или пъкъ когато служатъ за основа при поемане на 
ангажименти, като поржчки, търгове и др. Отъ друга страна за да 
могатъ данните отъ тёзи калкулации да бждатъ контролирани въ по
следствие съ действително направените разноски, то групирането на 
даннитЬ при твхъ требва да стане по сжщия планъ, както при окон
чателните калкулации. Съ това ще се улесни съпоставянето и сравне
нието на резултатите отъ едните и другите. По своята сжщность пред
варителните калкулации еж такива, че данните въ тЬхъ не еж оконча
телни и техната верность требва да бжде установена посредствомъ 
окончателните калкулации. Поради това и техното съставяне предпо
лага основно познаване на всички особености въ даденъ производ-
ственъ браншъ, което е гаранция за внасяне на по-голема точность при 
изчисленията. Особени трудности се срещатъ при установяване раз
мера на допълнителните разноски, кждето еж възможни и най-големитв 
отклонения отъ действителностьта, защото те се определять по стра-
ниченъ начинъ, като се прибегва до процентни прибавки. Поради това 
при твхъ требва да се работи съ голёма точность и внимание, за да 
се допуснатъ ВЪЗМОЖНИТЕ най-малки отклонения. 

б) Окончателна калкулации. 
Окончателните калкулации почивать на фактическите данни. Те 

обхващатъ всички действително направени разноски отъ началния 
пунктъ на формиране костуемата стойность до момента на установя
ване на последната. Поради това, че почивать на установени действи
телни данни,, надлежно извлечени, групирани и документирани, то 
окончателните калкулации еж верните и служатъ за контролъ на 
предварителните. Чрезъ твхъ ще се установи до колко точно еж били 
определени елементите въ предварителните калкулации при отделните 
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случаи и отклоненията, които еж били допуснати бтъ действителностьта. 
Последното ще даде възможность да се установи кжде въ предприя
тието се работи рационално и кжде не, а съобразно съ това да се 
взематъ и необходимите мерки за да се намалятъ некой отъ разно
ските. Сжщо така чрезъ окончателнитв калкулации щё се установи 
какъвъ резултатъ е донесло изпълнението на една поржчка при поегь 
ангажиментъ посрЪдствомъ предварителна калкулация и на какъвъ раз-
мЪръ възлиза резултатътъ. Те се използуватъ сжщо и при счетоводните 
записвания. 

3. Разделение на калкулациите в ъ зависимость 
отъ цельта за която те се съставятъ. 

Въ зависимость отъ цельта, за която се съставятъ калкулациите, 
различаваме: 

а) калкулации за опредгьляне костуемата стойкость, и 
б) калкулации за продажба. 

а) Калкулации за опредгьляне костуемата стойкость. 
Тези калкулации се отнасятъ до установяване костуемата стой-

ность на продуктите и то за отделните фази, презъ които преминава 
нейното формиране. 

Съгласно даденото по-рано определение на понятието костуема стой-
ностьта, тукъ требва да се взематъ предвидъ не само разноските необ
ходими за произвеждане на продукта, но и тези които следватъ следъ 
това до момента на продажбата. Верното установяване на костуемата 
стойность, както въ предварителните така и въ окончателните калку
лации, има големо значение за индустриалните предприятия. При 
предварителните калкулации последното ще се изрази въ установяване 
на едни точни предварителни данни • въ връзка съ предстоящата дей-
ность на предприятието, която ще бжде организирана съобразно съ 
предвижданията и особено когато възъ основа на тези калкулации се 
поематъ ангажименти по изпълнение на различни поржчки по предва
рително установени цени. Ясно е, че при една погрешна, по-ниско 
определена договорна цена отъ размера на действителните разноски, 
предприятието ще претърпи загуба въ размеръ на разликата. При 
окончателните калкулации значението на точно установената костуема 
стойность се състои още и въ това, че предприятието при всички свои 
действия свързани съ ТБЗИ калкулации, ще манипулира съ верни 
данни, като напримеръ при счетоводните записвания, при определяне 
на продажните цени, при правене на различни изводи и заключение за 
дейностьта и други. 

б) Калкулации за продажба. 
Калкулациите за продажба иматъ за обектъ установяване на про

дажните цени, въ връзка съ които всеко индустриално предприятие 
требва да има своя установена политика. Те се обосноваватъ на ко
стуемата стойность, предварителна или окончателна, която следва да 
бжде допълнена съ разноските, причинени следъ момента на про-
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дажбата и-7съ съответната печалба. Предприятието ще бждё поставено 
въ лошо положение когато поради неправилно определените про
дажни цени се реализира загуба или пъкъ недостатъчна печалба по
ради това че по-гол-вмата часть отъ предвидената печалба ще отиде 
да покрие онези действително направени разноски, които не еж били 
взети предвидъ въ пълния имъ размЪръ при калкулациите. Вследствие 
на това, калкулациите за продажба требва да изхождатъ по възмож-
ность отъ най-точно определена костуема стойность, като требва да 
се познавать още и ОТДЕЛНИТЕ видове разноски, които я съставятъ. 
Последното обстоятелство добива особено важно значение при коле
бливи и спадащи цени, защото ще даде възможность на предприятието 
да вземе необходимите мерки за рационализиране на своята дейность, 
съ цель да се намалять НЕКОЙ ОТЪ елементите на костуемата стойность, 
а сжщо така да се определи и минималното ниво на продажни цени, 
при което предприятието ще бжде въ състояние да продължи успешно 
своята дейность. 

4. Разделение на калкулациите въ зависимость 
отъ ТЕХНИЯ обсегъ. 

Въ зависимость отъ обсега на калкулациитв, които могатъ да 
обхванатъ единичния продуктъ, серия отъ продукти или цкпата про
дукция презъ известно време, различаваме: 

а) единична, индивидуални или специални калкулации, 
б) серийни калкулации, и 
в) общи или генерални калкулации. 

а) Единични калкулации. 
ЕДИНИЧНИТЕ калкулации се налагатъ въ индустриални предприятия 

съ индивидуално производство. При такива предприятия ВСЕКИ произ-
вежданъ продуктъ предизвиква ОТДЕЛНИ разноски, понъжога твърде 
различни отъ ТЕЗИ на другитв продукти и е обектъ на ОТДЕЛНО кал
кулиране. Следствие на това всички разноски които следва дазлЕзать 
въ състава на костуемата стойность требва да бждатъ установени ОТ
ДЕЛНО за вс^ки фабрикатъ. 

б) Серийни калкулации. 
Серийните калкулации представляватъ едно по-нататъшно разви

тие на специалните калкулации. Те намиратъ приложение въ инду
стриални предприятия съ серийно производство и обхвашатъ устано
вяването на костуемата стойность на серия отъ еднообразни продукти, 
произведени презъ известенъ периодъ време и въ резултатъ на единъ 
производственъ процесъ. Особена трудность както при единичните, 
така и при серийните калкулации представлява правилното разпреде
ление на допълнителните разноски (разноските които влизатъ въ кос
туемата стойность, освенъ материалите и труда). Въ връзка съ тЬхъ 
требва да се намери най-подходяща база за разпределение въ зави
симость отъ особеностите въ даденото предприятие, споредъ която 
известна часть отъ тези разноски ще влезать въ състава на костуемата 
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стойность на единичния продуктъ или на серията продукти, обекгь на 
калкулацията. 

в) Общи или генерални калкулации. 
Общата или генерална калкулация има за обсегъ цЬлата продук

ция презъ известенъ периодъ време и то при такива предприятия, които 
произвеждатъ еднообразни продукти чрезъ еднакви начини на прера
ботване. Тя обхваща всички разноски презъ известенъ периодъ време, 
които образуватъ костуемата стойность. Докато специалната калкула
ция не взема въ съображение времето, а групира разноските по обекти, 
то общата калкулация групира разноските по калкулационни периоди, 
които обхващатъ еднакво времетраяне. Ако пъкъ масовото производ
ство се състои отъ нъжолко етапа, въ резултатъ на което се получа-
ватъ полуфабрикати, то общата калкулация требва да държи смётка 
за това обстоятелство, като групира разноскитв по етапи и разпредели 
между последните онези разноски, които засътатъ ЦБЛОТО производство. 
Въ такъвъ случай калкулациите по етапи ще представляватъ частични 
калкулации, които въ своята съвокупность ще образуватъ общата кал
кулация на индустриалното предприятие. Отъ друга страна излагането 
на разноскитв въ общата калкулация требва да става въ нагледна 
форма, сумирани по видове и то като се спазва реда на ТБХНОТО обра
зуване. Така изложения численъ материалъ ще улеснява контролата, 
която става въ края на периода, за който се съставя окончателната 
калкулация, използувайки записванията въ счетоводството. 

VIII. 
Разделение на разноските. ,« 

1. Общи понятия за класификацията на разноските. 
Въ връзка съ калкулациитв, отчитането и анализирането на раз

носкитв, определянето на ценитв и изобщо изследване дейностьта на 
предприятието, необходимо е разноскитв да бждатъ раздвдени на групи. 
Последното може да стане като при ВСБКИ случай си изхожда отъ 
различни гледища. ВСБКО разделение може да бжде използувано само 
за определени цели. Така напримеръ класифицирането на разноските 
може да стане като се изхожда отъ степеньта на производителностьта, 
отъ вида на употребените блага, отъ важностьта на разноскитв (главни 
или основни и допълнителните разноски), отъ това дали се отнасятъ 
за единица продуктъ или за цЬлата продукция, отъ основните функ
ции на предприятието, отъ това дали разноските взематъ преко или 
непреко участие при образуване на костуемата стойность, като се 
взема за база времето или единицата продуктъ, въ зависимость отъ 
нормалния или случаенъ характеръ на разноските, въ зависимость отъ 
това дали размерътъ имъ се установява възъ основа на количеството 
или стойностьта (разноски по количество, като напримеръ сурови ма
териали, фрактъ и др. и разноски по стойность като напр. комисиона 
и др.), и др. Тукъ ще разгледаме само онези разделения на разноските, 



i 

които се намиратъ въ връзка съ калкулациите и еж отъ по-гол-Ьмо 
значение. 

2. Класификация на разноските въ зависимость 
отъ сгепеньта на производителность. 

а) Общи понятия. 
Особено важно значение има класифицирането на разноските въ 

зависимость отъ степеньта на производителностьта на предприятието. 
Подъ това понятие се разбира продуктивностьта на предприятието за 
опред-вленъ периодъ време, която може да бжде изразена поср-вдетвомъ 
количеството произведени единици, сумата на производствения оборотъ, 
броя на изработените часове и др.20) Въ изследването ни степеньта на 
производителностьта ще изразяваме въ количествени единици. Това се 
налага отъ сжщностьта на самото изследване, защото при калкулациите 
въ индустриалните предприятия количеството на продукцията пред
ставлява основната величина, къмъ която се отнасятъ направенитЬ 
разноски. Поради това и характеризирането на последните требва да 
стане като се определи ТБХНОТО отношение къмъ производителностьта 
изразена въ количествени единици. Вземането предвидъ на производ
ствения оборотъ или броя на изработените часове като степень на 
производителность се налага, когато изследването е поставено на по-
широка основа, отколкото изследването въ връзка съ калкулациите 
при индустриалните предприятия, каквото е настоящето. 

Действителната производителность на предприятието презъ опре-
деленъ периодъ време изразява неговата абсолютна степень на про
изводителность. Нормална степень на производителность ще имаме 
тогава, когато се използуватъ максималните производствени сили и 
възможности на предприятието, безъ да се смета че последното е 
претоварено. Въ този случай се дава възможность на предприятието 
да достигне минималния размеръ на разноски за единица продуктъ, 
поради което нормалната степень на производителность се счита като 
най-благоприятна за предприятието. Последното обстоятелство добива 
особено значение когато предприятието желае да получи минимални 
продажни цени, при които е въ състояние да продължава успешно 
своята дейность, като въ сжщото време може да се бори съ конку
ренцията или да спечели нови пазари, което при обикновени условия 
на работа е невъзможно да бжде постигнато безъ да се изложи пред
приятието на сътресения. 

За да може още по-ясно и нагледно да се изрази абсолютната 
степень на производителность въ даденъ моменгь, необходимо е по
следната да бжде поставена въ съотношение спремо нормалната сте
пень на производителность. Това се постига чрезъ намиране коефи
циента на производителностьта, който представлява частното отъ 
абсолютната и нормална производителность. Сжщото се постига когато 
абсолютната степень на производителность се изрази въ проценти отъ 

*°) Prof. Dr. M. R. Lehmann — Die Industrlelle Kalkulation, S. 74. 
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нормалната, който резултатъ Lehmann нарича релативна степень на 
производителностъ въ ттьсенъ смисълъ.21) 

За да станатъ горните изводи още по-ясни ще се послужимъ съ 
следния прим-Ьръ: ако едно индустриално предприятие е произвело 
презъ даденъ месецъ 32000 кгр. отъ известенъ продуктъ при норма-
ленъ производственъ капацитетъ 40000 кгр., то: 

абсолютната производителностъ за дадения месецъ ще бжде 
32000 кгр.; 

коефициентътъ на производителностъта ще бжде иппгю= ^ ' а 

релативната степень на производителностъ въ тгьсенъ смисълъ 
« 32000X100 я п 0 , 

щ е б ж д е 40000 ^ 8 0 / о -
Ако ли действителното производство е 44000 кгр., то ще имаме: 
абсолютна производителностъ 44000 кгр.; 
коефициентъ на производителностъта = 1.1; и 

, 44000ХЮ0 1 1 П 0 / релативна степень на производителностъ .пппп— = 110%. 
4UUUU 

Всички тъзи данни ни давать възможность да преценимъ въ ка-
къвъ размъръ предприятието използува своите производителни въз
можности и въ зависимость отъ това да се взематъ и необходимите 
мЪрки за увеличение или намаление степеньта на производителностьта, 
съ цель да се реализиратъ по-добри стопански резултати, като се иматъ 
предвидъ пласментните възможности на предприятието и следъ като 
се прецени влиянието, което ще окаже тази промъна въ производствения 
темпъ върху политиката на цените следвана отъ предприятието и върху 
размера на печалбата. 

Още отъ по-рано нъкои отъ авторите по частно-стопанско учение 
обърнаха внимание върху обстоятелството, че степеньта на производи
телностьта оказва твърде различно влияние върху размера на ОТДЕЛ
НИТЕ видове разноски. За твхъ не остана скрита твсната връзка, която 
слицествува между елементите на костуемата стойность и количеството 
на произведените продукти. За твхъ не остана скрита и нееднаквата 
зависимость на ОТДЗЛНИТБ видове разноски отъ степеньта на произво
дителностьта, която зависимость прави щото отделните видове разноски 
да иматъ различно значение въ костуемата стойность на продукта. По
ради това и влиянието на степеньта на производителностьта върху раз-
мъра на костуемата стойность добива особено важно значение, особено 
сега когато предприятията подхвърлять своята дейность на подробенъ 
анализъ и точна преценка, правятъ всички възможни технически подо
брения и се стремятъ да използуватъ най-изгоднитъ пазарни условия, 
за да могатъ да доведать костумата стойность на единица произведенъ 
продуктъ до възможния минималенъ предълъ, съ цель да засилятъ 
своята конкурентноспособность и да увеличатъ размера на печалбата. 

я) Prof. Dr M. R. Lehmann — Die Industrlelle Kalkulatlon, S. 74. 
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Ето защо необходимо е да се уясни влиянието, което оказва степен 
на производителностьта върху ОТД-БЛНИГБ видове разноски и отра; 
нието което има това влияние при отдЪлнигв случаи върху устано 
ване на костуемата стойность. 

Въ връзка съ разглеждането на този въпросъ трЪбва да се обър 
внимание върху обстоятелството, че по-раншната практика, спор« 
която разноскигв се отнасятъ върху единицата продуктъ и при с 
чай се изследватъ отъ това гледище има голЪми недостатъци 
прикрива едно стопанско явление, което е отъ голЪмо значение 
предприятието. Тази практика не дава възможность да се познае ист 
ската природа на ОТДЪЛНИТБ видове разноски и твхното значение 
предприятието. Това ще се види отъ следващата часть на изложение 
Споредъ Schmalenbach системата на разпределение на разноскигв въ| 
единицата продуктъ заблуждава съ пропорционалностьта на разноски 
която по отношение на всички разноски въ действителность не сж1 
ствува. Тази система дава невярна представа за зависимостьта на 
ДБЛНИГБ видове разноски отъ степеньта на производителностьта, ко: 
невярна представа още и днесъ играе въ литературата и практик: 
една тъй широка роля.22) Поради това при изследването, за да се д* 
правилна характеристика на видовете разноски и да се познае ист 
ското имъ влияние отъ степеньта на производителностьта, трЪбва 
се изхожда отъ общата сума на ОТД-БЛНИГБ разноски и отъ общ< 
количество произведени продукти.23) 

Като се изхожда бтъ влиянието, което оказва степеньта на про 
водителностьта върху разноскигв, различаваме: 

а) пропорционални разноски; 
б) постоянни или твърди разноски; 
в) дегресивни; 
г) прогресивни, и 
д) регресивни разноски. 

б) Пропорционални разноски. 
Това еж гБзи разноски, които се увеличавагь и намаляватъ сър 

мърно степеньта на производителностьта. Твхната сума образува npj 
пропорционална величина на количеството придобити предмети, порг 
което ако продуктивностьта се увеличи три пжти и разноските ще 
увеличатъ тройно, или ако продуктивностьта се намали на полови 
то и разноскигв се намаляватъ въ сжщия размъръ. Тази зависимо 
на разноскигв отъ степеньта на производителностьта ще изрази 
нагледно съ следния примЪръ, който се отнася до дейностьта на е; 
предприятие презъ 1936 година: 

Месецъ Продукция Разноски Разноски за 1 кгр. 
Януарий 10000 кгр. 300000 30 
Февруарий 25000 „ 750000 30 
Мартъ 20000 „ 600000 30 
") Prof. Dr. Е. Sehmalenbach — Selbstkostenrechnung und Prelspolltlk, S. 2! 
M) Prof, W. le Coutre — Selbstkostenberchnnng,S.328, 
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Отъ дадения примвръ се вижда, че размврътъ на разноските за 

цвлата продукция презъ отделните периоди се изменя съобразно сте-
пеньта на производителностьта, докато припадащите се разноски на 
единица продуктъ оставатъ постоянна величина—30 за 1 кгр. Поради 
константностьта на разноскитв припадащи се на единица продуктъ, 
некой наричатъ пропорционалните разноски още и константни или 
постоянни. Това наименование, обаче, е неправилно и въвежда въ 
заблуждение, защото подъ константни разноски требва да се разбира 
съвсемъ другъ видъ разноски, които еж точно обратни на пропорцио
налнитБ. Именно пропорционалнитБ разноски не се характеризиратъ 
съ константность, а постоянно изменять своя размеръ и то въ строга 
пропорция съ количеството на придобитите предмети. 

Отъ тукъ се вижда, че ако при определяне на известни разноски 
се избере такава изходна база, която не е въ състояние да характе
ризира вБрно и точно природата на тези разноски, се влиза въ про
тиворечие съ тБхната сжщность. Следствие на това се получавать и 
такива наименования, които предизвикватъ неверна представа за сжщ-
ностьта на разноскитв, каквото е наименованието константни разноски, 
за което току що споменахме. Поради това, както видехме и по-рано, 
единствената меродавна база, отъ която требва да се изхожда за да 
се определи сжщностьта не само на пропорционалнитБ разноски, но 
и на другите видове, спрвмо степеньта на производителностьта, е об
щата сума на разноскитв, но не и припадащите се разноски на еди
ница продуктъ. Сжщо така тукъ не требва дгР се взематъ предвидъ и 
каквито и да било други условия, които оказватъ влияние върху раз
мера на разноскитв, освенъ степеньта на производителностьта. Подобно 
външно влияние напримеръ може да бжде увеличението въ цените 
на суровите материали. Много правилно Schmalenbach забелязва, че 
когато се говори за пропорционални разноски, пропорционалностьта 
се отнася само къмъ степеньта на производителностьта, като всички 
други обстоятелства, които влияятъ върху сумата на разноските, не се 
взематъ въ съображение.24) 

При съвременитв условия на стопанска дейность не сжществуватъ 
предприятия, въ които всички разноски да еж пропорционални. Има, 
обаче, такива, въ които последните разноски преобладаватъ и то въ 
много по-силна степень, отколкото въ другитв предприятия. Рмо отне-
семъ понятието пропорционални разноски къмъ елементите на ко
стуемата стойность, ще констатираме, че въ много случаи суровите 
материали, спомагателните материали (или само некой отъ техъ) и 
работническите заплати въ индустриални предприятия отъ най-разли-
ченъ типъ, могатъ да бждатъ причислени къмъ пропорционалните 
разноски. 

Както видехме по-рано общата сума на пропорционалните раз
носки се изменя въ зависимость отъ размера на продукцията, докато 
онази часть отъ техъ, която се пада на единица продуктъ остава по
стоянна, константна величина. За вевко индустриално предприятие 
отъ големо значение е да се изследватъ отделните видове разноски 

и) Prof. Dr Е. Schmalenbach— Selbstkostenrechnimg und Preispolitik, S. 30. 
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и да определи кои отъ тЬхъ еж пропорционални, за да могать да се 
установятъ причините които влияятъ при образуване на костуемите 
стойности. Следъ като се знае сжщностьта на пропорционалните 
разноски и следъ като се определи кои отъ разноските въ дадено ин
дустриално предприятие еж такива, може да се установи и ТБХНОТО 
значение като съставна часть отъ костуемата стойность на ц-влата про
дукция и като часть отъ стойностьта на единицата продукты 

в) Постоянна разноски. 
Това еж разноските, които оставатъ индеферентни къмъ проме

ните въ степеньта на производителностьта. Другитв обстоятелства, 
който могатъ да окажатъ влияние върху ТЕХНИЯ размъръ, не се взематъ 
предвидъ. Такъвъ постояненъ характеръ могатъ да иматъ най-различни 
разноски въ индустриалното предприятие, като напримвръ наемътъ, който 
предприятието плаща за наетите отъ него фабрични сгради, складове 
за материали и фабрикати и др., амортизацията на ПОСТОЯННИТЕ сред
ства определена за равни интервали отъ време, заплатите ^а щатния 
технически и нетехнически персоналъ, разноските за осветление и 
отопление и др. Макаръ, че некой разноски по своя основенъ харак
теръ показватъ признаци на постоянни разноски, то точното устано
вяване на последните въ дадено предприятие требва да стане чрезъ 
изследване на отделните разноски и определяне на ТБХНОТО отноше
ние къмъ степеньта на производителностьта. 

За да се види още по-ясно сжщностьта на постоянните разноски 
ще си послужимъ съ следния примеръ, като вземемъ продукцията на 
едно предприятие за три последователни месеца отъдеиностьта мупрезъ 
1936 г., при което постоянните разноски възлизатъ месечно на 8000000. 

Месецъ Продукция Разноски Разноски за 1тонъ 
Мартъ 80000 тона 8000000 100 
Яприлъ 100000 „ 8000000 80 
Май 90000 „ 8000000 88'89 
Отъ дадения примеръ се вижда, че постоянните разноски по сж-

щество еж точно обратни на пропорционалните, защото общия имъ 
размеръ не се влияе отъ промените въ количеството на продукцията, 
докато онази часть отъ твхъ, която се пада на единица продуктъ е 
Променлива величина. Колкото повече се увеличава степеньта на 
производителностьта, толкова по-малка часть отъ постоянните разноски 
се включва въ костуемата стойность на единицата продуктъ и обратното 
—съ намаление на продукцията се увеличава и ТБХНОТО участие въ 
костуемата стойность на продукта. Установяването на това влияние е 
Отъ големо значение за предприятията, защото дава възможность на 
последните, чрезъ увеличение на продукцията, да намалятъ чувстви
телно костуемата стойность на единицата продуктъ. Въ това отноше
ние предприятието може да използува пълния си производственъ капа
цитета», съ цель да понижи до възможната минимална граница костуе
мата стойность на продукта, чрезъ минималното участие на постоян-

3 
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нигЬ, дегресивнитЬ и регресивните разноски въ последната. Въ такъвъ 
случай онази часть отъ постоянните разноски, която участвува въ 
костуемата стойность на продукта, ще достигне най-малката си въз
можна величина и ще намали до голЪма степень размера на костуе
мата стойность. Чрезъ увеличение на продукцията предприятието е въ 
състояние да определи при каква степень на производителность ще се 
получи най-ниска костуема стойность на продукта, наречена рационална 
костуема стойность. Намирането на последната е отъ особено важно 
значение за предприятия, които срЪщатъ конкуренцията на други пред
приятия, защото това ще открие нови пласментни възможности чрезъ 
намаление на продажните цени, а вероятно и увеличение на печал
бите поради увеличение на оборота, което нещо при една висока 
костуема стойность на продукта е невъзможно да бжде постигнато. 

Н^БКОИ теоритици разглеждатъ сжщо така и ТЕЗИ разноски отъ 
гледна точка на влиянието, което тЬ оказватъ върху костуемата стой
ность на единицата продуктъ. Понеже това влияние е различно въ за
висимость отъ степеньта на производителностьта, то и ТБХЪ причисля-
ватъ къмъ категорията на променливите разноски. Това, обаче, е не
правилно, защото меродавната база, отъ която требва да се изхожда 
при определяне сжщностьта на тези разноски, е техната обща сума. 
Именно последната остава постоянна величина, когато въ сжщото 
време количеството на получените продукти може,да се увеличава 
или намалява, ft сумата на разноските е, която първа има значение 
за предприятието, а не онази часть отъ техъ, която се пада на единица 
продуктъ. Променливото влияние, което оказватъ постоянните разноски 
върху размера на костуемата стойность не е първопричина, а е само 
едно следствие отъ постоянния размеръ на тези разноски за целата 
продукция. 

Освенъ това требва да различаваме и такива разноски, -които не 
се изменятъ отъ степеньта на производителностьта, докато последната 
не е надхвърлила известна граница. Щомъ, обаче, производителностьта 
премине тази граница, то разноските се увеличаватъ съ известна сума, 
за да останатъ отново константна величина. Поради това, че тези раз
носки отбелязватъ скокове Schmalenbach ги нарича още Sprungkosten25). 

Въ сжщность това еж разноски които иматъ смесенъ характеръ. 
Ако ги разглеждаме въ техното пълно развитие, когато продуктив-
ностьта отбележи най-ниска степень и се достигне до нормалната й 
степень, то те нематъ характеръ на постоянни разноски, защото твх-
ниятъ размеръ, макаръ и на скокове, все пакъ се изменя. Това изме
нение може даже да има характеръ на пропорционалность. Яко ли 
разгледаме тези разноски въ отделните граници на производителностьта, 
те ще иматъ характеръ на постоянни разноски, защото не се изменять, 
докато въ сжщото време продукцията отбелязва постоянни колебания. 
Ето защо влиянието на тези разноски върху стойностьта на единицата 
продуктъ требва да се определи въ зависимость отъ това дали при 
дадена степень на производителность те иматъ характеръ на пропор
ционални или пъкъ на постоянни разноски. 

«)Prof. Dr. Е. Schmalenbach-Selbstkostenrechnung tind Preispolitlk, 1934, S. 36. 
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г) Дегресивни разноска. 
Това еж онвзи разноски които се увеличаватъ заедно съ увели

чението на производителностьта, обаче, при твхъ увеличението е въ по-
малка степень, отколкото това на продукцията. Това ще има за резул-
татъ, при увеличение на производителностьта, едно постепенно нама
ление въ стойностьта на единицата продуктъ. Или пъкъ, ако произво
дителностьта отбележи намаление, то ще бжде въ по-голвма степень 
отколкото намалението на разноскитв. Последното ще има за резул-
татъ увеличение на стойностьта на единицата продуктъ. Следователно, 
ТБЗИ разноски се характеризиратъ съ едно дегресивно увеличение или 
намаление на твхната абсолютна сума спрямо увеличението и нама
лението въ степеньта на производителностьта. 

За да стане още по-ясна сжщностьта на ТЕЗИ разноски, ще си по-
служимъ съ следния примвръ: 

Година Продукция Разноски Разноски за единица 
1932 10000 тона 1000000 100 
1933 12000 „ 1080000 90 
1934 16000 „ 1280000 80 
1935 20000 „ 1500000 75 

Отъ този примвръ се вижда, че когато продукцията презъ 1933 
година спрямо 1932 се увеличи съ 2000 тона, то разноските се увели
чаватъ съ 80000, което ще рече, че единъ тонъ увеличение причинява 
ервдно разноски 40. Между втората и третата година увеличението е 
4000 тона при увеличение въ разноскитв 200000, или единъ тонъ уве
личение струва ервдно 50. Между третата и четвъртата година увели
чението е съответно 4000 тона и разноски 220000 или за тонъ 55. Сж-
щата зависимость между продукцията и разноскитв ще се констатира 
и при сравнение на първата съ третата и на първата съ четвъртата 
година. Въ сжщото време частьта отъ дегресивнитв разноски, която се 
пада на единица продуктъ, се намалява съ увеличение на производи
телностьта. Така напримвръ въ горния случай това намаление между 
първата и втората година е 10%, за да достигне въ четвъртата година 
25°/о. Въ това отношение дегресивнитв разноски играятъ сжщата роля, 
както и ПОСТОЯННИТЕ, обаче, относителното намаление което тв .оказ-
ватъ върху стойностьта на единицата продуктъ, при увеличение на 
продукцията, е по-малко отколкото намалението причинено отъ,ПО
СТОЯННИТЕ разноски. При намаление на производителностьта влиянието 
на ТЕЗИ два вида разноски е точно обратното, а именно: ТЕ увелича-
ватъ стойностьта на единицата продуктъ, като увеличението предизви
кано отъ ПОСТОЯННИТЕ разноски е въ по-голвма. степень, отколкото 
това, причинено отъ дегресивнитв. 

Дегресивнитв разноски се сръщать твърде много въ предприя
тията. Въ опредЕлени степени на производителность голвма часть отъ 
разноскитв въ много предприятия еж дегресивни. При нормални усло
вия разноскитв се увеличаватъ дегресивно, като се почне отъ най-
малката и се стигне до нормалната степень на производителность. Лко, 
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обаче, производителностьта стане по-голвма, отколкото продукцията 
която може да даде предприятието при нормални условия на работа, 
дегресията въ разноскитв престава и може да се превърне въ прогресия, 
за да се дойде най-после до крайната възможна степень на използу
ване производствените възможности, която може да бжде надмината 
само следъ разширение на производството. Като дегресивни разноски 
конкретно могатъ да бждатъ посочени, преди всичко, разноскитв по 
управлението на предприятието, по контролиране на производството, 
консумиранитв вжглища въ случай, че нормалната работа на машинитв 
не е надмината, употрвбения коксъ въ ВИСОКИТЕ пещи и др. 

При ОТДЕЛНИТЕ видове дегресивни разноски степеньта на дегре
сията не е еднаква. Тукъ различаваме най-различни нюанси, като при 
едни отъ твхъ тя е по-силна, а при други по-слаба. При НЕКОЙ разноски 
дегресията е толкова слаба, че тв се приближаватъ до пропорционал
ните, а при други сжщата е толкова силна, че ги приближава до ПО
СТОЯННИТЕ разноски. Силна дегресия показвать разноскитв предимно въ 
масовитв производства, напримвръвъ руднитв заводи. Намалението въ 
продукцията на ГОЛЕМИТЕ пещи е съпроводено съ много по-малко на
маление въ размвра на НЕКОЙ ОТЪ разноскитв, което е причина въ 
подобни предприятия да се засили дегресията. Сжщо така и при ма
совитв производства на продукти въ течно и газообразно състояние 
въ повечето случаи дегресията е по-силна, отколкото при производство 
на продукти въ твърдо състояние. Това се дължи на обстоятелството, 
че въ първитв предприятия най-често всички работи въ връзка съ 
производството се извършватъ чрезъ различни технически съоржжения, 
които трвбва да бждатъ обслужвани и поддържани независимо отъ 
колебанията въ количеството на продукцията. Поради това и разноскитв 
по обслужване и поддържане на ТЕЗИ съоржжения въ НЕКОЙ случаи 
показвать толкова силна дегресия, че се приближаватъ до ПОСТОЯННИТЕ 
разноски. Въ другитв индустриални предприятия, кждето техническите 
съоржжения имать за цель да създадатъ известна автоматичность въ 
производствения процесъ, вследствие на което ОТДЕЛНИТЕ манипулации 
върху произвеждания продуктъ следватъ въ опредвленъ ритъмъ, се 
забелязва сжщо така силно увеличение на ПОСТОЯННИТЕ разноски. Като 
тапични предприятия, които показвать силна дегресия въ. разноскитв, 
могатъ да се посочатъ транспортнитв предприятия, като желвзопжтнитв, 
трамвайнитв, пощенските и др., въ които дегресията отива къмъ на
сищане.26) Подобни и други предприятия съ силна дегресия въ раз
носкитв еж много чувствителни къмъ конкуренцията и еж лесно уяз
вими отъ нея, когато не използуватъ напълно производствения си ка-
пацитеть. Въ такива случаи конкуренцията спрямо твхъ е много по-
силна, отколкото спрямо другитв предприятия. По-слаба дегресия въ 
разноскитв се ервща най-вече въ индустриалнитв предприятия съ 
индивидуално производство, въ които автоматичностьта въ работата не 
е толкова развита, като напримвръ въ предприятията отъ текстилната, 
мебелната, металната, кожарската и др. индустрии. ТЕЗИ предприятия 

м) Prof. Dr. Е. Schmalenbach-Selbstkostenrechnung und PreispoIItik, 1,934, S. 39. 
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не еж толкова чувствителни къмъ непълното използуване на производ
ствения си капацитетъ, защото слабата дегресия въ разноскитв при
ближава последните до пропорционалните. 

Отъ тукъ се вижда, че двата вида дегресии оказватъ нееднакво 
влияние върху костуемата стоиность на единицата продуктъ и иматъ 
противоположно въздействие върху дейностьта на предприятията. До
като предприятията, въ които преобладаватъ силно дегресивнитЬ раз
носки, се стремятъ винаги да поддържатъ по възможность една мак
симална степень на производителность, за да бждать въ състояние да 
продължаватъ своята дейность, запазвайки напълно стопанската си 
мощь, то предприятия съ преобладаващи слабо дегресивни разноски, 
при ограничени пласментни възможности, могатъ да намалятъ степеньта 
на производителностьта безъ да изложатъ съ това своето сжществуване 
на нЬкакзи особено големи рискове. 

ДегресивнитЬ разноски, въ противоположность на пропорционал
ните и ПОСТОЯННИТЕ, иматъ по-сложенъ характеръ. Отъ математическо 
гледище ТБ съдържать елементи както на пропорционални, така и на 
постоянни разноски и поради това представлявать сума отъ тЬзи два 
вида разноски. Отъ това следва, че отъ пропорционалните и ПОСТОЯН
НИТЕ разноски, разгледани като нЬщо цЬло, въ резултатъ ще се полу
чать дегресивни разноски. 

д) Прогресивни, разноски. 

Къмъ тЬхъ спадать онЬзи разноски, които се увеличаватъ въ по-
голЬма степень, отколкото е увеличението на производителностьта. По
добна зависимость има за резултатъ постепенно увеличение на разнос-
КИТБ припадащи се на единица продуктъ. Обаче, при намаление на 
производителностьта прогресивнитЬ разноски ще окажатъ обратно влия
ние върху стойностьта на единицата продуктъ. Отъ тукъ е ясно, че 
гЕзи разноски изобщо еж нежелателенъ елементъ въ дейностьта на 
предприятието и оказватъ противоположно влияние на онова, което 
оказватъ другитЬ видове разноски, разгледани до сега. Поради това, 
ако допуснемъ, че въ едно предприятие преобладаватъ прогресивните 
разноски, сжщото трЬбва да се стреми не къмъ увеличение на произ
водителностьта, защото въ такъвъ случай тЬ ще окажатъ отрицателенъ 
ефектъ върху стойностьта на единицата продуктъ, а къмъ намаление 
на сжщата. Понеже обикновено при нормални условия на работа само 
една малка часть отъ разноските въ предприятието показватъ прогре-
сивность, то ТЕХНОТО отрицателно влияние, поради увеличената продук
ция, се компенсира напълно съ положителното влияние, което оказватъ 
другитв разноски върху стойностьта на единицата продуктъ. ОтдЬлнитЬ 
прогресивни разноски сжщо таКа показватъ голЬма разновидность въ 
степеньта на прогресията. Колкото прогресията е по-слаба, толкова по
вече ТБ се приближаватъ къмъ пропорционалните разноски. 

Следниятъ примЬръ ще ни даде представа за сжщностьта на 
прогресивните разноски. 
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Година Продукция Разноски Разноски за 1 кгр. 
1933 16000 кгр. 1280000 80 
1934 18000 „ 1620000 90 
1935 20000 „ 2000000 100 

Отъ този примЪръ се вижда, че увеличението на разноските върви 
съ по-бързъ темпъ, отколкото увеличението на производителностьта. 
Между първата и втората година продукцията се увеличава съ 2000 кгр., 
докато разноските се увеличаватъ съ 340000, или 1 кгр. увеличение 
причинява средно разноски 170. Между втората и третата година уве
личението въ продукцията е пакъ 2000 кгр., а въ разноските 380000, 
или средно 1 кгр. увеличение струва 190 прогресивни разноски. Сжщата 
зависимость между продукцията и разноските ще се констатира при 
сравнение на първата съ третата година, кждето увеличението е 
4000 кгр. и въ разноските 720000, или средно 1 кгр. увеличение струва 
180. Тази по-голема стойность на единица продуктъ отъ увеличението 
е причина, щото съ увеличение на производителностьта да се увеличава 
и частьта отъ прогресивните разноски, която се пада на единица про
дуктъ. Споредъ изследванията на Schmalenbach предприятия които 
при по-слаба степень на производителность иматъ силно дегресивни 
разноски, при извънмерна степень на производителность ще иматъ 
силно прогресивни разноски.27) 

Прогресивните разноски се причиняватъ обикновено отъ извън-
мерното увеличение степеньта на производителностьта. Те показватъ, 
че средствата за производство еж претоварени и че предприятието е 
превишило нормалната степень на производителность и се приближава 
къмъ крайния пределъ на своите производствени възможности. Приз
наците за подобно по-големо напрежение въ предприятието отъ нор
малното еж различни. Напримеръ силопроизводнитё машини еж пре
товарени, оборотътъ на много машини е увеличенъ, броятъ на работ
ниците или на смените се увеличава, на работниците се даватъ про
гресивни премии, за да се подтикнатъ къмъ по-интензивна работа, 
неквалифицирани работници се заменять съ квалифицирани, на които 
се плаща повече и т. н. Всичко това ще повиши много степеньта на 
производителностьта, но заедно съ това ще увеличи и разноските, като 
степеньта на това увеличение при некой разноски ще бжде по-големо 
отъ това на производителностьта. Прогресията въ разноските ще из
чезне когато предприятието, за да запази постигнатата вече степень 
на производителность, разшири производствените си съоржжения, 
следъ което ще се върне отново къмъ нормални условия на работа. 
Ако предприятието, поради своето естество на производство или поради 
некой други съображения, не моЖе да направи тези разширения, то ще 
остане подъ влиянието на прогресивните разноски до тогава, докогато то 
ще е принудено да поддържа такава висока стапень на производителность, 
за да може да задоволи големото търсене на произвежданите отъ него 
продукти. Въ такъвъ случай обикновено неблагоприятното влияние на 
прогресивните разноски се компенсира съ увеличението, което пред
приятието може да направи въ продажните цени или въ реализира* 

27) Prof. Dr. Е. Schmalenbach — Selbstkostenrechnung und Pretspolitik, 1934.S. 40. 
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ната печалба. Подобно предприятие ще се върне къмъ нормални ус
ловия на производство по единъ естественъ пжть, когато намаленото 
търсене предизвика и съответно намаление въ степеньта на производи
телностьта. 

е) Регресивни, разноски: 
Подъ това понятие се разбиратъ онези разноски, които при уве

личение на производителностьта намаляватъ, а при намаление на сж-
щата увеличаватъ своя абсолютенъ размъръ. Следователно, засилването 
на производителностьта оказва точно обратно въздействие върху твхъ, 
поради което частьта отъ тези разноски, припадаща се на единица 
продуктъ, постепенно ще се намалява. Това намаление, обаче, тукъ е 
много по-силно отколкото при ПОСТОЯННИТЕ и дегресивните разноски, 
поради което регресивните разноски оказватъ най-благоприятно въз
действие върху костуемата стойность. Поради това, обаче, че те се 
сръщатъ много редко, иматъ твърде малко значение за предприя
тията. Като примъръ за подобенъ необикновенъ случай на регресивни 
разноски въ практиката Schmalenbach посочва разноските въ връзка 
съ пещите, въ които се развива висока температура, изградени отъ 
огнеупорни камъни които задържатъ топлината, обаче, еж много чув
ствителни къмъ колебанията въ последната. При такива пещи едно 
намаление въ производството или спиране на некоя пещь, причинява 
веднага загубване на много подобни камъни.28) 

ж) Друго разделение на разноскитгь въ зависимость отъ 
степеньта на производителность. 

Въ зависимость отъ количеството на предметите, за които се пра-
вятъ разноските, нъкои раздълятъ последните само на две групи. Къмъ 
едната група отнасятъ пропорционалните разноски, които наричатъ 
още и променливи, а всички други разноски, които показватъ една 
„относителна стабилность", обединяватъ въ общото поняти постоянни 
разноски. Подобно разделение, обаче не е достатъчно пълно. Освенъ 
това то е и неправилно, защото понятието постоянни разноски тукъ 
обединява разноски отъ различно естество. То обхваща и такива раз
носки които не еж постоянни, а напротивъ еж промънливи, каквито еж 
напримеръ дегресивните, прогресивните и регресивните разноски. 

з) Значение на това разделение на разноските. 
Отъ дадените характеристики за разноскитъ се вижда какво го-

лемо значение има за индустриалното предприятие точното опреде
ляне на разните видове разноски и отделното имъ третиране. Това ще 
даде възможность да се познае влиянието на отдълните разноски върху 
стойностьта на единицата продуктъ въ дадено предприятие и съобразно 
съ това да се предприематъ редица мерки за възможното относително 
намаление на нъкои отъ ТБХЪ, като сжщевременно се измзни и сте-

м) Prof. Dr. Е. Schmalenbach—Selbstkostenrechnung und Preispolltik, 1934, S 41. 
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пеньта на производителностьта. Чрезъ постигнатото намаление на ко
стуемата стоиность на единицата продуктъ предприятието ще засили 
пазарнитв си позиции и ще увеличи печалбата. Или познавайки влия
нието на отдвлнитв видове разноски трвбва да се стрвмимъ така ,да 
организираме дейностьта на предприятието, че ПОСТОЯННИТЕ разноски 
и особено прогресивнитв, да бждатъ сведени до възможния минимумъ. 
Подобно опознаване на разноскитв въ дадено индустриално пред
приятие, следователно, е особено ценно отъ практическа гледна точка. 

Тукъ трвбва да отбележимъ, че нвкои отъ разноскитв не запаз-
ватъ своя хакактеръ при всички степени на производителность. Напри-
мвръ разноскитв по отчетностьта на предприятието при по-ниски степени 
на производителность еж постоянни, като при постепенното увеличение 
на продукцията преминаватъ въ дегресивни, после въ пропорционални, 
а при голвмитв предприятия ставатъ даже прогресивни. Това се дължи 
на обстоятелството, че необходимостьта отъ едно по-общо или по-по
дробно отчитане дейностьта на предприятието при различните степени 
на производителность не. е еднаква, което предизвиква и съответно 
изменение въ разноскитв за канцеларски материили, счетоводни книги 
и формуляри и др.29) 

Горните категории разноски могать да бждатъ отнесени не само 
къмъ отдвлнитв видове разноски, както направихме, но сжщо така и 
върху общата сума на разноскитв въ дадено предприятие. Съ това ще 
се познае какво влияние оказва степеньта на производителностьта върху 
общия размвръ на разноскитв, като се установи различните степени 
на производителность дали се характеризиратъ съ пропорционалность, 
постоянность, дегресивность или прогресивность въ общата сума на 
разноскитв. Поради много малкото значение на регресивнитв разноски, 
последнитв нвма да вземемъ предвидъ. За тази цель ще си послужимъ 
съ сжщия примвръ, който Schmalenbach дава за да опредвли катего
рията на общата сума на разноскитв въ връзка съ постепенно увели
чаващата се производителность.30) 

Продукция Разноски за цЬлата Разноски за 
въ тона 
500 
800 
1000 
1200 
1600 
2000 
2400 
2800 
3200 
3600 
4000 

продукция 
100000 
100000 
100000 
108000 
128000 
150000 
180000 
210000 
256000 
324000 
400000 

1 Т01 
200 
125 
100 
90 
80 
75 
75 
75 

* 80 
90 
100 

Зона на постоянните 
разноски 

Зона на дегресивнигЬ 
разноски 

\ Зона на пропорционал
ните разноски 

Зона на прогресивните 
разноски 

*») Prof. Dr. M. R. Lehmann - Die industrielle Kalkulation, Berlin 1925, S. 82. 
*>) Prof. Dr. E. Schmalenbach—Selbstkostenrechnung und Preispolitik, 1934, S. 42. 
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Отъ този прим-връ се вижда, че при различните степени на про
изводителность общата сума на разноскигв може да премине презъ 
различни зони. Това се дължи на обстоятелството, че различнитв сте
пени на производителность обуславятъ и различния характеръ на от-
Д-БЛНИТБ видове разноски (пропорционални, постоянни, дегресивни или 
прогресивни), като при дадена степень преобладаватъ твзи или онъзи 
групи отъ твхъ. Ако въ дадено предприятие едни отъ разноскитв еж 
пропорционални, а други постоянни, то общата сума на разноскитв 
ще се характеризира съ дегресия. Дко едни отъ разноскитв еж дегре
сивни, а други прогресивни, то въ зависимость отъ това, коя отъ тази 
група преобладава, общата сума на разноскитв може да бжде дегре-
сивна, прогресивна или пропорционална. А въ резултатъ на прогре
сивни и пропорционални разноски ще се получатъ прогресивни раз
носки, обаче, съ по-слаба прогресия. 

Споредъ горния примъръ предприятието започва съ постоянни 
разноски и преминава въ зоната на дегресивнитв. Я при производи
телность отъ 2000 до 2800 тона общата сума на разноскигв показва 
вече пропорционалность и се достига до минималния размерь на раз
носки припадащи се на единица продуктъ, именно 75. Подъ и надъ 
тази производителность разноскитв еж относително по-високи и то при 
по-малка продукция поради дегресия, а при по-голъма поради про
гресия въ общата сума на разноскитв. 

Споредъ изследванията на Lehmann отъ теоретическа гледна точка 
общата сума на разноскитв до нормалната степень на производител
ность е дегресивна, а при по-голъма производителность става вече 
прогресивна, като степеньта на дегресията и прогресията въ отдълнитв 
индустриални предприятия е най-различна.31) Въ действителность, обаче, 
дегресията въ общата сума на разноскитв не се превръща веднага въ 
прогресия, щомъ като предприятието превиши нормалната степень на 
производителность. Постепенно намаляващата дегресия следъ достигане 
до известна степень на производителность, се превръща въ пропорцио
налность, която продължава известно време, въпръки постепеното уве
личение на продукцията, та едвамъ следъ това се превръща въ про
гресия. Дегв степени на производителность, между които разноскитв 
еж пропорционални, Lehmann нарича пропорционални граници на про
изводителностьта и то долна и горна.32) Въ горния примъръ дегресията 
завършва при производителность 2000 тона, която ще бжде долната 
пропорционална граница на производителностьта, а производител-
ностьта отъ 2800 тона, отъ която започва прогресията въ разноскитв, 
ще бжде горната пропорционална граница на производителностьта. 
Продуктивностьта която се съдържа между твзи две граници и се ха
рактеризира съ пропорционални разноски, Lehmann нарича интервалъ 
на пропорционалната производителность?3) Поради това на практика 
общата сума на разноскитв въ едно предприятие показва следното 

м ) Prof. Dr. M. R. Lehmann — Die industrlelle Kalkulatlon, Berlin 1925, S. 84. 
Sl) Prof. Dr. M. R. Lehmann — Die industrlelle Kalkulation, Berlin 1925, S. 84. 
") Prof. Dr. M. R. Lehmann — Die industrlelle Kalkulation, Berlin 1925, S. 84. 
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развитие: те еж дегресивни да долната пропорционална граница на 
производителностьта, въ интервала на пропорционалната произво-
дителность иматъ пропорционаленъ характеръ и следъ това ставать 
прогресивни щомъ като горната пропорционална граница на произво
дителностьта бжде премината.34) Последното показва, че производ
ствената дейность на предприятието е вече претоварена и че то из
ползува до крайния пределъ своите производствени възможности. 

3. Класификация на разноските въ зависимость 
отъ вида на благата и нейното значение. 

Като се вземе въ съображение вида на употребените блага раз
носките се разделять на следните групи: 

а) Разноски, които произлизатъ отъ консумирането на разни ма
териали въ предприятието, наречени още материални разноски. Тукъ 
понятието материали има най-широко значение и обхваща не сама 
суровите материали, но още и горивните, смазочнитв и др. материали, 
канцеларски материали, опаковачни материали и др. 

б) Разноски, свързани съ употребените въ предприятието по
стоянни средства, като постройки, машини, инструменти, различни 
съоржжения и др. Те се предизвикватъ отъ използуването на постоян
ните сръдства отъ предприятието, които съдействуватъ на последното 
да реализира поставените си цели и задачи, поради което намаляватъ 
постепенно своята стойность. Настжпилата обезценка въ ПОСТОЯННИТЕ 
сръдства се изразява въ сумата на амортизацията, поради което тези 
разноски се наричатъ още и амортизационни разноски. 

в) Разноски, които произлизатъ отъ извършената работа отъ ра
ботниците и ЧИНОВНИЦИТЕ, ангажирани въ индустриалното предприятие. 
Тукъ спада сжщо и работата на собственика или собствениците, както 
и услугите отъ онези лица ангажирани въ предприятието, чията задача 
е да посредничать при покупките и продажбите. Следователно, извър
шената работа и оказаните услуги могать да иматъ най-различенъ 
характеръ, което обуславя и твърде голъмото различие въ разноските 
свързани съ труда. Всички, обаче, могать да бждатъ означени съ об
щото наименование разноски за възнаграждение на труда. 

г) Разноски, които се предизвикватъ поради използуването на ка
питалите, необходими за организиране и финасиране дейностьта на 
предприятието. Тв се изразявате въ лихвите, комисионитв и др. 
разноски. 

д) Разноски, които произлизатъ отъ извършените услуги отъ други 
лица, предприятия и институти и то по най-различни поводи, както и 
отъ наложените тяжести на предприятието отъ държавата и други по
добни институти. Следователно, услугите и тяжеститв за които тукъ 
става въпросъ еж оказани, респективно наложени на предприятието 
отъ вънъ, чието разнообразие обуславя и най-различни разноски. Тукъ 
спадать разноските за пжтуване, фрахте, осигуровка, данъци, мита и др. 

34) Prof. Dr.M. R. Lehmann— Die industrielle Kalkulation, Berlin 1925, S. 84, 85. 
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Разделението на разноските по вида на благата има голямо зна
чение за рационалното организиране счетоводството на индустриал
ните предприятия. Въ своите главни линии това разделение требва 
да се постачи като основа при систематизирането и отчитането на 
разноските по сметки. Съ това ще се подготви по-нататъшното групи
ране на разноскит-fe въ калкулационните и други сметки и разпреде
лението имъ по калкулационни обекти и места. Д съ огледъ анализи
рането и разпределението на самите разноски последните ще се под
лежать на едно по-детайлно обхващане чрезъ счетоводните сметки. 
Въ това отношение може да се отиде до тамъ, че да се достигне до 
възможното най-подробно разчленение на разноските, като всеки видъ 
отъ последните се отчита чрезъ една или неколко сметки, стига по
добно отчитане да бжде оправдано отъ гледна точка на общата орга
низация на отчетностьта въ индустриалното предприятие. 

4. Класификация на разноските по обекти и време. 
Разделението на разноските може да стане още като се изхожда 

отъ това, дали те се установяватъ за единица продуктъ или за известно 
време. Въ зависимость отъ вида на производството, налага се въ инду
стриалното предприятие чрезъ калкулацията да се определять разноски
те отделно за всека единица продуктъ или за цвлата продукция презъ 
определено време — седмица, месецъ или година. 

Първия случай имаме при производство, когато единицата про
дуктъ се получава въ резултатъ на индивидуално преработване, следъ 
което по-нататъкъ до самата продажба продължава определянето на 
разноските, които предизвиква този продуктъ. Тукъ можемъ да отне-
семъ и производството на серия отъ продукти, когато разноските се 
установяватъ за целата серия, като не се взема въ съображение вре
мето за ТБХНОТО добиване. Разноските свързани съ серията продукти 
следъ произвеждането до момента на продажбата могатъ да бждатъ 
установени или за единица продуктъ отъ серията, или за известенъ 
интервалъ отъ време, обикновено месецъ. 

Когато въ резултатъ на производството се получаватъ еднакви 
продукти, поради което то има масовъ характеръ, прекото установя
ване на разноските за единица продуктъ е невъзможно. Въ такъвъ 
случай разноските се определять за цёлата продукция презъ известно 
време. Поради това, че тукъ меродавенъ елементъ се явява времето, 
то и разноските еж такива за време. Като е известенъ размерътъ- на 
разноските за целата продукция, ще се определять лесно разноските 
припадащи се на единица продуктъ. Разноските за време не требва 
да се смесватъ съ ТЕЗИ за отделния продуктъ, защото те представля-
ватъ функция отъ общата продукция, получена презъ известенъ интер
валъ отъ време, докато при втория случай не се взема въ съображе
ние времето и целата продукция, а само единицата продуктъ. 
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5. Класификация на разноските в ъ зависимость отъ 
ТЕХНИЯ нормаленъ или случаенъ характеръ. 

Разделението на разноските може да стане като се изхожда отъ 
това, дали rfe се явяватъ нормално въ предприятието или иматъ слу
чаенъ характеръ. 

Едни отъ разноските се извършватъ редовно и представляватъ 
необходимъ елементъ за дейностьта на индустриалното предприятие 
за придобиване и продажба на продуктите. Те осигуряватъ правилния 
ходъ на предприятието, представляватъ естествено явление въ дейно
стьта му, поради което безъ изключение требва да влезать въ състава 
на костуемата стойность. Тези разноски ще наречемъ нормални. Melle-
rowicz ги нарича естествени, защото по естественъ начинъ влизатъ въ 
костуемата стойность на всеки продуктъ.35) 

Освенъ ТЕЗИ разноски въ предприятието се срещатъ и други, 
които иматъ случаенъ характеръ и се наричатъ случайни или ненор
мални разноски. Последните бивать твърде разнообразни и се пре-
дизвикватъ при най-различни случаи; напримеръ при природни 
стихии, като наводнение, земетръсъ, суша и др., или пъкъ при експлозии, 
пожари, аварии и др. Къмъ групата на случайните разноски се отнасятъ 
и всички непредвидени такива, които се явяватъ по-редко или по-често 
въ предприятието, като напримеръ нередовните амортизации, наречени 
още ненормални, поради некой технически новоизнамервания, усъвър
шенствувания и други подобни. 

Явява се въпросътъ дали тези ненормални разноски требва да се 
включать въ костуемата стойность или не. Преди всичко случайните 
разноски не могатъ да се сметать за естествена съставна часть на 
костуемата стойность на продукта, защото не се намиратъ въ прека 
връзка съ дейностьта на предприятието, а се предизвикватъ или отъ 
съвсемъ странични причини, или отъ обстоятелства, които еж отдале
чени твърде много отъ приежщитв условия на дейность въ предприя
тието. Отъ друга страна включването на ненормалните разноски въ 
костуемата стойность на продукта въ некой случаи ще увеличи по
следната чувствутелно, което ще даде погрешна представа за действи
телния размеръ на сжщата и за присжщитЬ условия, при които даденото 
предприятие работи. Даже и настжпилото изменение въ размера на 
костуемата стойность да не е толкова значително, то горната несъ-
образность пакъ ще бжде на лице, защото еж допуснати странични 
влияния върху костуемата стойность. Последното ще въвежда въ за
блуждение всички, които следять дейностьта на предприятието и еж 
заинтересовани въ него. Освенъ това при подобно действие ще се 
влезе въ противоречие и съ сжщностьта на понятието разноски въ 
по-тБхенъ смисълъ, което предполага, че консумирането на благата 
се намира въ по-блйзка връзка не само съ дейностьта на 
предприятието, но и съ самия продуктъ, който е обектъ на тази 
дейность. Поради това консумираните блага поради странични причини, 

») Prof. Dr. К. Mellerowlcz — Kosten und Kostenrechnung, Bd 1. Berlin 1933, S. 31. 
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макаръ и да засвгатъ предприятието и да падать въ негова тяжесть, 
не представляватъ сжщественъ и необходимъ елементъ въ неговата 
дейность, независимо отъ това дали предприятието работи при нор
мални или ненормални условия. Отъ тази гледна точка може даже на 
случайнитЬ разноски изобщо да се отрече качеството имъ на такива, 
освенъ разходитв предизвикани отъ природни стихии, отъ пожари, 
кражби и др. подобни.36) Вследствие на това, отъ принципална гледна 
точка, случайнитв или ненормалните разноски трвбва да бждатъ из
ключени отъ костуемата стойность и да бждатъ покрити отъ резултата 
отъ дейностьта презъ текущата отчетна година, отъ рисковата премия 
която се съдържа въ свръхпечалбата, отъ общитв или специалнитв за 
съответната цель резерви и най-после отъ собствения капиталъ. 

Въ действителность, обаче, въпросътъ за участието на нвкои отъ 
случайнитв разноски въ костуемата стойность на продукта се разре
шава успвшно по следния начинъ: чрезъ заплащане на определена 
застрахователна премия предприятията избвгватъ твзи загуба, като 
рискътъ по твхъ се поема отъ нвкое застрахователно дружество. По
ради това, че застрахователнитв премий се включватъ въ костуемата 
Стойность, то на случайнитв разноски се дава характеръ на особенъ 
видъ нормални разноски, които се явяватъ редовно въ предприятието. 
Сжщо така и на разноскитв, произлвзли отъ споменатите по-горе из
вънредни амортизации и др. подобни, може да се даде характеръ на 
особенъ видъ нормални разноски, като въ костуемата стойность се 
включва редовно по известна сума, като сборътъ отъ всички подобни 
суми въ последствие се използува за покриване на загубитв при по
добни извънредни случаи. 

6. Класификация на разноскитв споредъ функциитъ 
на индустриалното предприятие. 

Общи понятия. 
Въ зависимость отъ особенитв функции на индустриалното пред

приятие, а именно: произвеждане, финансиране, общо управление и 
продажба, разноскитв се раздвлять на следнитв групи: 

а) фабрична или производствени; 
б) разноски по финансирането; 
в) разноска по общото управление; а 
г) разноски по продажбата. 
Разграничаването на твзи функции има важно значение, защото 

позволява едно пълно и правилно обхващане на разноскитв. Чрезъ 
него може да се познае до колко известенъ разходъ представлява раз-
ски или не, а въ зависимость отъ това ще влвзе или не въ състава На 
костуемата стойность. За да има известна сума характеръ на разноски, 
независимо отъ другитв присжщи качества които трвбва да има, не
обходимо е да се намира въ близка и естествена връзка съ нвкоя отъ 

*) Prof. Dr. К. Mellerwlcz—Kosten und Kostenrechnung, Bd. I. Berlin 1933, S. 33. 



-лц-
тЬзи основни функции на индустриалното предприятие и да може да 
се отнесе къмъ нЬкоя отъ тЬхъ. 

Разделянето общата дейность на предприятието на отделни части 
и разграничаването на разноскитЬ съобразно съ ТБХЪ има особено 
важно значение за рационалното организиране на отчетностьта на 
предприятието и специално на счетоводството и калкулациите. Нагодя-
ването на системата отъ смЬтки къмъ ОСНОВНИТЕ функции на инду
стриалното предприятие ще има за последствие отразяване въ отчет
ностьта на Самата негова сжщность и ще даде възможность лесно и 
точно да се анализира дейностьта му изцЬло и въ съставнитЬ й части. 
При това нагодяване трЬбва да се взематъ въ съображение още и 
техническитъ особености на индустриалнитъ предприятия. Всички ТБЗИ 
условия представляватъ основни изисквания при построяване скелета 
на счетоводната отчетность. Сжщо така и при калкулациитЬ групирането 
на разноскитЬ трЬбва да изхожда отъ тЬзи основни функции на инду
стриалното предприятие, поради което тЪ могатъ да бждатъ контро
лирани чрезъ счетоводството. Организирането на калкулациитЬ трЬбва 
да стане като въ общи черти се спазва горния редъ не само отъ кон
тролни съображения, но и отъ съображения да се нагодятъ тЬзи из
числения къмъ сжщностьта на самата дейность на индустриалното 
предприятие. 

а) Фабрични или производствени разноски. 

ФабричнитЬ или производствени разноски се извършватъ въ връзка 
съ самия производственъ процесъ. ТЬ продължаватъ до тогава, до ко-, 
гато продуктътъ се докара въ такова състояние, че може да бжде про-
даденъ безъ да бжде подхвърленъ на каквото и да било по-нататъшно 
преработване. Костуемата стойность на продукта следъ тази фаза отъ 
неговото формиране се нарича фабрична или производствена стой
ность. Lambert нарича сжщата индустриална костуема стойность?1) 
Съ излизане на продукта отъ производствения процесъ завършва най-
главната и най-значителна часть отъ образуването на неговата костуема 
стойность. Отъ производствено-техническа гледна точка тукъ продук
тътъ получава своя завършенъ видъ и добива онЬзи свойства, които 
трЬбва да притежава за да бжде обектъ на продажба отъ даденото 
предприятие. Освенъ това тукъ се правятъ най-важнитЬ и значителни 
разноски, като напримЬръ, стойностьта на материалитЪ, на труда и 
специалнитЪ и общи разноски, свързани съ производствения процесъ. 
ТЬзи разноски представляватъ основнитЬ елементи на костуемата стой
ность и предизвикватъ най-комплициранитЪ и спорни проблеми въ 
областьта на индустриалнитЪ калкулации. Достатъчно е тукъ да споме-
немъ само за трудноститЬ, свързани съ разпредЬлението на общитЬ 
фабрични разноски между отдЬлнитЬ продукти, или между нЬколко 
фази отъ тЬхното създаване. Проблемътъ за разпредЬлението добива 

зг) Cam. Lambert — Счетоводство и административна организация въ инду
стрията, стр. 8. 
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още по-голъмо значение, когато еж на лице и дветъ условия, при който 
случай производствениятъ процесъ следва на етапи, обособени въ техни
ческо отношение. Въ края на всъки етапъ тръбва да се направи кал
кулация за намиране костуемата стойность на продукта до този -моментъ 
отъ нейното развитие. 

б) Разноска по финансирането. 

Разноскитв по финансиране на предприятието се намиратъ въ 
връзка съ намиране необходимитъ капитали за организиране и под
държане дейностьта на последното. Тьхниятъ размъръ зависи, преди 
всичко, отъ размера на капитала, а най-голъмъ дълъ се пада на лих
вата, която е функция отъ капитала и времето. Другитъ разноски по 
финансирането, като напримъръ комисиона и др., въ сравнение съ 
лихвата еж отъ много по-малко значение при образуване на костуемата 
стойность. Въ връзка съ дейностьта по финансирането се намира и 
спорниятъ въпросъ въ частно-стопанската литература, дали лихвата върху 
собственитъ капитали представлява разноски и следва ли да се включи 
въ костуемата стойность, или не. Този въпросъ и до днесъ не е разре-
шенъ и ВСБКО едно отъ оформилитъ се две схващания по него про
дължава да изнася все нови и нови доводи въ подкрепа на СВОИГБ 
твърдения.38) Разглеждането на този въпросъ, както и анализирането и 
уясняването на спороветъ около него, не може да бжде направено въ 
нашето изследване, поради по-тьснигв задачи които еж поставени 
предъ него за разглеждане. 

в) Разноски по общото управление. 

Разноскить по общото управление се правятъ въ връзка съ об
щата, целокупната дейность на предприятието. Поради това, че въ по-
голъмата си часть това еж разноски по неговото административно 
устройство, наричатъ се още административни разноски. Къмъ 
ТБХЪ спадать: 'заплатить на общия персоналъ, като главенъ ди-
ректоръ, счетоводитель и др., наемъ, освътление, отопление, амортиза
ция и поддържане на помещенията, ангажирани отъ общото упра
вление, разноски за счетоводни книги и канцеларски материали отъ 
общъ характеръ и др. Характерна осрбеность на ТБЗИ разноски е тази, 
че ТБ обикновено не еж подложени на чести изменения, защото не се 
намиратъ въ прька зависимость отъ количеството произведени про
дукти, нито отъ размера на производствените и търговски обороти. 
Гольма часть отъ ТБХЪ иматъ характеръ на постоянни разноски. По
ради това нькои автори ги наричатъ постоянни разноски, което на
именование, обаче, не е сполучливо избрано.39) 

м) Prof. Dr. K. Mellerowicz — Kosteri und Kostenrechnung, Bd. I. Berlin 1933, 
S. 56-59. 

") Ф. Бепмеръ — Индустриално счетоводство, Варна 1931, стр. 162, 
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г) Разноска по продажбата. 
РазноскитЬ по продажбата се намиратъ въ връзка съ дейностьта 

по пласиране на произведените фабрикати. Tfc характеризиратъ една 
много важна функция на индустриалното предприятие, отъ която за
виси степеньта на производствения темпъ, защото пласментните въз
можности обуславятъ количеството на произведените продукти. 
РазноскитЬ по продажбата еж твърде разнообразни и започватъ 
отъ момента, когато завършениятъ продуктъ напусне производството и 
следва да бжде веднага продаденъ или оставенъ на складъ, за да бжде 
продаденъ следъ известно време. 

Tfe могать да бждатъ разделени на две главни групи, а именно: 
а) разноски свързани съ складиране и пазене на фабрикатитЪ, 

по-голёмата часть отъ които еж постоянни разноски; и 
б) разноски, причинени отъ самата продажба, предимно съ про-

порционаленъ характеръ. 

7. Класификация на разноските отъ калкулационно-
техническо гледище. 

Отъ калкулационно-техническа гледна точка важно значение има 
разделението на разноскитЬ на следнитЬ две групи: 

а) пргьки разноски, и 
б) косвени разноски. 

а) Пргьки разноски. 
Пр^ки разноски се наричатъ тЬзи, които се установяватъ по прЬкъ 

начинъ за всеки калкулационенъ обектъ. Поради това, тЬ взематъ не
посредствено участие въ образуване на костуемата стойность и могать 
въ точенъ размеръ да се отнесатъ къмъ известенъ продуктъ и къмъ 
нЬкоя отделна фаза отъ развитието на костуемата му стойность. По
ради този имъ характеръ тЬ се наричатъ още непосредствени или 
специални. Характеръ на преки разноски имать най-вече материалите 
и работническия трудъ40), (обаче, само онези отъ ТБХЪ, които взематъ 
непосредствено участие въ формиране на костуемата стойность), което 
обстоятелство внася по-голема обективность въ преките елементи на 
костуемата стойность, защото тЬхниятъ размеръ най-често зависи отъ 
пвзарнитЬ условия при които става доставянето на материалите и ра
ботническия трудъ. Съвокупностьта на всички преки разноски образува 
пргьката костуема стойность на продукта. Следствие на това и уси
лията съ цель да бжде намалена преката костуема стойность, требва 
да бждатъ, насочени къмъ използуване на най-благоприятните пазарни 
условия за набавяне на материалите, намаление до възможния мини-
мумъ на разноскитЬ свързани съ покупката, доставката и пазенето на 
сжщитЬ, рационализиране на производствените методи и най-после 
къмъ увеличение производителностьта на работническия трудъ, наба-
венъ сжщо така при изгодни условия. 

*•) Dr. Julius Greitzu — Die Kalkulation In der Industrie, S. 47, Hamburg 1933. 
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б) Косвени разноски. 
КосвенигЬ разноски, въ противовесъ на пр-вкитЬ, се править не 

за точно определена единица продуктъ и за отделна фаза отъ фор
миране на костуемата му стоиность, а взематъ общо участие въ ко
стуемата стоиность на неколко продукта или на неколко фази отъ 
създаването и. Когато разноските засътатъ само единъ продуктъ, 
обаче, се отнасять до нъколко етипа отъ развитието на костуемата му 
стойность, то тъ еж тоже косвени разноски. Поради тозиобщъ харак-
теръ на косвените разноски, СЖЩИТБ се наричатъ още посргъдствени 
или общи разноски. 

Общитв разноски повдигатъ и проблема за тъхното разпределение 
между повече костуеми стойности или между отделните фази отъ създа
ването на костуемата стойность на единъ или нъколко продукта. По 
този начинъ общите разноски се включватъ въ костуемата стойность 
по косвенъ начинъ и то не точно, а приблизително, защото при раз
пределението липсва възможностьта да се определи дали точно това 
участие требва да взематъ общитъ разноски въ образуване костуемата 
стойность на този или онзи продуктъ и въ тази или онази фаза.41) 
Ето защо въ действителность се търси само „най-подходящата база 
за разпредъление", a Greifzu съ цель да се избегне тази неточность 
поставя като задача при организиране на отчетностьта по. възможность 
по-голъма часть отъ косвените разноски да бждатъ „превърнати" въ 
специални разноски, които той нарича единични. „Границата между 
единичните и общитъ разноски се влияе сжщо и отъ развитието на 
отчетностьта, респективно общата организация на предприятието. Кол
кото повече се улеснява, чрезъ по-точното обхващане и разпределение 
на разноските, непосредственото определяне на сжщитЬ къмъ известенъ 
продуктъ, толкова повече се увеличаватъ единичните разноски. Понеже 
последните се установяватъ по-точно отколкото общите разноски, то 
организацията на отчетностьта требва да има за цель да превърне по 
възможность една голема часть отъ общите разноски въ единични. 
Тукъ, обаче, еж меродавни и производствените особености въ инду
стриалното предприятие. При едно постоянно масово производство, при 
което се определять направените разноски презъ известенъ интервалъ 
отъ време, строгото разделяне на единичните и общи разноски и 
прокарване на резка граница между ТБХЪ нема това- значение, което 
сжщото има въ предприятия съ специални калкулации. При единич
ните или специални калкулации разпределението на общите разноски 
върху отделните продукти съставя най-трудния проблемъ и то поради 
това, че требва да се намери най-верния и точенъ маещабъ при 
разпределението. Едно точно разпределение безъ съмнение нема да 
бжде постигнато никога".42) 

Характерна особеность на косвените разноски е тази, че те не 
се влияятъ толкова отъ пазарните условия както преките, а повече се 
намиратъ въ зависимость отъ общата организация на предприятието и 

") Prof. Dr. W. le Coutre — Selbstkostenberchnung, S. 327. 
") Dr. Julius Greifzu.—Die Kalkulation In der Industrie, S. 46—47, Hamburg 1933. 
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отъ неговитв индивидуални производствени особености. Поради тбВа, 
намалението на косвенитъ разноски, което ще има за резултатъ една 
по-ниска костуема стоиность, представлява вжтрешно-организационенъ 
проблемъ и то съ голъмо значение за ВСЕКО предприятие. Въ това отно
шение умЕлото руководство може да постигне значителни резултати, 
като намали до такава степень косвенитв разноски, щото понижената 
костуема стоиность ще даде възможность на предприятието да конку
рира всички други предприятия отъ сжщия индустриаленъ браншъ. За 
тази цель, преди всичко, е необходимо косвенитв разноски да 
бждатъ детайлно разчленени на ОТДЕЛНИ видове по произходъ, като се 
проучатъ най-подробно всички обстоятелства и условия, чието измене
ние ще доведе до намаление на косвенитв разноски. 

в) Отнасяне на разноскитгь, споредъ фунщиитгь на 
индустриалното предприятие, къмъ групитгь 

пргьки и косвени разноски. 
Следователно, като се изхожда отъ калкулационно-техническа 

гледна точка и като се взематъ предъ видъ ОСНОВНИТЕ функции на 
индустриалното предприятие се получава следното разделение на раз
носките: 

Пргьки разноски: 
1) Разноски за материали, 
2) Разноски за труда, 
3) Други разноски. 

Косвени разноски: 
1) Фабрични или производствени разноски, 
2) Разноски по продажбата, 
3) Разноски по общото управление, 
4) Финансови разноски. 
Първитв две поддъления на прЕкитв разноски иматъ еднороденъ 

характеръ, докато третото поддъление, а именно „Разни разноски", 
обхваща разноски отъ най-различно естество. Отъ тази гледна точка 
то се различава твърде много отъ другитЕ две поддъления и добива 
еднакъвъ характеръ съ твхъ само въ калкулационно-технически смисълъ. 
Къмъ това поддЕление спадатъ, напримъръ, разноскитъ въ връзка, съ 
получаване правото за произвеждане на фабрикати, когато се устано
вява за единица фабрикатъ или се изчислява възъ основа на оборота, 
провизионътъ при продажбитв, ИЗНОСНИТЕ мита, разноскитъ за опаковка, 
когато могатъ да се опредълятъ за единица фабрикатъ, данъкътъ върху 
оборота, различнитъ разноски свързани съ производството, когато се от-
насятъ до отдЕленъ продуктъ, като разноскитъ за проучвания и планове 
монтажнитъ и строителнитъ разноски и др. Като се изхожда отъ функ-
циитъ на индустриалното предприятие, „Разнитъ разноски" могатъ да 
се раздълятъ на две части, а именно: 

а) разноски свързани съ производствения процесъ или фабрични 
разноски; и 
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б) разЯоски. по продажбата. 
При индивидуалните калкулации тъзи пръки разноски не се пб-

сочватъ заедно, а въ съставнитъ имъ части. Сжщото тръбва да стане 
и при счетоводното имъ обхващане, като за тъхъ се откриятъ отделни 
СМБТКИ по вида на разноскитъ (като, напримъръ, с/ка Данъкъ върху 
оборота, с/ка Провизионъ при продажбитгь и т. н.), а понякога се на
лага и откриване на смътки за разноските въ връзка съ нъкой отдъ-
ленъ калкулационенъ обектъ, както, напримъръ, при нъкои специални 
конструкции, монтажи и др. 

Сжщо такъвъ смъсенъ характеръ иматъ и всички поддъления на 
косвенитв разноски. Особено първитъ три отъ тъхъ се характеризиратъ 
съ много по-голъмо разнообразие въ състава, което оказва влияние и 
върху тъхното изображение въ счетоводството. Тъхното обхващане 
чрезъ смъткитъ тръбва да стане по такъвъ начинъ, че да могатъ да 
се получатъ сведения както За размъра на разноскитъ за всъко под-
дъление на косвенитъ разноски, така и на съставнитъ му части. Това 
се постига или чрезъ откриване на специална смътка за всъки отдъ-
ленъ видъ разноски, или като се открива смътка за всъко поддъление, 
въ която се поставятъ специални графи за сьставнигв разноски на 
поддълението. 

IX. 
Елементи на индустриалните калкулации и 

тЬхното изображение въ счетоводството. 
1. Основни положения при счетоводното обхващане 

на разноскитъ. 
При обхващане на разноскитъ чрезъ калкулациитъ и систематич

ното имъ изображение въ индустриалното счетоводство еж мъродавни 
както частно-стопански, така и организационно-технически съображения. 
Отчитането на разноскитъ не е достатъчно да става само по катего
риите материали, заплати, други разноски и косвени разноски, но 
сжщо така при него требва да се вземе предвидъ още и мъстото кж-
дето разноскитъ еж произлъзли (напримъръ, групиране на разноскитъ 
по отдъления), функциитъ които изпълнява предприятието (напримъръ, 
разноски по покупката, производството, продажбата, управлението и 
финансирането), вида на произвежданитъ продукти (напримъръ, раз
носки по продуктъ А, Б, В и т. н.) и др/43) Групирането на разноскитъ 
въ счетоводството и редътъ по който тъ следватъ въ калкулациитъ, 
тръбва да става съ огледъ да се отрази постепенното развитие на 
костуемата стойность, като се почне отъ първоначалната фаза на ней
ното образуване и се достигне до последната. Заедно съ това счето
водството тръбва да дава още и сведения за отдълнитъ калкулативни 
елементи при всъки етапъ отъ формирането на костуемата стойность. 
Това аналитично обхващане на разноскитъ чрезъ счетоводството на 
индустриалното предприятие е отъ особено важно значение при из
следване на отдълнитъ видове разноски и то по етапи, презъ които е 
минало образуването на костуемата стойность. Освенъ това счетовод-

") Dr. Julius Qreifzu — Die Kalkulation in der Industrie, Hamburg 1933, S. 49, 
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ётвбтб при известни фази отъ създаването на костуемата стоиность 
синтезира всички разноски, които влизатъ въ състава на последната, 
като ги съсредоточава въ опредълени смътки, които имать калкула-
ционенъ характеръ. Въ ТБХЪ се изразява вече размърътъ на костуе
мата стоиность. Подобно пълно аналитично и синтетично обхващане 
на разноските представлява важенъ проблемъ при организиране на 
счетоводството на индустриалното предприятие, чието благоприятно 
разрешение се намира въ зависимость както отъ производствено-техни-
ческитъ особености на предприятието, така и отъ голъмината на по
следното. Това би се постигнало, напримъръ, много по-успъшно въ 
една мебелна фабрика, отколкото въ една обикновена работилница за 
мебели, защото при последната особения начинъ на производството 
првчи, а малкия размъръ на сжщата не оправдава подобно детайлно 
обхващане на разноскитъ. При подобно малко предприятие даже нъкои 
отъ разноските, които се сръщатъ въ по-голъми предприятия отъ 
сжщия браншъ, не сжществуватъ, като, напримъръ, заплати на ржко-
водния технически, счетоводенъ и по общото управление персоналъ, 
разноски въ връзка съ контората и др. 

2. Вертикално и хоризонтално анализиране на 
разноските. 

Пълното обхващане на разноскитъ изисква подробно анализиране 
на последнитБ въ хоризонтално и вертикално направление. Това ще 
даде възможность да се получи пълна и ясна картина върху състава 
на разноскитъ въ съответното индустриално предприятие. Следнитъ две 
схеми ни показватъ по принципъ сжщностьта на вертикалното и хори
зонтално изображение на разноскитъ. 
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Дадената схема за вертикаленъ анализъ на разноските се отнася 
за масово производство, кждето калкулациите се извършватъ презъ 
равни интервали отъ време, обикновено месечно. Съобразно съ усло
вията и нуждите въ дадено индустриално предприятие, схемата може 
да бжде по-подробна или по кратка, но винаги пълна, защото обхваща 
всички разноски до момента когато се определя костуемата стойность. 
Вертикалната схема тукъ разполага разноските по видъ и по време 
на техното създаване. Поради това тя съответствува на действителното 
развитие на костуемата стойность, което дава възможность да се про
следи нейното постепенно формиране по етапи и то или за отделенъ 
продуктъ (единична костуема стойность), или за целата продукция 
презъ известно време, обикновено месецъ (обща костуема стойность) 
— въ зависимость отъ вида на производството (индивидуално или масово). 

ХОРИЗОНТАЛНА СХЕМА. 
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При тази схема хоризонталните сборове давать сведения по вида 
на разноските, а вертикалните — по отделения или по сервизи. Подъ 
последното понятие се разбирать онези места въ счетоводството, 
Kostenstellen, въ което се съсредоточаватъ отделните разноски, за да 
бждатъ отъ тукъ или разпределени между други отделения, или изпол
зувани за по-нататъшни счетоводни записвания (напримеръ, разноските 
по с/ка Производство се прехвърлятъ въ с/ка Фабрикати и др.). За 
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тази цель ВСБКО отделение се представлява и отъ специална сметка. 
Отъ дадената схема се вижда, че тя посочва разноските по отделения, 
по мЪстопроизхождение, което дава възможность да се проследи хо
ризонталното разпределение на видовете разноски и участието на по
следните въ отделните сервизи презъ определенъ периодъ време. R 
въ зависимость отъ по-големата или по-малка сложность въ техниче
ската структура на предприятието и отъ начина на организиране сче
товодната отчетность, хоризонталната схема може да има по-сложна 
или по-опростена форма. 

3. Условия и средства за едно рационално счетоводно 
обхващане на разноските. 

Отъ тукъ е ясно, че за да могатъ разноските да се обхванатъ по 
единъ рационаленъ начинъ отъ индустриалното счетоводство и за да 
бжде последното въ състояние да даде необходимите данни както за 
калкулациите, така и за анализиране на разноските, необходимо е 
при организиране системата отъ сметки да се изхожда отъ следните 
три гледища, а именно: 

а) отъ видътъ на разноската; 
б) отъ отдгьлнитгь сервази или отдгъления; и 
в) отъ калкулационнитт обекти. 
При отчитане на разноските по видове, като, напримеръ, мате

риали, заплати и надници, амортизации и др., съобразно съ конкретно 
поставените цели въ даденото индустриално предприятие, може да се 
наложи едно повече или по-малко детайлно разчленение на отделните 
видове разноски, съ което ще се подготви и улесни свързаното съ 
ТБХЪ разпределение на разноските по отделения и по калкулационни 
обекти. 

Всички тези разноски, обаче, се понасятъ отъ калкулационните 
обекти, като една часть отъ техъ непосредствено пада въ тяжесть на 
последните—преките разноски, а другата часть взема косвено участие 
въ образуване на техната костуема стойность — косвените разноски. 
Последните само по околенъ пжть се поставятъ въ връзка съ калку
лационните обекти, като некой отъ техъ се намиратъ въ много далечни 
отношения съ последните. Поради това и отчитането на разноските 
требва да държи сметка и за предмета на калкулацията, особено ко
гато въ резултатъ на производствения процесъ се получаватъ различни 
продукти. При последния случай се налага по-строго разграничение на 
разноските, за да не се допусне смесване на разноски, които взематъ 
участие въ костуемата стойность на различни калкулационни обекти. 
Това разграничаване става още по-необходимо, когато въ индустриал
ното предприятие има спомагателни производства и служби, всека отъ 
които изисква отделна калкулация за произвеждания отъ нея продуктъ 
или за извършената услуга. 

Техническите средства, чрезъ които се осжществява групирането 
на разноските по калкулационни обекти, еж калкулационните сметки. 
Въ техъ се съсредоточаватъ съответните части отъ косвените разноски, 
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които следва да влезать въ състава на костуемата стойность до тази 
фаза отъ нейното образуване. Въ зависимость отъ вида на производ
ството, калкулационната смЪтка или дава направо стойностьта на про
дукта (напримеръ, при масово производство на продукти отъ едно 
качество), или тази обща стойность требва да бжде разпределена 
между отдълнитъ- продукти и качества (напримъръ, при индивидуално 
производство и при масово, обаче, при получаване на продукти отъ 
различни качества). Особено при специалните калкулации, . понеже за 
венка производствена единица не може да се води отдвлна калкула-
ционна сметка, общата калкулационна сметка требва да се придру
жава отъ допълнителни записвания, за правилното разпределение на 
общата костуема стойность между отделните произведени единици или 
поржчки. Това се постига като за всека единица или поржчка се за
вежда отделна калкулационна карта, въ която се вписватъ разноските, 
образуващи костуемата й стойность. 

Отъ гледна точка на разноските индустриалното предприятие въ 
отчетно отношение се разделя на отделения ила сервизи. Последните 
представляватъ местата, въ които се събиратъ известни разноски съ
образно изискванията на калкулациите и рационалното устройство на 
отчетностьта. Съ това разделение на разноските се преследватъ главно 
две цели, а именно: 1) да се съсредоточатъ въ едно место всички 
разноски, които се създаватъ въ връзка съ определени сервизи или 
за определени цели и да се сравнять съ съответната производителность; 
и 2) да се създадатъ онези организационно-технически средства, как
вито еж Kostenstellen44), за да се улесни разпределението на косвените 
разноски между отделните калкулационни обекти. 

Не е необходимо отделните сервизи да представляватъ отделения 
отъ индустриалното предприятие въ технически смисълъ. Те могатъ да 
представляватъ некоя дейность на предприятието, напримеръ, тран
спорта, ремонта и др., могатъ да се използуватъ за съсредоточаване 
на разноските свързани съ определена цель, като напримеръ, поправки, 
опити, изследвания и др. безъ въ този случай да е необходимо дей
ствителното сжществуване на некое отделение. 

Сервизи могатъ да се създадатъ сжщо така въ зависимость отъ 
базите за разпределение на разноските, въ връзка съ отделни групи 
фабрикати, когато некой отъ разноските требва да паднатъ въ тяжесть 
на известна група (напримеръ, въ машинните фабрики за разноските 
по известни конструктивни работи, патенти и др., които разноски се 
правятъ въ връзка съ дадена група машини, а при продажбите — за 
онези разноски, които се извършватъ само за известна група фабри
кати и требва да паднатъ въ. нейна тяжесть), а понекога даже и за 
отделни поржчки. Броятъ и видътъ на образуваните сервизи за раз
носките въ едно индустриално предприятие зависи отъ вида на по
следното и отъ целите, които се поставятъ предъ отчитането на раз
носките. Въ това отношение при организиране на отчетностьта е не
обходимо да се поддържа известна умереность, като при създаване 

**) Prof. Dr. M. R. Lehmann — Die industrielle KalKulatlon, Berlin, 1925, S. 99. 
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на сервизите не се отива до крайность, защото гол1змиятъ имъ брой 
ще увеличи твърде много работата по отчитането, а заедно сь това и 
разноските свързани съ него, което отъ стопанско гледище е неоправдано. 

4. Материали. 
а) Значение на материалшпгь въ андустриалнитгь предприятия. 

Разноските за материали въ индустриалните предприятия въ по
вечето случаи еж най-важния и значителенъ елементъ които въ състава 
на костуемата стойность. Въ много преработни индустриални пред
приятия разноските за материали се поставятъ на първо место, защото 
взематъ най-силно участие при формиране костуемата стойность на 
фабрикатите, въ която стойность по-голема часть отъ материалите 
взема участие като преки разноски, а друга часть — по-малка, се 
включва въ нея подъ формата на косвени разноски. 

Следните таблици ще ни покажатъ значението на материалите 
въ производствената стойность на различни продукти отъ металната 
индустрия и то въ сравнение съ другите елементи на тази стойность45). 

Материали 
Заплати(продуктивни) 
Други разноски 
Производ. разноски 
Други разноскиХЮО 

Заплати 

М а ш и н и 
Средно тежи 

Я 

31-8 
207 
47'5 

ЮС— 
230 

В 

41-2 
183 
40-5 

100-— 
220 

Т е ж к и 

С 

48-4 
16-1 
35-5 

IOC— 
220 

D 

51"— 
12'— 
37"— 

100-— 
308 

Е 

4 8 ' -
13-5 
38-5 

100-— 
285 

F 

327 
15-8 
5Г5 

100 — 
325 

и т.н. 

Материали 
Заплати (продуктивни) 
Други разноски 
Производствени раноски 
Други разноски X 100 

. Заплати 

Метални 
изделия • 

Q . 
>> 
н 
га 
S 
О. 

ЕС 

30 
25 
45 

100 
180 

У
ре

ди
 з

а 
че

рт
ан

е 

19 
28 
53 

100 
190 

М
ес

ин
го

ви
 

ча
ст

и 

37 
21 
42 

100 
200 

Ча
со

вн
иц

и 

44-5 
21-5 
34 - -

l a r 
ise 

Вагони 

П
ж

тн
ич

ес
ки

 

55 
J 8 
27 

100 
150 

X 

а 
га 
т о 

67 
10 
23 

100 
230 

Д
из

ел
ов

и 
ма

ш
ин

и 

44 
14 
42 

100 
300 

А
вт

ом
об

ил
и 

68 
10 
22 

100 
220 

и 
т.

 н
. 

**) Таблицигё еж взети отъ Mellerowicz—Kosten und Kostenrechnung, Bd. I. Berlin 1933, S. 133. 
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Отъ ГБЗИ таблици се вижда, че въ повечето продукти отъ метал
ната индустрия, посочени въ ТБХЪ", най-гол-вмъ дЪлъ въ производстве
ната стойность се пада на материалите, следъ това на другитгь разноски 
и най-после на възнаграждението на труда. Споредъ Mellerowicz раз
носките за материали взематъ още п.о-голъмо участие при произведе
нията на текстилната индустрия; отъ 70% до 74%, при предметите за 
украшения, при произведенията отъ кристално стъкло, кждето разно
ските за материали достигать до 95% отъ производствената стойность 
и др.46) 

б) Условия за изгодно доставяне, пазене и изразходване 
на материалитгь. 

Поради голъмото значение на материалите, снабдяването на 
предприятието съ материали е предметъ на особени грижи отъ страна 
на неговото руководство, което се стреми да ги достави при най-изгодни 
условия. Макаръ цените на материалите да се намиратъ въ зависимость 
отъ съществуващите пазарни условия, при които става тяхното до
ставяне, което обстоятелство внася повече обективность въ разноските 
за материали като елементи на костуемата стойность, не е безралично 
кога и при какви условия индустриалното предприятие доставя необ
ходимите за своята дейность материали. Ржководството на предприя
тието требва да се стреми да доставя материалите не само въ моменти 
когато цените- еж най-благоприятни, но сжщевременно то требва да 
използува и най-изгодните възможности за плащане и превозване на 
материалите до склада, отъ кждето ще се отправятъ за техното пред
назначение. Освенъ това, самото складиране и пазене на материалите, 
както и по-нататъшното разпореждане съ тЬхъ, требва да бжде орга
низирано по такъвъ начинъ, че не само да причинява минимални раз
носки, но въ сжщото време да запазва материалите въ добро състоя
ние и да отстрани каквито и да било злоупотребления съ тюсъ. Пости
гането на последните задачи представлява единъ вжтрешно-организа-
ционенъ проблемъ за индустриалното предприятие, чието благоприятно 
разрешение ще окаже въ значителна степень добро влияние както 
върху количеството и качеството на произвежданите фабрикати, така 
и върху размера на тюсната костуема стойность. Използуването на 
най-благоприятните условия за купуване и доставяне на материалите, 
а така сжщо и достигането на минималния размеръ на разноски по 
техното складиране и пазене, зависи отъ организационната подготовка, 
отъ способностьта за бързо и правилно ориентиране въ създадените 
условия и отъ верните предвиждания на лицата, които еж натоварени 
да ржководятъ и провеждатъ дейностьта на материалната служба, въ 
чийто обсегъ влизатъ горните задачи. 

Запазването на материалите въ добро състояние се постига чрезъ 
ТБХНОТО складиране и пазене въ подходящи помещения. Отстранението 
пъкъ на каквито и да било злоупотребления съ техъ се постига чрезъ 

45) Prof. Dr. K. Mellerowicz — Kosten und Kostenrechnung, Bd. I. Berlin 1933, 
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организиране на едно рационално отчитане на прихода и разхода на 
материалите по количество, което ще даде възможность да се упражни 
ефикасенъ контроль върху действията на отчетните лица и чрезъ но
сене отъ последните на материална отговорность. 

Отъ тукъ е ясно, че дейностьта на предприятието, въ връзка съ 
необходимите му материали, е отъ големо значение и има твърде 
разнообразенъ и комплициранъ характеръ. Особено това важи за го
лемите индустриални предприятия, които иматъ много по-широкъ об-
сегъ на дейность и кждето за набавяне на материалите на изгодни 
цени е необходимо да се следятъ и взематъ въ съображение много 
условия. При такъвъ случай на предприятията се налага да създадатъ 
специална материална служба, на която се възлага изпълнението на 
всички функции въ връзка съ материалите. Тя требва да се грижи за 
своевременното набавяне на материалите при най-изгодни условия, въ 
смисълъ на цена и качество, като използува борсовите бюлетини, 
проспекти, каталози и като проучи подробно различните пазари, да 
направи минимални разноски по доставката, а заедно съ това въ тех
ническо и отчетно отношение рационално да организира приемането, 

N складирането, пазенето и изразходването на материалите. 
Макаръ въ повечето индустриални предприятия разноските за 

материали да еж важенъ факторъ при образуване на костуемата стой-
ность, то има и такива предприятия, въ които те нематъ това големо 
значение. Последниятъ случай се среща, когато получаването на фа
брикатите е свързано съ големи разноски по преработването, като, 
напримеръ, при медицинските инструменти, а сжщо и при добивните 
индустриални предприятия, като, напримеръ, каменните и мраморни 
кариери, предприятия за руди и др., въ които се употребяватъ некжде 
по-малко, некжде повече спомагателни материали (експлозиви, дървени 
материали за подпиране галериите и др.). Въ такива предприятия 
обикновено разноските за възнаграждение на труда изпъкватъ като 
най-значителенъ факторъ при образуване костуемата стойность на 
продукта. 

в) Видове материали. 
Въ зависимость отъ отношението, въ което се намиратъ мате

риалите къмъ произвеждания продуктъ, последните се разделять на 
две групи: 

/) Сурови или фабрични материали; и 
2) Спомагателни материали. 
Това разделение на материалите, както ще видимъ по-нататъкъ, 

изхожда и отъ производствено-технически съображения. 

/ . Сурови материали. 
Къмъ суровите или фабрични материали се отнасяте всички ма

териали, които при механическото или химическото имъ преработване 
се явявате отново напълно или отчасти като субстанция на произвеж-
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дания продуктъ. Въ много индустриални предприятия тъ мргатъ да се 
разделять на главни и второстепенни сурови материали. Отъ това 
определение е ясно, че суровитъ материали взематъ прЪко участие 
при създаване на продукта и въ неизмъненъ или промъненъ видъ 
образуватъ съставна часть отъ неговата субстанция. Тази субстанцио-
нална зависимость между суровите материали и произвеждания про
дуктъ е меродавния критерий при всички предприятия за отделяне на 
суровит-fe материали отъ другите. Отъ тази гледна точка и разноските 
за сурови материали еж пргьки елементи въ костуемата стойность на 
продукта. Като сурови материали можемъ да посочимъ: дървените 
материали отъ които се произвеждатъ различни мебели, желъзото, 
медьта и месинга при произвеждане на локомотиви и различни мотори 
(освенъ ТБЗИ материали при произвеждане на вагонит-fe и дървените 
материали еж сурови материали), алуминия при произвеждане на кух
ненски принадлежности, вълната, коприната и памука при -текстилната 
индустрия и т. н. 

При н-Ькои добивни индустриални предприятия, напримеръ при 
мини-rfe за каменни вжглища и руди, понятието сурови материали не 
сжществува. При ТБХЪ извлечениятъ отъ земята продуктъ се пласира 
безъ каквато и да било преработка и играе ролята на фабрикатъ. 

Така определено понятието сурови материали е частно-стопанско 
понятие съ твърде широко съдържание. То не требва да се смесва съ 
понятието сурови материали отъ общостопанско гледище, което е съ 
по-ограниченъ обемъ и се употребява въ общъ смисълъ. Това понятие 
обхваща първичните материали необходими да се даде животъ на 
разните индустрии и да се подхранва дейностьта на безброй инду
стриални предприятия, като напримеръ каменните вжглища, петролътъ, 
разни-rfe руди, дървените материали и др. Понятието сурови материали 
въ частностопански смисълъ обхваща и такива материали, които еж 
вече отчасти или напълно обработени, като, напримеръ, преждата, малца, 
отлетите блокове отъ високите пещи и др., които отъ общостопанска 
гледна точка не еж сурови, първични материали. 

Освенъ това частно-стопанското понятие сурови материали не е 
суверено и абсолютно понятие. То има много относителенъ характеръ. 
Неговото съдържание при отделните случаи е различно и се определя 
отъ гледна точка на индустриалното предприятие, за което се отнася. По
ради това то, а сжщо така и понятията полуфабрикати, фабрикати и 
странични продукти не могатъ да се употребяватъ въ единъ общъ 
смисълъ, а винаги въ връзка съ едно или неколко определени инду
стриални предприятия. Така, напримеръ, единъ и сжщъ продуктъ, въ 
зависимость отъ вида и обема на индустриалното предприятие, за не
кой предприятия ще бжде суровъ материалъ, за други полуфабрикатъ, 
а за трети даже и фабрикатъ (малца е суровъ материалъ за предприя
тие което произвежда само бира, фабрикатъ за предприятие което 
произвежда само малцъ, а полуфабрикатъ за предприятие което про
извежда и малцъ и бира. Сжщата роля играе преждата при текстил
ните предприятия, рудата при металната индустрия и т. н.). Сжщо така 
при некой случаи известенъ продуктъ играе роля на главенъ фабри-
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катъ, а при други сжщиятъ е страниченъ продуктъ (напримЪръ при 
добиване на кокса се получава свъ"гиленъ газъ и амонякъ, кждето' 
кокса, въ зависимость отъ главния обектъ на дейность въ съответното 
индустриално предприятие, може да бжде фабрикатъ или пъкъ стра
ниченъ продуктъ). 

Отъ дадената характеристика, на суровите материали е ясно, че 
последните не могатъ да бждать произведени въ сжщото индустриално 
предприятие, а требва да бждать безусловно доставени отъ вънъ. Ко
гато продуктътъ е произведенъ въ предприятието, той може да бжде 
или полуфабракатъ (междиненъ продуктъ) когато се подхвърля на по
нататъшна преработка, или готовь фабрикатъ — когато е доведенъ 
до такова състояние, че не се нуждае отъ каквото и да било допъл
нително преработване до' неговата продажба. Сжщиятъ може да бжде 
или фабрикатъ, когато представлява главенъ обектъ на производстве
ната дейность, или пъкъ страниченъ продуктъ. Поради тези съображе
ния неправилно е делението, което некой автори правятъ на суровите 
материали, а именно: на сурови материали доставени отъ вънъ и такива 
произведени въ сжщото предприятие.47) 

2. Спомагателни материали. 
Спомагателни материали еж всички други материали, които безъ 

да преминаватъ като субстанция на продукта, еж необходими при 
неговото произвеждане, запазване и продаване. Като се изхожда отъ 
тази липса на субстанционална зависимость между спомагателните ма
териали и произвеждания фабрикатъ, то разноските за спомагателни 
материали представляватъ косвени елементи въ костуемата стойность 
на последния. Поради това обстоятелство Leitner причислява ТБЗИ раз
носки, въ връзка съ произвеждане на продукта, къмъ посредствените, 
косвените разноски на индустриалното предприятие, които не могатъ 
да бждатъ калкулирани като материални разноски за единичния про
дуктъ, а се отчитатъ заедно съ другите общи фабрични разноски или 
съ разноските по спомагателните предприятия.48) 

Отъ калкулационно-техническо гледище, обаче, въ некой случаи 
разноските за спомагателните материали се проявяватъ като преки еле
менти на костуемата стойность, защото могатъ да се определять непо
средствено за известенъ .фабрикатъ. Това се среща, напримеръ, въ 
връзка съ опаковъчните материали. Споредъ Greifzu въ такъвъ случай 
спомагателниятъ материалъ изгубва характера си на общи разноски 
и може да се причисли къмъ фабричнитгь или сурова материала.49) 
Това твърдение на Greifzu считаме за неправилно, защото въ дадено 
индустриално предприятие, за да се причисли известенъ материалъ 

47) Oberbach — Fabrikbuchfiihrung, S. 56. 
Prof. Dr. Fr. Leitner — Die Selbslkostenberechnung industrieller Betriebe, 9. 

fluflage, Fr. a/M. 1930, S. 169 u. 175. 
«) Prof. Dr Fr. Leitner— Die Selbstkostenberechnunq industrieller Betriebe, 9. 

fluflage, Fr. a/M. 1930, S. 166. 
•) Dr. Julius Greifzu — Die Kalkulation in der Industrie, Hamburg 1933, S. 51. 
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къмъ суровитв или къмъ спомагателните материали, както видЪх 
се изхожда отъ съвсемъ други съображения, а не отъ обстоятелство 
че rfe могатъ да се установятъ непосредствено или не за извеете 
фабрикатъ. Фактътъ за който споменава Qreifzu показва само, че с 
гледна точка на калкулацията некой отъ спомагателните материг 
могатъ да бждатъ преки разноски, както и суровите материали, но 
никой случай въ едно индустриално предприятие ТБ не могатъ да 
лучатъ характеръ на сурови материали, поради възможностьта noi 
кога разноските за тЬхь да бждатъ установени за единица продукт 
да взематъ непосредствено участие при формиране на неговата: ф 
рична костуема стойность. Другъ би билъ въпросътъ ако, поради сле 
ния характеръ на известно индустриално предприятие, некой ма 
риалъ може едновременно да служи като суровъ и като спомагателе 
материалъ, но единъ фактъ отъ калкулационно-техническо естест 
като горния, не може да превръща материалите отъ единъ BV 
въ другъ. 

Поради твърде различното имъ предназначение, спомагателш 
материали показватъ голема разновидность. Съобразно съ цельта 
която се употребяватъ и въ зависимость отъ вида на материалит1 
характера на индустриалното предприятие, спомагателните материг 
могатъ да се разделять на отделни групи, като: . 

а) Горивна материали, които се използуватъ за осветление, с 
пление и за получаване на парна и електрическа механическа си 
като петролъ, газьолъ, дърва, каменни и дървени вжглища, коксъ и 

б) Смазочни материали, които еж необходими за поддържан! 
смазване на машините и инструментите, а въ некой случаи се упот] 
бяватъ и за преработване на некой отъ суровите материали, за да 
даде на последните по-голема еластичность и лъскавина. Къмъ TI 
група спадать различнитв масла. 

в) Експлозивни материали, които се употребяватъ за разли1 

разрушавания въ каменните и др. кариери и при експлоатацията 
рудниците. 

г) Ремонтни материали, които се употребяватъ при поддърж. 
и поправка на машините, инструментите,, трансмисиите, разните инс 
лации и др. постоянни средства. Тази група се характеризира съ изв 
редно големо разнообразие въ състава. 

д) Подпорни материали, които се употребяватъ за подпиране 
галериите при рудните предприятия. Това еж обикновено дърве 
материали. 

е) Опаковъчни материали, които се употребяватъ за опакова 
на продуктитв при техното складиране, пазене, продажба и др. 

Некой отъ авторите употребяватъ понятието спомагателни ма, 
риали въ много по-тЬсенъ смисълъ, като ограничаватъ твърде MHI 
неговото съдържание. Подъ това понятие те разбиратъ само он1 
материали, които еж „необходими за преработване на суровите мг 
риали или за придаване на последните различни качества и външе 
видъ, като химикали, декстринъ, сапунъ и др.50) При подобно схващг 

м) Проф. Ф. Белмеръ — Индустриално счетоводство, Варна 1931, стр. 9. 
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на йпоМагателнитъ- материали много отъ гЬхъ въ сжщность СЖ сурови 
материали, защото влизатъ като съставна часть въ субстанцията на 
произвеждания продуктъ. Това се вижда и отъ даденото опредъление, 
отъ което е ясно, че спомагателните материали еж необходими за пре
работване на суровите и въ много случаи, както при механическото, 
така и при химическото имъ преработване, влизатъ като съставна часть 
на последните и ще бждатъ по-нататъкъ преработвани като сурови 
материали. Освенъ това, много други материали, като горивни, ремонтни, 
смазочни и др., взематъ сжщо така спомагателно участие при произ
веждане на продукта, които тоже требва да бждатъ отнесени къмъ 
групата на спомагателните материали. Още и. поради това, че спомага
телното участие на материалите не може да бжде разделено на сте
пени по важность, то подобно определяне на понятието спомагателни 
материали е непълно и не може да обхване другитъ групи материали, 
които по сжщество изпълняватъ сжщата роля при произвеждане на 
продукта. 

Определянето дали известенъ материалъ се отнася къмъ групата 
на суровите или къмъ тази на спомагателните материали, се намира 
въ зависимость отъ положението, което заема материалътъ въ инду
стриалното предприятие. Относителниятъ характеръ на тези две поня
тия е причина единъ и сжщъ материалъ въ едно индустриално пред
приятие да играе ролята на суровъ материалъ, а въ друго на спома-
гателенъ. Въ това отношение въ практиката се срещатъ твърде инте
ресни случаи. За подобенъ случай споменава и Greifzu, при който отъ 
материалите, които се употребяватъ за опаковка на други купени ма
териали, се получаватъ сурови материали. Така, напримёръ, Фордъ из
праща необходимите стъкла за произвежданите въ неговите фабрики 
автомобили въ такива дървени каси, дъските отъ които безъ каквото 
и да било по-нататъшно преработване се използуватъ за подове на 
автомобилните каросерии.51) Въ този случай даже и при условие, че 
се налага известно преработване на получените дъски отъ касите, 
опаковъчните материали се използуватъ въ фабриките на Фордъ като 
сурови материали. Сжщитв дъски се употребяватъ и като спомагателни 
материали за опаковка на изработените автомобили и техните части. 

г) Видове разноски за материалитгь. 
Разноските за материали, споредъ Mellerowicz52), се образуватъ 

отъ следнигв 4 групи: 
/) Преки материални разноски. Това е стойностьта на материа

лите, които се явяватъ като субстанция на произвеждания фабрикатъ. 
2) Косвени, непреки материални разноски. Това е стойностьта на 

материалите, които се употребяватъ въ връзка съ продукта, безъ да 
образуватъ съставна часть отъ неговата субстанция. 

3) Допълнителни разноски за материалите. Те обхващатъ раз-
" ) Dr, Julius Greifzu — Die Kalkulation in der Industrie, Hamburg 1933, S. 52. 
" ) Prof. DrK. Mellerowicz—Kosten und Kostenrechnung, Bd. I. Berlin 1933, S. 132. 
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НОСКИТБ по покупката и доставянето на материалите, като фрахтъ, 
превозъ, мита, осигуровки, провизионъ и др. 

4) Общи разноски по материалите, които се състоятъ отъ: 
а) разноски по отдгьлението за покупки; и 
б) разноски по складиране и пазене на материалите. 

ТЕЗИ разноски иматъ твърде разнообразенъ съставъ. Разноските 
по отделението за покупки се състоятъ отъ всички разноски, свързани 
съ функциониране на последното, като заплати и други възнагражде
ния на персонала, амортизация, ремонтъ, поддържане, осветление и 
др. на зданието въ което се помещава отделението, разноските за 
канцеларски материали и счетоводни книги, пощенските и телефонни 
разноски и всички други разноски свързани съ дейностьта на това от
деление. 

Освенъ това въ тяжесть на материалната служба требва да се 
отнесе и часть отъ административнитгь разноски на предприятието. Съ 
обособяването й като самостоятеленъ отделъ тя требва да вземе уча
стие, заедно съ другите отдали, при разпределение разноските свър
зани съ общото управление на предприятието, защото то еднакво е 
необходимо за правилното функциониране на всички служби, които 
както въ техническо, така и въ отчетно отношение представляватъ 
отделни части отъ общата организация и дейность на индустриалното 
предприятие. 

Въ административно и въ отчетно отношение, складирането и 
пазенето на материалите влиза въ обсега на материалната служба. 
Разноските свързани съ тази нейна дейность еж тоже разнообразни и 
обхващатъ заплатите и другите възнаграждения на персонала анга-
жиранъ въ складовете, амортизации, осигуровки; поддържане, поправки 
и др. на последните, разноските свързани съ преместване на мате
риалите и съ различните манипулации съ техъ и др. 

При разграничение на първите два вида разноски за материалите 
Mellerowicz изхожда отъ производствено-техническа гледна точка. По
ради това и неговите преки и косвени материални разноски ок свър
зани съ субстанцията на произвеждания продуктъ. Ясно е, че подобно 
разделение не се съвпада съ разделението, което бихме направили 
при този случай ако изхождаме отъкалкулационно-техническо гледище. 

Подъ допълнителни разноски за материалите Mellerowicz раз
бира разноските, свързани съ покупката и доставянето на материа
лите до склада, които требва да се калкулиратъ заедно съ фактур
ната стойность на материалите още при приемането имъ. Разноските 
по отделението за покупки и тези по складиране и пазене на мате
риалите Mellerowicz обединява въ групата общи разноски по мате
риалите съ две подделения. Третата и четвъртата група разноски 
Leitner обединява заедно подъ наименованието разноски по мате
риалите, които увеличаватъ костуемата стойность на самите мате
риали. И следъ като конкретно посочва твърде много разноски спа
дащи къмъ тази група, като започва отъ момента на покупката на 
материалите и достига до момента на техното консумиране, Leitner 
констатира, че разноските по материалите често се отчитать заедно 
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съ общитгь фабрични разноски. Подобенъ начинъ на отчитане, обаче, 
е недопустимъ въ индустриални предприятия съ специализирано произ
водство, когато стойностьта на суровите материали има за калкула
цията по-голЪмо значение.53) 

5) Правилно калкулативно третиране на разноските по материалите. 
За да се схване действителното отношение на разноскитгь по 

материалитгь къмъ самите материали, следъ като посочихме дадената 
характеристика за гЬхъ отъ Mellerowicz и Leitner, ще направимъ след
ните констатации, защото дадените обяснения по гЪзи разноски отъ 
споменатите двама автори не могатъ да дадатъ точна представа за 
гвхната сжщность и за правилното имъ калкулативно третиране. Отъ 
дадените по-рано обяснения за материалната служба се вижда, че ней
ната дейность има за предметъ два главни обекта: а) покупка на ма
териалите и б) организиране на службата за ТБХНОТО съхраняване въ 
складовете, докато бждатъ предадени за по-нататъшно разпореждане. 
Разноските свързани съ реализиране на така поставените задачи предъ 
материалната служба можемъ да разд^лимъ на три групи: 

а) разноски, свързани съ покупката и доставката на материалите 
до склада на предприятието; 

6) разноски, свързани съ съхраняване на материалите въ складо
вете до момента на консумирането имъ; и 

в) разноски, свързани съ административното устройство на мате
риалната служба. 

д) Две фази въ развитието на костуемата стойность 
на материалитгь. 

Отъ гледна точка на току що споменатите две главни функции 
на материалното отделение, развитието на костуемата стойность на 
материалите преминава презъ две фази. 

Първата започва съ покупка на материалите и завършва съ пре
даването имъ въ склада на индустриалното предприятие. Тя обхваща 
покупната, фактурната стойность на материалите и разноските по по
купката и доставката до склада, т. е. фактурната стойность увеличена 
съ първата група разноски. 

Втората фаза започва съ складирането на материалите и завършва 
съ изразходването имъ за нуждите на отделните служби въ предприя
тието и най-вече за производството. Тя обхваща стойностьта на мате
риалите отъ края на първата фаза и разноските отъ втората фаза. 
По тази окончателна костуема стойность материалите следва да се за-
писватъ при употреблението имъ за различните нужди на индустриал
ното предприятие. 

Като се взематъ предвидъ горните две фази, презъ които минава 
формирането 'на костуемата стойность на материалите, първата и вто
рата група разноски еж специални или пргьки разноски, защото могатъ 
безъ колебание, и въ точенъ размеръ да се отнесатъ къмъ съответния 

») Prof. Dr. Fr. Leitner— Die Selbstkostenberechnung industrieller Betriebe, 9. 
• fluflage, Fr.a/M. 1930, S. 166. 



етапъ бтъ нейното развитие. Третата група разноски еж общи йлй 
косвени 'разноска, защото се отнасятъ и за двете фази. Поради това, 
ТБ требва да бждать разпределени между поспеднитъ, за да могатъ да 
взематъ чрезъ техъ правилно участие въ постепенното развитие на 
костуемата стойность на материалите. Като изхождаме отъ сжщностьта 
на функциите на материалната служба и отъ действителностьта, . съ
образно съ която става формирането на костуемата стойность на мате
риалить, считаме, че подобно третиране на гореспоменатитЬ три групи 
разноски е най-правдоподобно. Подобно разрешение на въпроса за 
разноските по материалить е най-правилно, защото дава истинската 
картина на измененията, които ставатъ въ стойностьта на материалить 
отъ момента на покупката до техното изразходване. Възможно е по
добно разрешение при прилагането му на практика да срещне известни 
трудности отъ калкулационно-техническо естество и да усложни работата 
по отчитане на материалить. Въ такъвъ случай възможното най-бла
гоприятно разрешение на този въпросъ представлява важенъ проблемъ 
при организиране отчетностьта на предприятието. Неговото сполучливо 
разрешение се поставя въ зависимость отъ конкретните условия, които 
сжществуватъ въ даденото индустриално предприятие и отъ влиянието, 
което оказватъ тези разноски и главно материалить, върху костуемата 
стойность на произведения фабрикатъ. При по-големо значение на ма
териалить въ костуемата стойность е необходимо едно правилно тре
тиране на тьзи разноски въ отчетно отношение, за да могатъ да зае-
мать онова место, което те действително иматъ при създаване ко
стуемата стойность на продукта. 

е) Участието на материалната служба въ разпредгьление . 
на разноскитгь по общото управление. 

Въ връзка съ сжществуването на материалната служба като само
стоятелно отделение при индустриалното предприятие, се поставя въ-
просътъ и за нейното участие въ разпределението на разноските по 
общото управление на предприятието. Това участие се налага поради 
обстоятелството, че материалната служба, наредъ съ другите отделе
ния, се ползува отъ услугите на общото ржководство и е предметъ на 
грижи отъ страна на последното. Частьта отъ административните раз
носки, която требва да бжде поета отъ тази служба, зависи отъ из-
брания.критерий за тьхното разпределение, който се определя съобрано 
обсега на отделните служби и степеньта на техната разрастналость. 
Тази часть, заедно съ разноските по общото управление на материа
лната служба, следва да бжде разпределена между двете функции на 
последната, съ което ще влезать въ костуемата стойность на ма
териалите. 

ж) Счетоводно отчитане на материалитгь. 
Счетоводното отчитане на материалить обхваща следните три 

етапа: 
1) Покупка на материалить и доставянето имъ до склада на пред

приятието. 

5 
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2) Приемане, складиране и пазене на материалитЬ въ складовете. 
3) Изразходване на материалите за нуждитЬ на различнитЬ отдЬ-

ления и служби; 

1) Покупка на материалитЬ и доставянето имъ до 
склада на предприятията. 

Съобразно съ нуждата отъ материали въ индустриално предприятие, 
материалната служба се грижи за своевременното имъ набавяне. Това 
е една отъ най-главнитЬ нейни задачи, защото липсата на достатъчно 
количество отъ известенъ материалъ ще предизвика смущение въ 
дейностьта на нЬкое отделение или служба, което ще се отрази небла
гоприятно и върху цЬлата дейнйсть на индустриалното предприятие. 
Поради това и материалната служба прави всичко възможно за да из-
бЬгне подобни нежелателни случаи. Последното се постига като се из-
сладва интензивностьта, съ която става консумирането на всЬки отдЬ-
ленъ материалъ, съ цель да се опредЬли желгьзната наличность 
(Eiserner Bestand) и минималното количество отъ всЬки материалъ, 
което следва да бжде поржчано веднага щомъ като запасътъ отъ сж-
щия материалъ спадне до опредЬлената норма. Съблюдаването на тЬзи 
две величини ще даде възможность щото дейностьта на индустриал
ното предприятие, въ всички нейни разклонения, да бжде редовно под
хранвана съ необходимитБ материали, което ще осигури едно нормално 
и непрекжснато функциониране на отдЬлнитЬ сервизи, а заедно съ 
това и на цкпото предприятие. 

Желгьзната наличность представлява онова разполагаемо мини
мално количество отъ даденъ материалъ, което щомъ бжде достигнато, 
трЬбва да се направи нова поржчка за покупка, за да не се почувствува 
недостигъ отъ сжщия материалъ. Ясно е, че желЬзната наличность трЬбва 
да бжде достатъчна за нуждитЬ на предприятието отъ съответния ма
териалъ до тогава, докогато пристигне дадената вече поржчка. Желгьз
ната наличность представлява произведението отъ месечната кон
сумация и времето необходимо за изпълнение на дадена поржчка за 
материали (месечна консумация X времето на доставката). 

Минималното пъкъ количество, което следва да бжде поржчано 
при. достигане на желтзната наличность, представлява произведе
нието отъ месечната консумация и срока, следъ който желаемъ да 
направимъ следващата поржчка за материали (месечна консумация X 
срока за покупка). 

Лко, напримЬръ, въ едно индустриално предприятие месечната 
консумация на известенъ материалъ възлиза на 40 кгр. и при срокъ 
за изпълнение на дадена поржчка единъ месецъ, то желЬзната налич
ность ще бжде 40 кгрГ (40X1)- Лко поржчкитЬ се правятъ ВСБКИ два 
месеца, то всЬка поржчка трЬбва да възлиза на 80 кгр. (40X2). Въ 
случай че поржчкитЬ се правятъ ВСБКИ три месеца, то всЬка поржчка 
трЬбва да възлиза на 120 кгр. (40X3)-

Отъ тукъ се вижда, че месечната консумация на материалитЬ, 
които се набавятъ за нуждитЬ на предприятието за по-дълъгъ периодъ 
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Отъ време, представлява изходния пунктъ: за определяне максймалнотб 
и минималното количество материали, което предприятието требва да 
има въ склада, за разпределение вжтрешностьта на склада съобразно 
нуждит-fe на отделните материали, за определяне срока на покупките 
и за установяване количеството материали, което требва да бжде по-
ржчано. Въ връзка съ това требва да отбележимъ, че месечната кон
сумация на материалите требва да бжде контролирана, защото 
въ много случаи е подхвърлена на колебания. Понекога последните 
еж отъ времененъ характеръ, а понекога еж по-постоянни. При послед
ния случай определената вече месечна консумация следва да бжде 
изменена съобразно съ действителностьта, а заедно съ това ще пре-
търпятъ съответно изменение и всички други величини, които се нами-
ратъ въ зависимость отъ нея. Първоначалниятъ контролъ се налага още 
и поради това, че възможно е размерътъ на месечната консумация 
още въ началото да е установенъ неправилно. 

Отчитането на покупката на материалите добива по-простъ или 
по-сложенъ характеръ, въ зависимость отъ разнообразието на мате
риалите, дали те се купуватъ направо или по поржчка, броя и стой-
ностьта на поржчките, условията при които ставатъ покупките, като 
напримеръ въ брой или на кредитъ, кои разноски поема предприя
тието съобразно съ оферираните цени, броя на доставчиците съ които 
предприятието влиза въ взаимоотношения и т. н. При големъ брой 
поржчки за всека поржчка е необходимо да се образува специално 
досие, кждето да се събиратъ всички документи въ връзка съ послед
ната, като договори, писма, поемни условия и др. Отъ тукъ могатъ да 
се получать всички справки по изпълнението на поржчката и приема
нето на материалите въ склада. » 

За да може да се следи самото изпълнение на поржчките, требва 
да се заведе отделна книга подъ наименование Книга за поржчанитгь 
материали или Книга за поржчкитгъ. Тя може да се води въ форма 
на регистътъ съ отделна клетка за всека поржчка, или въ нея се от-
криватъ партиди по нумерата на поржчките, или по имената на до
ставчиците и то съ такава графировка, която да съдържа необходи
мите сведения по дадената поржчка, като: № на поржчката, дата, видъ, 
количество и цена на материалите, име на доставчика, условия на по
купката, срокъ за изпълнение на поржчката и др. 

Когато се води въ регистрова форма Книга за поржчкитгъ има 
следната графировка: (Вж. стр. 68 и 69) 

Съобразно съ участьта на поржчката въ графата Забележка на 
съответната клетка или партида се означава: изпълнена, анулирана 
или отсрочена54). 

**) Малко по друга графировка отъ тази дава Prof. Dr. В. Penndorf въ своя 
трудъ: Fabrikbuchhaltung und ihr Zusammenhang mit Kalkulation und Statistik, Berlin 
1924, S. 125, като открива графи за платения фрахтъ, доставеното количество и не
говата стойность. 

Образци отъ графировката на тази книга съ партиди по нумерата на поржч-
КИГБ и по имената на доставчиците дава проф.Ф. Белмеръ въ своя трудъ—Инду
стриално с ч е т о в о д с т в о , Варна 1931, стр. 13—16, обр. 1—4, 
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Следъ пристигане на материалигв, чрезъ своите органи, материал
ната служба проверява дали те отговарятъ по качество и количество 
на означените въ съответните препроводителни документи, а сжщо така 
и на предвидениге данни и условия при самото даване на поржчката. 
За тази цель се съставя и протоколъ, подписанъ отъ лицата, натова
рени съ приемане на материалигв, следъ което последните се преда
вать срещу подписъ на магазинера за пазене въ складовете. 

Следъ пристигане на купените материали требва да се направи 
калкулация за намиране костуемата стойность на последните. Това 
става чрезъ завеждане на специална книга подъ название Книга за 
купенитгь материали, която има калкулационенъ характеръ. Калку
лациите ставатъ по реда, по който еж изпълнени поржчкигв и то 
отдълно за всека поржчка. Въ тази книга се откриватъ за купените 
материали отдътши партиди, въ които се съсръдоточаватъ всички данни, 
които образуватъ костуемата стойность на материалигв отъ съответ
ната поржчка. Въ връзка съ това тръбва да се вземе предвидъ покуп
ната стойность на материалигв, направените отстжпки по количество 
и стойность при покупката, разноските по покупката и доставката до 
склада, разноските свързани съ покриване на сметката, особено ако 
дългътъ е въ чужда валута, съответна часть отъ: а) разноските по 
отделението за покупки; б) общите разноски на материалната служба; 
в) административните разноски на предприятието; и г) разноските по 
складовете за материали. 

Партидите открити въ тази книга могатъ да иматъ следната 
графировка: (Вж. стр, 70) 
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Следъ калкулацията материалите се записватъ въ спомагателните 
и др. книги и по стойность.55) 

Разноски по покупката и доставката на материалите въ склада 
еж твърде разнообразни и обикновено взематъ непосредствено участие 
при образуване костуемата стойность на материалите. Те могатъ да 
бждатъ разделени на следните групи: 

1) Разноски, които се намиратъ въ зависимость отъ количеството 
на материалите, като фрахтъ, разноски за товарене, теглене и разто
варване, провизионъ на експедиторите, гербъ, превозни такси, магази-
нажъ и др. Те еж право пропорционални на количеството. 

2) Разноски, които се намиратъ въ зависимость отъ стойностьта 
на материалите. Такива еж, напримеръ, провизионътъ, лихвата, гербътъ, 
осигурителната премия, митата и др. 

3) Разноски, които не се намиратъ въ подобна зависимость нито 
отъ количеството, нито отъ стойностьта на материалите, като разноски 
по опаковката, портото, разните подаръци и др. 

Всички тези разноски, когато се отнасятъ само до поржчка на 
материали отъ единъ видъ, или едно качество, взематъ преко участие 
въ костуемата стойность на материалите. Ако, обаче, те засегатъ две 
и повече поржчки на материали отъ различенъ видъ или качество, 
явява се въпросьть какъ тЬзи разноски ще бждатъ разпределени между 
отделните видове или качества материали. Въ такъвъ случай специал-

5S) По другъ образецъ отъ графировка на Книга за купенит* мате
риали дава проф. Ф. Белмеръ — Индустриално с че то во дет во, Варна 
1931, стр. 19—22, обр. 5. 
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нигЬ разноски, които засвгатъ само определена поржчка, требва да 
бждатъ установени и да паднатъ въ тяжесть само на последната, а 
разноските, които засвгатъ всички поржчки, требва да бждатъ 
разпределени между ТБХЪ. За тази цель последните разноски, 
които ще бждатъ обща разноски, се разделять на три групи, които 
току що споменахме, като първата група се разпределя между поржч-
китк пропорционално количеството на материалите, а втората група 
— съобразно съ стоиностьта имъ. Понеже третата група разноски не 
зависятъ нито отъ теглото, нито отъ стоиностьта, поради което еж безъ 
основа за разпред-вление, то rfe се отнасятъ или къмъ първата, или 
къмъ втората група и заедно съ съответната отъ ТБХЪ се разпредъчпятъ. 

Другите разноски (посочените по-горе подъ буквите а, б, в и г), 
които увеличаватъ по-нататъкъ костуемата стойность на материалите, 
се взематъ предвидъ при калкулацията по косвенъ начинъ. За всека 
отделна поржчка те се установяватъ чрезъ коефициенти върху коли
чеството или стоиностьта на материалите и следватъ следъ гореспоме
натите разноски по покупката. По този начинъ още съ приемането на 
материалите въ складовете техната костуема стойность е напълно фор
мирана и по нея могатъ да бждатъ предадени за консумиране отъ 
разните отделения и служби на индустриалното предприятие. 

При подобна пълна калкулация ще се види постепенното развитие 
на костуемата* стойность на материалите и то въ споменатите по-горе 
две фази. За тази цель е необходимо да се направи съответно разгра
ничение на разноските по материалната служба съобразно съ двете 
нейни функции, за които говорихме по-рано. Обаче, въ счетоводството 
ще бжде използувана за записване и ще бжде отразена само пълната 
костуема стойность на материалите, но не и тази, която те имать въ 
края на първата фаза. 

Коефициентите за разноските се получаватъ чрезъ определяне 
вероятното количество материали и техната стойность, които пред
приятието възнамерява да достави презъ операционната година и 
вероятния размеръ на разноските презъ сжщата година. Коефи-
циентътъ върху количеството се получава чрезъ формулата: 

вероятна сума на разноските X ЮО 
вероятно количество на материалите ' 

а този върху стоиностьта се получава чрезъ формулата: 
вероятна сума на разноските X ЮО 
вероятна стойность на материалите' 

На практика въ повечето случаи костуемата стойность на мате
риалите обхваща само техната покупна стойность и разноските свър
зани съ покупката и доставянето имъ до склада. По такъвъ начинъ 
разноските свързани съ материалната служба и известна часть отъ 
административните разноски не влизатъ въ костуемата стойность на 
материалите. За тези разноски се завежда специална сметка и въ края 
на всеки месецъ се разпределятъ между производствените отделения 
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и другигЬ служби пропорционално количеството или стойностьта на кон
сумираните отъ ТБХЪ презъ месеца материали. Този начинъ, макаръ и 
да създава известно удобство при калкулиране на материалите, не е 
точенъ. Освенъ това костуемата стойность на материалигв не сё по
сочва въ нейния истински размЪръ, а въ по-малъкъ. 

Следниятъ примЪръ ще ни покаже какъ следватъ разноските при 
калкулиране въ Лаипцигъ на поржчка отъ известенъ материалъ въ 
разм-Ьръ на 3220 кгр. доставенъ отъ Дмстердамъ.56) 

I. Ф а к т у р а : 
Бруто 3220 кгр. по fl. 60 3/4 за 50 кгр. = fl. 3912*30 

— сконто lVa°/o fl. 58-68 
fl. 3853-62 

+ 10/о разноски по покупката fl. 39'12 
fl. 3892-74 

+ м-Ьрене, натоварване и др. fl. 5'— 
fl. 389T74 

+ 1%> провизионъ fl. 38'98 
fl. 393672 

II. Р а з н о с к и по д о с т а в к а т а : 
1. Въ Хамбургъ: Фрахтъ отъ Амстердамъ fl. 23'50 a RM. 175 RM. 39-15 

Провизионъ за експедицията по 
15 Pfg. на 100 кгр. (отъ 3220) . . . . RM. 4'85 

2. Въ Wallwitzhafen: статистическо право . . . . RM> 0'20 
Фрахтъ отъ Хамбургъ 80 Pfg. I 1 7 9 | 
Разноски за престояване 20 Pfg. Л/f з а RM. 55Ж> 
Фрахтъ до фабр, въ Лаипцигъ 72 Pfg. I 1 Ш к г р- I 
Осигуровка 1/8% в/ RM. 7000 RM. 875 
Порто и телеграми RM. 3'50 

RM. 111-85 
III. К а л к у л а ц и я : 

Покриване на фактурата: fl. 3936-72 по 16970"). . . RM. 6680-61 
Разноски по покупката . RM. 111'85 

RM. 6792-46 

При претегляне въ Лайпцигъ се констатира тегло 3227 кгр., по
ради което 100 кгр. струватъ RM. 210*49. 

Костуемата стойность може да се нам-ври още и чрезъ опреде
ляне какъвъ процентъ отъ фактурната стойность представляватъ раз-

56) Prof. Dr. Fr. Leitner — Die Selbstkostenberechnung industrleller Betriebe, 9. 
fluflage, Fr. a/M. 1930, S. 197-198. 

" ) Дневниятъ курсъ с/ Ямстердамъ е 16870. Увеличението на курса съ 1 RM. 
следва да покрие куртажа и герба по девизата. 
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носкитв по доставката. Последнитв (RM. Ill*85) възлизатъ на. 1б5/4вЛ>» 
отъ фактурната стойность (RM. 6680*61), поради което 

100 килограма иматъ покупна стойность RM. 207*03 
+ 1б3/4°/°° разноски по доставката RM. 3'46 
Костуема стойность на 100 килограма RM. 210*49 

Оть тукъ се вижда, че разноскитв по доставянето съставляватъ 
3'46°/о отъ количеството на материалите. 

За да може да се намври пълната костуема стойность на матё-
риалитБ, необходимо е къмъ така получения резултатъ да сё напра-
вягь още две прибавки за разноски, а именно: чрезъ първата ще се 
включи въ стойностьта на материалите съответна часть отъ разноскитв 
по отделението за покупки и отъ общитв разноски за материалната 
служба, а чрезъ втората прибавка ще се включи съответната часть 
отъ разноскитв по складиране и пазене на материалите и отъ общитв 
разноски за материалната служба. Яко при дадения примвръ приемемъ, 
че първите разноски съставятъ 5°\ а вторите 40/,° оть количеството на 
купенитв материали, то пълната костуема стойность на 100 кгр. мате
риали ще бжде: 

RM. 210-49 
-(- 50/° разноски по отдвлението за покупки RM. 5*— 

RM. 215*49 
-f- 4°/о разноски по складовете за материали RM. 4'— 
Костуема стойность на 100 килограма RM. 219*49 

Ако се изхожда отъ стойностьта на цвлото количество материали, 
ще имаме: 

RM. 6792*46:32*27=210*49 
-f-разноски по отдвл. за покупки (50/° в/ 3227)=RM. 161*35 

RM. 6953*81:32*27=215*49 
+разноски по склад, за материали (40/о B /3227)=RM. 129*08 

RM. 7082*89:32*27=219*49 

Калкулацията на купенитв материали може значително да се 
опрости като се избвгнатъ разноскитв по покупката и доставката. Това 
се постига, когато "Покупкитв ставатъ франко фабриката, при което 
последнитв разноски оставатъ въ тяжесть на продавача, или пъкъ 
франко най-близката гара. Опростяване на калкулацията може да се 
постигне и тогава, когато се постигне споразумение съ нвкое тран
спортно предприятие, което да поеме доставянето на материалитв 
въ склада срещу заплащане на опредвлена постоянна такса за известно 
количество, напримвръ, 100 кгр., тонъ, метъръ и др. Сжщото се по
стига и тогава, когато разноскитв по доставянето не се калкулиратъ 
въ точния имъ размвръ, а се установяватъ посрвдствомъ предвари
телно опредвлени коефициенти върху количеството или върху стой
ностьта на купенитв материали. При последния случай разликите между 
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действително направените разноски и калкулираните такива еж не
избежни. 

Въ зависимость отъ техническата организация на материалната 
служба, счетоводното отчитане на материалите може да стане по раз
лични начини. Ако всички материали се пазятъ само въ единъ складъ, 
то най-добре е отчитането да става или съ помощьта на една с/ка 
Материали, или чрезъ неколко сметки за материалите по вида на 
последните, напримеръ, с/ка Сурови материали и с/ка Спомагателни 
материали, като последната може да бжде заменена съ неколко 
сметки, по вида на спомагателните материали {с/ка Горивни материали, 
с/ка Смазочни материали и др.). Ако ли материалите се пазятъ въ не
колко склада, които се завеждатъ отъ различни отговорни лица, то и отъ 
съображения на контроль, сметките за материалите могатъ да бждатъ 
открити по местонахождение на последните. Ако искаме отчитането на 
материалите да бжде така организирано, че да дава сведения по вида 
на материалите и по техното местонахождение, то необходимо е да 
бждатъ водени неколко реда спомагателни книги. Подобно отчитане е 
най-пълното и дава различни и съ значение сведения за материалите, 
но е свързано съ повече разноски, които въ повечето случаи не оправ-
даватъ предимствата отъ подобно комплицирано организиране на 
материалната отчетность. Ако индустриалното предприятие е такова, 
че купените материали не се складиратъ, а направо се предавать въ 
производството и другите отделения на фабриката, то въ такъвъ слу
чай сметки за материалите не се водятъ, като съ стойностьта на до
ставените материали се задължаватъ направо сметките—консуматори. 

Отчитането на поржчките за материали може да стане въ обсега 
на системата отъ сметки. За тази цель Книга за поржчкитгь требва 
да се води и по стойность. Сметките, които следва да бждатъ открити 
въ този случай, еж: с/ка Поржчани материали и с/ка Кредитори по 
поржчки. Първата сметка са задължава съ стойностьта на дадените 
поржчки, а се заверява съ стойностьта на изпълнените и анулираните. 
Салдото по тази сметка, което може да бжде само дебитно, показва 
стойностьта на дадените, но неизпълнени още поржчки. Въ втората 
сметка при споменатите вече случаи се правятъ точно обратни запис
вания. По нея салдото е винаги кредитно и еднакво съ дебитното 
салдо по първата сметка. Чрезъ тези две сметки се преследва цельта 
да се следи, преди всичко, за стойностния размерь на дадените, из
пълнените, неизпълнените и анулираните поржчки и да се получать 
сведения за размера на задълженията на предприятието къмъ достав
чиците въ случай, че направените поржчки бждатъ изпълнени. Поради 
това и всека поржчка требва да бжде записана съ вероятната сума 
на която тя ще възлиза, въ размерь на която ще възлезатъ и евентуал
ните претенции на доставчиците. Разбира се, че всички тези сведения 
не еж безъ значение за индустриалното предприятие, но требва да 
признаемъ сжщо така, че техното получаване е свързано съ увеличе
ние на счетоводните записвания, а отъ тукъ и на разноските по ма
териалната служба. 

Сжщо така и Книга за купенитгь материали може да се води 
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като системна. Тукъ требва да отбележимъ, че нейното водене не е 
всвкога еднакво необходимо. То е толкова по-наложително, колкото 
повече разноски поема предприятието върху себе си по доставка на 
материалите. Сметката, която съответствува на тази книга ще носи 
наименованието с/ка Покупка на материали. Тя има калкулационенъ 
характеръ. Въ дебитната страна на тази сметка се съсрЪдоточаватъ еле
ментите, които образуватъ костуемата стойность на материалите. Следъ 
калкулиране на материалите съ техната пълна костуема стойность ще 
се кредитира с/ка Покупка на материали и ще се дебитира с/ка Ма
териали, Въ Книга за купенит/ь материали ще се откриятъ партиди 
по вида на материалите и то съ такава графировка, която ще харак
теризира напълно елементите на костуемата имъ стойность, като: дата, 
№ на поржчката, № и дата на фактурата, доставчикъ, количество, цена и 
фактурна стойность, разноски по доставката съ отделни графи за ви
довете разноски, съответна часть отъ разноските по материалната 
служба съ подграфи за гореспоменатите подделения, обща костуема 
стойность на поржчката, стойность на единица материалъ и др. Запис
ванията въ партидите на тази книга се правятъ следъ пристигане на 
материалите и получаване на съответните документи, а разноските се 
записватъ следъ тёхното установяване. Калкулирането се извършва 
следъ като се запищать въ съответната партида всички елементи, които 
образуватъ костуемата стойность на дадена поржчка. 

Счетоводното отчитане на разноските по покупката и доставката 
на материалите до склада може да стане по два начина. При първия 
начинъ за техъ не се завежда специална сметка, а направо се запис
ватъ въ дебитъ на с/ка Материали или с/ка Покупка на материали 
и въ кредитъ на с/ка Каса или с/ка Кредитори (а може и въ некоя друга 
лична сметка), въ зависимость отъ това дали еж изплатени или не. 
При този начинъ на отчитане, разноските сж<пръснати въ сметките за 
материалите или изъ отделните калкулационни партиди за сжщите, 
поради което не могатъ да се получатъ сведения за техната обща 
сума и за размера на съставните имъ части, като комиснона, фрахтъ 
и др. Я при сегашните непостоянни условия, при които предприятията 
доставятъ необходимите имъ материали, отъ гаггБмо значение за пред
приятието е да знае на каква сума възлизатъ съставните части на раз
носките по покупката и доставката на материалите, като пжтни раз
носки, провизионъ, мита, фрахтъ и др. По ТБЗИ съображения напълно 
споделяме мнението на W. Ie Coutre58) за необходимостьта да се отчи
тать тЬзи разноски въ специална сметка подъ наименование с/ка Раз
носки по покупка и доставка на материалитгь, която въ всеки мо-
ментъ ще показва общия имъ размерь. Разбира се, че въ допълнение 
на сжщата требва да се заведе спомагателната книга, въ която за 
всеки видъ разноски да се открие отделна партида.' Подобно синте
тично и аналитично обхващане на тЬзи разноски ще даде възможность 
на предприятието въ всеки моменть да има представа за техния раз
мерь ИЗЦБЛО и въ съставните имъ части и да определи влиянието имъ 
въ костуемата стойность на материалите. Тази сметка ще бжде деби-
тирана при установяване на разноските, независимо дали еж изпла-

5e) Prof. Dr. W. Ie Coutre — Selbstkostenberechnung, S. 329. 
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тени или не, а кредитирана съ онези оть твхъ, които еж взети пред
видь при калкулиране на материалите. 

За отчитане на другите разноски по материалитв могатъ да бж-
датъ открити три сметки: с/ка Разноска по отдгълението за покупки, 
с/ка Разноски по скЛадоветгь за материали и с/ка Обща разноски по 
материалната служба. Яко, обаче, организацията на материалната 
служба е такава, че не позволява подобно разчленение на разноскитв, 
или пъкъ ако не желаемъ да увеличаваме броя на сметките въ глав
ната книга, то за твзи разноски може да се заведе само една емвтка 
подъ название с/ка Разноска по материалната служба или с/ка Раз
носки по материалите. Както при първия, така и при втория начинъ 
на отчитане, е необходимо да се заведатъ спомагателни книги, въ които 
да се направи разпадане на разноскитв въ отдвлни партиди. 

Отъ направенитв по-горе изводи се вижда, че твзи разноски се 
включватъ по косвенъ начинъ въ костуемата стойность на материалитЬ, 
чрезъ предварително установени коефициенти върху количеството или 
върху стойностьта на материалитв. Смвткитв за разноскитв се дебити-
ратъ съ направенитв разноски, а се кредитиратъ съ онвзи, които еж 
калкулирани въ костуемата стойность на материалитв. При последния 
случай се дебитира с/ка Материала или с/ка Покупка на материали. 
Поради това, въ края на годината размврътъ на салдото по твзи емвтки 
ще покаже до колко коефициентите еж били правилно установени и 
до колко калкулираните разноски съответствуватъ на действително 
направенитв. Дебитното салдо ще показва, че действителните разноски 
еж повече отъ калкулираните, а кредитното — обратното. Яко размв
рътъ на салдото е незначителенъ, то се счита за резултатъ и въ края 
на годината се отнася или направо въ с/ка Загуби а печалби, или 
чрезъ с/ка Калкулацаонна разлики. Въ случай че салдото е големо 
най-правилно би се постжпило, ако сжщото се разпредели допълни
телно по такъвъ начинъ, че да се поправи допуснатата грешка чрезъ 
неправилно установените коефициенти. Требва да признаемъ, обаче, 
че подобно разпределение е свързано съ много записвания, особено 
при голвмъ брой материали, което въ повечето случаи оть практиче
ско гледище е неоправдано. 

Яко твзи разноски не влизатъ въ костуемата стойность на мате
риалитв, а въ края на всеки месецъ се разпредвлятъ между съответ
ните емвтки, съобразно количеството или стойностьта на консумира
ните презъ месеца материали, то за твхъ се завежда специална сметка 
подъ название с/ка Разноски по материалите. Последната се дебитира 
съ направените разноски, като сжщевременно се кредитира с/ка Каса 
или .нвкоя лична сметка. Сжщата сметка се кредитира съ разпреде
лените разноски въ края на месеца, а се дебитиратъ смвткитв — кон
суматори на материали. 

Установяването на разноскитв които ще се разпредвлятъ въ края 
на всеки месецъ може да стане по два начина. При първия начинъ 
сумата на действително направенитв разноски презъ месеца се раз
пределя съобразно количеството или стойностьта на консумираните 
презъ месеца материали. Въ такъвъ случай въ края на годината с/ка 
Разноски по материалите нема да показва никакво салдо. При втория 
случаи разпределението става чрезъ предварително установени коефи-
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циенти върху количеството или върху стойностьта на консумираните мате
риали, при което въ края на годината по с/ка Разноски по материалитгь 
ще се получатъ разлики. И тукъ дебитното салдо показва, че еж разпре
делени по-малко, а кредитното — повече разноски отъ действително на
правените и до колко предвижданията се приближаватъ до действи-
телностьта. Когато салдото е незначително, то се прехвърля или направо 
въ с/ка Загуби и печалби, или чрезъ с/ка Калкулаиионни разлики. 
Значителниятъ разм-връ на салдото показва, че установените коефи
циенти за разпределението не отговарятъ на действителностьта, поради 
което сметките, консуматори на материали, еж задължени съ неверни 
суми — по-малки или по-големи отколкото би требвало. За поправяне 
на тази неточность, въ края на годината, салдото требва да се разпре
дели допълнително между тези сметки на сжщата база, на която е 
станало разпределението на разноските въ края на всеки месецъ. 

Когато предприятието разполага съ много и разнообразни мате
риали, за да се избегне смесване на материалите и преплитане на 
наименованията имъ се създава специална номенклатура за техъ. По
следната представлява пълна класификация на материалите, и най-
подробенъ описъ на сжщите. Тя се съставя като материалите се раз
делять на групи и на всеки отъ техъ се дава специаленъ нумеръ, 
като за всека група се запазватъ известно число нумера. Всеки мате-
риалъ при всички записвания въ предприятието се явява съ своя ну
меръ. У. насъ подобни номенклатури се въведоха най-напредъ въ мини 
Перникъ, а следъ това и въ Българските държавни железници. 

Класирането на материалите въ групи за номенклатурата требва 
да става съ огледъ предназначението и естеството на самите материали. 
Поради това, че индустриалните предприятия употребяватъ различни 
материали и то съ предназначение което зависи отъ естеството на 
производствената имъ дейность, то и наименованието на групите въ 
отделните предприятия не е еднакво. Така, напримеръ, въ номенкла
турата на Българските държавни железници, състояща се отъ три тома, 
употребяваните материали отъ службите еж класирани въ следните 
24 групи: ™ 

*3 Томъ първи. 
Групи Наименование 

I. Гориво . . . . 
Материали за осветление 
Материали електрически 
Материали за мазане и чистене 
Материали канцеларски . 
Материали бояджийски . 
Материали спец. за здравната служба 

VIII. Стъкла . . 
IX. Материали текстилни и кожени 
X. Материали гумени . . . . 
XI. Материали дървени 
XII. Метали 
XIII. Изделия метални 

XIV. Материали зидарски и др. т. . 
XV. Материали за горна постройка , 

По номенклату
рата отъ № до № 

III. 
IV. 
V. 
VI. 
VII. 

1— 
21-

20 
130 

131— 330 
331— 420 
4 2 1 - 550 
5 5 1 - 700 
701— 750 
751— 820 
821-1050 

1051-1150 
1151-1250 
1251—1350 
1351-1750 
1751—1850 
1851-2000 

5 - 6 
7— 24 

25— 62 
63— 70 
7 1 - 80 
8 1 - 94 
*) 
95—100 

101-116 
117—130 
131—138 
139—154 
155-264 
265—276 
277-312 
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Томъ втори. 
XVI. Инструменти и съчива . . . . 2001—3250 5—204 
XVII. СБЧИВНИ машини 3251—3600 205—234 

XVIII. Апарати 3601—3800 235—246 
XIX. Други инвентарни предмети . . . 3801-4700 247—320 
XX. Формено облъкло . . . • . . 4701—4800 321—328 

XXI. Мостови металически конструкции, оси
гурителни инсталации и др. 4801—4950 329—342 

XXII. Стари материали и отпадъци . . 4951—4970 343—344 
XXIII. Ямбалажъ 4971-5000 345—348 

Томъ трети.**) 

XXIV. Резервни части за подвижния материалъ — — 
Въ всвка група материалитв трЪбва да бждатъ подредени по 

азбученъ редъ, по родъ, видъ и голЪмина. Тукъ ще дадемъ нъколко 
извадки отъ томъ първи на номенклатурата на Б. д. ж. 

Ноиенкла 
туренъ 

№ 

202 
203 

204 

205 

В
ии

ъ 

35 
1 
2 
3 

1 
2 
3 

1 
2 
3 
4 

— 41 — 

Наименование 

Крушки електр. специални за осигур.инсталации 
Крушки електр. вжгленови отъ 110 волта 

* п » я ' - 'О » 
» ,, я » 220 » 

Крушки електр. отъ 110 волта 15 вата обикн. 
п » п * *'-' я ^ ^ я я 
я я я " 0 „ 40 „ 

и т. н. 
Крушки електр. отъ 120 волта 25 вата обикн. 

я 120 „ 40 „ 
я я я 120 „ 60 „ „ 
я я » 1^0 „ 10 „ „ 

и т. н. 

о 
X в-
Е «3 
х £ 

Ш Е 

парче 
я 
я 
я 

парче 
я 
я 

я 
я 
я 
я 

Група III 

Забележка 

*) Ще се издаде номенклатура отъ здравната служба. 
•*) Още неиздаденъ. 
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Номенклш-
турент. 

№ 

137 

Наименование 
а 
х 
У Я 
S X 
X СХ 

ш 

Забележка 

1196 
1197 

1198 

Тапи дървени за бурета 
Трупи акациеви . 

„ борови 
, брястови . 

и т. н. 
Фурниръ акациевъ 

брЪстовъ 
буковъ 
джбовъ 
махагоновъ 

и т. н. 

парче 
м3 

M J 

2) Приемане, складиране и пазене на материалите. 
Завеждането на складовете за материали става отъ специални 

магазинери, които се грижатъ за добрата уредба на склада и запаз
ване на материалитк ТБ приематъ купените материали, пазятъ ги и 
ги предавать при нужда на съответните отделения за употребление, 
като извършватъ отчитане на материалите по количество. За тази цель 
за всеки материалъ по номенклатурата се открива специална партида 
въ магазинната книга или се завежда отдгьлна карта, въ случай, че 
се прилага картотечната система. Въ заглавието на картата, следъ 
като се означи нумера на материала по номенклатурата и точното му 
наименование, се посочва месечната консумация, срокътъ за доствката, 
железната наличность, количеството което следва да бжде поржчано 
следъ достигане на железната наличность, единичната мерка на мате
риала и други подобни сведения въ връзка съ последния. Записванията 
въ Магазинната книга или въ Kapmumw се извършватъ възъ основа 
на документите за движението на материалите и всеки моментъ да
вать сведения за прихода, разхода и наличностьта на даденъ материалъ. 
Записването на прихода става възъ основа на препроводителните, до
кументи или приемателния протоколъ, а разходътъ се записва възъ 
основа на исканията, срещу които магазинерътъ отпуща материалите. 
Записванията въ картите могатъ да ставать или по стълбовъ начинъ, 
или графите приходъ, разходъ и наличность следвать една следъ друга. 
Щомъ запасътъ отъ известенъ материалъ достигне железната налич
ность, магазинерътъ веднага уведомява материалната служба, за да cie 
направи нова доставка. 
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Картата за материали може да има следната форма: 

Карта за материали 
Номенклатуренъ №: 
Наименование на материала: 
Измерителна единица (кгр., бройки, чифтове и т. н.): кгр. 
Месеченъ разходъ: 45 кгр. 
Минимална наличность: 45 кгр., която ако бжде достигната трЪбва да 

(ЖелЪзна наличность) 
се направи поржчка за: 90 кгр. съ срокъ за доставка: 1 месецъ. 

Дата 

№
 и

 д
ат

а н
а 

до
ку

ме
нт

а 

Видъ на документа 
Приходъ 

или 
Разходъ 

Наличность 
Приходъ 
Разходъ 

Наличность 
Приходъ 
Разходъ 

Наличность 
Приходъ 
Разходъ 

Наличность 
Приходъ 
Разходъ 

Наличность 
Приходъ 
Разходъ 

Наличность 
Приходъ 
Разходъ 

Наличность 
Приходъ 
Разходъ 

Наличность 

Кгр. Забележка 
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Освенъ по стълбовъ начинъ Картата за материали може да 
бжде водена по такъвъ начинъ, при който графигв приходъ, разходъ 
и наличность следватъ една следъ друга. 

Положение на материалите 
(Фишъ за материали) 

Единица: Магазинъ при служба: 
Минимумъ: 
Материалъ: Размъри: Номенклатура: 

Дата 

Фактура 

Дата № 

И с к а н е 

Дата № 

Преносъ 

Преносъ 

Вносъ Износъ 
Налич
ность 

За
бе

ле
жк

а 

'• 

Графировката на картитв може да бжде по-сложна или по-проста, 
въ зависимость отъ изискванията които се предявяватъ къмъ тЪхъ. 

б 
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Една доста сложна по графировка карта ни дава Penndorf,59) която се 
води по стойность и по количество и която въ ВСБКИ моментъ може да даде 
сведения още и за даденитв поржчки и твхното изпълнение, за направе
ните провврки, за наличностьта (при месечно записване на разхода), за 
каква цель е изразходванъ*материалътъ и др. Такова подробно водене 
на картитв е подходящо за отчитане на материалитъ въ счетоводството, 
но не и въ магазина, кждето е необходимо само количествено отчи
тане. По несложна графировка на картитв за количествено отчитане 
на материалитв ни дава Белмеръ и то при водене на картитв по ща-
феленъ начинъ и когато графитв приходъ, разходъ и наличность след-
ватъ една следъ друга. Образецъ отъ последния начинъ за количествено 
отчитане дава сжщо и Penndorf.60) На стр. 136 отъ споменатото негово 
съчинение Penndorf дава още и следната подробна схема за количе
ствено отчитане на отдвлнитъ материали: 

Карта за материали 
Наименование на материала 

П р и х о д ъ 

Дата 

Бр
ой

 

Тегло 

Р а з х о д ъ 

Дата 

И
ск

ан
е 

Отделе
ние Бр

ой
 

Тегло 

Наличность 

Дата 

Бр
ой

 

Тегло 

59) Prof. Dr. В. Penndorf — Fabr ikbuchha l tung und ihr Zusammenhang mit Kal-
kulat ion und Stat is t ik, Berlin 1924, S.. 126—127. 

60) Проф. Ф. Белмеръ — Индустриално счетоводство, Варна 1931, стр . 29—30, 
обр . 9—10. 

Prof. Dr. В. Penndorf — Fabr ikbuchhal tung und ihr Zusammenhanq mit Kalku-
lation und Stat is t ik , Berlin 1924, S. 135. 
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Освенъ това, въ счетоводството се води Магазинна книга за 
материалитть, въ която записванията ставатъ по количество и стой-
ность. Въ тази книга, сжщо така, се открива партида за всЬки мате-
риалъ по номерата отъ номенклатурата, която партида може да бжде въ 
едностранична или въ двустранична форма, или може да бжде водена 
по стълбовъ начинъ. Отъ тукъ се получаватъ сведения за костуемите 
стойности на материалите. Записването на купените материали по 
съответните партиди въ Магазинната книга за материалите става 
веднага следъ приемането на последните въ склада и следъ техното 
калкулиране възъ основа на калкулационната Книга за купенитгь 
материали или възъ основа на Дневникъ за купенитгь материали, а 
разходътъ се записва въ края на всеки месецъ следъ групиране дан
ните отъ отделните искания, възъ основа на които еж отпуснати 
материалите. За тази цель единъ екземпляръ отъ искането се из
праща винаги въ счетоводството. Разходътъ на материалите по коли
чество може да бжде записанъ въ партидите на съответните материали 
и презъ течение на месеца, обаче, оценката на разхода и записването 
му по стойность обикновено става само въ края на месеца. 

Купените материали, следъ приемането имъ въ фабриката и следъ 
като бждатъ калкулирани, въ зависимость отъ организацията на мате
риалната отчетность, се записватъ по количество и стойность въ Днев
никъ за купенит/ъ материали. Той има за цель да обхване количе
ството и стойностьта на всички купени презъ месеца материали, които 
данни се използуватъ за вписване на купените материали въ съответ
ните цартиди на Магазинната книга за материалитть, а евентуално 
и за съставяне въ края на месеца на съответна статия въ Сборния 
дневникъ. Дневникъ за купенитгь материали требва да има графи за: 
датата на вписването, № и дата на документа, името на доставчика, 
наименованието на материалите, № по номенклатурата, количеството 
на материала, единичната и общата костуема стойность, страницата на 
Магазинната книга и др. Яко за материалите се водятъ сметки по 
твхните видове или по местонахождение, то това обстоятелство требва 
да се вземе предвидъ при установяване графировката на Дневникъ 
за купенитгь материали. Подобна графировка намираме у Penndorf.61) 

Обща представа за водене на партидите за отделните материали 
(последните могатъ да се отчитать и чрезъ карти) по стълбовъ начинъ 
ще ни даде следната схема, съставена по схемата препоржчана отъ 
Penndorf, въ която, обаче, изразходваните материали се записватъ по 
стойность въ момента на изразходването и чрезъ която се следи за 
изпълнението на дадените поржчки.62) 

61) Prof. Dr. В. Penndorf — Fabrikbuchhaltung und ihr Zusammenhang mit Kal-
kulation und Statistik, Berlin 1924, S. 132. 

ю) Prof. Dr. B. Penndorf — ib. S. 126. ' 
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К а р т а 
За Каишъ 55 м. м. 
№ на модела: Материалы Кожа. 
Месечна консумация: 45 м. 

Срокъ за доставка: 1 месецъ. 

Единична м-врка: метъръ, 

Когато наличность! 
спадне на 45 м. да се HI 
прави поржчка за 90 i 

Дадена поржчка 

1 

Д
ат

а 

17.7 

2 
о 
ш 
и 
<и з-к о 

90 

3 

а; 
«, х 
2 w 
СП и 

ГО 0 

Е [ Ч 

17.8 

4 

о „ 

? * 
X У 

. О ! * 

2; а 

7513 

5 
го 
X 
X 
X 
а 

13.8 

Отчитане на приетия материалъ 

б 
го 
X 
X 
н 
(D 
X 
а 

1937 
1.7 

13.8 

7 

Постжпило 
или 

разходвано 

Наличность 
Разходъ 

Наличность 
Разходъ 

Наличность 

7513 

8 
о 
ш 
1-
и 
V 
эг 
X 
о 

67 
7 

60 
12 
48 

5 
43 
14 
29 

7 
22 

6 
16 
92 

108 
• б 

102 

9 

го 
X 

55 
55 
55 
55 
55 
55 
55 
55 
55 
55 
55 
55 
55 
61 
60 
62 
60 

— 

-_ 

— 

__ 

11 

10 

и 
о 
X 

JX 

о 
и 

3685 
385 

3300 
660 

2640 
275 

2365 
770 

1595 
385 

1210 
330 
880 

5612 
6492 

372 
6120 

— 

— 

— 

— 

— 

— 

— 

— 

11 

ГО ю 

х п 
т ° 
£ т 

ГО и 

Е[ a 

14.7 

16.7 

20.7 

1.8 

8.8 

12.8 

16.8 

Забележка 

Направенъ нонтрол' 
на 19.7.1937. 

Цената 62 е постав» 

се работи ст. цена 6 

Отъ тази схема се вижда, че при даване на поржчка се попъл-
ватъ графить- 1,2,3 и 4, а при приемане на материалите и следъ кал
кулацията ставать съответни- записвания въ 5, 6, 7, 8, 9 и 10 графи. 
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При извършване на разходъ се правятъ съответни записвания въ гра
фить- 7, 8, 9, 10 и 11. При извършване на ревизия въ склада, а сжщо 
така и по поводъ на други обстоятелства, необходимите констатации 
и обяснения сё вписватъ въ графата Забележка. 

3) Изразходване на материалите. 

Отпущането на материалитъ на производствените отделения и 
разните служби става срещу представено отъ ГБХЪ специално Искане 
за материали. Последните обикновено се водятъ само по количество 
и съдържатъ графи за: номенклатурния №, наименованието на мате
риала, поисканото и действително отпуснатото количество и цельта за 
която се иска материала.63) Исканията се подписватъ отъ съответния 
майсторъ и отъ началника на отделението или службата. Те служатъ 
на магазинера за оправдателни документи, а на счетоводството—като 
източникъ за количествено, а понекога и за стойностно записване на 
изразходваните материали. 

Когато исканията се използуватъ за стойностно записване на 
материалите, било въ връзка съ калкулациите, или въ връзка съ спо
магателните материални отчитания, то те иматъ графи за единичната 
и обща стойность на отпуснатите материали, а сжщо така и други 
графи въ връзка съ цельта на разхода. Подобна графировка на Искане 
за материали ни дава Penndorf на стр. 136 и 137 отъ споменатото 
негово съчинение по индустриално счетоводство. 

Отчитането на изразходваните материали става съ огледъ нуж
дите на калкулациите и предназначението на материалите. Поради това, 
че предназначението на разхода е най-различно, то едни отъ материа
лите падать въ тяжесть на производствените отделения, други въ тя
жесть на спомагателните производства и служби, трети въ тяжесть на 
различните сметки за разноските, като, напримеръ, с/ка Фабрич
ни разноски, с/ка Административни или Общи разноски, с/ка Раз. 
носки по продажбитгь и др., а има и такива материали, които попа
дать въ сметките на постоянните средства, като увеличаватъ стой-
ностьта на последните и се амортизиратъ заедно съ техъ. Освенъ това, 
при специалните калкулации отчитането на изразходваните материали 
требва да дава точни сведения за разхода по калкулационни обекти. 
Това се постига като въ всеко Искане за материали срещу съответ
ния отпуснатъ материалъ се поставя номера на Калкулационната карта, 
каквато се води за всека специална калкулация. Изразходваните ма
териали се записватъ въ калкулационната карта или само по количе
ство, а следъ това и по стойность, или едновременно по количество и 
стойность, въ зависимость отъ начина по който се оценява разходътъ. 
Тази карта има за цель да събере на едно место всички разноски, 
свързани съ добиването на единичния продуктъ или изпълнението на 
дадена поржчка. 

6S) Подобна схема намираме у проф. Ф. Белмеръ — Индустриално счетовод
ство, Варна 1931, стр. 35—36. 
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Акционерно друнчество „Галата" — Варна 

(Отделение) (Дата на издаването) 

Искане за материали №, 

Но
ме

нк
ла


ту

ра
 

до 

Наименование на 
материалитЬ 

Поискано 

Брой Тегло 

• 

(складъ) 

Отпуснато 

Брой Тегло 

-

За какво 
служи 

материала 

Приелъ-майсторъ: Н-къ на отд-кпението: 
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Установяването на количеството изразходвани материали става по 
различни начини, въ зависимость отъ вида на материалите. Въ нъкои 
случаи то е точно, а въ други приблизително. 

Разходътъ може да се установи: 
а) Чрезъ точно претегляне, преброяване или измерване на разхо

деното количество. При течните горивни материали това се постига съ 
помощьта на специални уреди, които въ всЬки моментъ показватъ коли
чеството консумирани материали(напримъръ, газьола при електрическите 
централи). 

б) При горивните и смазочни материали разходътъ може да се 
установи и по страниченъ начинъ, като се знае консумацията на изве
стна машина за единъ часъ работа, при което требва да се държи 
смътка за броя на часовете, презъ които машината е била въ действие. 
Изразходваните каменни въглища се определять като се държи смътка 
за броя на употребените колички вжглища и като се знае теглото на 
една количка. 

в) Като се знае наличностьта въ началото на месеца, доставеното 
количество презъ месеца и наличностьта въ края на месеца. Разходътъ 
ще се получи като отъ сбора на първитъ две величини се извади 
третата. 

г) Като се има предвидъ количеството произведени-продукти. 
д) Чрезъ преценяване. 
Най-точенъ е първиятъ начинъ, защото при него разходътъ се 

установява непосредствено. Този начинъ дава възможностьда се упражни 
и по-ефикасенъ контролъ върху материалите, като злоупотребленията 
съ ГБХЪ могатъ да бждатъ открити своевременно. Освенъ това, при него 
всеки моментъ можемъ да получимъ сведения за наличностьта отъ да-
денъ материалъ. 

Въ кръзка съ изразходването на материалите се явява въпросътъ 
за стойностьта, съ която те требва да взематъ участие въ калкулациите. 
Изразходваните материали могатъ да бждатъ оценени: 

1) по костуема стойкость; 
2) по дневна стойкость; и 
3) по нормална, стойностъ. 
Отчитането на изразходваните материали по костуема стойность е 

много разпространено въ практиката. Този начинъ е твърде удобенъ 
и е за препоржчване при по-спокойни условия, когато цените на ма
териалите еж по-постоянни и не еж подхвърлени на чести и значителни 
изменения. При него требва да различаваме неколко варианта. 

а) Изразходваните материали се минаватъ по костуемата стой
ность на наличностьта въ началото на годината, ако такава сжществува, 
а следъ нейното изчерпване разходътъ започва да се оценява по стой
ностьта на първата доставка. Следъ свършване на първата доставка 
той се оценява вече по стойностьта на втората доставка, следъ свърш
ване на втората — по стойностьта на третата и т. н. По този начинъ 
наличностьта на материалите ще фигурира по стойностьта на последни
те доставки. Когато стойностното отчитане на изразходваните материали 
става по този начинъ, то партидите на отделните материали требва 
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да бждать така устроени, че да давать необходимит-fe сведения за за
писване. Т Б требва да бждатъ водени въ двустранична форма и освенъ 
графитв за количество, цена и стойность, разходната страна требва да 
има още две графи за количеството: една контролна и друга за на-
личностьта. Въ контролната графа се отбелязва последователно раз
ходътъ, докато достигне размера на съответната покупка, следъ коёто 
се подчертава. Това показва, че разходътъ който следва следъ това 
требва да бжде оцененъ вече по стойностьта на следващата Доставка. 

При такъвъ начинъ за оценяване на изразходваните материали 
партидите за количественото и стойностно отчитане на отделните ма
териали могатъ да иматъ следната графировка: 

Внрсъ Износъ 

Д
ат

а 

1.1 
10.11 

1.VI 

Доставчикъ 

Наличность 
Л.Д. „Галата" 
Д. Петковъ 

К
ол

ич
ес

тв
о 

300 
300 
150 

Ц
ен

а 

25 
27 
30 

— 
— 

С
то

йн
ос

ть
 

7500 
8100 
4500 

— 
— 

Д
ат

а 

2.11 

3.1V 

10. VI 
18. VI 
25.VI 
25.VI 

И
ск

ан
е 

(№
 и

 д
р.

) 

1223 

1226 

1228 
1232 
1241 
1241 

К
ол

ич
ес

тв
о 

100 

200 

50 
100 
150 
50 

Ц
ен

а 

25 

25 

27 
27 
27 
30 

— 

— 
— 

— 

С
то

йн
ос

ть
 

2500 

5000 

1350 
2700 
4050 
1500 

— 

_ 
— 

— 

св 

Ко
нт

ро
лн

а 
гр

с 

100 

300 

50 
150 
300 
50 

Наличност! 

Ко
ли

че
ст

во
 

300 
200 
500 
300 
450 
400 
300 
150 
100 

Д
ат

а 

1.1 
2.И 

10.11 
3.IV 
1.V1 

10. VI 
18.VI 
25.VI 
25.VI 

Ако ли изразходваните материали се записватъ по стойность само 
въ края на месеца, то въ горната схема требва да бждатъ премахнати 
последните две графи (контролната графа и тази за наличностьта). Въ 
такъвъ случай за количественото отчитане на материалите Penndorf 
дава следната схема, която съдържа необходимите данни за установя
ване стойностьта на месечния разходъ.64) (Вж. схемата на стр. 89). 

б) Израходванитв материали могатъ да се оценятъ по стой-
I ностьта на съответната доставка, отъ която Т Б СЖ взети, ако мате-
• риалитв отъ различните доставки се складиратъ отделно и всеки раз

ходъ може да се определи отъ коя доставка е направенъ. 

") Prof. Dr. В. Penndorf — Fabrikbuchhaltung und Ihr Zusammenhang mit Ka'-
kulatlon und Statistik, Berlin 1924, S. 138. 
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в) ИзразходваНИГБ материали могатъ да бждатъ оценени по сргьдна 
костуема стойность и то установена или следъ всвка доставка, при за
писване на ВСБКИ разходъ отъ материали и по стойность, или въ края 
на предшествующия месецъ или въ края на текущия — при месечно ми
наваме на изразходенигв материали по стойность. За тази цель най-
удобно е СМ-БТКИГБ за материалитв да се водятъ по стълбовъ начинъ. 

Д
ат

а 

1.1 
10.11 
l.VI 

Приходъ 

Доста вчикъ 

Наличность 
А. Д. „Галата" 
Д. Петковъ 

Ц
ен

а 

25 
27 
30 

Ко
ли

че
ст

во
 

300 
300 
150 

Д
ат

а 

2.Н 
10.11 
3.IV 
l.VI 

10. VI 
18. VI 
25. VI 
25.V1 

Разходъ 

№
 н

а 
ис

ка
не

то
 

1223 

1226 

1228 
1232 
1241 
1241 

Ц
ен

а 

25 
25 
27 
27 
27 
30 

Ко
ли

че
ст

во
 

100 
200 
50 
100 
150 
50 

Ко
нт

ро
лн

а 
су

ма
 

100 
300 
50 
150 
300 
50 

С
то

йн
ос

ть
 

300 
200 
500 
300 
450 
400 
300 
150 
100 

При записване на изразходваните материали по количество и стой
ность въ момента на разхода, който начинъ има ограничени възмож
ности за прилагане, за препоръчване е отчитането на ОТДЕЛНИТЕ мате
риали да става по принципъ по следната схема, която може при нужда 
да бжде съответно разширена :65) (Вижъ първата схема на стр. 90). 

Ако изразходваните материали се оценяватъ по сргьдната ко
стуема стойность отъ края на предшествуващия или на текущия 
месецъ, то разходътъ за цълия месецъ по количество и стойность се ми
нава въ края на месеца съ едно перо. 

Ако отчитането става въ форма на смЪтка, последната ще има 
следното съдържание: (Вижъ втората схема на стр. 90). 

Този начинъ на оценяване по костуема стойность Lowenstein на
рича оценяване по книжната стойность на наличностьта.66) 

г) Най-после разходътъ може да бжде оценбнъ по сргьдната 
костуема стойность само на доставкитгь презъ последния месецъ, 
или по костуема стойностъ на последната доставка. Въ такъвъ случай 
с/ка Материали ще бжде смъхена смЪтка. 

и ) Prof. Dr. В. Penndorf — Fabrikbuchhaltung und ihr Zusammenhang mit Kal-
kulation und Sratistik, Berlin 1924, S. 138, 139. 

и ) Lowenstein — Kalkulationsgewinn und bilanzmSssige Erfolgsrechnung in ihren 
gegenseitigen Bez/ehungen, Leipzig 1922, S. 56. 
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Дата 

1.1 
2.II 

10.11 

3.IV 

1.VI 

10. VI 

18. VI 

25.VI 

Т е к с т ъ 

Наличность 
Разходъ 
Наличность 
Приходъ 
Наличность 
Разходъ 
Наличность 
Приходъ 
Наличность 
Разходъ 
Наличность 
Разходъ 
Наличность 
Разходъ 
Наличность 

К
ол

ич
е

ст
во

 

300 
100 
200 
300 
500 
200 
300 
150 
450 
50 
400 
100 
300 
200 
100 

Ц
ен

а 

25 
25 
25 
27 
26 
26 
26 
30 
27 
27 
27 
27 
27 
27 
27 

— 

— 

20 
20 
20 
46б 
466 
466 
466 
466 
466 
4б6 

Ст
ой

но
ст

ь 

7500 
2500 
5000 
8100 
13100 
5240 
7860 
4500 
12360 
1373 
10986 
2746 
8240 
5493 
2746 

— 

•*— 

__ 

33 
67 
67 

33 
67 

Приходъ Разходъ 

Д
ат

а 

1.1 
10.11 
1.VI 

Доставчикъ 

Наличность 
Я.Д.„ Галата" 
Д. Петковъ 

Ко
ли

че


ст
во

 

300 
300 
150 

750 

Ц
ен

а 

25 
27 
30 

— 

Ст
ой

но
ст

ь 

7500 
8100 
4500 

20100 

— 

— 

Д
ат

а 

2.II 
3.IV 
10.VI 
18. VI 
25.VI 
25.VI 

Отд/Бление 

Наличность 

К
ол

ич
е

ст
во

 

100 
200 
50 
100 
200 
100 
750 

Ц
ен

а 

25 
26 
27 
27 
27 
27 
— 

20 
466 
4б6 
466 
466 
— 

Ст
ой

но
ст

ь 

2500 
5240 
1373 
2746 
5493 
2746 
20100 

3 
6 
3 
б 
-

Отъ даденитЬ начини за оценяване по костуема стойность се вижда, 
че постепенно оценката се приближава до дневната, сегашната стой
ность на материалигв. При първия и втория начинъ сме най-отдалече
ни отъ нея, защото е меродавна стойностьта, която еж имали мате-
риалитв твърде отдавна. При третия начинъ ГБЗИ недостатъци до 
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известна степень еж избегнати, но и тукъ, макаръ да се приближаваме 
до нея, върху средната костуема стойность на материалите влияятъ и 
по-първигБ доставки. Степеньта на това- влияние зависи отъ коли
чеството на останалите 'отъ по-рано материали. Поради лгова, че при 
четвъртиятъ начинъ е избегнато влиянието на по-раношнигв доставки, 
то оценката на изразходваните материали при него се приближава 
най-много до сегашната стойность на материалите. 

Подобенъ рационаленъ начинъ за отчитане на материалите, като 
тукъ описания, е приложимъ обикновено въ ПО-ГОЛЪМИТБ индустриални 
предприятия. Въ по-малките индустриални предприятия, които не мо-
гатъ да издържатъ една подобна детайлна материална отчетность, опре
делянето на костуемата стойность на изразходваните материали става 
по косвени начини и то само въ края на годината, поради това, че са
мото счетоводно отчитане на материалите е непълно и не може да 
даде необходимите сведения за точното установяване количеството и 
стоиностьта на употребените презъ годината материали и целите, за 
които те еж употребени. 

При подобни предприятия установяването на костуемата стойность 
на употребените материали може да стане по следните начини: 

1. Не се води въ главната книга отделна сметка за материалите, 
като последните се отчитатъ направо чрезъ с/ка Производство. Въ 
тази сметка минаватъ всички купени материали презъ годината. Израз
ходваните материали не се отбелязватъ, защото с/ка Производство е 
задължена съ стоиностьта на материалите още съ приемането имъ въ 
фабриката. Наличните материали къмъ края или къмъ началото на 
годината се показватъ като остатъкъ по с/ка Производство. При този 
начинъ за отчитане на материалите, костуемата стойность на консуми
раните презъ годината материали ще се установи по с/ка Производ
ство, като разлика между сбора отъ стоиностьта на наличните мате
риали въ началото на годината- и на купените презъ годината отъ 
една страна и стоиностьта на наличните материали въ края на годината 
отъ друга. Така установена костуемата стойность на изразходваните 
материали презъ течение на годината не подлежи на записване, защото 
тя фигурира вече въ дебитната страна на с/ка Производство. При този 
начинъ за отчитане на материалите с/ка Производство загубва своя 
характеръ на калкулационна емгьтка. 

2. За отчитане на материалите въ главната книга се води една 
или неколко сметки за техъ (напримеръ, с/ка Материали, или пъкъ 
с/ка Сурови материали и с/ка Спомагателни материали), тези сметки 
се дебитиратъ: въ началото на годината съ стоиностьта на наличните 
материали по инвентара и презъ годината съ стоиностьта на купените 
материали. Стоиностьта на изразходваните презъ годината материали се 
установява само въ края на годината, като отъ сбора по дебитната страна 
на с/ка Материали (при водене само на една сметка за материалите) се 
спадне стоиностьта на наличните материали къмъ края на годината. 
Така определена костуемата стойность на изразходваните презъ годи
ната материали се записва ъъдебитъ на с/ка Производство и въ кредитъ 
на с/ка Материали (при водене на една сметка за материалите). 
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3. Отчитането на материалите въ главната книга става чрезъ от
криване на една или повече сметки за тЬхъ, които се дебитиратъ въ 
началото на годината, съ стойнрстьта на материалите по инвентара. 
Доставените презъ годината материали се запйсватъ направо въ дебитъ 
на с/ка Производство, а разходътъ презъ годината не се записва въ 
никоя сметка. Въ края на годината чрезъ инвентаризация се устано
вяване стойностьта на наличностьта. Ако наличностьта въ началото на 
годината е по-голема отъ тази въ края, то разликата требва да се за
пише въ дебитъ на с/ка Производство и въ кредитъ на с/ка Материали 
(при водене на една сметка за материалите), следъ което дебитното 
салдо по с/ка Материали ще показва стойностьта на наличните мате
риали въ края на годината. Подобно положение показва, че еж упо
требени не само купените презъ годината материали, но и-часть отъ 
наличностьта къмъ начало на годината и то въ размеръ на горната 
разлика. i 

Ако наличностьта въ началото на годината е по-малка отъ тази 
въ края, то разликата между тези наличности требва да се запише въ 
дебитъ на с/ка Материали и въ кредитъ на с/ка Производство, следъ 
което дебитното салдо по с/ка Материали ще съответствува на налич
ностьта отъ материали къмъ края на годината. Това положение показва, 
че не всички купени презъ годината материали еж употребени, а по-
малко въ размёръ на горната разлика. При този начинъ за отчитане 
на материалите, костуемата стойность на изразходваните материали се 
установява въ края на годината чрезъ стойностьта на купените презъ 
годината материали и разликата между наличностьта въ началото и въ 
края на годината. 

Описаните три начина за установяване костуемата стойность на 
употребените материали иматъ сжществения дефектъ, че разходътъ не 
се установява непосредствено при неговото извършване, а само въ края 
на годината и то по аритметиченъ начинъ. Поради това, ТБЗИ начини 
за отчитане на материалите не даватъ възможность да се упражни 
единъ ефикасенъ контролъ върху постжпилите и изразходвани мате
риали и да се предотвратятъ или откриятъ възможните злоупотребле
ния при материалите. 

При по-значителни и дълготрайни повишения въ цените на ма
териалите много автори препоржчватъ употребените материали да се 
оценяватъ по дневната имъ стойность. При подобна оценка, която се 
прилага извънредно много въ Съединените Щати, костуемата стойность 
на произведените фабрикати ще съответствува на действителните усло
вия, при които предприятието е принудено да си набавя материалите. 
Когато при едно по-значително повишение въ цените на материалите 
употребените метериали се взематъ предвидъ при калкулациите по 
дневната имъ стойность, то предприятието ще бжде въ състояние да 
си набави необходимите за своята дейность материали по повишените 
цени. W. le Coutre поддържа, че изразходваните материали требва да 
се оценяватъ по дневната имъ стойность и при спадане цените на ма
териалите. Споредъ него дневната стойность на материалите требва 
да се вземе предвидъ при калкулациите, когато цените на материа-
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лигЬ отбелязватъ изобщо чести колебания, за да може предприятието 
да реализира такава костуема стойность на фабрикатите, която да 
съответствува на цените на неговите конкуренти, които доставятъ ма
териалите по дневни цени.67) 

При оценяване на изразходваните презъ годината материали по 
дневната имъ стойность Penndorf предлага отчитането на материалите 
да става по следния начинъ.68) с/ка Материала да се дебитира съ 
костуемата стойность на купените материали. При изразходване на 
материалите съ костуемата стойность на последните да се кредитира 
с/ка Материала (за да остане чиста сметка), а съ дневната имъ стой
ность да се дебитира с/ка Производство, като разликата между тези 
две стойности се отнесе въ с/ка Разлики по материалитгь. По такъвъ 
начинъ с/ка Материали ще си остане чиста сметка, а с/ка Разлики 
по материалитгь, която ще отчита конюнктурните печалби и загуби 
(при спадане цените на материалите), ще се приключи въ края на 
годината съ с/ка Загуба а печалби.69) Съ това покупката на материа
лите отъ една страна и техното складиране и пазене отъ друга, ще се 
третиратъ като самостоятелни служби въ индустриалното предприятие, 
всека отъ които пресмета за себе си отделно. Въ сжщото време бла-
гоприятниятъ или неблагоприятниятъ резултатъ по с/Ка Разлики по 
материалитп ще покаже до колко умело материалното отделение 
използува благоприятната конюнктура при покупка на материалите. 

Отъ този начинъ за отчитане на изразходваните презъ годината 
материали по дневната имъ стойность се вижда, че въ годишния резул
татъ ще се включи известна конюнктурна печалба, която произлиза 
отъ повишените цени на материалите. Това може да се избегне като 
въ края на годината с/ка Разлики по материалите се остави съ кре
дитно салдо въ размеръ на разликата между дневната и костуемата 
стойность на онези изразходвани материали, които въ края на годината 
еж още въ процесъ на преработване или влизатъ въ състава на на
личните фабрикати, а останалата сума по с/ка Разлики по материа
литп се отнесе въ с/ка Загуби и печалби. Това кредитно салдо по 
с/ка Разлики по материалитгь ще се появи въ годишния балансъ като 
специално пасивно перо, което отъ гледна точка на оценките въ го
дишните баланси ще бжде корекционно перо. 

Изразходваните материали могатъ да се оценятъ и по нормална 
стойность. -Последната остава постоянна презъ ецинъ по-продължите-
ленъ периодъ време, докато настжпилата промена въ конюнктурата 
не наложи и нейното изменение. Поради това, прилагането на нормал
ната стойность опростява записванията по отчитане на материалите и 
то особено спрямо използуването на костуемата стойность. 

6') Prof. Dr. W. Ie Coutre — Selbstkostenberechnung, S. 330. 
M) Prof. Dr. B. Penndorf — Fabrikbuchhaltung und ihr Zusammenhang mit Kal-

kulation und Statistik, Berlin 1924, S. 140—141. 
-69) Поради това назначение на с/ка Разлики по материалите, L6wenstein 

въ своя трудъ Kalkulationsgewinn und bilanzmassige Erfolgsrechnung in ihren ge-
genseiflgen Beziehnungen, Leipzig 1922, S. 135, я нарича с/ка Конюнктурни резул
тати (Konjunkturerfolgs-Konto). 
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Нормалната стойность може да се приложи съ цель да замести 
лли костуемата или пъкъ дневната стойность на изразходванигЬ 
материали. 

Когато нормалната стойность замъства костуемата, с/каМатериали 
се кредитира съ нормалната стойность на изразходваните материали, 
поради което по тази смътка ще се образува и резултатъ. Последниятъ 
ще бжде печалба, ако нормалната стойность е по-висока отъ костуе
мата и загуба, ако тя е по-ниска отъ костуемата. Този резултатъ ще 
покаже въ каква степень нормалната стойность постига своето пред
назначение. Яко той е незначителенъ, въ края на годината се отнася 
или направо въ с/ка Загуби и печалби или чрезъ с/ка Калкулационни 
разлики. Това показва, че нормалните цени еж правилно установени 
и следва да се запазятъ и използуватъ и за напредъ. Яко резултатътъ 
е голъмъ, то той следва да бжде разпредЪленъ между съответните 
смътки съ цель да се коригиратъ допуснатите гръшки отъ прилагането 
на нормалнитъ цени. Сжщевременно това показва, че при установяване 
на нормалнитъ цени еж били допуснати значителни грешки, поради 
което за напредъ тъзи цени требва да бждатъ съответно измънени. 

Когато нормалната стойность замъства дневната стойность на из
разходваните материали, отчитането на материалите става по сжщия 
начинъ както и при прилагане на дневната стойность. Разликите, обаче, 
между нормалните и дневни цени на изразходваните материали не се 
отчитать, поради което тЬзи цени требва да бждатъ отъ време на време 
сравнявани, за да се види доколко те се приближаватъ или отдалеча-
ватъ. При по-чести и значителни колебания въ пазарните цени сравня
ванията требва да ставать презъ по-кжеи интервали, като при конста
тиране на значителни отклонения нормалните цени требва да бждатъ 
съответно изменени. 

Прилагането на нормалната стойность въ индустриалните пред
приятия за оценяване на> изразходваните материали може да стане и 
отъ следнитЬ съображения. Следъ като предприятието установи значе
нието на материалите въ костуемата стойность на продукта констатира, 
че за да бжде конкурентноспособно то требва да добие необходимите 
за неговата дейность материали по определена костуема стойность. 
Последната именно играе роля на нормална стойность при оценяване 
на изразходваните матариали, която нормална стойность при такива 
условия добива особено важно значение и смисълъ въ дейностьта на 
индустриалните предприятия. Доколко предприятието е доставило ма
териалите на изгодни условия ще се види отъ констатирания резул
татъ по с/ка Материали, ако последната се води като смесена сметка. 
Тя ще се дебитира съ костуемата стойность на доставените материали, 
а ще се кредитира съ нормалната стойность на изразходваните мате
риали. Печалбата по с/ка Материали показва, че предприятието е по
стигнало своята цель, защото е доставило материалите на по-ниска 
стойность отъ нормалната. Констатираната загуба по с/ка Материали, 
обаче, е указание, че стопанскиятъ планъ на предприятието не е успеш
но реализиранъ, защото фактически материалите се доставятъ на по-
високи цени отъ предвидените (нормалните). При'последния случай, ако 
загубата е значителна, предприятието требва да рационализира своята 
материална служба и да направи всичко възможно да достави мате-
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риалитв при по-изгодни условия, или ако това е непостижимо, то тръбва 
да коригири своя стопански планъ, като направи известно увеличение 
на нормалната стойность. Яко резултатътъ по с/ка Материала е не-
значителенъ, то той се отнася въ с/ка Загуба а печалби. Ако ли сжщиятъ 
възлиза на голъма сума, то той трвбва да бжде съответно разпред-в-
ленъ между сивткитё — консуматори на материали, за да се получи 
вврна костуема стойность на произведенитв фабрикати. 

С/ка Материала може да бжде водена и въ чиста форма. Въ 
такъвъ случай изразходваните материали ще се запишатъ по костуема 
стойность въ кредитъ на с/ка Материали, а разликата между костуе
мата и нормалната стойность ще се отнесе въ с/ка Разлики по мате
риалите. При този начинъ последната смътка ще ни даде всички 
данни, които при първия случай ни даваше с/ка Материали, относи
телно усп-вшното или неуспешно реализиране на стопанския планъ 
отъ страна на ржководството на предприятието. 

Отчитането на материалите по нормална стойность може да об
хване както изразходванитъ, така й купенигв материали. Споредъ Репп-
dorf70) въ такъвъ случай с/ка Материала се дебитира съ купенигв ма
териали по нормална стойность, а се кредитира съ изразходванитъ 
материали сжщо по-нормална стойность. Разликата между костуемата 
и нормалната стойность на купенигв материали, още съ приемане на 
материалитв въ склада, се отнася въ с/ка Разлики въ ценитгь. Когато 
костуемата стойность на купенигв материали е по-висока отъ твхната 
нормална стойность, разликата се записва въ дебитъ на с/ка Разлики 
въ ценитгь, а когато тя е по-ниска, разликата се записва въ кредитъ 
на сжщата смътка. Незначителното салдо по с/ка Разлика въ ценитгь 
въ края на годината показва, че предприятието доставя материалитв 
на изгодни цени и се отнася въ с/ка Загуби и печалби. Голвмиятъ 
размвръ на салдото показва, че или материалната служба при покупка 
на материалитв е действувала неправилно, или че еж настжпили значи
телни конюнктурни промвни, поради което това салдо требва да бжде 
съответно разпредвлено, за да се получи в-врна калкулация и правилна 
оценка на материалитв. Я въ зависимость отъ причинитв за подобно 
салдо или материалната служба тръбва да бжде реорганизирана, или 
нормалнитв цени промвнени. 

Яко, напримвръ, нормалната стойность на нвколко последователни 
покупки отъ еднакви количества материали е по 10000, а костуемата стой
ность (безъ да се взематъпредвидъ каквито и да било разноски по покуп
ката) е съответно 10500, 11000, 10300, 9600 и 9400, то доставката на 
материалитв ще бжде отчетена по следная начинъ: 

С/ка Материали С/ка Доставчици С/ка Разлики въ ценитв 

10000 
10000 
10000 
10000 
10000 

10500 
11000 
10300 
9600 
9400 

500 
1000 
300 

400 
600 

п) Prof. Dr. В. Penndorf — Fabrikbuchhaltung und Ihr Zusammenhang mlt Kal-
kulation und Statistik, Berlin 1924, S. 140. 
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Проф. Ф. Белмеръ предлага разликата между костуемата и нор
малната стойность на купенит-fe материали да се изрази чрезъ с/ка 
Покупка на материали71). За тази цель, тази смЬтка се дебитира съ 
костуемата стойность на купенитъ материали, а се кредиира съ ТБХ-
ната нормална стойность като сжщевременно се дебитира с/ка Ма
териали. Съ салдото по с/ка Покупка на материали се постжпва по 
сжщия начинъ както и съ това по с/ка Разлики въ ценитгь. 

5. Възнаграждение на труда. 

а) Значение на разноскитгъ за труда въ костуемата 
стойность. 

Въ повечето индустриални предприятия разноскигЬ за труда еж 
по значение втория факторъ въ костуемата стойность на продукта. Въ 
много добивни индустриални предприятия тЬзи разноски заематъ и 
първо мЬсто. Следната таблица на Mellerowicz показва значението на 
разноскитгъ за труда въ .костуемата стойность на фабрикатите въ нЬ-
кои предприятия отъ отдЬлнитЬ индустриални браншове въ Лнглия и 
то наредъ съ значението на разноскитгъ за материали и на другитгь 
разноски.72) ПървитЬ шесть графи следъ текста на таблицата показватъ 
процентното участие на сьответнитЬ разноски въ костуемата стойность 
на продукта, а седмата графа показва процентното участие на разно
скитгъ за труда въ онази часть отъ разноскигЬ, която се получава 
като отъ костуемата стойность се спаднатъ разноскигЬ за материали. 

При това значение на разноскигЬ за труда необходимо е тЬ да 
бждатъ точно обхванати и анализирани, както и правилно третирани 
въ счетоводството и калкулациитЪ. (Вж. таблицата на стр. 97). 

б) Форми за възнаграждение на труда. 

РазноскигЬ за труда се съетоятъ отъ следнитЬ видове: 
1) прЬко възнаграждение на работницитЬ за извършената работа; 
2) прЬко възнаграждение на чиновницитЬ за извършената работа 

и то на техническия и нетехнически персоналъ; 
3) косвени разноски въ връзка съ труда на работницитЬ и чинов

ницитЬ (обществени осигуровки, отпуски, медицински помощи, образо
вание и др.); 

4) допълнително възнаграждение на работницитЬ и чиновницитЬ 
за извършената работа (тантиеми, извънредни възнаграждения и др.). 

Възнаграждението на постояннитЬ чиновници се опредЬля въ 
форма на месечни заплати, а на временнитЪ—за изработенъ день или 
часъ. Освенъ редовната заплата на чиновницитЬ понЬкога се давать и 
извънредни възнаграждения, като, напримЬръ, срещу голЬми праздници, 
13-та заплата и др. 

Възнаграждението на работницитЬ за извършената отъ тЪхъ ра-
п) Проф. Ф. Белмеръ — Индустриално счетоводство, Варна, 1931, стр.34—35. 
») Prof. Dr. К. Mellerowicz—Kosten und Kostenrechnung, Bd. I. Berlin 1933, S. 136. 



Каменовжглени мини (май—юлий 1925) 
Добиване н а коксъ (1924/25, 3 предприятия) . 
Добиване на свътиленъ газъ (1924, 1 предприятие) . 
Желъзол-вярници (1924, 9 предприятия) 
Добиване на стомана (1924) . . . . . 
Добиване на тенекия (1924) . . . . . 
Добиване на телъ (1924) . . . . . . 
Плетене на т е л ь (1925) . . . . . . 
Строене на машини (1924, 1149 фирми) 
Произвеждане на земеделски машини (1923, 29 фирми) 
Произвеждане на предачни рамки (1924/25) . 
Корабостроителници (1925) . . . . . 
Фабрики за колела (1924) . . 
Строене на локомотиви (1925) . . . . . 
Строене на котли (1923) . . . . . . 
Строене на електротехнически машини (1925) 
Предачници на американски памукъ (1925) 
Предачници на египетски памукъ (1925) 
Тъкачници на груби памучни платове (1924/25) 
Тъкачници на фини памучни платове (1924) 
Приготвяне на мжжки долни дрехи (1924) 
Приготвяне на обуща (1924, 35 фирми) 
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бота се бпредвля отъ продължителностьта на работното време, отъ 
количеството на извършената работа или пъкъ въ зависимость отъ 
едното и другото заедно. Поради това требва да различаваме: 

а) възнаграждение за време; 
б) акордно възнаграждение; и 
в) възнаграждение съ премия. 
Възнаграждението за време се намира въ зависимость отъ про

дължителностьта на работното време, безъ да се взема предвидъ про-
дуктивностьта. То може да се установи въ видъ на надница или въ 
видъ на часово възнаграждение. ГолЪмиятъ недостатъкъ на тази форма 
за възнаграждение, чийто размъръ е функция отъ времето, се състои 
въ това, че изпълнительтъ се стреми да работи бавно и да се откло
нява отъ работата съ цель да увеличи времето за изпълнение на опре
делената работа, а заедно съ това и възнаграждението, което той ще 
получи за нея. ТЕЗИ недостатъци се стремятъ да ги избътнатъ чрезъ 
уволняване на работниците, които не отговарятъ на установените ми
нимални изисквания, чрезъ установяване на известенъ минимумъ ра
бота, която требва да извърши работникътъ презъ определено време 
(день или часъ), чрезъ даване на премии за усърдна работа, или пъкъ 
чрезъ създаване на различни класи отъ наднично или часово възна
граждение, съответни на качеството и количеството, на извършената 
работа. Сжщитв се стремятъ да ги избегнатъ още и чрезъ прилагане 
на специални технически средства при работенето, които не позволя-
ватъ на работника да манкира съ цель да удължи работното време и 
които средства създаватъ единъ пропорционалитетъ между заплатата 
и продуктивностьта. Така, напримеръ, прилагать се движущи, тран
спортни ленти и други подобни технически средства, които създаватъ 
автоматичность въ производството и правятъ темпото на работа 
независимо отъ желанието на работника. Подобно механизиране на 
производствения процесъ и темпото на работа, обаче, може. да се по
стигне само въ ограниченъ брой предприятия. Отъ друга страна при 
прилагане възнаграждение за време (наднично или часово) отчитането 
на работническия трудъ е свързано съ много по-малко работа, а заедно 
съ това и съ по-малко разноски, отколкото при другите форми на 
възнаграждение. Въпреки всичко това, обаче, поради обстоятелството, 
че при тази форма на възнаграждение липсватъ подбуди къмъ по-про
дуктивна дейность и личната заинтересованость въ успеха на работата 
при нея е много малка, то тя въ днешно време е отречена. като це-
лесъобразенъ начинъ за възнаграждение на труда и има ограничено 
приложение. Ето защо, тя се прилага при такива случаи, при които 
другитв форми за възнаграждение на труда не могатъ да бждатъ из
ползувани поради най-различни съображения, а именно: 

а) при извършване на еднородна неспециализирана работа въ 
индустрии, кждето сжществува голема опасность за работниците отъ 
бързото изпълнение на работата, като, напримеръ, въ пиротехниката, 
при взривните работи въ рудниците и др.; 

б) при извършване на работи, които се нуждаятъ отъ голема 



_ § g _ 

точность При изпълнението (при оптическите апарати И инструменти), 
а сжщо и при работи, при които машините и инструментите изискватъ 
много грижливо пазене (при фината механика); 

в) при поправките, транспорта, монтажа на машините, при работи 
кждето другите форми не могатъ да се приложатъ или се срЪщатъ 
технически трудности при установяване на акордното възнаграждение; 

г) въ случай, че при прилагане на акордното възнаграждение 
сжществува опасность да се влоши качеството на продукцията, която 
се получава въ резултатъ на едно прецизно и внимателно преработване; 

д) въ случай, че се използуватъ такива технически средства, които 
създаватъ известна автоматичность въ производствения процесъ и които 
определять темпото на работа, като, напримЪръ, прилагането на дви
жущи транспортни ленти, за които споменахме по-горе; и др. 

Възнаграждението за време представлява постоянни разноски, 
чийто размЪръ не се влияе отъ степеньта на производителностьта. 

Акордното възнаграждение се намира въ зависимость отъ про-
дуктивностьта на работата, която се поставя като основа при устано
вяване на неговия разм-връ. Днесъ то е господствуващата система за. 
възнаграждение на работническия трудъ, защото при него разноските 
за труда еж пропорционални разноски, чийто размеръ е предварително 
установенъ, позволява самоконтролъ при работата, производител
ностьта на машинигв се използува напълно и рискътъ следствие 
прекжеване на работата пада върху работника. Понеже тукъ работни-
кътъ се стреми да увеличи количеството на продукцията, то за да не 
се отрази това неблагоприятно върху нейното качество, се установява 
известно време, презъ което акордната работа требва да бжде 
изпълнена, като освенъ това се извършва и строгъ контролъ при прие
мане на изработените продукти. Нормата за продължителностьта на 
акордната работа се определя като се вземе предвидъ работникъ съ 
средно прилежание и ержчность. 

Акордното възнаграждение може да се установи или за цгьлия 
процесъ на произвеждане или за отдтлнитгь му елементи (приложе
но най-напредъ отъ W. Taylor), а сжщо така или за отделни лица 
(личенъ акордъ) или за ц-вла група отъ лица (груповъ акордъ). 

Възнаграждението съ премия представлява модифицирана форма 
отъ възнаграждението за време или отъ акордното възнаграждение. 
Премия може да се даде или къмъ надничната заплата на работника, 
когато той презъ деня даде по-голЪма продуктивность отъ определе
ната, или къмъ акордната заплата, когато работникътъ извърши изве
стна работа за по-малко време отъ определеното. Отъ тукъ се вижда, 
че премията представлява едно справедливо възнаграждение на онези 
работници, които притежаватъ по-голема работоспособность отъ нор
малната. 

Поради това, че премията може да се определи съобразно съ 
поставените цели по различни начини, то ежи^ествуватъ различни форми 
на възнаграждение съ премия, отъ които най-разпространени еж систе
мите на Halsey, Rowan, Ross, Taylor, Strohmeyer, Emerson и др. 



- 1 6 6 -

Споредъ системата на Halsey на работника се дава като премия 
половината отъ възнаграждението, което съответствува на спестеното 
време. Лко нормата за извършване на известна работа е 40 часа, а 
работникътъ е извършилъ сжщата работа за 35 часа, то при възнаграж-

_ л (40-35)Х8 o n r дение о лв. на часъ премията ще бжде •= = 20 лв. ч.ледова-
телно, за извършване на тази работа работникътъ ще получи: редовно 
възнаграждение за 35 часа по 8 лв. = 280 лв. и 20 лв. премия, или 
всичко 300 лв., което дава едно възнаграждение на часъ отъ 8'57 лв. 

Споредъ системата на Rowan най-напредъ се опредъля какъвъ 
процентъ представлява спестеното време къмъ установеното нормално 
време за извършване на роботата. Премията възлиза на сжщия про
центъ отъ действително припадащето се възнаграждение. Въ горния 
примъръ спестеното време 5 часа (40 — 35 = 5) съставлява 12'5% 

5X100 
(°/о=-^:—=12'5) отъ нормалното време (40 часа).. Следователно, пре
мията ще възлиза на 12'5°/о отъ припадащето се на работника възна-
граждение 280 лв. (35 часаХ8 лв.=280 лв.), т. е. на 35 лв.( —тгг?—=35 лв.) 
Или за извършената работа работникътъ ще получи всичко 315 лв. 
(280+- 35 = 315), които при 35 часова работа даватъ 9 лв. възнаграж
дение на часъ. 

Споредъ системата на Ross най-първо се опредъля едно нормално 
възнаграждение за извършване на дадена работа. Работникътъ полу
чава премия само тогава, когато припадащето му се възнаграждение 
е по-малко отъ нормалното, въ който случай тя възлиза на половина 
отъ разликата между ТБЗИ две възнаграждения. Яко нормалното въз
награждение за извършване на определена работа е 310 лв. и ако 
работникътъ е извършилъ сжщата работа за 35 часа при 8 лв. възна
граждение на часъ, то той ще получи освенъ редовното си възнаграж
дение 280 лв. (35 часаХ8 лв=280 лв.), още и 15 лв. премия ( - — = 1 5 ) , 

или всичко 295 лв. която сума дава 8'425 лв. възнаграждение на часъ. 
Ако другъ работникъ, който получава 10 лв. на часъ, извърши сжщата 
работа за 32 часа, то той нъма да получи премия, защото припада
щето му се възнаграждение 320 лв. (32 часа X Ю лв: = 320 лв.) е по-
голъмо отъ нормалното — 310 лв. 

Отъ тукъ се вижда, че системите на Halsey и Rowan облагоде-
телствуватъ онъзи работници, които получаватъ по-високо часово въз
награждение, защото при ТБХЪ размърътъ на премията зависи отъ 
спестеното време и отъ припадащето се възнаграждение. При ТБЗИ 
системи работникъ съ по-малко часово възнаграждение, за да получи 
сжщата или близка, заплата до първитв, тръбва да извърши дадената 
му работа за много по-кжсо време, за да увеличи по този начинъ спе
стеното време чувствително, а отъ тукъ и премията. Или пъкъ за по
стигане на сжщата цель за работници съ по-малко часово възна
граждение, обаче, съ сжщата сржчность, тръбва да се увеличи нор-
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жалното време. Именно това облагодетелствуване на работницигЬ съ 
по-високо часово възнаграждение се отстранява съ системата на Ross, 
при която премия получаватъ само он-взи работници, които иматъ сжщо 
така добра сржчность, но по-малко часово възнаграждение. 

Споредъ системата на Strohmeyer премията възлиза на толкова 
процента отъ припадащето се възнаграждение, колкото процента пред
ставлява сумата на икономията къмъ нормалното възнаграждение. 
Лко за известна работа се определи нормално възнаграждение 60 лв. 
и време за извършването й 10 часа, което дава б лв. на часъ, то ако 
работникътъ извърши работата за 8 часа (за което ще получи редовно 
възнаграждение: 8 часаХб лв. = 48 лв.) ще се реализира една иконо
мия отъ 12 лв. (60 — 4 8 = 12), която съставлява 20% отъ нормалното 

12ХЮ0 възнаграждение 60 лв. (%=—-тт— = 20). Следователно, работникътъ 
Ы) 

ще получи премия 9'60 лв. (20% отъ 48 лв. = 9'60 лв.), или всичко 
57'60 ЛВ. (48 4" 9"60 = 57'60), които при 8 часова работа давать общо 
7'20 лв. възнаграждение на часъ. 

Спорёдъ системата на Emerson опред-влянето на премията се ба
зира върху месечната продуктивность на най-добрия работникъ и се 
изчислява за едномесечна работа. Я месечната продуктивность на 
сръдния работникъ се опред-вля въ процентъ отъ тази на най-добрия. 
Яко продуктивностьта на най-добрия работникъ е 150 единици, то тази 
на сръдния работникъ, напримъръ, ще бжде 700/°, т. е. 105 единици. 
Работниците Получаватъ премия само ако продуктивностьта имъ презъ 
месеца превиши нормалната продуктивность, т. е. 105 единици. Това 
подтиква работниците къмъ интензивна работа презъ цълия месецъ. 
За определяне размЪритБ на премиитв Emerson установява и спе
циална таблица, а именно:73) 

Производител ность Премия 
Отъ 93-80 до 96- -% 11% 

„ 96*— , 97-60,, 1 2 . 
„ 97-60 „ 9870 „ 1 4 . 
„ 9870 „ 99-40,, 16 „ 
„ 99-40 . 99-80,, 18 „ 
„ 99-80 „ 100-- „ 20 „ 

Ако работникътъ произведе презъ месеца 140 единици, то произ-
iwow /140X100 0 , . „ ч водителностьта му ще бжде 93 33'° (——г—=93 33), на която произ-

водителность споредъ горната таблица съответствува 100/о премия. И 
ако той презъ даденъ месецъ е работилъ 200 часа при заплата 7 лв. 
на часъ, то той ще получи 100/° премия върху следващото му се въз
награждение 1400 лв., т. е. 140 лв., или всичко 1540 лв., които даватъ 
7'70 лв. възнаграждение на часъ. 

Производителность 
Отъ 70-— до 77-—°/о 

„ 7 7 - „ 82-60,, 
„ 82-60 „ 87-20 „ 
„ 87-20 „ 90-90 •„ 
„ 90-90 „ 93-80 „ 

Премия 
1% 
2„ 
4„ 
8„ 

ю. 

73) Cam. Lambert — Счетоводство и административна организация въ инду
стрията, стр. 125. 
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Когато продуктивностьта на даденъ работникъ е надъ 1000/°, то 
премията възлиза на сбора отъ последния премиаленъ процентъ 20°/° и 
процента на увеличението надъ нормата. Напримеръ, при продуктив
ность 109%, премията ще бжде 29°/° (20%-f9%). 

в) Контроль на работнацитгъ. 

Въ индустриалните предприятия требва да се установи и ефика-
сенъ контролъ на работниците презе време на работата. Този кон-
тролъ има за цель да определи дали работникътъ се е явилъ на ра
бота, неговото присутствие въ съответното отделение непрекжснато 
презъ работното време и времето на започване и напущане на ра
ботата. Явяването на работника на работа се установява или чрезъ 
лична провгьрка, когато специално лице при входа на фабриката или 
въ самото помещение записва явилите се на работа работници, или 
чрезъ контролни марки по номерата на работниците, като всеки ра
ботникъ откачва своята марка отъ таблото при входа на фабриката 
и или я предава на портиера, или я закачва на друго табло при входа 
на фабричното отделение. При контрола чрезъ марки откачените 
марки отъ първото табло и предадени на портиера или закачени на 
второто табло показватъ явилите се на работа работници. Втория 
контролъ се постига чрезъ личната неколкократна проверка на работ
ниците въ производствените отделения отъ страна на съответните 
майстори или надзиратели. Я третия контролъ се постига съ по-
мощьта на специални контролни часовници, наречени хронографи, 
които отбелязвате върху картата на всеки работникъ времето на 
започване и напущане на работата. При техното използуване провер
ката чрезъ контролни марки става излишна. Най-разпространени еж 
хронографите на Day, Rochester и Duplo. 

г) Разпределение на разноскитгь за труда. 

Разноските за труда влизате като съставна часть отъ костуемата 
стойность на продукта презъ всичките фази на образуването й, и за
дача на счетоводството и калкулациите е да разпределяте по възмож-
ность правилно тези разноски между отделните фази и да установятъ 
степеньта на техното участие. Поради това, отчитането на труда требва 
да бжде организирано по такъвъ начинъ, че да дава необходимите 
сведения за размера на разноските, които следва да се отнесатъ въ 
тяжесть на производствените отделения, спомагателните производства 
и служби и другите сметки за разноските, открити съобразно съ спо
менатите вече основни функции на индустриалните предприятия. За 
тази цель при отчитане на труда требва да се отбелязва всеки ра
ботникъ кжде и колко е работилъ, количеството на извършената ра
бота, а за всеки чиновнике требва да се установи ве тяжесть на коя 
сметка требва да бжде отнесена неговата заплата. Възъ основа на 
тези сведения ве края на месеца главното счетоводство, или отделе
нието за заплатите, прави разпределение на разноските за възнаграж
дение на труда между калкулационните обекти и места . и другите 
сметки. 
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Обикновено при индустриалните калкулации разноските за труда 
се посочватъ като отделно перо въ фабричната костуема стойкость 
'на продукта наредъ съ разноските за материали, а при следващите 
фази отъ формиране на костуемата стоимость се показватъ заедно съ 
другите разноски. Но и тукъ не липсва възможностьта да се узнае 
гЬхния размЪръ при всъка фаза, защото счетоводството дава сведения 
не само за ГБХЪ, НО и за другигв съставни части на разноските, които то 
обхваща аналитично въ съответните спомагателни книги. При масовитгь 
производства, въ връзка съ определяне на фабричната костуема 
стойкость, разноските за труда се установяватъ по калкулационни 
мгьста т. е. по производствените отделения и служби, защото се опре
деля стойностьта на целата продукция презъ известенъ периодъ време. 
При индивидуалните производства, които изискватъ специални кал-
какулации, освенъ това требва да се определятъ разноските за труда 
и по'калкулационни обекти. Последното се постига като се държи 
сметка за времето, презъ което даденъ работникъ е работилъ върху 
известенъ продуктъ или поржчка и за количеството на извършената 
работа, което се отбелязва въ Калкулационната карта. Това дава въз-
можность да се определятъ разноските за работническия трудъ или въ 
известенъ моментъ презъ времетраенето на производствения процесъ, 
или пъкъ следъ завършване на продукта или поржчката. Поради това, 
обаче, че на некой работници се плаща по-скжпо, то онзи продуктъ 
или поржчка, по които еж работили тези работници, ще има по-висока 
костуема стойность отъ другите, по които еж работили работници съ 
по-малко възнаграждение. Въ некой случаи тази разлика е доста зна
чителна. За да се избегне тази несъобразность, требва да се опре
дели една средна работническа надница, която ще замести действи
телната и ще бжде меродавна при установяване размера на възна
граждението на труда при всека специална калкулация. Такъвъ случай 
имаше при Машинната служба въ Мини Перникъ, кждето разноските 
по изработване на една маса при единъ случай възлизаха на 220 лв., а 
при други на 280, като разликата се дължи само на нееднаквото въз
награждение на работниците взели участие при изработването. 

При специалнитгь калкулации възнаграждението на ржководния 
персоналъ отъ сжщото производствено отделение се включва въ ко
стуемата стойность на продукта или поржчката по косвенъ начинъ, 
напримеръ, на база преките разноски за труда, времето за произвеж
дане на продукта или завършване на поржчката и др. 

д) Счетоводно отчитане на разноскитгь за труда. 

Счетоводното отчитане на възнаграждението на труда може да 
стане само чрезъ една сметка, която ще бжде и лична сметка на ра
ботниците и чиновниците. Тя може да има най-различни наименования: 
с/ка Заплати и надници, с/ка Работници и чиновници или с/ка Ра
ботнически заплати. Тя ще се кредитира периодически, обикновено 
въ края на всеки месецъ, съ сумата на изработените възнаграждения, 
като сжщевременно се дебитиратъ съ припадащите имъ се части от-
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дЪлнитк сметки, които вземагь участие въ разпределението на ТБЗИ 
възнаграждения. 

Освенъ по този начинъ, отчитането на разноските за труда може 
да стане още като се открие и втора сметка, която има разпред-вли-
теленъ характеръ. Тя може да носи името с/ка Заплати и надници за 
разпредгьленае. Последната се дебитира, съ сумата на следуемигв се 
възнаграждения на работниците и ЧИНОВНИЦИТЕ, периодически — обик
новено въ края на седмицата, две седмици или месецъ, като сжще-
временно се кредитира с/ка Работници и чиновници или нЪкоя друга 
ткхна лична сметка. Следъ това първата смътка се кредитира съ раз
пределените възнаграждения, а се дебитиратъ всички смътки въ тя
жесть на които rfe се отнасятъ. Изплатените заплати и надници мина-
ватъ чрезъ с/ка Каса и личната смътка на работницигв и ЧИНОВНИЦИТЕ. 

Тр-вба да споменемъ сжщо така, че за работниците и ЧИНОВНИ
ЦИТЕ се откриватъ партиди или се съставятъ ведомости за следуемигв 
имъ се възнаграждения, въ които се посочватъ подробно всички 
одръжки и чистата сума за получаване. Въ НЕКОЙ предприятия, ако 
изплащането на заплатите и надниците става веднага следъ установя
ването имъ (сжщо периодически), може да не се завежда за твхъ спе
циална смътка, а направо да се минатъ въ кредитъ на с/ка Каса и 
въ дебитъ на всички СМЕТКИ, които взематъ участие въ ТБХНОТО раз
пределение. 

Въ връзка съ отчитането на труда се намира въпросътъ и за 
разпределението на разноските, свързани съ работниците и чиновни
ците, като, напримеръ, застраховка, подаръци, поддържане на жили
щата и др. Тези разноски следва да бждатъ разпределени между 
сметкигЬ и да взематъ участие въ калкулациите съобразно сумата на 
изработените възнаграждения. /\ко едно отделно разпределение на сж-
щитЬ по калкулационни обекти е невъзможно, то те могать да се взе
матъ заедно съ другите разноски и да се разпределять съ твхъ. 

6. Амортизации, 

а) Отчитане на постоянният сртдстза. 

Поради големото значение на постоянните средства въ дейностьта 
на индустриалните предприятия, те требва да бждатъ подложени отъ 
страна на счетоводството на пълно, целесъобразно и точно отчитане. 
Откритите сметки за постоянните средства требва да съответствуватъ 
на твхната сжщность и значение, което ще внесе гоявма прегледность 
въ тази часть на индустриалната отчетность, особено като се вземе 
предвидь, че обхващането на постоянните средства чрезъ спомагател
ните книги ще бжде въ съответствие съ откритите за техъ сметки въ 
главната книга. Това ще даде възможность амортизациите и разноските 
по поддържане и поправка на постоянните средства да бждатъ тре
тирани правилно при калкулациите и да бждатъ правилно отнесени въ 
тяжесть на съответните калкулационни обекти. 

Поради това, земите требва да се отчитать отделно отъ построй-
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кит-fe, като за тъхъ се открие специална с/ка Земи. Това се налага и 
отъ обстоятелството, че земитъ не се амортизиратъ, освенъ въ изклю
чителни случаи. Въ спомагателната книга за земитъ ВСБКИ парцелъ 
тръбва да бжде подробно описанъ, съ означение на граничить, ква
дратурата, стойностьта, номеръ и дата на нотариалния актъ и др. 

За постройките сжщо тръбва да се заведе отдълна с/ка Постройки, 
като въ спомагателната книга за всъка постройка е необходимо да се 
открие специална партида, въ която постройката да бжде точно опи
сана, съ означение на нейния номеръ, назначение и описание, дата на 
покупката или завършването на строежа, първоначалната костуема 
стойность, размърътъ на капиталния ремонтъ по години, % на амор
тизацията и нейния размъръ по години и др. 

МашинигБ и инсталациите' тоже тръбва да се отчитать чрезъ спе
циална с/ка Машини и инсталации. Спомагателната Книга за машинитгь 
може да се води или по вида на машинитъ, или по ГБХНОТО местона
хождение, но и при двата случая тя тръбва да дава следните сведения 
за всека машина: пореденъ №, фабриченъ №, наименование и описа
ние, фирмата — производитель, мощность, костуема стойность, капи-
таленъ ремонтъ по години, °/о и размъръ на амортизацията по го
дини и др. 

Измерителните апарати и инструментите, които се използуватъ 
повече години подлежать на точно отчитане като се завежда за тъхъ 
спомагателна книга съ регистровъ характеръ, а онъзи които се изпол
зуватъ до една година се минаватъ направо като разноски безъ да се 
амортизиратъ постепенно. За тъхъ, обаче, тръбва да се държи смътка 
кой работникъ ги използува, като при повреди или изгубване отговаря 
съответниятъ работникъ. 

За отчитане на другите постоянни сръдства като мобилитв, пре
возните сръдства, нематериалните постоянни сръдства и др., се откри-
ватъ сжщо отдълни смътки въ главната книга и се завеждатъ съответни 
спомагателни книги. 

б) Амортизацията като факторъ въ костуемата 
стойность и нейното разпредгьление. 

Амортизацията на постоянните сръдства въ индустриалните пред
приятия представлява сжщо така значителенъ факторъ въ костуемата 
стойность на фабрикатитъ. Наредъ съ разноските за материали и трудъ, 
тя се явява като основенъ елементъ при калкулациите. Амортизацията 
взема участие въ всички фази отъ формиране на костуемата стойность, 
но това участие е особено значително при образуване производстве
ната стойность на фабрикатитъ. Отъ таблицата на стр. 97 се вижда, 
че въ нъкои предприятия амортизацията достига до Ю'2% отъ произ
водствената стойность. Поради това, въ противовесъ на много автори, 
които сливать амортизацията на използуваните въ производствата по
стоянни сръдства съ другите фабрични разноски и я разглеждатъ въ 
обсега на последните, считаме, че е по-целесъобразно тя да бжде тре
тирана като отдъленъ факторъ при тази фаза отъ развитието на ко-
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стуемата стойность. Съ това ще се подчертае не само значението на 
постояннитЬ средства въ дейностьта на индустриалните предприятия, 
но щё се даде възможность да бждать най-правилно схванати ролята и 
значението на амортизацията въ производствената стойность на фа
брикатите. Защото, ако тя се третира като съставна часть на другитгь 
фабрични разноски, безъ съмнение, истинската й значимость се при
крива и въ случай, че бжде слъга съ некой други разноски, има го-
лЬма вероятность да се попадне въ грешки при нейното калкулативно 
третиране. ГрЪшкитЬ могатъ да произлЬзать отъ това, че възможно е да 
не бжде схванато истинското й отношение къмъ калкулационнитЬ обекти, 
вследствие на което да се избере и неверна база за нейното разпре
деление. 

ПостояннитЬ срЬдства въ индустриалните предприятия иматъ най-
различно предназначение. Едни се използуватъ отъ материалната служба, 
други обслужватъ преко или косвено главното производство и спома
гателните производства и служби, трети обслужватъ складирането и 
пазенето на фабрикатите, четвърти —тЬхната продажба, а пети се из
ползуватъ отъ общото управление на индустриалното предприятие и 
служатъ на неговитЬ общи нужди. Поради това и амортизацията на 
постояннитЬ срЬдства не може да влЬзе като нещо цело въ състава 
на костуемата стойность на продукта, а требва да бжде установена за 
отделните фази отъ нейното създаване. Последното се налага и отъ 
обстоятелството, че амортизацията на отделнитЬ постоянни средства се 
намира въ различни отношения къмъ калкулационнитЬ обекти, поради 
което общата сума на амортизацията не може да бжде третирана еднакво 
въ калкулативно отношение. Поради тЬзи съображения, счетоводството 
требва да дава сведения за размера на амортизацията, която требва 
да се отнесе въ тяжесть на калкулационнитЬ и др. сметки. Амортиза
цията, която се пада на главните и спомагателните производства и 
служби, требва да се третира като самостоятелно перо при калкула
циите, докато амортизацията на другите постоянни средства, която се 
отнася въ тяжесть на другите сметки за разноските, се третира както 
съответните разноски и се разпределя заедно съ тЬхъ на сжщитЬ бази, 
По този начинъ се постжпва съ амортизацията, напримеръ, на постоян
ните средства, които обслужватъ материалната служба, складирането 
и пазенето на фабрикатите и общото управление, защото има сжщото 
отношение къмъ калкулационнитЬ обекти, както и другитЬ разноски, 
свързани съ съответните функции на индустриалното предприятие. 

При калкулацията въ масовото производство амортизацията, се 
установява за цЬлата продукция презъ известенъ периодъ време, 
обикновено месецъ. Яко производството се състои отъ единъ етапъ, то 
припадащата се месечна амортизация не се разпределя, а съ общата 
си сума образува при калкулацията отделно перо въ производствената 
стойность на фабрикатите. Яко ли производството обхваща два или 
повече етапа, обособени въ техническо отношение, което обстоятелство 
изисква калкулация въ края на всеки етапъ, то най-първо се устано
вява месечната амортизация, която пада'въ тяжесть на всеки отделенъ 
етапъ. Следъ това се опредЬля месечната амортизация на постояннитЬ 
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средства, които обслужватъ цялото производство т. е. всичките произ
водствени етапи. Последната требва да се разпредели между отдел
ните, етапи, което може да стане на база: 

а) продължителностьта на производствените процеса; 
б) количеството на продукцията презъ месеца; 
в) размгърътъ на производствените отделения; 
г) стойностьта на продуктивните работнически заплати презъ 

месеца; 
д) стойностьта на консумираните материали и полуфабрикати; 

и др. 
Така установена, припадащата се часть отъ общата амортизация 

ще взема участие въ производствената стойность на продукта отъ съот
ветната фаза (етапъ) или самостоятелно, или заедно съ специалната 
амортизация, която пада само въ нейна (на фазата) тяжесть. 

При индивидуалните производства амортизацията взема участие 
въ производствената стойность на единичния продуктъ по косвенъ на-
чинъ. Въ такъвъ случай требва да се установи действителното отно
шение на амортизацията къмъ произвеждания продуктъ, съобразно 
съ което ще се определи и най-подходящата база за разпределение. 
Последното може да стане на база: 

а) времетраенето на производствения процесъ; 
б) размерътъ на работническите заплати; 
в) стойностьта на употребените сурови материали; 
г) последните две величини взети заедно; и др. 
Въ спомагателните производства и служби въ връзка съ аморти

зацията се постжпва по сжщия начинъ, както и при главното произ
водство. 

При серийните производства специалната амортизация се отнася 
въ тяжесть на съответната серия отъ продукти, а разпределението на 
общата амортизация става на една отъ базите (а, б, в и др.), които 
еж меродавни при индивидуалните производства. 

Коя отъ тези бази за разпределение ще бжде приложена, ще за
виси отъ установената зависимость между размера на отделните амор
тизации и калкулационните обекти и места. Така, напримеръ, амор
тизацията на инструментите, моделите и др. може да се разпредели 
съобразно сумата на продуктивните работнически заплати, тази на ма-
,шините — споредъ изработените часове или количеството на продук
цията, на фабричните постройки—споредъ обема на производствените 
отделения, на превозните средства —съобразно тонкилометрите и др. 

При установяване размера на амортизацията, която требва да 
влезе като елементъ въ производствената стойность на продукта, се 
срещатъ два случая, Или се взема предвидъ действителния размеръ на 
амортизацията, или последната се установява .чрезъ некоя друга вели
чина, най-често чрезъ процентъ отъ работническите заплати или отъ 
стойностьта на консумираните материали. Вториятъ случай се среща 
най-често при индивидуалните калкулации, когато амортизацията требва 
да бжде разпределена между много калкулационни обекти, чието не
посредствено участие въ това разпределение не може да бжде уста-
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новено. По такъвъ начинъ действителната амортизация нъма да съв
пада съ разпределената. Ако разликата е незначителна въ края на 
година се отнася или направо въ с/ка Загуби и печалби, или чрезъ 
с/ка Калкулационпи разлики. Яко ли е значителна разпредъля се между 
калкулационнигв обекти, за да се поправи допусната гръшка при по-
раношнит-Ь разпредЕления. 

Размърътъ на амортизацията се опредвля или въ зависимость само 
отъ времето на използуване ПОСТОЯННИТЕ сръдства, като месечната 
амортизация, която тръбва да се вземе предвидъ, представлява х/\г 
часть отъ годишната, или въ зависимость отъ степеньта на използува
нето (продукция, изминати километри, или време на използуването и 
др.). Въ НЕКОЙ предприятия, кждето ПОСТОЯННИТЕ сръдства еж изложени 
по-силно на атмосфернитв влияния, при опредвляне размвра на амор
тизацията, трвбва да се вземе предвидъ и степеньта на това влияние 
(напримвръ, при транспортните предприятия, тухларницитв и др.). Ко
гато се опредъля за равни интервали отъ време амортизацията пред
ставлява постоянни разноски, а когато се установява въ зависимость отъ 
степеньта на използуването тя представлява пропорционални разноски. 

в) Счетоводно отчитане на амортизацията. 

Въ противовесъ на банковитв и търговскитв предприятия, кждето 
счетоводнитЕ записвания по отчитане на амортизацията се извършватъ 
въ края на годината, въ индустриалните предприятия, при едно рацио
нално организирано счетоводство, записвания въ връзка съ амортиза
цията се извършватъ и презъ течение на операционната година. Тъ 
ставать по поводъ установяването и разпределението на амортизацията 
между калкулационнитЕ и други СМЕТКИ. 

За тази цель още въ началото на годината може да се открие 
с/ка Амортизация за разпределение, която се дебитира съ годишния 
размвръ на амортизацията, а се кредитира корекционната с/ка Амор
тизации или СМЕТКИТЕ на ПОСТОЯННИТЕ сръдства. Въ края на ВСЕКИ 
месецъ, съ Vi2 часть отъ. годишната амортизация се кредитира с/ка 
Амортизация за разпредгьление и съ припадащитв имъ се части се 
дебитиратъ съответнитъ калкулационни и други СМЕТКИ, между които 
тази амортизация се разпределя. По този начинъ въ края на годината 
с/ка Амортизация за разпредгьление ще бжде уравнена. 

Освенъ по този начинъ, амортизацията може да бжде отчитана и 
чрезъ с/ка Разпредгьлена амортизация. Тя се кредитира въ края на 
ВСЕКИ месецъ съ Vi2 часть отъ годишната амортизация, като се деби
тиратъ съ припадащите имъ се суми ОНЕЗИ СМЕТКИ, които взематъ 
участие въ разпредЕлението. Въ края на годината съ сумата на кре
дитния сборъ по с/ка Разпредгьлена амортизация се дебитира послед
ната, а се кредитира с/ка Амортизации или пъкъ съ припадащитъ 
имъ се суми се кредитиратъ СМЕТКИТЕ на( ПОСТОЯННИТЕ средства. 

Яко презъ годината се наложи промъна въ размъра на аморти
зацията, поради доставяне на нови постоянни сръдства, изхвърляне на 
стари, промяна на амортизационния процентъ и други, то това ще се 
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изрази чрезъ съответни записвания съобразно съ избрания единъ отг 
горните два начина за отчитане на амортизациите презъ течение НЕ 
годината. 

Дко размера на амортизацията, която следва да се отнесе въ тяжесть 
на производствените сметки, се установява чрезъ степеньта на използува
нето (количеството на продукцията, изминатите километри и др.),то съ при
падащите имъ се суми се задължаватъ. горните сметки, а се заверява 
с/ка Разпредгьлена амортизация! Въ края на годината кредитниятъ 
сборъ по последната сметка показва размера на разпределената презг 
годината амортизация, съ който сборъ се дебитира с/ка Разпредгьлена 
амортизация, а се кредитира с/ка Амортизации, или пъкъ съ припа
дащите имъ се суми се кредитиратъ сметките на постоянните средства. 

При индивидуалните калкулации, а понекога и при серийните; 
при които размерътъ на амортизацията, както споменахме и по-рано 
се установява по косвенъ начинъ, между предвидената амортизация за 
разпределение и действително разпределената, ще се получи разлика 
Размерътъ на последната ще покаже доколко предприятието е калку
лирало правилно по отношение на амортизациите. Вътакъвъ случай с/ка 
Амортизация заразпредгьление ще се дебитира въ началото на годината 
съ размера на годишната амортизация, която следва да бжде разпре
делена презъ годината между калкулационните обекти, а ще се кре
дитира с/ка Амортизации, или пъкъ ще се кредитиратъ съ припада
щите имъ се суми сметките на постоянните средства. Презъ годината 
с/ка Амортизация за разпредгьление ще се кредитира съ разпределе
ната амортизация, а Ще се дебитиратъ съ припадащите имъ се суми 
онези калкулационни и др. сметки, въ тяжесть на които требва да се 
отнесе тази амортизация. Следователно, с/ка Амортизация за разпре
дгьление въ края на всеки месецъ ще се кредитира съ действителнс 
калкулираната амортизация, т. е. съ Vi2 часть отъ годишната аморти
зация на онези постоянни средства, които не обслужватъ индивидуал
ното производство, и съ онази амортизация, която действително е взете 
предвидъ при специалните калкулации. При този случай разликатг 
между предвидената и действително разпределената амортизация е 
неизбежна. Въ края на годината дебитното салдо по с/ка Амортизация 
за разпредгьление показва, че презъ годината е разпраделена по-малкс 
амортизация отъ предвидената, а кредитното — че е разпределена по
вече амортизация отъ предвидената. Незначителниятъ размеръ на сал
дото е указание, че по отношение на амортизацията предприятието е 
калкулирало правилно, поради което сжщото ще се отнесе въ с/ка 
Загуби и печалби. Яко размерътъ на това салдо е значителенъ, то 
следва да бжде разпределено между съответните сметки така, че да 
се поправятъ допуснатите грешки при разпределенията презъ годината 

7. Други фабрични разноски. 

Подъ това понятие се разбирать всички разноски, свързани сь 
произвеждане на продукта, освенъ разноските за материали, трудъ и 
амортизациите. Тези разноски свършватъ когато фабрикатите напуснатг 
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производствения процесъ и бждатъ предадени въ склада за съхранение 
и по-нататъшно разпореждане. Тази група въ отличие отъ останалите 
производствени разноски не е хомогенна и се характеризира съ голЪмо 
разнообразие. Тя обхваща разноски отъ най-различно естество, като 
разноски за поддържане и поправка на фабричните постройки, маши
ните, инсталациите и инструментите, за отопление, осветление, про
ветряване и почистване на производствените помещения, за двигателна 
сила, за транспортъ на продуктите отъ едно отделение въ друго и до 
склада, за патенти и позволителни, за опити и изследвания, разноски 
по техническото бюро и руководство и др., които се намиратъ въ най-
различно отношение къмъ произвеждания продукты Поради това и 
тези разноски причиняватъ при калкулиране въ практиката най-големи 
трудности въ връзка съ намиране верния масщабъ за техното разпре
деление, особено при индивидуалните калкулации.74) 

Значението на тези разноски въ отделните индустриални пред
приятия е различно. Отъ дадената на стр. 56 таблица за характеризи
ране участието на матералите въ производствената стойность на фа
брикатите отъ машинната индустрия се вижда, че участието на тези 
разноски (заедно съ амортизациите) достига отъ 35*5; до 5Г5% при 
преработващите машини и отъ 22 до 53% при другите произведения. 
Въ различни индустриални предприятия въ Англия сжщите разноски 
(заедно съ амортизациите) съставятъ отъ б'2 до 41%75), а изобщо въ 
предприятия отъ най-важните индустриални браншове те съставятъ 
(заедно съ амортизациите) отъ 6'2 до 72'65°/о76) отъ общата сума на 
разноските по произвеждането. Само въ много редки случаи тези 
фабрични разноски взематъ първо место въ производствената стой
ность на фабрикатитгь, като, напримеръ, при добиването на калий, кж-
дето те участвуватъ (заедно съ амортизациите) съ 4Г4% и при доби
ването на петролъ съ 72'65%77). Процентното участие на тези разноски 
въ производствената стойность се изменя и въ зависимость отъ ко
личеството на продукцията. 

Отъ калкулационно гледище другитгь фабрични разноски требва 
да се разделять на две групи, които иматъ най-разнообразенъ съставъ. 
Едни отъ разноските засегатъ непосредствено калкулационните обекти 
или производствените отделения и могатъ да се отнесатъ направо въ 
техна тяжесть, безъ да има нужда да се разпределять. Тези разноски 
се наричатъ пргьки или специални фабрични разноски. Други отъ фаб
ричните разноски, наречени косвени или общи, засегатъ неколко кал-
кулационни обекта или производствени отделения, поради което требва 
да бждатъ разпределени между техъ. Това разделение на разноските 

м ) Prof. Dr. Fr. Leitner — Die Selbstkostenberechnung industrieller Betriebe, 9. 
fluflage, Berlin 1930, S. 234. 

") Prof. Dr. K. Mellerowicz — Kosten und Kostenrechnunq, Bd. 1. Berlin 1933, 
S. 136. 

7<s) Prof. Dr. K. Mellerowicz — Kosten und Kostenrechnunq, Bd. I. Berlin 1933, 
S. 304. 

" ) Prof, Dr. K. Mellerowicz — Kosten und Kostenrechnunq, Bd. I. Berlin 1933, 
S. 139. 
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има голЪмо значение при калкулациите и дава възможность тЬзи раз
носки да бждатъ правилно разпределени между калкулационнитЬ 
обекти и м^ста. Съ това се постига точно установяване на производ
ствената стойность на фабрикатите, а заедно съ това се постига и 
едно индивидуализиране на последната. 

За да се постигне правилно калкулативно третиране на другитгь 
фабрични разноски, счетоводството требва да дава сведения не само 
за общия имъ размеръ, но и за размера на преките и косвени раз
носки на техните съставни части. За тази цель требва да се открие 
с/ка Фабрични разноски (или подъ друго наименование), като въ спо
магателната книга за тази сметка се открие специална партида за всеки 
видъ разноски, безъ да се допуща отчитане въ една и сжща партида 
на прЬки и косвени разноски. Въ главната книга вместо една сметка 
могатъ да се откриятъ неколко сметки за фабричните разноски, по 
техния видъ. И въ този случай се налага да се водятъ спомагателни 
книги, чрезъ които да се отчитатъ съставните части на отделните ви
дове разноски. Това е необходимо за да могатъ да се разделять пре
ките и косвени разноски и да се намерять най-подходящи бази за 
разпределение на последните между калкулационните обекти и места. 
Това се постига като се установи действителната зависимость на всеки 
отделенъ видъ разноски къмъ произвеждания продуктъ, която въ раз
ните индустриални предприятия не е една и сжща. Поради това, про-
блемътъ за разпределението на косвените разноски добива индиви-
дуаленъ обликъ въ зависимость оть конкретните условия на произ
водство въ дадено индустриално предприятие. 

Въ връзка съ общите фабрични разноски некой правятъ грешка 
като допущатъ разпределението на последните да става на една един
ствена база. Въ такъвъ случай всички разноски се обединяватъ заедно, 
схващатъ се като нещо единно, безъ да се държи сметка, че некой 
оть техъ засегатъ известни производства или калкулационни обекти 
повече, а други по-малко. Напримеръ, ако общите фабрични разноски 
възлизатъ на 53600 лв., то те се разпределятъ като отъ техъ се отнесе 
въ тяжесть на: 

Производство Я. Производство Б. 
20% 30% 

10720 лв. 16080 лв. и т. н. 
Обединяването на общитгь фабрични разноски въ една обща сума 

и разпределението имъ на една единствена база неминуемо води къмъ 
неверни калкулации. Подобно действие противоречи и на цельта на 
калкуцията, която тукъ требва да установи точно разноските по кал
кулационни обекти и то не въ общата имъ сума, а по съставните имъ 
части и за отделните производствени фази. За тази цель последните 
въ отчетно отношение се обособяватъ въ самостоятелни калкулационни 
места, за които се установяватъ разноските за материали, трудъ и 
другитгь фабрични разноски, които требва да бждатъ разпределени 
между единичните калкулационни обекти, получени въ резултатъ оть 
дейностьта на съответното производствено отделение. 
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Правилното калкулативно третиране на общатп> фабрични рай-

носки изисква последните да бждатъ разделени на отделни групи, 
като къмъ всека група се приложи и най-подходящата база за разпре
деление. Този начинъ е най-правиленъ, защото при него има най-
голЪма възможность разпределението на разноските да се приближи 
най-много до действителното отношание на отделните видове разноски 
къмъ калкулационните обекти или къмъ производствените отделения. 
Следователно, при подобно разпределение на разноските не се при
лага само една база, както при първия начинъ, а различни. Така, 
напримеръ, разноските за двигателна сила се разпредёлятъ въ зависи
мость отъ количеството на употребената сила (конски сили или кило-
ватчасове), транспортните разноски — на база тонкилометрите или 
работните часове, разноските за вода — на база изразходваното ко
личество (тонове или куб. метри), разноските по преработните машини 
— съобразно часовете презъ които машината е била използувана, 
разноските за осветление — съобразно броя на лампите, свещите и 
продължителностьта на горенето, разноските за гориво въ порцелано
вите фабрики — на база повърхнината на фабрикатите, разноските 
въ връзка съ работниците — на база числото на работниците или 
сумата на работническите заплати, и др. Заплатата, напримеръ, на 
единъ майсторъ или технически ржководитель, който обслужва неколко 
отделения, ще бжде разпределена споредъ времето, презъ което той 
е билъ ангажиранъ въ отделенията. 

Разпределението на съставните части на общите фабрични раз
носки между производствените отделения или между единичните кал-
кулационни обекти, може да стане на некоя отъ следните по-важни 
бази: 

1) сумата на работническите заплати, или само върху некой ка
тегории отъ техъ: 

2) стойностьта на употребените материали, или само върху стой-
ностьта на суровите материали; 

3) стойностьта на материалите и работническите заплати; 
4) количеството на продукцията; 
5) времетраенето на произвеждането и то върху часовете изра

ботени отъ машините, или отъ работниците; 
6) квадратурата или кубатурата на заеманото помещение (разно

ските за отопление, почистване и осветление); и др. 
Разпределението на тези разноски може да стане и по косвенъ 

начинъ, а именно чрезъ процентна прибавка върху некоя отъ горните 
величини. Въ такъвъ случай между сумата на разпределените разноски 
и тази на действително направените ще има разлика, Съ последната 
се постжпва по сжщия начинъ, както постжпихме съ разликата при 
други подобни случаи, които до сега имахме възможность да разгледаме. 

При проститгь масови производства другитгь фабрични разноски 
могатъ да се отнесатъ направо въ производствената сметка, безъ да се 
открива за техъ специална сметка. При съставнитгь масови произ
водства онези фабрични разноски, които засегатъ само дадено отде
ление, могатъ да се отнесатъ направо въ производствената сметка нд 
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сжщото. За фабричните разноски, които засвгатъ всички производст
вени отделения, следва да се открие специална сметка, напримЪръ, 
с/ка Общи фабрични разноски, която ще се дебитира съ направените 
разноски, а ще се кредитира въ края на всеки месёцъ съ разпреде
лените такива между • производствените отделения, като сметките на 
последните се дебитиратъ. 

При разпределение на действително направените разноски, въ 
края на годината с/ка Общи фабрични разноски нема да показва ни
каква разлика. При разпределение, обаче, на разноските по посочените 
по-горе бази чрезъ процентни прибавки, сжщата сметка въ края на 
годината ще показва разлика, която, ако е малка, ще покаже, че про
центните прибавки еж били правилно установени и ще се отнесе или на
право въ с/ка Загуби и печалби или чрезъ с/ка Калкулационни раз
лики. Значителниятъ размеръ на разликата показва неверно опреде
лени процентни прибавки и следва да се разпредели допълнително по. 
такъвъ начинъ, който да поправи допуснатите грешки при разпреде
лението презъ течение на годината. 

При индивидуалните производства отъ калкулационно-техническа 
гледна точка другитгь фабрични разноски се взематъ по косвенъ начинъ 
при калкулиране на единицата продуктъ или поржчка и то чрезъ про
центна прибавка върху стойностьта на материалите, заплатите и" др. 
Поради това и тукъ използуването на процентните прибавки има за 
последствие появата на разлики по сметките на фабричните разноски. 
Съ тези разлики се постжпва по сжщия начинъ, както и по-горе. 

Въ тяжесть на производството требва да се отнесе известна часть 
и отъ административните разноски на индустриалното предприятие. 
Тази часть подлежи на разпределение между калкулационните обекти 
и места на една отъ базите, на които се разпределятъ фабричните 
разноски. Поради това припадащата се часть отъ административните 
разноски следва да се отнесе въ откритата сметка за другите фабрични 
разноски. 

8. Разноски по продажбата. 
Подъ това понятие се разбирать всички разноски, които причи-

няватъ фабрикатите презъ време на техното съхраняване въ складо
вете и при продажбата имъ. Отъ тукъ се вижда, че тези разноски се 
разделять на две групи: 

а) разноски по складовете за фабрикатитгь; и 
б) разноски при самата продажба. 
Тези разноски следва да влезатъ по отделно при формиране 

костуемата стойность на продукта. 
Правилното третиране на проблема за костуемата стойность 

изисква складирането и пазенето на фабрикатите да представлява от
делна фаза отъ формиране костуемата имъ стойность, като разноските 
свързани съ тази фаза въ калкулативно, а даже и въ счетоводно отно
шение да се разглеждатъ като самостоятеленъ факторъ на костуемата 
Стойность. Последното е необходимо още и поради това, че тези раз-

8 
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нбски засътатъ всички произведени фабрикати, докато разноските 
свързани съ самата продажба се причиняватъ само отъ продажбите. 
Въ това отношение двете групи разноски за продажбата се отличаватъ 
сжществено една отъ друга. Отъ гЪзи съображения разноските по 
складовете за фабрикати могатъ даже да се третиратъ като самостоя
телна група, а подъ разноски по продажбата да се разбиратъ само 
разноскитв свързани съ самата продажба на фабрикатите.' Последните 
разноски започватъ отъ момента когато фабрикатите напуснать склада. 

Когато разноскитв по съхраняване на фабрикатите се третиратъ 
като самостоятеленъ факторъ, то известна часть отъ административ
ните разноски на индустриалното предприятие требва да бжде при
съединена къмъ ТБХЪ и заедно да се третиратъ въ калкулативно отноше
ние. Отъ калкулационно-техническа гледна точка и тези разноски взе-
мать косвено участие при образуване на костуемата стойность и то 
чрезъ процентна прибавка върху количеството или върху стойностьта 
на произведените фабрикати. Прибавката требва да се направи съ 
постжпване на фабриката въ склада, особено когато това се свърже 
съ .счетоводно отчитане. Изразяването на това действие въ счетовод
ството ще стане по следния начинъ: завежда се с/ка Разноски, по скла-
доветгь за фабрикати, която се дебитора съ направените разноски, а 
се кредитира съ разпределените, като при последния случай се деби-
тира с/ка Фабрикати. Салдото по с/ка Разноски по складовете за 
фабрикати, въ края на годината, ще покаже доколко процентните 
прибавки еж били правилно установени. Съ него се постжпва по 
сжщия начинъ както и при горните случаи. 

Разноските свързани съ самата продажба на фабрикатите се 
взематъ при калкулациите следъ първата група. Поради това, че те 
засегатъ само действително продадените фабрикати, счетоводното имъ 
отчитане става само чрезъ откриване на специална сметка за тЬхъ и 
периодически, обикновено въ края на всеки месецъ, се разпределяте 
между отделните продажбени сметки на база количеството или стой
ностьта на продадените фабрикати, въ случай че се продавать раз
лични фабрикати, които се отчитатъ отделно и се определя резултата 
по всеки отъ ТБХЪ. И тукъ разпределението може да стане като се 
вземе сумата на действително направените разноски или пъкъ съ 
процентни прибавки върху количеството или върху стойностьта на 
продадените фабрикати. Яко се продаватъ само единъ видъ фабрикати, 
то ТЕЗИ разноски не се разпределятъ, а се отнасятъ или направо, 
или чрезъ с/ка Разноски по продажбитгь, въ тяжесть на самата 
продажба. 

Яко ли подобно отчитане на разноските по складиране и продажба 
на фабрикатите не се оправдава отъ практическо гледище, поради 
конкретните условия въ дадено предприятие, то въ такъвъ случай се 
завежда за тёхъ обща с/ка Разноски по продажбитгь и сумите се 
разпределятъ въ края на всеки месецъ между отделните продажбени 
сметки или падать въ тяжесть само на една продажба, ако се про
извежда единъ фабрикать. 
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0. Административни разйоски. 
Административните разноски се правятъ въ връзка съ общото 

управление на индустриалните предприятия. Tfe иматъ сжщо така 
твърде разнообразенъ характеръ. Къмъ ТБХЪ спадать, напримЪръ, 
заплати и други възнаграждения на дирекционнияперсоналъ, поддържане, 
осигуровка и поправка на постройките, използувани отъ общото 
управление, канцеларски разноски отъ общъ характеръ, разноски 
за счетоводни книги и др. Административните разноски требва да 
бждатъ разпределени между отдълнигв сервизи, създадени въ счето
водството съ цель да се групиратъ разноските по калкулационни, раз
пределителни и други сметки и да се улесни ТБХНОТО разпределение. 
По този начинъ административните разноски взематъ участие въ костуе
мата стойность на продукта въ всички фази отъ нейното формиране. 
T t се разпределятъ съобразно разрастналостьта и значението на отде
ленията и службите, като за масщабъ може да служи количеството 
или стойностьта на продуктите, или некоя друга база. За тази цель за 
ТБХЪ се завежда сметка подъ сжщото наименование, която се дебитира 
съ направените разноски, а се кредитира съ разпределените. Отчи
тането може да стане като се определи техния годишенъ 
размеръ, съгласно стопанския планъ, и въ края на всеки месецъ Vi2 
часть отъ тЬхъ се разпределя между съответните сметки. Тогава може 
да се води или само с/ка Административни разноски, или освенъ нея 
може да се заведе и с/ка Административни разноски за разпредгьле
ние. Последната въ началото на годината се дебитира съ годишния 
размерь на разноските, съгласно стопанския планъ, и се кредитира 
с/ка Административни разноски. Разпределените суми въ края на всеки 
месецъ се записватъ въ кредитъ на с/ка Административни разноски за 
разпредгьление и въ дебитъ на всички сметки, които взематъ участие 
въ разпределението. Въ края на годината салдото по с/ка Админи
стративни разноски показва до колко предвижданията на ржководи-
телите на предприятието отговарятъ на действителностьта. Ако админи
стративните разноски се отнесатъ въ тяжесть само на производството, или 
само на продажбата, или пъкъ въ края на годината направо въ с/ка Загуби 
и печалби, нема да се посочи действителната костуема стойность на 
продукта презъ отделните фази на нейното образуване. Сжщото става 
и тогава, когато въ тЬхното разпределение не взематъ участие всички 
производства и служби, биле ТБ. главни или спомагателни. 





ПРЕДГОВОРЪ. 
Поставеното заглавие на настоящето ни изследване опредъл! 

съдържанието на главната му тема, а именно разглеждане на пробле 
за калкулациите въ индустриалнитв предприятия и счетоводното и 
бражение на калкулативнитЬ елементи. 

Преди всичко трЪбва да отбележимъ, че изследването ни и 
повече теоритически характеръ, въ смисълъ, че индустриалнитЬ кал 
лации се разглеждатъ отъ принципна гледна точка, безъ да се взе 
предвидъ тюсното конкретно прилагане въ предприятията на отдЪлш 
промишлени отрасли. Следователно, отъ тук-в не могатъ да се вид; 
особёноститБ при калкулирането въ ОТД-БЛНИТБ индустриални предпр 
тия, нито пъкъ може да се научи това калкулиране, а се изследвг 
общитъ основни положения на калкулациите и то съ огледъ на т 
ната връзка съ счетоводството на индустриалното предприятие. Особе 
внимание сме обърнали на връзката между гвзи два клона отъ ин 
стриалната отчетность и сме подчертали тази връзка при ВСБКИ случ 
а сжщо и на разделението на разноскйтв въ зависимость отъ степен: 
на производителностьта. Последното е едно ново явление въ част 
стопанската литература, свързано съ името на голъмия германски уче 
Prof. Dr. Е. Schmalenbach и' е отъ извънредно важно значение за уяс 
ване влиянието на ОТД-БЛНИТБ видове разноски върху костуемата ст 
ность на продукта и за установяване на мъркигв съ цель да се с 
даде едно стопански здраво предприятие. 

Като имаме предвидъ състоянието на съответната специална ли 
ратура у насъ смЬемъ да в-врваме, че настоящето ни изследване 
представлява известенъ приносъ къмъ нея. 

Варна, май 1937 година. 
Авторъ1 
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