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Излизд всека сдбота 
Абонанентъ: 

За година . . . 100 лв. 
За 6 месеца . , 50 . 
За 1 брой . . , 3 , 

т а к с и : 
За търговски реклами 

2 лв. на кв. см. 
Годежни, венчални и скръбни 

известия по 50 лв. 
Малки обявления 1 лв. на дума. 

Урежда р ш ш о ш . камкгеп». 

Гл. редакторъ: Д. Димитровъ. 
ВСИЧКИ статии и други писма за вестника 

се изпращать на главния редакторъ — 
Д. димитровъ — Варна. 

ОРГДНЪ НА КНЙЖДРСКИЯ СЪЮЗЪ 
въ Б ъ л г а р и я 

А д м и н и с т р а ц и я — - В а р н а . 
Всички суми за вестника, съюзната каса и за 
реклами се изпращатъ до секретарь-касиера— 

Бр. Квсжровъ» книжвръ — София. 

; Идния брой ще б&де рекламенъ. Ще излезе на 2j m. м. 
Всички колеги, които не еж си изпратили още рекламипт дЬ 
секретарь-касиера на съюза, веднага съ получаването на насто­
ящия брой да ги изпратять вь едно отворено писмо направо 
до редакцията, а стойтстьта имъ — до секретарь-касиера. 
Който закъснее ще б&де лишенъ отъ възможностъта да уча­
ствува вь рекламния брой. I 

Цолеги, дайте ни възможность да се запознаемь единъ ср 
други! ' " ' 

Къмъ коопериране. 
ТОЗИ сигналъ, даденъ мина­

лата година отъ Софийските 
колеги, ще требва да бъде пъ-
теводната звезда КЪМЪ спасе­
нието на професията ни отъ 
безисходмото положение, въ 
което - пада отъ день на-день. 
И ако вториятъ конгресъ от­
ложи разглеждането на тоя 
въпросъ за понасетне, не значи, 
че този сигналъ остана „гласъ 
въ пустиня". Конгресната резо­
люция подчерта възможностьта 
отъ коопериране и посочи, че 
всеки починъ въ това напра-

I вление ще бъде подпомогнато 
' отъ съюза. 

; Варненското д-ство, чрезъ 
своя делегагь въ конгреса за-

i яви, че то се противопоставя на 
I идеята за съюзна кооперация, 
• а ако некои колеги желаятъ 
; да се коопериратъ, то ще имъ 
; окаже своята морална и мате-
< риална помощь. Спедъ конгре­

са ни Софийското дружество, 
; нито друго некое се обади по 
. тоя въпросъ, никой не поде 

отново тоя зовъ къмъ коопе-
Г рация, секащъ всички се чув-

ствуватъ уплашени отъ мина­
лото. Но . . . настоящето, осо­
бено бъдащето на професията 
ни, е още по-стращно и по-
заплашително. Нуждно е малко 
опомване и по-сериозно зами­
сляне за да се дойде до пови-
кътъ къмъ коопериране. 

Мина и тази годишния уче-
бенъ сезонъ. Книжарския па-
наиръ се закри и всеки може 
спокойно да прелисти тефте­
рите си и види печалбата и 
загубите си. Вервамъ, всеки e 
успелъ да направи вече това 
и е добилъ за себе си впечат­
ление. 

И това впечатление сигурно 
е нерадостно, твърде нерадо­
стно. Ония които продавагь 
учебници беха принудени да 
ct цщоволятъ, при нормални 

условия, съ една чувствително 
нащърбена отъ повишениф 
такси и разноски печалба, р 
ония които чакатъ само на у-
ченическите потреби, требваше 
да търпятъ небивалата конку­
ренция- на -училищните- коопе­
рации и на търгуващите учи­
тели. А тамъ където КЪМЪ то­
ва се прибави и взаимната кон­
куренция и вражда, тамъ ре­
зултатите еж още по-печални. 
Тамъ сезона вместо печалби, 
които да покриятъ разноските 
на цела година, донесе само 
загуби и то загуби непоправими. 

Ежедневно увеличаващи 
се разноски, ежедневно огра­
ничаване на пазаря, ето кана­
вата, върху която е поставенъ 
книжарьтъ да работи. За да 
може да устои при тази обста­
новка нему му съ нуждни нови 
качества, нови взаимни отно­
шения. 

До като стои изолиранъ кни­
жарьтъ ще бъде принуденъда 
понася мълкомъ ударите на 
живота и да линее. Само ко­
гато у всички колеги залегне 
убеждението, че работятъ за­
дружно за общото благосъ­
стояние, когато болката на ед­
ното е болка на останалите 
колеги, когато всички зарабо-
тимъ като единъ, ще получимъ 
резултати отъ нашия трудъ и 
ше ядемъ сладко хлеба си. 

И питаме ние, защо се обя­
вява война едни на други, за­
що e това надваряне да се за­
владее пазаря чрезъ по-големи 
и по-големи отстъпки и обе­
щания, защо чрезъ този начинъ 
на търговия се подвеждатъ и 
учителите къмъ падения, защо 
и „простите" учил. настоятели 
се увеждатъ въ тайните на 
книжарската търговия? Защо? 
Заради алчностьта на единъ, 
за глупостьта на другъ или 

пъкъ за амбицията на трети 
и т. н. 

Старъ книжарь, дълги годи­
ни представитель на издател­
ствата, владелъ училищния па-
зарь гледа съ мъка въ сърцето 
си какъ вчеращенъ колега по-
лека-лека настъпя въ терито­
рията на владенията му, какъ 
наредъ съ него и другъ взима 
представителство, какъ стари 
негови клиенти, поласкани отъ 
големи обещания го напущатъ 
и о т и в а т ъ п р и д р у г ъ 
колега, какъ младъ колега за 
да го надвари въ пазаря ходи 
отъ градъ на градъ, та чакъ и 
до издателствата за да се сдо­
бие съ учебници, понеже склад-
чииите му не даватъ... гледа 
стариятъ колега тази лудория 

--^-клат^глава^тъ-този-зана-
ятъ хаиръ нема да видимъ! 
Нали въ сърцата ни e засед-
налъ дявола на завистьта и ал­
чностьта! . . . * 

Главния нащъ артикулъ съ 
учебниците, те съ и нашето 
нещастие. КЪМЪ техъ съ обър­
нати очите на всички алчни за 
забогатяване, чрезъ техъ се 
създаватъ враждите и за техъ 
се обявяватъ войните всека е-
сень. Учебникътъ e стока, ко­
ято се продава само въ нача­
лото на учебната година, про­
дава се съ усилено напряжение, 
понеже клиента <е нервенъ и 
нетърпеливъ, а издателя поради 
технически причини не успелъ 
да отпечата навреме учебника 
или пъкъ да прати едновреме-
но на всички и по такъвъ на­
чинъ продиктувано главно отъ 
грубия егоизъмъ, всеки колега 
гледа да запази за себе си мо-
нополъ да продава известни 
учебници или пъкъ пръвъ да 
ги има. Мине ли сезона, оста­
налите учебници задържатъ 
маса мъртавъ капиталъ цела 
година и тежатъ въ задълже­
нията на книжаря. За за из­
бегне големите остатъци кни­
жаря гледа по всекакъвъ на­
чинъ да ги продаде като обе­
щава по-големи отстъпки, като 
ходи самъ да ги разнася по се­
лата и пр. Учебникътъ e като 
ордень за заслуга, който изди­
га и унижава едновремено но­
сителя му. Схванали добре 
значението на продажбата на 
учебниците, колегите ще треб-
ва да си поставятъ за задача 
да се освободятъ преди всичко 
отъ техната лична доставка и 

продажба и да се коопериратъ 
на тази почва. 
• Резолюциите на първия и на 
втория книжарски конгреси, 
както и горещите дебати около 
техъ показватъ, че този въ­
просъ е назрелъ напълно и че 
той е, който тормози най-много 
книжарството. ft опитите на 
некои колеги тукъ-таме да се 
сдружатъ и да доставятъ и про­
давагь учебниците за обща 
сметка набелезва пътя, по 
който требва да се върви. То­
зи пъть ще требва да се под­
хване отъ всички, като се на­
прави нуждното, щото и по-
слабите книжари, книжарите, 
които немать връзки съ изда­
телите на учебници, да вле-
затъ въ него. А това може да 
се. постигне само - чрезъ -коопе-
рирането на всички книжари 
отъ дадено место. 

Тази идея вече се разучва 
отъ Варненските книжари и e 
на пъть да се осъществи. 

ВЪ завчеращното дружестве­
но събрание се сложи той на 
разискване и се прие по прин-
ципъ, Предстоятъ ни само де­
тайлните изследвания. Язъ 
съмъ убеденъ, че до нова го­
дина Варненските книжари ще 
сложатъ основите на първата 
книжарска кооперация. Нека 
имъ пожелаемъ успехъ за да 
послужи за примеръ и иззи­
дания на колегите въ страната. 
На песимистите казвамъ: изго­
нете злиягь гений отъ сърцето 
си и елате при насъ. Бъдаще-
то е на кооперациите. „Сго-
ворна дружина, планина раз­
бива". R, 

,ln№ItT тц t i . v C 
о •* 

Бр. Д. Димчеви 
Варна. 2-з 



Стр. 2. .Книжарска защита^ Бр.Ю, 

Зп учебниците. 
Тази година предстои изменение 

ма всички учебници. Въведените по 
програмата на Омарчеаски учебници 
изкараха своя тригодишенъ срокъ. 
Изкараха дадения имъ срокъ и у-
чебниците по стария правописъ. 
Време е най-сетне и за едно ново 
изменение въ програмата на учили­
щата въ духа на новия законъ. Всич­
ки съществующи учебници ще треб­
ва да се бракувотъ и на местото 
имъ да се издадатъ нови. 

При такава една коренна проме-
на на учебниците не е ли време да 
се помисли и за едно изменение въ 
системата на техното избиране, из­
даване и разпространение? Нима 
сегашната система въ това отноше­
ние задоволява? 

Учебници се пишатъ отъ звани и 
незвани; удобряватъ се т е често 
пъти отъ рецензенти, които още 
по-малко разбиратъ и за трва двама 
рецензенти давотъ противоположни 
заключения. Издателите правятъ по-
върхностеиъ подборъ, защото пла­
сирането на учебника зависи не само 
отъ неговите качества, в и отъ ре­
дица външни обстоятелства. Най-
сетче учительтъ въвежда оня унеб-
никъ. КОЙТО f-iy ce препоръча ртъ 
книжаря или ОТЪ мълвата. 

На тази система се дължи днеш­
ния хаосъ въ учебниците — натру­
пали с ъ се по десетина учебника 
отъ видъ и всеко преместване ца 
детето отъ едно училище, отъ единъ 
градъ въ други е съпроводено и съ 
пълна промена HI учебниците му. 
ft каква e разликата между техъ? 
Едно разбирателство между авто­
рите би премахнало повечето ртъ 
техъ и би дало възможност.-» да се 
създадатъ най-многр по 2—3 учеб­
ника отъ видъ. Ни личното сьре-
внувание и успехъ, нито пъкъ педа­
гогическата свобода на учителя с ъ 
-вторите на този хаосъ. а само лич­
ния интересъ на ввторъть и изда­
телствата. Колективната работа на 
познатите автори, провърженци на 
едни и същи педагогични принципи, 
би създала много по-добри учебници. 
О Т Ъ друга страна нема педагоги­
ческа свобода цй учителя тамъ къ­
дето тя се ограничава ртъ грани­
ците на училищната или админи­
стративна община—днесъ учительтъ 
въ едно село има право да си из­
бира учебниците въ съгласие съ 
своите разбирания, а у-л^гь въ rR.9-
jcia e длъженъ да работи по мето­
дите, които му се налагатъ отъ бол­
шинството. Где е тукъ свободата. 

Но сегашния хаосъ убива и насъ 
кцижарите. Ние сме принудени като 
въртоглави да се щъртимъ между 
десятките видове учебници и да дър-
жимъ единъ непосиленъ чешитъ, 
само и само да задоволимъ капри­
зите на хаотичния пазаръ. Отъ дру­
га страна 1$атр увеличава чешита 
на издателите, както у техното чи­
сло, сегашната система намалява 
техната експедитивность и държи у-
чилищата съ месеци безъ учебници. 

Време е да се справимъ съ това 
зло и да вземемъ мерки за неговото 
премахване. 

Подтикнатъ отъ тия съображения 
стариягъ Ореховски колега г. Ив. 
К. Томовъ e отправилъ до Мини-
стерскиятъ съветъ едно изложение 
съ следното мнение: Още веднага 
да се определи една комисия отъ 
вещи хора, да се саикатъ състави-
телите на учебниците — особено за 
отделенията и да се изработятъ 
едни буквари, едни читанки и пр. 
за 5 или 10 годишснъ срокъ, Така 
съставените учебници да се печотатъ 
отъ държавата или отъ некои кру­
пни книгоиздатели на определени 
образци и цени. Така смета стариятъ 
колега ще се премахне сегашния 

хаосъ съ учебниците и ще се даде 
едно общо облегчение на труда. 

Безъ да се солидаризира съ пред­
ложението на г. Томовъ, редакцията 
намира, че този въпросъ ще требва 
да се подложи на всестранно про­
учване съ участието и на самите 
издателства и автори. И за това по­
канва както колегите така и тия 
последните да се изкажатъ по него-

П л е в е н ъ . Въ града ни има 12 
книжарници. Ако се обърнете къмъ 
некои книжарь и позапитате дово-
леиъ ли отъ настоящия сезонъ. вед­
нага ще Ви се оплаче. И много ос­
нователно. 

Где ce криятъ причините за това? 
Покрай външните такива, безспор­
но сжщсствувать и вътрешни, ко­
легиални. Думата ми е за слабото 
съзнание на колегите къмъ орга­
низация и къмъ защита на своите 
интереси. 

Миналата година по инициативата 
на некои колеги, образувахме ме­
стно сдружение и изработихме це-
норазписъ на по-важните артикули. 
Мокаръ и съ малки нарушения, този 
ценоразписъ б е ш е внесълъ един­
ство и респектъ въ пазаря. 

Недоволни отъ това, че миналата 
година ценоразписа не можа да се 
спази съ абсолютна точность. тази 
година, по настояването на некои 
колеги, ние не съставихме такъвъ 
и оставихме всекиму да продава 
както си искй- -"оча развърза не 
само рлщете, но и страстите на ко­
легите; започна ce една луда кон­
куренция, която ни изложи и мате­
риално и морално предъ клиентите, 
Наистина требва да се признае, че 
сигнала за конкуренцията се даде 
най-напредъ отъ единъ новъ колега, 
които се опита да се рекламира 
чрезъ конкурирането. За неговата 
въдица се заловиха най-добре по-
слабите по капиталъ колеги, а по-
силните требваше съ гигантски у-
силия да се опитатъ да запазятъ 
цените. 

Същата конкуренция се заведе и 
по отношение на селския пазаръ. 
Учебниците продавахме съ 13 и 1 5 % 
ртстъпка, а материалите — съ 25%. 

Сега всички се укумили и съже" 
лявать за направеното. Тая беда 
сигурно ще имъ отвори очите и ще 
ги накара да си подадать р ъ к а . 
Дано поне това да спечелимъ! 

Книжарь. 

Книгоиздателство 
ни книжарница „Отецъ Паисий" 

— Пловдивъ — 
Пуща въ продажба отъ «Библи­
отека речникъ" № 2 Московъ 
френско -български 

. р е ч и И К ъ ' 
552 страници. Цена 35 лв. 

На книжари 3 5 % отстъпка. 
За пр-голема поръчка по спо­

разумение. 1—5 
С Ъ почитание: С. ВЯСИЛЕВЪ. 

НОВА Щ 0 1 Ш Е Н Д БИБЛИОТЕКА 
и д а т на т ш р т ц а Отец. Паши, Пловдшвъ 
Издадени отъ .Nj» 1 до 276. На 
книжари 4 0 % отстъпка. За су­
ма повече отъ 1000 лв. бруто 
5 0 % отстъпка. Искайте катало­
зи. Прочитни книги отъ всички 
издания въ България съ 3 0 % 
отстъпка. 4-—4 

Съ почитание: С ВАСИЛЕВЪ 

I 
1 

Капеидарче „София" за 1925 г. 
Елегантно подвързано 10 лева. Неподвързано 5 лева. 
На книжари 4 0 % отстъпъ. Пощенски разноски наши. 

Придворна книжарница 
1 _з Ив. Б. Касжровъ — София. 

ПЕТДЕСЕТЬ HA СТО оТСТЖПъ 
и на кредитъ за 3, б и 9 месеца с а м о на организираните книжари и 
Само до 1 февруарий 1925 год. прави на собствените си издания 
2-з Книгоиздателство „Хемусъ" — София. 

КЙИЖВРНИЦМТЕЦЪ "Паисий" -ПЛОВДИВЪ. 

Пуща въ продажба Т р е т о издание отъ общо упо-
требляемите и много популярни игри въ компании 
- • - . - и вечеринки .: 

„ИГРИТ. HA АИУРД" 
~ Цена 30 лв., — съ 35% отбивъ. , 
4 - 8 Съ почитание: С Васиповь. 

картички 
Коледни и Новогодишни матови фотографии X 70 лева стоте. 
Коледни и Новогодишни маслени цветни X 40 лева стоте. 

Изпращаме само срещу предварително внесена 
сума. Пощенски разноски наши. 

Книжарница Дончо Н. Дончевъ 1 С-ие 
2—2 София, ул. Знеополска 3. 

•itS>M* .LAXVi-. -Ш =-5-522= ---ЗЗ-! 
"лпи 

НОВА КНИГА излезе отъ печат-, НОВА КНИГА ^ 
ВЕСЕПИТЪ ВИНДЗОРКИ • 

Комедия въ 5 действия отъ Шекспиръ. 
Превелъ отъ английски, по изданието на University 

Society, професоръ Константинъ Стефановъ. 
----- Цена 15 лева. —-

Книгоиздателство Ив . х . Н и к о п о в ъ — София. 

Д А Д А В А Щ Д А З Е М А 

Съобщавамъ ма почитаемата си клиен­
тела, че за предстоящия сезонъ при-
готвихъ големъ изборъ Търговски и 
Банкови регистри (тевтери) Американ­
ски Дневници, полични книги, азбуч­
ници и др., които продавамъ на цени 
много износни. 

С. Барухъ - София 
Бул. дондуковъ N2 48. 2-2 телефонъ № 1377. 
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Фабрика аа дървени луксозни рамки и картички 
на Недьпчо Пейчевъ и синове - сосЬияТ 

Известяваме на почитаемите си клиенти, че за празднишпе 
имаме Г О Т О В И н а с к л а д ъ елипсовидни и кръговЕ рамки съ 
подбрани художествени картини и разни видове и големини рам­
ки за портрети. Картини разни големини подбрани сюжети. Кар­
тички руска галерия, английска галерия и парижки салонъ под­
брани сюжети. Цени намалени по случай праздниците. Поожчии 
по-големи отъ 100Q лева,, разноските съ £ на ща сметка! 
2 - 2 Н е д в п ч о П е й ч е в ъ и С в е , уЛ. КлвмеНтина 91. 
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ПАТА АКЦИОНЕРНО ДРУЖЕСТВО - София 
К Л О Н Ъ - РУСЕ. 

ФАБРИКА ЗА К Н И Ж Н И ИЗДВЛИЯ 
СКЛЛДОВЕ ЗД Х^РТНИ. И.К.Н.НЖ.ДРС.КН аРИНДД,ЛЕЖНОСТИ НД ЕДРО. 


